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QUIEN CALLA OTORGA: LA LARGA SOMBRA DE LA SOCIEDAD DE RESPONSABILIDAD
LIMITADA EN ESPANA (1869-1953).

Susana Martinez-Rodriguez’

RESUMEN:

Este articulo analiza los mecanismos que los paises occidentales con un sistema juridico civil
utilizaron para introducir novedades en el menu organizativo de las sociedades mercantiles.
Modificar el Cédigo de Comercio cada vez que surgiera una novedad seria inasumible, por eso
emplearon instrumentos alternativos, que exhiben la flexibilidad y maleabilidad propiciada por el
mismo codigo. Aqui estudiamos la trayectoria de la version espafiola de la sociedad con
responsabilidad limitada, o compafia privada con responsabilidad limitada (Private Limited
Liability Companies), la modificaciéon mas rotunda de todo el siglo XX en materia de sociedades.
La Sociedad de Responsabilidad Limitada fue mencionada por primera vez en 1869, cuando el
legislador apela a la necesidad de importar esta novedad europea para fomentar la
empresarialidad en el pais, pero hasta 1953 no fue aprobada la primera ley especifica al
respecto. La explicacién de esta peculiaridad reside en que el Cddigo de Comercio de 1885 —
todavia hoy vigente — permitia el uso de sociedades mercantiles no especificadas en el texto y
este hecho ademas de ser excepcional en los demas paises con una tradicién codificadora cre6
un marco unico para la introduccion y difusién de la SRL en Espafia. El caso abre una fértil via a

la reinterpretacion de la dicotomia entre pais con ley comun vs. pais con ley civil.
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1.- INTRODUCCION.

Este articulo analiza la difusién de la Sociedad de Responsabilidad Limitada (SRL en adelante)
en Espafa y varios mecanismos que permitieron introducir innovaciones juridico — mercantiles
en un pais con un régimen de derecho civil. En el caso concreto de la SRL, el instrumento
empleado para su difusién fue el principio de atipicidad. Aplicado a las sociedades mercantiles
significa que no se sigue una tipologia cerrada, es decir, que no existen numerus clausus y que
el legislador contempla la libertad contractual a la hora de crear nuevas sociedades. Dicha
libertad contractual resulta excepcional en la légica de los cédigos mercantiles de la familia
latina del XIX, que constituyen un intento por crear un sistema légico y cerrado de las formas

societarias.

Nuestro enfoque vincula una cuestién especifica del ordenamiento juridico espafiol con una
literatura mucho mas amplia. Hay un debate en la historiografia a propdsito de la vinculacién
entre la tradicién legal de un pais y su ulterior desarrollo econémico. Uno de sus principales
impulsores han sido Laporta et al (1997, 1998, 1999, 2008). De forma muy sucinta, sus tesis
supondrian que el sistema legal puede dar prioridad a los derechos del individuo o a la
conservacion de los derechos — ergo la autoridad — del Estado: cuando prima los derechos
contractuales del individuo, implicitamente esta sentando las bases del desarrollo financiero;
pero si la ley esta construida para preservar los derechos del Estado moderno sobre los de los
individuos, las implicaciones sobre el desarrollo econémico y financiero seran adversas. Uno de
los corolarios derivados seria el influjo negativo del cédigo de comercio sobre la economia de
un pais, porque coarta su desarrollo, lo que resulta hasta plausible si se considera el predominio
econdémico contemporaneo del Reino Unido y Estados Unidos de América, ambos paises de ley

comun.

Espafia es un pais con una solida tradicion legal civil que siguié muy de cerca los cambios de
su vecina Francia. Durante el XIX acometié una profusa modernizacién y renovaciéon de su
codificaciéon, lo que contrasta con los magros logros econdmicos alcanzados. La legislacién
mercantil, habia sido en algunos aspectos, pionera, pero carente de una estructura econémica
donde aplicarla. En la etapa previa a la codificacién, las Ordenanzas de Bilbao (1737) eran
admiradas en toda Europa. Con el Cédigo de Comercio de 1829 Espana fue la primera en
permitir la creacion de sociedades anénimas (SA en adelante) prescindiendo de la autorizacién
del Monarca y adoptando el principio de publicidad. El Cédigo de Comercio de 1885 rompio, de
forma pionera, con el principio de numerus clausus en la tipologia de sociedades mercantiles y
continuo la tradicion de que las SA apenas tenian requisitos o restricciones en su constitucion y
funcionamiento. El Cdédigo Civil de 1891 permitié a las sociedades civiles adquirir cualquier

forma mercantil. Estas son sélo algunas de las novedades mercantiles mas sobresalientes de la
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legislacion contemporanea y rompen con las pautas seguidas en los paises de su entorno.
Centraremos nuestra atencion en el uso del principio de atipicidad, utilizado para innovar en las
sociedades mercantiles sin necesidad de modificar el cédigo, y en concreto para introducir la
SRL.

Varios estudios publicados en la ultima década han subrayado la importancia de la SRL como
férmula juridico-empresarial exhortadora del desarrollo econdmico de las pequefias y medianas
empresas (PYMEs en adelante), y de como éstas han sido clave en la dinamizacion de la
economia contemporanea’. Los expertos han sefialado a la SRL por ser una figura mercantil
propiciadora de la modernizacion econémica, que a la vez requiere una realidad econémica en
ebullicion (Guinnane, Harris, Lamoreaux, Rosenthal, 2007). La SRL permite que el socio
responda frente a terceros sélo con la cantidad aportada al capital social, como en la SA, pero
sin soportar los elevados costes en gestiéon y publicidad que requiere dicha sociedad. El modelo
de responsabilidad adoptada permite la atribucion de riesgo y de reparto de las pérdidas. El
funcionamiento de la responsabilidad ilimitada, que era la formula estandar hasta finales del XIX
o incluso hasta el XX — salvo casos puntuales, porque el uso de la SA estaba restringido y la
sociedad en comandita (SCO en adelante) sélo permitia responsabilidad limitada al socio
comanditario — significaba una asuncion personal del riesgo, impidiendo que las pérdidas
financieras se desplazasen hacia terceros, y haciendo imposible la permanencia en el mercado
del empresario que fracasaba. La responsabilidad limitada supone un cambio de concepcion,
una alabanza al empresario innovador, y la compensacion de este riesgo, es socializar su
fracaso, con el apoyo del legislador, quien acepta que sea el mismo empresario quien fija su

responsabilidad.

Alemania fue el primer pais con una legislacion especifica sobre SRL. No obstante, con
anterioridad otros paises intentaron implantar una figura con caracteristicas semejantes. Hay
investigaciones en marcha sobre tipos de sociedades mercantiles con responsabilidad limitada
en Estados Unidos e Inglaterra previas a la experiencia germana®. Dichos estudios tienen en
comun que analizan economias lideres, en un contexto de fuerte desarrollo econémico, donde
el empresario demanda mas flexibilidad para gestionar sus negocios y diversificar sus
inversiones. Espana no entré de lleno en su industrializacion y modernizacion hasta mediados
del XX, sin embargo conté con juristas que sefalaron la conveniencia de permitir el desarrollo

de nuevas sociedades con responsabilidad limitada diferentes a la SA.

' Desde 2002 el Banco Mundial desarrolla un proyecto mundial, The Doing Business Project, en el que
analiza la regulacién institucional de las SMEs. La PLLS es una de las férmulas que mas ventajas
E)resenta para este tipo de sociedades (http://www.doingbusiness.org/about-us)

Harris para Reino Unido y Lamoreaux para US.




Antes de que Alemania aprobase la primera ley de SRL en 1892, otros paises plantearon
propuestas orientadas hacia la misma finalidad, pero fracasaron (Francia, México y Brazil). El
caso espafiol, como los anteriores, exhibe intentos malogrados de SRL, si bien lo excepcional
es que contod con una tipologia abierta de sociedades mercantiles que permitiria que la sociedad
que cumpliera con la legalidad vigente fuera valida, con independencia de que siguiera o no las
caracteristicas de una de las férmulas tipificadas del menu (sociedad colectiva — SC en adelante
-, SCO o SA). En el contexto inmediato, los cddigos mercantiles — a semejanza del francés —
disponian de una serie de opciones cerradas - numerus clausus - en las opciones mercantiles.
Esta caracteristica novedosa del Codigo espafiol de 1885 con respecto al de 1829 propicié que
abogados, notarios y registradores mercantiles desempefasen un papel muy activo en la
exitosa difusion de la SRL antes de que tuvieran una ley propia, porque a ellos correspondia
“disefar” las caracteristicas de la naciente sociedad. Lo que acabamos de describir se asemeja
a la forma de proceder en los paises de ley comun, que basaban su sistema legal
principalmente en la interpretacion de sentencias y sus decisiones evolucionaban con la
practica: un marco legal general definido, pero flexible, donde la experiencia era vital para
construir una nueva realidad juridica. Algunos estudios han matizado la supuesta rigidez de la
ley civil, sefalando otros mecanismos. Lamoreaux y Rosenthal (2005) mostraron que el
conservadurismo de los jueces puede frenar las innovaciones legales. Por otro lado, Guinnane
(en curso) puntualiza que la modificacion que popularizé la GmbH en 1911 no paso a ser ley

escrita hasta los anos 1980.

Es incomprensible el éxito de la SRL sin analizar en profundidad los mecanismos de flexibilidad
del Codigo de Comercio, porque ofrecen el suficiente margen legal de maniobra para que una
nueva realidad juridica progrese. El Reglamento del Registro Mercantii de 1919 sdélo
especificaba la forma para registrar la SRL, fue el ejercicio privado de los notarios, quienes con
su asesoramiento sobre los pactos privados de la SRL, teniendo en consideracion la
experiencia internacional y la jurisprudencia espanola, propiciaron su difusion. De esta forma, se
fue configurando el entorno operativo de la nueva figura: con la experiencia, la practica y la
observacién. Cuando se aprueba su ley especifica en 1953 mas del 40% del total de las nuevas
sociedades inscritas son SRL. El ejercicio continuado, que no la ley escrita, construyeron un
ambiente de garantia donde el empresario elegia la nueva figura por sus ventajas y la seguridad
juridica que ofrecia, aun sin contar con una ley propia. Y el principio de atipicidad garantiza la

legalidad del proceso.

La SRL se hizo my popular y ante de 1936 gand el espacio cedido por las sociedades
personales, SC y SCO. Estas ultimas casi desaparecieron al final del periodo analizado (1886-
1936) (Guinnane, Martinez-Rodriguez, 2012). La ley de SRL de 1953 concibe la figura como
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una opciéon para que las SA excluidas de la Ley de SA (1951) por tener un capital inferior a 5

millones de pesetas, continuaran disfrutando de la responsabilidad limitada.

Organizamos el articulo de la siguiente manera. La Secciéon 2 analiza los precedentes de la
SRL, anteriores a 1892 — afio en el que se aprueba la primera ley de PLLC en Alemania. Esta
seccion gira alrededor de la experiencia espafola, pero con abundantes alusiones
internacionales. A un lado y al otro del Atlantico dichas propuestas particulares sobre la PLLC
languidecieron, logrando en el mejor de los casos dotar de mas libertad a la SA. Analizamos
con detalle el proceso de formulacién y debate del Cédigo de Comercio de 1885 en cuanto a las
sociedades mercantiles; nos preguntamos qué hay de particular en el cédigo espanol y cédmo
influyé en el ulterior desarrollo de la SRL. Destacamos dos hechos: (1) durante la discusion del
cédigo fue presentada una innovadora propuesta de sociedad colectiva con responsabilidad
limitada (2) La anterior propuesta es rechazada, apelando a que el Cddigo incluye mecanismos
para incluir nuevas figuras no explicitadas en el texto. ; De dénde provino la inspiracion de esta
figura? El principio de atipicidad, totalmente novedoso en el contexto de la familia legal latina
decimononica, ofrecia la posibilidad de innovar en base a la practica, como en las familias de
ley comun. Y sorprenderia mucho mas el escaso éxito de este gran avance de no ser porque
estamos ante uno de los paises de Europa Occidental que solo timidamente, y de forma muy

parcial, accedieron a la modernizacién econémica durante el XIX.

En la Seccién 3 reflexionamos sobre la relacién entre las innovaciones juridicas y el contexto
donde pretenden ser implantadas; ademas del peso del crecimiento econdémico, habia en
Espafia una caracteristica del legislador que frend las demandas especificas sobre la SRL: la
gran capacidad de interpretacion, maleabilidad, y transigencia en el cumplimiento de los
aspectos formales de las formulas societarias estandar... todos esto propicié que, antes de
haber formalmente SRL, si hubo otras sociedades que ofrecieron ventajas similares, pero
encubiertas bajo otras denominaciones. Una forma de innovar era poniendo en practica
“nuevas” sociedades que fueran la combinacién de dos formas ya conocidas, o que adoptasen
parcialmente las caracteristicas de un tipo de sociedad. Hemos localizado en la literatura y en la
praxis tres formas de implementar la SRL pero utilizando las formas juridicas convencionales
conocidas. También revisamos la opinién de los juristas y economistas contemporaneos sobre

la SRL, las ventajas de su difusion en Espafia y el modo mas conveniente de realizarla.

En la primera década del XX, cuando la economia espafiola comienza un largo ciclo de
bonanza, las demandas para implantar la SRL son rotundas, y aparecen las primeras
propuestas legales. En la Seccién 4 analizamos estas propuestas, que fracasan, y también las
primeras leyes que recogen la existencia de la SRL. A partir de 1919 se regula el procedimiento

de inscripcion de la SRL, y se inicia una nueva etapa de difusion. En la Seccion 5 planteamos
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las lineas generales de funcionamiento de la figura antes de que contara con una ley propia,
basandonos en sentencias y disposiciones legales de la época. Unas breves conclusiones

cierran el estudio.

2.- PRECEDENTES, ANTECEDENTES LEJANOS, CERCANOS Y PARECIDOS
RAZONABLES A LA SRL.

La gran aportacion de la SRL era que permitia a los socios limitar su responsabilidad a la
aportacion realizada al capital de la sociedad, pero con mayor flexibilidad en la constitucion y la
organizacién que lo exigido en una SA. La SRL contemporanea esta caracterizada por cuatro

puntos esenciales (Jiménez, 2006, p. 2-4):

1. Distribuye el riesgo entre varios socios, limitandolo a la cuantia de su aportacién
al capital de la sociedad.

2. Considera las cualidades personales de los socios, y a la vez tiene personalidad
juridica propia.

3. Simplifica los tramites de constitucién y flexibiliza la estructura de funcionamiento.

4. La circulacion y transmisién de las cuotas de capital esta limitada.

La SRL alemana, aprobada en 1892, surge con el objetivo de superar las excesivas barreras
que rodeaban la creacion de la SA en aquel contexto particular (Guinnane, Rosenthal, 2009).
Treinta afios antes en Inglaterra, la Company Act (1862) habia sentado las bases para que las
pequefas empresas tuvieran acceso a la creacion de sociedades por acciones. Dos grupos de
companfias sacaron partido de esta ley: por un lado, las que funcionaban como SA, empresas a
las que estaba destinada la ley; por otro lado, negocios mas modestos que, a cambio de
soportar los costes de publicidad y organizativos requeridos por la ley, accedieron a las ventajas
de limitar su responsabilidad al capital aportado. Este segundo tipo de empresas si ofrecen en
la practica rasgos diferenciadores de las SA, que eran las destinatarias originarias de la ley: el
negocio surgia entre socios con lazos afectivos o personales de algun tipo (un familiar, un
empleado, un colaborador), lo que limitaba la transferibilidad de las acciones (no deseaban
perder la afinidad entre los socios); en segundo lugar, precisamente por este caracter cerrado y

relativamente modesto, no acudian al mercado del crédito (Harris, 2009).

La mencionada ley de 1862 consolido la libertad para crear SA a través del proceso de registro,
iniciado con la ley de 1844 y afianzado en 1855-1856 con la opciéon de que las entidades
creadas a su cobijo tuvieran responsabilidad limitada. Ninguna de las anteriores leyes distingue
entre las sociedades segun el numero de socios, o el capital, o especificaba que las

participaciones en el capital podian ser (o no) transferibles (libremente) a terceros. Fue la
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experiencia quien matizé y molded las dos realidades antes descritas. Varios hechos
acontecidos en fechas cercanas a 1862 muestran que la novedad circulé con rapidez hacia

otras latitudes.

La aprobacion de la Limited Liability Act en 1855-56 y la Company Act en 1862 fueron piezas
clave en el desarrollo econdmico posterior en toda Europa. El ambiente que rodeé la aprobacién
de estas disposiciones en Inglaterra era de gran actividad econdmica, con crecientes
oportunidades de negocio (Saville, 1956). En el mismo contexto habian surgido otras nuevas
formas de organizacion econémica, como las cooperativas, las sociedades mutuas, y habia un
fuerte clamor por lograr una mayor flexibilidad para invertir capital, sin que su duefo
comprometiera toda su fortuna personal. De forma simplista podemos senalar que en Inglaterra
habia dos opciones societarias fundamentales que equivalian a las SC y las SA del continente®.
Testimonios de la época desvelan que economistas y empresarios britanicos habian solicitado
desde mediados del siglo XIX mas opciones para organizar legalmente las empresas, mostrado
un interés especial por la SCO continental, admirando el hecho de que algunos de sus socios
solo respondian ante terceros con la cantidad aportada, a cambio de permanecer al margen de
la gestién (Hilaire, 1986, p. 170-171)*. Las reclamaciones consiguieron flexibilizar la ley de la
SA, y a su amparo crecié una figura con las caracteristicas propias arriba comentadas, que
puede considerarse un antecedente de la PLLC. La misma, como forma societaria del derecho
positivo, no fue aprobada en Inglaterra hasta 1907; y con anterioridad ya habia sido formalizada

en Alemania, Portugal y Austria.

Varios hechos concretos muestran las repercusiones de la ley de 1862 fuera del Reino Unido.
En Europa existen varias familias legales, por lo que establecer paralelismos entre el régimen
juridico europeo continental y el de Reino Unido no esta exento de complicaciones. Podemos
tomar como ejemplo el caso francés, dada su influencia en toda Europa y en la legislacion
espafiola en particular®. El legislador dispuso de 3 férmulas para organizar las sociedades
mercantiles: SC, SCO (simples o por acciones) y SA. En Francia el requerimiento de una
autorizacién gubernativa para la creacién de SA — presente en Europa durante buena parte del
XIX - propicié que muchos negocios adoptaran la forma de SCO por acciones. Crecié de forma

extraordinaria su numero, al tiempo que las barreras legales continuaban obstaculizando la

® Para un detallado andlisis de las sociedades en el Reino Unido, su legislacion y marco institucional:
Harris (2000).
*El empleo mas recurrente eran los transportes de ultramar donde la figura del comanditario permitia
lograr los capitales precisos para grandes empresas. Algunos estudios vinculan la SCO con una forma de
asociacion de la ley romana (Hilaire, 1986, p. 173).
® Para una amplia caracterizacion de los distintos tipos de sociedades en Francia: Pic y Baratin (1927, p.
44 y ss).
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creacion de SA®. La SCO fue objeto en Francia de una nueva ley el 17 de julio de 1856; y la ley
de SA de 1867 le dedicaria el primer titulo. Estos hechos ratifican su importancia y desvelan

que la clase empresarial demandaba limitar la responsabilidad social a los socios.

Francia aprob6 en 1863 una ley para Sociétés & Responsabilité Limiteé (SARL), que seguia la
senda inglesa de ofrecer mas libertad para la creacion de SA. De hecho, la primera
denominacién barajada fue “SA libre” (Romiguiere, 1863, p. 48) (Pic, Baratin, 1927, p. 3 en una
nota). El preambulo de la ley manifiesta que la finalidad ultima era ofrecer un marco legal mas
adecuado al desarrollo comercial e industrial (Romiguiere, 1863, p. 160; p. 251). En los afios
anteriores varios habian sido los pasos, a veces titubeantes, para permitir la actuacion de
empresas extranjeras en Francia. A veces los tratados internacionales se encontraban con que
el sistema juridico de los paises firmantes carecia de recursos legales para hospedar a las
empresas extranjeras. Citaremos dos casos relevantes para nuestro estudio. El tratado de
comercio de 1857 (mayo) tenia como objetivo permitir el establecimiento de las SA belgas en
Francia — en reciprocidad de un acuerdo previo por el que Bélgica permitia el funcionamiento de
SA francesas en su territorio-. Y el art. 2 de este tratado establecia que terceros paises podrian
adherirse a dicho acuerdo. Un grupo de empresas especialmente sensible a esta ventaja, por lo
numerosas, fueron las “limited company” inglesas. ;Qué era una “limited” en Francia?
Sencillamente no existia. Tenia rasgos comunes con la SA, pero diferencias insalvables, como
que no necesitaba autorizacidon para establecerse. Un nuevo tratado de comercio del 15 de
mayo de 1862 rectificaba la liberalidad anterior y volvia a la situacién pretérita, donde las SA
extranjeras deberian asumir, por imperativo, la ley francesa. Una sentencia posterior de 1862
avala el ultimo cambio: la sala segunda de la corte de Rennes (20 junio de 1862) negd a un
ciudadano francés el derecho de denominar a una compafia anglo-francesa (de la que era
socio) “limited”, apelando a que se trataba de “un tipo de SA” que no estaba autorizada por la
legislacion gala. El legislador francés apoyd su decisidon en el tratado de comercio internacional
de 1862 (Romiguiere, 1863, p. 169-170).

La situacién cambio con la ley de 1863. La SARL permitia que las SA con un capital de hasta 20
millones de francos pudieran registrarse sin autorizacién previa’. La vigencia de esta ley fue
corta. A partir de 1867 todas las SA, con independencia de su capital podian ser registradas

libremente, sin previa autorizacion, a través de la inscripcidn en un registro. La inscripcion de la

® Giron Tena (1986, v.1, p 204) realiza este comentario pero sin soporte documental. Kessler (2003, p. 511-548)
ofrece un completo estudio sobre SCO vy la responsabilidad limitada. El uso abusivo de las SCO dio lugar a la
expresion “fievre commandites”: entre 1823 y 1838 fueron creadas 1340 comanditas por acciones y tan solo 157
anonimas. En 1830 llegd al Congreso Francés un proyecto de ley con intencion de regularlas, pero fue bloqueado por
el grupo liberal.
" La traduccién demasiado apegada al término “limited companies by guarantee” fue motivo de critica. En Francia
hubo otras propuestas, por ejemplo, “societe anonyme libre” (Pic, Baratin, 1927, p. 3). La primera acepcion fue la
transmitida a algunos paises de lengua romance: Espafia y México, por ejemplo. Brazil, Italia y Portugal emplearan la
expresion “quotas”.
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SCO, hasta entonces, muestra un progresivo declive hasta 1888 (considerando la etapa 1852-
1888); a continuacion experimentan un crecimiento significativo en todo el periodo 1888-1914, y
a partir de este momento desciende irreversiblemente hasta su practica desaparicion

(Guinnane, Harris, Lamoreaux, Rosenthal, 2007).

Esta idea de sociedad por acciones limitada a cierto capital “viajo” a varios paises de América.
En Brazil, bajo el nombre de SRL y de la mano del ministro Jose Thomas Nabuco de Araujo,
surgié un proyecto fallido en 1865, reglamentando una modalidad de SA sin necesidad de
autorizacion previa del gobierno, también inspirado en la ley francesa de 1863%. El Cédigo de
Comercio de México de 1884, caracterizado por ensalzar el principio de libertad - hasta el punto
de que la inscripcion en el Registro Mercantil era potestativa (Barrera Graf, 1990, p. 75-76) -,
efectué un amago de la ley de 1863 (Salinas, 1990, p. 576), también utilizando la denominacién
de SRL. La figura desaparece del Cddigo de 1889. Italia en el Coédigo de Comercio de 1882

establece la SA “per quota™

, Si bien la falta de mas especificaciones y reglamentacién, no
favorecid su desarrollo; la anexion a ltalia de la regién de Trento y de Venecia, asi como su
proximidad con Austria — con ley propia para la PLLC desde 1906 - estimul6 el debate sobre las
PLLC a comienzos del XX (Pic, Baratin, 1927, p.23). Un caso exitoso de PLLS fue la “limited
associated”, con presencia en la primera mitad del XIX en varios estados de Estados Unidos (de
América), promovida por emigrantes alemanes e ingleses (Guinnane, Harris, Lamoreaux,
Rosenthal, 2007). En Espafa, en 1883, hubo una propuesta concreta de “SC con
responsabilidad limitada”, presentada en el Parlamento, durante el debate del futuro Cédigo de
Comercio. Lo singular es que no se trataba de una SARL a /a francaise, sino de una SC con
responsabilidad limitada, o sea, una sociedad con caracter personalista y responsabilidad
limitada para todos los socios. La propuesta no prosperé por varios motivos, y el fundamental
fue que el futuro coédigo mercantil contemplaba el principio de atipicidad para las sociedades
mercantiles. Hasta entonces, aun reconociendo una gran laxitud en la aplicacion del cédigo de
1829, habian existido numerus clausus para las sociedades mercantiles, lo que significa que
solo estaban a disposicion de los particulares (es decir, los hombres de negocios, los
comerciantes) los tres modelos dictados por el legislador. La estricta interpretacion del codigo
permitia la creacion de SRL, o de cualquier otro tipo de sociedad mercantil que no estuviera
incluida en su articulado — es decir, de una sociedad mercantil atipica - siempre que respetase
la legalidad. Este es un hecho excepcional y por tal motivo, procedemos a secuenciar en los
siguientes apartados la elaboracion, debate y aprobacion del cédigo, dado que juega un papel

vital en el posterior desarrollo de la SRL, carente de ley propia.

® Informacion extraida de Sola (1951, p. 21).
®Codice di Commercio del regno d’ltalia (1882, p. 32-33)



2.1- ;POR QUE EL CODIGO DE COMERCIO (1885) PERMITIA CREAR SOCIEDADES
(COMO LA SRL) NO EXPLICITADAS EN EL ARTICULADO?

En esta seccion intentamos dar respuesta al interrogante que da titulo al epigrafe. Respetando
la cronologia de los hechos historicos, analizamos tres puntos clave: 1) las sociedades con
responsabilidad limitada en las bases para un nuevo codigo de comercio de 1869; 2) la
excepcion al principio de numerus clausus del cédigo; 3) el rechazo de la propuesta particular
de SC con responsabilidad limitada. En la renovacién de la legislacion mercantil, acometida en
la segunda mitad del XIX, el principio de numerus apertus — es decir, la ausencia de numerus
clausus - abrira una via para innovar en la tipologia de las sociedades mercantiles. Duque
Dominguez (1968, p. 72 y ss.) subraya que la tendencia observada durante el XIX, influida por
la ideologia liberal, continta vigente en la doctrina y jurisprudencia de comienzos del XX y se
confirma en el Reglamento del Registro Mercantil de 1919 (art. 123). EI Reglamento del
Registro Mercantil de 1956 rompe dicha tendencia al adoptar una concepcién restrictiva y
reservar la proteccion registral sélo a las sociedades constituidas con arreglo a las
disposiciones o formas del Cdédigo de Comercio o a las Leyes Especiales. A tenor de estas
reflexiones L. Fernandez de la Gandara (1977, p.84) generaliza que en la segunda mitad del XX
terminaron de abandonarse las concepciones politico-juridicas liberales del XIX por un sistema

cerrado, de numerus clausus.

2.1.1- LA INFLUENCIA EUROPEA EN LAS PROPUESTAS DE CODIFICACION DE 1869.

En 1869 aparece la primera alusién en la literatura espafiola a un nuevo tipo de sociedades con
responsabilidad limitada distinto de las SA y de las SCO que, comenta el legislador, ya estaba
funcionando en Europa'. La anterior invocacién tiene lugar justo después de la Revolucion
Gloriosa (1868), en un contexto intelectual avido por importar las novedades de la Europa
desarrollada, tras una etapa de claro atraso econdmico, social e intelectual. La Revolucién de
1868 destroné a la reina Isabel Il y a su régimen de camarillas y privilegios. Los liberales
encargados de formar el nuevo gobierno, con el objetivo de afianzar en Espana la
modernizacion econdémica y social, acometeran una gran labor de revision legislativa. Urgia
cimentar una sociedad con bases liberales y modernas; en el aspecto politico y social
aprobaron las libertades fundamentales del individuo y prepararon una nueva constitucién
(Constitucion de 1869); en lo econdmico, sentaron nuevas bases juridicas, eliminaron los
ultimos vestigios del Antiguo Régimen y afianzaron las directrices para el desarrollo del

capitalismo contemporaneo. Respecto a esto ultimo: (1) aprueban las lineas fundamentales

1% 52 pase del RD de 20 de septiembre de 1869.
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para un nuevo Cdédigo de Comercio y (2) aprueban una ley que permite la creacién de SA sin
autorizacién expresa, soélo a través de la publicidad y el registro publico, reinstaurando asi la

libertad que ya existia en el Cédigo de Comercio de 1829.

El Gobierno Provisional era consciente del estado de atraso de la legislacion mercantil. La parte
de sociedades del Cédigo de Comercio de 1829 habia sido prohibida en 1847, precedida por
una serie de escandalos financieros y convulsiones bursatiles. La ley de 1847 restringio la
creacion de todo tipo de sociedades por acciones — SA 'y SCO por acciones, con modificaciones
posteriores importantes que permitieron su aparicion en determinados sectores de la economia,
- a la obtencion de un permiso expreso. Esto era un claro retroceso respecto a la situaciéon
anterior, dado que el cédigo de 1829 sélo exigia a la SA cumplir con los requisitos de publicidad
registral. Tortella (1968; 1973) subrayé que la falta de libertad para crear sociedades por
acciones fue un elemento contraceptivo de la actividad industrial; y apunté como indicador el
gran incremento de sociedades por acciones de caracter financiero formadas tras la
modificacion legislativa de 1856. Esta tesis clasica de la historiografia espafola ha sido
posteriormente matizada, alegando la imposibilidad de determinar con plena seguridad, por
tratarse de un contrafactual, que, bajo otro contexto, habrian proliferado las formas anénimas en
sectores distintos al ferroviario y financiero, es decir en aquellas actividades que no estaban

fuertemente subvencionadas'’.

La ley de creacién de SA de 1869 - Ley de Libertad de Creacion de Sociedades por Acciones y
de Crédito (19.10.1869) — ademas de restituir la legislacion previa en materia de sociedades,
sefalaba la necesidad de modernizarla. El art.1 de la nueva ley establece la libertad para crear
todo tipo de asociaciones con caracter industrial o comercial. El art. 2 dictaminaba la
obligatoriedad de que toda sociedad mercantil quedara registrada en escritura publica, y daba
libertad a los socios de consignar en los estatutos “los pactos ¢ reglas que estimen
convenientes para su régimen o administracion”. Desvela por tanto la Ley de Bases de 1869
una cierta insuficiencia — presente o futura - de las formas mercantiles tradicionales para
atender las necesidades del trafico econdmico. Ademas sefalaba: “podran obtener la forma que
los asociados crean conveniente establecer en la escritura fundamental”. Y por ultimo contenia
dos articulos adicionales que instaban a la revision del Cédigo de 1829 para que incorporara
con plenitud este espiritu de libertad y “cesara[a] la limitacién establecida en el articulo 2° de la
ley” es decir, que las sociedades mercantiles no estuvieran obligadas a adoptar las tres

férmulas societarias convencionales (Andrino, 1997) (Erro, 1995).

M Algunos autores que han vuelto sobre esta discusion: Botrel, Chastagneret (1973); Prados de la
Escosura (1988), Erro (1995) y ésta ultima a su vez cita el trabajo de Garcia Lopez (1994) que insiste en
la flexibilidad de las sociedades personalistas en la Espana del XIX.
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El 20 de septiembre de 1869, Echegaray, Ministro de Fomento, firmé un Decreto para nombrar
una nueva comision encargada de revisar el Cédigo de Comercio. En la base quinta establecia
que en el futuro codigo tendrian cabida “sociedades con responsabilidad mas o menos
limitada”, ya conocidas en Europa. La propuesta conectaba con el candente debate europeo
sobre la creacion general de SA por simple inscripcion, es decir, sin necesidad de solicitar
autorizacién expresa. En 1844 Inglaterra permitié la creacién de sociedades por acciones a
través del simple registro (Registration, Incorporation and Regulation Act, 1844) y en 1855-56
permitiria a las companias restringir su responsabilidad frente a terceros a la cantidad de capital
que aportaban. En Francia el proceso que permitiria la creacion de SA a partir de su inscripciéon
en el Registro Mercantil se hizo en dos pasos: con la ley de SARL de 1863 y la ley de SA de
1867. Otros paises siguieron la misma senda: Espafa en 1869, Alemania en 1879, Bélgica
1873, Hungria en 1875 y en Italia a través del Cédigo de Comercio de1882 (Howard, 1934, p.
107).

Es importante incidir en el hecho de que, a pesar de la rapida circulacion de la novedad de las
Companies Act (1862) al resto de Europa, ya directamente o por medio de traducciones a otras
lenguas, la asimilacion de ideas en Espafia no hubiera sido posible sin un cambio trascendental
en la filosofia juridica. Una nueva concepcién filosofica del derecho irrumpié a finales de los
afios 1840 a través de dos académicos, Sanz del Rio y Giner de los Rios, ambos catedraticos
de Filosofia de Derecho en la Univ. Central de Madrid. Desde alli difundieron las ideas de
Krause, Aherns, Tiberghien y Réder, que darian lugar a un movimiento filoséfico propio,
denominado krausismo. La doctrina krausista reclamaba el derecho de absoluta libertad de
emision del pensamiento; y el Derecho ocupaba un puesto central dentro de su sistema, muy
vinculado a la ética (Diaz, 2003). Aplicado al campo que nos atafie, estariamos frente a una
escuela de pensamiento que justificaba las tesis liberales y concretaba uno de los mantras del
Gobierno provisional: libertad para asociarse — plasmada en la constitucién de 1869 - y libertad
para contratar — materializada en la ley de SA y la ley de bases del nuevo Cddigo de Comercio,
ambas aprobadas en 1869 -. Muchos miembros del Gobierno constituido en 1868, de los
redactores de la ley de SA y de la Comision del Cédigo de Comercio de 1869 eran krausistas, o

estuvieron vinculados al movimiento.

2.2.- EL NUEVO CODIGO DE COMERCIO Y LA EXCEPCION AL PRINCIPIO DE NUMERUS
CLAUSUS

En la revision final de la seccién referente a las sociedades mercantiles del que seria el nuevo
Cddigo de Comercio (en 1881, durante las sesiones del 8, 12 y 19 de abril) no hay ni una sola

mencidn explicita a la responsabilidad limitada de los socios, o0 a las sociedades de
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responsabilidad limitada, ignorando lo que establecia la ley de bases de 20 de septiembre de
1869 acerca de que el nuevo codigo permitiria el establecimiento de dichas sociedades. No
obstante, hay una modificacion sobre la libertad de contratacidon que marcara la literatura y el
debate juridico-mercantil posterior: la ruptura del principio de numerus clausus en las formulas
societarias'®. Esto significaba que ya no habria un menu cerrado a la hora de elegir una figura
mercantil, como en Francia — art. 19 del Cédigo de Comercio de 1807 - o Alemania. Los
expertos que propusieron este cambio fueron Colmeiro y Moret, dos prestigiosos catedraticos
de Economia Politica de tendencia liberal'. La modificacién del entonces art. 136 pretendia
sustituir las restricciones del codigo vigente (de 1829) a la introduccion de nuevas férmulas que
no estuvieran definidas de forma explicita por una libertad absoluta en los contratos mercantiles.
La version definitiva del texto legal confirma en los art. 117 y art. 122 esta atipicidad respecto a
los paises de derecho civil coetaneos (Barrera, 1990, p. 128) (Girén, 1986, p. 90). ¢ Por qué se
introduce esta modificacion? En las actas transcritas no hay ninguna aclaraciéon sobre las
motivaciones de los dos maestros de la Escuela Liberal. La medida espafiola no imitaba
ninguna actuacion acaecida en los paises de los que recibia influencia, v. gr, de Francia. Si era
coherente con la ley de bases de 1869, y la ley de SA del mismo afio. Podemos ademas aducir
que la premura por sacar adelante el proyecto — en curso desde 1869!- obligé a dejar temas
pendientes. La expresién que acaba con el principio de numerus clausus: “Por regla general,
[las Compafiias mercantiles se constituiran adoptando alguna de las siguientes formas (...)]"
(art.- 122) ¢ puede considerarse azarosa? Rotundamente no. Dicha clausula ofrecia una opcién
para incorporar todas las novedades que pudieran surgir en materia de sociedades y estaba en
consonancia con el espiritu de 1869 subrayado en el R.D de 1.3.1881. La “Exposicion de
Motivos (del Cédigo)” reproduce la defensa de la libertad contractual tal y como venia formulada
en el texto de la Ley de Bases y ratifica una amplia libertad de asociacién (Girén, 1963, p. 86). Y
la féormula enunciativa del art. 122 queda confirmada con el principio de libertad en el contrato
de compania mercantil del art. 117. No obstante, la interpretacion y puesta en practica de

misma estuvo rodeada de profusos debates, como veremos en la Seccién 3.

2.3.- LA PROPUESTA DE SOCIEDADES COLECTIVAS CON RESPONSABILIDAD
LIMITADA.

12 Sobre el principio de atipicidad: Hansmann, Kraakman (2002, p. 373-420)

® Art. 19: “La ley reconoce 3 tipos de sociedades mercantiles: sociedad colectiva, sociedad en comandita y sociedad
anonima” (Code du Commerce Frangaise, 1807).

* Serrano (2001, p. 133-135) realiza un analisis de la aportacién de estos autores a la historia del pensamiento
econdmico.
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El 6 de diciembre de 1882 el proyecto del Cédigo de Comercio fue presentado en las Cortes, a
continuacion se inicid una ronda de enmiendas. Las intervenciones de los diputados desvelan
que el Cdédigo habia defraudado respecto a las figuras societarias, ya que algunas de las
propuestas ahondan en la incompletitud del articulado de la SA y a propdésito de la libertad de
contratacion. El momento y contexto historico posiblemente fueron determinantes: la crisis
financiera de 1882 vendria seguida de una prolongada depresién agraria (Comin, Hernandez,
Llopis, 2010, p. 282). Del conjunto de propuestas destacan un conjunto realizadas por diputados
catalanes, vinculados con el mundo del comercio y la industria’. Nos centraremos en las
alusivas a las SRL. Macia Bonaplata abrié la discusion senalando que faltaba en el proyecto un
tipo de sociedades “que en el extranjero vienen titulandose de capitales con responsabilidad
limitada, 6 sea aquellas en que los socios comanditarios, interviniendo en la gerencia pueden
venir a contribuir a la gestion de la sociedad sin arrastrar la responsabilidad como gerentes”
(DSC. Sesion 24.01.1883). Y Fabra y Deas presentd una propuesta concreta de “sociedades
colectivas de responsabilidad limitada”; puntualiza que no se refiere a la limited society inglesa,
pero no ofrece ninguna referencia geografica de dénde funcionaban las novedosas sociedades
(DSC, Sesion 24.1.1883, n°29, p. 608). En 1883 no existe ninguna SRL que esté operando “per
se”. Si habia habido cambios en los menus societarios de las casas legales europeas mas
importantes que pueden ser interpretados como una nueva figura préxima a la SRL. La mayor
parte de estas propuestas derivaron de la interpretacion francesa de la Company Act (1862), la

SARL de 1863, como comentamos en la Seccion 2.1.

La propuesta de Fabra y Deas habla con claridad de una SC con responsabilidad limitada, no
de una SA pequefia, por lo que debe descartarse la influencia francesa. ¢ De dénde emanaba el
modelo? En la década de 1880 hemos localizado dos posibles referencias sobre este asunto:
(1) las propuestas para flexibilizar la creacién de las SA, que daria lugar a la GmbH (Guinnnane,
en curso); (2) las experiencias puntuales de Estados Unidos (de América) con las “limited
associations” (Lamoreaux, en curso). Sabemos que el diputado espafiol tenia acceso preferente
a la prensa extranjera, porque era hermano de Nilo Fabra y Deas, también parlamentario y
duefio de una de las agencias de noticias mas relevantes de Madrid, donde ambos residian
(Barreiro, 2002) (Paz, 1978 [1988]).

Fabra y Deas fundamenta la necesidad de las SC con responsabilidad limitada exhibiendo
situaciones particulares donde la SCO y la SC resultaban insuficientes (DSC, 24.1.1883, n°29,

p. 608). Uno de estos ejemplos era el de un inventor que necesitaba del capital; nada

®Se trata de: Pedro Bosh i Labrus, Juan Fabra i Floreta, Macia Bonaplata y Eduardo Reig (DSC, 11.12.1882, n°5, p.
61). Palomas i Moncholi (2002) ofrece cumplida informacion sobre los personajes: Pedro Bosh (J. Palomas i
Moncholi, 2002, p. 462-468) vinculado con el sector empresarial, Fabra i Floreta (J. Palomas i Moncholi (2002, p.535-
536) fue un destacado comerciante, Eduardo Reig, industrial; y Macia Bonaplata (J. Palomas i Moncholi, 2002, p.
485-488) miembro de una prestigiosa saga de empresarios catalanes.
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garantizaba que ademas fuera un buen gestor, por lo que el duefio del capital desearia tomar
parte activa en la gestién del negocio para velar por su inversion. El caso relatado refleja la
situacién de los comerciantes que, ante una nueva oportunidad empresarial, no deseaban
arriesgar toda su fortuna participando como socios colectivos, ni querian permanecer al margen
de la gestién, como socios comanditarios. La propuesta del diputado estaba caracterizada como
una SC donde los socios restringian su responsabilidad personal a la cantidad aportada al
capital social (DSC, 24.1.1883, n°29, p. 608-609), fijaba las caracteristicas de una sociedad de
tipo personalista, y otorgaba grandes poderes al gerente. La proteccion a terceros estaba
garantizada con la rigurosa aplicacion del principio de publicidad, y que en todos los
documentos de la sociedad la razén social deberia incluir las palabras “sociedad de
responsabilidad limitada” mas el importe del capital social” (art. 149). Ademas, en el caso de
que algun socio no aportara al capital social las cantidades estipuladas, los demas (socios)

quedarian obligados solidariamente respecto a terceros.

La propuesta de Fabra y Deas fue rechazada por dos razones. Una protocolaria, de forma: la
propuesta habia sido presentada fuera de plazo, por lo que el reglamento impedia su
consideracion. Otra de tipo doctrinal, de fondo: porque el cédigo propuesto defendia en su
articulado un caracter abierto en cuando a la tipologia de sociedades mercantiles (es decir,
apelando al principio de atipicidad) (DSC, 24.1.1883, n°29). Fabra y Deas, en su turno de
réplica, afirmoé que en la legislacion vigente - el art. 2 de la ley de SA de 1869 - habia una
invitacion encubierta a las sociedades “de facto” con responsabilidad limitada-. Aqui veia el
diputado una desvirtuacion del uso de la SA “que es un molde demasiado amplio cuando se
trata de asociarse 2 o 3 individuos que quieren comprometerse hasta cierto punto” (DSC,
24.1.1883, n°29).

Los hechos descritos guardan paralelismos con el uso de la Company Act (1862). Lo que Fabra
y Deas consideraba un ardid en realidad no lo era, ya que el Cédigo de Comercio de 1829
establecia un marco para las SA muy flexible, sin marcar un capital minimo, o niumero de
socios. Cuando fue reinstaurado en 1869 no hubo ningin cambio al respecto; es mas, se
acentud la libertad en el sentido arriba comentado. Para terminar con este apartado llamamos la
atencion sobre varios hechos. Primero, la utilizacion de la SA en Espafia desde 1869 habria
permitido, al menos sobre el papel, o mismo que la Company Act. En segundo lugar, Fabra y
Deas consideraba que su propuesta daba mejor cobertura a la “SA pequefa”, ya que un capital

modesto ensombrecia los grandes horizontes de la SA'™. Subrayamos un tercer elemento: en el

'® En la misma ronda de alegaciones al futuro codigo tomo la palabra otro diputado que calificd la SA como la forma
propia de la grandes empresas destinadas a acometer obras publicas (DSC, 24.1.1883, n°29).
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Reino Unido el desarrollo econémico propicio la aparicion de las SRL “de facto”, ¢ acaso el débil

desarrollo econémico espafol también propicié esta SA flexible?

3.- (CUANTO INFLUYE EL CONTEXTO? DESARROLLO ECONOMICO, OBSTACULOS,
OPORTUNIDADES E IDEAS.

El debate sobre la SRL reaparece a finales del XIX, y se convertira en un tema recurrente
durante las primeras décadas del XX, involucrando a juristas destacados. Esta “moda” coincidié
con la fase alcista del ciclo econémico. El primer tercio del XX fue de gran dinamismo para las
rentas empresariales espafolas. En particular, entre 1895 y 1904 fraguose un contexto
favorable para el desarrollo de proyectos empresariales. Espafia vivio con antelacién la
coyuntura alcista internacional de 1900, preludio de los dividendos que alcanzaria con su
neutralidad durante la Primera Guerra Mundial (Tafunell, 2005, p. 730). La situacién econémica
general tras la Guerra con Cuba (1898) era de expansion y prosperidad, debida al fuerte
aumento de la inversion extranjera directa en empresas energéticas, manufactureras y de
transportes, asi como por la gran ampliacién de la dotacién de capital y de divisas procedentes
de los flujos americanos (Maluquer, 1997, p. 29)". Esta situacién de bonanza repercute en el

aumento de inscripciones de nuevas sociedades mercantiles.

A comienzos del siglo varios juristas sefialan las ventajas de la SRL, vigente en algunas
latitudes europeas, y lamentan que Espana carezca de legislacion al respecto. El caracter
abierto del Cédigo de Comercio no habia sido suficiente para conjurar su desarrollo. Durante la
bonanza econdmica vivida por la neutralidad durante Primera Guerra Mundial no hay ninguna
referencia a la SRL en la legislacion. La primera alusion relevante aparece en 1919, cuando el
auge en la creacién de sociedades ya habia pasado, y se aprecia un descenso de la actividad
empresarial. Pero el debate entre los expertos estuvo ahi. A continuacion analizamos las
opiniones de los juristas que discutieron al respecto. Existe unanimidad en declarar las
bondades de la nueva sociedad. El primero fue Castellar Sierra (1895). Situa los origenes de la
SRL en Inglaterra, en la private company, y alude al contexto legal fraguado con la Limited
Liability Act (1856) y la Company Act (1862). El jurista cataldn lamenta que no habia sido
posible integrarla en la practica espafiola, segun el autor, porque podia colisionar con alguna de
las normas establecidas para la SC. Si la SRL utilizaba una razén social — y debia usarla porque
era una sociedad de caracter personalista - con el nombre de alguno de sus socios, éste
asumia la responsabilidad solidaria ilimitada de las deudas sociales, a pesar de declarar que su

responsabilidad era limitada a una cierta cantidad (E. Castellar, 1895, p. 440). Esta era la regla

" Maluquer (1997, p. 29) y a través de su estudio citamos a Olariaga (1933, p. 96).
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en el ordenamiento juridico espafol (art. 147 Cdédigo Comercio): los nombres de los socios
incluidos en la razén social, con independencia de cual fuere la férmula societaria, respondian
de forma ilimitada frente a terceros. Castellar también comenté que al ser altamente infrecuente
la SRL, podia suceder que el Registro Mercantil rechazara su inscripcion. Propone por tanto

promover un marco legal mas apto para su proliferacion.

Un planteamiento similar sera formulado por Estasén (1906, 1907) y Ponsa (1906) mas tarde.
Ambos aceptaban, en distinto grado, las ventajas de la SRL, pero subrayaban que el caracter
abierto del Cédigo no era suficiente para garantizar su viabilidad, y era precisa una normativa
especifica. Lanfranco reconoce la existencia de un marco técnicamente apto para la SRL, si
bien carente de atractivos por las lagunas legales (Lanfranco, 1904, p.110). El letrado exhortaba
a las autoridades para realizar las reformas oportunas y aprovechar las ventajas que habia
reportado en Alemania, Reino Unido y Estados Unidos, aunque sélo entrara a comentar el caso
britanico (Lanfranco, 1904, 112-113). También Lastres (1907), en una conferencia pronunciada
en el Centro de Instruccion Comercial de Madrid (1907), sefiald la conveniencia de actualizar la
tipologia de sociedades para permitir la existencia de SRL porque, segun el letrado, carecia de
acomodo entre los tipos existentes. Estos cuatro autores coinciden en las ventajas de la SRL, y
subrayan que debe haber una reglamentacion especifica, respetando la tradicion de la ley

escrita en la familia civil.

Algunos de los expertos anteriores propusieron modelos concretos de SRL. Estasén (1906,
1907) insistia en definir un modelo ajustado a las caracteristicas del pais. Coincide con Castelar
en que los socios al incluir su nombre en la razén social, aun advirtiendo que formaban parte de
una SRL, incurrian en el riesgo de ser declarados socios colectivos, con responsabilidad
ilimitada — art. 126, 127, 147, 148 del Cddigo de Comercio— porque la SC era, ante la falta de
especificaciones, la figura estandar a aplicar. Estasén (1906, p. 555-560) publicé un modelo real
de escritura de constitucion de GmbH sugiriendo que podria ser empleado para la SRL
espanola. Ponsa (1906) por el contrario aporté unos estatutos originales de elaboracion propia
para una “Sociedad Limitada con Razén Social”’, con influencias de la SARL francesa de 1863.
En este ultimo caso, la responsabilidad de los socios estaba limitada a su aportacién (total o
desembolsada). El desempefio de las funciones del gerente podria ser realizadas por una
persona ajena a la sociedad, elegida por los socios que representaran la mayoria de capital.
Estos dos rasgos - que un no socio pueda ser gerente, y que los pactos sean alcanzados por la
estricta mayoria - son caracteristicos de la SA. Para el resto de los pactos el autor propone
adaptar uno de los tres modelos de sociedad definidos en el cédigo. La propuesta de Ponsa era
realmente una figura intermedia, con caracteres de las sociedades existentes, y con el

denominador comun de que todos los socios tenian responsabilidad limitada. De esta forma
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hacia uso del art. 117 de que el individuo contaba con la libertad para establecer las

caracteristicas particulares a la hora de asociarse.

Mas autores contribuyeron al debate. Con anterioridad a que la SRL tuviera regulada su
inscripcion en el Registro Mercantil (1919) fue tema de tesis doctoral y el tépico premiado en un
concurso de ensayos economicos. La Academia de Jurisprudencia y Legislacién de Barcelona
en 1918 (26 de febrero, 1 de marzo, 8 marzo) premié a Pelegri por una monografia sobre el
tema. Su contribucién es importante porque ofrece la perspectiva de un técnico que trataba con
la realidad empresarial a diario'®. El autor revisa en primer lugar las distintas opiniones de
juristas espafnoles sobre la nueva figura, con un claro sesgo hacia los autores catalanes, porque
alli fue mayor el debate. Sefiald Pelegri que en 1916 tan sélo tres SRL fueron inscritas en el
Registro Mercantil de Barcelona (Pelegri, 1918, p. 339), a pesar de las facilidades presentes en
el codigo pero debido a la incertidumbre en el supuesto de que surgiera un conflicto entre los
socios o con terceros. De producirse un altercado que acabara ante los tribunales el socio de la
SRL corria el probable riesgo de verse obligado a asumir las obligaciones de un socio colectivo.
De hecho, y como dato para afianzar su postura, sefala Pelegri que en Manila, un juez habia
rechazado una SRL, apelando al Cédigo de Comercio espafiol, y recomendando en su lugar la

creacion de una SA con sustanciales simplificaciones (Pelegri, 1918, p. 343).

Ruiz (1919) es el autor de la primera tesis doctoral sobre SRL en Espafia en uno de los
momento mas algidos del debate, tan solo meses antes de su regularizacion. El autor hace un
recorrido por el origen y la finalidad general de las sociedades mercantiles, particularizado en la
SRL, y en distintos paises europeos; en la segunda parte de su tesis revisa las opiniones de un
nutrido niumero de autores espafioles que habian entrado en el debate, y a los que basicamente
ya nos hemos referido'. Su opinién particular insiste en la necesidad de una regulacion
explicita que dinamice y potencie la difusion de SRL, porque, sefala, no tenia existencia legal.
El principio de libertad, alabado por otros autores, bajo su punto de vista, tenia una connotacion
“perniciosa por excesiva” (Ruiz, 1919, p. 76-77). Esta posiciéon de rechazo a la SRL sera la
avanzadilla de una tendencia ideoldgica que consideraba caducas las instituciones liberales y

que tendra mas representantes en las décadas de 1920 y 1930.

3.1.- SRL DE FACTO: SA FAMILIAR, SOCIEDAD CIVIL CON RESPONSABILIDAD
LIMITADA'Y SCO CON PACTOS PRIVADOS.

18 Pelegri (Barcelona 1880 — 1941) Abogado y funcionario de la Diputacién de Barcelona, de la que llegé a ser
Secretario. Fue ademas profesor desde 1919 Escola d'Administracié Local.

' No cita a Fabra y Deas (1883); tampoco recoge la aportacion de Castellar (1895). Si recoge las opiniones de
Benito, Echevarria, Estasén, Ponsa, Alvarez del Manzano (et al), Lanfranco, la discusién de la Academia de
Jurisprudencia y Legislacion Catalana, la reunion de las Camaras de Comercio en 1909, todas positivamente
documentadas.
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En el Censo de Sociedades de 1950 hay un total de 57 SRL fundadas con anterioridad a 1920,
y de éstas 28 fueron creadas antes de 1901, con un capital social que ascendia a 1.413.203
miles de pesetas (Censo de Sociedades, 1951). Como hemos comentado, la figura podia
implementarse a partir del codigo de 1886, si bien la evidencia y la literatura sugiere que su uso
se hizo a través de las sociedades convencionales, combinando y aceptando algunas de sus
caracteristicas. Tal era una forma de innovar, de atender a las nuevas necesidades del tejido
empresarial con las herramientas disponibles, sin incurrir en costosos procesos de modificar el
Cddigo o enmendar leyes. De hecho, incluso en las oposiciones al cuerpo de abogados del
Estado de la promocién de 1912 a la pregunta “El cédigo de comercio actual, jresponde a las
necesidades del comercio o debiera reformarse?” La respuesta correcta subraya la urgencia de
modificar las sociedades mercantiles por su inadecuacion al contexto economico (Benito, 1912,
p. 69-70). A continuacion vamos a analizar los tres casos sefialados en la literatura en los que
un tipo de sociedad pudo albergar en su interior una SRL “de facto” sin adoptar esta

denominacion.

3.3.1.-LA FLEXIBILIDAD DE LA SA EN ESPANA

La hipétesis que barajamos para explicar porqué en Espafna la SRL no prosperé antes de 1920
es que la flexibilidad de la SA permitia albergar en su interior un amplio espectro de sociedades
donde todos los socios disfrutaban de responsabilidad limitada y de capacidad de intervenir en

la gestion.

Acceder a la SA suponia aceptar una serie de concesiones a la privacidad, pero en el caso
espafiol eran menos costosas que en otras latitudes. Suponia publicar de forma periddica los
resultados contables — el cédigo sefiala que de forma mensual en La Gaceta (art. 157) -, montar
una administracion societaria con periodicidad en las reuniones — al menos anual — y un cierto
método. Ademas de una serie de requisitos formales en el Registro Mercantil, pocos mas eran
los requerimientos. No obstante, existia una creencia generalizada sobre cual debia ser su uso
(Ros, 1886, p. 126-127) (Garcia en DSC, 24.1.1883, n°29). La vision dominante estaba
centrada en la gran empresa, de caracter publico, orientada a las infraestructuras vy
construcciones civiles; destinada a obras de canalizaciéon y abastecimiento de aguas, gas,
electricidad, o explotacion de tranvia, por ejemplo. Habia, no obstante, otro tipo de SA
caracterizada por poseer un capital mucho mas modesto, centrada en la pequefia industria y en
el comercio. Otros las calificaban de tergiversacion de una figura destinada a otros usos. Con
posterioridad, los investigadores se referiran a esta figura como “SA familiar” (Thanh, 1963)
(McDonough, 1986), o “SA cerrada” (Fernandez de la Gandara, 1977).
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En los primeros afos del XX, la Academia de Jurisprudencia y Legislacion de Barcelona dedico
una sesion al debate “Sociedades Mercantiles de Responsabilidad Limitada y su regulacion”
(18.01.1905). Uno de los dinamizadores de la discusion, L. Duran i Ventosa, consideraba que
las sociedades que pretendian introducirse en el repertorio espafol eran las “limitadas
inglesas”. Su opinidn era contraria e insisti6 en que hasta entonces “la SA era suficiente y no
habia surgido este tema” (Academia, 1905, p. 192). Un estudio sobre la riqueza empresarial de
las élites barcelonesas (McDonough, 1986) subraya que en la década de 1920 un sustancial
numero de fortunas, que hacia una o dos generaciones eras SC, habian renacido como SA
cerradas, es decir, SA donde la libertad para vender acciones a terceros ajenos a la misma
estaba en la practica muy restringida. La SA les habia permitido diluir su responsabilidad y

aumentar el niumero de familiares directamente vinculados con la empresa.

Benito (1904) a propdsito de estas SRL “de facto”, que formalmente eran SA con razén social,
aduce motivaciones fiscales para su creacion. La SA tributaba menos que las sociedades
personalistas, y ésta — sefala — era la motivacion que estaba provocando la creacion de SA
identificadas con el nombre de la familia que controlaba la mayor parte del capital (Benito, 1904
[1924], |, p. 470). Los Anuarios de Sociedades Andnimas avalan esta suposicion con cientos de
casos de SA que poseen razdn social en lugar de nombre comercial. Por ejemplo, la SA Cros®
estaba entre las 200 mayores empresas de Espafa en 1917 (Carreras, Tafunell, 1993), y
llevaba el nombre de su fundador. Esta forma de crear SRL oficiosa, que no oficial, augura
Benito, abria la puerta a peligrosas arbitrariedades: “; Seran éstas las SRL que admitira nuestro
derecho? Eso lo han de decir, mienfras no se reforme nuestro Cdédigo de Comercio, los
Tribunales de Justicia cuando tengan que habérselas con alguna de dichas sociedades, cosa
que hasta ahora no ha ocurrido todavia. Pero dada la manera de ser de éstos, se puede
profetizar, sin gran peligro de equivocarse, que opinaran que la inclusién de los nombres de los
socios en la razén comercial de una sociedad anénima, implica para aquéllos la responsabilidad
personal e ilimitada por causa de las obligaciones sociales” (Benito, 1904 [1924], |, p. 470-471).
¢ Reaccionaron de esta forma los Tribunales? Demasiado confiaba el académico en el estricto
cumplimiento de la ley. Todo apunta a que las autoridades fueron muy benevolentes con esta
cuestién, y no hemos hallado evidencias de litigiosidad (es decir, sentencias) que indiquen lo
contrario. De hecho, en los afios 1940, Gay de Montella (1948 [1954], p. 282) denunci6 otra vez
esta situacién pero ahora con un tono mucho mas critico que Benito. El anterior escrito aparece
en un contexto donde la SRL contaba con un peso sustancial en la economia. Gay de Montella

criticod la benevolencia de los requisitos a la hora de crear sociedades en Espaia, y sugiere que

20 | a Sociedad Anonima Cros fue fundada en 1904 con un capital de 7,5 millones de pesetas; los estatutos
establecian que “Amadeo Cros sera presidente mientras quiera serlo” con un sueldo anual de 30.000 pesetas, mas la
parte que le correspondiera por sus acciones (Registro Mercantil de Barcelona, Libros de Inscripciones, n. 6241).
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el modo utilizado para difundir la SRL gozé de ciertas prebendas. Debe ser sefialado que por el
momento en la investigacién no hemos detectado evidencias que muestre que la SRL disfrutara

de mayores privilegios que los recibidos por la SA.

3.3.2.-LA SOCIEDAD CIVIL: POCOS CASOS.

Otra via para crear SRL fue la sociedad civil con responsabilidad limitada. Tenemos muy poca
evidencia en la literatura por ahora. Los autores del primer tercio de siglo analizados en la
Seccién 3 no opinaron al respecto, cuando si manifestaron su opiniéon sobre las SA y las SCO
con caracteristicas especiales. En una base de datos en fase de elaboracién, que comprende
las SRL inscritas en el Registro Mercantil de Madrid hasta la guerra civil, la SRL civil no alcanza
el 5% (Guinnane, Martinez-Rodriguez, en curso). ElI Cddigo Civil de 1889 recogié una
disposicién casi excepcional para la época al permitir que todas las sociedades pudieren
revestir las formas juridicas recogidas por el Cédigo de Comercio (art. 1670). En 1891 sélo 3
paises - Portugal, Espafa y México - poseian una clausula semejante (Del Cueto, 1891). La
sociedad civil, una vez registrada, poseia personalidad juridica y podia adquirir las
caracteristicas de cualquier sociedad mercantil. Del Cueto sefialaba que la no existencia de
numerus clausus en el menu de las sociedades mercantiles habia dado lugar a un prototipo de
sociedad civil caracterizado por: (1) Division del capital en acciones, nominativas o al portador,
con el objeto de evitar cualquier duda sobre la cantidad a la que la responsabilidad de los socios
estaba limitada. (2) Libre eleccion del administrador “que no son amovibles y que, en algun
caso, tiene ademas el privilegiado encargo de nombrar o elegir libremente el Consejo de
Gobierno” (Del Cueto, 1891, p. 39). A continuacion mostramos un caso anterior a la legalizacién
de la SRL. Bonnin, Figueroa y Cia. Sociedad Civil de Responsabilidad Limitada®’, era una
sociedad creada de forma expresa como Sociedad Civil de Responsabilidad Limitada, en 1910.
Uno de sus socios era otra sociedad mercantil, y entre las personas fisicas que la formaban
estaban los hermanos Figueroa. Las sociedades personalistas no pueden tener como socio otra
sociedad del mismo tipo, si bien la SRL permitia superar dicha limitacion, por tener

precisamente la responsabilidad social de cada miembro acotada (Navarro, 1942, p. 36-37).

La citada sociedad exhibe algunos rasgos particulares que pueden explicar las motivaciones de
usar esta férmula societaria tan inusual. Se trata de una estructura compleja; convenia la
simplicidad en la gestion, y la responsabilidad limitada, para todos los miembros. Algunos eran

una SC, unos estan ubicados en Paris, en Madrid y otros en Barcelona. Los acuerdos son

2 Expediente tributario y estatutos de Marret, Bonnin, Figueroa y Cia. Sociedad Civil de Responsabilidad Limitada,
carpeta con los documentos presentados a la Hacienda de la provincia de Madrid. Ejercicio de 1° abril a 30 de junio
de 1920 y de 1° julio a 30 septiembre de 1920 en cumplimiento de la ley de utilidades (Archivo General de la
Administracion de Alcala de Henares).
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tomados por unanimidad, como en la SC, y no como en la SA donde las decisiones vienen
dadas por la mayoria del capital. Ademas consigna una serie de normas sobre la redistribucién

de las participaciones sociales en caso de que un socio desapareciera.

La sociedad civil con responsabilidad limitada, en la practica, exoneraba de todos los costes
que habiamos comentado en la seccion anterior asociados a la SA en cuanto a la organizacion
de la gestion y publicidad. El alcance de las decisiones a terceros en este tipo concreto de
sociedad quedaba en entredicho, a menos que la sociedad hiciera sus pactos publicos (art.
1669), pero no era el caso de las que estaban inscritas en el Registro Mercantil. De Cueto
alertaba de las consecuencias que podian derivar del uso masivo de esta formula, incurriendo

en graves peligros para el publico.

3.3.3.-LA SCO: {SOCIOS DURMIENTES Y GESTORES?

L. Benito describe en uno de los manuales de Derecho mas utilizados de la época que una
practica para disfrutar de una SRL de facto era a través de la SCO. Este uso indebido rompia
con la legalidad mercantil (Benito, 1924 [1904], |, 469-470]. Supongamos una comanditaria
compuesta de dos socios: uno, daba su nombre a la razén social, por tanto tendria
responsabilidad ilimitada; el otro era el socio capitalista, y limitaba su contribucién vy
responsabilidad a una aportacion monetaria. Insinda el autor que el socio capitalista en los
casos sefialados si interferiria en la gerencia, lo que era ilegal, y significaba que el socio

capitalista de ser acusado, asumiria su responsabilidad social de forma ilimitada.

¢ Hasta qué punto este uso era frecuente? En el caso de la sociedad civil con responsabilidad
limitada aun contamos con alguna evidencia empirica, pero esto no ha sido posible para las
SCO. La informacion sobre las comanditarias que funcionaban como SRL estaria en la
documentacion privada, no en los pactos publicos. Reconocer que los socios durmientes podian
participar en la gestién suponia en primer lugar una ilegalidad, y su conversién automatica en
socios colectivos. Aquellos autores que defendian el uso de la SA sélo para grandes empresas,
presentaban la SCO como la opciéon adecuada cuando algunos socios querian disfrutar de
responsabilidad limitada (Ros (1886, p.123). No obstante en fechas semejantes otros juristas
consideraban que la SCO era una sociedad en claro retroceso, mas propia del pasado que de
finales del XIX (Martinez-Rodriguez, 2006 [2010], p.216).

Hemos comentado el particular éxito que tuvieron en Francia las SCO antes de que la SRL
fuera legal. Espafia muestra un patron semejante al francés. Desde la aprobacion del Cédigo de

Comercio hasta la pérdida de las ultimas colonias en 1898 el crecimiento de las SCO fue
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superior al de las SA. A partir de este momento hasta 1919 el registro de las SA es superior a
las SCO (Guinnane, Martinez-Rodriguez, 2012).

Durante la contienda de la Primera Guerra Mundial, en la etapa de 1913 hasta 1919, SA y SCO
experimentan un fuerte crecimiento, promovido por la neutralidad espafola. El capital medio de
la SCO llegd a superar las 150.000 pesetas en 1905 (exactamente en 159.600 pesetas); el
maximo alcanzado por la SC también sucede en fechas semejantes, pero con una cifra que
rondaba la mitad de la SCO (65.515 pesetas) (Guinnane, Martinez-Rodriguez, 2012). Para la
etapa 1886-1920 el capital medio de las SCO (total de capital dividido entre total de sociedades)
es muy superior al de la SC, lo que delata que el tipo de negocio deberia ser distinto. Hasta
1906, sin excepcion, el capital medio de SC y SCO exhibe un comportamiento opuesto, para el

que todavia no poseemos explicacion.

A partir de los afios 1920 la inscripcion de SRL presenta una tendencia fuerte. ¢ Fue la sustituta
natural de la SCO? De ser asi, seria la respuesta a la demanda de nuevas figuras. La evolucién
del predominio de las sociedades personalistas a las sociedades capitalistas también brota de
la modernizacién econdémica, de la formacién de un empresario con nuevas necesidades y un
perfil inversor determinado. En la década de 1920, existe un notable descenso en las SCO; eran
muy pocos los casos, pero su capital medio aumenta de forma sustancial, llegando a valores
superiores a las 200.000 pesetas en el bienio 1925 y 1926, muy por encima del capital medio de
la SC.

4.- LA FORMALIZACION DE LAS DEMANDAS: PROPUESTAS LEGALES.

Los primeros pasos legales de la SRL, modestos, por tratarse de normas de menor rango,
contrastan con el éxito rotundo que tuvo a partir de 1919. En las primeras leyes que mencionan
la SRL no existe una definicién, un modelo o unas caracteristicas que la definan. Simplemente
permite su legalizacién a través de la inscripcion en el Registro Mercantil (Reglamento del
Registro Mercantil de 1919) y exige un impuesto a las sociedades que operen bajo tal
denominacion (Reforma de la Ley de Utilidades en 1920). La falta de legislacion no se debe a la
falta de ideas. Antes de 1919 existen dos completas propuestas de ley con visiones muy

distintas, que analizamos a continuacion.

4.1.- PROPUESTAS DE LEY DESOIDAS: 1914 Y 1918.

A medida que el nuevo siglo avanzaba, las opiniones de los expertos espafioles convergian

hacia una clara demanda de la regularizacion de la SRL. Las dos propuestas legales a
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continuacion analizadas tiene una misma procedencia geografica: Catalufa. ;Casualidad?
Causalidad econémica mas bien. Desde finales del XIX, el crecimiento de la SA en Catalufia
significé la transformacion del tejido empresarial, que privilegié la férmula capitalista para hacer
negocios, pero continud fiel a su estructura de PYMEs con pocos socios y con una fuerte
urdimbre familiar entre los empresario burgueses y de clase alta. En la SA familiar las acciones
estaban en varias manos, pero todas con vinculos familiares o personales, lo que permitia
conservar el control sobre la firma. El control, la toma de decisiones continuaria en manos del
patriarca y una vez éste falleciera de sus herederos (McDonough, 1986, p. 87 y ss.) -. Sin
necesidad de que los vinculos fueran de sangre, la SA también podia limitar la circulacion de
sus participaciones de capital, con el objeto de conservar el control en determinadas manos.
Junto a esta practica también hay que sefialar que la provincia de Espana que antes de la
Guerra Civil utilizé6 con mayor profusién la SRL fue Barcelona (Guinnane, Martinez-Rodriguez,
2012). Este dato se suma al enorme interés que despertd en los juristas catalanes. La nueva
sociedad permitiria disfrutar de responsabilidad limitada, y seria de interés para este tipo de
empresas que aun queriendo optar por la SA, rechazaban las dificultades y los costes en la

organizacién aparejados.

4.1.1.- PROPUESTA DE LEY DE BASES DESDE LA ACADEMIA CATALANA (1914)

La primera propuesta que surge para aprobar una ley propia de la SRL es la de la Academia
Catalana, y prueba la preocupacion de los intelectuales por los intereses del sector industrial
catalan, uno de los pocos focos de industrializacion econdmica del pais. La primera disposicion
postulaba su caracter mercantil y que estaria sometida al Codigo de Comercio. La SRL
propuesta no tiene un caracter definido, pudiendo identificarse como una sociedad de capital
(con denominacién comercial) o personalista (con razén social, donde figuraria el nombre de
alguno de los socios), siempre seguida de las palabras “Sociedad de Responsabilidad Limitada”
o de las siglas de “S de RL”. La constitucion y otros actos fundamentales de la vida de la SRL
constarian en escritura publica inscrita en el Registro Mercantil®, lo que dotaria a la sociedad
de personalidad juridica propia. Las escrituras que permaneciesen en el ambito privado, es
decir, no registradas, soélo surtirian efecto entre firmantes; no perjudicaria a terceros, si bien

éstos podrian utilizarlas en los aspectos que les resultaran favorables (art. 24).

22 | a escritura fundacional reflejaria: (1) Nombres y domicilio de los socios. (2) Objeto de la sociedad. (3) Razoén
social. (4) Capital, y la forma aportada por cada socio. (5) Nombre de los socios gerentes. (6) Duracion de la
sociedad. (7) Otros pactos entre los socios. La descripcidon de las anotaciones en la hoja de inscripcion del art. 21 del
Cdédigo de Comercio era mucho mas detallada que lo requerido en la propuesta de la Academia, que obligaba a las
sociedades constituidas con arreglo al cédigo o las leyes particulares a inscribirse en el registro mercantil (art. 17).
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La propuesta legal no fijaba el capital minimo para constituir una SRL, y era una tarea que
emplazaba a la futura ley. Esta caracteristica era coherente con el Cédigo de Comercio, que no
dictaba dicha caracteristica para ninguna otra figura mercantil. El gerente podia ser ajeno a la
sociedad, y tenia como responsabilidad: (1) controlar el ingreso de las aportaciones alicuotas
del capital social o aportaciones subsidiarias de cada socio; asi como su devolucién en caso de
reduccion de capital, o reintegro de las aportaciones subsidiarias; (2) realizar los balances
anuales; (3) convocar a los socios a las juntas; (4) informar de los beneficios del negocio, una

vez aprobado el balance.

Los socios podian satisfacer el importe de sus aportaciones en plazos distintos al acto de
constitucion. Existe la libre transmisibilidad de las participaciones, como en la SA. Las
participaciones de cada socio eran enajenables y podrian ser transmitidas por la via hereditaria.
Incluso contemplaba la transmision de fracciones, con el consentimiento de todos los socios.
Otra de las preocupaciones de la propuesta era conseguir una simplificacién administrativa
respecto de la SA. La convocatoria de juntas era similar a la de la SA, porque en Espana estaba
muy poco formalizada; y los socios podian revisar las cuentas cuando lo estimasen, si bien la

SRL no tenia obligacién de publicar balances mensuales.

A modo de corolario, podemos concluir que la propuesta de la Academia no recoge los
elementos caracteristicos de la SRL, tales como: (1) restriccion a la libre circulacion de las
participaciones en el capital, (2) la prohibiciéon de acceder al crédito a través de la emision de
obligaciones u acciones. Por el contrario, recuerda la SARL francesa de 1863, lo que desvela
cierto practicismo, ya que la experiencia catalana habia hecho un profuso empleo de la SA de

pequefa dimension, también denominada cerrada o familiar.

4.1.2.- LA PROPUESTA DE ROIG Y BERGADA.

Roig y Bergada, reputado abogado mercantilista, fue Ministro de Gracia y Justicia en 1918. Uno
de sus proyectos non natos fue un borrador de ley sobre SRL. En dicha propuesta® hay
influencias de la GmbH vy la limited company by guarantee inglesa (Sola, 1951, p.37). Su
caracter de moderna SRL es evidente®®. El proyecto zanja la polémica sobre la denominacion
de la figura con un criterio pragmatico: podria tener nombre comercial o razén social con los

nombres de uno o varios socios, pero siempre iria seguida de las palabras “Sociedad de

B Es el propio autor quien dio a conocer esta propuesta en 1923, lamentando que bajo su ejercicio no fuera posible
su aprobacién y que tampoco hubiera sido recogido el testigo en afios posteriores.

2 Ademas del caso aleman, hasta la fecha se habian promulgado la ley sobre sociedades por cuotas de
responsabilidad limitada en Portugal (11.04.1901), Austria modificé la ley alemana de la SRL en 06.03.1906. La ley
inglesa era de 1907. En Latinoamérica, salvo la excepcién del caso mexicano y del proyecto de Brazil, la primera ley
sera la este ultimo pais en 10.1.1919 (Sola, 1951, p. 17).
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Responsabilidad Limitada”, sin abreviatura posible y figuraria en todos los rétulos, facturas y
anuncios. Como en la ley inglesa, excluye de la forma limitada los negocios de seguros, banca,
capitalizacion y ahorro, una medida adoptada por varios paises. Fija un capital minimo de
25.000 pesetas, maximo de un millén y cada participacion tendria al menos un valor de 500
pesetas. El proyecto exigia la inscripcion en el Registro Mercantil, mas la publicacion de un
extracto de la inscripcién constitutiva en dos peridédicos de la localidad. Acota el niumero de

socios entre dos y 50, sin contar los empleados o ex-empleados.

Propone la suscripcién y liberacién total del capital en el momento de la constitucion,
distanciandose de la propuesta de la Academia y del concepto de sociedad capitalista. Ademas,
la cesion de participaciones a terceros, extrafos a la sociedad, estaba restringida. Primero,
prohibia la cesidn durante dos anos a partir de la constitucion de la sociedad; después de este
plazo exigia el consentimiento de la mayoria de los socios. La cesion deberia ser registrada en
escritura publica. Otro punto clave era que no permitia la suscripcion publica para la emisién de

acciones y obligaciones.

Respecto a la gerencia, estaria desempefiada por uno o varios socios y solo bajo el acuerdo
unanime de los mismos seria una persona ajena a la SRL. Los gerentes no podrian dedicarse a
los mismos negocios que constituyesen el objeto social de la firma; este principio de
exclusividad regia para todas las féormulas societarias del codigo. Todos los socios disfrutaban
del derecho de participar en las deliberaciones, gozando cada uno de un numero de votos igual
a la suma de las participaciones que integraran su cuota de capital, sin que en ningun caso
excediera de diez. Otra caracteristica era que, salvo pacto explicito, la SRL no desapareceria
tras la muerte, interdiccion o quiebra de cualquiera de los socios, condicion derivada de su
personalidad juridica propia. Una ultima caracteristica interesante del proyecto es que
contempla que las SC y SCO podrian transformarse en SRL (art. 21). Todas las caracteristicas
del proyecto estaban orientadas a sefializar a través de la talla de las SRL un molde para las
PYMEs.

La propuesta de Roig fue alabada en posteriores intentos por incorporar la SRL en el corpus

legislativo espaniol y en los preparativos de la ley de 1953.

4.2.- NORMATIVA BASICA: Y UNA VEZ ES LEGAL, ; COMO FUNCIONA LA SRL?

El Reglamento del Registro Mercantil de 1919 significa el inicio de la difusién de la SRL en
Espafa, porque sefalaba - textualmente - que podrian inscribirse en dicho registro. En el
preambulo ademas comenta el debate contemporaneo sobre su legalidad vy licitud en Espafia,

reconociendo cierta presion para que fueran regularizadas — aunque no termina de desvelar su
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procedencia particular —. Relacionado con lo anterior, manifestamos dos hechos. Primero, la
renuncia de Roig y Bergada al sitial de Fomento truncé las posibilidades que el proyecto tenia
por convirtiera en ley. Segundo, unos meses antes Francia habia aprobado un nuevo
reglamento de Registro Mercantil que reavivo la necesidad de ofrecer una solucién a las GmbH

ubicadas en los territorios (antes alemanes) de Alsacia y Lorena.

El Reglamento adoptaba la postura de que en virtud de la libre contratacién defendida en el
cédigo (art. 117), la SRL era un tipo de sociedad distinta a las tipificadas como SC, SCO y SA.
Incidia en el mismo aspecto el art. 108 del Reglamento, ratificando que la SRL, con razén
social, podria inscribirse en el Registro Mercantil: “siempre que no se las designe en la escritura
social con las palabras “colectiva’, “comanditaria”, “anénima”, y afadiendo las palabras
“sociedad limitada” o una expresion analoga (Gaceta de Madrid, 28.9.1919, p. 1060). El acto de
nacimiento de la sociedad mercantil deriva de su inscripcién en el registro, haciéndose visible a

los ojos de terceros.

Tan s6lo unos meses mas tarde de lograr su legalidad, la Ley de Contribucion de Utilidades
(20.4.1920) en el art. 2 declaré objeto de impuesto las utilidades sociales percibidas por los
miembros de la SRL. Con anterioridad a 1920, y desde 1900, la Contribucion de Utilidades
gravaba en su tarifa Il los beneficios de las sociedades por actividades empresariales; al
principio solo consideraba los beneficios de los bancos (gravados al 15%) y los de las
sociedades por acciones (gravadas al 20%). Una de las novedades mas importantes de la
reforma de 1920 fue la expansién de la tarifa Ill a todas las sociedades a partir de un

determinado capital social (Betran, 1999).

5.- ¢ UNA SOCIEDAD SIN LEY? PRIMERAS IMPRESIONES SOBRE SU FUNCIONAMIENTO.

El nuevo reglamento del Registro Mercantil ofrecia un marco administrativo a la SRL, en tanto
en cuanto regularizaba su comunicacién con la Administracion, y al contrario. Un afio mas tarde
ya pagaria impuestos. Pero hasta 1953 no conté con una ley propia que regulaba sus
caracteristicas, su funcionamiento y limites legales, y las escasas disposiciones oficiales
promulgadas hasta entonces fueron menores. En el sentido estricto de la palabra, la SRL era
una sociedad sin ley, que tuvo éxito con su implantacion, avalado por el elevado niumero de
inscripciones en el Registro Mercantil. De hecho fue la segunda figura mas popular, a
comienzos de 1950, después de la SA, desplazando con rotundidad a la SCO y SC. Esto
muestra también la confianza que ofrecia la figura, sostenida por el marco juridico ofrecido por
el Cdédigo de Comercio y a la interpretacién realizada por los juristas. Un indicador de la baja

conflictividad es la modesta presencia de resoluciones de la Direccion General del Registro y el
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Notariado (DGRN en adelante) registradas hasta 1953. Las resoluciones anteriores a 1953
sirvieron de guia directriz a la configuracion de las escrituras de SRL formadas durante la etapa
pre-ley (1953); muestran puntos de conflicto y la solucién dictada por la entidad oficial, que seria
tenida en cuenta en el futuro. Este marco era insuficiente, y todas las partes implicadas
manifestaron su malestar al respecto. Varios juristas denunciaron la falta de reglamentacion,
hasta el punto de negar la legalidad de la SRL a comienzos de la década de 1930 (Roces,
1933); la propia DGRN manifesté su incomodidad, sin que su disconformidad tuviera mayores

resultados.

En las primeras disposiciones, la DGRN apunta a que la SRL era de tipo personalista, a
diferencia de la concepcion germana, que la asemejaba mas a la SA. En esta linea estaria la
interpretacion de la figura realizada por Navarro (1942). La resoluciéon de DGRN.14.7.1933
contextualizaba a Espana en el panorama internacional donde, senalaba, habia dos grandes
tendencias a la hora de clasificar las SRL: (1) la tendencia latina, mas cercana a las entidades
personalistas; (2) la tendencia germana, mas proxima a las sociedades por acciones. Expresa
su convencimiento la DGRN de que en Espafia dominaba la tradicion latina, pero ante la falta
de una definicion legal, la Direccion General adoptd un criterio ecléctico, sin decantarse por una
u ofra familia, y asi evitar tener que rechazar la acepciéon de SRL usada por un significativo
volumen de empresas. La naturaleza atribuida por la DGRN a la SRL evolucioné al compas de
las novedades extranjeras, las opiniones de los expertos nacionales y los cambios legislativos.
La Resolucion de la DGRN.3.6.1948 advierte del creciente dominio de los modelos
anglosajones. Es decir, un acercamiento de la SRL a la SA. La anterior resolucion comenta que
“‘estas sociedades desempefian también la funcién realizada por las andénimas de pequefio
capital y no estan vinculadas necesariamente a grupos familiares o de reducido numero de
socios”. Dos afios mas tarde subraya que la SRL sustituia a la SA en los supuestos en los que,
por las restricciones legales, no estaba permitida, tales como traspaso de negocio o disolucién
tras el fallecimiento de un socio; o cuando los socios no deseaban asumir la responsabilidad
social ilimitada implicita en la SC (DGRN.2.3.1951).

Una lectura minuciosa de las resoluciones desvela que muchas de las dudas suscitadas
radicaban en interpretaciones mas o menos cefiidas a los articulos del Cddigo de Comercio
referidos a la SC. No hemos localizado ninguna disputa sobre la forma de articularse
internamente las SRL, o sobre los 6rganos de gestidon y administracién previa a 1953. Esto
desvela la gran flexibilidad del Cédigo, que tampoco marcaba pautas muy estrictas incluso para

la SA — hasta que contd con una ley propia en 1951-.

El Tribunal Supremo (TS en adelante) emitié decisiones a propdsito de la SRL con anterioridad

a 1953. La sentencia del TS.17.11.1928 es la primera explicita referida a la existencia de
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limitadas (Taulet, 1947, p.18). Y aun siendo la sentencia fuente de derecho, no cerré el debate
sobre la legalidad de la figura, ya que. Roces (Roces en Feine, 1933) manifesté su opinién

contraria por no estar explicitamente contenida en el Cédigo de Comercio.

La sentencia del TS.24.2.1929 se pronuncia sobre varios puntos fundamentales para la
sociedad. El primero, referido al capital social, que exigia fuera totalmente desembolsado en el
momento de la constitucion (Sola, 1951, p.97). Esta sentencia del TS soporté una Resolucién
de la DGRN.11.8.1943 que rechazaba la peticidon de un notario por registrar una SRL en la que
no constaba el capital social aportado. Tampoco logré la aceptacion unanime de los expertos:
Taulet (1947, p. 18) disintidé abiertamente frente a esta decisién del Supremo, al considerar que
era demasiado rotunda. Gay de Montella, por el contrario, enfatizdé la conveniencia de que la
compania tuviera suscritas y desembolsadas las partes del capital (social) que ofrecia como
garantia, y que ese capital fuera “un capital, presente, real, efectivo y no comprometido”. Sola
(1951, p.99) apoya la interpretacion de Gay de Montella y apela al art. 8 del proyecto de Roig y
Bergada que también contemplaba el total del capital desembolsado en el momento de la
inscripcion. La polémica continué avivandose tras una Orden Fiscal (28.2.1947) referida a las
SA “y demas [sociedades] de responsabilidad limitada” que sefalaba que en el momento de

constitucion no tenian que tener el total del capital desembolsado.

Otro punto sustantivo de la sentencia del TS.24.2.1929 rechazaba la representacion del capital
en titulos. Taulet (1947, p.18), de nuevo contrario, comenta que en su experiencia notarial habia
permitido y aconsejado la particion del capital de la SRL en acciones. De hecho, apunté que en
el Reglamento del Registro Mercantil ninguna nota rechazaba la existencia de acciones en la
SRL. Gay de Montella apoyaba la sentencia al argumentar que si la SRL se asemejaba en
Espafia mas a la SC, en ésta ultima, ateniéndose a los usos y costumbres, la representacion del
capital era por medio de participaciones escrituradas, al objeto de evitar la transmisibilidad a

terceros; por lo tanto, el capital de la SRL tampoco deberia estar representado por acciones.

Que a finales de la década de 1940 haya una disidencia tan fuerte en elementos basicos como
el desembolso del capital en el momento de constitucion de la sociedad y la forma de los titulos
es sintomatico de que, en la practica, habia una amplia gama de empresas con caracteristicas

muy dispares cobijadas debajo del ventajoso paraguas de la SRL.

La sentencia del TS.5.7.1940 (Taulet, 1947, p.19) determina los elementos constitutivos de la
escritura de una SRL partiendo del art. 108, art. 120 y art. 123 del Reglamento del Registro
Mercantil, mas del art. 125 del Cddigo de Comercio, éste ultimo referido a las SC “por ser la
forma mas adaptable a la forma especial de la presente”. Seran elementos esenciales en la
escritura de la SRL: (1) caracter de la sociedad; (2) nombre, apellidos y domicilio de los socios;

(3) razén social; (4) capital que aporta cada socio; (5) clase de comercio; (6) fecha de
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constitucion. No considera el TS la necesidad de expresar las reglas de balance y de reparto de
beneficios, o directivas de liquidacion. Era potestativo que figuraran: (7) nombres de los socios a
quienes se encomienda la gestidn social y la cantidad asignada para gastos; (8) duracion de la

compania, y que de no ser establecida seria indefinida.

Otro tema de debate era la naturaleza de la SRL. La decision del TS.05.07.1941 calificé de
hibrida la naturaleza de la SRL, a medio camino entre las personalistas y las de capitales. Pero
reconoce que, para el caso espafiol, dado que no estaba establecida la creacién de una
Asamblea General como érgano directivo en la SRL, por exclusion, la SRL se asemejaba mas a
la SC. A medida que nos acercamos a los 1950 hay una evolucion hacia planteamientos mas
capitalistas, en lugar de personalistas (TS.18.02.1948; TS.19.06.1952).

6.- CONCLUSIONES.

La implantacién de la SRL en Espana fue a través de un sencillo conjunto de reglas
administrativas, que basicamente regulaban los pasos para su inscripcion y formalizacién en los
Registros Mercantiles. Hubiera sido imposible que este tipo de sociedad progresara si
realmente no hubiera nada mas que dichas directrices administrativas. En este articulo hemos
realizado un exhaustivo recorrido por la situacion previa a la aparicion al nuevo Reglamento del
Registro Mercantii de 1919 para confirmar que Espafia contd con un conjunto de
particularidades que certifican la flexibilidad del modelo juridico de ley civil para introducir
cambios. El principal instrumento que hemos analizado ha sido el principio de atipicidad en el

menu societario y su interpretacion.

El Cédigo Mercantil de 1829 fue el primero en el mundo que concedio total libertad para crear
SA, y confi6 en las garantias ofrecidas por el principio de publicidad para velar por los derechos
de terceros. Es dificil estimar la efectividad de la propuesta, dado que su vigencia en materia de
sociedades fue corta; la monarquia liberal reinante, temerosa de las nuevas libertades, aprobo
una ley restrictiva en 1847 que tornaba al momento en que era una autorizacion real era precisa
para crear no solo SA sino todo tipo de sociedad por acciones — o sea SCO por acciones - . En
1869, tras un proceso revolucionario y cambio del régimen politico, la libertad para crear
sociedades fue de nuevo reinstituida, al menos en el papel, porque la situacion econémico-
financiera distaba de la que habia impulsado la adopcién de leyes semejantes en Reino Unido o
en Francia. A finales de la década de 1860 en Europa comenz6 a germinar la idea de que el
capital necesitaba mas libertad, tomando como referencia los cambios iniciados una década
antes en Inglaterra; la idea cristalizé en Francia, y como hemos sehalado, en Espafia, siempre

pendiente de las novedades galas. Esta materializacion de una misma idea sucede de formas
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muy distintas, también por el contexto donde medran. Durante afios hubo en Francia un
desarrollo de las SCO por acciones, precisamente por la rigidez de las SA; mientras en Espana
esta figura estuvo restringida en la etapa 1847-1868. También Francia permitié la libre la
creacion de SA, hasta un maximo de capital, prueba de que el Estado deseaba seguir
controlando las grandes SA. Cuando Espafna permite de nuevo la libertad para crear todo tipo
de sociedades por acciones en 1869 ninguna de estas medidas es considerada, quizas por la
exaltacion de los valores liberales del nuevo gobierno, pero el parco desarrollo econémico del

pais tampoco auguraba que hubiera una avalancha de grandes SA.

En la reelaboracién del nuevo cddigo de comercio, durante los 1880 las convicciones liberales
de la Comisién Redactora propician que Espafa rompa con la arraigada tradicion del principio
de numerus clausus vigente en los paises del continente. Es un hecho Unico, que revela la
maleabilidad del cédigo en lo concerniente a las diferentes formas juridicas; esto significaba que
podrian crearse sociedades mas alla de los tipos detallados, que primaba la libertad del
individuo frente al control del Estado. Esta innovacion ideolégica no se transmitié en la
modernizacion del articulado sobre las tres sociedades estandar, en parte heredado de 1829.
Las sociedades definidas desvelan un molde flexible que también debe ser interpretado en
clave negativa, porque quizas el trafico econdmico no exigia mayores desvelos: presencia de
socios industriales (es decir, socios sin aportacion en capital, sino en trabajo) en todas las
sociedades; continuidad de la SC cuando fallecia un socio, si asi estaba pactado en los
estatutos; sigue sin existir una tipificacion de las SCO con acciones. Y lo que mas destaca es la
falta de reglas para configurar una SA, a finales del XIX. Otro hecho singular estaria en la
facultad de que toda sociedad civil, por realizar actividades mercantiles, podria convertirse en

mercantil.

Durante la discusion del nuevo codigo de comercio en el Parlamento un diputado lanza una
original propuesta sobre SRL — en el afio 1883, es decir antes de que Alemania tuviera su ley,
en 1892 — sin lograr despertar el interés de los parlamentarios. De hecho, la negativa se basé
en que el principio de atipicidad consentia que esa y otras figuras existieran sin una autorizacién
expresa. Esta actuacion rompe el cliché de que la familia civil es rigida y muestra un
instrumento de innovacién a través de la praxis muy proximo a la familia de ley comun. La
rotundidad con la que fue formulada en Espana la ruptura del principio del numerus clausus fue
Unica, pero para futuras investigaciones creemos de interés analizar si en los paises proximos

al nuestro hubo mecanismos similares.

Los primeros afos del XX generan un debate por la implantacion de la SRL en Espafa. La
mayor parte de los juristas aceptan la libertad del cddigo, que de forma explicita permite

configurar otras figuras mercantiles diferentes a las de la tradicional triada — SA, SC y SCO -
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pero sefialan que la carencia de una ley explicita habia retraido el desarrollo de las SRL.
Reviste interés que la mayor parte de las opiniones favorables a su implantacién provengan de
Catalufa, la zona mas industrializada del pais. Aqui habia existido desde finales del XIX una
extendida practica de la SA cerrada o familiar que satisfacia las necesidades de operar con

responsabilidad limitada y blindar la libre transmisibilidad de las acciones.

Un aspecto tratado en el articulo era la existencia de soluciones que permitian a los socios de la
empresa disfrutar de las ventajas de la SRL, combinando caracteristicas de sociedades
existentes. Esta practica a veces borded la ilegalidad — como la presencia de socios durmientes
de SCO en la gerencia de la compafiia — pero en otros casos fue muy popular y aceptada,
porque respetaba la legalidad exigida por el cddigo. El caso que sumé mas adeptos fue la SA
cerrada, o familiar, que al estar exenta de reglamentacion especifica, funcionaba como una SRL
para las empresas de pequeno tamano. Estas interpretaciones estan solo avaladas por
opiniones de contemporaneos, no hemos aportado ninguna evidencia empirica al respecto en

este articulo, pero seria interesante avanzar en este direccion.

El crecimiento econdmico que coincidié con la coyuntura de la Primera Guerra Mundial espole6
el debate sobre la necesidad de la SRL. Varias propuestas de ley avalan este hecho, y un
importante aumento en el registro de las SRL, SA y SCO. Algunos coetaneos comentan que
con anterioridad a 1919 habia registradas algunas SRL, pero el verdadero aumento sucede tras
el Reglamento del Registro Mercantil. EI punto de ruptura por lo tanto no lo marcé conocer la
existencia de la SRL en otras latitudes y que aqui existiera libertad legal para establecerla, sino

una norma que avalaba su legalidad.

Entre 1919 y 1953, la SRL goza de popularidad, sin contar con una ley propia, y muy pocas
normas especificas. Incluso posee una muy baja conflictividad, a juzgar por la escasa
jurisprudencia hallada entre las sentencias del TS y la DGRN. La interpretaciéon de las
disposiciones del codigo parecié ser suficiente; por las escrituras registrales consultadas
sabemos que entre los ejemplares de SRL habia sociedades muy cercanas a la SA, incluso con
el capital parcialmente desembolsado o escriturado en acciones. Otras se semejaban mas a
una convencional sociedad colectiva, pero con responsabilidad limitada. En 1953 termina una
etapa de la discreta circulacion de la SRL por el pais. Y termina como empieza: acercandose a

Europa. Cierto que en medio muchas cosas cambian.
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