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EL IMPACTO DE LA INMIGRACIÓN SOBRE EL CRECIMIENTO ECONÓMICO 

ESPAÑOL. UN ENFOQUE CONTABLE. 

 

Rodrigo Madrazo García de Lomana 

 

RESUMEN  

 

La contabilidad nacional ofrece información suficiente para obtener una panorámica 

objetiva del efecto de la inmigración sobre el crecimiento económico y sus 

determinantes: población, estructura demográfica, tasa de empleo y productividad del 

trabajo. Se propone un nuevo enfoque para calcular la productividad agregada de 

nativos e inmigrantes. Bajo este marco se verifica que, en la fase expansiva del ciclo 

económico español, tanto los inmigrantes como un buen número de mujeres nativas 

se incorporaron exitosamente al mercado laboral, impulsando el crecimiento de la 

renta per cápita, aun a expensas de la productividad. En cambio, la crisis actual 

devuelve una imagen inversa y simétrica de ese proceso. 

 

Palabras clave: inmigración, contabilidad nacional, crecimiento económico, ciclo 

económico, productividad, España.  

 

ABSTRACT 

 

National accounts provide enough information to obtain an objective outlook of the 

effect of immigration on economic growth and its determinants: population,  

demographic structure, employment rate and productivity of labor. A new approach is 

proposed to compute the aggregate productivity of natives and immigrants. This 

framework allows to prove that, in the expansive phase of the spanish economic cycle, 

immigrants as well as a large number of native women successfully entered the labor 

market, boosting income per capita growth, even at the expense of productivity. On the 

contrary, the current crisis offers an inverse and symmetrical image of that process. 

 

Key words. immigration, national accounts, economic growth, economic cycle, 

productivity, Spain. 

 

JEL classification. E00, E01, F22. 
                                                 
 Consejero Jefe. Oficina Económica y Comercial de España en Ecuador. Av. República 396, Quito, 
Ecuador. Tfno: 00593 2 2544716. Email: rmadrazo@comercio.mineco.es 



 2

i. Introducción. 

La migración es un comportamiento cosustancial al ser humano y, como tal, sus 

manifestaciones tienen fiel reflejo en esferas tan variadas como la política, la 

sociología, la cultura y, por supuesto, el análisis económico. Ante este vasto 

panorama, el presente artículo se centra en los efectos económicos de la inmigración 

recibida en España entre 1996 y 2011. En este lapso de tiempo, la colonia inmigrante 

fue con amplia diferencia la que más creció a nivel mundial con una media anual del 

32%. Se pasó así de apenas medio millón de personas a superar los 5,7 millones1. 

Además, este boom inmigratorio coincidió con un ciclo económico completo. Todo ello 

convierte a España en un caso digno de estudio. 

 

Tal estudio de los efectos económicos de la inmigración admite multitud de 

enfoques. Desde un punto de vista analítico, destaca la aproximación del excedente 

de la inmigración de Borjas (1995) a partir de un marco de equilibrio parcial estático, 

enfoque que dio lugar a un buen número de trabajos. Desde la perspectiva del 

equilibrio general dinámico, han aparecido en los últimos años varios estudios que 

introducen la inmigración en los modelos teóricos como un componente básico de la 

tendencia demográfica y de la fuerza laboral2.  

 

En cambio, la aproximación más inmediata al impacto económico de la inmigración 

es la que brinda el enfoque contable que, por basarse en identidades y convenciones, 

resulta incuestionable. El objetivo de este enfoque es descomponer el PIB entre 

población y renta per cápita. Como resulta lógico, la inmigración genera crecimiento 

por la vía poblacional. Es un efecto escala ya que, en condiciones normales, al 

aumentarse un factor de producción aumenta el producto. Pero esa vía no informa 

sobre el bienestar medio. Para conocer si la inmigración ha desencadenado un 

crecimiento del producto proporcionalmente mayor al de la población es necesario 

acudir a la renta per cápita. El método contable la desagrega en tres componentes: 

uno demográfico, uno relacionado con el nivel de empleo y otro centrado en la 

productividad. El último de los componentes citados es el verdadero caballo de batalla 

del enfoque contable porque no existen datos para diferenciar agregadamente la 

productividad del trabajo nativo y del inmigrante. Para superar esta dificultad se 

propone una fórmula nueva de medición de la productividad cuya principal virtud es su 

coherencia con las premisas del modelo. 

                                                 
1 Datos de United Nations (2009). 
2 Entre otros, cabe citar a Drinkwater et al (2007); Barrell et al (2007); Iakova (2007); y, para el caso de 
España, Izquierdo et al (2007). 
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La metodología contable descrita permite concluir que la inmigración ha explicado 

un 32% del crecimiento registrado entre 1996 y 2008 y un 16% del decrecimiento 

padecido entre 2009 y 2011. En la época de expansión económica, el mercado laboral 

español absorbió no sólo el desempleo que existía sino también los nuevos 

contingentes de trabajadores, representados por la inmigración y las mujeres nativas 

que se sumaron al mercado de trabajo. El principal impulsor del crecimiento era el 

hecho de que estos contingentes encontraran empleo. El pasivo del círculo virtuoso 

descrito era la aportación negativa de la productividad tanto del grupo nativo como, 

sobre todo, del inmigrante. Ello motivó el miedo a que la inmigración estuviera 

causando un efecto de tipo “dutch disease” en la economía española, orientando el 

modelo productivo hacia sectores intensivos en mano de obra, pero con escaso capital 

humano y tecnológico. 

 

En los años de recesión, la situación giró 180 grados. La tasa de empleo pasó de 

ser el principal impulsor del PIB a su principal rémora. De hecho, la creciente actividad 

de inmigrantes y mujeres nativas pasó a engrosar el desempleo. La contrapartida fue 

un comportamiento contrario de la productividad, que creció entre los inmigrantes y 

principalmente entre los nativos. De ello no se deduce un repentino cambio en el 

modelo productivo sino que simplemente se debió a la brusca caída en el empleo. 

 

En suma, el enfoque contable demuestra que la inmigración contribuyó de forma 

fuerte, clara y directa al crecimiento en la época de expansión económica mediante el 

componente poblacional, el demográfico y la tasa de empleo. Las mujeres nativas 

también contribuyeron intensamente a través de su creciente tasa de actividad, que se 

convertía inmediatamente en empleo. En cambio, este enfoque contable es víctima de 

sus propias virtudes de objetividad. Permite detectar las aludidas relaciones directas, 

pero no posibilita la evaluación de las relaciones más complejas de causa-efecto, 

como la que supuestamente vincula a la inmigración con la participación laboral de la 

mujer española. 

 

Para desarrollar los temas avanzados, se comienza con una explicación de la 

metodología contable y con el repaso de los trabajos existentes que se han apoyado 

en ella. Posteriormente, en el epígrafe iii, se realiza una presentación de las fuentes 

estadísticas utilizadas. Una vez ejecutadas estas necesarias tareas previas, en el 

epígrafe iv se procede a realizar la medición del impacto de la inmigración sobre la 

economía española, destacando la nueva fórmula propuesta para medir la 
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productividad a nivel agregado del colectivo nativo y del inmigrante. Se cierra el 

opúsculo con una recopilación de los principales hechos encontrados y de las 

conclusiones extraídas. 

 

ii. La metodología del enfoque contable. 

El enfoque contable del impacto de la inmigración sobre el crecimiento económico 

parte de una serie de identidades con el fin de medir el efecto directo que la 

inmigración tiene sobre el Producto Interior Bruto (PIB) de una economía. Es decir, no 

se tienen en cuenta, en este tipo de análisis, ni efectos causales ni relaciones teóricas 

o prácticas entre las variables que trasciendan las meras identidades contables. El 

objetivo es, por tanto, obtener tan sólo el reflejo directo y contable del fenómeno 

migratorio sobre el crecimiento del PIB. 

 

Este enfoque se centra en descomponer el crecimiento económico en distintas 

variables susceptibles de medición o, al menos, aproximación por medios indirectos. A 

su vez, esas variables pueden desagregarse en un componente nativo y otro 

inmigrante. Así, el resultado esperado de esta metodología es cuantificar la 

contribución de la inmigración al crecimiento de la economía. 

 

Las virtudes del enfoque contable son también sus propias limitaciones. Esto es, la 

aproximación contable para medir el impacto de la inmigración en la economía se basa 

en identidades que por sí mismas son ciertas, invariables y objetivas. Así, este método 

permite identificar qué parte del crecimiento corresponde al crecimiento de la 

población inmigrante pero no explica cómo se produce la relación entre inmigración y 

crecimiento del PIB.  

 

ii.1. Modelo básico. 

El enfoque contable para la medición del impacto de la inmigración sobre el 

crecimiento se apoya en las siguientes identidades. 

 

(1) PIBt= Pobt *Rct,  

 

Donde:   PIBt = Producto Interior Bruto en el momento t 

Pobt= Población en el momento t 
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Rct= Renta per cápita en el momento t 
t

t

Pob

PIB
   

 

Tenemos que: 

 

(2) ∆(t, t-1) PIB = ∆(t, t-1) Pob + ∆(t, t-1)Rc 

 

Donde:    ∆(t, t-1) PIB = Tasa de crecimiento del PIB del periodo t-1 al 

periodo t 

∆(t, t-1) Pob = Tasa de crecimiento de la población del periodo t-1 

al periodo t 

∆(t, t-1)Rc = Tasa de crecimiento de la renta per cápita del periodo 

t-1 al periodo t 

 

A su vez, la renta per cápita puede descomponerse de la siguiente manera. Puesto 

que: 

 

(3) 
t

t
t Pob

PIB
Rc   

 

Entonces: 

 

(4) 
t

t

t

t

t

t

t

t
t Pob

T

T

L

L

PIB

Pob

PIB
Rc **  

 

Donde:       Lt = Empleo (número de empleados) en un momento t 

Tt = Población en edad de trabajar en un momento t 

 

Por tanto, podemos descomponer el crecimiento de la renta per cápita en tres 

factores: 

 

(5)         Pob

T

T

L

L

PIB
Rc tttttttt   1,1,1,1, ∆(t-1, t) 
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Es decir, el crecimiento de la renta per cápita tiene tres componentes: 

 

 Crecimiento de la productividad (∆(t-1, t) PIB/L), que, a su vez, vendrá 

determinado por crecimiento de la productividad de los nativos (PIBN/LN)  y 

crecimiento de la productividad de los inmigrantes (PIBI/LI). 

 Crecimiento de la tasa de empleo (∆(t-1, t) L/T), que, por su parte, se 

descompone en el crecimiento de la tasa de empleo de los nativos (LN/TN)  

y el crecimiento de la tasa de empleo de los inmigrantes (LI/TI). 

 Crecimiento del peso de la población en edad de trabajar sobre la población 

total, que llamaremos factor demográfico (∆(t-1, t) T/Pob) y vendrá 

determinado por el crecimiento del factor demográfico de los nativos 

(TN/PobN)  y el crecimiento del factor demográfico de los inmigrantes 

(TI/PobI). 

 

Así, el modelo contable de medición del impacto de la inmigración sobre el 

crecimiento se basa en determinar qué peso ha tenido la inmigración sobre la 

evolución de cada uno de estos componentes. Combinando estos datos, se obtiene 

una estimación del impacto de la inmigración sobre la renta per cápita. A continuación, 

se estima el peso de la inmigración sobre el crecimiento de la población. Sumando el 

efecto de la inmigración sobre el crecimiento de la renta per cápita y sobre el 

crecimiento de la población, se llega al impacto total de la inmigración sobre el 

crecimiento de la economía, es decir, sobre el crecimiento del PIB. 

 

ii.2. Principales trabajos sobre la materia. 

El modelo contable básico descrito es común a la mayoría de los trabajos sobre la 

materia3. En el caso de España ha sido aplicado por Conde-Ruiz et al (2008), también 

por el Banco de España (2005 y 2006), la Oficina Económica del Presidente (OEP) 

(2006), Dolado y Vázquez (2007)4 y Kangasniemi et al (2009). Todos los estudios, 

centrados en la fase expansiva del ciclo, coinciden en señalar un aporte positivo y 

significativo de la inmigración sobre el crecimiento de la economía española, tal como 

muestra la tabla 1.  

                                                 
3 En algunos trabajos, como Kangasniemi et al (2009), se utilizan variantes del modelo expuesto. En 
cambio, en la medida en que se parte de una función de producción con un comportamiento determinado, 
se salta la frontera entre los fundamentos de un enfoque contable y uno teórico. De Arce (2010) realiza 
otro planteamiento apoyado fundamentalmente en las Cuentas Nacionales de distribución de la renta. 
4 No presenta una estimación de efecto de la inmigración sobre el crecimiento. 
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Tabla 1: Aportación inmigrante y nativa al crecimiento del PIB de la economía 

española. 

Fuente 
Periodo 

analizado 

Crecimiento 

promedio 

PIB 

Aporte inmigración 

TOTAL Población 
Renta per 

cápita 

OEP (2006) 
1996-2000 4,1 0,5 0,3 0,2 

2001-2005 3,1 1,6 1,2 0,4 

Banco de España 

(2006)5 
2001-2005 _ _ _ 0,4 

Conde-Ruiz et al  

(2008)6. 
2000-2006 3,34 1,3 1,25 0,05 

Kangasniemi et al 

(2009)7 

1996-2000 4,29 0,23 - - 

2000-2005 3,02 0,89 - - 

Fuente: Elaboración propia. 

 

Las discrepancias aparecen en el cálculo del impacto de la inmigración sobre el 

crecimiento de la renta per cápita, hecho que suscita cierta preocupación por dos 

motivos. El primero es la importancia conceptual de la renta per cápita ya que es la 

variable que marca el bienestar medio. Desde un punto de vista meramente 

microeconómico, los flujos inmigratorios suponen el aumento de un factor de 

producción: el trabajo. En principio, cabe pensar que el incremento en un factor de 

producción llevará a incrementos del producto total. Si éste aumenta en la misma 

proporción que la inmigración, entonces la economía española se estaría comportando 

como una función de producción homogénea de grado uno y la renta per cápita 

permanecería constante. La evaluación del efecto de la inmigración sobre la renta per 

cápita permite verificar si la economía española se ha comportado de la forma 

descrita, es decir, si los flujos inmigratorios han generado un mero efecto escala o si, 

por el contrario, la inmigración ha ocasionado un crecimiento del producto total 

proporcionalmente superior. En este caso, la inmigración habría desencadenado 

rendimientos crecientes a escala en la economía española, los cuales habrían 

redundado en una mayor renta per cápita y, consiguientemente, en un mayor bienestar 

medio. 

 

                                                 
5 El informe del Banco de España no ofrece resultados en cuanto a PIB, sino que se limita a analizar el 
impacto sobre la renta per cápita, sin incluir el efecto sobre el crecimiento de la población. 
6 Proporciona desagregaciones por CCAA. 
7 Las casillas población y renta per cápita están vacías porque Kangasniemi, et al (2009) no manejan tales 
variables en su metodología. 
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El segundo motivo de preocupación es metodológico. Como se avanzó, la piedra 

de toque del enfoque contable es el cálculo del efecto de la inmigración sobre la 

productividad que, a su vez, influye en la renta per cápita. Así, las discrepancias 

cuantitativas detectadas obligan a revisar la desagregación del crecimiento de aquella 

entre los tres componentes ya explicados: factor demográfico, tasa de empleo y 

productividad.  

 

Tabla 2: Aportación inmigrante y nativa al crecimiento de la renta per cápita 

española. 

Fuente 

Cto medio 

renta per 

capita 

Factor 

demográfico 

Tasa de 

empleo 
Productividad 

Nat Inm Nat Inm Nat Inm 

OEP 

(2001-2005) 
1,6 -0,2 0,4 0,9 0,2 0,6 -0,2 

Banco de España 

(2001-2005) 
1,7 -0,15 0,31 0,79 0,27 0,65 -0,18 

Conde-Ruiz et al 

(2000-20068) 
1,78 -0,2 0,35 0,88 0,21 1,14 -0,51 

Kangasniemi et 

al (2009)9 
2,49 - 0,07 - 0,32 - -0,55 

Fuente: Elaboración propia. 

 

Los resultados observados en la bibliografía se resumen en la tabla 2, donde se 

observa que las estimaciones de los factores demográfico y de empleo convergen, 

mientras que las estimaciones de la productividad divergen, no en signo pero sí en 

intensidad. Ello se debe fundamentalmente a las diferentes metodologías empleadas.  

 

iii. Fuentes estadísticas y definiciones operativas. 

Para estimar el efecto de la inmigración sobre el crecimiento económico de 

acuerdo con las ecuaciones (1) a (5) es necesario contar con una información 

estadística de calidad, que defina la fiabilidad de los resultados alcanzados. Para los 

datos relativos a población se utiliza el Padrón Municipal10. Debe aclararse que se ha 

                                                 
8 El cálculo del impacto sobre la productividad presenta una desviación de 0,11 en el trabajo original. 
9 Los datos son presentados en el trabajo original de forma distinta, pero se cambia su presentación por 
motivos de homogeneización. 
10 Debe precisarse que los datos del Padrón se refieren a 1 de enero de cada año, excepto el año 1996, que 
se refiere a mayo. En cambio, en el análisis, esos datos se asimilan al año anterior, interpretándose que es 
la cifra de inmigrantes con las que se cerró el año anterior. Eso posibilita cruzar los datos del Padrón con 
el resto de las fuentes estadísticas utilizadas. 
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optado por considerar población inmigrante a las personas de nacionalidad extranjera 

residentes o trabajando en España. Para no excluir a aquellos inmigrantes que han 

adquirido la nacionalidad española se computan también las personas con doble 

nacionalidad. 

 

Los datos sobre el Producto Interior Bruto y su evolución proceden de las Cuentas 

Nacionales. Por su lado, para aproximar la población activa, empleada y desempleada, 

se utiliza la Encuesta de Población Activa (EPA). La información acerca de la 

retribución del factor trabajo procede de la Encuesta de Estructura Salarial (EES).  

 

Finalmente, otra decisión que determina el resultado del análisis es el período 

elegido. Se ha optado por la serie temporal 1996-2011 por la coincidencia del boom 

inmigratorio y el económico, ambos con una fase expansiva y otra contractiva. 

Asimismo, la publicación anual del Padrón Municipal desde 1996 proporciona la 

información estadística necesaria para desarrollar este trabajo. 

  

iv. Cálculo del impacto de la inmigración sobre el crecimiento económico en 

España. 

La tabla 3 muestra la descomposición del crecimiento del PIB entre crecimiento de 

la renta per cápita y de la población, que se calcula a partir de la siguiente fórmula: 

 

(6) 




















1

1
1,

1

1
1,1, *)(*

t

I
tI

tt

t

N
tN

tttt pob

pob
pob

pob

pob
pobpob

 

La población en España experimenta un crecimiento continuo, sobre todo en los 

años de mayor recepción de flujos de inmigración, esto es, a partir del año 2000 hasta 

2008. Este crecimiento de la población en España merece un comentario adicional ya 

que no tiene precedentes en la historia reciente. En el primer decenio del siglo XXI el 

crecimiento medio anual de la población fue del 1,5%, muy por encima del crecimiento 

registrado en las décadas más fecundas demográficamente de la historia española, 

incluidas la de los “felices años 20” y la del “baby boom”. En algunos años, como 2002, 

2004 y 2007, la tasa de crecimiento ha superado el 2%11. 

 

                                                                                                                                               
 
11 Datos propios construidos con información de INE. 
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Es fácil de apreciar en la mencionada tabla 3 que la inmigración explica en gran 

medida el aumento de la población durante la expansión económica. Prácticamente en 

todos los años de este subperíodo la inmigración contribuye al crecimiento de la 

población en más de un 50%. Ese porcentaje alcanza su máximo en el año 2001, 

cuando los flujos inmigratorios fueron responsables del 84% del crecimiento de la 

población (1,48% sobre el crecimiento total de 1,75%). En términos medios, la 

inmigración explica el 72% del crecimiento de la población en el período 1996-2008 

(0,99% sobre 1,38%). Por tanto, no cabe duda del cuantioso efecto positivo de la 

inmigración sobre el crecimiento de la población y, de acuerdo al enfoque contable, 

sobre el crecimiento económico. 

 

Tabla 3. Descomposición de la tasa de crecimiento del PIB a precios constantes 

entre población y renta per cápita. 

Año 

tv PIBpm 

precios 

constantes 

tv PIBpc 

precios 

constantes 

Población 

tv población 
Contribución 

nativos 

Contribución 

inmigrantes 

2011 (1) 0,71% 0,66% 0,05% 0,13% -0,09%

2010  -0,07% -0,43% 0,36% 0,35% 0,01%

2009 -3,74% -4,33% 0,59% 0,38% 0,21%

2008 0,89% -0,39% 1,27% 0,45% 0,82%

2007 3,48% 1,36% 2,12% 0,46% 1,66%

2006 4,08% 2,98% 1,10% 0,26% 0,84%

2005 3,58% 2,22% 1,36% 0,42% 0,94%

2004 3,26% 1,15% 2,11% 0,50% 1,61%

2003 3,09% 1,97% 1,13% 0,26% 0,87%

2002 2,74% 0,63% 2,10% 0,46% 1,64%

2001 3,65% 1,89% 1,75% 0,28% 1,48%

2000 5,05% 3,53% 1,52% 0,42% 1,10%

1999 4,74% 4,00% 0,74% 0,31% 0,44%

1998 4,47% 3,59% 0,88% 0,60% 0,28%

1997 3,87% 3,40% 0,46% 0,22% 0,24%

Media 

2009-2011 -1,03% -1,37% 0,33% 0,29% 0,04%

Media 

1996-2008 3,57% 2,20% 1,38% 0,39% 0,99%

Media 

1996-2011 2,65% 1,48% 1,17% 0,37% 0,80%

(1) El dato de 2011, esto es, la población estimada a 1 de enero de 2012, debe tomarse por precaución 

porque proviene del avance del Padrón Municipal. 

Fuente: Elaboración propia. Datos del Instituto Nacional de Estadística (INE) (Cuentas Nacionales y Padrón 

Municipal) y Fondo Monetario Internacional (FMI). 
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La situación cambia drásticamente en período recesivo 2009-11, hasta el punto de 

que la colonia inmigrante presente en España ha empezado a menguar en 2011. Aun 

así, no debe perderse de vista que para la serie completa 1996-2011 la inmigración 

explica un 68% del crecimiento de la población.  

 

Tabla 4. Descomposición de la tasa de crecimiento del PIB per cápita a precios 

constantes entre las tasas de crecimiento de la productividad, la tasa de 

empleo y el factor demográfico. 

Año 
tv PIBpc precios 

constantes 

tv productividad 

(2) 
tv tasa empleo  

tv factor 

demográfico 

2011 0,66% 2,62% -1,51% -0,45%

2010 -0,43% 2,21% -2,06% -0,58%

2009 -4,33% 3,02% -6,79% -0,56%

2008 -0,39% 1,37% -1,35% -0,41%

2007 1,36% 0,40% 0,90% 0,07%

2006 2,98% 0,00% 2,98% 0,00%

2005 2,22% -0,16% 2,64% -0,25%

2004 1,15% -0,89% 1,69% 0,35%

2003 1,97% -1,27% 3,07% 0,17%

2002 0,63% -0,18% 0,70% 0,11%

2001 1,89% 0,06% 1,71% 0,13%

2000 3,53% -0,45% 3,82% 0,16%

1999 4,00% -1,19% 5,04% 0,15%

1998 3,59% 0,13% 3,56% -0,10%

1997 3,40% 0,27% 2,88% 0,26%

Media 

2009-2011 -1,37% 2,62% -3,45% -0,53%

Media 

1996-2008 2,20% -0,16% 2,30% 0,05%

Media 

1996-2011 1,48% 0,40% 1,15% -0,06%

(1) Los datos de 2011 se apoyan en datos del avance del Padrón Municipal, por lo que debe tomarse 

por precaución. 

(2) La productividad se calcula dividiendo PIB a precios de mercado constantes por las personas 

ocupadas. 

Fuente: Elaboración propia. Datos: Instituto Nacional de Estadística (INE) (Padrón Municipal, Encuesta 

de Población Activa y Cuentas Nacionales12) y Fondo Monetario Internacional (FMI).  

 

                                                 
12 Debe indicarse que para medir la población ocupada y la población en edad de trabajar por 
nacionalidades se utilizan fuentes distintas: la Encuesta de Población Activa (EPA) y el Padrón Municipal 
respectivamente. A su vez, la serie del Padrón Municipal que contiene a la población en edad de trabajar 
no es homogénea. Para los años 2006-09 se presentan los datos de dicha población por nacionalidad y por 
edades desde 16 a 65 años. En cambio, la serie 1996-05 clasifica las edades desde 15 a 65 años.  
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Por su lado, la renta per cápita, verdadero indicador del bienestar medio, se 

comporta de forma paralela al ciclo, es decir, crece en todos los años de la serie a 

excepción de 2008, 2009 y 2010. La ecuación (5) permite descomponer la renta per 

cápita en sus tres factores: demográfico, tasa de empleo y productividad. En la tabla 4 

se presentan los resultados de tal operación. No cabe duda de que la clave del 

crecimiento de la renta per cápita en España entre 1996 y 2008 radica en la evolución 

de la tasa de empleo. Igualmente evidente es el hecho de que la tasa de empleo 

mantiene su protagonismo en la fase recesiva del ciclo, aunque tal protagonismo se 

vuelve negativo. 

 

Para mayor conocimiento del impacto de la inmigración y partiendo del mismo 

razonamiento subyacente a la ecuación (6), a continuación se desagrega la evolución 

de la productividad, de la tasa de empleo y del factor demográfico entre las 

contribuciones nativas e inmigrantes. 

 

iv.1. El impacto de la inmigración en el factor demográfico. 

El impacto de la inmigración sobre la evolución del factor demográfico puede 

descomponerse según la ecuación: 
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La desagregación, que se muestra en la tabla 5, indica una contribución positiva de 

los inmigrantes al factor demográfico para la fase expansiva del ciclo y ligeramente 

negativa para la contractiva. Por el lado de los nativos, la contribución es negativa en 

ambas fases, aunque se intensifica en la recesiva. La serie completa muestra una 

aportación positiva de los inmigrantes de 13 décimas, que no llega a compensar la 

quita nativa de 19. 

 

En el fondo, el resultado descrito, que coincide grosso modo con los alcanzados en 

otros trabajos sobre el tema, evidencia que la población inmigrante tiene normalmente 
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una edad comprendida entre los 16 y 65, mientras que la población nativa experimenta 

un proceso de envejecimiento, con un peso cada vez más representativo de la 

población mayor de 65 años. De hecho, el 80% de la población inmigrante tiene una 

edad comprendida entre los 15 y 64 años y el 65% se concentra entre los 20 y los 50. 

Estas cifras en la población nativa se quedan en el 67% y 44% respectivamente13.  

 

Tabla 5. Contribución de nativos e inmigrantes a la tasa de 

crecimiento del factor demográfico. 

Año 
tv factor 

demográfico 

Contribución nativos 

al factor 

demográfico 

Contribución 

inmigrantes al factor 

demográfico 

2011 -0,45% -0,36% -0,08% 

2010 -0,58% -0,51% -0,07% 

2009 -0,56% -0,50% -0,06% 

2008 -0,41% -0,50% 0,09% 

2007 0,07% -0,23% 0,30% 

2006 0,00% -0,12% 0,12% 

2005 -0,25% -0,43% 0,18% 

2004 0,35% 0,03% 0,33% 

2003 0,17% 0,01% 0,16% 

2002 0,11% -0,18% 0,29% 

2001 0,13% -0,17% 0,30% 

2000 0,16% -0,13% 0,29% 

1999 0,15% 0,08% 0,06% 

1998 -0,10% -0,12% 0,02% 

1997 0,26% 0,23% 0,02% 

Media 

2009-2011 -0,53% -0,46% -0,07% 

Media 

1996-2008 0,05% -0,13% 0,18% 

Media 

1996-2011 -0,06% -0,19% 0,13% 

Fuente: Elaboración propia. Datos Instituto Nacional de Estadística (INE) (Padrón 

Municipal). 

 

En otras palabras, la disponibilidad de población en edad de trabajar, sin 

considerar si verdaderamente están trabajando y sin entrar en la cualificación y 

productividad de esta población, ha contribuido a la mejora de la renta per cápita en la 

fase expansiva del ciclo. En la contractiva, se observa una aportación negativa de la 

inmigración, que es también un resultado lógico en la medida en que aparece el 

                                                 
13 Datos propios procedentes de INE. 
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fenómeno del retorno y la colonia inmigrante empieza a menguar, particularmente los 

jóvenes. 

 

iv.2. El impacto de la inmigración en la tasa de empleo. 

De forma similar a la descomposición que se hizo de la tasa de crecimiento del 

factor demográfico, se propone la ecuación (8) para analizar la contribución de la 

población nativa e inmigrante a la tasa de empleo que, como se anticipó en la tabla 4, 

fue la gran impulsora del crecimiento en la fase expansiva del ciclo. 
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La estimación de esta ecuación (8) se recoge en la tabla 6. La población inmigrante 

ha contribuido a la mejora en la tasa de empleo en 0,24%, en media anual, para la 

parte expansiva del ciclo. En la fase contraria, la aportación inmigrante por esta vía se 

situó en el -0,76%. Para el total de la serie, la contribución se queda en unas exiguas 4 

décimas. Para la población nativa esas contribuciones ascienden a 2,06% en la 

expansión, -2,69% en la recesión y 1,11% en el total. Estos resultados guardan 

coherencia con los presentados por otros autores (tabla 2), que identifican  la mejora 

de la tasa de empleo de la población nativa como el principal factor explicativo del 

incremento de la tasa de empleo total y, en última instancia, el mayor factor explicativo 

de la evolución de la renta per cápita en España. 

 

Para analizar estos resultados, se parte de la siguiente identidad contable: 

 

(9) Tasa empleo = Tasa actividad (1- Tasa desempleo) 

 

Siendo tasa de actividad=(L+U)/T y la Tasa de desempleo=U/(L+U). (L+U) es la 

población activa, donde L son los empleados y U los desempleados. 
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Tabla 6. Contribución de nativos e inmigrantes al crecimiento de la tasa de 

empleo. 

Año tv tasa de empleo 
Contribución nativos a 

la tasa empleo 

Contribución 

inmigrantes a la tasa 

empleo 

2011 -1,51% -0,99% -0,51%

2010 -2,06% -1,86% -0,20%

2009 -6,79% -5,22% -1,57%

2008 -1,35% -1,25% -0,10%

2007 0,90% 1,07% -0,17%

2006 2,98% 1,67% 1,31%

2005 2,64% 2,24% 0,40%

2004 1,69% 1,38% 0,30%

2003 3,07% 1,84% 1,23%

2002 0,70% 0,68% 0,02%

2001 1,71% 1,95% -0,24%

2000 3,82% 4,02% -0,21%

1999 5,04% 4,71% 0,33%

1998 3,56% 3,42% 0,14%

1997 2,88% 3,02% -0,13%

Media 

2009-2011 -3,45% -2,69% -0,76%

Media 

1996-2008 2,30% 2,06% 0,24%

Media 

1996-2011 1,15% 1,11% 0,04%

Fuente: Elaboración propia. Datos: Instituto Nacional de Estadística (INE) (Padrón Municipal y 

Encuesta de Población Activa).  

 

Lo que hay detrás del notable crecimiento de la tasa de empleo de la población 

nativa es la incorporación de la mujer al mercado de trabajo y la más que abrupta 

caída en la tasa de desempleo a lo largo de la fase expansiva del ciclo en España, 

tanto en varones como en mujeres. Lógicamente el espejo de la crisis devuelve un 

reflejo inverso entre 2009 y 2011, esto es, una enorme subida del paro, agravada 

porque los inmigrantes y las españolas, incorporadas al mercado de trabajo en la fase 

expansiva, permanecen laboralmente activos, sin caer en el desánimo que maquillaría 

las cifras de desempleo14. 

 

Para abundar en la citada incorporación de la mujer nativa al mercado laboral, 

cabe mencionar que en 1996 el número de mujeres nativas activas era de 6,31 

                                                 
14 Banco de España (2011). 
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millones. En 2008 esa cifra había ascendido a 8,27 millones y en 2010 se situaba en 

8,48. Así, la tasa de actividad nativa femenina saltó del 47,3% al 60,4% y terminó en 

2010 en el 62%, esto es, la incorporación de las mujeres nativas al mercado de 

trabajo, que siguió aumentando en época de crisis, puede cuantificarse en casi quince 

puntos porcentuales.  

 

Por el lado de los inmigrantes, en la época de las “vacas gordas” ocurrieron fuertes 

aumentos en las tasas de actividad y bruscas caídas en las de desempleo. Así, la tasa 

femenina de empleo pasó del 40% al 67% y la masculina del 60 al 69%. En cambio, 

con la llegada de la crisis, el empleo inmigrante se resintió súbita y abruptamente. 

Entre 2007 y 2008, la tasa de paro inmigrante masculina saltó del 11,1% al 21,6% y la 

femenina pasó del 13,7% al 20,1%. 

 

Como resumen, vale decir que en los años de crecimiento, la fortaleza de la 

demanda permitió la incorporación exitosa al mercado de trabajo del contingente 

nativo desempleado, de las cohortes de inmigrantes jóvenes que llegaban con la 

determinación de trabajar y, sobre todo, de más de dos millones de mujeres 

españolas. A partir de 2008 este círculo argumental pasa a comportarse de forma 

inversa. Las mujeres y los inmigrantes que se habían sumado al mercado laboral 

quedan desempleados, lastrando la tasa de empleo y, consiguientemente, la evolución 

de la renta per cápita. 

 

iv.3. El impacto de la inmigración en la productividad. 

El impacto de la inmigración en la productividad del trabajo, a diferencia del 

impacto en el crecimiento de la población, la tasa de empleo o el factor demográfico, 

no puede ser medido de forma directa debido a la inexistencia de datos 

macroeconómicos sobre el rendimiento productivo de cada tipo de trabajador. Por ello, 

la medición de este efecto de la inmigración requiere de métodos indirectos, los cuales 

se basan en soluciones más o menos imaginativas y en supuestos más o menos 

realistas. 

 

En este sentido, se propone un método de cómputo que resuelve los 

inconvenientes encontrados en OEP (2006), Banco de España (2006) y Conde-Ruíz et 

al (2008) y que tiene como principales virtudes la precisión y la coherencia con el 

enfoque contable. Como punto de partida, se desagrega en la ecuación (10) el 

crecimiento de la productividad entre el crecimiento de la productividad de los nativos y 
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de los inmigrantes. Este planteamiento guarda coherencia con el ejercicio contable 

debido a que da a la inmigración el mismo tratamiento matemático y conceptual que a 

los otros componentes del crecimiento del PIB: población, factor demográfico y tasa de 

empleo. 
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A diferencia de lo que ocurre en la desagregación efectuada del crecimiento de la 

población, factor demográfico y tasa de empleo, la ecuación (10) contiene variables 

para los que no existen datos. En efecto, IN PIBPIB ,  son variables desconocidas, no 

disponibles estadísticamente. No hay datos macroeconómicos que distingan el 

producto o el valor agregado por cada trabajador o tipo de trabajador, en este caso, 

trabajadores nativos e inmigrantes. 

 

Sin embargo, es posible realizar una estimación indirecta de las variables 

IN PIBPIB , . Para ello, se plantea un sistema compuesto por dos ecuaciones: 
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La ecuación (11) es simple y no plantea ninguna dificultad. La ecuación (12), en 

cambio, parte de determinados supuestos. En concreto, al igual que en Banco de 

España (2006) y Conde-Ruíz et al (2008), se aproxima el diferencial de productividad 

entre nativos e inmigrantes mediante el diferencial retributivo. Ello requiere asumir una 

estructura perfecta del mercado de trabajo de forma que, en condiciones de equilibrio, 

la retribución del factor trabajo es igual a su productividad15. Esta forma de aproximar 

el diferencial en productividad requiere realizar un supuesto adicional: ausencia de 

discriminación en el mercado de trabajo. Simón, Ramos y Sanromá (2007) mostraron 

                                                 
15 Esta vía fue ya planteada por Jimeno, J.F. (2005). 
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que en el mercado de trabajo español no hay discriminación entre inmigrantes y 

nativos. Si, en cambio, se considerara que tal discriminación existe y que los 

inmigrantes reciben menores retribuciones en relación a la productividad marginal de 

su trabajo, entonces el modelo planteado estaría subestimando el impacto de la 

inmigración en la productividad.  

 

Así, la ecuación (12) puede reescribirse: 

 

(13)   N
tt

I
t   1 , 

siendo N
t

I
t  ,  la ganancia media anual de inmigrantes y nativos respectivamente 

y siendo  la diferencia porcentual entre la ganancia de aquellos: 
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Para medir la diferencia retributiva entre nativos e inmigrantes se acude a la 

ganancia anual media por trabajador, que está recogida en la Encuesta de Estructura 

Salarial (EES), publicada por el Instituto Nacional de Estadística (INE), tal como se 

describe en el epígrafe 3. 

 

La tabla 7 contiene una medición de N
t

I
t  , , de la que se infiere directamente   

como una media ponderada16. La diferencia retributiva entre nativos e inmigrantes 

aumenta ostensiblemente entre 2002 y 2008, en concreto, el diferencial pasa del 9,7% 

al 20,9%. Para abundar en las causas de tal diferencial cabe pensar en dos 

explicaciones. La primera sería un efecto de tipo cohorte, por el cual los nuevos 

contingentes de inmigrantes presentarían unas cualificaciones medias inferiores a las 

de los contingentes previos17. La segunda explicación, en línea con algunos autores18, 

apuntaría a la sobre educación de los inmigrantes, es decir, que se emplearían cada 

vez más en ocupaciones que requieren menores cualificaciones y generan menores 

retribuciones; todo ello para cubrir los huecos existentes en el mercado de trabajo 

nacional. 

 
                                                 
16 Los años que faltan en la tabla para completar la serie entera 1996-2010 no pueden obtenerse debido a 
restricciones en la propia fuente estadística. 
17 El tema fue pioneramente estudiado por Borjas (1985), Borjas (1994). En España, Izquierdo et al 
(2009) presentan un preciso trabajo al respecto. 
18 De la Rica (2009), Fernández et al (2008). 
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Tabla 7. Ganancia media anual (€) de nativos e 

inmigrantes y diferencial entre ambos (δ ). 

Años Total Nativos Inmigrantes Diferencial (δ ) 

2009 22,511 23,019 19,654 17.12% 

2008 21,883 22,486 18,594 20.93% 

2007 20,390 20,877 17,542 19.01% 

2006 19,681 20,123 16,785 19.89% 

2005 18,677 18,906 16,921 11.73% 

2004 18,310 18,498 16,703 10.74% 

2002 19,802 19,922 18,159 9.70% 

Fuente. Elaboración propia a partir de datos de la EES (INE). 

 

Una vez calculado  , puede resolverse por sustitución el sistema de ecuaciones 

formado por (11) y (12), obteniéndose: 
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El planteamiento anterior permite calcular la aportación de la inmigración a la 

evolución de la productividad. Los resultados se muestran en la tabla 819.  

 

En el período 1996-2008, la productividad del trabajo en España, calculada según 

la ecuación (11) cayó a una media anual del 0,16%. La comunidad inmigrante tuvo una 

aportación negativa a esta variable de 0,26% anual como media. Asimismo, es digno 

de mención que la contribución de los inmigrantes a la tasa de crecimiento de la 

productividad es negativa en todos los años del subperíodo. Destaca el cuatrienio 

2003-2006 como el lapso de tiempo de mayor contribución negativa. En esos años la 

productividad del trabajo inmigrante cayó a tasas anuales entre 2,5% y 3,7%, tiempo 

en que la tasa de crecimiento del PIB de los inmigrantes, calculado de acuerdo a la 

ecuación (16), muestra una clara desaceleración, la cual coincide con el 

mantenimiento de altas tasas de crecimiento del número de ocupados inmigrantes. Por 

                                                 
19 Como observación metodológica, se apunta que para los años en los que no hay datos sobre el 
diferencial retributivo entre nativos e inmigrantes, éste se mantiene constante al nivel de la referencia 
última. Así, en los años 1996-2001 y en 2003, tal diferencial se mantiene en el nivel de 2002. Finalmente, 
para el dato de 2010 y 2011, se asume que el diferencial permanece al nivel de 2009. 
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su lado, la contribución de los nativos a lo largo de todo el período de expansión 

económica asciende al 0,10% anual en media. El signo de la contribución de los 

nativos oscila pero, en cualquier caso, la contribución positiva de este tipo de 

trabajadores no llega a compensar la aportación negativa de los inmigrantes.  

 

Tabla 8. Contribución de nativos e inmigrantes a la 

tasa de crecimiento de la productividad. 

Año 
tv 

productividad 

Contribución 

nativos 

Contribución 

inmigrantes 

2011 2,62% 2,20% 0,42% 

2010 2,21% 1,89% 0,33% 

2009 3,02% 1,90% 1,12% 

2008 1,37% 1,58% -0,21% 

2007 0,40% 0,51% -0,11% 

2006 0,00% 1,23% -1,23% 

2005 -0,16% 0,10% -0,26% 

2004 -0,89% -0,52% -0,37% 

2003 -1,27% -0,98% -0,29% 

2002 -0,18% 0,00% -0,18% 

2001 0,06% 0,19% -0,13% 

2000 -0,45% -0,32% -0,12% 

1999 -1,19% -1,08% -0,11% 

1998 0,13% 0,17% -0,04% 

1997 0,27% 0,27% -0,01% 

Media 

2009-2011 
2,62% 1,99% 0,62% 

Media 

1996-2008 
-0,16% 0,10% -0,26% 

Media 

1996-2011 0,40% 0,48% -0,08% 

Fuente: Elaboración propia. Datos: Instituto Nacional de Estadística 

(INE): Cuentas Nacionales, Encuesta de   Activa (EPA) y Encuesta de 

Estructura Salarial (EES)). Fondo Monetario Internacional (FMI). 

 

Como viene siendo habitual en la descripción de los distintos componentes de la 

renta per cápita, las cosas se dan la vuelta para el subperíodo de crisis. Entre 2009 y 

2011 la productividad del trabajo crece en España a una media del 2,62%, con una 

aportación inmigrante de 0,62% y una nativa de 1,99%. Evidentemente, detrás de este 

cambio en el comportamiento de la productividad no ha habido un cambio repentino en 
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el modelo productivo de la economía española sino simplemente una muy acusada 

disminución de la ocupación, ya referida en el subepígrafe anterior. 

 

Al margen de las consideraciones metodológicas, existen en la literatura 

económica de la inmigración diversas tesis explicativas del pobre rendimiento 

productivo de los inmigrantes, siempre por debajo del nativo, tal como se aprecia en la 

tabla 8. Más allá del enfoque contable, un lugar común en muchos trabajos es 

considerar que el aumento de la población inmigrante convierte al factor trabajo en 

relativamente más abundante, por lo que cae su retribución. En consecuencia, con una 

estructura productiva más intensiva en trabajo es lógico pensar que la productividad de 

este factor se resienta, en línea con Rybcynski (1955).  

 

Boldrin y Levine (2007), por su parte, argumentan que la inmigración en España ha 

producido una ligera disminución de la cualificación media del factor trabajo. Esta 

tendencia se debe en parte a la carencia de la formación específica que demanda el 

mercado de trabajo español, que empieza por el correcto manejo del idioma local. En 

estas condiciones, podría deducirse un menor incentivo a la inversión en desarrollo 

tecnológico y en sectores que demandan mano de obra altamente cualificada, lo que 

redundaría en una pobre evolución de la productividad a largo plazo. 

 

El planteamiento más convincente es el expresado por Conde-Ruiz et al (2008). En 

su trabajo muestran que la distribución geográfica de los inmigrantes en el territorio 

español es muy dispar. Las regiones que han experimentado un aumento mayor en la 

tasa de empleo, debido fundamentalmente a los flujos de inmigrantes y a la 

incorporación de la mujer al mercado laboral, son las que presentan un menor 

incremento de la productividad. Por el contrario, las regiones con mayor innovación 

tecnológica demandan menos inmigrantes, que carecen del capital humano apropiado. 

Este argumento es aplicable no sólo a las regiones sino también a los sectores 

económicos. Así, en términos globales, las regiones y sectores que han actuado como 

motores de crecimiento son relativamente poco intensivos en capital, bien sea físico, 

humano o tecnológico, y por ello han demandado abundante mano de obra, a menudo 

inmigrante. De ahí el pobre comportamiento de la productividad en España entre 1996 

y 2008 y la contribución negativa de los inmigrantes.  

 

iv.4. Principales resultados. 
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El colofón del enfoque contable como medio para la medición del impacto de la 

inmigración sobre el crecimiento económico en España consiste, lógicamente, en 

recopilar todas las desagregaciones para obtener finalmente la cuantificación de dicho 

impacto. Para ello se construye la tabla 9 a partir de las ecuaciones (1)-(5), que 

recogen la naturaleza de este enfoque contable. 

 

En el período caracterizado por el crecimiento económico a lo largo de todos los 

años y por el incremento fuerte y continuo de la población inmigrante, la contribución 

media anual de la inmigración al crecimiento ha ascendido a 1,15 puntos porcentuales, 

esto es, la inmigración explica un 32% del crecimiento del PIB registrado en España 

entre 1996 y 2008. Este notorio impacto de la inmigración sobre el crecimiento 

económico se ha producido fundamentalmente por la vía de la población. De la 

contribución total cifrada en 1,15 puntos, 0,99 puntos son debidos al crecimiento de la 

propia población inmigrante y tan sólo 0,16 puntos a la vía de la renta per cápita.  

 

Tabla 9. Contribución de la inmigración al crecimiento del PIB en 

España. 

Período 

tv media 

anual del PIB 

(1) 

Contribución media anual de la 

inmigración 

Total Población 
Renta per 

cápita 

2009-2011 -1,03% -0,17% 0,04% -0,21% 

1996-2008 3,57% 1,15% 0,99% 0,16% 

1996-2011  2,65% 0,89% 0,80% 0,09% 
(1) La tasa media anual de crecimiento se refiere al PIB a precios de mercado 

constantes. 

Fuente. Elaboración propia con datos de INE y FMI. 

 

A partir de 2009 la inmigración arrojó una aportación negativa. Del decrecimiento 

medio del -1,03% propio de los años 2009-11, la inmigración es responsable de 

diecisiete centésimas, es decir, del 16% del total. La contribución a la población fue 

exigua, pero positiva. En cambio, la inmigración aportó negativamente al crecimiento 

de la renta per cápita.  

 

La tabla 10 ofrece precisamente la desagregación de esa variable. En la fase 

expansiva del ciclo, la nueva población contribuyó positivamente al crecimiento de la 

renta per cápita a través del factor demográfico y de la tasa de empleo. Como se 

comentó en los epígrafes precedentes, los inmigrantes se caracterizan por su 
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juventud, en comparación con la población nativa, y por su elevada tasa de actividad. 

Para los países emisores de flujos migratorios, “en términos generales, las personas 

que carecen de puestos de trabajo, de un mínimo bienestar social, sin mejores 

expectativas de futuro para sí mismas y para sus familias… emigran a otros países en 

los que pueden tener esa opción de trabajo y disponer de alternativas para salir de la 

precariedad en la que viven”20. En estas condiciones, no es de extrañar que la mayoría 

de los inmigrantes recibidos en España estén en edad de trabajar, contribuyendo así a 

un aporte positivo del factor demográfico al crecimiento económico. Pero 

adicionalmente, la expectativa que tiene el emigrante de labrarse un futuro digno 

explica la determinación para participar en el mercado de trabajo. Esa es la causa de 

las elevadas tasas de actividad de la población inmigrante en España. 

 

Tabla 10. Contribución de la inmigración al crecimiento del PIB per cápita en 

España. 

Período 

tv media 

anual 

PIBpc 

(1)  

Contribución media anual de la inmigración 

Total 
Factor 

demográfico 

Tasa de 

empleo 
Productividad 

2009-2011 -1,37% -0,21% -0,07% -0,76% 0,62%

1996-2008 2,20% 0,16% 0,18% 0,24% -0,26%

1996-2011  1,48% 0,09% 0,13% 0,04% -0,08%
(1) La tasa media anual de crecimiento se refiere al PIB per cápita a precios de mercado constantes. 

Fuente. Elaboración propia con datos de INE y FMI. 

 

En la medida en que la expansión económica española logró absorber los nuevos 

contingentes de mano de obra o, en otras palabras, en la medida en que esa actividad 

se tradujo en empleo se generó una aportación positiva a la renta per cápita, sólo 

contrarrestada parcialmente por el efecto productividad, de signo contrario.  

 

Tras el parón y recesión de la economía española, el círculo virtuoso se rompió y la 

actividad inmigrante dejó de convertirse en ocupación y pasó a engrosar el desempleo, 

de nuevo con un reflejo de signo contrario en la productividad, tal como se aprecia en 

la tabla 10.  

 

v. Conclusiones. 

                                                 
20 Carrión (2006). 
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El análisis contable presentado permite extraer algunas conclusiones. La primera 

se refiere al ya nombrado efecto escala. El incremento de la población equivale a un 

aumento del tamaño de la economía. En términos teóricos, el tamaño de la economía 

se agranda por la ampliación de uno de los factores productivos: el trabajo. En cambio, 

para conocer si el output ha crecido más o menos que la población es necesario 

analizar la evolución de la renta per cápita. Este análisis permite evaluar si el 

crecimiento de la inmigración implica un mero efecto de escala o si, por el contrario, el 

aumento de la población inmigrante se traduce en incrementos del bienestar medio de 

la población. La respuesta es que la economía española, para la serie completa, ha 

presentado un ligero rendimiento creciente de escala. Este comportamiento no 

depende ya sólo del mero aumento de la población, sino que se debe a las 

características propias de esa nueva población: su edad, “empleabilidad”, cualificación 

y comportamiento. Estas variables son las que se recogen en la ecuación (5) y en la 

tabla 10 bajo la forma del factor demográfico, tasa de empleo y productividad. 

 

Los resultados presentados permiten verificar que, en los años de crecimiento 

económico, la inmigración se tradujo en empleo, el cual impulsó el crecimiento de la 

renta per cápita, con el revés de una contribución negativa a la productividad del 

trabajo. Tras el cambio en la coyuntura desde finales de 2008, el panorama es justo el 

contrario. Así, la segunda conclusión tiene que ver con el ciclo económico. Sólo en los 

momentos en los que la economía española ha gozado de la expansión económica, la 

inmigración ha coadyuvado a mejorar el bienestar medio en España, gracias al 

aprovechamiento laboral de la juventud de los inmigrantes y de la determinación y 

sacrificio hacia el trabajo de éstos que, entre otros aspectos, se plasma en sus tasas 

de actividad y en la aceptación de prácticamente cualquier empleo, con independencia 

de que se corresponda con sus cualificaciones. 

 

Ahora bien, las inobjetables relaciones contables mostradas en las tablas 4 y 6 

revelaron también que el comportamiento económico nativo fue el principal factor del 

crecimiento y, posteriormente, del decrecimiento económico español. La razón de esta 

tercera conclusión es evidentemente el mayor peso de los nativos en la población. 

Dentro del aludido comportamiento nativo, se observó una fuerte contribución a través 

de la tasa de empleo, sobre todo de la femenina, hasta el punto de poder afirmarse 

que la exitosa incorporación de la mujer española al mercado de trabajo entre 1996 y 

2008 fue el principal motor de la expansión económica vivida en España. 
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Para terminar, debe remarcarse una cuarta y última conclusión en relación a la 

validez y limitaciones del enfoque contable. Su rigidez es al mismo tiempo una virtud y 

un defecto. Por un lado, permite objetividad en los resultados pero, por otro lado, 

desecha las relaciones de causa-efecto. Así, la metodología contable deja de lado 

cualquier tipo de efecto causal que la inmigración pueda tener el en el crecimiento 

económico, bien sea a través de la productividad total de los factores (PTF), los 

patrones de gasto y ahorro, la acumulación del capital, la movilidad laboral y otras 

vías. También desatiende otros efectos teóricos y reales de la inmigración sobre la 

productividad y el empleo, como el encaje de los inmigrantes con la población 

autóctona, en términos de complementariedad o sustituibilidad, y los efectos inducidos 

sobre el comportamiento económico de los nativos. 

 

Entre todas las líneas de investigación citadas, debe destacarse la de los efectos 

inducidos sobre la población nativa. Además de su importancia desde la perspectiva 

microeconómica, es la que mejor se adapta a las conclusiones derivadas de este 

estudio. En efecto, se ha identificado a la inmigración y a la incorporación de la mujer 

española al mercado de trabajo como dos fenómenos simultáneos que impulsaron el 

crecimiento en España en la fase alcista del ciclo económico. 

 

La posible vinculación entre la inmigración y ese comportamiento laboral de las 

mujeres nativas es una cuestión muy poco estudiada. Las pocas investigaciones 

existentes21 apuntan a que una colonia inmigrante empleada en el sector de servicio 

domestico reduce los costes de tal servicio y, a la postre, estimula la actividad laboral 

de los nativos, ya que facilitaría la incorporación de los “family care-takers”(miembros 

de la familia que se ocupan de la atención al hogar y cuidado de los hijos o personas 

dependientes) al mercado de trabajo. Dado que esos “family care-takers” son 

mayoritariamente mujeres, entonces la inmigración sería responsable, al menos 

parcialmente, del incremento en la tasa de actividad femenina nativa22. Ello da una 

vuelta de tuerca a las conclusiones del enfoque contable. 

                                                 
21 Cortés y Pan (2009), Cortés y Tessada (2009); Farré, González y Ortega (2009); Hock y Furtado 
(2009); Kremer y Watt (2006).  
22 Madrazo, R. (2012) ofrece un análisis minucioso sobre esta cuestión. 
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