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Resumen

Factores como la aparicién en el mercado de nuevas formas de financiacion,
los nuevos patrones de consumo y ahorro, o la estabilidad macroeconémica de
los ultimos afos han impulsado el incremento del endeudamiento de los
hogares. Esto ha animado a llevar a cabo este estudio sobre el perfil de los
hogares vascos endeudados y sobreendeudados. Con la técnica del Analisis
de Correspondencias Multiple (ACM) y el Analisis de Conglomerados (Cluster
Analysis) se ha identificado una tipologia de familias endeudadas. La situacion
mas vulnerable es la de los hogares mas jovenes y los hogares con habitos de
compra impulsiva entre otros. Debido a su elevado endeudamiento, cualquier
modificacion de su situacion familiar o laboral convierte a estos grupos en
hogares sobreendeudados y al borde de la quiebra financiera.

Abstract

New forms of financing, new patterns of consumption and saving, or
macroeconomic stability of recent years have promoted the growth of
household borrowing. This has encouraged to carry out this study on the profile
of Basque household indebtedness and overindebtedness. The technique of
Multiple Correspondence Analysis has identified a typology of indebted families.
The most vulnerable are the youngest households and households with impulse
buying habits among others. Due to their high indebtedness, any change in their
family situation or job conditions makes these groups in overindebtedness
households and on the brink of financial bankruptcy.
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1. Introduccién *

En los hogares espafioles es habitual financiar las compras —tanto de los
productos duraderos como de los no duraderos— con préstamos, créditos o
compras a plazos. Aunque es cierto que tradicionalmente el endeudamiento de
las familias espafolas se ha caracterizado por ser menor que el de otros
estados de la Union Europea, hoy en dia, la deuda de estas familias ha
alcanzado el nivel medio europeo (Del Rio, 2002a).

Las nuevas formas de financiacion, junto con los nuevos patrones de consumo
y ahorro, han llevado a algunos autores a proponer incluso la existencia de una
cultura del endeudamiento (Lea, Webley y Levine, 1993). Inmersos en esta
cultura, algunos hogares han hecho un uso excesivo del crédito, lo que ha
degenerado en situaciones de sobreendeudamiento. El ahogo financiero puede
alcanzar tal magnitud que obligue a algunas familias a recurrir a concurso de
acreedores. Este ha sido el caso, solo en los meses de enero a marzo de 2008,
de hasta 66 hogares espafioles, de los cuales cinco eran familias residentes en
la Comunidad Auténoma del Pais Vasco (El Diario Vasco, 2008).

Segun Del Rio (2002a), la situacion patrimonial de los hogares espafnoles ha
sufrido en los ultimos afios un cambio significativo. En concreto, su deuda ha
aumentado mas de lo que lo ha hecho su renta. De todas formas, parece que la
revaloracion de los activos financieros y no financieros ha evitado que la deuda
crezca mas de lo que ha hecho su riqueza. La autora sostiene que el
crecimiento del endeudamiento de los hogares se debe a dos cuestiones clave,
ambas derivadas de la integracion de Espaia en la Unién Europea. Por una
parte, la mayor estabilidad macroeconémica, lo que ha permitido la reduccion
del coste de la financiacion y, por otra, la creacion de empleo. Todo ello induce
a pensar que el endeudamiento de los hogares espafioles tiene un caracter
mas estructural.

De todas formas, el nivel de deuda de los hogares espafioles ha aumentado a
un ritmo muy rapido. En muchas ocasiones ha estado muy condicionado al
incremento del precio de la vivienda y esto, evidentemente, convierte a las
familias en sujetos muy vulnerables a los acontecimientos del mercado
inmobiliario. Ademas, tampoco hay que menospreciar los riesgos resultantes
de cualquier modificacion en el nivel de renta de la familia o de los cambios en
los tipos de interés (European Central Bank, 2003).

Un crecimiento desproporcionado del nivel de deuda de los hogares puede
acarrear consecuencias importantes. Los hogares mas endeudados sufren
mayores cargas financieras, disfrutan de menor capacidad para hacer frente a
cambios no esperados y, en consecuencia, sufren una mayor probabilidad de
caer en situacion de impago. Esta circunstancia repercutiria, evidentemente, de
forma muy negativa en todo el sistema financiero, econdmico y social.

*Agradecimiento: Los autores agradecen a la Union de Consumidores de Euskadi (UCE) la
cesion de las bases de datos sobre la situacién de endeudamiento de las familias vascas



La gravedad del fenémeno del endeudamiento, y ante todo del
sobreendeudamiento, ha animado a diversos autores a investigar sobre este
tema tanto en el ambito de las familias espafiolas como en el de las vascas. Sin
animo de ser exhaustivos, merecen ser destacados los estudios realizados por
Eroski (1990), UCE (2000), Egido y Garcia (2001), CEACCU (2002), Del Rio
(2002), Garcia et &l. (2003) y Gibaja et al. (2004).

Caracterizar el perfil de la familia sobreendeudada es de gran interés para el
disefio de politicas de ayuda a este tipo de situaciones financieras, que pueden
ser la antesala de estados de pobreza y, en su caso, de marginacion. Parece,
por tanto, fundamental seguir estudiando las situaciones de endeudamiento y
sobreendeudamiento de las familias; y, en particular, determinar la existencia
de caracteristicas comunes en las familias endeudadas y sobreendeudadas.

Para dar respuesta a este objetivo se cuenta con informacién secundaria
proporcionada por la Union de Consumidores de Euskadi (UCE). Esta
organizacion ha cedido a los autores de este documento la base de datos,
resultado de una encuesta realizada a 608 hogares vascos en el afio 2006 y
que viene a completar otro estudio realizado a otras 720 familias el afio 2000.

El documento se ha estructurado en cuatro apartados. En primer lugar, se hace
una aproximacion a la situacion de endeudamiento de Espafa. En segundo
lugar, se exponen los resultados de algunos trabajos que han identificado la
relacion entre variables sociodemograficas y de comportamiento de compra
con el nivel de endeudamiento. Seguidamente, se procede a identificar la
tipologia de hogares vascos atendiendo a su nivel de endeudamiento en el afo
2006 y su evolucion respecto al afio 2000, a partir de la informacion secundaria
proporcionada por la UCE. A tal efecto, se aplican técnicas estadisticas
multivariantes. Por ultimo, se recogen las principales conclusiones y
recomendaciones resultantes del estudio.

2. Situacion de endeudamiento y sobreendeudamiento en Espafia

Segun el Banco de Espafia (2007), en diciembre de 2007, el 49,6% de los
hogares tenia algun tipo de deuda y el importe medio pendiente alcanzaba los
31.400 €. De esta cantidad, mas del 55% correspondia al pago derivado de la
adquisicién de la vivienda principal. Ciertamente, financiar la compra de la
vivienda con préstamos es una practica habitual de los hogares. Pero también
se ha convertido en un habito cotidiano —y en aumento— financiar compras de
otros bienes duraderos y no duraderos con préstamos, créditos o compras a
plazos. De todas formas, este aumento del endeudamiento de los hogares de
la zona euro se ha moderado durante los ultimos meses como consecuencia de
la subida de los tipos de interés y de la crisis inmobiliaria (Banco de Espana,
2008c).

Los informes del Banco de Espana (2007) concluyen que no todos los hogares
tienen la misma probabilidad de estar endeudados. Los hogares con menor
nivel de renta y los mayores de 64 afos son los que menor probabilidad tienen
de poseer deudas. Por el contrario, los hogares formados por individuos de
entre 35 y 44 afos son los que mayor probabilidad tienen de estar endeudados.



También sostiene que los empleados por cuenta propia son los que acumulan
el mayor volumen de deuda.

Esta misma fuente informa de que, por término medio, los hogares espafoles
dedican al pago de sus deudas un 17% de su renta bruta. La cifra aumenta
hasta el 38,1% en los hogares con niveles de ingresos mas bajos, al 21,2% en
el caso de los hogares mas jévenes y al 20,5% en el caso de los hogares
constituidos por empleados por cuenta propia.

Al centrar el estudio en los hogares endeudados, los datos indican que el
11,7% de las familias endeudadas dedica mas del 40% de su renta al pago de
las deudas. De nuevo, este porcentaje aumenta hasta el 49,2% para el grupo
formado por hogares con menor nivel de renta (Banco de Espafia, 2007).

El umbral que establece el paso de una situacion normal de endeudamiento a
otra, mas peligrosa, de sobreendeudamiento se determina habitualmente a
partir de dos criterios. El primero, de caracter mas objetivo, define una situacién
de sobreendeudamiento cuando un hogar dedica mas del 60% de los ingresos
familiares al pago de las deudas. Este es, ademas, el porcentaje habitualmente
manejado por varios paises europeos. Un segundo criterio, de caracter mas
subjetivo, se basa en la percepcion de la dificultad para llegar a fin de mes con
los ingresos totales percibidos por el hogar.

Segun los datos de Banco de Esparia (2007), casi uno de cada cinco hogares
sufre de manera objetiva sobreendeudamiento, con una deuda que supera en
mas de tres veces sus ingresos brutos anuales. Los mas vulnerables son los
hogares con menores niveles de ingresos y los hogares menores de 35 afos.
El 42,6% de los hogares con menores niveles de renta y el 36,4% de los
hogares menores de 35 anos soportan este elevadisimo nivel de
endeudamiento.

Tal como se ha indicado previamente, el sobreendeudamiento también puede
ser medido con un criterio de caracter perceptual. En este sentido, el Instituto
Nacional de Estadistica (www.ine.es) revela que mas de la mitad de la
poblaciéon de Espafia percibe algun grado de dificultad para llegar a fin de mes
(ver grafico 1'). En el caso de la CAPV, el porcentaje de hogares con algtn
grado de dificultad para llegar a fin de mes es menor, pero aun asi, la cifra es
suficientemente grande como para alertar del problema.

En resumen, el fendmeno del endeudamiento es una cuestion de elevada
transcendencia en Espafia. La relevancia del tema es maxima cuando un
porcentaje importante de hogares soporta una deuda fuerte o cuando confiesa
no poder llegar a fin de mes o no poder hacer frente a gastos imprevistos. Todo
ello esta indicando la existencia de un numero relativamente grande de familias
sobreendeudadas. Los estudios realizados hasta ahora informan, ademas, de
que los jovenes-adultos se encuentran en wuna situacion de mayor
vulnerabilidad, asi como los hogares con los niveles de ingresos mas bajos.

' En el anexo 1 se puede ver la tabla de datos origen de los gréficos.



Grafico 1(a): Porcentaje de hogares segun el grado de dificultad para llegar a fin de mes de acuerdo
con los ingresos netos mensuales percibidos por el hogar en Espafia
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Fuente: elaboracion propia a partir de los datos www.ine.es

Grafico 1(b): Porcentaje de hogares segun el grado de dificultad para llegar a fin de mes de acuerdo
con los ingresos netos mensuales percibidos por el hogar en CAPV
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Pero, ¢qué factores influyen en el comportamiento frente al endeudamiento?

¢Son solo factores demograficos como la edad o el nivel de ingresos? O,

¢existen otros factores que determinan el comportamiento ante la deuda? En
, ¢,CUd : igui

tal caso, ¢ cuales son estos factores? En el siguiente apartado se trata de dar

respuesta, al menos en parte, a esta cuestion.

3. El comportamiento del consumidor ante la deuda

El estudio del comportamiento del consumidor frente al endeudamiento ha
atraido el interés de muchos investigadores de areas de conocimiento como la
economia, la sociologia o el marketing. Ademas de analizar los factores
sociodemograficos como la edad o el nivel de ingresos, muchos han tratado de
identificar variables como la propensién al consumo, la actitud hacia el
endeudamiento o los valores.

Por ejemplo, y sin animo de ser exhaustivos, Hirschman y Goldstucker (1978),
Hirschman (1979), Deshpande y Krishnan (1980), Canner y Cynak (1986),
D’Astous (1990), Christenson et al. (1994) y Ahn (2001) se han centrado en
averiguar la relacion entre el nivel de deuda de los individuos y hogares con
variables de caracter sociodemografico y conductuales. Mientras tanto, otros
autores como Zhu y Meeks (1994), Lea et al. (1995), Katona y Mueller (1995) y
Rodriguez-Vargas (2006) han tratado de determinar la influencia de variables
de caracter mas subjetivo.

Concretamente, los trabajos de Hirschman y Goldstucker (1978) o de Canner y
Cynak (1986) aportan alguna evidencia sobre el perfil de individuos mas
propensos a utilizar tarjetas de crédito. Los jovenes, los que disfrutan de un
mayor nivel de formacion, los que poseen mayores niveles de ingresos, los que
mantienen una actitud mas favorable hacia el préstamo, los que son
conscientes de las modas o estan mas orientados al logro y al riesgo serian
sujetos con mayor probabilidad de usar tarjetas de crédito.

Los aspectos conductuales estan también presentes en numerosos estudios.
Segun Hirschman (1979), el numero de tarjetas de crédito que posee un
individuo estaria relacionado con la cantidad de dinero que gasta. Mientras,
Deshpande y Krishnan (1980) sostienen que lo estaria con la compra de
productos mas caros. Y en esta misma linea, Christenson et al. (1994)
concluyen que existe una relacién directa y positiva entre el nivel de deuda y el
uso de tarjetas de crédito. Y D’Astous (1990) comprobd que los individuos que
soportaban mayores niveles de deuda eran aquellos que hacian un uso
irracional de las tarjetas, tenian un numero superior de cuentas corrientes y
disfrutaban de ingresos medios.

Ahn (2001) incorpora en su estudio la variable sociodemografica ciclo de vida
del individuo. Observa que existe una relacion positiva entre la compra de la
primera vivienda -que es objeto del principal endeudamiento de los hogares- y



la edad en la que el individuo contrae matrimonio o en la que estrena la
paternidad o maternidad.

Mas alla del contraste de variables objetivas, Zhu y Meeks (1994) observaron
que existe una relacidn entre los hogares de renta baja y la actitud hacia el
crédito, el nivel de formacion del cabeza de familia y el nivel de deuda del
hogar. Lea et al. (1995) concluyen que la percepcion de la situacion financiera
es mas determinante en las expectativas de estilo de vida que la clase social.
Katona y Mueller (1995) sugieren que los individuos con menores niveles de
ingresos y mayores expectativas en su estilo de vida muestran una mayor
tolerancia a las deudas y desarrollan habitos de compra impulsivos. Por ultimo,
Rodriguez-Vargas (2006) también constata que los individuos con menores
ingresos y un menor nivel de endeudamiento contaran con una percepcion de
su situacion financiera mas pesimista, lo que se relacionara con
comportamientos de consumo mas impulsivos; y esta tendencia a la compra
impulsiva se asociara a un menor bienestar subjetivo, lo que conducira a un
mayor nivel de endeudamiento.

Por tanto, se puede concluir que el comportamiento del consumidor ante la
deuda no estaria determinado exclusivamente por factores sociodemograficos.
Si bien factores como la edad, el nivel de formacion y el nivel de ingresos
podrian estar relacionados con niveles de endeudamiento, otras variables de
caracter mas perceptual, y por tanto mas subjetivas, como la actitud hacia el
crédito, la percepcion de la situacion financiera, la tolerancia a las deudas o los
habitos de compra compulsivos deberian tomarse en consideracion.

4. Endeudamiento y sobreendeudamiento de los hogares vascos
4.1. Metodologia de la investigacion

La Unién de Consumidores de Euskadi (UCE), preocupada por las
consecuencias que pueden derivarse de situaciones de endeudamiento y
sobreendeudamiento de las familias, ha llevado a cabo sendos trabajos de
campo en el afiio 2000 y 2006. Las bases de datos resultantes de ese trabajo
de campo han sido cedidas a los autores de este documento. Estas bases de
datos recogen algunas de las variables identificadas como significativas en la
determinacion de diferencias en el comportamiento ante la deuda como son las
variables sociodemograficas y los habitos de compra. La figura 1 recoge las
fichas técnicas de los trabajos de campo originales (ver en el anexo 2 las
variables utilizadas en cada uno de los estudios).



Figura 1: Fichas técnicas de los trabajos de campo de los afios 2000 y 2006

Ficha técnica del trabajo de campo | Ficha técnica del trabajo de campo afio

ano 2000. 2006.
- Método: Encuesta personal mediante - Método: Encuesta telefénica mediante
cuestionario cerrado. cuestionario cerrado.
- Ambito geografico: Comunidad Auténoma |- Ambito geografico: Comunidad Auténoma
del Pais Vasco del Pais Vasco
- Periodo de realizacion: 16 a 23 de febrero |-  Periodo de realizacion: afio 2006 (el
de 2000 documento original no recoge la fecha
exacta de realizacién del trabajo de campo)
- Tamafio de la muestra: 725 encuestas - Tamafio de la muestra: 608 encuestas

mediante muestreo estratificado por
intervalos de edad y provincia de

residencia
- Nivel de confianza y error muestral: para el |- Nivel de confianza y error muestral: para el
conjunto de la muestra se ha obtenido un conjunto de la muestra se ha obtenido un
nivel de confianza del 95.5% y un error nivel de confianza del 95,5% y un error
muestral de 3,9% empleando condiciones muestral de 4% para el conjunto del Pais
desfavorables de muestreo (P=Q=0,5) Vasco, y del 5,8%, 5,0% y 4,5% para Alava,
Gipuzkoa y Bizkaia, respectivamente,
empleando condiciones desfavorables de
muestreo (P=Q=0,5).
- Persona entrevistada: cabeza de familia - Persona entrevistada: persona principal de
la casa o cabeza de familia
- Gabinete de investigacion: IKEI (Instituto |-  Gabinete de investigacion: IKEI (Instituto
Vasco de Estudio e Investigacion) Vasco de Estudios e Investigacion)

Fuente: elaboracion propia.

Para dar respuesta al objetivo de establecer una tipologia de hogares vascos
en relaciéon con su nivel de endeudamiento, las variables seleccionadas para
los 608 individuos que componen la muestra del estudio en el afio 2006 son las
siguientes:

La variable que mide el coste mensual del endeudamiento: es ordinal con
las modalidades de respuesta “nada”, “menos de 120 €”, “mas de 120 hasta
240 €7, “mas de 240 hasta 360 €”, “mas de 360 hasta 480 €”, “mas de 480
hasta 600 €, “mas de 600 hasta 720 €”, “mas de 720 hasta 840 €, “mas de
840 hasta 960 €”, “mas de 960 hasta 1.200 €”", “mas de 1.200 € y “no

sabe/no contesta”.

- La variable porcentaje que suponen los pagos por préstamos, crédito,
compra a plazos... sobre el total de los ingresos mensuales familiares: es
también ordinal, con las modalidades de respuesta “0-10%”, “11-20%", “21-
30%-, “31-40%", “41-50%", “51-60%", “61-70%”, “mas de 70%” y “no
sabe/no contesta”.

- La variable sobre la valoraciéon que hace el individuo sobre su situacién
actual de endeudamiento: es también una variable ordinal con las

modalidades de respuesta “no se perciben”, “apenas se perciben”, “son

soportables”, “son pesadas”, “son excesivas” y “no sabe/no contesta”

- La variable “el ultimo afio ha firmado préstamos, compra a plazo y/o
préstamo a corto plazo”: es nominal con las modalidades de respuesta “si” y

no-.




La variable “numero de tarjetas de crédito que dispone”. es una variable
ordinal que toma valores en el rango 0-6, dependiendo del numero de
tarjetas que el individuo dispone.

- La variable “dispone de tarjetas de débito”: se refiere a si el encuestado
tiene en posesion alguna tarjeta de débito y es dicotomica, con opciones de
respuesta “si” y “no”.

- La variable que se refiere a la primera actividad realizada en su tiempo libre:
es nominal con opciones de respuesta como “ir al cine o al teatro”, “pasear
por espacios abiertos”, “llamar a algun amigo para charlar y/o tomar algo”,
“pasear por calles céntricas, mirar los escaparates y hacer alguna compra”,

“pasear por calles céntricas y mirar los escaparates”, “ir de compras”, “otras
actividades” y “no sabe/no contesta”.

- La variable que hace referencia a la compra de productos no previstos es
también dicotomica, con las opciones de respuesta “si” y “no”.

Asimismo, y con caracter ilustrativo, se consideraron las variables censales
“Sexo”, “Edad del entrevistado”, “Ocupacion del entrevistado”, “Ocupacion del
conyuge”, “N° de miembros del hogar’, “N° de miembros del hogar que
contribuyen econdmicamente”, “Ingresos netos mensuales” y “Nivel de
estudios”.

Dado el caracter cualitativo de las variables analizadas, la técnica de analisis
empleada es la de Andlisis de Correspondencias Mdltiples? (ACM) y el Analisis
de Conglomerados (Cluster Analysis).

El software empleado ha sido SPAD.N 5.5 para Windows.

4.2. Tipologia de los hogares vascos en relacion con su nivel de
endeudamiento

Con el objetivo de identificar la tipologia de los hogares vascos en relacién con
su nivel de endeudamiento se procede de la siguiente manera:

a) Se describe el perfil sociodemografico de los encuestados.

b) Se apuntan los elementos mas relevantes del endeudamiento de los
hogares vascos en su conjunto.

c) Se clasifican los hogares en funcion de su nivel de endeudamiento y se
detallan las caracteristicas de cada uno de ellos.

d) Se compara la tipologia resultante en el afio 2006 con la del afio 2000.

2 Con este analisis se describen las relaciones existentes entre dos variables nominales,
recogidas en una tabla de correspondencias, sobre un espacio de pocas dimensiones, mientras
que al mismo tiempo se describen las relaciones entre las categorias de cada variable.



El cuadro 1 recoge

el perfil sociodemografico de los encuestados en los afios

2000 y 2006.
Cuadro 1: Datos censales
Afio del estudio Afio del estudio
2000 2006 2000 2006
N %col. | N | %col N | %col. | N | %col
Total 725 100%| 608|  100%| |Total 725 100%| 608| 100%
A No tiene
Alava 140[ 19,30%| 124| 20,40% conyuge 98| 13,50%
Territorio ;
Historico|Bizkaia 335 46,20%| 303 49,80% e bora| 68 950%| 37 8.50%
Gipuzkoa 250 34,50%| 181| 29,80% Funcionario 26| 3,60%| 7| 1,60%
Hasta 29 afios 38 5,20% - - Empleado fijo| 257 35,40%| 192 44,20%
~ i6 Empleado
Edad del 30 —44 afios | 283| 39,00%| - - ?;:y%zcéon del tem%oral 38|  520%| 20| 4,60%
entrevistado -
45 — 59 afios 198 27,30%| - - Parado 8| 1,10%| 2| 0,50%
> 60 afos 206 28,40%| -- - Ama de casa 94 13,00%| 47| 10,80%
Hasta 25 afios - - 4 0,70% Jubilado 127| 17,50%| 120| 27,60%
26 — 35 afios - --| 82| 13,50% Otros 5 0,70% 4| 0,90%
36- 44 afos - --| 113| 18,60% Ns/Nc 3 0,40% 5/ 1,20%
Edaddel =145 64 arios - | 200] 32,90% 1 persona 58|  800% 58| 950%
entrevistado
64 y mas afos - --| 136| 22,40% 2 personas 192 26,50%| 183| 30,10%
Joven no
i - - o, | IN® de miembros del |3 -5 9 9
emancipado 73| 12,00% ersonas 456| 62,90%| 356| 58,60%
(25-35 afios) hogar p
Trabaja por 6 6 mas
cuenta propia 53 7,30%| 33| 5,40% personas 19 2,60% 8| 1,30%
Funcionario 19 2,60%| 11 1,80% Ns/Nc 3| 0,50%
Empleado fijo 159 21,90%| 163| 26,80% 1 persona 326| 53,60%
Ocupacion del Femgf‘a‘f 40|  5,50%| 70| 11,50% 2 personas 235| 38,70%
entrevistado N° de miembros del 55
Parado 27 3,70%| 28| 4,60%||hogar que N 39| 6,40%
contribuyen per/sonas R
Ama de casa | 301 41,50%| 179| 29,40%] [econémicamente  [NS/NC 8 [1.30%
Jubilado 102| 14,10%| 94| 15,50%
Otros 24 3,30%| 30| 4,90%

Fuente: elaboracién propia a partir de los datos de UCE (2000 y 2006).

Graficamente, el perfil sociodemografico de los encuestados para los afos
2000 y 2006 es el representado en el siguiente grafico 1.

El perfil de los encuestados es para ambos afios bastante similar. Casi la mitad
de los encuestados corresponde a individuos de Bizkaia; aproximadamente un
tercio a Gipuzkoa; y una quinta parte a Alava. En cuanto a la ocupacion del
entrevistado cerca de una cuarta parte son empleados fijos y es también
relativamente elevado el porcentaje de amas de casa. En la mayoria de los
casos el tamafo del hogar ronda entre los 2 y los 5 miembros. La pregunta
sobre el numero de miembros del hogar que contribuyen econémicamente
incluida en el cuestionario del aino 2006, da a conocer que en mas de la mitad
de los casos so6lo una persona contribuye econémicamente al hogar.
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Grafico 1: Datos censales
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Afio del estudio: 2006
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En un estudio® previo llevado a cabo por estos mismos autores, con el objetivo
de identificar las caracteristicas del endeudamiento y sobreendeudamiento de
los hogares vascos en su conjunto, se determiné que casi un 5% de los
hogares vascos esta objetivamente sobreendeudado y que el 13% lo esta
subjetivamente®. Ademas, se ha observado que el nivel de endeudamiento de
las familias vascas ha aumentado sustancialmente entre los afios 2000 y 2006.
Se sabe también que la principal fuente de financiaciéon de los hogares vascos
es el préstamo hipotecario, mientras que la compra a plazos es una opcién
minoritaria. Asimismo, los resultados indicaban que los modos de financiacién
han variado en el tiempo. Los préstamos y créditos adquieren cada vez mayor
fuerza y las compras a plazos pierden peso a favor de las tarjetas de crédito.
También se ha detectado que casi un 15% de los hogares vascos dedica mas
de 720 € al mes a pagar las cuotas por el préstamo hipotecario. Este
porcentaje de hogares ha sufrido un crecimiento espectacular con respecto al
afno 2000, ano en el que solo el 1% llegaba a pagar esta cantidad. En relacion
con el comportamiento en el uso de la tarjeta de crédito, los resultados
indicaban que el 33% de los hogares vascos la utiliza diariamente y que esta
frecuencia de uso ha experimentado un crecimiento muy sustancial en los
ultimos afos. Por ultimo, y en relacion con los créditos inmediatos, se conoce
que su uso es muy marginal, aunque el nivel de notoriedad de las distintas
marcas es bastante elevado.

Descritos los elementos mas relevantes del endeudamiento de los hogares
vascos en su conjunto, seguidamente, se trata de clasificar a los hogares
vascos en funcion de su nivel de endeudamiento y de describir el perfil de cada
uno de los grupos.

Para ello, se aplica la técnica de Analisis de Correspondencias Multiples (ACM)
a las variables activas e ilustrativas previamente apuntadas. En los dos
primeros factores se consigue reunir el 14,83% de la variabilidad total de los
datos relativos al comportamiento del endeudamiento. Mas concretamente, la
variabilidad explicada por el primer factor es del 8,81% y la del segundo es del
6,03%. El tercer factor explica el 4,87%. El analisis de estos tres primeros
factores permite concluir lo siguiente (ver figura 2 y 3):

- El primer factor opone:

o Por una parte, las familias que compran productos no previstos,
han firmado algun préstamo, crédito, compra a plazo o préstamo
inmediato, les cuesta su endeudamiento mensual total entre 840 y
960 €, la deuda les supone entre 31 y 40% de sus ingresos
mensuales familiares y perciben su endeudamiento como
soportable, pero también como pesada.

® Mujica, Garcia y Gibaja: Un estudio sobre el endeudamiento del consumidor: El caso de los
hogares vascos. Working paper.

* El umbral que establece el paso de una situaciéon normal de endeudamiento a otra, mas
peligrosa, de sobreendeudamiento se determina habitualmente a partir de dos criterios. El
primero, de caracter mas objetivo, concluye que un hogar sufre una situacién de
sobreendeudamiento cuando dedica mas del 60% de los ingresos familiares al pago de las
deudas. Un segundo criterio, de caracter mas subjetivo, se basa en la percepcién de la
dificultad para llegar a fin de mes con los ingresos totales percibidos por el hogar.
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o Por otra, las familias que no responden a la pregunta de compra

de productos no previstos, no soportan costes derivados de su
endeudamiento, la deuda no les supone ningun porcentaje de sus
ingresos mensuales familiares y no perciben ninguna carga
derivada de su situacién actual de endeudamiento.

Al ser el primer factor del analisis se concluye que ésta es la caracteristica
principal que diferencia a las familias vascas en cuanto a su nivel de
endeudamiento.

El segundo factor contrapone:

o0 Las familias que soportan un coste mensual por endeudamiento

total menor a 120 €, la deuda les supone menos del 10% sobre el
total de los ingresos mensuales familiares y valoran su situacion
de endeudamiento actual como casi inapreciable.

Las familias que no soportan ningun coste derivado de su
endeudamiento total y la deuda no les supone ningun porcentaje
sobre el total de sus ingresos mensuales familiares.

El tercer factor opone:

0 Las familias que el ultimo afio han firmado algun préstamo,

crédito, compra a plazo y/o préstamo inmediato, la deuda les
cuesta mensualmente menos de 120 € o mas de 1.200 €; esto les
supone menos del 10%, entre 41 y 50%, entre 61 y 70%, o
incluso mas del 70% de sus ingresos familiares mensuales; y
valoran su situacion de endeudamiento actual como excesiva.

Las familias que realizan como primera actividad en la ciudad ir al
cine o al teatro, la deuda les cuesta entre 240 y 360 € o entre 360
y 480 €, la carga de la deuda les supone entre el 11y el 20% o el
21 y el 30% de sus ingresos mensuales familiares y valoran su
situacion de endeudamiento actual como soportable.
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Figura 2:

Factor 1 y 2 del analisis de correspondencias multiples
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A continuacién, se trata de establecer una tipologia de familias vascas
atendiendo a su endeudamiento. Para ello se ha aplicado el Analisis de
Conglomerados (Cluster Analysis) siguiendo un algoritmo jerarquico basado en
el método de Ward y empleando la distancia euclidea como medida de la
diferencia entre dos individuos.

Con este analisis se han podido identificar seis grupos claramente
diferenciados entre si en su comportamiento frente al endeudamiento. La figura
4 representa el dendrograma donde se pueden distinguir los seis grupos y sus
perfiles socioeconémicos, de endeudamiento y de comportamiento se pueden
observar en el anexo 3.

Figura 4: Dendrograma
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Fuente: elaboracion propia.

El perfil de cada uno de los grupos identificados es el siguiente:

- El primer grupo esta configurado por 45 familias, que suponen el 7,40% de
la muestra. Se caracteriza por soportar, en comparacion con la muestra, un
coste mensual por endeudamiento muy alto (es mas frecuente encontrar en
este grupo a hogares con un coste mensual por endeudamiento de 840 y
960 €, incluso de mas de 1.200 €, que en el total de hogares). En esta
misma linea, y en relacion con la totalidad de la muestra, el porcentaje de
hogares que dedican entre el 61% y el 70%, incluso mas del 70%, de sus
ingresos mensuales a pagar la deuda es superior al total de la muestra.
También es superior respecto al total de la muestra el porcentaje de
hogares de este grupo que valoran su situacion de endeudamiento como
pesada, pero también destacan los hogares que la valoran como soportable.
Esto ultimo puede ser quizd por sus ingresos netos mensuales
relativamente altos. Asimismo, los hogares de este grupo se caracterizan
por comprar productos no previstos en un porcentaje superior al total. En
cuanto a las variables socioecondmicas, en el grupo se encuentran, en un
porcentaje superior al total, hogares jévenes, compuestos por individuos con
edades comprendidas entre 26 y 35 afnos, ambos conyuges tienen empleo
fijo y disfrutan de unos ingresos netos mensuales familiares superiores a
2.500 €. En resumen, este grupo se caracteriza por su juventud, su elevado
nivel de endeudamiento e ingresos mensuales netos importantes que les
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permite, en las circunstancias actuales, afrontar la deuda. Si bien en este
momento ambos conyuges disfrutan de un empleo fijo, la pérdida de la
estabilidad laboral les podria llevar a una peligrosa situacion de
sobreendeudamiento.

El segundo grupo esta compuesto por 75 hogares, esto es, el 12,34% del
total de la muestra. En esta clase se encuentran en un porcentaje muy
superior al total de la muestra los hogares que destinan mensualmente
entre el 31% y el 40% de sus ingresos familiares totales. También es
superior el porcentaje de hogares que destinan entre el 21% y el 30% y algo
superior los que lo hacen entre el 51% y el 60%. En cuanto a la cantidad
mensual destinada a pagar por endeudamiento total, en esta clase se
encuentran en un porcentaje muy superior al de la muestra los hogares que
destinan entre 480 € y 600 € y entre 840 € y 900 €. También es algo
superior el porcentaje de hogares que destinan entre 360 € y 480 €
mensuales. Ademas, estos hogares valoran la deuda como soportable en
un porcentaje muy superior al total y como pesada en un porcentaje algo
superior al total. Asimismo, los hogares de este grupo que poseen tarjetas
de débito estan representados en un porcentaje algo superior al total de la
muestra. En cuanto a su comportamiento de compra, el porcentaje de
hogares que compran productos no previstos es superior al total de la
muestra; y también los hogares que asisten al cine o al teatro como primera
actividad en la ciudad. En cuanto a las variables socioecondmicas, se
observa que en este grupo es superior al total de la muestra el porcentaje
de hogares donde ambos conyuges son empleados fijos, dos son las
personas que contribuyen econdmicamente al hogar, los ingresos netos
mensuales son superiores a 2.500 € y el encuestado tiene una edad entre
36 y 44 anos, y estudios superiores. Este grupo se caracteriza por ser algo
mas mayor que el primer grupo, y parece razonable pensar que el tiempo
les ha llevado a reducir su nivel de endeudamiento, entre otras razones,
porque poseen unos ingresos mensuales en la familia suficientes para hacer
frente al endeudamiento. Sin embargo, al igual que en el caso anterior, la
pérdida de la estabilidad laboral de uno de los conyuges les llevaria a una
situacion peligrosa de sobreendeudamiento.

El tercer grupo esta formado por 55 familias, lo que supone el 9,05% de la
muestra. En esta clase se encuentran en un porcentaje muy superior al total
de la muestra los hogares que tienen que pagar una cuota mensual por
endeudamiento entre 600 € y 720 €. También los hogares donde el
endeudamiento supone entre 41% y 50% de su ingreso total mensual y
valoran la deuda como excesiva o0 pesada. En relacibn con su
comportamiento de compra, en este grupo hay un porcentaje superior al
total de la muestra de hogares que compran productos no previstos.
Finalmente, en relacidon con las variables socioecondmicas, en esta clase se
encuentran representados en un porcentaje superior al total de la muestra
los hogares donde el conyuge disfruta de un empleo fijo, son dos las
personas que contribuyen econdmicamente en el hogar, disfrutan de unos
ingresos netos mensuales entre 1.500 y 1.800 € y entre 2.100 y 2.500 € y el
encuestado tiene entre 26 y 35 afos y 36 y 44 anos. En resumen, este
grupo se caracteriza, al igual que los dos grupos anteriores, por su relativa
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juventud, pero se diferencia de aquéllos por disponer de unos ingresos
netos mensuales sustancialmente mas bajos. En su caso, la pérdida de
estabilidad laboral de uno de los cdényuges provocaria una situacion de
sobreendeudamiento realmente extrema.

- El cuarto grupo es el mas numeroso, formado por 174 hogares y
representando el 28,62% de la muestra. Esta clase se caracteriza por estar
representados en un porcentaje superior al total los hogares que soportan
una carga mensual por endeudamiento relativamente baja (entre 240 € y
360 € y entre 120 € y 240 €), que les supone un porcentaje sobre el total de
sus ingresos mensuales familiares también bajo (entre el 11% y el 20%) y lo
valoran como soportable. En resumen, este grupo se caracteriza por su bajo
nivel de endeudamiento y por los escasos problemas para hacer frente a las
deudas contraidas.

- El quinto grupo esta constituido por un total de 103 familias que representan
el 16,94% sobre la muestra total. Este grupo esta formado por hogares que
soportan una carga de endeudamiento muy marginal. Asi, se observa que el
porcentaje de hogares que tienen un porcentaje de endeudamiento inferior
al 10% sobre el total de sus ingresos mensuales familiares es superior al
total de la muestra; y también el de hogares que pagan una cuota mensual
por endeudamiento inferior a 120 € y que valoran su situacion actual de
endeudamiento como imperceptible o casi imperceptible. En definitiva, son
familias con niveles de deuda insignificantes.

- El sexto grupo es el segundo mas numeroso, con 156 hogares en total, lo
que supone el 25,66% de la muestra. Esta clase es la de “no endeudados”.
Estos hogares se caracterizan por no tener ninguna carga de
endeudamiento: no tienen préstamos, créditos, compras a plazo y
préstamos inmediatos. Ademas, el porcentaje de hogares que no disponen
de tarjeta de débito también es muy superior al total de la muestra.
Atendiendo a las caracteristicas socioecondmicas de este grupo, se observa
que son hogares compuestos por individuos ya mayores (ambos conyuges
estan jubilados), uno de ellos es “ama de casa”, tienen un Unico miembro
del hogar que contribuye econémicamente y los ingresos netos mensuales
son bajos (menos de 1.200 €), y el encuestado tiene 64 o mas afios y no
tiene estudios o tiene estudios primarios.

En resumen, gracias al analisis de correspondencias multiples se ha podido
identificar una tipologia de familias vascas en relacion con su endeudamiento.
Se observa la existencia de unos grupos de hogares, que si bien actualmente
pueden hacer frente a las deudas contraidas, su elevado nivel de
endeudamiento los hace vulnerables. Son hogares que se caracterizan por su
juventud, por la contribucion econdmica al hogar de dos personas o por
disfrutar de un empleo fijo, pero también por habitos de comportamiento de
compra relacionados con el consumo, asi como por la utilizacion de varias
modalidades de financiacién. Todo ello hace que actualmente estén soportando
elevadas deudas.
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Esta caracterizacion coincide ademas con la descripcion aportada por el Banco
de Espafia (2007) para los hogares espafoles mas endeudados.

Descrita la tipologia de hogares vascos para el afio 2006, seguidamente, se
transcribe la caracterizacion de esta poblacién realizada por este mismo equipo
de investigacion (Garcia et al., 2003) con datos del afio 2000. En este estudio
se identificaron cinco grupos diferenciados en relacién con su endeudamiento.
Los grupos presentaban las siguientes caracteristicas:

“El primer grupo (al que podemos llamar el de los “no endeudados”) esta
compuesto por 433 familias, que suponen el 60% de la muestra. En este
primer grupo abundan las familias caracterizadas por una ausencia casi
total de compromisos de pago derivados del endeudamiento. Asimismo,
en este grupo son comparativamente muy frecuentes las familias que
destinan entre el 10% y el 20% de sus ingresos netos al pago de este
tipo de gastos asi como las que opinan que su problema derivado del
endeudamiento “apenas se percibe”. Desde el punto de vista de las
variables censales se trata de familias compuestas por una o dos
personas en las que el sustentador principal tiene mas de 60 afos y esta
jubilado, su cényuge es ama de casa o esta jubilado y tienen una renta
inferior a las 150.000 pesetas mensuales (900 € mensuales). En este
primer grupo podrian estar incluidos dos perfiles claramente
diferenciados de familias. Por una parte, aquéllas que por su reducida
renta disponible se ven privadas del acceso a los servicios financieros y
que no constituyen mercado objetivo de las entidades financieras, al
menos en lo que se refiere a sus productos de activo. Por otra parte, en
este grupo podrian estar incluidas aquellas familias con aversion al
endeudamiento, que adquieren los bienes y servicios Unicamente
cuando disponen de efectivo para hacer frente a los pagos derivados.
Merece hacer una mencion a la practica, muy extendida entre las
entidades de crédito, de no conceder riesgos a largo plazo a las
personas de edad superior a los 65 afios.

El segundo grupo esta formado por 22 familias, que representan el 3%
de la muestra. Se trata de unidades familiares en las que existe (en
mayor proporcion que en los demas grupos) un conjunto de
compromisos de pagos aplazados procedentes de préstamos
hipotecarios y otros préstamos a largo firmados tanto en el ultimo afio
como en afios anteriores. Destaca la relativamente baja proporcion de
compras a plazo en este grupo. Desde el punto de vista de su situacion
de endeudamiento objetiva, las familias que forman este segundo grupo
destinan entre el 51 y el 60% de su renta neta al pago de gastos
derivados del endeudamiento, si bien en algunos casos esta cifra puede
crecer por encima del 70%. Sorprende, sin embargo, que en este grupo
sea muy abundante la presencia de familias que consideran su carga
financiera como soportable aunque es necesario sefalar que también
son proporcionalmente muy abundantes las que la consideran una carga
pesada. Desde el punto de vista censal, se trata de familias jévenes
(cuyo sustentador principal es menor de 29 afos) aunque también se
observa la presencia relevante de familias cuyo cabeza de familia se
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encuentra entre los 45 y los 59 afos. Destaca la gran presencia de
desempleados en este segundo grupo (22,73% del grupo frente al
3,72% global) asi como los trabajadores por cuenta propia y los
trabajadores fijos. En cuanto al nivel de renta de estas familias, éste se
encuentra mayoritariamente entre las 200.000 y las 300.000 pesetas
netas mensuales (1.200 y 1.800 € mensuales). La relativamente
abundante presencia de préstamos hipotecarios y otros préstamos
hipotecarios hace pensar en un pasado de mayores ingresos netos para
estas familias. Su actual situacion de sobreendeudamiento podria venir
de la pérdida del empleo de uno de los sustentadores.

El tercer grupo lo forman 27 familias vascas, que conforman el 4% de la
muestra. Se trata de familias cuyos pagos derivados del endeudamiento
provienen casi exclusivamente de compras a plazo formalizadas en afios
anteriores. Destaca la presencia en este grupo de familias que destinan
entre el 21 y el 50% de su renta neta al pago de gastos derivados del
endeudamiento aunque también hay una mayor presencia de familias
que destinan entre el 61% y el 70% de su renta a esta partida de gastos.
En cuanto a la percepcién subjetiva de su situacion financiera se percibe
la presencia relevante de aquellas familias que opinan que su carga
financiera “apenas se percibe” y los que la consideran “excesiva”. Estos
dos hallazgos hacen pensar en la existencia de dos subgrupos dentro
del grupo de “compradores a plazo” que podria ser la etiqueta otorgada
a este conjunto de familias. Desde el punto de vista censal se percibe la
importancia relativa de dos grupos de edad, los de 30 a 44 anos y los
mayores de 60. Se trata en su mayor parte de familias de entre 3y 5
miembros cuyo sustentador principal es un trabajador por cuenta propia
o esta jubilado y cuyo cényuge es un ama de casa o esta desempleado.
En lo que respecta a la renta mensual neta disponible, ésta se encuentra
mayoritariamente entre las 250.000 y 300.000 pesetas (1.500 y 11800
€). Destaca la relativamente escasa presencia de familias con ingresos
netos mensuales por encima de las 300.000 pesetas (1.800 €).

El comportamiento frente al endeudamiento del cuarto grupo se
caracteriza por la presencia de compromisos derivados de la firma de
préstamos hipotecarios en afios anteriores anadidos a los derivados de
la firma a lo largo del ultimo afio tanto de otros préstamos a largo plazo
como de compras a plazo. Destaca la nula presencia en este grupo de
familias que hayan adquirido un compromiso hipotecario a lo largo del
ultimo ano. Estas 185 familias, que suponen el 26% de la muestra,
destinan entre el 21 y el 50% de su renta al pago de esta rubrica de
gastos y consideran, de modo muy mayoritario, que su situacion
financiera es “soportable”. Las particularidades censales de este grupo
se pueden resumir del siguiente modo: se trata de familias cuyo
sustentador principal se encuentra en el tramo de edad comprendido
entre los 30 y los 44 afios con una gran presencia de trabajadores fijos y
cuyo cényuge es un trabajador por cuenta propia. En cuanto al numero
de miembros de estos hogares, destacan las familias de entre tres y
cinco personas de las cuales son mayoritariamente dos las que
contribuyen con ingresos a la economia familiar. Son relativamente
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abundantes en este grupo las familias cuyo nivel de ingresos netos
mensuales se encuentra por encima de las 300.000 pesetas (1.800 €).
Se trataria por tanto de familias con una ingresos comparativamente
abundantes lo que las situaria en una buena posicidon para obtener
financiacion de las entidades de crédito. Es necesario sefalar el riesgo
que estas familias tienen de engrosar el grupo 2 en caso de que alguno
de los contribuyentes a la economia familiar perdiera su empleo o en la
situacion de un incremento de los tipos de interés.

e Las restantes 58 familias de la muestra (8%) forman el quinto grupo, que
se caracteriza en su comportamiento de endeudamiento por tener
compromisos derivados de prestamos a largo plazo firmados antes del
ultimo ano, de compras a plazo dentro del ultimo afo asi como de
préstamos hipotecarios firmados en el ultimo afio. En cuanto a la
situacion objetiva de endeudamiento de estas familias, destinan
mayoritariamente entre el 31 y el 40% de su renta neta al pago de
gastos por aplazamiento aunque desde el punto de vista subjetivo son
relativamente abundantes las familias que consideran su carga
financiera como “pesada” o “excesiva”, lo que nos llevaria a afirmar que
en este grupo podrian existir situaciones de sobreendeudamiento.
Desde el punto de vista censal se trata de familias cuyo sustentador
principal se encuentra en el tramo de edad comprendido entre los 30 y
los 44 afios con una relativamente abundante presencia de funcionarios
cuyo coényuge es también funcionario. Un dato importante es la elevada
presencia de familias con seis 0 mas miembros, lo que nos lleva a
pensar en que no se trata de familias “jovenes”. La renta de este grupo
de familias se encuentra mayoritariamente por encima de las 250.000
pesetas netas mensuales (1.500 € mensuales). Este grupo podria estar
formado por dos perfiles claramente diferentes. Por una parte, el
subgrupo formado por aquellas familias que, ahogadas por una situacion
de endeudamiento excesivo (préstamo a largo plazo, compras a plazo,
etcétera) y ante la imposibilidad de hacer frente a los pagos de él
derivados negocia con su entidad financiera una refinanciacion de su
deuda firmando un préstamo hipotecario con la garantia real que
proporciona el inmueble en el que reside y con la ventaja de un mayor
aplazamiento en el pago. Por otra parte, podria engrosar este grupo el
conjunto de familias que, adquieren una segunda vivienda o que,
solicitan una financiacién para la reforma de aquélla en la que habitan.”

En cuatro de los cinco grupos de familias descritos existen rasgos mas o
menos severos de sobreendeudamiento (Garcia et al., 2003):

e “El grupo 2 es, quizas, el que presenta una situacion mas severa de
sobreendeudamiento, aunque sobre todo desde el punto de vista
objetivo. El perfil de estas familias vendria determinado por su juventud
aunque también se observa la presencia relevante de familias cuyo
cabeza de familia se encuentra entre los 45 y los 59 afos. Sin embargo,
la caracteristica mas relevante de este grupo es la situacién de
desempleo en que se encuentra uno de los contribuyentes, lo que junto
con la presencia de préstamos hipotecarios (concedidos por las
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entidades de crédito en una situacién de endeudamiento razonable)
hacen pensar en que pudiera ser la situacion de desempleo la
desencadenante de la situacién de sobreendeudamiento.

e Se observan también ciertos matices de sobreendeudamiento en el
grupo tres, constituido por familias que se encuentran pagando el
préstamo hipotecario correspondiente a su primera vivienda y que se
endeudan con compras a plazo que les lleva en algunos casos a que su
situacion de endeudamiento suponga una pesada carga. La
caracteristica mas relevante de este grupo es su relativamente reducido
ingreso mensual teniendo en cuenta que se trata de familias con entre 3
y 5 miembros.

e EI grupo 5, podria presentar también ciertos matices de
sobreendeudamiento, sobre todo en aquellas familias que podrian
encontrarse tratando de refinanciar sus compromisos de pago bajo la
forma de una nueva hipoteca con la garantia real de su vivienda
habitual”.

Conocida la tipologia de hogares vascos para el afio 2006 y el aino 2000 en
relacion con su endeudamiento, es interesante observar la evolucion de las
familias vascas en el tiempo.

El primer grupo identificado en el 2006, el que sufre unos niveles de
endeudamiento muy elevados, podria asimilarse al segundo grupo del estudio
realizado en el afo 2000: ademas de soportar una elevada carga de
endeudamiento, en ambos casos son hogares jovenes y disfrutan de niveles de
renta relativamente altas. Sin embargo, hay notables diferencias que merecen
ser subrayadas. Si en el afio 2000 se destacaba que en un porcentaje elevado
el conyuge del encuestado se encontraba en situacion de desempleo —lo que
hacia pensar en un pasado de mayores ingresos netos que habia
desembocado en altos niveles de endeudamiento-, en el afio 2006 ambos
miembros disfrutan de un empleo fijo. Esta situacién laboral ha podido ser el
factor que ha desencadenado el elevado nivel de endeudamiento. Sin
embargo, cualquier modificacidon de la situacion laboral llevaria a estos hogares
a sufrir situaciones de ahogo financiero muy extremas. Ademas, hay que
apuntar el significativo incremento del porcentaje de hogares con altos niveles
de endeudamiento. Si en el afio 2000 este grupo endeudado alcanzaba el 3%
de las familias encuestadas, en el afo 2006 la cifra supera el 7%, con el
agravante de que, en este ultimo caso, el porcentaje que destinan a sufragar
los gastos derivados del endeudamiento no oscilan preferentemente entre el
51% y el 60%, como entonces, sino que llegan a ser superiores al 60%. Por
tanto, el porcentaje de hogares con muy altos niveles de endeudamiento ha
aumentado y ademas la carga que soportan ha aumentado considerablemente.

El grupo 2 identificado en el afno 2006 podria equivaler al grupo 4 del estudio
realizado en el afio 2000. En ambos casos hay un porcentaje elevado de
hogares que destinan entre el 21% y el 50% de los ingresos familiares a pagar
su deuda, valoran su deuda como soportable, son hogares de edad media
(entre 30 y 45 anos), son dos las personas que contribuyen econémicamente al
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hogar y disfrutan de unos ingresos netos mensuales relativamente altos. Sin
embargo, merece destacar que el tamafo de ambos grupos es diferente. En el
afo 2006 este grupo asciende al 12%, aproximadamente, mientras que en el
afo 2000 alcanzaba el 26%. Claramente, el porcentaje de familias que
perciben su deuda como soportable se ha reducido.

El grupo 3 del afio 2006, que supone el 9% de los hogares encuestados en el
2006, podria equipararse con el también grupo 3 del afio 2000, que suponia el
4% de la muestra. En ambos casos el porcentaje de hogares que valoran su
deuda como excesiva o pesada es superior al total de la muestra, son hogares
constituidos en un alto porcentaje por miembros entre 30 y 44 afos, y disfrutan
de unos ingresos netos mensuales inferiores al grupo anterior. Sin embargo,
cabe destacar que en el grupo del estudio del afo 2006 ambos conyuges
contribuyen econdmicamente, mientras que no ocurria lo mismo en el afo
2000. Tal como se ha apuntado previamente, una modificacion de la situacién
laboral de los miembros del hogar, provocaria una situacion de
sobreendeudamiento realmente grave.

Los tres ultimos grupos del ano 2006, esto es, los grupos 4, 5y 6 del afio 2006,
podrian equipararse al primer grupo identificado en el estudio del afo 2000 y
que se denominaba como el grupo de los “no endeudados”. Este grupo
constituia el 60% de la muestra, mientras que el conglomerado de los grupos 4,
5 y 6 alcanza algo mas del 71% de la muestra. Este conglomerado, se
caracteriza también por un nivel de endeudamiento nulo o bajo. Al igual que en
el afo 2000, este conglomerado incluye proporcionalmente mas hogares que
estarian privados del acceso a los servicios financieros (basicamente, hogares
compuestos por individuos de 64 y mas afios).

Por tanto, el estudio diacrénico permite concluir que ha aumentado de manera
notable el porcentaje de hogares que sufren una situaciéon de muy elevado nivel
de endeudamiento. Estos hogares, que sufren una situacion que se podria
denominar de sobreendeudamiento, han aumentado en porcentaje de manera
muy significativa desde el afio 2000. Pero quizad lo mas destacable es el
incremento de la carga por endeudamiento. Se trata de hogares que han
pasado de manera muy evidente a situaciones extremas de endeudamiento, de
forma que ante cualquier modificacion de las condiciones familiares (ruptura de
la pareja, desaparicion de un miembro de la pareja) o econdmicas (pérdida de
empleo de uno de los componentes del hogar, variacion de tipo de interés)
llevarian a estas familias a la necesidad de acogerse a la ley concursal o ley de
quiebra familiar.

5. Conclusiones y recomendaciones

Si bien tradicionalmente las familias espafiolas se han caracterizado por unos
niveles de endeudamiento inferiores a los europeos, hoy en dia, su deuda ha
alcanzado el nivel europeo medio. La integracion de Espafia en la Unidn
Europea ha promovido una mayor estabilidad macroecondémica, que ha
permitido la reduccion del coste de financiacién y la creacion de empleo.
Ambos factores han sido determinantes en el crecimiento del endeudamiento
familiar. Asimismo, la aparicion en el mercado de nuevas formas de
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financiacion, junto con nuevos patrones de consumo y ahorro han llevado a
algunos hogares a soportar altos niveles de endeudamiento.

Esta situacion de endeudamiento ha estado muy unida al incremento del precio
de la vivienda, lo que provoca sujetos muy vulnerables a los acontecimientos
del mercado inmobiliario. Esta fragilidad puede ampliarse en escenarios de
inestabilidad en el nivel de renta de la familia o en los tipos de interés variable.
Todas estas circunstancias pueden hacer que una situacién de endeudamiento
degenere en una de sobreendeudamiento, seguida de ahogo financiero y de
quiebra familiar.

Los datos de Banco de Espana (2007) revelan que casi la mitad de los hogares
tiene algun tipo de deuda. Evidentemente, no todos los niveles de
endeudamiento deben considerarse de la misma forma. La situacion comienza
a tomar un cariz preocupante cuando un hogar dedica mas del 60% de los
ingresos familiares al pago de la deuda. Es el umbral que determina el paso de
una situacion de endeudamiento a otra de sobreendeudamiento. En este
sentido, el Banco de Espafa (2007) informa de que casi uno de cada cinco
hogares endeudados sobrelleva una deuda que supera en mas de tres veces
sus ingresos brutos anuales. Pero esta situacion se agrava en los hogares con
menores niveles de ingreso —en este caso, dos de cada cinco hogares sufren
esta circunstancia- y los hogares mas jovenes —en este grupo uno de cada tres
hogares viven en este escenario-.

Ademas de este criterio objetivo para determinar el sobreendeudamiento,
existe otro de caracter mas subjetivo, que se basa en la percepcion de
dificultad para llegar a fin de mes con los ingresos totales percibidos por el
hogar. En este sentido, el Instituto Nacional de Estadistica (www.ine.es) indica
que mas de 1 de cada 4 hogares de Espafia tiene dificultades o muchas
dificultades para llegar a fin de mes. Estos datos alertan de una situacion
extremadamente dificil para una parte muy significativa de la poblacion
espafola.

Al tratar de comprender los factores que llevan a las familias a esta situacion de
sobreendeudamiento y, en general, de endeudamiento, se observa que
factores tales como la edad, el nivel de ingresos, la propensién al consumo o la
actitud hacia el endeudamiento son determinantes. Por ejemplo, la literatura
recoge que tienen mayor probabilidad de endeudamiento las personas mas
jévenes, con mayor nivel de formacién, con menor nivel de ingresos, con
actitud mas favorable hacia el endeudamiento, conscientes de las modas u
orientados al logro y al riesgo. Rodriguez-Vargas (2006) también constata que
los individuos con menores ingresos y un menor nivel de endeudamiento
contaran con una percepcion de su situacion financiera mas pesimista, lo que
se relacionara con comportamientos de consumo mas impulsivos; y esta
tendencia a la compra impulsiva se asociara a un menor bienestar subjetivo, lo
que conducira a un mayor nivel de endeudamiento

En definitiva, la literatura identifica como factores determinantes del

comportamiento del consumidor ante la deuda cuestiones tales como la edad,
el nivel de formacién, el nivel de ingresos, la actitud ante la deuda, la
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percepcion de la situacion fianciera, la tolerancia a las deudas o los habitos de
compra impulsivos.

El interés economico y social del tema ha animado a los autores a profundizar
en el tema y ha llevado a cabo este estudio, cuyo objetivo ha sido identificar
una tipologia de los hogares vascos endeudados y sobreendeudados. El
acceso a la encuesta administrada a 608 hogares vascos en el afio 2006 y a
720 familias vascas en el ano 2000 por la Unidon de Consumidores de Euskadi
(UCE) ha hecho posible acometer este trabajo para el marco geografico de la
Comunidad Autonoma del Pais Vasco.

El conjunto de la poblacion muestra unas caracteristicas comunes en relacion
con el endeudamiento que pueden resumirse brevemente de la siguiente
manera: casi un 5% de los hogares vascos esta objetivamente
sobreendeudado y el 13% lo esta subjetivamente; el nivel de endeudamiento
de las familias vascas ha aumentado sustancialmente entre los afios 2000 y
2006; la principal fuente de financiacion de los hogares vascos es el préstamo
hipotecario, mientras que la compra a plazos es una opcion minoritaria; los
modos de financiacion han variado en el tiempo; los préstamos y créditos
adquieren cada vez mayor fuerza y las compras a plazos pierden peso a favor
de las tarjetas de crédito; casi un 15% de los hogares vascos dedica mas de
720 € al mes a pagar las cuotas por el préstamo hipotecario y este porcentaje
de hogares ha sufrido un crecimiento espectacular con respecto al afio 2000,
ano en el que solo el 1% llegaba a pagar esta cantidad; en relacion al
comportamiento en el uso de la tarjeta de crédito, el 33% de los hogares
vascos la utiliza diariamente y esta frecuencia de uso ha experimentado un
crecimiento muy sustancial en los ultimos afios; y, en relacion a los créditos
inmediatos, su uso es muy marginal, aunque el nivel de notoriedad de las
distintas marcas es bastante elevado.

De todas formas, no todos los hogares tienen la misma probalibilidad de estar
endeudados. Esta investigacion ha identificado claramente una tipologia de
familias vascas en relacidén con su endeudamiento. Se observa la existencia de
unos grupos de hogares, que si bien actualmente pueden hacer frente a las
deudas contraidas, su elevado nivel de endeudamiento preocupa de manera
importante. Son hogares que se caracterizan por su juventud, por la
contribucion econdémica al hogar de dos personas o por disfrutar de empleo fijo;
pero también por habitos de comportamiento de compra relacionados con el
consumo Y la utilizacion de varias modalidades de financiacion. Todo ello hace
que actualmente estén soportando elevadas deudas. Cualquier modificaciéon en
su nivel de renta, la pérdida de empleo de uno de los integrantes del hogar, una
variacién en los tipos de interés o una situacién de pérdida de uno de los
miembros de la pareja llevaria a estos hogares a situaciones insoportables de
sobreendeudamiento.

La situacion se vuelve mas preocupante si se comparan los resultados del afio
2006 con los del ano 2000. Se ha verificado que los hogares que sufren una
situacion de sobreendeudamiento han aumentado de manera muy significativa.
Pero ademas, la carga de endeudamiento que sufren estos hogares ha
aumentado. En consecuencia, situaciones de extremo endeudamiento pueden
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aflorar ante cualquier modificacion de las condiciones familiares (ruptura de la
pareja, desaparicion de un miembro de la pareja) o econdmicas (pérdida de
empleo de uno de los miembros del hogar, variacién de tipo de interés).

Estas familias requeririan, entonces, acogerse a la ley concursal o ley de
quiebra familiar. Sin embargo, ésta no es todavia lo suficientemente eficaz por
los elevados costes y la lentitud judicial propia del proceso. Es una ley pensada
para la empresa y no para los consumidores. Asociaciones de consumidores
abogan por desarrollar esta legislacion como se ha hecho en otros paises
como Francia o Bélgica, que protege en mayor medida a las familias frente a
sus acreedores. Es, por tanto, necesario y urgente un mayor desarrollo de esta
ley, incluso la creacion de una especifica de sobreendeudamiento familiar que
se ajuste mejor a sus caracteristicas intrinsecas.
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Anexo 1: Porcentaje de hogares segun el grado de dificultad para llegar a fin de
mes de acuerdo con los ingresos netos mensuales percibidos por el hogar
(Espafia'y CAPV).

Porcentaje de hogares segun el grado de dificultad para llegar a fin de mes de acuerdo
con los ingresos netos mensuales percibidos por el hogar (Espana y CAPV)
con mucha con con cierta con cierta con con mucha | indicador
dificultad | dificultad dificultad facilidad facilidad | facilidad |evolucion*
Espafa
30 trimestre 1998 F’J 9,9 16,5 30,7 28,8 13,1 1,0 2,7
Pais Vasco 57 13,5 28,2 34,4 17,2 1,0 6
Espafa
1% trimestre 1999 p 9,6 15,9 30,0 29,8 13,5 1,2 1,9
Pais Vasco 5,6 10,7 27,8 35,9 18,9 1,1 46
20 trimestre 1999 Espafia 8,6 154 31,2 30 13,4 1,4 1,5
Pais Vasco 6,1 12,6 274 36,2 16,6 1,1 0,7
3er trimestre 1999 Espafia 8,6 14,7 30,6 30,7 14,2 1,2 3,2
Pais Vasco 6 11 27 37,2 17,5 1,2 3,3
4° trimestre 1999 Espafia 9,2 14,5 29,8 31,5 13,3 1,6 2,4
Pais Vasco 6,6 11,4 255 36,7 19,1 0,7 4,8
1er trimestre 2000 Espafa 8,4 14,3 29 32,3 14,3 1,6 3,7
Pais Vasco 4,1 9,3 26 38 20,7 2 4,8
56 trimestre 2000 Espafia 8 14 29,5 32,3 14,8 1,5 3,8
Pais Vasco 59 9,3 248 38,6 20,9 0,5 6,1
3er trimestre 2000 Espafia 7.7 14,5 28,9 32,1 15,6 1,3 2,9
Pais Vasco 56 8,8 259 38,5 20,6 0,7 3,9
4° trimestre 2000 Espaiia 8 15 29,3 31,3 14,8 1,7 1,4
Pais Vasco 5,6 10,6 27,8 38,9 16,4 0,7 -0,5
1er trimestre 2001 Espafia 7.7 14,3 28,6 32 15,8 1.7 1,3
Pais Vasco 57 13 26,1 38,3 16,5 0,5 -5,4
20 trimestre 2001 Espafia 8,6 14,4 28,8 31,1 15,3 1,8 0,4
Pais Vasco 6,7 12,8 245 40,7 14 1,2 4,1
ser trimestre 2001 Espafia 7,9 13,8 29,9 30,7 15,9 1,8 -0,6
Pais Vasco 5,6 8,9 23,8 41,9 19 0,8 1,9
40 trimestre 2001 Espafa 74 14,4 29,7 30,8 15,9 1,8 0,7
Pais Vasco 3,1 9,1 28,0 40,1 19,5 0,3 3,9
1er trimestre 2002 Espafia 77 14,8 29,2 314 15,3 1,6 -1,2
Pais Vasco 4,1 72 25,1 447 17,4 1,5 8,3
20 trimestre 2002 Espafia 8,2 15,6 29 30,4 15,3 1,5 -1,2
Pais Vasco 34 8 27,6 41,8 18,4 0,8 -0,7
3er trimestre 2002 Espafia 8,2 15,6 29 30,4 15,3 1,5 -1,2
Pais Vasco 34 8 27,6 41,8 18,4 0,8 0,7
4° trimestre 2002 Espafia 9,6 171 28,3 29,3 14,2 1,6 -34
Pais Vasco 3,8 7,6 30,7 39,6 17,5 0,8 -2
fer trimestre 2003 Espafia 9,8 17,2 28 29,5 14 1,6 -3,2
Pais Vasco 3,1 9,9 26,8 40,7 18,1 1,2 -3,6
0 trimestre 2003 Espafia 10 16,7 28,9 29,2 13,8 1,5 -34
Pais Vasco 2,1 8,3 30,9 41,6 16,5 0,7 -4
3er trimestre 2003 Espafia 10,67 17,49 27,77 29,17 13,54 1,43 -2,37
Pais Vasco 2,61 9,93 27,24 42,34 17,09 0,85 -0,08
49 trimestre 2003 Espafia 11,34 18,27 26,63 29,14 13,28 1,35 -1,33
Pais Vasco 3,12 11,56 23,58 43,08 17,67 0,99 3,84
fer trimestre 2004 Espafia 10,59 17,23 28,07 29,19 13,41 1,51 -0,88
Pais Vasco 4,06 11,87 253 39,98 16,98 1,8 -1,34
20 trimestre 2004 Espafia 12,44 16,94 26,54 28,56 14,14 1,38 -0,42
Pais Vasco 4,09 10,46 24,36 42,36 16,68 2,05 2,29
3er trimestre 2004 Espafia 11,71 16,33 26,99 29,79 13,92 1,26 1,03
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Porcentaje de hogares segun el grado de dificultad para llegar a fin de mes de acuerdo
con los ingresos netos mensuales percibidos por el hogar (Espana y CAPV)

con mucha con con cierta | con cierta con con mucha | indicador

dificultad | dificultad dificultad facilidad facilidad | facilidad |evoluciéon*
Pais Vasco 5,19 10,55 22,06 43,71 16,77 1,73 -0,88
40 trimestre 2004 Espafia 11,07 16,79 27,64 29,57 13,2 1,72 0,72
Pais Vasco 3,2 10,31 22,73 47,19 14,56 2 2,01
1er trimestre 2005 Espafa 11,11 16,97 26,66 29,35 14,01 1,89 1,14
Pais Vasco 3,5 12,59 25,93 42,17 14,2 1,62 -0,77
% trimestre 2005 Espaiia 11 16,42 27,71 29,64 13,36 1,87 0,79
Pais Vasco 4,47 13,82 25,52 41,26 12,23 2,7 -4,9
3er trimestre 2005 Espafia 10,48 15,53 28,68 29,59 13,97 1,76 0,35
Pais Vasco 55 11,92 25,75 40,75 14,03 2,05 -5,38
40 trimestre 2005 Espafia 10,06 16,15 28,65 29,01 14,22 1,91 0,65
Pais Vasco 4,17 13,39 23,84 40,26 16,13 2,21 -5,15

Fuente: Instituto Nacional de Estadistica www.ine.es

* Este indicador se obtiene por diferencia del porcentaje acumulado de las tres Ultimas columnas,
entre el trimestre actual y el mismo trimestre del afio anterior
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Anexo 2: Listado de variables de las encuestas del afio 2000 y 2006.

Variables de la encuesta del ano 2000

Variables de la encuesta del ano 2006

Dispone de tarjeta de crédito VISA

Dispone de tarjeta de crédito VISA

Dispone de tarjeta de crédito 4B

Dispone de tarjeta de crédito Mastercard

Dispone de tarjeta de crédito Eroski

Dispone de tarjeta de crédito Pryca

Dispone de tarjeta de crédito Alcampo

Dispone de tarjeta de crédito Eroski Carrefour
Alcampo

Dispone de tarjeta de crédito El Corte Ingles

Dispone de tarjeta de crédito El Corte Ingles

Dispone de tarjeta de crédito Cortefiel

Dispone de tarjeta de crédito otros

Dispone de tarjeta de crédito otros

Dispone de tarjetas de debito

Dispone de tarjetas de debito

Paga habitualmente con tarjeta de crédito
alimentacion, perfumeria, drogueria

Paga habitualmente con tarjeta de crédito
alimentacion, perfumeria, drogueria

Paga habitualmente con tarjeta de crédito
equipamiento persona

Paga habitualmente con tarjeta de crédito
equipamiento persona

Paga habitualmente con tarjeta de crédito equip
hogar

Paga habitualmente con tarjeta de crédito equip
hogar

Paga habitualmente con tarjeta de crédito automévil
(reparaciones, gasolina...)

Paga habitualmente con tarjeta de crédito
automdvil (reparaciones, gasolina...)

Paga habitualmente con tarjeta de crédito hosteleria

Paga habitualmente con tarjeta de crédito
hosteleria

Paga habitualmente con tarjeta de crédito ocio
(cines, viajes...)

Paga habitualmente con tarjeta de crédito ocio
(cines, viajes...)

Paga habitualmente con tarjeta de crédito otros

Paga habitualmente con tarjeta de crédito otros

Paga habitualmente con tarjeta de crédito Ns/Nc

Paga habitualmente con tarjeta de crédito Ns/Nc

Frecuencia con que utiliza la tarjeta

Frecuencia con que utiliza la tarjeta

Principales razones para utilizar la tarjeta (1er lugar)

Principales razones para utilizar la tarjeta (1er
lugar)

Principales razones para utilizar la tarjeta (2° lugar)

Principales razones para utilizar la tarjeta (2° lugar)

1° actividad que realiza cuando tiene tiempo libre
en la ciudad

2° actividad que realiza cuando tiene tiempo libre
en la ciudad

Compra de productos no previstos en autoservicio

Compra de productos no previstos en autoservicio
son necesarios

Compro productos de equipamiento no previstos

Las compras no previstas complican el
presupuesto mensual

Decision para ir de compras (con tiempo y dinero)

Influencia de la publicidad en general

Influencia de la publicidad en uno mismo

Prefiero marcas anunciadas

Notoriedad espontanea de crédito inmediato
Cofidis

Notoriedad espontanea de crédito inmediato
Cuenta Ahora

Notoriedad espontanea de crédito inmediato
Crediagil

Notoriedad espontanea de crédito inmediato Dinero
Express

Notoriedad espontanea de crédito inmediato
Mediatis

Notoriedad espontanea de crédito inmediato
Credifacil

Notoriedad espontanea de crédito inmediato
Credirecto

Notoriedad espontanea de crédito inmediato Otra

Notoriedad sugerida de crédito inmediato Cofidis

Notoriedad sugerida de crédito inmediato Cuenta
Ahora

Notoriedad sugerida de crédito inmediato Crediagil
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Variables de la encuesta del anno 2000

Variables de la encuesta del ano 2006

Notoriedad sugerida de crédito inmediato Dinero
Express

Notoriedad sugerida de crédito inmediato Mediatis

Notoriedad sugerida de crédito inmediato Credifacil

Notoriedad sugerida de crédito inmediato
Credirecto

Notoriedad sugerida de crédito inmediato Otra

Cofidis utilizado

Cuenta Ahora utilizado

Crediagil utilizado

Dinero Express utilizado

Mediatis utilizado

Credifacil utilizado

Credirecto utilizado

Otra utilizado

1° razén para solicitar servicios de entidades de
crédito inmediato

2° razon solicitar servicios de entidades de crédito
inmediato

¢El tltimo afio ha firmado: prestamo hipotecario?

¢ El tltimo afio que ha firmado: préstamo
hipotecario?

¢El tltimo afio ha firmado: otros prestamos
[creditos?

¢El tltimo afio que ha firmado: otros prestamos
/créditos?

¢ El Ultimo afo ha firmado: compra a plazos?

¢ El Ultimo afo que ha firmado: compra a plazos?

Tengo seguro de coche

Tengo seguro de coche

Tengo seguro de vida. plan de pensiones. plan
jubilacion

Tengo seguro de vida. plan de pensiones. plan
jubilacion

Tengo seguro de vivienda. multiriesgo hogar

Tengo seguro de vivienda. multiriesgo hogar

Tengo seguro médico

Tengo seguro médico

Tengo seguro de accidentes

Tengo seguro de accidentes

Tengo otros seguros

Tengo otros seguros

Coste anual del Seguro coche

Coste anual del Seguro vida

Coste anual del Seguro vivienda

Coste anual del Seguro medico

Coste anual del Seguro accidentes

Coste anual del Seguro otros

¢, Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento
total?

¢, Cuanto le cuesta mensualmente su
endeudamiento total?

¢, Cuanto le cuesta mensualmente el crédito
hipotecario?

¢ Cuanto le cuesta mensualmente su crédito
hipotecario?

¢ Cuanto le cuestan mensualmente los otros
préstamos?

¢ Cuanto le cuesta mensualmente sus otros
prestamos?

¢, Cuanto le cuestan mensualmente los pagos a
plazos?

¢ Cuanto le cuesta mensualmente sus pagos a
plazos?

¢ Cuanto le cuesta mensualmente sus prestamos
inmediatos?

¢ Cuanto le cuestan mensualmente los pagos de
tarjeta?

¢ Cuanto le cuesta mensualmente el pago de las
tarjetas?

¢, Cuanto le cuestan mensualmente los seguros?

Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales
familiares

Porcentaje sobre el total de sus ingresos
mensuales familiares

¢ Esta situacion es habitual o extraordinaria?

¢ Esta situacion es habitual o extraordinaria?

Valoracion situacion actual endeudamiento

Valoracion de la situacion actual endeudamiento

¢, Ha tenido que refinanciar sus préstamos?

¢, Ha tenido que refinanciar sus préstamos?

¢,Cual fue el motivo?

¢,Cual fue el motivo?

¢,Cdémo soluciond su necesidad de refinanciacion?

¢,Cémo soluciond su necesidad de refinanciacion?

Sexo

Sexo

Edad del entrevistado

Edad del entrevistado

Ocupacion del entrevistado

Ocupacion del entrevistado

Ocupacion del cényuge

Ocupacion del conyuge

N° de miembros del hogar

N° de miembros del hogar
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Variables de la encuesta del ano 2000

Variables de la encuesta del afio 2006

Régimen de tenencia vivienda

Régimen de tenencia vivienda

¢ Tiene coche?

Régimen de tenencia coche

N° de miembros del hogar que contribuyen
econémicamente

N° de miembros del hogar que contribuyen
econémicamente

Nivel de estudios

Ingresos netos mensuales

Ingresos netos mensuales

Territorio historico

Territorio histérico

Municipio

Municipio

Fuente: elaboracién propia.
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Anexo 3: Perfiles de comportamiento frente al endeudamiento, conducta de
compra y perfiles socioeconémicos de los seis grupos resultantes del analisis
de conglomerados.

Classe: CLASSE 1/ 6 (Effectif: 45 - Pourcentage: 7.40)

3 ? PLaoag 2 S oo o é:)
libellés des variabl 528 bsegSE5isgesl 3% 2 g
Ibelles des variables .8§§_ 2‘8%—2‘8%% '3%%'8 (_“'0_) '8 E
£g €T £ © X OOT g > £
s cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? |mas de 1200 | 37,78 2,96 94,44 9,11 0,000 18
Por(_:gntaje sobre el total de sus ingresos mensuales 61 - 70% 3111 230 100,00 8.43 0,000 14
familiar
Z(:rr](i:l;r:taje sobre el total de sus ingresos mensuales > 70% 28.89 214 100,00 8,08 0,000 13
E:éuslilamo afio ha firmado préstamo, compra a plazo y/o si 5778 | 16,94 2524 6.38 0,000 103
s cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? |de 840 a 960 | 24,44 4,93 36,67 4,61 0,000 30
Compra productos no previstos compra 100,00| 79,61 | 9,30 408 | 0000 | 484
productos no
s cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? |de 720 a 840 | 15,56 2,80 41,18 3,76 0,000 17
Ocupacion del conyuge empleado fijo | 57,78 31,58 13,54 3,62 0,000 192
Edad del entrevistado 26 - 35 afios | 33,33 | 13,49 18,29 3,43 0,000 82
Valoracion situacion actual endeudamiento soportable 57,78 33,06 12,94 3,39 0,000 201
Ingresos netos mensuales mas de 2500 | 33,33 15,95 15,46 2,86 0,002 97
Ocupacion del entrevistado empleado fijo | 44,44 26,81 12,27 2,51 0,006 163
Valoracion situacion actual endeudamiento pesada 22,22 9,70 16,95 2,44 0,007 59
Por(_:_entaje sobre el total de sus ingresos mensuales 21 - 30% 0,00 938 0,00 2,33 0,010 57
familiar
N° de miembros del hogar que contribuyen }
s condmicamente 1 persona 35,56 | 53,62 4,91 2,37 0,009 326
¢ cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? (de 240 a 360 | 0,00 9,87 0,00 -2,42 0,008 60
N° de miembros del hogar 2 personas 13,33 | 30,10 3,28 -2,51 0,006 183
Ocupacion del conyuge jubilado 4,44 19,74 1,67 -2,77 0,003 120
s cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? |menos de 120| 0,00 14,14 0,00 -3,16 0,001 86
Edad del entrevistado 04y mas 444 | 2237 | 147 | -316 | 0001 | 136
Z(:rr](i:l;r:taje sobre el total de sus ingresos mensuales <10% 0,00 16,28 0,00 -3,49 0,000 99
Compra productos no previstos reponse | 900 | 20,39 | 000 | -408 | 0000 | 124
manquante
Z(:rr](i:l;r:taje sobre el total de sus ingresos mensuales nada 0,00 2516 0,00 4,71 0,000 153
;cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? |nada 0,00 26,15 0,00 -4,84 0,000 159
Valoracion situacion actual endeudamiento no se 222 | 3520 | 047 | -538 | 0000 | 214
perciben
El Vultlmo afio ha firmado préstamo, compra a plazo y/o reponse . 4222 83,06 376 6,38 0,000 505
présta manquante;
Edad del entrevistado ns/nc 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0
FIfrléusl‘ilamo afo ha firmado préstamo, compra a plazo y/o no 0,00 0,00 0,00 99,99 0,000 0
N° de' miembros del hogar que contribuyen 6 6 mas 0,00 0,00 0,00 99,99 0,000 0
econdmicamente personas
Compra productos no previstos no compra | 454 | 0,00 0,00 | -99,99 | 0,000 0
productos
Ocupacion del entrevistado ns/nc 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0
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classe: classe 2 / 6 (effectif: 75 - pourcentage: 12.34)

% de
la % de la

modalités [modali| modalité oflgsesg valeur- |Probabilit

libellés des variables caractérist| té dans dans la Test & Poids
iques dans |I'échantill o
modalité
la on
classe

Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar {31 - 40% 46,67 7,73 74,47 10,44 0,000 47
¢ Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? 280480 a 40,00 5,76 85,71 10,32 0,000 35
Valoracion situacion actual endeudamiento soportable | 62,67 33,06 23,38 5,51 0,000 201
Ccuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? 320840 a 20,00 4,93 50,00 5,06 0,000 30
Ocupacion del entrevistado feij’;‘p'eado 50,67 | 26,81 | 23,31 4,61 0,000 163

compra
Compra productos no previstos productos | 94,67 | 79,61 14,67 3,68 0,000 484

no
N° de miembros del hogar que contribuyen econémicamente |2 personas | 57,33 | 38,65 18,30 3,38 0,000 235
1° actividad en la ciudad 'tgz'tr‘;'”e ©|2533| 1201 | 2603 | 331 0,000 73
¢ Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? 330360 a 17,33 6,74 31,71 3,26 0,001 41
Edad del entrevistado 30 a4 3333 | 1859 | 2212 | 316 | 0001 | 113
Nivel de estudios superiores | 25,33 12,66 24,68 3,09 0,001 77
Ocupacion del conyuge ﬁj’;‘p'ea“ 48,00 | 3158 | 1875 | 306 | 0001 | 192
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar {21 -30% | 20,00 9,38 26,32 2,90 0,002 57
Tarjetas de debito si 72,00 | 56,91 15,61 2,74 0,003 346
N° de miembros del hogar 3-5 73,33 58,55 15,45 2,70 0,003 356

personas
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar {51 - 60% 8,00 2,30 42,86 2,66 0,004 14
Valoracion situacion actual endeudamiento pesada 18,67 9,70 23,73 2,42 0,008 59
Ingresos netos mensuales E”Sa(fode 26,67 | 1595 | 20,62 | 242 | 0,008 97
Ingresos netos mensuales ns/nc 12,00 23,36 6,34 -2,46 0,007 142
¢, Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? (;20600 a 0,00 6,41 0,00 -2,58 0,005 39
N° de miembros del hogar que contribuyen econémicamente |1 persona | 38,67 53,62 8,90 -2,65 0,004 326
1° actividad en la ciudad pasearpor | sp00 | 46,88 | 842 2,66 | 0,004 285

espacios
Nivel de estudios primarios 29,33 44,08 8,21 -2,66 0,004 268
N° de miembros del hogar 1 persona 1,33 9,54 1,72 -2,73 0,003 58
Tarjetas de debito no 28,00 | 43,09 8,02 -2,74 0,003 262

” . ama de

Ocupacion del entrevistado casa 14,67 | 29,44 6,15 -3,01 0,001 179
¢ Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total?  |ns/nc 0,00 8,06 0,00 -3,04 0,001 49
Ocupacion del entrevistado jubilado 4,00 15,46 3,19 -3,08 0,001 94
Ocupacion del conyuge jubilado 6,67 19,74 417 -3,15 0,001 120

*reponse
Compra productos no previstos manquante| 5,33 20,39 3,23 -3,68 0,000 124
¢, Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? ’1“290”05 de | 133 | 1414 1,16 -3,81 0,000 86
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar |<10% 1,33 16,28 1,01 -4,25 0,000 99
Edad del entrevistado g‘r.:g’smas 2,67 | 22,37 1,47 4491 | 0,000 136
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar |nada 0,00 25,16 0,00 -6,44 0,000 153
¢ Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total?  |nada 0,00 26,15 0,00 -6,60 0,000 159

o . . no se

Valoracion situacion actual endeudamiento perciben 2,67 35,20 0,93 -7,11 0,000 214
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classe: classe 2/ 6 (effectif: 75 - pourcentage: 12.34)

% de
la | %dela |,
. . .| %dela
modalités [modali| modalité .
libellés des variables caractérist| té dans g;?]ssslea Vileesutr- PrObéab'“t Poids
iques dans |l'échantill modalité
la on
classe
Edad del entrevistado ns/nc 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0
El altimo afio ha firmado préstamo, compra a plazo y/o présta [no 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0
N° de miembros del hogar que contribuyen econémicamente georsrgi:s 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0
. no compra ]
Compra productos no previstos productos 0,00 0,00 0,00 99,99 0,000 0
Ocupacion del entrevistado ns/nc 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0
classe: classe 3/ 6 (effectif: 55 - pourcentage: 9.05)
% de
la %dela | ,
. . .| %dela
modalités [modali| modalité .
libellés des variables caractérist| té dans g;?]ssslea Vileesutr- PrObéab'“t Poids
iques dans |l'échantill modalité
la on
classe
¢, Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? (7120600 a 67,27 6,41 94,87 13,72 0,000 39
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar 41 - 50% 38,18 3,78 91,30 9,58 0,000 23
Ocupacion del conyuge feijr;‘p'eado 60,00 | 3158 | 1719 | 443 | 0000 | 192
Valoracion situacion actual endeudamiento excesiva 16,36 2,96 50,00 4,39 0,000 18
N° de miembros del hogar que contribuyen econémicamente |2 personas | 61,82 | 38,65 14,47 3,50 0,000 235
\Valoracion situacion actual endeudamiento pesada 25,45 9,70 23,73 3,45 0,000 59
Edad del entrevistado 0.3 |3091| 1349 | 2073 | 341 | 0000 | 82
Ingresos netos mensuales o0 |2182| 822 | 2400 | 317 | 0,001 50
Ingresos netos mensuales 320201 00a 21,82 8,72 22,64 3,00 0,001 53
compra
Compra productos no previstos productos | 92,73 | 79,61 10,54 2,55 0,005 484
no
Edad del entrevistado gg;);m 32,73 | 18,59 15,93 2,51 0,006 113
¢, Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? ?209060 a 10,91 3,45 28,57 2,42 0,008 21
Ocupacion del conyuge il de 0,00 | 7,73 0,00 | -234 | 0010 47
Valoracion situacion actual endeudamiento ;gfggz se 3,64 14,64 2,25 -2,47 0,007 89
*reponse
Compra productos no previstos manquante | 7,27 20,39 3,23 -2,55 0,005 124
Ocupacion del entrevistado jubilado 3,64 15,46 2,13 -2,62 0,004 94
Ingresos netos mensuales ns/nc 9,09 23,36 3,52 -2,64 0,004 142
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar  [<10% 3,64 16,28 2,02 -2,77 0,003 99
¢, Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? 320240 a 0,00 9,87 0,00 -2,83 0,002 60
N° de miembros del hogar que contribuyen econémicamente |1 persona | 34,55 53,62 5,83 -2,84 0,002 326
¢, Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? ’1“290”05 de | 182 | 1414 1,16 2,95 | 0,002 86
Ocupacion del conyuge ljubilado 3,64 19,74 1,67 -3,37 0,000 120
Edad del entrevistado ggoysmas 182 | 2237 | 074 -432 | 0,000 136
Valoracion situacion actual endeudamiento no se 727 | 3520 1,87 4,86 | 0,000 214
perciben
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar |nada 0,00 25,16 0,00 -5,34 0,000 153
¢ Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total?  |nada 0,00 26,15 0,00 -5,48 0,000 159
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classe: classe 3/ 6 (effectif: 55 - pourcentage: 9.05)

% de
la | %dela |,
. . .| %dela
modalités [modali| modalité .
libellés des variables caractérist| té dans classe | Valeur- PI’Ob?bIHt Poids
. » .| dans la Test é
iques dans |l'échantill dalité
la on modalité
classe
Edad del entrevistado ns/nc 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0
El altimo afio ha firmado préstamo, compra a plazo y/o présta [no 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0
N° de miembros del hogar que contribuyen econémicamente georsrgizs 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0
. no compra ]
Compra productos no previstos productos 0,00 0,00 0,00 99,99 0,000 0
Ocupacion del entrevistado ns/nc 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0
classe: classe 4/ 6 (effectif: 174 — pourcentage: 28.62)
% de
la %dela | ,
. . .| %dela
modalités [modali| modalité .
libellés des variables caractérist| té dans classe | Valeur- PI’Ob?bIHt Poids
. » .| dans la Test é
iques dans |’échantill dalité
la on modalité
classe
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar |ns/nc 56,32 | 21,71 74,24 12,52 0,000 132
¢, Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total?  [Ns/nc 24,71 8,06 87,76 8,93 0,000 49
¢ Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? 3D§0240 a 27,59 9,87 80,00 8,63 0,000 60
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar {11 -20% | 21,84 9,21 67,86 6,29 0,000 56
¢ Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? 5:0120 a 19,54 8,72 64,15 5,51 0,000 53
Ingresos netos mensuales ns/nc 37,93 | 23,36 46,48 5,13 0,000 142
\Valoracion [lituacion actual endeudamiento soportable | 48,28 | 33,06 41,79 4,89 0,000 201
¢ Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? 5):0360 a 14,94 6,74 63,41 4,65 0,000 41
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar {21 — 30% 18,39 9,38 56,14 4,45 0,000 57
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar (61 — 70% 0,00 2,30 0,00 -2,39 0,008 14
Ingresos netos mensuales ‘112010500 81345 | 822 12,00 | -2,71 0,003 50
Edad del entrevistado ggoysmas 1494 | 2237 | 1912 | 274 | 0,003 136
¢ Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? l1\/lzaosode 0,00 2,96 0,00 -2,86 0,002 18
¢ Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? 530480 a 1,15 5,76 5,71 -3,22 0,001 35
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar {41 —50% 0,00 3,78 0,00 -3,38 0,000 23
¢, Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? ?;0600 a 0,57 6,41 2,56 -4,09 0,000 39
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar (31 — 40% 0,57 7,73 2,13 -4,69 0,000 47
¢, Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? '1\"290”05 de | 530 | 14,14 4,65 586 | 0,000 86
Valoracion Lituacion actual endeudamiento no se 17,24 | 3520 | 14,02 | -599 | 0,000 214
perciben
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar |<10% 1,15 16,28 2,02 -7,34 0,000 99
¢, Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? Nada 1,15 26,15 1,26 -10,24 0,000 159
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar |nada 0,57 25,16 0,65 -10,35 0,000 153
Edad del entrevistado ns/nc 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0
El altimo afio ha firmado préstamo, compra a plazo y/o présta [no 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0
N° de miembros del hogar que contribuyen econémicamente SeorsrgiZs 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0
Compra productos no previstos no compra 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0
productos
Ocupacion del entrevistado ns/nc 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0
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classe: classe 5/ 6 (effectif: 103 - pourcentage: 16.94)

% de
la | %dela |,
. . .| %dela
modalités [modali| modalité .
libellés des variables caractérist| té dans classe | Valeur- Prob§b|I|t Poids
. » .| dans la Test é
iques dans |l'échantill modalité
la on
classe
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar |<10% 89,32 | 16,28 92,93 19,74 0,000 99
¢, Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? r1nze0nos de 77,67 | 14,14 93,02 17,75 0,000 86
Valoracién situacion actual endeudamiento ggfc’:g: S 13301 | 1464 | 3820 | 518 | 0,000 89
Valoracion situacion actual endeudamiento no se 51,46 | 35,20 24,77 3,61 0,000 214
perciben
. 26 - 35
Edad del entrevistado afios 5,83 13,49 7,32 -2,50 0,006 82
¢, Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? 320840 a 0,00 4,93 0,00 -2,72 0,003 30
Edad del entrevistado 36- 44 874 | 1850 | 796 | -285 | 0002 | 113
¢, Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? 280480 a 0,00 5,76 0,00 -3,03 0,001 35
¢ Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total?  |ns/nc 0,97 8,06 2,04 -3,13 0,001 49
¢, Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? (7120600 a 0,00 6,41 0,00 -3,26 0,001 39
¢, Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? 230360 a 0,00 6,74 0,00 -3,37 0,000 41
Valoracion situacion actual endeudamiento pesada 0,97 9,70 1,69 -3,64 0,000 59
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar {31 - 40% 0,00 7,73 0,00 -3,69 0,000 47
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar {21 - 30% 0,00 9,38 0,00 -4,20 0,000 57
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar  |ns/nc 6,80 21,71 5,30 -4,27 0,000 132
Valoracion situacion actual endeudamiento soportable | 12,62 33,06 6,47 -5,03 0,000 201
¢ Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? nada 0,97 26,15 0,63 -7,48 0,000 159
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar [nada 0,00 25,16 0,00 -7,79 0,000 153
El dltimo afio ha firmado préstamo, compra a plazo y/o présta [no 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0
N° de miembros del hogar que contribuyen econémicamente georsrgiZs 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0
Edad del entrevistado ns/nc 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0
Compra productos no previstos no compra | 409 | 0,00 0,00 | -99,99 | 0,000 0
productos
Ocupacion del entrevistado ns/nc 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0
classe: classe 6 / 6 (effectif: 156 - pourcentage: 25.66)
% de
la | %dela |,
- . | %dela
. . . modalltgs mogah modalité classe | Valeur- |Probabilit .
libellés des variables caractérist| té dans dans la Test & Poids
iques dans |l'échantill modalité
la on
classe
¢, Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? nada 100,00| 26,15 98,11 25,50 0,000 159
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar |nada 97,44 25,16 99,35 24,99 0,000 153
Valoracién situacion actual endeudamiento ggri?ben 7949 | 3520 | 57,94 | 1328 | 0000 | 214
Edad del entrevistado 01Ymas 1408 | 2237 | 5515 | 842 | 0000 | 136
*reponse
Compra productos no previstos manquante | 42,31 20,39 53,23 7,39 0,000 124
“reponse
El ultimo afio ha firmado préstamo, compra a plazo y/o présta |[manquante | 98,72 | 83,06 30,50 6,95 0,000 505
Ocupacion del conyuge jubilado 3590 | 19,74 46,67 5,53 0,000 120
Ocupacion del entrevistado jubilado 30,13 | 15,46 50,00 5,46 0,000 94
N° de miembros del hogar que contribuyen econémicamente |1 persona | 71,15 | 53,62 34,05 5,07 0,000 326
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classe: classe 6/ 6 (effectif: 156 - pourcentage: 25.66)

%Ide % del
s a | %de '@ | 9 dela
libellés des variables g?gcilétr?:t mc;célall mggsgte (;:Iasse Valeur- Probgbilit Poids
iques dans |l'échantill mggzl:?é Test €
la on
classe
N° de miembros del hogar 2 personas | 44,23 | 30,10 37,70 4,28 0,000 183
Ingresos netos mensuales 1e300a |2372| 1382 | 4405 | 385 | 0000 | 84
Nivel de estudios Zisntudios 13,46 6,41 53,85 3,73 0,000 39
Tarjetas de debito no 55,13 | 43,09 32,82 3,42 0,000 262
Nivel de estudios primarios | 55,77 | 44,08 32,46 3,31 0,000 268
Ingresos netos mensuales 380601 a 13,46 7,24 47,73 3,14 0,001 44
Ocupacion del conyuge 22‘; de  14410| 773 | 4681 3,12 | 0,001 47
Valoracion situacion actual endeudamiento ns/nc 8,97 4,44 51,85 2,80 0,003 27
Ingresos netos mensuales 280420 a 8,97 4,44 51,85 2,80 0,003 27
Ocupacion del entrevistado it de 13718 | 2044 | 3240 | 233 | 0010 | 179
Ingresos netos mensuales 3(13010800 a 3,21 7,73 10,64 -2,43 0,008 47
¢ Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? 320720 a 0,00 2,80 0,00 -2,51 0,006 17
Ocupacion del conyuge rabaja Porl 192 | e00 | 811 | 252 | 0006 | 97
Valoracion situacion actual endeudamiento excesiva 0,00 2,96 0,00 -2,62 0,004 18
¢ Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? Tzaosode 0,00 2,96 0,00 -2,62 0,004 18
Nivel de estudios :e"“”da“ 14,10 | 21,71 | 1667 | 263 | 0004 | 132
Nivel de estudios superiores | 6,41 12,66 12,99 -2,72 0,003 77
Valoracién situacion actual endeudamiento nggﬁ: S| 769 | 1464 | 1348 | -285 | 0,002 89
¢ Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? ?209060 a 0,00 3,45 0,00 -2,92 0,002 21
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar 41 - 50% 0,00 3,78 0,00 -3,1 0,001 23
Ingresos netos mensuales 220201 00a | 256 | 872 755 | -328 | 0,001 53
Tarjetas de debito si 44,87 | 56,91 20,23 -3,42 0,000 346
¢ Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? 320840 a 0,00 4,93 0,00 -3,70 0,000 30
¢ Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? 280480 a 0,00 5,76 0,00 -4,09 0,000 35
¢ Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? (;20600 a 0,00 6,41 0,00 -4,37 0,000 39
¢ Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? 220360 a 0,00 6,74 0,00 -4,51 0,000 41
Ingresos netos mensuales E”Sa(fode 513 | 1595 | 825 453 | 0,000 97
Edad del entrevistado 22(;335 3,21 13,49 6,10 -4,70 0,000 82
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar {31 - 40% 0,00 7,73 0,00 -4,91 0,000 47
¢ Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? ns/nc 0,00 8,06 0,00 -5,03 0,000 49
N° de miembros del hogar que contribuyen econémicamente |2 personas | 21,79 38,65 14,47 -5,05 0,000 235
Valoracion situacion actual endeudamiento pesada 0,64 9,70 1,69 -5,06 0,000 59
Edad del entrevistado 22;:4 5,77 18,59 7,96 -5,07 0,000 113
N° de miembros del hogar ge-rgonas 40,38 58,55 17,70 -5,22 0,000 356
¢, Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? gi(; 20a 0,00 8,72 0,00 -5,29 0,000 53
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar (11 - 20% 0,00 9,21 0,00 -5,47 0,000 56
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar 21 - 30% 0,00 9,38 0,00 -5,563 0,000 57
¢, Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total?  [de 240 a 0,00 9,87 0,00 -5,70 0,000 60
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classe: classe 6/ 6 (effectif: 156 - pourcentage: 25.66)

% de
la | %dela |,
. . .| %dela

modalités [modali| modalité .

libellés des variables caractérist| té dans classe | Valeur- Pmb,ab'“t Poids
. » .| dans la Test é
iques dans |l'échantill modalité
la on
classe

360
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar |<10% 1,28 16,28 2,02 -6,76 0,000 99
Ocupacion del entrevistado feijrgp'eado 705 | 2681 | 675 | -694 | 0000 | 163
El dltimo afio ha firmado préstamo, compra a plazo y/o présta |si 1,28 16,94 1,94 -6,95 0,000 103
¢ Cuanto le cuesta mensualmente su endeudamiento total? Tzeonos de 0,00 14,14 0,00 -7,08 0,000 86

compra
Compra productos no previstos productos | 57,69 | 79,61 18,60 -7,39 0,000 484

no
Ocupacién del conyuge ]‘?ij’;‘p'ead" 8,97 | 3158 7,29 749 | 0,000 192
Porcentaje sobre el total de sus ingresos mensuales familiar  |ns/nc 1,28 21,71 1,52 -8,30 0,000 132
Valoracion situacion actual endeudamiento soportable | 3,21 33,06 2,49 -10,27 0,000 201
Edad del entrevistado ns/nc 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0
El altimo afio ha firmado préstamo, compra a plazo y/o présta [no 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0
N° de miembros del hogar que contribuyen econémicamente georsrgi:s 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0

. no compra ]

Compra productos no previstos productos 0,00 0,00 0,00 99,99 0,000 0
Ocupacion del entrevistado ns/nc 0,00 0,00 0,00 -99,99 0,000 0

Fuente: elaboracion propia.
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