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I. INTRODUCCION

A relacién de las entidades
financieras con el ambito te-
rritorial donde operan ha si-
do una de las cuestiones que tra-
dicionalmente ha recibido menos
atencion en la literatura bancaria.
Sin embargo, en los ultimos anos,
los modelos y teorias de creci-
miento econdmico otorgan un
creciente papel al fenomeno fi-
nanciero, y especificamente al
sistema crediticio, por su contri-
bucion al desarrollo financiando
las actividades economicas. En
el ambito de la Economia regio-
nal, han aparecido numerosos
estudios que evaluan la impor-
tancia del sistema bancario en la
distribucion espacial del crédito
y en el desarrollo de los territo-
rios donde operan las distintas
entidades.

Paralelamente, en los ultimos
afos, han aparecido diferentes
trabajos que analizan los efectos
de las variables socioecondomi-
cas de las regiones sobre el com-
portamiento competitivo de las
entidades de depdsito que ope-
ran en ellas. Las diferentes ca-
racteristicas econdmicas, demo-
graficas e institucionales de las
distintas regiones afectan a la
competitividad de los intermedia-
rios financieros que estan pre-
sentes en sus mercados banca-
rios. Dentro de los elementos
institucionales, destacan los re-
lativos a la estructura del merca-
do bancario regional. La conside-
racion de mercados bancarios
regionales (o provinciales y loca-
les) es mas correcta desde el

punto de vista competitivo, ya
que es un contexto mas adecua-
do que el nacional a la hora de
evaluar la existencia o no de po-
der de mercado. En este contex-
to, hay que subrayar la escasa
literatura existente sobre esta
cuestion aplicada a los mercados
bancarios regionales de nuestro
pais. Por todo ello, el interés por
el estudio del impacto de las va-
riables regionales sobre las enti-
dades financieras es evidente, y
a este aspecto se dedica funda-
mentalmente el presente articulo.

El principal objetivo de este
trabajo es identificar las princi-
pales caracteristicas socioeco-
nomicas (desarrollo econémico,
tendencias poblacionales) y del
mercado bancario de las diferen-
tes regiones espanolas que tie-
nen una significativa incidencia
sobre la competitividad de las en-
tidades financieras, y en particu-
lar sobre su rentabilidad. Para
ello, el articulo se estructura co-
mo sigue. En el siguiente aparta-
do, se pasa revista a los principa-
les fundamentos analiticos y a la
evidencia empirica sobre el cita-
do aspecto existente en la litera-
tura bancaria. Posteriormente, se
presentan las principales tenden-
cias socioeconomicas y financie-
ras de las diferentes regiones es-
panolas. En el apartado 1v, se
analiza la metodologia y los da-
tos empleados en el trabajo. En
el v, se presentan los resultados
del analisis del caso espanol, pa-
ra el se utilizan datos de panel
para el periodo 1986-1998. Final-
mente, se extraen las conclusio-
nes del estudio.

Il. FACTORES
EXPLICATIVOS
DEL NEGOCIO
BANCARIO REGIONAL

El sector bancario presenta
rasgos diferenciales con respec-
to a otras actividades econdmi-
cas. Una de esas caracteristicas
es la naturaleza multilocacional
(multimercado) de su negocio y
la importancia de la estructura de
mercado local o regional (Pita
Barros, 1999; Pilloff, 1999a). Al-
gunos intermediarios financieros
estan unicamente presentes en
uno o en pocos mercados regio-
nales, mientras otros pueden
operar en numerosos territorios.
La diferente naturaleza y comple-
jidad de los mercados (y regio-
nes) donde compiten, y la mayor
0 menor presencia de la entidad
en ese territorio, configuran un
contexto financiero y una estruc-
tura de mercado relevante distin-
to para cada institucion indivi-
dual. Las entidades financieras
de mayor tamano, con oficinas en
numerosas regiones, se enfren-
tan a una estructura competitiva
y a una realidad socioeconomica
distinta (y mas diversificada) que
las entidades que operan en un
solo territorio.

Tradicionalmente, las entida-
des financieras han competido
—especialmente en el segmento
minorista— a través de las ofici-
nas. Sin embargo, en los ultimos
anos, los avances tecnoldgicos
en materia de telecomunicacio-
nes y su abaratamiento relativo
han permitido la aparicion y cre-
ciente utilizaciéon de nuevos ca-
nales de distribucion (teléfono,
Internet) que estan reduciendo la
importancia relativa de la «dis-
tancia fisica» a la oficina banca-
ria y erosionando las barreras
existentes en los mercados ban-
carios locales y regionales (Moo-
re, 1998). A pesar de ello, todavia
el peso de las oficinas bancarias
—y su distribucion geografica—
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es muy importante en el negocio
bancario, y por ello el enfoque re-
gional y local continta siendo per-
tinente en la definicion de merca-
do relevante.

Desde el punto de vista meto-
doldgico, en la abundante lite-
ratura estadounidense se em-
plea la definicion de metropolitan
statistical area (MSA) —un equi-
valente a las areas metropolita-
nas integradas— para definir los
mercados locales relevantes. Sin
embargo, la informacion estadis-
tica disponible en nuestro pais no
permite llegar a ese nivel de de-
sagregacion, y son los ambitos
provincial y regional los disponi-
bles.

En los estudios existentes so-
bre la incidencia de los factores
socioecondmicos y de mercado
de las distintas regiones sobre la
competitividad de las entidades
financieras, la rentabilidad de és-
tas es normalmente la principal
variable explicada. Por ello, es
conveniente analizar la relacion
entre la rentabilidad bancaria
y los factores regionales. Este
vinculo debera enmarcarse en
un modelo explicativo mas am-
plio de la rentabilidad bancaria,
en el que se consideren variables
de estructura de mercado y de
gestion de las entidades indivi-
duales.

1. Estructura de mercado
y competencia

La relacion entre concentra-
cion del sector y rentabilidad de
las empresas que participan en
él ha sido la cuestion mas fre-
cuentemente analizada en los
estudios bancarios sobre com-
petencia y estructura de merca-
do. La hipotesis tradicional SCP
(structure-conduct-performance,
o estructura-conducta-resulta-
dos) sugiere que cuando una en-
tidad opera en un mercado (re-

gional o local, en nuestro caso)
con un numero bajo de competi-
dores que permite poder de mer-
cado, esta elevada concentra-
cion puede dar lugar a una mayor
rentabilidad de las empresas que
compiten en él. Esta hipodtesis
tradicional ha sido abiertamente
rebatida y criticada. Un primer
grupo de criticas se centra en los
supuestos teoricos restrictivos
que se precisan —las entidades
se deben comportar como oligo-
polistas de Cournot— para que
se cumpla dicha relacion (Ceto-
relli, 1999). En segundo lugar,
la citada hipdtesis funcionaba
mejor hasta la década de 1980,
cuando existian mayores barre-
ras de entrada (por ejemplo, limi-
taciones a la expansion territo-
rial) y el proceso de liberalizacion
estaba incompleto. En tercer lu-
gar, la eleccion de una u otra va-
riable dependiente (indicador de
precios o rentabilidad) puede dar
lugar a resultados distintos. De
este modo, por un lado, han apa-
recido explicaciones alternativas,
entre las que destaca la de la
«estructura de mercado eficien-
te», que indica que las entidades
mas eficientes son las mas ren-
tables y las que tienden a ganar
una mayor cuota de mercado,
con lo que se produce un aumen-
to en la concentracion de la in-
dustria. Asimismo, por otro lado,
estan surgiendo metodologias al-
ternativas (analisis de funciones
de reaccion, indices de Lerner)
para la evaluacion de la estructu-
ra competitiva de los mercados
(Cetorelli, 1999).

En cualquier caso, en todo
modelo que intente explicar el
impacto de los mercados regio-
nales sobre la rentabilidad ban-
caria parece necesario conside-
rar una variable que represente
el nivel de competencia existen-
te en esos mercados. En la litera-
tura aparecen diferentes tipos de
indicadores, entre los que desta-
ca una ratio de concentracion o

el numero de competidores exis-
tentes en esos mercados (Ra-
decki, 1998; Pilloff, 1999a).

2. Caracteristicas
demograficas y estructura
econdmica regional

Si uno se adentra en las va-
riables sociecondmicas regiona-
les relevantes para la rentabili-
dad bancaria, hay que detenerse
principalmente en la poblacion
—mercado potencial en el que
actuan—y en el grado y creci-
miento de la actividad econo-
mica. En cuanto a la primera, la
mayor parte de los estudios ban-
carios consideran el peso de la
poblacion urbana y rural. Cuanto
mayor es el peso de la poblacion
urbana en ese mercado —debi-
do a que los mercados urbanos
suelen estar menos concentra-
dos y a la mayor cultura, sofisti-
cacion y nivel de exigencia de es-
tos habitantes—, menor es el
margen y la rentabilidad de las
entidades financieras que operan
en ese mercado regional (Moore,
1998).

Por su lado, las entidades fi-
nancieras que operan fundamen-
talmente en territorios con mayor
grado de desarrollo econdmico
y/o0 mayor crecimiento de la acti-
vidad productiva (y, correspon-
dientemente, del mercado) sue-
len beneficiarse de la favorable
situacion regional y presentan
mejores indicadores de rentabili-
dad, morosidad y solvencia que
aquellas entidades que operan
en mercados con menor creci-
miento econdmico (véase Ra-
decki, 1998; Pilloff, 1999b). Asi-
mismo, la contribucion del sector
bancario al desarrollo y crecimien-
to econémico de las regiones ha
sido una cuestion frecuentemen-
te analizada en la literatura ban-
caria. En este sentido, en los ul-
timos tiempos se han llevado a
cabo numerosos estudios sobre
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el impacto positivo de la liberali-
zacion geografica de apertura de
oficinas —que da lugar a una
mayor competencia en los mer-
cados regionales— en el creci-
miento econdmico (Jarayatne y
Strahan, 1997).

3. Liberalizacion y canales
de distribucion

El proceso de liberalizacion
geografica de la apertura de ofi-
cinas es una cuestion de espe-
cial interés en nuestro estudio.
En 1989, se desregularon todas
las restricciones que las cajas de
ahorros espanolas tenian en ma-
teria de apertura de sucursales
fuera de sus regiones de origen,
con lo que se reforzo de forma
sustancial la competencia en los
mercados regionales, provincia-
les y locales de nuestro pais. En
otros paises, se han producido
experiencias similares (1). Los
estudios estadounidenses sobre
la cuestion revelan que la liberali-
zacion geografica de la apertura
de oficinas (branching deregula-
tion) ha implicado una mayor
competencia y una intensa re-
duccion de margenes, que dio lu-
gar a un aumento de la eficiencia
productiva y una reduccion de
la morosidad en las entidades
financieras, aunque el impacto fi-
nal sobre la rentabilidad no tiene
un signo tan claro (Jarayatne y
Strahan, 1997; Moore, 1998). En
cualquier caso, aunque el efecto
neto es incierto, se produce una
mayor presion sobre la rentabili-
dad, ya que ésta recoge tanto la
incidencia negativa de la intensa
caida de margenes como el im-
pacto positivo del aumento de la
eficiencia (caida relativa de cos-
tes de transformacion) y de la
menor dotacion por insolvencias
—aunque esta ultima depende,
en gran medida, de las oscilacio-
nes del ciclo econémico.

4. Tamano y mercados
regionales

Finalmente, es conveniente
plantear la cuestion del tamafo
de las entidades financieras en
los mercados regionales y loca-
les. En primer lugar, desde el
punto de vista competitivo, la evi-
dencia empirica estadounidense
sugiere que las entidades que
operan en mercados regionales
y locales que cuentan con la pre-
sencia de grandes bancos tien-
den a presentar una mayor ren-
tabilidad que aquellas que no
tienen que competir en mercados
con grandes intermediarios fi-
nancieros (Pilloff, 1999b). Este
aparentemente paradojico resul-
tado viene explicado por los ras-
gos competitivos de las grandes
entidades que, al presentar una
mayor fortaleza financiera, otras
economias derivadas de la dimen-
sion, una presencia multiloca-
cional —con temor a respuesta
en otros mercados regionales—
y una mayor diversificacion, pue-
den dar lugar a la aparicion de
algunos incentivos en estas ins-
tituciones de mayor tamaho a
ser menos agresivas en los mer-
cados regionales, por lo que la
competencia en esos mercados
con grandes bancos tiende a ser
menor.

Las entidades financieras re-
gionales y locales suelen presen-
tar un menor tamaho que sus
homdlogas nacionales. Sin em-
bargo, su especializacion pro-
ductiva —con un mayor peso de
los créditos en su balance— sue-
le ser beneficiosa para las eco-
nomias regionales a las que sir-
ven. Esto se debe a que estas
entidades regionales, a pesar de
su menor dimension, presentan
ventajas competitivas en térmi-
nos de obtencién y gestion de la
informacion econémico-financie-
ra de sus territorios, por lo que su
estructura de activo mantiene un
mayor peso de los créditos a

prestatarios regionales y locales.
No obstante, a diferencia de lo
acontecido en Espana, donde las
cajas de ahorros y las cooperati-
vas de crédito han tendido a pre-
sentar ventajas competitivas en
la captacion de liquidez prove-
niente de depdsitos, algunos es-
tudios estadounidenses recien-
tes muestran evidencia empirica
que apunta a que los bancos re-
gionales de menor dimension se
encuentran, en muchas ocasio-
nes, con mayores tensiones de
liguidez y problemas de finan-
ciacion, debido al menor creci-
miento de los mercados rurales
de depdsitos (Keeton, 1998).

En definitiva, los elementos
regionales y locales tienen una
gran trascendencia en el negocio
bancario debido a la naturaleza
multilocacional de éste. En par-
ticular, los aspectos competitivos
del mercado regional y las varia-
bles socioecondmicas de estos
territorios inciden en la actividad
y rentabilidad de las entidades fi-
nancieras.

lll. ACTIVIDAD
Y COMPETENCIA
BANCARIA
EN LAS REGIONES
ESPANOLAS

La existencia de un sistema fi-
nanciero eficiente y competitivo
puede influir de manera notable
sobre el proceso de crecimiento
de un pais, al incidir, entre otros
factores, en la canalizacion del
ahorro y la expansion y localiza-
cion de la inversion. Sin embar-
go, existen importantes dispari-
dades entre las distintas regiones
que repercuten de manera direc-
ta en la actividad financiera, con-
tribuyendo a aumentar las dife-
rencias vigentes en la economia
real de estas regiones. Ambos
factores —econdmicos y finan-
cieros— se encuentran intima-
mente vinculados, dado que el
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sistema financiero (fundamen-
talmente, el sistema bancario)
puede incidir sobre el patron de
crecimiento de las distintas uni-
dades territoriales a la vez que
las magnitudes econdmicas influ-
yen en la localizacion espacial y
la expansion territorial de las dis-
tintas entidades financieras. No
obstante, estas relaciones pue-
den verse alteradas en determi-
nadas regiones en funcion del
mayor o menor peso de las enti-
dades con un caracter regional
mas acentuado, como son las
cajas de ahorros y las cooperati-
vas de crédito.

En este contexto, resulta de
interés ilustrar la evolucion de las
relaciones entre las principales
variables econdmicas —tales co-
mo poblacion, empleo y VAB—y
las financieras —créditos, depo-
sitos y oficinas bancarias— para

las diecisiete comunidades auto-
nomas espanolas, contrastando
las diferencias entre 1986 y 1998
(cuadro n.® 1). Este analisis se
encuentra limitado por la esca-
sez de informacion financiera a
escala regional en Espana.

En cuanto a los factores de-
mograficos, las transformaciones
sufridas en la poblacion espano-
la deben analizarse dentro de un
creciente proceso de urbaniza-
cion, junto con cambios en la or-
denacion politica y administrativa
del territorio. A escala nacional,
los rasgos mas representativos
de esta transformacion pueden
resumirse, en grandes lineas, en
un ligero crecimiento de la pobla-
cion —en torno al 2 por 100— pa-
ra el periodo considerado, a la
vez que un envejecimiento y una
caida en la densidad, fruto de
una disminucion intensa de la ta-

sa de natalidad y del incremento
de la esperanza de vida. La ob-
servacion del panorama econo-
mico territorial sugiere la existen-
cia de cuatro ejes, marcados por
las siguientes extensiones geo-
graficas: zona norte, islas, arco
mediterraneo y zona centro.

Con respecto a la zona norte,
la poblacion absoluta se ha redu-
cido entre 1986 y 1998 en las co-
munidades de Aragon, Asturias,
Cantabria, Galicia y Pais Vasco
(con una media en torno al -2 por
100), mientras que en La Riojay
Navarra se observan ligeros in-
crementos. Sin embargo, un ana-
lisis de los datos del INE sobre
movimientos migratorios intraco-
munidades, indica la creciente
importancia de las zonas urba-
nas —poblaciones de mas de
50.000 habitantes—, cuantifican-
do su incremento en torno al 2

CUADRO N.° 1

VARIABLES FINANCIERAS Y SOCIOECONOMICAS DE LAS REGIONES ESPANOLAS (1986-1998)
S o 8 s M, o I Tl e AL S S = [ Bl L S e e i i v e R e e e e e e

POBLACION ABSOLUTA VAB (a) TASA DE EMPLEO (b) CREDITOS (c) (*) DEPOSITOS (c) () OFICINAS

1986 1998 1986 1998 1986 1998 1986 1998 1986 1998 1986 1998

6.781.720
1.205.975
1.125.118

672.805
1.439.241

528.161
1.677.173
2.605.880
6.045.963
3.792.323
1.082.789
2.802.814
4.870.711
1.015.746

520.8%4
2.158.815

262.867

7.236.459
1.183.234
1.081.834

796.483
1.630.015

527.137
1.716.152
2.484.603
6.147.610
4.023.441
1.069.419
2.724.544
5.091.336
1.115.068

530.819
2.098.628

263.644

4.005.781
1.094.412
946.669
861.037
1.215.746
437.235
1.118.962
1.911.867
6.360.410
3.322.532
604.793
1.934.486
5.307.866
717.916
516.288
2.101.356
249.646

6.356.053 78 76 1.550,6
1.586.084 88 91 3915
1.126.187 81 82 3177
1.262.714 88 90 324 1.529.4 4610 1.349.4 790 1.021
1.899.895 75 83 264 4 2.0249 5583 17286 810 991

594.591 84 82 118,7 6998 3145 6933 475 503
1.693.867 85 86 3307 1.802,5 8573 2.3286 1.831 1.855
2.803.349 83 84 638,1 30155 17291 4.8194 2.781 2.972
9.257.156 83 87 32739 136743 46321  13.2869 6.283 7.278
4.814.681 83 83 1.032.3 6.3019 22095 5.5451 3.374 4.078

940.649 79 81 1577 9472 4342 1.220,4 950 1.129
2.723.529 87 86 716,1 27984 14052 3.5457 2.229 2.498
7.530.314 82 88 58549 181986 44710  17.3865 2.906 4.592
1.102.501 82 208,2 1.5259 4332 13120 732 1.006

769.206 84 2108 9634 3903 12744 627 725
2.980.291 79 1.327.2 43616  1.8519 5.006,7 1.653 1.703

385.430 87 74 440 4 2288 4456 396 416

8.0847 24383
1.885,3 909.4
1.3978 564,0

6.777,7 4.582 5.484
2.207.3 1.468 1.651
1.563,5 810 886

Andalucia
Aragon

Asturias
Baleares .
Canarias
Cantabria
Castilla-La Mancha
Castillay Leon...
Cataluna
Valencia
Extremadura
Galicia

Madrid

Murcia

Navarra

Pais Vasco....

38.711.386 39.852.651 32.788.513 47.931.713 82 175303  69.8472 239731 701235 32731 38.852

(a) Expresado en precios constantes 1986.

(b) Expresado en porcentaje.

(c) Expresado en miles de millones de pesetas.

(*) Comprende tanto a administraciones publicas como a otros sectores residentes.
Fuente: Banco de Espana, INE y FUNCAS.
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por 100, a pesar del cambio ex-
perimentado por la ciudad indus-
trial tradicional. La busqueda de
explicaciones a este fendomeno
encuentra respuesta en las vici-
situdes sociales y economicas de
dichas comunidades y, mas con-
cretamente, en el proceso de
transformacion productiva, una
vez agotada la capacidad de ge-
nerar una oferta de empleo sufi-
ciente en actividades industriales
—aun abarcando entre el 15
(Galicia) y el 32 (Pais Vasco) por
100 del empleo total para 1998,
segun estimaciones de FUNCAS—
y en ciertas ramas del sector ter-
ciario. No obstante, la importan-
cia economica de la zona queda
plasmada en su alto VAB en tér-
minos absolutos, ocupando el
Pais Vasco y Galicia la tercera 'y
cuarta posicion respectivamente
para 1998 dentro de la escala na-
cional.

Un patron de comportamiento
diferenciado se observa en el
conjunto de las islas espanolas,
con incrementos poblacionales
del 18 y 13 por 100 para Balea-
res y Canarias, respectivamente.
Sin embargo, dicha expansion
parece responder a una amplia
formacion de estructuras subur-
banas en torno a insulas de me-
nor tamano, como pone de mani-
fiesto la perdida de poblacion
urbana en un 2 por 100 para el
periodo considerado. El caracter
turistico de la zona ha posibilita-
do la creacion y el desarrollo de
un importante entramado de pe-
guenas y medianas empresas,
las cuales han permitido gene-
rar sustanciales volumenes de
empleo, representando el sec-
tor servicios aproximadamente
el 75 por 100 del total. La bonan-
za econdmica de las islas que-
da reflejada por el elevado nivel
de renta per capita en el caso de
Baleares (3,22 millones de pe-
setas).

La evolucion en el arco medi-
terraneo (Cataluna, Comunidad

Valenciana, Murcia y Andalucia)
puede catalogarse de interme-
dia, presentando un incremento
poblacional medio del 6 por 100.
El mantenimiento en conjunto de
los niveles de poblacion urbana
obedece al proceso de difusion-
concentracion de la actividad
productiva dentro de un esque-
ma jerarquico con nodos de re-
des (Barcelona, Valencia, Mala-
ga y Sevilla) de multiples flujos
sectoriales. El impulso econdmi-
co de la zona descansa en la
existencia de una agricultura in-
tensiva con un fuerte caracter
exportador, un nucleo solido de
PYME centradas en actividades
de gran valor anadido y una fuer-
te actividad terciaria

En cuanto a la dinamica de la
zona centro (Madrid, Castilla-La
Mancha, Castilla y Leodn, y Extre-
madura) se observa un compor-
tamiento diferenciado, debido a
la gran extension de este territo-
rioy a la elevada dispersion po-
blacional en el mismo. La Comu-
nidad de Madrid presenta un
crecimiento de la poblacion del 4
por 100. La pérdida de poblacion
urbana —cercana al 5 por 100—,
sobre todo en la capital, junto con
un comportamiento destacable
del sector construccion, parecen
mostrar las preferencias de los
ciudadanos y empresas por nue-
vos enclaves —en torno a los po-
ligonos industriales y las areas
metropolitanas—, dadas las de-
seconomias de aglomeracion
aparecidas en los nucleos urba-
nos. Por su parte, Castilla-La
Mancha ve aumentar su pobla-
cion en un 2 por 100, presentan-
do Castillay Ledn y Extremadu-
ra descensos del 4 y 2 por 100
respectivamente. Tales diferen-
cias no parecen darse en cuan-
to a su evoluciéon urbana —con
incrementos medios del 2 por
100—, poniendo de manifiesto el
transito del municipio tradicional
a ciudades de tamano medio. En
términos de valor anadido, la

existencia de una estructura dual
resulta bastante evidente, jugan-
do Madrid y Castilla y Ledn un
papel mas dinamico, mientras
que Extremadura —comunidad
con menor nivel de renta per ca-
pita (1,58 millones de pesetas)—
y Castilla-La Mancha muestran
inferiores contribuciones al valor
anadido.

La estructura poblacional y
socioeconomica determina en
gran medida los valores observa-
dos en las magnitudes financie-
ras regionales (créditos, deposi-
tos y oficinas). Factores tales
como el numero de habitantes, el
caracter urbano o rural de la po-
blacién y el nivel de actividad
economica en una determinada
region son determinantes en la
localizacion espacial, la compe-
tencia y la rentabilidad de las en-
tidades bancarias.

La evolucion del conjunto de
créditos y depdsitos bancarios en
la zona norte pone de manifiesto
la sincronia del ciclo econdmico
con respecto al negocio tipica-
mente bancario. En cuanto al
crédito, cabe destacar, dentro de
un contexto de menor actividad,
la expansion experimentada por
La Rioja y Navarra, con un incre-
mento del 400 por 100 para el pe-
riodo considerado, superando el
valor medio nacional (378 por
100). En cuanto al crecimiento
de los depositos, la situacion co-
rrespondiente a este conjunto de
comunidades resulta similar al
comportamiento medio del resto
de las regiones espafolas. La
consideracion conjunta de am-
bas magnitudes bancarias a tra-
vés de la ratio «créditos / depdsi-
tos» para 1999 (grafico 1) esta
en consonancia con las cifras an-
teriores, al encontrarse todas las
comunidades de esta area por
debajo del nivel medio estatal
(1,05).

La actividad productiva y las
transformaciones poblacionales
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GRAFICO 1

RATIO "CREDITOS/DEPOSITOS" EN LAS COMUNIDADES AUTONOMAS ESPANOLAS (1999)

Canarias
Andalucia
Valencia
Murcia
Baleares
Madrid
Cataluna
Total Espana
Cantabria

La Rioja =
Asturias

Pais Vasco
Aragon
Extremadura e
Cast.-La Mancha =%
Galicia
Navarra =&
Castilla y Ledn

en las islas se han visto igual-
mente reflejadas en el sistema
bancario. Este hecho ha estado
ratificado por la fuerte vinculacion
de las entidades de depdsito, au-
mentando tanto la captacion de
depdsitos —con incrementos me-
dios anuales del 15 por 100— co-
mo las posibilidades de finan-
ciacion, presentando Canarias
la mayor expansion del crédito,
con un crecimiento acumulado
del 485 por 100 entre 1986 y
1998. La evolucion de ambas ma-
cromagnitudes se traduce en ele-
vadas ratio «crédito / depositos».

En el arco mediterraneo se ha
contado igualmente con la parti-
cipacion activa del sistema ban-
cario, contribuyendo al crecimien-
to econdmico regional a través de
multiples vias. Las posibilidades
de financiacion externa de las fa-
milias y empresas se han visto,
en gran medida, ampliadas a tra-
veés de la fuerte expansion del
crédito, superando en algunas
ocasiones el 600 por 100, como
en el caso de Murcia, encontran-

dose solamente Cataluna por de-
bajo de la media nacional. Esto
ha sido posible, en parte, debido
al intenso crecimiento en la cap-
tacion del ahorro mediante depo-
sitos, ya que éstos se duplican
para este eje regional en el hori-
zonte temporal tomado como re-
ferencia. Los elevados valores
del indicador «crédito / depdsi-
tos», superiores a la unidad, po-
nen de manifiesto la vinculacion
de las entidades de depdsito en
la canalizacion del ahorro hacia
la inversion en estas areas. En la
zona centro, sin embargo, la ma-
yor parte de las regiones presen-
tan valores préximos a 0,8 en la
ratio «crédito / depdsitos», sien-
do superior a la unidad sélo en
Madrid.

En cuanto al numero de ofici-
nas bancarias en cada region,
debe tenerse en cuenta la supre-
sion de las restricciones a la
apertura de oficinas en todo el te-
rritorio nacional para las cajas de
ahorros en 1989. A pesar de es-
te hecho, el crecimiento medio

experimentado por las regiones
del eje norte —que oscila entre
el 12 por 100 de Aragony el 3 por
100 del Pais Vasco— dista del
correspondiente al conjunto de la
nacion (18,76 por 100). El anali-
sis de la contribucion de la esfe-
ra bancaria en la zona centro a la
dinamicidad econdmica de la zo-
na debe considerar el papel juga-
do por Madrid como centro finan-
ciero de primera magnitud, como
queda reflejado en el crecimiento
del numero de sucursales (58,01
por 100 ente 1986 y 1998). La in-
tensificacion de la actividad finan-
ciera en el arco mediterraneo no
ha requerido, por lo general, un
aumento superior al resto de co-
munidades en la apertura de nue-
vas sucursales, lo cual se tradu-
ce en incrementos sustanciales
de la productividad media por ofi-
cina.

Los numerosos procesos de
fusion y adquisicion experimen-
tados en la década de 1990, asi
como las modificaciones en la
operativa derivadas de la intro-
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duccion de nuevas tecnologias y
productos, suponen un cambio
sustancial en el grado de compe-
tencia, y el nivel de concentra-
cion de los mercados bancarios
regionales. En el gréafico 2 se re-
coge el indice HHI regional para
las variables crédito, depositos y
oficinas en 1986 y 1998 (2). En
general, aun cuando se aprecian
algunos cambios en el grado de
concentracion regional, los valo-
res de este indice se encuentran
en niveles medio-bajos, dado
que los efectos de la liberaliza-
cion han potenciado la compe-
tencia bancaria, reduciendo el
impacto de las fusiones en la
concentracion.

La zona norte se encuentra
entre las de concentracion ban-
caria mas elevada, destacando
Cantabria y el Pais Vasco. La
mayor homogeneidad de los va-
lores obtenidos en los indices de
oficinas, puede explicarse por el
caracter estratégico de la toma
de decisiones de apertura de su-
cursales, al requerir un mayor
tiempo y recursos.

En cuanto a la zona del arco
mediterraneo destacan los cam-
bios que se han producido entre
1986 y 1998 en los indices de
concentracion en Andalucia, so-
bre todo en el crecimiento de la
concentracion en crédito y depo-
sitos, mientras que el indice de
oficinas se incrementa mas dé-
bilmente. Por ultimo, en el area
central, los HHI presentan valores
medios, siendo destacables los
incrementos observados en la
comunidad de Castillay Ledn en
el periodo considerado, sobre to-
do en los HHI de oficinas.

En suma, en este apartado se
ha evidenciado que aquellas re-
giones con un mayor desarrollo y
crecimiento econdomico son tam-
bién aquellas con un sistema
bancario mas dinamico y con
mayor imbricacion con sus terri-
torios, tal y como ponen de ma-

nifiesto las tasas de crecimiento
del negocio bancario tipico (de-
positos y crédito). Por otro lado,
los indicadores de concentracion
calculados a partir del numero de
oficinas, el volumen de depdsitos
y de créditos presentan resulta-
dos dispares a escala regional.
En cualquier caso, la tendencia
general es hacia un aumento de
la concentracion en todas las re-
giones, destacando en particular
los territorios que partian con un
menor HHI en 1986, ya que han
incrementado mas su concentra-
cion en el periodo.

IV. METODOLOGIA Y DATOS

El analisis de las relaciones
entre los factores regionales y la
rentabilidad de las entidades de
depodsito espaholas acometido
en este articulo es de interés por
dos motivos fundamentales. En
primer lugar, el periodo elegido
(1986-1998) es lo suficientemen-
te extenso como para recoger la
influencia de las principales va-
riables de estudio desde una
perspectiva amplia. Gran parte
de los estudios previos han reali-
zado analisis comparativos de
corte transversal para varios pe-
riodos, contrastando la influencia
de determinados factores en va-
rios periodos especificos en los
que algunas de estas variables
pudieron tener una especial inci-
dencia. En este trabajo, se desa-
rrolla un analisis con datos longi-
tudinales que combina el analisis
de corte transversal y de serie
temporal, ofreciendo una vision
de conjunto que permite aportar
conclusiones generales para un
periodo relativamente amplio. En
segundo lugar, contribuyen al in-
terés de este estudio la variedad
de factores considerados y la es-
pecial intensidad con que algu-
nos procesos competitivos (libe-
ralizacion, concentracion) se han
manifestado durante la ultima dé-
cada en el sistema bancario es-

panol. El analisis se encuentra
parcialmente limitado por la es-
casez de informacion estadistica
disponible a escala regional y lo-
cal en Espana.

La muestra considerada se
compone de 1.095 observacio-
nes (3) de bancos y cajas de aho-
rros espanolas para el conjunto
del periodo 1986-1998, repre-
sentando mas del 90 por 100 de
los activos del sistema bancario
espanol. La periodicidad de los
datos es anual. Se pretende es-
timar la siguiente ecuacion:

ROA= o+ B MERC +
yENTBANC +u, 1]

donde ROA, es el resultado an-
tes de impuestos sobre activos
totales de la entidad de depdsi-
to i, MERC es el vector de varia-
bles control de los mercados re-
gionales (identificados con las 17
comunidades autonomas) en los
que la entidad /i opera, ENTBANC
es el vector de variables control
individuales para cada entidad /,
y u;es el término de perturbacion.

Como variables control de
mercado regional (MERC) se in-
cluyen las siguientes:

* CRME: Crecimiento de mer-
cado, expresado como el creci-
miento anual del mercado de de-
positos en cada region.

* VIS: Valor ahadido industria
y servicios con respecto al valor
anadido total en cada region.

* NORG: Numero de organiza-
ciones (entidades de depdsito)
en la region.

e PBU: Poblacion urbana, me-
dida como poblacion residente
en areas de mas de 50.000 habi-
tantes con respecto a la pobla-
cion total de cada comunidad.

* TMR: Tamano del mercado,
calculado como la poblacion ab-
soluta de cada comunidad en re-
lacion con la poblacion total es-
panola.
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GRAFICO2
CONCENTRACION DEL NEGOCIO BANCARIO EN LAS CCAA ESPANOLAS

iNDICE HHI DEPOSITOS 1986 INDICE HHI DEPOSITOS 1998

iNDICE HHI OFICINAS 1998

0,152 0,101
0,127
0,155

Menos de 0,07 0,07a0,1
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* HHI: indice de Hirschman-
Herfindahl, medido como la su-
ma de las cuotas de mercado al
cuadrado. Los valores individua-
les se han obtenido mediante la
ponderacion de los HHI provincia-
les (4) segun el numero de ofici-
nas en cada provincia de la enti-
dad con respecto a sus oficinas
totales.

Los valores individuales de
las variables CRME, VIS, NORG,
PBU y TMR se obtienen ponderan-
do los valores regionales por el
numero de oficinas mantenido
por la entidad en cada region en
relacion con el numero de ofici-
nas totales de la entidad.

La tasa de crecimiento de los
depositos (CRME) ha sido consi-
derada tradicionalmente como
un indicador general de la de-
manda de servicios bancarios,
por lo que se espera una relacion
positiva entre esta variable y la
rentabilidad (ROA) en la medida
en que las entidades pueden be-
neficiarse de una mayor capta-
cion de depdsitos en un determi-
nado periodo. La inclusion de
variables macroecondomicas co-
mo la aportacién de la industria y
los servicios (VIS) al conjunto del
valor ahadido se debe a la consi-
deracién de que un mayor grado
de desarrollo econémico —me-
dido como especializacion pro-
ductiva en esas dos ramas de
actividad— en un determinado
territorio influye de manera posi-
tiva en la rentabilidad. En par-
ticular, el crecimiento de estos
sectores (industria y servicios)
suele estar asociado a una mayor
demanda de servicios financie-
ros, que hace que estas areas re-
sulten especialmente atractivas
para las entidades de deposito.
Asi pues, diferencias significati-
vas de esta variable entre las
distintas regiones pueden ser
factores determinantes para la
localizacion espacial de las insti-
tuciones bancarias.

El porcentaje de poblacion ur-
bana (PBU) es otra de las varia-
bles tradicionalmente conside-
radas en el analisis regional de
la rentabilidad bancaria. En las
areas urbanas, la cultura y la so-
fisticacion financieras suele ser
mayores que en areas rurales y
llevan aparejado un menor grado
de fidelidad —entendida como
movilidad del depositante entre
diversas entidades—, y por tanto
a una mayor competencia (ROA).
En este sentido, influye igual-
mente la variable NORG, dado
que la integracion financiera y la
eliminacion de las restricciones
para el establecimiento territorial
han propiciado la entrada de
nuevos competidores en merca-
dos regionales, fomentando la
competencia en estas areas.

El tamafo del mercado (TMR)
se incluye como medida de las
barreras de entrada. En los mer-
cados mas amplios suele enten-
derse que la posibilidad para un
nuevo entrante de captar parte
del negocio es mayor, dado que
las reacciones de los competido-
res en un mercado mas amplio
suelen ser menos agresivas vy,
por tanto, cabe esperar menores
barreras de entrada. La relacion
entre TMR y ROA se espera, pues,
que sea negativa.

La hipotesis tradicional del
modelo SCP presume una rela-
cion positiva entre concentracion
y rentabilidad, mediante el ejer-
cicio del poder de mercado. Co-
mo medida de concentracion
suele usarse el indice HHI para el
mercado de depdsitos. En Espa-
fa no existe informacién disponi-
ble sobre la distribucion regional
(local) de los depdsitos banca-
rios. En estudios anteriores se ha
empleado el HHI calculado a par-
tir de la distribucion provincial de
oficinas como proxy de la con-
centracion en el mercado de de-
positos (Fuentelsaz, 1996). En el
analisis desarrollado por Galmés
Belmonte (1998) sobre la locali-

zacion de las entidades de depo-
sito espanolas se evidencia el
caracter local de gran parte del
negocio de la banca minorista.
Por otra parte, este estudio mues-
tra el aumento de la concentra-
cion y el numero de participantes
en los mercados locales en los
anos siguientes a la liberalizacion
geografica para la apertura de su-
cursales en las cajas de ahorros.
Este aumento de la concentra-
cion se manifiesta de manera es-
pecial en el mercado de depdsi-
tos, especialmente en aquellas
comunidades que se vieron mas
afectadas por los procesos de fu-
sion en los primeros anos de la
década de los noventa.

Debe tenerse en cuenta que,
si bien mayores valores del indi-
ce HHI se han identificado tradi-
cionalmente con un mayor poder
de mercado, la validez de esta
relacion no es tan evidente en
numerosas ocasiones. Cetorelli
(1999) muestra como las conclu-
siones extraidas del analisis de
estos indices pueden ser erro-
neas o, al menos, pueden inducir
a confusion por dos motivos fun-
damentales. En primer lugar, al
estudiar cambios en la concentra-
cion de un determinado mercado,
un analisis directo de la estructu-
ra de mercado muestra como los
valores del indice HHI pueden lle-
var a conclusiones incorrectas
respecto al comportamiento com-
petitivo de las entidades que ope-
ran en dicho sector (5). En se-
gundo lugar, la relacién entre con-
centracion y poder de mercado
puede no ser monotodnica, dado
que, en funcion del grado de con-
centracion alcanzado, las entida-
des tendran un mayor o menor
margen para ejercer su poder de
mercado. La relacion entre el HHI
y poder de mercado puede no
ser significativa, e incluso nega-
tiva, alcanzado un determinado
nivel de concentracion.

A pesar de que una de las
ventajas fundamentales atribui-
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das a los HHI es la consideracion
conjunta de la cuota de mercado
y el numero de entidades que
operan en él, ambos factores tie-
nen efectos contrarios sobre la
rentabilidad, cuya evidencia no
gueda adecuadamente reflejada
por los HHI (Rhoades, 1995). Por
ello, hay que interpretar los resul-
tados de la relacion entre HHI y
rentabilidad con cautela.

En cuanto a las variables con-
trol de entidad (ENTBANC), se in-
cluyen las siguientes:

e CTAT: Inversiones crediticias
sobre activos totales.

e TA: Tamafo, medido por el
logaritmo de los activos totales.

La evidencia empirica con
respecto al tamano de la entidad
(TA) ofrece diversas interpreta-
ciones. Cuando existan impor-
tantes economias de escala que
permitan a las grandes entidades
operar mas eficientemente, debe
esperarse una relacion positiva
entre tamano y rentabilidad. Por
el contrario, si un mayor tamano
no esta ligado a factores tales co-
mo productividad o eficiencia, y
las entidades bancarias de di-
mension reducida pueden ser
tanto o mas eficientes que las
grandes, la relacion esperada

entre tamano y rentabilidad pue-
de no ser positiva. En cuanto al
peso del crédito sobre los activos
totales (CTAT), esta variable mues-
tra la preferencia por el riesgo en
la composicion de la cartera de
activos. Silas entidades especia-
lizadas en crédito obtienen una
prima en la rentabilidad por ries-
go, la relacion esperada entre
ROA y CTAT debe ser positiva y
significativa.

Junto con las variables control
de mercado y de entidad, se inclu-
ye una variable ficticia (DMM89)
para reflejar el cambio a partir de
1989, momento en que se supri-
men las barreras para el estable-
cimiento de las cajas de ahorros
fuera de su ambito regional tradi-
cional. Esta variable toma el va-
lor 1 a partir de esta fecha, y ce-
ro en otro caso. Si la supresion
de las barreras geograficas llevo
consigo una intensificacion de la
competencia, el signo esperado
para el coeficiente de dicha va-
riable debe ser negativo.

La media y la desviacion tipi-
ca de cada una de las variables
se ofrece en el cuadro n.® 2 (6).
Para el analisis se han emplea-
do datos de panel. Las técnicas
de datos longitudinales combi-
nan los analisis de corte trans-
versal y de serie temporal, a la

vez que permiten modelizar las
diferencias individuales inobser-
vables entre los distintos indivi-
duos (entidades bancarias, en
este caso). Si los efectos indivi-
duales se suponen fijos, el mo-
delo puede ser estimado por mi-
nimos cuadrados ordinarios, tras
aplicar diferencias con respecto
a la media. Si el componente in-
dividual se considera aleatorio,
éste es introducido en el término
de perturbacion y las estimacio-
nes deben realizarse a través de
minimos cuadrados generaliza-
dos (7). La aplicacion de estas
técnicas y el periodo considera-
do nos permite ofrecer conclusio-
nes mas generales que las deri-
vadas de estudios comparativos
de corte transversal para varios
anos. Los resultados de las esti-
maciones se ofrecen en el si-
guiente apartado.

V. ACTIVIDAD BANCARIA,
MERCADOS REGIONALES
Y COMPETENCIA:
UN ANALISIS CON DATOS
DE PANEL

El cuadro n.? 3 recoge los re-
sultados del analisis. Las estima-
ciones bajo la consideracion de
efectos fijos y efectos aleatorios
resultan muy similares.

CUADRO N.2 2

DEFINICION DE VARIABLES Y ESTADISTICA DESCRIPTIVA (1986-1998)
T e s s e e N e e e e B e A I 1 B s I

Media Descripcion tipica

Rentabilidad sobre activos
Crecimiento mercado
Valor anadido industria y servicios

Numero de entidades en el mercado
Poblacion urbana

Tamano del mercado

HHI oficinas

Crédito sobre activos totales
Tamano de la entidad

0,037614
0,010752
0,162429
4,342002
0,103667
0,002481
0,130712
0,105026
5,668074

0,103794
0,058420
0,262936
6,839736
0,192543
0,009837
0,045540
2,045221
1,463721

1.095
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CUADRO N.2 3

RESULTADOS DEL PANEL. RENTABILIDAD (ROA) DE LAS ENTIDADES DE DEPOSITOS Y MERCADOS REGIONALES
Periodo muestral: 1986-1998. Estadisticos t en paréntesis
- - . e e e e ]

EFECTOS FIJOS EFECTOS ALEATORIOS
VARIABLE DEFINICION
Coeficiente Coeficiente
........................................... ConStante .....coovvviiiiii e —_ 0,049086***
(2,61)
.................................... Crecimiento mercado ........ccceeevviviiciiiieeeiiienn 0,110858** 0,101640*
(2,09) (1,95)
Valor anadido industria y Servicios ..............c....... 0,324279*** 0,351403***
(4,84) (6,60)
Poblacion urbana ...........cccccoeeeevieiiiiiiiiieeeeeee -0,086885** -0,088784**
(-2.39) (-2,57)
Numero de entidades en la region .............c.cc..... —-0,006064"** —-0,008419***
(-2,94) (—4,78)
Tamano METCAA0 i sssisassssssssnienisssmmesnssnssssssasians —0,925392*** —1,094858***
(-2,82) (-3,42)
Dummy sucursales 1989 ...........ccceviiviiiiniiiinns —-0,0118651** —-0,026128***
(-2,39) (-8,72)
HHI oficinas .....coooeviiiiiiiiiiiciececceceee —-0,150148 —-0,183258**
(—1,56) (-2,58)
Crédito/activos totales ..........cccveevvvveviiiciecce 0,016766™* 0,017446***
(12,12) (12,96)
Tamano de la entidad .........cccccevviiiviiiiiieeciiee. —0,014111*** 0,003524
(-2,59) (1,07)
0,35 0,31
R? ajustado 0,27 0,30
N.© observaciones .................. 1.095 1.095

* Estadisticamente significativo al 1 por 100.
** Estadisticamente significativo al 5 por 100.
* Estadisticamente significativo al 10 por 100.

De acuerdo con lo esperado,
el peso de la industria y los ser-
vicios (VIS) en el valor ahadido
regional esta relacionado signifi-
cativa y positivamente con la ROA
de las instituciones bancarias, in-
dicando que la estructura pro-
ductiva regional puede tener una
influencia considerable en la lo-
calizacion y la rentabilidad de las
entidades de depdsito que ope-
ran en dichas regiones. Por otro
lado, el coeficiente negativo (y
significativo) obtenido para la va-
riable poblacion urbana (PBU) ex-
presa la influencia en la rentabili-
dad bancaria de un mayor peso
de la clientela urbana, tedrica-
mente mas sofisticada, exigente
y con mayores probabilidades de

movilidad entre entidades finan-
cieras, caracteristicas propias de
las areas urbanas.

Un mayor numero de compe-
tidores —no necesariamente su-
cursales— en un determinado
mercado puede suponer un fac-
tor que incida positivamente (ne-
gativamente) en la competencia
(rentabilidad). En este sentido,
la variable relativa al numero
de entidades que compiten en
un determinado mercado (NORG)
presenta igualmente el signo es-
perado. Con la pérdida de impor-
tancia de la distancia dada por
el cambio tecnolégico (Moore,
1998; Radecky, 1998), las enti-
dades de depdsito —sobre todo
las de mayor tamano— pueden

posicionarse en un mercado con-
creto y ofrecer condiciones com-
petitivas en determinados seg-
mentos. Por otro lado, la relacion
entre ROA y crecimiento del mer-
cado (CRME) es positiva y signifi-
cativa, conforme a lo esperado,
indicando que un mayor creci-
miento de los depdsitos en el
mercado regional incide favora-
blemente sobre la rentabilidad de
las instituciones bancarias que
en él operan en relacion con las
que lo hacen en mercados de
menor crecimiento.

Las estimaciones correspon-
dientes al indice HHI resultan sig-
nificativas tan solo para efectos
aleatorios y presentan un signo
negativo. Estos resultados se en-
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cuentran alejados de las teorias
de estructura de mercado mas
tradicionales, pero estan en con-
sonancia con las hipotesis expre-
sadas, entre otros, por Cetorelli
(1999) y Rhoades (1995) en tor-
no a la idoneidad y consistencia
de los indices de concentracion
como variables explicativas de la
rentabilidad. El signo de los coe-
ficientes estimados puede refle-
jar, igualmente, las diferencias
expresadas por Rhoades (1995)
en relacion con los HHI, la cuota
de mercado y el numero de orga-
nizaciones, cuyo efecto sobre la
competencia puede ser de signo
contrario.

En cuanto a la influencia del
tamano de mercado (TMR) en la
ROA, se encuentra una relacion
significativa, negativa y elevada
entre ambos indicadores, sugi-
riendo una relajacion de las ba-
rreras a la entrada de nuevos
competidores a medida que el
mercado adquiere un mayor ta-
mano. La supresion de las limita-
ciones a la expansion geografica
para las cajas de ahorros parece
igualmente haber potenciado la
competencia, como sugiere el
valor negativo del coeficiente de
la variable ficticia (DMM89).

Por ultimo, las estimaciones
correspondientes a las variables
control entidad ofrecen resulta-
dos interesantes. Por un lado, un
mayor peso de las inversiones
crediticias en la cartera de acti-
vos (CTAT) parece tener un efec-
to positivo y fuertemente signifi-
cativo sobre la rentabilidad de las
instituciones bancarias, indican-
do la existencia de una importan-
te prima por riesgo en este tipo
de inversiones. Por otra parte,
las estimaciones con respecto al
tamano de la entidad (TA) solo re-
sultan significativas bajo el su-
puesto de efectos fijos. El signo
negativo del coeficiente de esta
variable sugiere la existencia
de una mayor rentabilidad sobre
activos para las entidades de

menor tamano, si bien los resul-
tados no son suficientemente
concluyentes para formular con-
clusiones generales en este sen-
tido.

VI. CONCLUSIONES

En el presente articulo se ha
evidenciado la importancia de la
estructura de mercado, las varia-
bles socioecondmicas territoria-
les, la regulacion, el tamano y la
especializacion sobre la compe-
titividad y rentabilidad de las en-
tidades financieras que operan
en sus regiones en Espafna en
el periodo 1986-1998. Entre las
principales conclusiones cabe
destacar las siguientes:

1. Los elementos regionales
y locales tienen una gran tras-
cendencia en el negocio banca-
rio debido a la naturaleza multi-
locacional de éste. El periodo
estudiado es de gran interés por
el impacto del proceso de liberali-
zacion geografica de la actividad
de las cajas de ahorros, que fue
completado en 1989. Las regio-
nes con un mayor desarrollo y
crecimiento econdmico presen-
tan también un sistema banca-
rio mas dinamico y con mayores
vinculos con sus territorios, tal y
como revelan las tasas de creci-
miento de la actividad bancaria.

2. Por otro lado, los indicado-
res de concentracion calculados
a partir del numero de oficinas, el
volumen de depdsitos y de crédi-
tos ofrecen evidencia dispar a
escala regional. En el periodo
1986-1998, la tendencia general
es hacia un aumento de la con-
centracion en todas las regiones,
destacando en particular los te-
rritorios que presentaban valores
inferiores en los indices HHI en
1986, ya que han incrementado
especialmente su concentracion
en el periodo.

3. La definicion del «<mercado
relevante» resulta esencial a la
hora de estudiar la estructura de
los mercados y la vinculacion te-
rritorial de la entidad. En con-
sonancia con otros estudios, se
observa que el numero de institu-
ciones que operan en los merca-
dos locales ha aumentado sensi-
blemente, si bien la mayor parte
de las entidades siguen concen-
trando su actividad en un numero
reducido de provincias. Resulta
conveniente destacar que si bien
el proceso de consolidacion al
inicio de la década de los noven-
ta propicio un incremento de la
concentracion en los mercados
locales (y regionales), la liberali-
zacion —que, entre otros facto-
res, impulso la apertura de sucur-
sales— ha actuado en sentido
inverso, por lo que, en definitiva,
no se observa un efecto signifi-
cativo de la concentracion en la
rentabilidad de las entidades de
deposito.

4. El analisis con datos de pa-
nel realizado en este trabajo re-
vela que la rentabilidad de los
bancos y cajas esta afectada por
el grado de desarrollo econémico
de las regiones donde operan,
por el peso de la poblacion urba-
na, por el numero de entidades
que compiten, por el crecimiento
del mercado regional y por la es-
pecializacion de negocio de cada
entidad. En cambio, la evidencia
sobre el impacto del tamano de la
entidad y del grado de concentra-
cion del mercado (medida por los
HHI) no es tan concluyente.

NOTA

(1) Eltrabajo de KROSZNER y STRAHAN
(1999) analiza, desde las perspectivas de la
teoria de regulacion basadas en el interés pu-
blico, en el interés privado y en los aspectos
politico-institucionales, el proceso de desre-
gulacion geogréafica de apertura de oficinas
bancarias acontecido en Estados Unidos.

(2) Para el célculo de los HHI se han uti-
lizado unicamente los bancos y las cajas de
ahorros existentes en cada regién o provin-
cia. La no disponibilidad de informacion
sobre la distribucion regional de créditos y
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depositos para las distintas entidades en Es-
pana obliga a aproximarla a partir de la dis-
tribucion de oficinas.

(3) El numero de entidades considera-
das para cada ano es el siguiente:

1986, 101; 1987, 99; 1988, 99; 1989, 99;
1990, 87; 1991, 82; 1992, 80; 1993, 76; 1994,
76; 1995, 75; 1996, 75; 1997, 73; 1998, 73;
Total panel, 1.095.

(4) La consideracion de valores provin-
ciales se debe a la mayor sensibilidad de los
HHI provinciales como medidas de concen-
tracion respecto a los HHI regionales. Las me-
dias ponderadas de los valores provinciales
aproximan de manera mas certera el grado
de concentracion en el mercado relevante
para cada entidad, aunque la tendencia de
ambos indicadores (regional y provincial) es
similar y los coeficientes estimados utilizan-
do ambas medidas no presentaron diferen-
cias significativas en su evolucion.

(5) Solo en el caso de que las entidades
tiendan a comportarse como oligopolios de
Cournot, las conclusiones derivadas de los
valores del indice HHI estaran fundamen-
tadas tedricamente.

(6) Las fuentes para la obtencion de los
datos han sido CECA (Confederacion Espa-
nola de Cajas de Ahorros); AEB (Asociacion
Espanola de Banca); INE (Instituto Nacional
de Estadistica), y Banco de Espana.

(7) En principio, los efectos pueden con-
siderarse fijos sin pérdida de generalidad, da-

do que cuando los estimadores de efectos
aleatorios son validos, también lo son los de
efectos fijos.
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Resumen

tamano de la entidad.

tracion, rentabilidad.

En este articulo se realiza un analisis de los vinculos entre
los factores regionales y la rentabilidad de las entidades de de-
posito desde una perspectiva temporal amplia (1986-1998).
Los resultados de las estimaciones con datos longitudinales
—que permiten combinar el analisis de corte transversal y se-
rie temporal— sugieren que el desarrollo econdémico de las re-
giones donde operan las entidades de deposito, la tasa de cre-
cimiento de estos mercados y el caracter urbano/rural de éstos,
junto con el grado de especializacion de la entidad financiera,
afectan de forma significativa a la rentabilidad de las institucio-
nes bancarias. Sin embargo, no se encuentra una evidencia
clara respecto a la influencia del grado de concentracion y el

Abstract

Key words: regional market, banking activity, concentration,

performance.

Palabras clave: mercado regional, actividad bancaria, concen-
JEL classification: G21, R51.

In this article we carry out an analysis of the links between
regional factors and performance of deposit entities from a
broad time standpoint (1986-1998). The results of the esti-
mations with longitudinal data - which enable cross-sectional
and time sequence analysis to be combined - suggest that
the economic development of the regions where the deposit
entities operate, the growth rate of these markets and their ur-
ban/rural character, together with the degree of specialisation
of the financial entity, have a significant effect on the cost-ef-
fectiveness of banking institutions. There is no clear evidence,
however, regarding the influence of the degree of concentra-
tion and size of the entity.
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