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A encuesta periodica utiliza-

da para conocer el Senti-

miento Econdémico del Con-
sumidor, desde 1977 (1), permite
desvelar algunas caracteristicas
del ahorro familiar como: las ac-
titudes hacia el mismo, las ex-
pectativas y la localizacion del
habito de ahorro o endeudamien-
to de los diversos segmentos de
poblacion. Importa senalar que la
encuesta utilizada no es el instru-
mento adecuado para cuantifi-
car el ahorro de los hogares. La
resistencia de los entrevistados
a proporcionar una informacion
con posibles consecuencias fis-
cales, el miedo a un robo o chan-
taje, el temor a una estafa o, sim-
plemente, recordar los ingresos
y gastos, requiere un esfuerzo
importante que pocos individuos
estan dispuestos a hacer en un
sondeo. Si se intentara forzar las
respuestas a esas preguntas «in-
discretas», éstas serian aleato-
rias y las conclusiones estarian
falseadas. Por tanto, los datos
proporcionados por las encues-
tas analizadas se refieren al nu-
mero de personas que muestran
una actitud, tienen unas expecta-
tivas o su comportamiento eco-
nomico responde a unas pautas,
no al volumen de su ahorro.

Una amplia mayoria de los es-
paholes considera razonable aho-
rrar. En los afos 1992 a 1997 (18
sondeos), el porcentaje de indivi-
duos que creen que ahorrar es
siempre positivo se situa entre el
73y el 82 por 100. Las diferen-
cias entre los distintos grupos de
poblacion son muy pequenas. El
ahorro es un deseo de las fami-
lias espanolas, aunque el por-
centaje de los que logran hacer-
lo sea mucho mas bajo.

Las respuestas a cuestiones
concretas sobre la utilidad del
ahorro arrojan también unos re-
sultados muy favorables. A la
inquietud econdmica por no te-
ner ingresos suficientes para fi-
nanciar la jubilacién, se suma la
preocupacion por la seguridad
del empleo personal, del de otros
miembros de la familia o soste-
ner a los jévenes en el hogar por
falta de trabajo, constituyendo un
conjunto de motivos para procu-
rar disponer de una reserva de di-
nero.

Del deseo a la realidad del
ahorro hay un largo camino. Aun-
que el 78 por 100 (noviembre 97)
dice que es razonable ahorrar,
s6lo un 36 por 100 de las familias
lo consiguidé y un 45 por 100 es-
pera hacerlo durante 1998.

En los ultimos cinco anos, sin
embargo, se ha producido un
cambio positivo respecto al nu-
mero de ahorradores (cuadro A).

Las expectativas de ahorro
han aumentado un 19 por 100;
los individuos que han ahorrado
crecieron un 50 por 100y las per-
sonas que viven del dinero pres-
tado o desahorrando, descien-
den un 33 por 100. La evolucién
favorable del numero de ahorra-
dores ha coincidido con la mejo-
ra del sentimiento econdmico de
los espafoles en los ultimos dos
anos. Hay una relacion positiva
entre el optimismo econdmico y
la prevision de ahorrar: el Indice
del Sentimiento de los Consumi-
dores (I.S.C.) de los ahorrado-
res era 115, mientras que el de
los no ahorradores era 77, en no-
viembre de 1997. También las
opiniones sobre otros aspec-

tos econdmicos son mucho mas
positivas entre los ahorradores
(cuadro B):

Las mayores expectativas de
ahorrar influyen positivamente
en la valoracion general de la
economia. El publico es mas o
menos optimista segun sus pre-
visiones de ahorro. En otras pa-
labras, el ahorro resta incerti-
dumbre y favorece el optimismo
economico de la poblacion.

Una segunda e interesante
conclusion de la encuesta es la
relacion entre la experiencia de
los ultimos meses y las previ-
siones para los préximos (cua-
dro C).

Una amplia mayoria de los
ahorradores (67 por 100) en el
ano 1997 considera que seguira
haciéndolo en 1998. Al contrario,
un 76 por 100 de los no ahorra-
dores, no cree poder hacerlo en
1998. Una minoria de los que
ahorraron (24 por 100) no espe-
ra seguir haciéndolo y un 33 por
100 de quienes no ahorraron po-
drian hacerlo en los proximos
meses. Estos 9 puntos de dife-
rencia indican unas mejores ex-
pectativas de ahorro globales
puesto que hay mas no aho-
rradores que esperan ahorrar
que ahorradores que esperan no
ahorrar.

Independientemente del volu-
men del ahorro conseguido, aho-
rrar poco o mucho es un habito
en las familias. Aunque la mayo-
ria considere razonable ahorrar,
también hay diferencias entre el
grupo de ahorradores y no aho-
rradores. Un 95 por 100 de los
primeros valoran positivamente
el ahorro; una minoria importan-
te (38 por 100) de los segundos
dice que no es razonable ahorrar.

Junto con el habito de ahorrar
o no hacerlo, los ingresos son,
sin duda, una variable importan-
te para ahorrar; pero en todos los
estratos de renta una parte de las
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NOVIiembré 1992 ...usivmvinsmmivinaise
Noviembre 1998 ..uwusimennausnvemsmie
Noviembre 1997 ......ccccevvieviieniiiiiecniee e

Es razonable Expectativas

e e e

SITUACION FINANCIERA:

ahorrar de ahorro

Ha desahorrado

Gastos = ingresos Ha ahorrado

73 35 12
78 36 1
78 45

64 24
59 30
56 36

Porcentaje que expresa cada opcion.
Fuente: Encuesta periddica ISC.

El paro disminuird ........ccccceceevvvencnincinnnns
La inflacion bajard ...........cccceeveeievieienneenen.
Aumentaran sus COmpras ............ccoceeveuenne.

CUADRO B

No ahorradores

Ahorradores

27 19
......... 80 75
16 n

Porcentaje de acuerdo con cada opcion.
Fuente: Encuesta periédica ISC.

CUADRO C
POSIBILIDAD DE AHORRAR
SITUACION ACTUAL
Si No
ANOITAAOIES.....ccciiieeeiiiie e 67 24
NO ahorradores ........cooveviieeiiiieeeiieeecieeee e 33 76

Fuente: Encuesta periddica ISC.

familias ahorra, lo que implica
que, ademas de la renta y de los
habitos, otras circunstancias fa-
vorecen o dificultan el ahorro fa-
miliar.

En el cuadro n.? 2 se recogen
los porcentajes de individuos que
ahorraron y preven hacerlo en
los proximos meses. La informa-
cion de la encuesta confirma que
el nivel de ingresos, los estudios
y la ocupacion influyen en el nu-
mero de los ahorradores en ca-
da grupo. Sélo un 16 por 100 de
los individuos con un nivel mas
bajo de ingresos, ahorraron en

1997, frente a un 59 por 100
en el nivel mas alto. Un 24 por
100 de la poblacidn sin estudios
frente a un 47 por 100 de los uni-
versitarios y un 26 por 100 de los
parados frente a un 48 por 100
de los ocupados en los puestos
de mando o los profesionales.

Lo destacable no son las dife-
rencias entre los grupos extre-
mos, sino que un porcentaje re-
lativamente importante de los
individuos con bajos ingresos,
jubilados, parados o sin estu-
dios, haya conseguido ahorrar
en 1997 y espere hacerlo en 1998

y, simultdaneamente, que haya in-
dividuos con mejores circunstan-
cias econdmicas que desahorre.

En parte, los datos no coinci-
den con algunas hipétesis res-
pecto a las motivaciones del
ahorro. La teoria del ciclo vital
supone que el ahorro es la res-
puesta a un planteamiento racio-
nal y temporal de los ingresos,
variables a lo largo de la vida.
Las personas ahorrarian durante
la fase laboralmente activa para
disponer de recursos en su jubi-
laciéon. En el final de su ciclo
vital, al individuo le corresponde-
ria una etapa de desahorro efec-
tivo. Pero, un importante 27 por
100 de los jubilados de 1997
ahorraron y un 42 por 100 espe-
ra hacerlo en 1998. Parece poco
coherente con la teoria del ciclo
vital que los individuos de mas de
64 anos hayan ahorrado y que
este porcentaje sea incluso algo
superior al de los ahorradores en
el tramo de 45 a 54 afos. Sin em-
bargo, si existe una relacion in-
versa entre la esperanza de aho-
rrar y la edad. Las condiciones
familiares y los ingresos pueden
cambiar en los grupos mas jéve-
nes, dificilmente en los hogares
de mas de 64 anos.

Las razones de esta anomalia
son variadas: el habito de aho-
rrar, la inseguridad ante una eta-
pa vital con fecha fija de inicio e
indeterminada de final, la reduc-
cién de las necesidades, la pre-
vision de largas y costosas en-
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fermedades... Todas estas son
causas razonables para que la
persona mayor siga ahorrando,
aun a costa de reducir las pautas
de consumo de su vida activa.
Tampoco pueden olvidarse los
motivos altruistas, como dejar
una herencia, y la universaliza-
cion del sistema de la Seguridad
Social; las pensiones han alcan-
zado a capas de poblacion como
las agricolas con un tipo de eco-
nomia distinta de la urbana que
permite ese ahorro.

Las teorias del ciclo vital po-
nen en relacién ingresos con ne-
cesidades de gasto en un con-
texto econdmico sin Seguridad
Social y con bajas tasas de de-
sempleo. En Espanfa, el merca-
do laboral se esta articulando
dualmente: un amplio segmento
de poblacion con ingresos es-
tables y una minoria creciente
con ingresos inestables. Precisa-
mente, son los jubilados y pen-
sionistas los que tienen unos
ingresos estables con unas me-
nores necesidades personales
de gastoy, de ahi, su ahorroy ex-
pectativas de ahorro.

Otra aparente incoherencia
aparece en el estrato entre 45y
54 anos de edad. Normalmente,
los individuos con esas edades
se encuentran en la etapa mas
productiva de su profesion, sin
embargo soélo un 25 por 100 dice
que pudo ahorrar. La mayoria de
los individuos de ese estrato es-
tablecieron sus hogares hace
anos y sus hijos tienen una edad
entre los 20-25 afhos. La tasa de
paro entre esos jovenes es muy
alta y es causa de un conocido
retraso de su salida del hogar
hasta alrededor de los 30 afnos.
Es decir, los padres entre 45y 54
anos transfieren de forma priva-
da parte de sus recursos hacia
sus hijos parados que, en otras
épocas, serian independientes
econémicamente. Por otra parte,
este papel de la familia reduce
los efectos extremos del paro ju-

venil y permite que se asuma la
alta tasa de paro entre los jove-
nes.

Los solteros jovenes e inde-
pendientes constituyen el gru-
po mas ahorrador (45 por 100) y
con mejores expectativas (65
por 100) frente a los casados
(34 y 53 por 100, respectivamen-
te). La encuesta deja clara la fal-
sedad del viejo dicho de que «los
ninos nacen con un pan debajo
del brazo». El numero de ahorra-
dores en las familias de mas de
cinco personas es el mas bajo
(26 por 100) menor, incluso, que
entre los jubilados. Un motivo
mas para justificar la baja tasa de
natalidad espanola. La percep-
cion de la carga econdmica de
los hijos, durante la vida activa
de los padres, es un freno impor-
tante de la natalidad en una so-
ciedad preocupada por su bie-
nestar material y con escasas
ayudas econdmicas del Estado
hacia la familia.

A fin de profundizar en las ca-
racteristicas de los diferentes
grupos segun su capacidad y
previsiones de ahorro se realizo
un analisis de segmentacién de
las tres variables senaladas:

¢ El nimero de ahorradores.

¢ La posibilidad de ahorrar en
este ano.

¢ El numero de desahorrado-
res.

El analisis de segmentacion
utiliza diferentes técnicas esta-
disticas para:

1) Identificar grupos homo-
géneos en la variable de inte-
rés (grupos de desahorradores
0 grupos de ahorradores, por
ejemplo).

2) Dividir la poblacién/mues-
tra estudiada en estos grupos.

Esta técnica permite identificar
las variables explicativas mas

importantes. Los resultados mas
destacados de este tipo de ana-
lisis son:

e Los grupos finales de seg-
mentacion en los que se divide la
muestra estudiada.

e El proceso de segmentacion
que revela el peso de las diferen-
tes variables explicativas en la
variable dependiente objeto de
estudio.

Los grupos finales de segmen-
tacion se han formado utilizando
cuatro variables, las mas impor-
tantes para explicar el ahorro y el
desahorro:

e Los ingresos.
e La edad.
e La ocupacion.

e El numero de personas en el
hogar, que es un indicador del
gasto/consumo.

En el cuadro n.? 3 se presenta
el resumen de los grupos finales
de la segmentacion del numero
de ahorradores.

La variable clave para explicar
el numero de ahorradores en un
grupo es el nivel de ingresos,
de modo que en el segmento de
personas con ingresos superio-
res a 200.000 pesetas al mes,
que representa un 12 por 100 de
la muestra, hay un 61 por 100
de ahorradores. Pero en un se-
gundo nivel explicativo, apare-
cen las variables edad, ocupa-
cion y numero de personas en el
hogar. Asi, el porcentaje de aho-
rradores en el grupo con ingre-
s0s menores a 80.000 pesetas
es tan solo del 17 por 100, pero
entre los jubilados de este nivel
de ingresos el porcentaje de aho-
rradores sube al 22 por 100.

Del mismo modo, en los ni-
veles de renta entre 80.000 y
160.000 pesetas, la edad con-
diciona fuertemente el numero
de ahorradores: los mas jove-
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nes ahorran mas. Los mas mayo-
res ahorran menos pero, depen-
diendo del nimero de personas
en el hogar, este ahorro es mas
o0 menos similar al de los jove-
nes. Menor numero de personas
en el hogar lleva a un mayor nu-
mero de ahorradores.

En el segmento de rentas en-
tre 160.000 y 200.000 pesetas el
numero de personas en el hogar
es la variable clave, de modo que
el numero de ahorradores es del
52 por 100 en las familias con
hasta tres miembros en el hogar,
y se reduce al 38 por 100 en las
familias con cuatro y mas compo-
nentes.

Por tanto, la influencia de los
ingresos en el ahorro esta modu-
lada, sobre todo, por la edad y
por el niumero de componentes
de la familia. Esta idea se refleja
certeramente en los primeros y
ultimos puestos de los grupos fi-
nales de segmentacion.

El grupo con mayor numero de
ahorradores es el que ingresa
mas de 200.000 pesetas al mes,
pero el siguiente es el que tiene
unos ingresos entre 160.000 y
200.000 pesetas si el cabeza de

familia tiene menos de 25 anos y
no hay mas de tres miembros en
el hogar. En el otro extremo, el
grupo con menos ahorradores es
el del segmento de renta de me-
nos de 80.000 pesetas, en dicho
segmento soélo hay un 17 por 100
de ahorradores, pero el segundo
grupo con menor nimero de aho-
rradores es el formado por las
personas de menos de 35 anos
en familias con cuatro y mas
componentes y nivel de ingresos
entre 80.000 y 120.000 pesetas.

El analisis de los desahorra-
dores permite matizar la inter-
pretacién anterior (véase cuadro
numero 4). Las variables mas in-
teresantes para explicar el en-
deudamiento siguen siendo las
mismas, pero el grupo donde hay
el mayor nimero de desahorra-
dores es el de parados con ingre-
sos por debajo de las 80.000
pesetas y el grupo con menor nu-
mero de desahorradores es el
de personas con ingresos entre
160.000 y 200.000 pesetas en
familias de hasta tres miembros.

Como puede verse, de nuevo
la influencia de los ingresos en el
endeudamiento viene condicio-

nada por el numero de personas
en el hogar y la ocupacion.

Las expectativas de ahorro
(posibilidad de ahorrar) son ana-
lizadas en el cuadro n.® 5. El gru-
po con unas expectativas mayo-
res es el formado por personas
jévenes (menos de 35 afnos) e
ingresos altos (méas de 160.000
pesetas), seguido del grupo de
ingresos altos y personas mayo-
res, siempre que el niumero de
miembros en la familia no sea su-
perior a tres. Como puede verse
ingresos, edad y necesidades de
gasto condicionan claramente
las expectativas de ahorro.

Las expectativas mas reduci-
das de ahorro se producen en el
grupo de bajos ingresos (menos
de 80.000 pesetas) y en el grupo
de ingresos intermedios mayores
de 35 anos.

NOTA

(1) Los datos que sirven para la redac-
cion de este trabajo provienen de las encues-
tas encargadas por la Fundacion de las
Cajas de Ahorros Confederadas para la In-
vestigacion Econémica y Social. Los resulta-
dos de los diferentes sondeos aparecen en
Cuadernos de Informacion Econémica en los
meses de febrero, julio y diciembre.
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CUADRO N.2 1

OPTIMISMO Y PESIMISMO ECONOMICO ENTRE AHORRADORES Y NO AHORRADORES

(Porcentaje)

. VALORACION DEL MOMENTO DE COMPRA

FaVOTaDIES ..ot
DeSfavorables ........cc.iiiiiiiiiiiii e

. ECONOMIA NACIONAL

Expectativas
IMIBJOTAIE .t
Empeorara
Experiencia -
Ha.mejorado srssmmmmmmsonssmrimas e R R
Ha €MPEOTAdO ......eiiiiiiiiieiiee e

. ECONOMIA FAMILIAR

Expectativas
MEJOTATA wsssussnasvesissuosmosssuassesssy s s e s A AR R sas
ENMDEOTATA .- ioeeiies sonessiiissisiamasssss suskesssibssnmeasasnnmnsssnmesmns smes smms srns s oas smssmrasss

Experiencia
Ha mejorado ....
Ha empeorado

Ahorradores No ahorradores
49 28
51 72
45 23
14 35
41 21
20 39
30 13
10 26
19 7
15 36

Fuente: Encuesta periédica ISC.
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CUADRO N.22

AHORRO Y EXPECTATIVAS DE AHORRO. EMULACION CON VARIABLES SOCIODEMOGRAFICAS
(Porcentaje)

Ahorraran en 1998

MEDIA: .....onmsnennssammnamennsmmmensennmasseadsbasssiSsssssniiasbnins e nnssnss samponmeinbm LARs e AR FOTRIRFES 36
ESTUDIOS
HASIAL PHIMATIOS ..connnsnrendonsssive ifriissiietombs sissmmbnsseainnnsdsrshebs st ST 24
PrIMETIOS eitiieiieiiite ettt e e e e e e et e e e et e e e 30
Bachiller Elemental . 41
Bachiller'SUp:/F. ProfeSional......cwmswsismmsmsssomsosimssssmssivessss 45
Grado Medio, UnIVersitarios .. .uusssssssssssmssasssmivmssmrssassossinsmrassis 47
INGRESOS
BRJOS wusieunssssmromsms suvvmsmsns orenmass soms s o6 oD 5 oSN S B S 16
METIOS :usmmnismsavmm s A T T T T AT R 36
AIROS et e e e e e e e as 59
ESTADO CIVIL
Soltero/a 45
Casado/a .. 34
Viudos/as, diVOrCiadoS/as.........cuuiiiriiiiiiiiiiii e 26
OCUPACION
AGHCUNOTES wisuuncsnammmssvivmssmsmmsvessens svunsssssissnsaomssvsssusss svivsm e rasavsvs sssvassnosessnas 40
Empresarios, propietarios... - 39
Profesionales, técnicos....... = 48
Empleados ..........cccoeeen. s 43
Obreros especializados ............ccooiiiiviiiiiiiiiiiiiieie e 46
Obreros sin especializar.............cccoiiiiiiiiiiiiiiii 32
Amas de casa o 31
JUDIAAOS suvumssmvumsssnsuissnoms s mvmeio i sas sy sies s Vi S aoua Ve S aee G4 27
Baragos ;i s s e e S s e e e e R 26

56

40
54
61
66
60

30
61
78

65
53
45

85
54
58
65
69
64
50
42
45

Fuente: Encuesta periddica ISC.
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CUADRO N.23

GRUPOS FINALES DE SEGMENTACION VARIABLE DEPENDIENTE: PORCENTAJE AHORRADORES
= T hadm e A e e s o e S 1 - L e I S g e s el R R W e e Ve s M s e e

Porcentaje ahorradores Porcentaje del grupo
en el grupo sobre el total
1. Personas con ingresos superiores a 200.000 pesetas .............cccceeeeennn 61 12
2. Ingresos entre 160-200.000 pesetas, de menos de 25 afos y entre una y
cuatro personas en eINOQEAY v mrm s s S 67 2
3. Ingresos entre 120 y 160.000 pesetas de menos de 25 anos.............c........ 52 3
4. Ingresos entre 160-200.000 pesetas de mas de 25 anos y cuatro o mas
Personas en el NOGAr ........c..ociiiiiiiiiiiii e 47 5
5. Ingresos de 120-160.000 pesetas, de mas de 25 afos y cuatro o mas per-
sonas enelhogar usussmmepmmmnimmsesses s s s 43 6
6. Noicontesta a 08 INGreses:wsrmmermmrrinsms sy R 43 27
7. Ingresos de 80-120.000 pesetas y menos de 35 aN0S .......c..cceeveveveenns 39 7
8. Ingresos de 160-200.000 pesetas con cinco o mas personas en el hogar .... 38 2
9. Ingresos de 80-120.000 pesetas, mas de 35 anos y de una a cuatro per-
S0nas 6Bl HOGAF . e a s 31 7
10. De 120 a 160.000 pesetas, con mas de 25 anos y mas de 4 personas en
oo | R T NS 29 6
11. De 80 a 120.000 pesetas, con mas de 35 afos y mas de cuatro perso-
Nas €N €l NOGAT .......ccooiiiiiiiiiii 22 5
12. Ingresos de menos de 80.000 PESELAS ......c.imiimeimmeaisimmsmiesiimensens 17 18
100
CUADRO N.° 4

GRUPOS FINALES DE SEGMENTACION
VARIABLE DEPENDIENTE: PORCENTAJE DESAHORRADORES
S T e W T T T L el e s - e e | T | = e e e s e e e Ve e S TRty ) e G [ 1

Porcentaje desahorradores Porcentaje del grupo

sobre el total

1. Ingresos menores de 80.000 pesetas y parados ............ccccoeveiiiriieiienenn. 24 3
2. Entre 80.000 y 120.000 pesetas de ingresos, mas de 35 afos y mas de

€inco personas:en €l NOGAr ..«wissswsississmisassmismms s ssssmss 14 5

3. Menos de 80.000 pesetas de ingresos, ocupados y amas de casa .......... 14 6
4. Entre 160 y 200.000 pesetas de ingresos, con cinco y mas miembros en el

NOGAT . 9 2

5. Menos de 80.000 pesetas de ingresos y jubilados...... 9 9

6. Entre 80.000 y 120.000 pesetas de ingresos y menos de 35 afios 9 7

7. Entre 120 y 160.000 pesetas y mas de 25 afos ........cccccevceeiueevieenenninns 7 12
8. Entre 80 y 120.000 pesetas de ingresos, mas de 35 afos y hasta cuatro

PErsonas 8N €l NOGAN :iuuuiriiiiimviteiinmnmismmssnsssmsosmmesmnsasssnsssasseassnassnres 6 7

9. Mas de 200.000 pesetas de ingresos... 5 12

10. No contestan @ l0S iNgresos ..........ccvviiiiiiiiviiiciiieiecccc e 5 27

11. Entre 120 y 160.000 pesetas de ingresos y menos de 25 afos .............. 4 3
12. Entre 160 y 200.000 pesetas de ingresos y hasta cuatro personas en el

NOGA s ssmsmwmsressiesswinsom o m e s F e SR S SR04 345U Re A e St ssoe 3 7

100
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CUADRON.®5

GRUPOS FINALES DE SEGMENTACION

VARIABLE DEPENDIENTE

: POSIBILIDAD DE AHORRAR EN EL ANO

Porcentaje de posibles

Porcentaje del grupo

ahorradores sobre el total

1. Mas de 160.000 pesetas y menores de 35 af0S.......ccccevvvieiireiiiecnnnens 79 1
2. Mas de 160.000 pesetas, mas de 35 afos y hasta tres personas en el

(8]0 L T T 73 8

3. Entre 120 y 160.000 pesetas de ingresos y personas con ocupacion 73 8

4. De 80 a 120.000 pesetas y menos de 35 anos .... 69 7

5. No declaran 10s iNgresos ..........ccccviveiiiiiiiiiiccie e - 62 30

6. De 120 a 160.000 pesetas, amas de casa, jubilados y parados ............ 60 6
7. Mas de 160.000 pesetas de ingresos, mas de 35 afos y mas de cuatro

personas en BlINOTANr s e s R IR NEaE 59

8. De 80 a 160.000 pesetas de ingresos y mas de 35 afos ............ccceeueunne. 50 10

9. Entre 60 y 80.000 pesetas de ingresos . 40 10

10. Hasta 60.000/pesSetaside iMGrES0S.. .. cusvimmsmumsssmisesmassvi sy sesss 29 7

100

Resumen

Este trabajo se basa en la informacion sobre el ahorro pro-
porcionada por la Encuesta del Sentimiento Econédmico del
Consumidor. La realizacion de sondeos cuatrimestrales desde
1977 ha permitido un analisis longitudinal del numero de aho-
rradores y de sus previsiones durante los afos noventa. Los
resultados indican que una amplia mayoria de los espafoles
muestra una actitud favorable hacia el ahorro, pero sélo uno
de cada tres lo consigue. Mas de la mitad de la poblacion gas-
ta todo el dinero que ingresa.

A fin de profundizar en las caracteristicas de los diferentes
grupos de poblacion, segun su capacidad y previsiones de aho-
rro, los autores han realizado un analisis de segmentacion del
nuimero de ahorradores, desahorradores y expectativas de
ahorro. Los grupos finales de esta segmentacion se han for-
mado utilizando las variables que han resultado ser las mas
importantes para explicar el ahorro y el desahorro: los ingre-
sos, la edad, la ocupacién y el nimero de personas en el ho-
gar. Aunque la renta familiar sea clave, en un segundo nivel
explicativo aparecen las otras tres variables sefaladas.

Palabras clave: ahorro, desahorro, analisis de segmentacion,
grupos finales, variables explicativas.

Abstract

This study is based on information on saving provided by
Consumer’s Economic Sentiment Survey. Quarterly opinion
polls carried out since 1977 have permitted a longitudinal analy-
sis of the number of savers and of their forecasts during the
90s. The results indicate that a large majority of Spaniards
have a favourable attitude towards saving, but only one in
three actually manage to do it. Over half the population spend
the whole of their income.

In order to study the different population groups in greater
depth, the authors made a segmentation analysis of the num-
ber of savers, de-savers and saving expectations. The final
group of this segmentation are formed by using the variables
that have proved to be the most important for explaining saving
and de-saving: income, age, occupation and number of mem-
bers of the household. Although family income is the crux of
the matter, the other three variables mentioned appear at a se-
condary level of explanation.

Key words: saving, de-saving, segmentation analysis, final
groups, explanatory variables.
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