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I. INTRODUCCION

A observacion de estadisticas por paises re-

lativas a crecimiento econémico y actividad

exportadora es indicativa de que, en general,
son los paises con mayor ritmo de crecimiento de
las exportaciones aquellos que, a su vez, han ex-
perimentado un mayor ritmo de expansion econo-
mica. Esta evidencia ha motivado la aparicion de
un buen numero de trabajos que tratan de justificar
la contribucion de la actividad exportadora al cre-
cimiento economico a largo plazo. Segun esta
literatura, son las posibles economias de escala
asociadas a la actividad exportadora, la mayor pro-
ductividad marginal de los recursos productivos (ca-
pital y trabajo) asignados a producir bienes para la
exportacion, frente a los orientados a producir bie-
nes para el mercado interior, o las externalidades
generadas por el sector exportador, algunas de las
justificaciones aducidas para explicar un nexo cau-
sal que se supone discurre de exportaciones a cre-
cimiento del PIB. Argumentos de este tipo han si-
do, sobre todo, frecuentes en el momento de explicar
la expansion econémica de paises en vias de de-
sarrollo.

Cabe, por otro lado, una interpretacion alternati-
va del proceso. Segun esta argumentacion, la me-
jora en la eficiencia productiva de una economia
debe manifestarse en una ganancia de competitivi-
dad, a la vez que en una expansion de su output.
Las exportaciones serian, en este caso, un subpro-
ducto de un aparato productivo mas eficiente y com-
petitivo, factor que también explicaria el crecimien-
to del producto interior bruto.

Obseérvese que la diferencia basica entre ambas
lineas argumentales radica en que en el primer ca-
SO se supone un nexo causal que discurre de ex-
portaciones a crecimiento. A diferencia, en el se-
gundo, tanto las exportaciones como el crecimiento
son la consecuencia de una mayor eficiencia pro-
ductiva, que permite que la economia gane com-
petitividad en los distintos mercados. De hecho,
el contraste de esta segunda linea argumental ha
motivado la aplicacion de numerosos tests de cau-
salidad a la Granger, con objeto de determinar
si las exportaciones causan el crecimiento o, por

el contrario, si el crecimiento causa las exporta-
ciones.

Como en economia suele suceder, los resulta-
dos de estos contrastes no son completamente re-
solutivos. De hecho, una posicion ecléctica puede
estar avalada tanto por razones conceptuales co-
mo empiricas. La linea argumental de este eclecti-
cismo podria sintetizarse senalando que una eco-
nomia mas eficiente debe manifestarse en un
incremento de la actividad exportadora y en una ex-
pansion del output, y que de un elevado peso del
sector exterior en el PIB probablemente se deriven
efectos positivos sobre la eficiencia productiva via
los distintos tipos de externalidades que la literatu-
ra sobre exportaciones y crecimiento considera.

La exposicion que sigue tiene por objeto ofrecer
los resultados de la aplicacion de este tipo de mo-
delizaciones a los paises que forman parte de la Eu-
ropa de los Doce en el periodo 1960-1993. La prin-
cipal diferencia entre esta estimacion y el grueso de
estimaciones contempladas en la literatura radica
en el tipo de paises analizados. Los paises de la
Union Europea son paises desarrollados, mientras
que, tradicionalmente, si bien con ciertas excepcio-
nes, las estimaciones han estado centradas en pai-
ses en vias de desarrollo. En cuanto a la fuente de
informacion utilizada, procede de los anexos esta-
disticos de la revista European Economy, que pu-
blica la Comision para las Comunidades Europeas.

El siguiente apartado ofrece un breve repaso de
la literatura relativa a los efectos de la exportacion
sobre el crecimiento y a los resultados obtenidos a
través de la aplicacion de diversos tests. El apar-
tado Il tiene por objeto la presentacion de los re-
sultados de la estimacion de un modelo que liga
crecimiento econémico a actividad exportadora
atendiendo a las externalidades de la exportacion
destacadas en la literatura. En el IV, se utilizan co-
mo subproducto las ecuaciones de crecimiento es-
timadas para ahondar en el examen del posible ago-
tamiento de la convergencia real en los paises de
la Europa de los Doce. Por dltimo, el trabajo con-
cluye con unas consideraciones finales.

Il. UN BREVE REPASO DE LA LITERATURA

El objeto de este apartado es ordenar una serie
de trabajos que han abordado la problematica del
crecimiento ligandola al sector exterior de la eco-
nomia. Con objeto de facilitar la presentacion, es-
tos trabajos, publicados la mayoria en el Journal of
Development Economics, han sido clasificados, de
forma en ocasiones un tanto opinable, en dos gru-
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pos: a)trabajos que analizan la exislencia de un po-
sible nexo causal que discurre de exportaciones a
crecimiento, y que tratan de profundizar en los po-
sibles mecanismos subyacentes, y b) trabajos que
plantean la aplicacion de distintos tests de causali-
dad entre exportaciones y crecimiento, y que tratan
de obtener la direccién de ésta en funcion del em-
pleo de criterios de tipo estadistico.

a) Las exportaciones como motor del crecimiento

Dentro de los trabajos clasificados en el primer
grupo —es decir, de aquellos que presuponen un
nexo causal de exportaciones a crecimiento— des-
tacan las contribuciones de Balassa (1977, 1978,
1985), Heller y Porter (1978), Michaely (1977), Ty-
ler (1981) y, sobre todo, de Feder (1982). El plantea-
miento de Feder se ha aplicado a distintos contex-
tos, si bien el desarrollo inicial del modelo estuvo
orientado a analizar los efectos de la exportacion.
Es evidente que si las exportaciones forman parte
del PIB, los crecimientos del PIB y de las exporta-
ciones deben mostrar una asociacion positiva. No
obstante, el extremo que Feder desarrolla y forma-
liza es que la contribucion de las exportaciones al
crecimiento excede a la que cabria esperar de la
simple logica contable. Para ello, desarrolla una
funcién de produccion con dos sectores que repre-
sentan la produccion de bienes orientada a satisfa-
cer la demanda interna y la produccion de bienes
que trata de satisfacer la demanda exterior. Un in-
genioso y sencillo analisis, que posteriormente, en
el apartado |11, se detalla, le permite identificar la
diferencia en la productividad marginal de los in-
puts orientados a satisfacer la demanda interna,
con respecto a la productividad marginal de los in-
puts orientados a producir bienes que satisfacen la
demanda externa. La diferencia es favorable al sec-
tor exterior, lo que le lleva a identificar un nexo cau-
sal positivo de exportaciones a crecimiento. La con-
clusion es que el crecimiento puede potenciarse no
solo a través del incremento de los niveles agrega-
dos de trabajo y capital, sino también a través de
una reasignacion de recursos del sector menos efi-
ciente —es decir, el no exportador— al sector mas
eficiente, que es precisamente el sector exporta-
dor. El marco mas competitivo en el que opera el
sector exportador, el mayor contacto de éste con
las innovaciones exteriores, en analogia al tipo de
formulaciéon ofrecido por Romer (1986). o la mayor
incertidumbre asociada a la empresa exportadora,
son algunas de las razones que pueden justificar el
mantenimiento de esta diferencia de productividad.
El enfoque de Feder ha tenido una notable influen-
cia en trabajos posteriores, que han aplicado su for-

mulacion a distintas problematicas con objeto de
apreciar productividades diferenciales a escala sec-
torial.

El enfoque de Feder ha sido también utilizado por
Ram (1987), empleando series de corte transver-
sal y temporal para evaluar el efecto de las expor-
taciones. Como este autor senala, la contribucion
de las exportaciones al crecimiento se ha justifica-
do en la literatura en funcion de los beneficios deri-
vados de la especializacion, las economias de es-
cala aparejadas al ensanchamiento del mercado,
la mayor utilizacion de la capacidad productiva de-
rivada de la actividad exportadora o el efecto tec-
nolégico inducido por la exportacién. En cualquier
caso, las conclusiones de Ram, aungque favorables
a la hipotesis de Feder, alertan acerca de la gran
variedad de resultados obtenidos segun la muestra
empleada.

El trabajo de Kohli y Singh (1989) sigue tambien
la linea de Feder, pero introduce las ideas de la exis-
tencia de un esfuerzo exportador minimo y de ren-
dimientos decrecientes de la exportacion. En esta
misma corriente de cualificaciones de los hallazgos
de Feder, se insertan los trabajos de Moschos (1989)
o de Fosu (1990).

Grossman y Helpman (1990), en una nota que
comenta la «<nueva» teoria del crecimiento, vincu-
lan la accion positiva del sector exportador sobre el
crecimiento econdmico a traves de, fundamental-
mente, su contribucion a la acumulacion de conoci-
mientos. En particular, los autores concluyen que
«parece claro que son los paises menos desarro-
llados los que potencialmente pueden resultar mas
beneficiados del intercambio exterior, dado que, en
principio, son estos paises los que con mas venta-
ja pueden aprovecharse del amplio stock de cono-
cimientos acumulados en el mundo industrializado;
pero es igualmente claro, a partir de la pobre expe-
riencia de crecimiento de algunos de estos paises,
que los flujos de tecnologia entre paises distan de
ser automaticos. Es preciso conocer mucho mas
acerca de los mecanismos a traves de los que la
tecnologia y los conocimientos se difunden a nivel
internacional». El interés de esta cita radica en
subrayar uno de los mecanismos a través de los
cuales la potenciacion del sector exterior puede im-
pulsar el crecimiento, y que se enmarca dentro de
la reciente literatura scbre crecimiento endogeno.

Otra via a traves de la cual las exportaciones pue-
den ejercer un efecto positivo sobre el crecimiento
es la destacada por Salehi (1991). Junto a la ma-
yor eficiencia asignativa, a las economias de esca-
la o al efecto «aprendizaje», cabe anadir que la po-
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tenciacion de las exportaciones contribuye a elimi-
nar el efecto «penuria» de importaciones; es decir,
de aquellas importaciones necesarias para que el
desarrollo econoémico tenga lugar. En tal sentido, la
promocion de las exportaciones resultara especial-
mente recomendable en paises que sean incapa-
ces de obtener suficiente ayuda externa o capital.

El reciente trabajo de Levine y Renelt (1992) ha
ejercido un notable impacto en la macroeconome-
tria del crecimiento. Estos autores, siguiendo la su-
gerencia metodologica de Leamer (1978, 1985), tra-
tan de clasificar la evidencia con relacion a ciertas
hipotesis sobre los factores explicativos del creci-
miento entre fragil y robusta. Una evidencia es ro-
busta cuando, a pesar de introducir ciertos cambios
en la hipotesis de partida, se siguen derivando si-
milares resultados. Mas técnicamente, cuando a
pesar de introducir ciertos cambios en la informa-
cion a la que se condiciona, que viene fundamen-
talmente representada por el modelo tedrico y por
los datos de partida —si bien Levine y Renelt ope-
ran siempre con los mismos datos y lo que hacen
es modificar la lista de variables explicativas—, el
signo y el orden de magnitud de los coeficientes se
mantiene invariable. El mecanismo de modificacién
en la informacidn a la que se condiciona procede
de los distintos modelos tedricos que se comparan.
Por el contrario, una evidencia es fragil cuando al
modificar la informacion a la que se condiciona, las
implicaciones cambian. La propuesta metodoldgica
de Leamer ha sido objeto de ciertas criticas en eco-
nometria (véase, por ejemplo, Pagan, 1995), y el
trabajo de Levine y Renelt es una de las pocas apli-
caciones practicas de esta propuesta. Con respec-
to a exportaciones y crecimiento, Levine y Renelt
senalan que: «ldentificamos correlacién positiva
robusta entre el crecimiento y la participacion de
la inversion en el PIB, y entre esta participacion de
la inversion y la ratio del comercio internacional en
el PIB». La implicacion seria que el efecto positivo
del comercio internacional sobre el crecimiento dis-
curriria, fundamentalmente, a través de la poten-
ciacion de la inversion, mas que por medio de una
mejora en la eficiencia asignativa, que es uno de
los mecanismos sobre el que mayor énfasis ha
puesto la literatura tedrica y empirica sobre el cre-
cimiento.

Trabajos mas proximos en el tiempo que han abor-
dado esta problematica, completando el enfoque
de Feder o aplicando mas modernas técnicas de
analisis, tales como la teoria de la cointegracion,
son, a titulo ilustrativo, los de Coe y Moghadam
(1993), Hansen (1994), Bilginsoy y Khan (1993}, o
Helliwell (1994). En cualquier caso, del repaso de
estas contribuciones se reafirma la importancia del

trabajo inicial de Feder como motor de una abun-
dante literatura.

b) Causalidad entre exportaciones y crecimiento

Una vision mas estadistica del problema es la
que trata de apreciar la direccion del posible nexo
causal entre exportaciones y crecimiento. Es un he-
cho conocido que correlacion no significa causali-
dad; entre otras razones, porque puede haber una
tercera variable que influya, positiva o negativa-
mente, sobre las dos que muestran asociacion. A
titulo ilustrativo, un hecho estadisticamente docu-
mentado es que, durante el proceso de industriali-
zacion, la tasa de natalidad y el numero de cigie-
nas en un conjunto de ciudades de Suecia mostraron
una correlacion positiva y estadisticamente signifi-
cativa. En este caso, es el desarrollo econdémico la
tercera variable omitida que explica una caida de
la natalidad, a la vez que un aumento de la polu-
cion que indujo a las cigiiefas a emigrar.

Por otra parte, si entre dos variables se observa
una correlacion positiva, y aun a pesar de que exis-
tan razones tedricas que permitan justificar esta co-
rrelacion, permanece, por otro lado, la duda del sen-
tido de esta causalidad. El test de causalidad tipo
Granger (1969) sugiere que entre las variables «Y»
y «X» cabe hablar de causalidad de «X» sobre «Y»
si, considerando |la informacion pasada de estas
dos variables y de otras que puedan resultar rele-
vantes, los valores desfasados de «X» contribuyen
a mejorar |a prediccion de «Y». Cabe, por contra,
hablar de causalidad de «Y» sobre «X» si los valo-
res desfasados de «Y» contribuyen a mejorar la pre-
diccion de «X». Finalmente, se tiene feedback si se
verifican a la vez ambas posibilidades. El test, em-
pero, no esta exento de dificultades. Una aplicacion
mecanica del contraste debe conducir, por ejemplo,
a descubrir que «el hombre del tiempo» causa a la
climatologia. Por ello, como senala Zellner en un
antiguo y muy interesante trabajo (Zellner, 1979),
es conveniente definir la causalidad en términos de
predecibilidad de acuerdo con una ley, o conjunto
de leyes, con objeto de obviar lo que cabria inter-
pretar como causalidad, o ausencia de causalidad,
espuria.

Una dltima posibilidad a sefalar es la existencia
de causalidad instantanea. Se da este supuesto
cuando, después de descontar la informacién pa-
sada, los valores contemporaneos de «Y» y de «X»
estan correlacionados. El sentido de la causalidad
instantanea no puede dirimirse a través del recurso
a criterios de tipo estadistico, y es la teoria la que
debe decidir. De hecho, como en Raymond (1995)
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se comprueba, exportaciones y crecimiento mues-
tran este tipo de causalidad.

En esta corriente de analisis de contraste de cau-
salidad entre exportaciones y crecimiento, y direc-
cion de la misma, se enmarcan, por ejemplo, los
trabajos de Jung y Marshall (1985), Kunst y Marin
(1989), Ghartey (1993), Atukeren (1994) o Sharma
y Dhakal (1994).

En general, estos estudios han planteado ciertas
dudas sobre la relacion causal que identifica las ex-
portaciones como un motor del crecimiento. Como
ilustracion, Jung y Marshall concluyen senalando
que los resultados del test cuestionan la validez de
la hipotesis de las exportaciones como impulsoras
del crecimiento. Por otro lado, Kunts y Marin pre-
sentan un analisis de causalidad indicativo de «la
inexistencia de ligazon causal de las exportaciones
sobre la productividad en Austria, mientras que la
hipotesis nula de no causalidad de la productividad
sobre las exportaciones debe ser rechazada a los
niveles de significacion usuales». De hecho, un si-
milar resultado al obtenido por estos dos autores
se documenta en Raymond (1995) para los paises
de la Union Europea. En cualquier caso, como an-
tes ya se ha senalado, los resultados de un test de
causalidad no permiten identificar el sentido de la
causalidad instantanea. Finalmente, el estudio de
Sharma y Dhakal utiliza una muestra de treinta pai-
ses en vias de desarrollo en el periodo 1960-1988.
De los treinta paises analizados, en cinco se halla
la existencia de feedback entre exportaciones y cre-
cimiento, en seis las exportaciones causan el
crecimiento, en ocho el crecimiento causa las ex-
portaciones, mientras que no se observa relacion
causal en los restantes once paises.

Finalmente, existe una abundante literatura, difi-
cil de clasificar en los dos epigrafes previos, que
examina la contribucion del sector exterior al creci-
miento en el contexto mas amplio de politica co-
mercial en general. Este podria ser el caso de, por
ejemplo, los trabajos de Kravis (1970), Krueger
(1980), Dollar (1992) o Rodrik (1994). Como ilus-
tracion, el trabajo de Dollar construye un indice del
grado de orientacion exterior de la politica comer-
cial. La conclusion es que un elevado grado de orien-
tacion exterior esta positivamente correlacionado
con los niveles de PIB per capita. Este es el caso
de las economias asiaticas frente a los paises lati-
noamericanos. El autor concluye senalando que los
resultados implican que la liberalizacion comercial
y el mantenimiento de un tipo de cambio real esta-
ble, y no sobrevalorado, podrian contribuir a mejo-
rar los resultados de crecimiento en un amplio con-
junto de paises en vias de desarrollo.

Como resumen del repaso de |a literatura, po-
drian quiza derivarse tres conclusiones:

1) En primer lugar, la casi totalidad de trabajos
apoyan la orientacion exterior de la economia co-
mo una condicion necesaria, aunque quiza no sufi-
ciente, para el desarrollo. Parece que la experien-
cia, en general, confirma el fracaso de las politicas
de sustitucion de importaciones, estrategia de poli-
tica economica en boga en los sesenta.

2) En segundo lugar, cabe subrayar ciertas ex-
ternalidades derivadas de la exportacion. Entre és-
tas, se hallan las posibles economias de escala, el
papel positivo de la competencia internacional so-
bre el sector exportador y sobre la asimilacion de
nuevas pautas tecnologicas y organizativas que con
posterioridad se difunden a la totalidad de la eco-
nomia, o la productividad diferencial positiva del
sector que produce bienes para el mercado exte-
rior frente al sector que produce para satisfacer la
demanda interna.

3) No obstante, en tercer lugar, podria ser ina-
decuado atribuir la totalidad de la asociacion entre
exportaciones y crecimiento al efecto de la expor-
tacion como motor del crecimiento. De hecho, pue-
de suceder gue una economia mas competitiva se
caracterice a la vez por una mayor expansion del
output y de las exportaciones. En este caso, seria
la mejora de la eficiencia productiva la variable que
explicaria la asociacion entre crecimiento de las
exportaciones y de la productividad. Por otro lado,
esta mejora de la eficiencia productiva podria deri-
varse de diversas razones; entre otras, de la poten-
ciacion de la inversién, argumento que estaria en
linea con la sugerencia de Rodrik (1994) cara a la
explicacion del milagro asiatico.

] APLICACI,ON DEL MODELO DE FEDER
A LOS PAISES DE LA EUROPA
DE LOS DOCE

El modelo bisectorial de Feder es una forma de
racionalizar la causalidad instantanea observada
entre exportaciones y crecimiento que la literatura
destaca. Tal como el recuadro incluido en este ar-
ticulo detalla, el modelo de Feder presupone dos
funciones de produccion explicativas del output na-
cional. Una de ellas explica el output que la econo-
mia produce para satisfacer la demanda domeésti-
ca, mientras que la segunda es la relevante para
explicar el output producido que satisface la de-
manda de exportaciones. Por otro lado, las expor-
taciones pueden formar parte como input de la fun-
cion de produccién domestica para captar posibles
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EL MODELO BISECTORIAL DE FEDER CON CAMBIO TECNICO EXOGENOQ

El modelo de Feder consiste en postular dos funciones de
produccion que caracterizan a los sectores productor de bie-
nes que satisfacen la demanda interna y productor de bienes
que salisfacen la demanda exterior o de exportaciones. El pian-
teamiento, como es evidente, resulta aplicable a otros contex-
tos en los que sea factible considerar sectores productivos de
distintas caracteristicas.

Funcion de produccion

D=f(K, N, X A) 1]
X=g (K., N, A) i2l
Y=D+X 3

en donde «Y» es el PIB, que se descompone en los compo-
nentes de demanda nacional o doméstico, «D», y exportacio-
nes «X». La produccion del output que satisface la demanda
doméstica obedece a la funcién de produccién [1], en donde
«K,» es el stock de capital orientado a producir bienes domés-
ticos, «N.» es la poblacién ocupada orientada a producir bie-
nes domésticos, «X» son las exportaciones, que se supone
entran en la funcion de produccion de bienes domésticos para
captar posibles externalidades, tales como las derivadas de su
papel motor en la introduccion de técnicas productivas nove-
dosas o su contribucién a la mejora de la cualificacion del per-
sonal. Finalmente, «A,» mide la eficiencia productiva global y
su diferenciacion permite captar el progreso técnico. Es decir,
la parte de la variacion del output no explicada por la utiliza-
cion de inputs.

La misma légica subyace para la funcion de produccion [2],
expresiva de |la produccion de exportaciones. Asi, «K,» es el
stock de capital orientado a producir bienes que se exportan,
«N,» la poblacion ocupada orientada a producir bienes que se
exportan, y «A,» es |a eficiencia productiva global del sector
exportador. Como Feder sefiala, dado gue la asignacion de los
recursos de produccion primarios no es observable, se requie-
re una especificacion que permita estimar la productividad mar-
ginal sectorial utilizando solo datos agregados.

Relacion de productividades marginales entre los
sectores exportador y doméstico

Denominando «g,» a la productividad marginal del capital
en el sector exportador, «f,» a la productividad marginal del ca-
pital en el sector doméstico, «g.» a la productividad marginal
del trabajo en el sector exportador y «f,» a la productividad mar-
ginal del trabajo en el sector doméstico, se postula:

gl/f=g.lf.=1+h (4]

en donde «h» es el tanto por uno de diferencia entre producti-
vidades marginales de los recursos productivos orientados a
los sectores exportador y doméstico.

Resultado de la resolucion del modelo
Operando con las ecuaciones [1] a [4], se obtiene:

CY=1- (HY.)+ (£ /(YIN)- CN +
+(f.+ B (1+h) - CX- (XIY,) + CT

en donde «CY» es el crecimiento del PIB a precios constan-
tes, «|» es la formacién de capital, obtenida como suma de la
inversién en los sectores doméstico y exportador, «N» es la
poblacion ocupada en la totalidad de los dos sectores, «CN»
es el crecimiento de la poblacién ocupada, «CX» es el creci-
miento de las exportaciones a precios constantes, «(X/Y.)» es
la participacion de las exportaciones en el PIB, y «<CT» es la
parte del crecimiento del PIB no explicada por la utilizacion de

[l

inputs, o factor residual, y procede de la diferenciacion de «Ag»
y de «A,». Feder, al igual que muchos otros autores gue han
trabajado en la literatura de exportaciones y crecimiento, no
contempla este componente. No obstante, como en 10s resul-
tados empiricos se comprueba, su contribucion al crecimiento
del output es esencial, y su omision puede sesgar y restar in-
terpretabilidad a los resultados obtenidos.

Con objeto de facilitar la notacién, denominando:
IPIB1 = 1Y,
b= LI(YIN)
e=f + h/{1+h)
XPIBCX=CX- (XIY.)
se tiene:
CY=f.-(IPIB1)+b- (CN)+e- (XPIBCX)+ CT [6]

en donde, a efectos de estimacion, cabe suponer que la pro-
ductividad marginal del capital «f,», la relacién «b» entre pro-
ductividad marginal y productividad promedia del empleo, y
«@», que mide las externalidades de la exportacion junto a la
diferencia de productividades marginales, se mantienen relati-
vamente estables, y que pueden, en consecuencia, ser trata-
das como parametros.

Modelizacion del cambio técnico

Para modelizar el cambio técnico, y en este extremo la apro-
ximacion propuesta difiere de la efectuada por Feder, cabe re-
currir a las técnicas de tratamiento de datos de panel. En efec-
to, el cambio técnico en el pais «i» en el periodo «t», «CT,»,
se explica a través de:

CT,=a+ a. - (LYFYO(=1)).+ ef + ef, 7
en donde:

LYFYO(-1), = log (PIB per capita en PPC de la economia fron-
tera, representada por Estados Unidos, en el periodo «i—1»,
dividido por el PIB per cépita en PPC de |a economia del
pais «i» también en el periodo «i—1»).

ef, = Efectos fijos individuales especificos del pais «i», capta-
dos por variables ficticias propias de cada pais.

ef. = Efectos fijos temporales especificos, captados por varia-
bles ficticias propias de cada periodo de tiempo.

Ecuacion a estimar
Al sustituir [7] en [6] se obtiene la ecuacion a estimar:

(CY).=a,+ - (IPIB1),+ b (CN),+ e (XPIBCX) + o
+ .- (LYFYD(-1)), + ef + ef, + v, 18]

a la que, como es usual, se ha afiadido el elemento de pertur-
bacion aleatoria «u,», para captar la posible influencia de va-
riables omitidas.

La ecuacion [8] constituye la base de la estimacion, si bien,
bajo ciertas hipétesis de independencia entre efectos indivi-
duales y regresores, cabe prescindir de los efectos fijos y con-
siderarlos como aleatorios, definiendo un nuevo elemento de
perturbacion aleatoria:

w,=ef+ ef+ u,
tenadente a captar el «ruido» y la heterogeneidad individual.

Por otro lado, en la estimacion de [8], como también es usual
al operar con datos de panel, cabe efectuar hipdtesis alternati-
vas sobre la presencia de efectos individuales y/o temporales.
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externalidades, como las derivadas de su papel mo-
tor de la introduccion de innovaciones o de un pro-
ceso de aprendizaje en el puesto de trabajo. Se su-
pone al respecto que el sector exportador, al estar
expuesto a la competencia exterior o, simplemen-
te, al estar mas en contacto con el exterior, es una
de las vias de canalizacion de tales procesos. En
cualquier caso, el modelo de Feder sigue operan-
do a pesar de no considerar externalidades de las
exportaciones sobre la produccion doméstica. En
este caso, una elasticidad positiva del PIB con res-
pecto a las exportaciones reflejaria unicamente el
exceso de productividad marginal de los inputs asig-
nados a producir bienes exportados con relacion a
los asignados a producir bienes que satisfacen la
demanda domestica.

Si se admiten productividades marginales dife-
renciales entre los sectores exportador y domeésti-
co, una cuestion que inmediatamente se plantea es
la explicacion del porqué el mercado no elimina ta-
les diferencias. Al respecto, cabria aducir que la
mayor incertidumbre asociada a la empresa expor-
tadora, derivada, entre otras causas, del riesgo de
tipo de cambio, puede constituir una justificacion
de la pervivencia de diferencias. Por otro lado, la
existencia de diferenciales de productividad puede
estar motivada por la mayor competencia a que el
sector exportador se halla sometido, en el sentido
de que, como senala Feder, la competencia induce
innovaciones, la necesidad de adaptacion a cir-
cunstancias cambiantes y el uso eficiente de los re-
cursos productivos.

Naturalmente, en el mundo real, unas mismas
empresas producen a la vez bienes que satisfacen
demanda doméstica y bienes que se producen orien-
tados a satistacer la demanda de exportacion. Las
productividades relativas deben interpretarse en tal
caso como una media ponderada de las productivi-
dades de las empresas, y la hipotesis que subyace
es que cuanto mayor sea la orientacion exterior de
una empresa mayor sera, en general, su eficiencia
productiva.

Después de una serie de operaciones que se de-
tallan en el citado recuadro, la ecuacion a estimar
con datos de panel que se deduce de la formula-
cion de Feder es la siguiente:

(CY),=a+f.- (IPIB1),+ b- (CN), +
+ e - (XPIBCX), + a, - (LYFYO(=1)), + w,

w, = ef + ef + u,

en donde el crecimiento del pais «i» en el periodo
«t», «CY,», viene explicado por la tasa de inversion
«IP1B1», por el crecimiento de la poblacion ocupa-

da «CN», por el crecimiento de las exportaciones
ponderado por la participacion de las exportaciones
en el PIB «XPIBCX:, y por la distancia en renta per
capita del pais con respecto a la frontera de renta
per capita del periodo precedente «LYFYO(-1)», va-
riable que capta el hecho de que cuanto mas aleja-
da esta una economia de la frontera, representada
en este caso por Estados Unidos, mas facil le re-
sulta crecer debido a la posibilidad de imitar, sin ne-
cesidad de inventar, pautas productivas y organi-
zalivas de los paises mas desarrollados, a un menor
coste que si tuviese que inventar. (Véase, por ejem-
plo, Barro (1991) o Abramovitz (1986), donde se
documenta la justificacion economica de esta va-
riable). Cabe sefalar al respecto que Feder no con-
sidera el importante papel que la distancia inicial
de renta con respecto a la frontera puede desem-
pefiar como motor del crecimiento diferencial del
producto interior bruto.

Por lo que respecta al elemento de perturbacion
aleatoria, «w,», capta la heterogeneidad individual
en datos de panel. Los coeficientes que afectan a
las variables explicativas de la ecuacion que se co-
menta se consideran iguales entre paises e inva-
riables en el tiempo. Si éste no es el caso, bajo cier-
tas hipotesis, la heterogeneidad individual puede
quedar recogida por «w,», de suerte que la estima-
cion con datos de panel puede interpretarse como
la aproximacion a una respuesta promedio —vea-
se al respecto la ingeniosa interpretacion de Zell-
ner (1969) recogida por Pesaran y Smith (1993).
Adicionalmente, «w,» también puede incluir efec-
tos individuales especificos propios de cada pais
que se suponen invariables en el tiempo, «ef», ta-
les como localizacion, espiritu de empresa, o siner-
gias en sentido amplio de que goza el pais, asi co-
mo un conjunto de variables omitidas propias de
cada pais, factores que permiten justificar niveles
relativos de renta per capita de equilibrio diferentes
por paises, «mas» los denominados efectos tem-
porales especificos, «ef», que se supone son |os
mismos para cada pais y propios de cada observa-
cion temporal. Estos efectos temporales pueden re-
coger fenomenos tales como el crecimiento del P1B
atribuible a shocks de demanda o los resultados de
shocks de oferta, como los derivados de la crisis
del petrdleo de fines de 1973, y su transmision en-
tre paises.

Obsérvese que la ecuacion de crecimiento pro-
puesta permite descontar del crecimiento del PIB
la parte atribuible a la utilizacion de inputs, a traves
de la tasa de inversion y el crecimiento del empleo,
de suerte que el residuo resultante, que podria iden-
tificarse con el crecimiento de la productividad total
de los factores, se modela a partir del peso de las
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CUADRC N.21

ESTIMACION DEL MODELG DE CRECIMIENTO CON EFECTOS FIJOS INDIVIDUALES Y DISTINTA
PERIODICIDAD TEMPORAL DE LOS DATOS

economia considerada.
XPIBCX. Crecimiento exporlaciones ponderado por su participacion en el PIB.

VARIABLE Daios anuales Dalos quinquenales Datos decenales
4 S — 0,62 (9,21) 0,66 (4,90) 0,18 (0.92)
L L T 0,20 (6,53) 0,06 (1,39) 0,12 (2,43)
LYEYD =) .. om0 mmssismsssismssissss S — 9.89 (13,70) 10,83 (10,07) 7,31 (10,64)
ABIBOM = womenms W L e 0,37 (10,05) 0.33(4.09) 0.47 (3,10)
REE ey (= o o 0.62 0,82 0,88
Error estandar ............... R —— 1425 0,78 0,54
Coef. Autec. @rden 1 ..cii . e 0,11 -0,04 —0.37
Entre parentesis. estadisticos «t»
Significado variables
CN: Crecimiento de la poblacion ocupada.
IPIB1: Tasa de inversion del periodo «t» con respecto al PIB de «1-1- a precios constantes

LYFYO: Log. de la ratio enlre el PIB per capita en paridades poder de compra de la economia frontera (Estados Unidos) y &l PIB per capila en paridades poder de compra de la

exportaciones en el PIB, |a distancia de renta con
respecto a la frontera y los efectos individuales y
temporales.

El cuadro n.? 1 detalla los resultados de la esti-
macion de esta ecuacion operando con el modelo
de efectos fijos individuales y seleccionando distin-
tas periodicidades de datos. Los efectos fijos con-
juntos (individuales y temporales) aportaban cuali-
tativamente similar informacion, motivo por el que
no se reproducen. En primer lugar, con datos anua-
les, se dispone de un total de 396 observaciones,
que son el resultado de 12 paises y de 33 observa-
ciones por pais (periodo 1960-1993). En esta esti-
macion, todos los coeficientes son altamente signi-
ficativos y de un orden de magnitud acorde con el
que a priori cabia esperar. Atendiendo a los resi-
duos de los paises, se computa el coeficiente de
autocorrelacion de primer orden con objeto de iden-
tificar posibles errores de especificacion, siendo de
magnitud muy reducida. Los dos coeficientes mas
significativos son los que afectan a la distancia de
renta con respecto a la frontera y a la participacion
de las exportaciones en el PIB. El valor de este ul-
fimo coeficiente, de «0,37», es de similar cuantia
que el obtenido en la estimacion de Feder y, aten-
diendo a la ecuacion [5] del recuadro, puede ser in-
terpretado en términos de las externalidades de la
exportacion sobre la produccion doméstica «f,», y
de la relacion entre las productividades marginales
de los sectores exportador y doméstico «h». En par-
ticular, la relacion postulada es:

037=f+HA +h)

Asi, en el caso extremo de considerar unas ex-
ternalidades nulas, se desprende una productivi-
dad marginal un 58 por 100 superior de los inputs
orientados a producir bienes exportados frente a
los inputs que producen bienes domésticos. No obs-
tante, si se consideran posibles externalidades no
nulas, los coeficientes estructurales no estan iden-
tificados.

El problema derivado del empleo de datos anua-
les, destacado en distintos trabajos que se enmar-
can dentro de lo que cabria denominar «macroeco-
nometria del crecimiento=, es que los coeficientes
estimados pueden captar efectos via demanda, a
pesar de que la ecuacion contemple como varia-
bles explicativas las expresivas de la utilizacion de
inputs, debido a posibles desfases de ajuste que
pueden provocar una infrautilizacion de la capaci-
dad productiva. Por este motivo, se ensaya la esti-
macion con datos quinquenales (promedios no so-
lapados de cinco anos, lo que ofrece un total de 72
observaciones) y con datos decenales (promedios
no solapados de diez anos, lo que comporta 36 ob-
servaciones). En ambos casos, la significatividad
de los coeficientes individuales decrece, con la uni-
ca excepcion de la variable expresiva de la distan-
cia de renta con respecto a la frontera, mientras que
la capacidad global de ajuste de la ecuacion au-
menta. Por lo que respecta a la magnitud de los
coeficientes, se mantiene relativamente invariable
el que afecta a la tasa de exportaciones y el que
afecta a la distancia inicial de renta. Por contra, el
coeficiente que afecta al crecimiento del empleo es
en extremo reducido para las observaciones dece-

9




CUADRO N.2 2

ESTIMACION DEL MODELO DE CRECIMIENTO CON DATOS ANUALES E HIPOTESIS
ALTERNATIVAS SOBRE LAS PERTURBACIONES
m

VARIABLE Pooling E.F ind E.Fnd. y temp. Pooling y V1

G R ——"— 0,59 (7,48) 0.62 (9.21) 0,53 (7,13) 0.63 (3,85)
IR B st s e 0.19 (6,47) 0,20 (6,53) 0.21 (5,54) 0,17 (4,59)
MEYR(—1).... 2,78 (9,45) 9,89 (13,70) 10,66 (8.81) 2,83 (9,02)
WPIBE i comimmimmmmsmpnsemon ssmges s s nsopmmsi 0,32 (7,90) 0,37 (10,05) 0,27 (6.66) 0.39 (5.18)
R Corregido .....covviieiiiiiiniin e . 0,46 0,62 0.67 0.45

B[ 0 ol 0 e O A — 2.01 1,68 185 2,02

Coef. AULOC. T .veeeeee e vnacene 0,34 0,10 0.11 0,34
SERWENZIBIGH .o ovsssusvivennsans oY R 1,46 1.23 1,48 No comparable

Entre paréntesis. estadisticos «t-

En la eslimacion por vaniables instrumentales, se utilizan como nstrumentos las varnables ficticias que reflejan los electos fijos individuales. las variables ficticias que retlejan

los efectos lijos temporales y el valor de «LYFYO(-1)».

nales, y el que afecta a la tasa de inversion adopta
un valor muy reducido para las observaciones quin-
quenales. La estimacion mas «creible» desde la
oOptica de los resultados obtenidos es la derivada
de la utilizacion de datos anuales, si bien esta ecua-
cién pueden adolecer del problema «demanda» ya
comentado. Por otro lado, si el parametro de inte-
rés es el que afecta a la tasa de exportaciones, es
destacable su estabilidad con independencia de la
periodicidad temporal de los datos.

Estableciendo hipotesis alternativas sobre el com-
portamiento de las perturbaciones aleatorias y da-
tos anuales, se obtienen las estimaciones que el
cuadro n.2 2 ofrece. En la primera columna, el poo-
ling, o estimador total, consiste en aplicar directa-
mente minimos cuadrados ordinarios a la ecuacion
objeto de analisis, sin contemplar ni efectos indivi-
duales ni temporales. En la segunda columna, se
introducen efectos individuales fijos (el estimador
coincide con el de la primera columna del cuadro
numero 1), sin que ello afecte a los coeficientes in-
dividuales estimados, salvo el relativo a la distan-
cia de renta con respecto a la frontera. Esta cir-
cunstancia es subproducto de la elevada correlacion
entre efectos individuales y regresor, extremo que
es objeto de analisis en el apartado siguiente, en el
que se ofrece una interpretacion del fenomeno en
términos de las posibilidades de convergencia real
de los paises de la Europa de los Doce. Cabe des-
tacar que la introduccion de efectos individuales es-
pecificos aumenta muy sensiblemente el coeficien-
te que afecta a la renta inicial. La introduccion en la
tercera columna de efectos conjuntos individuales
y temporales apenas modifica los resultados que

se obtienen cuando soélo se contemplan efectos in-
dividuales. Finalmente, la cuarta columna presenta
los resultados del estimador total, o pooling, utili-
zando variables instrumentales, tomando como ins-
trumentos la distancia inicial de renta con respecto
a la frontera y las variables ficticias que captan los
efectos individuales, y las variables ficticias que
captan los efectos temporales. La estimacion resul-
tante guarda gran analogia con la obtenida por mi-
nimos cuadrados. De hecho, similares resultados
se obtenian al aplicar los tradicionales modelos de
efectos estocasticos, motivo por el que no se deta-
llan. En cualquier caso, los modelos de efectos es-
tocasticos claramente resultaban rechazados a
partir de un test tipo Hausman, y la razon es, preci-
samente, la elevada correlacion entre efectos indi-
viduales y distancia de renta con respecto a la fron-
tera, correlacion a la que, como previamente se ha
indicado, cabe darle una interpretacion economica.

Si, en funcion de los estadisticos obtenidos para
los distintos modelos de efectos fijos que el cuadro
numero 2 presenta hubiese que elegir uno, el crite-
rio de Schwarz sugiere la eleccion del modelo con
efectos fijos solo individuales. Este estadistico se-
fiala que la inclusion de efectos fijos conjuntos, in-
dividuales y temporales, representa una cierta
sobreparametrizacion del modelo, si bien los coefi-
cientes estimados apenas varian al comparar am-
bas especificaciones.

Las implicaciones econdmicas de los modelos
estimados son que las exportaciones, via externali-
dades o via productividad diferencial, pueden ejer-
cer un efecto positivo sobre el crecimiento. El mo-
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delo ensayado puede interpretarse como una for-
ma de racionalizar la causalidad instantanea halla-
da en Raymond (1995) entre crecimiento del PIB y
crecimiento de la productividad. En cualquier caso,
los resultados obtenidos, aunque no contradicen el
modelo de Feder, como con anterioridad se ha se-
nalado, podrian también ser interpretados en tér-
minos de que una economia mas eficiente, mani-
fiesta a la vez esta mayor eficiencia en la doble
vertiente de mayor crecimiento del PIB y de mayor
competitividad, variable que se traduce en un au-
mento de la tasa de exportaciones. Posiblemente,
la causalidad discurra en ambas direcciones, exis-
tiendo en la literatura relativa a exportaciones y cre-
cimiento posiciones partidarias de ambos plantea-
mientos. Parte de la correlacion parcial hallada entre
exportaciones y crecimiento puede obedecer al efec-
to positivo de las exportaciones sobre el crecimien-
to a traves de los mecanismos comentados, y par-
te a los efectos de una mayor eficiencia productiva
sobre el crecimiento global de la economia y sobre
las exportaciones. A su vez, por esta segunda via,
las exportaciones contribuirian al crecimiento, al
paliar la restriccion exterior a que la economia pu-
diese verse sometida.

IV. LA CONVERGENCIA REAL EN DOCE
PAISES DE LA UNION EUROPEA
Y SU PROGRESIVO AGOTAMIENTO

La ecuacion explicativa del crecimiento previa-
mente descrita destaca la distancia inicial de renta
con respecto a la frontera como uno de sus princi-
pales motores, y la magnitud del coeficiente resulta
acrecentada al considerar la inclusion de los deno-
minados efectos individuales especificos, variables
que captan la influencia de factores que no han si-
do tenidos en cuenta de forma explicita, y que son
propios de cada pais.

Por otro lado, si se analiza la evolucion de la con-
vergencia «sigma» en los paises de la Union Europea
—la evolucion de la desviacion estandar del logarit-
mo del PIB per capita en paridades de poder de com-
pra de los doce paises europeos contemplados en
el periodo 1960-1993—, tal como el grafico 1 deta-
lla, esta convergencia se interrumpe o, segun se in-
terpreten los datos, se ralentiza de forma muy acen-
tuada a partir de la primera crisis del petroleo.

¢ Es compatible la ecuacion de crecimiento esti-
mada con esta evolucion de la convergencia sig-
ma? ¢Que informacion aporta la ecuacion de cre-
cimiento estimada con respecto al futuro de la
convergencia real entre paises?

GRAFICO 1
EVOLUCION DE LA CONVERGENCIA SIGMA
EN LOS PAISES DE LA UNION EUROPEA
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Con objeto de responder a estas preguntas, en
primer lugar, se considera la relacion existente en-
tre efectos individuales especificos y nivel relativo
de PIB per capita de partida, medido por la distan-
cia de renta con respecto a la frontera, y sequida-
mente se detalla el nivel de PIB per capita relativo
a partir del cual ser rezagado deja de constituir una
ventaja cara al crecimiento. La idea es que cuando
las distintas economias han limado las diferencias
mas sustanciales de PIB per capita, pueden tender
hacia un estado de equilibrio en el que los valores
relativos de sus PIB per cépita, salvo «accidentes»,
muestren estabilidad (es decir, evidencien tenden-
Cia a crecer a un ritmo similar), con lo que la con-
vergencia sigma se interrumpa, circunstancia que,
a grandes rasgos, caracteriza la evolucion de los
paises de la Europa de los Doce con posterioridad
a la primera crisis de finales de 1973.

En la ecuacion de crecimiento estimada, una si-
tuacion de tal naturaleza se dara si existe una rela-
cion positiva entre efectos individuales especificos
y distancia de renta con respecto a la frontera, indi-
cativa de que los paises mas ricos muestran un
efecto individual especifico de mayor cuantia que
las economias mas pobres. Dado que este efecto
individual especifico recoge el crecimiento autono-
mo, ello es indicativo de que, ceteris paribus, las
economias mas ricas disponen de una ventaja ca-
ra al crecimiento que esta asociada a su propia pros-
peridad.
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La forma de justificar esta asociacion positiva po-
dria ser recurriendo a las posibles sinergias que las
economias mas ricas generan, a través de distin-
tos mecanismos que parte de la literatura reciente
sobre el crecimiento contempla. El espiritu de em-
presa, los factores de localizacion o la existencia
de componentes institucionales potenciadores del
crecimiento podrian tambien ser captados por es-
tos efectos individuales. Asi, frente al optimismo del
modelo tradicional de crecimiento que prevé con-
vergencia real en PIB per capita, |a literatura mas
reciente, espoleada por la interrupcion del proceso
de convergencia que, en general, se observa a par-
tir de principios de los setenta en distintos ambitos
territoriales (para el caso de los paises de la OCDE
véase, por ejemplo, Dowrick y Nguyen, 1989), tien-
de a subrayar la existencia de factores justificati-
vos de un equilibrio en el que prevalezcan diferen-
cias sustanciales de renta per capita entre paises.
En la ecuacion de crecimiento estimada, los efec-
tos individuales constituyen, como mas adelante se
detalla, una via indirecta de captar el fenomeno.

A este respecto, el grafico 2 muestra la relacion
entre efectos individuales especificos y el valor me-
dio para el periodo 1961-1993 de la variable expre-
siva de la distancia inicial de renta con respecto a
la frontera. Esta relacion esta inspirada en el influ-
yente trabajo de Mundlak (1978) relativo al trata-

GRAFICO 2

EFECTOS INDIVIDUALES ESPECIFICOS
Y DISTANCIA DE RENTA CON RESPECTO
A LA FRONTERA
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miento economeétrico de los datos de panel. La ecua-
cién que se ha utilizado para la elaboracion de este
grafico es la que contempla efectos individuales y
temporales especificos (tercera ecuacion del cua-
dro n.2 2), si bien los resultados eran muy similares
al utilizar la segunda ecuacion de este cuadro, ex-
presiva del modelo con sélo efectos individuales
especificos. Al respecto, cabe resaltar que los efec-
tos individuales estimados eran robustos a la inclu-
sion o exclusion de regresores.

Puede observarse la clara asociacion existente
entre ambas variables. Las economias mas ricas,
que son las menos distantes de la frontera, son las
que tienen un efecto individual especifico mas ele-
vado, mientras que las economias mas pobres, es
decir, las mas distantes de la frontera, y represen-
tadas por Grecia, Portugal, Espana e Irlanda, se ca-
racterizan por un efecto individual especifico mas
reducido. Por tanto, esta asociacion puede inter-
pretarse en términos de que, en igualdad de condi-
ciones, los paises mas ricos disponen de una ven-
taja relativa cara al crecimiento que, empero, no
siempre materializan por el hecho de ser ya ricos,
con lo que les resulta dificil conseguir avances sus-
tanciales de productividad. Por contra, los paises
mas pobres tienen un crecimiento autonomo mas
reducido. No obstante, por el hecho de ser pobres,
en las primeras fases del desarrollo pueden crecer
a rapidas tasas, las cuales, sin embargo, muestran
tendencia a agotarse cuando han recorrido parte
del camino que les separa de las economias mas
avanzadas.

En definitiva, el grafico 2 y la ecuacién de creci-
miento estimada transmiten la existencia de dos
efectos de signo contrapuesto a los que los paises
mas pobres de la Union Europea se ven sometidos:
Por un lado, disponen de la ventaja de ser pobres
cara a poder asimilar pautas productivas y organi-
zativas de los paises mas desarrollados, lo que les
permite crecer mas. Por otro, su efecto individual
especifico mas negativo, que recoge la influencia
de variables omitidas, induce un menor crecimien-
to. Cuando ambos efectos se compensan, €l creci-
miento esperado de los paises pobres se iguala a
la media, y la convergencia se detiene. Por lo que
respecta a los paises mas ricos de la Unién Europea,
cabe aplicarles similar tipo de argumentacion, de
suerte que al principio, cuando las disparidades son
muy acusadas, tienden a crecer menos que la me-
dia, hasta alcanzar un punto en gue su crecimiento
esperado se situa en la media.

De forma analitica, la ecuacion de convergencia
estimada, que corresponde a la ecuacion [8] del re-

cuadro, es:
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(CYh=a+ef+ef+a - (Inyf.—Iny.)+
+b- (CN), + e (XPIBCX), + u,

en donde «yf,» es el PIB per capita en paridades
de poder de compra de la economia frontera, re-
presentada por Estados Unidos, y «y, .» es el PIB
per capita en paridades de poder de compra de la
economia «i», estando medidas ambas variables
en el pericdo «t-1».

Calculando la media para todo «i» (es decir, pa-
ra los doce paises considerados de la Unidn Euro-
pea), simbolizada por «M», se deduce:

M (CY),=a +Mef+ef+a, - (Inyf.—Miny,)+
+b-M(CN).+e-M (XPIBCX), + Mu,

Al obtener la diferencia entre estas dos ecuacio-
nes, se deduce:

(CY).— M. (CY), = (ef — M ef})— a, - (In Y. -
-M lny-u) +b- (Zl -M, Zﬂ) + (Uu - M U,,)

Si se supone la igualdad entre paises de las ta-
sas de inversion, de los crecimientos de la pobla-
cion ocupada y de las tasas de exportacion, varia-
bles recogidas por el vector «Z,», se deduce que,
en términos esperados, los crecimientos de los dis-
tintos paises coincidiran con el crecimiento medio
si se verifica:

Inyu,—Miny. = (ef - M ef)a,

La variable asi definida se identifica con los va-
lores relativos de equilibrio del PIB per capita, sin
que al calificativo de «equilibrio» quepa atribuirle
un mayor alcance que el que subyace a su compu-
to. Unicamente significa que, cuando las economias
mas pobres alcanzan este punto de aproximacion
a la media, solo pueden crecer mas que la media a
traves de un uso mas extensivo de sus recursos
productivos (una tasa de inversion superior a la me-
dia o un crecimiento del empleo superior a la me-
dia), o bien por medio de una mejora de competiti-
vidad que, siguiendo la formulacion de Feder,
permita una ganancia de peso de las exportacio-
nes en el PIB. Por tanto, el PIB per capita relativo
de equilibrio obtenido de esta forma es expresivo
de aquel valor de aproximacion a la media que anu-
la la ventaja de ser rezagado. Con relacion a las
economias mas ricas, este punto significa aquel
grado de aproximacion a la media gue elimina la
desventaja de ser lider. En esta tesitura, cabe es-
perar un crecimiento relativamente similar de las
economias pobres y de las economias ricas, y un
agotamiento de la convergencia «sigma».

El grafico 3, compara los PIB per céapita relativos
observados en 1993 con los PIB per céapita relati-

GRAFICO 3

VALORES RELATIVOS OBSERVADOS DEL PIB
PER CAPITA EN PPC EN 1993 Y VALORES
RELATIVOS DE EQUILIBRIO ESTIMADOS
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vos de equilibrio calculados segun la formulacion
descrita. A la vista de este grafico, puede observar-
se que en la mayoria de paises ambas magnitudes
suelen hallarse muy proximas, lo que es indicativo
de que, efectivamente, ya se ha producido un ago-
tamiento de la ventaja (o desventaja) de ser reza-
gado (o adelantado) cara a la convergencia real fu-
tura.

El grafico es ilustrativo porque permite separar,
por un lado, el club de los paises ricos, constituido
por aquellos paises cuyo PIB per capita en pari-
dades de poder de compra se sitia por encima de
la media, o muy préximo a la media, y formado
por Luxemburgo, Alemania, Francia, Dinamarca,
Bélgica, ltalia, Holanda y Reino Unido, y cuyo PIB
per capita de equilibrio se sitia también por enci-
ma de la media. Por otro, el club de los paises po-
bres tiene dos subgrupos: Espafa e Irlanda a un
primer nivel, y Portugal y Grecia a un segundo ni-
vel. En el club de los paises pobres, tanto el PIB
per capita relativo observado como el de equilibrio
se situan por debajo de la media.

¢ Pueden los paises pobres igualar o, incluso, su-
perar a la media? La respuesta es afirmativa, si bien
el proceso es mas dificultoso que en las primeras
etapas del desarrollo, dado que, situados en 1993,
el analisis efectuado indica que la ventaja de ser
pobre se ha agotado. Lograr una economia cada
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vez mas competitiva exige esfuerzo, a la vez que
un marco macroeconomicc estable que no desin-
centive la acumulacion de capital y que favorezca
la asignacion eficiente de los recursos productivos.
De hecho, la acumulacion de capital, posiblemen-
te, constituya una variable clave de todo proceso
de desarrollo econoémice, por lo que los tipos de in-
terés deben ser los adecuados, de forma que no
ejerzan un efecto negativo sobre la inversion. Ello,
a su vez, exige el mantenimiento de otros equili-
brios, como el relativo a las finanzas publicas. De
hecho, en 1993, en tres paises de los cuatro que
forman el club de los pobres (Espana, Portugal y
Grecia), el desequilibrio del saldo presupuestario
era importante, los tipos nominales de interés eran
elevados, y la inflacion también era alta, sobre todo
en términos comparativos, factores que dificultan
la convergencia real en un contexto en que no ca-
be esperar crecimientos diferenciales positivos sin,
ala vez, esfuerzos diferenciales también positivos
por crecer.

V. CONSIDERACIONES FINALES

El objeto de este trabajo ha sido pasar revista y
desarrollar una aplicacion empirica atendiendo a
una parte de la literatura empirica sobre el creci-
miento. Concretamente, la relativa al papel de las
exportaciones como motor del desarrollo.

Los principales extremos de la argumentacion
podrian sintetizarse en los siguientes tres puntos:

¢ La asociacion observada en muchos paises
entre crecimiento y exportaciones ha llevado a su-
gerir la existencia de efectos positivos, o externali-
dades, de las exportaciones sobre el crecimiento.
No obstante, esta asociacion también puede inter-
pretarse en términos de que una economia mas efi-
ciente, que gana competitividad, mostraré a la vez
una expansion mas rapida de sus exportaciones y
de su producto interior bruto.

» Suponiendo que parte de la causalidad discu-
rre de exportaciones a crecimiento, una forma de
medir las externalidades de la exportacion, y la ma-
yor productividad de los inputs orientados a la pro-
duccion exterior que de los inputs que satisfacen la
demanda doméstica, es la modelizacion propuesta
por Feder (1982), que ejercio un notable impacto
sobre la posterior literatura, como lo atestiguan nu-
merosos articulos publicados, basicamente, en el
Journal of Development Economics. Al aplicar este
tipo de modelizacién a doce paises de la Union Eu-
ropea, los resultados obtenidos han sido, en gene-
ral, favorables al modelo, e indicativos de que, a

pesar de controlar por la utilizacion de inputs y por
otros efectos, el peso de las exportaciones en el
PIB contribuye a explicar el crecimiento, lo que es-
ta en consonancia con las externalidades aludidas.
En cualquier caso, junto a esta variable, la distan-
cia inicial de renta con respecto a la frontera, que
es otra variable que las estimaciones contemplan y
que cuenta con una larga tradicion en la macroeco-
nometria del crecimiento, en todos los casos apa-
rece como altamente significativa. Ello esta en li-
nea con las hipotesis que subyacen a la denominada
convergencia «beta» condicionada.

* Una cuestion que las estimaciones plantean,
ligada a la significatividad de la distancia de renta
con respecto a la frontera como variable explicati-
va del crecimiento, es la consideracion de las impli-
caciones del modelo estimado cara a la convergen-
cia en los niveles de renta per capita entre los paises
de la Unién Europea. En efecto, examinando los
datos del problema, se comprueba que la denomi-
nada convergencia «sigma» (la dispersion en los
niveles de PIB per capita en paridades de poder de
compra entre paises) se estanca o, segun se inter-
preten los datos, experimenta una acusada ralenti-
zacion a partir de la primera crisis del petréleo de
fines de 1973. ; Cabe esperar convergencia en el
futuro?, es la pregunta inmediata que los datos su-
gieren. Mediante la explotacion del modelo estima-
do, se llega a la conclusidn de gue las posibilida-
des de convergencia «cuasi automatica» entre
paises han experimentado un progresivo agota-
miento. La idea es que, a consecuencia de que las
mayores disparidades de renta entre paises se han
reducido cuando se contemplan en un haorizonte
temporal dilatado de mas de tres decadas, las po-
sibilidades de convergencia futura se reducen. En
esta tesitura, la consecucion de convergencia futu-
ra exige, por parte de los paises menos desarrolla-
dos, un esfuerzo diferencial positivo que debe ma-
nifestarse en distintos campos. Entre otros, en
términos de la utilizacion de inputs, lo que precisa
de un adecuado funcionamiento de los mercados
que absorba los recursos ociosos disponibles, po-
blacion desocupada fundamentalmente. Tambien
es precisa una ganancia de competitividad que per-
mita elevar la cuota de exportaciones, y un aumen-
to de la tasa de inversion en el PIB, lo que requiere
la preservacion de los adecuados equilibrios ma-
croecondmicos que posibiliten tipos de interés acor-
des con el objetivo del desarrollo economico.

En sintesis, hay indicios en los datos analizados
de que la convergencia real no puede conseguirse
en el futuro sin un esfuerzo adicional de los paises
rezagados. En otro caso, las diferencias relativas
de renta entre los doce paises europeos analiza-
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dos pueden tender a prevalecer con caracter casi
permanente. Esta, posiblemente, sea la circunstan-
cia diferencial que se produce a partir de mediados
de los setenta con respecto a los afos preceden-
tes.

Por lo que respecta a la economia espanola, su
cuota de exportaciones en el PIB, del 20 por 100
en 1993, esta por debajo de la media comunitaria,
proxima al 30 por 100 en este ano. Su tasa de pa-
ro, del 23 por 100, dobla la media comunitaria, y
unicamente su tasa de inversion, en el entorno del
20 por 100 del PIB, se corresponde con los valores
medios comunitarios. Lograr la convergencia real
de Espana con Europa exige impulsar los compo-
nentes expresivos de la utilizacion de inputs y su
orientacion productiva cara a la inversion, dado que
el crecimiento diferencial positivo de la productivi-
dad espanola con respecto a la media comunitaria
es un factor que, si bien jugo un papel muy favora-
ble a la convergencia real en el pasado, muestra un
progresivo agotamiento (Raymond, 1994). Los da-
tos sugieren, por tanto, que la convergencia real de
la economia espanola con los valores medios co-
munitarios tampoco es probable que se produzca
de una forma casi automatica, a diferencia de los
dorados sesenta, anos en los que el bajo nivel re-
lativoe de partida de renta per capita de la economia
espanola practicamente garantizaba un proceso de
acortamiento de distancias con relacion a los pai-
ses mas desarrollados de su entorno.

NOTA

(*) Este articulo es una version revisada y resumida del Documen-
to de Trabajo n.® 115/1995 de la Fundacion FIES.
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Resumen

El objeto de este trabajo es analizar la contribucion de la
actividad exportadora al crecimiento econémico utilizando co-
mo marco conceptual una adaptacion del modelo bisectorial
de Feder, modelo que trata de captar las posibles externalida-
des derivadas de la orientacion exterior de una economia. Uti-
lizando como muestra un panel formado por los paises de la
Europa de los Doce en el periodo 1860-1993, la conclusion ob-
tenida es indicativa de la existencia de economias externas
positivas de las exportaciones sobre el crecimiento, a la vez
que de un cierto agotamiento en las posibilidades de conver-
gencia real cuasi automaticas de los paises analizados.

Palabras clave: crecimiento economico, exportaciones, exter-
nalidades, convergencia, Unién Europea, Espana.

Abstract

The aim of this work is to analyse the contribution of the ex-
port activity to growth using an adaptation of the Feder bisec-
torial model as a conceptual framework that tries to capture the
potential externalities derived from the outward orientation of
an economy. Using a panel formed by the Twelve European
Community Member Countries in the period 1960-1993 as a
sample, the conclusion obtained is indicative to the existence
of positives external economies from exports to growth. Also, a
certain exhaustion of the nearly automatic real convergence
posibilities of the analysed countries appear.

Key words: economic growth, exports, externalities, conver-
gency, European Union, Spain.

JEL classification: O47.
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