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I. INTRODUCCION

A Cumbre de Essen del pasado diciembre

ratifico el firme propdésito de la Union Euro-

pea (UE) de expandirse hacia el Este me-
diante la incorporacion de los seis paises ex co-
munistas del centro y Este de Europa (CEEU):
Bulgaria, la Repuiblica Checa, Eslovaquia, Hungria,
Polonia y Rumania. Los también denominados, en
los ambientes comunitarios, «pecos» (1).

Es indudable que la ampliacién de la UE con los
«pecos» —que, en su conjunto, suponen un mer-
cado de alrededor de noventa y cinco millones de
habitantes— habra de ejercer un impacto signifi-
cativo en las economias de los actuales miembros
de la Union, que tendria gran interés anticipar.

A tal fin, parece que lo mas razonable es partir
de la consideracion de los compromisos que la
UE ha adquirido ya con los «pecos» en el marco de
los acuerdos de asociacion que firmé escalona-
damente, durante los anos 1991 a 1993, con cada
uno de ellos, por cuanto la finalidad de estos acuer-
dos —denominados acuerdos europeos— es, pre-
cisamente, sentar las bases de la futura integracion
de dichos paises en la Europa comunitaria.

En este contexto, el objetivo del presente articulo
es ofrecer una estimacion de las repercusiones de
la culminacion del proceso de gradual liberalizacion
de las transacciones economicas con los «pecos,
que se dibuja en dichos acuerdos de asociacion,
sobre el volumen y composicion del comercio es-
pafiol (2).

La consecucion de este objetivo se plantea a
través de las siguientes etapas. En primer término,
en el apartado ll, y tras una breve sintesis del con-
tenido de los acuerdos, se argumenta el plantea-
miento teérico del trabajo y su aplicacion en la
definicion de la estrategia empirica. En el apar-
tado I, se describe el patron de los intercambios
comerciales llevados a cabo entre los paises invo-

lucrados en los acuerdos —los «pecos», Espana y
el resto de la UE—, tratando, ademas, de explicar
sus factores determinantes. Ello se hace a partir
de la estimacion de un modelo de gravedad. Sobre
esta base, conjuntamente con la medicion del con-
tenido factorial relativo de los flujos de comercio
existentes entre las areas referidas, en el aparta-
do IV se efectia un pronéstico tentativo del im-
pacto de los acuerdos europeos en el volumen y
composicion, geogréfica y por productos, del co-
mercio esparfiol. Por ultimo, el articulo incluye un
apartado de conclusiones y consideraciones finales.

Il. MARCO TEORICO: HIPOTESIS BASICAS
SOBRE EL IMPACTO DE LOS ACUERDOS
PREFERENCIALES INTERNACIONALES

Como se sabe, todos los acuerdos preferenciales
internacionales, o acuerdos de integracion econo-
mica, comportan una concesion discriminatoria de
ventajas en las relaciones comerciales —y, en su
caso, también en otros tipos de transacciones eco-
nomicas— entre los paises firmantes.

El tipo y alcance de las concesiones que se otor-
gan mutuamente los paises varian, logicamente,
entre unos y otros acuerdos.

Pues bien, cuando se examinan los cientos de
paginas que conforman los acuerdos de asociacion
entre la UE y los «pecos», se comprueba que sus
rasgos mas sustantivos son, en sintesis, los que se
definen en los cuatro puntos siguientes:

¢ La gradual liberalizacién del comercio mutuo
de bienes con un calendario asimétrico: un plazo
méaximo de cinco anos para la UE y el doble para
los paises CEEU.

* La liberalizacion también de la inversion di-
recta; lo que, de hecho, ya se ha llevado practica-
mente a efecto, dado el interés que han mostrado
los paises ex comunistas por recibir inversiones
del exterior.

* La imposicion de restricciones, sin embargo,
a los flujos migratorios, como consecuencia del
deseo de los paises de la UE de controlar la proba-
ble presion migratoria procedente de los «pecos».

¢ Y, finaimente, la paulatina homogeneizacion
del marco legal e institucional de los antiguos pai-
ses comunistas firmantes con el que rige en la UE,
que ésta se compromete a apoyar financieramente
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Por consiguiente, este es el escenario que se
utilizara como referencia en el intento de vislumbrar
el impacto de la progresiva integracion de los
«pecos» en la UE sobre el comercio espanol.

Para ello, y una vez conocida la esencia del con-
tenido de los acuerdos, conviene explorar en la
literatura tedrica sobre acuerdos de integracion, a
fin de encontrar una guia para realizar un plantea-
miento adecuado del anélisis empirico.

A este respecto, es evidente, sin embargo, que
aqui no es factible elaborar, ni siquiera esquema-
ticamente, el estado de la cuestion (4). Lo que si
se puede hacer es explicar las ideas —extraidas
como comun denominador de las diversas mo-
delizaciones tedricas: desde el estudio de Viner
(1950) hasta el ultimo survey de Baldwin y Venables
(1995)— que proporcionan una orientacion de uti-
lidad para el analisis empirico. Un tipo de aproxi-
macién que, por lo demas, es crucial en esta area,
puesto que, al tratar con situaciones de second
best, los modelos tedricos no conducen, por lo
general, a proposiciones categoricas.

Pues bien, ademas de permitirnos conocer que
los efectos econdmicos de un acuerdo preferencial
han de analizarse, por tanto, caso a caso y dirimirse,
en consecuencia, empiricamente, la primera en-
sefanza que se extrae de la evidencia tedrica es,
quiza, que todo acuerdo de integracion —cual-
guiera que sea su modalidad— comporta una re-
duccion en los precios de los flujos de comercio
exterior llevados a cabo por los paises socios, tanto
en relacion a los de su produccién interna como
con respecto a los de los bienes importados de
terceros paises.

De este hecho se derivan, a su vez, dos tipos de
requisitos que ha de cumplir cualquier ejercicio
disenado con la finalidad de estimar —ya sea ex
ante, como aqui es el caso, ya sea ex post— las
repercusiones de un acuerdo de integracién en
los paises miembros. De una parte, la considera-
cion de, al menos, tres areas geogréficas: cada
uno de los dos paises, 0 grupos de paises, que se
integran y el resto del mundo (5). Y, de otra parte,
la estimacion, sobre la base de este desglose geo-
grafico (o uno mas detallado), de las variaciones
en el volumen y composicién de los flujos comer-
ciales del pais de referencia, habida cuenta de que
el comercio es, precisamente, el detonante de to-
dos los cambios economicos que puedan produ-
cirse como consecuencia de la puesta en marcha
de un proceso de integracion entre dos o mas
paises.

Si se toman en consideracion estas premisas
generales, parece que el paso mas conveniente
para avanzar en la investigacion es la especifi-
cacion de las variaciones de precios asociadas al
proceso de liberalizacion establecido en los acuer-
dos europeos, y susceptibles de afectar a las tran-
sacciones de comercio exterior realizadas por Es-
pana en los diferentes mercados.

A este respecto, si asumimos que, conforme a lo
estipulado en dichos acuerdos, dentro de un plazo
maximo de diez afos, a contar desde el momento
de su firma, se habran eliminado las barreras co-
merciales (arancelarias y no arancelarias) que hoy
dia mediatizan el comercio entre los paises fir-
mantes, es esperable que ello comporte, ceteris
paribus, una reduccion del precio de los flujos co-
merciales bilaterales entre los paises de la UE, y
por ende Espania, y los paises CEEU, asi como el
abaratamiento relativo de las transacciones con
estas economias, tanto respecto al comercio intra-
comunitario como extracomunitario. Por consi-
guiente, si nos cefimos al caso de Espafna, se
puede prever que, a raiz del cumplimiento de lo
acordado en los diversos tratados de asociacion
con los paises CEEU, se produzcan los efectos en
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el volumen y estructura geografica del comercio
espaniol gue se reflejan en el grafico 1y se comen-
tan a continuacion.

En primer lugar, una expansion de los intercam-
bios comerciales con las economias CEEU que,
conforme al marco conceptual desarrollado por
Viner, podriamos denominar «efecto creacion de
comercio» y en el grafico se reflejan como: AM *e
AX®. Y, en segundo lugar —en respuesta al aba-
ratamiento relativo de los flujos comerciales de los
paises CEEU—, una sustitucion del comercio an-
teriormente mantenido por Espana con los otros
miembros de la UE —y quiza con terceros paises—
por el efectuado con los paises ex comunistas fir-
mantes de los acuerdos, que, no obstante, no de-
beriamos designar como «efectos de desviacion
de comercio», puesto que no comporta una perdida
de eficiencia. En relacion con este ultimo proceso
de sustitucion, cabria sefialar que su manifestacion
mas probable es el posible desplazamiento de ex-
portaciones espanolas intracomunitarias (VX ) por
importaciones procedentes de los paises del Este
(AX™).

Una vez que —por derivacion de las alteraciones
de precios asociadas con los compromisos esta-
blecidos en los acuerdos— se han delimitado el
conjunto de intercambios bilaterales de Espana
que se pueden ver mas afectados, el siguiente paso
que parece méas oportuno dar en la investigacion
es el estudio del patron comercial de Espana en
los mismos mercados, asi como de los factores
que lo determinan. El problema es que para realizar
dicho estudio del patron comercial no se cuenta,
como se sabe, con un unico referente tedrico. Muy
al contrario, lo que, hoy por hoy, ofrece la evidencia
teorica sobre la especializacion comercial es un
abanico muy amplio de modelos que, sin romper
totalmente con el de Heckcher-Ohlin-Samuelson
(H-O-S), se formulan en contextos de competencia
imperfecta e introducen diversos factores adicio-
nales a la dotacion factorial relativa (en el sentido
estricto de capital fisico y trabajo) para explicar los
rasgos observables en los flujos comerciales entre
paises; particularmente, la coexistencia de inter-
cambios intersectoriales, intrasectoriales e intra-
firma (6). Buena parte de estos «nuevos» factores
—capital comercial, capital humano y, basicamente,
tecnolégico— son activos intangibles que se han
de generar sobre la base de la acumulacion de
inversiones por parte de los agentes economicos,
publicos y privados, lo que implica que en estos
modelos subyazca, a diferencia de en el de H-O-S,
una vision dinamica de las ventajas comparativas.

Finalmente, los modelos mas recientes postulan
también la existencia de una fuerte interrelacion
entre el comercio y la inversion directa. Anora bien,
a la hora de precisar los términos de esta interre-
lacion y el peso relativo de cada una de las variables
que la determinan, el trabajo empirico se encuentra
con una numerosa serie de modelos de oligopo-
lio internacional de muy dificil contrastacion, por
cuanto éstos requieren de un conocimiento preciso
de la estructura de los mercados y las estrategias
de las unidades productivas que operan en ellos,
lo que, evidentemente, se enfrenta con importantes
barreras estadisticas.

Pues bien, como es imaginable, la dificultad que
entrana la aplicacion empirica de estos modelos
se magnifica en el caso de los paises de la Europa
central y meridional. Baste sefalar como ilustra-
cién que, ante la diferente concepcion de la acti-
vidad productiva que tenian estos paises en rela-
cion con las economias occidentales, aun hoy se
discuten las cifras sobre sus rentas per capita;
que los datos desagregados de su comercio se
ofrecen en nomenclaturas sectoriales incompati-
bles y que la informacion sobre las caracteristicas
de su estructura productiva es practicamente inac-
cesible (7).

Ante esta situacion, no es facil plantear una
estrategia analitica que permita fundamentar una
prevision sobre la evolucion y los cambios en la
composicién y estructura geografica de los flu-
jos comerciales de los paises CEEU en el futuro, y
que sea viable empiricamente.

Por fortuna, sin embargo, las limitaciones de in-
formacion de los «pecos» pueden solventarse, en
gran medida, en el caso de los datos del comercio,
utilizando los de Esparia y resto de paises de la UE
a modo de «espejo» para inferir la estructura co-
mercial de los «pecos» en cada mercado. En todo
caso, siguen subsistiendo problemas de disponi-
bilidad estadistica en lo que concierne a las ca-
racteristicas de la estructura productiva de dichos
paises.

En suma, de acuerdo con todo lo senalado, pa-
rece que el procedimiento mas adecuado —al me-
nos mientras no se amplie la oferta estadistica de
dichos paises— es la siguiente:

1.°) Describir el patron comercial de los paises
CEEU frente a Espaia y el resto de miembros de
la Unién, incorporando el andlisis de los intercam-
bios de caracter tanto interindustrial como intrain-
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2.°) Ajustar econométricamente un modelo pa-
ra tratar de explicarlo, cuya contrastacion no re-
quiera incluir datos sobre los «pecos» que todavia
no estan disponibles. Y, en caso de que el ajuste
resulte bueno, simular el impacto de la integracion
comercial de los «pecos» en la UE, a fin de intentar
aventurar la naturaleza del ajuste comercial que
ello comportaria para Espaiia.

Esto es, pues, lo que se intentara hacer a lo
largo de los dos apartados siguientes.

lll. EL PATRON COMERCIAL DE LOS PAISES
DEL ESTE EN RELACION A ESPANA Y AL
RESTO DE LA UNION EUROPEA

Conforme a las consideraciones tetricas efec-
tuadas en el apartado anterior, parece que los cam-
bios mas probables —y, en todo caso, significa-
tivos— que cabe esperar se produzcan en el
comercio espanol, en respuesta al cumplimiento
de lo estipulado en los acuerdos europeos, son
dos. De una parte, el aumento del comercio bilateral
entre Espania y los «pecos» y, de otra, el desplaza-
miento de exportaciones espanolas a la UE por las
realizadas por los paises del Este. Por consiguiente,
lo mas razonable es centrar el analisis en dichos
flujos de comercio y, también, en los intercambios
de Espana y los paises CEEU con el resto de paises
de la UE, al objeto de averiguar su grado de simi-
litud y, de este modo, evaluar la medida en que los
productos de exportaciéon esparoles al mercado
comunitario pueden verse sustituidos por productos
de los antiguos paises comunistas.

Para ello, se utilizardn los datos del comercio de
bienes de Espana y los once restantes paises de la
UE con los paises CEEU, desagregados por las
ramas de actividad de la clasificacion NACE-CLIO
R-25. Es decir:

X" e My exportaciones e importaciones espario-
las a los paises del centro y Este de
Europa de bienes del sector / en el
ano t;

X" e M exportaciones e importaciones de la
Union Europea, excluyendo Espafia,
con los CEEU del sector ien el ano ¢ ;

7 € M*™: exportaciones e importaciones intra-
comunitarias de Espana del sector /
en el afo t;

donde:

i = 1...15 ramas de mercancias de la clasificacion
NACE-CLIO R-25;

t=1981 ... 1992,

Ahora bien, la disponibilidad de datos sobre el
comercio bilateral de Espana con dichas econo-
mias, y tambien con los miembros de la Union,
con el maximo grado de desagregacion de la cla-
sificacion CUCI (5 digitos) nos permitira, ademas,
medir, en estos casos, la intensidad del comercio
intraindustrial (8).

Puede argumentarse que, debido a las politicas
autarquicas aplicadas por los antiguos paises co-
munistas en su comercio con los paises que no
eran miembros del COMECON, la estructura co-
mercial de los CEEU no refleja adecuadamente la
naturaleza de sus ventajas comparativas. Sin em-
bargo, y aunque sin descartar este posible pro-
blema —lo que seria una invitacion a interpretar
con cautela los resultados del estudio—, también
se puede pensar que los planificadores tratarian
de asegurarse la especializacion mas eficiente en
los mercados externos al COMECON, a fin de ha-
cer frente a los mayores niveles de competencia
existentes en ellos (9). Ademas, en la medida en
que el analisis se centrara en los afos que siguen
al derrumbamiento del sistema comunista en 1989,
dicho problema quedaria, en caso de existir, pa-
liado.

Aunque, por razones de espacio, no se entre
aqui a explicar el método de analisis, ni tampoco a
documentar con detalle sus resultados —el lector
interesado puede encontrar desarrolladas ambas
cuestiones en Martin (1994)—, merece la pena enun-
ciar las conclusiones mas relevantes.

A este respecto, y comenzando por hacer men-
cion de los principales rasgos detectables en el
comercio bilateral entre Espana y los paises ex
comunistas, cabria sefalar, en primer lugar, que
estos paises significan todavia una proporcién pe-
quena del comercio espanol de bienes (casi el 1
por 100), si bien, su presencia es bastante mas
significativa en algunas ramas como metales, ali-
mentacion, textil y, sobre todo, minerales no meta-
licos (mas del 3 por 100) en la vertiente de las
importaciones, y bienes agricolas y maquinaria me-
cénica en la de las exportaciones. En segundo
lugar, es destacable el predominio del comercio
intersectorial, donde Espafa arroja una situacion
deficitaria en la mayoria de las ramas analizadas.
Asi, durante el uUltimo trienio para el que se ha
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podido disponer de informacion (1990-1992), Es-
pana registré un superavit en su comercio con los
paises CEEU en, tan solo, cuatro ramas: agricultura,
maquinaria agricola e industrial, material eléctrico,
y caucho y plasticos. Finalmente, debe notarse,
sin embargo, que tras calcular el indice de comercio
intraindustrial de Grubel y Lloyd (10) se averiguo
que, en 1992, un 26,6 por 100 de nuestro comercio
de manufacturas con estos paises tenia ese ca-
racter.

Para poder evaluar mejor el significado de esta
proporcion, considérese que, segun la estimacion
realizada con igual metodologia y los datos de
1990 (véase Martin, 1992), el comercio intraindus-
trial de Espafia con sus socios de la UE ascendia
al 54,1 por 100 de las transacciones de manufactu-
ras, y al 32,2 por 100 en el caso del comercio con
el resto de paises.

En lo que concierne, ahora, a los intercambios
de Esparia y los «pecos» con el resto de paises de
la Union Europea, €l hallazgo més significativo es
la constatacion —a través de la medicion de los
correspondientes indices de ventajas comparativas
reveladas e indices de especializacion— de una
similitud notable en la estructura de ventajas y des-
ventajas comparativas de ambas economias —la
espafiola y la del conjunto de los «pecos» —en el
mercado del resto de paises de la Union. Este re-
sultado proporciona, pues, un fundamento adicio-
nal a la hipotesis antes mencionada sobre el pro-
bable aumento de la rivalidad entre las empresas
espanolas y las de los «pecos» por el abastecimiento
de dicho mercado.

A la vista de los resultados obtenidos en el ana-
lisis descriptivo de las pautas del comercio realizado
entre las tres areas, se plantea, por tanto, la nece-
sidad de que todo intento realizado para tratar de
explicarlas tome en consideracion la coexistencia
de intercambios de caracter interindustrial e in-
traindustrial. Ello implica, en consecuencia, utilizar
un modelo que integre, entre las variables explica-
tivas, al contenido factorial relativo, determinante
de los intercambios de naturaleza interindustrial, y
a otros factores, como las economias de escala y
la diferenciacion de productos asociados con el
comercio intraindustrial.

En este sentido, se puede argumentar, como se
hace en Bergstrand (1985, 1989), y Helpman y Krug-
man (1985, cap. 8), que el modelo de gravedad
puede ser una buena aproximacion para tratar de
explicar los flujos de comercio bilateral entre las
areas consideradas.

En efecto, dicho modelo, que a partir de la for-
mulacion de Linnemann (1966) ha venido adqui-
riendo una buena, y cada vez mejor, reputacion
empirica, lograria, ademas, en los anos mas re-
cientes —gracias a los trabajos antes menciona-
dos— una fundamentacion teérica que justifica su
utilizacion.

Por todo ello, en este intento de explicar el co-
mercio bilateral entre Espana, el resto de paises de
la UE y las economias CEEU —encaminado, en
ultimo término, a la elaboracidén de una prevision
de los ajustes comerciales asociados al proceso
de desarme de barreras comerciales estipulado en
los acuerdos europeos—, se estimara un modelo
de gravedad, utilizando las tecnicas econometricas
de panel con datos del periodo 1989 a 1992. Por
tanto, la muestra esta constituida por 240 flujos de
comercio bilateral (Bélgica y Luxemburgo, de una
parte, y la Republica Checa y Eslovaquia, de otra
parte, se tratan, por motivos de disponibilidad es-
tadistica, conjuntamente) y cuatro afos, lo que
asciende a un total de 960 observaciones.

La especificacion de la ecuacion del modelo de
gravedad que se utilizard como base de partida
para explicar los flujos bilaterales de comercio de
los paises considerados es (11):

Lecom, = B, + B, Lpobex, + B.Lppcex, +
+ B, Lpobim, + B.Lppcim, + B, Ldist + €.

Siendo:

com, — el flujo de comercio bilateral, desde el
pais exportador al pais importador en
el afio 1 ;

pobex, = |a poblacion del pais exportador en el
ano t;

ppcex, = el PIB per capita del pais exportador
en el ano t;

pobim, = la poblacion del pais importador en el
ano t;

ppcim, = el PIB per capita del pais importador
enelano t;

dist, = distancia entre el pais exportador y el

importador, invariante durante el periodo.
Y donde:

i = namero de flujos comerciales bilate-
rales anuales, que ascienden a 240
(16 X 16 — 16);

= 1989 ... 1992 (cuatro anos).
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La interpretacion economica de los regresores
y, por tanto, su signo esperado son los siguientes.
Los PIB per capita del pais importador y del ex-
portador son demostrativos de su renta, y ademas,
de acuerdo con el modelo de competencia mono-
polistica de Helpman y Krugman (1985, cap. 8),
estan asociados con el grado de diferenciacion en
la demanda y la oferta, respectivamente. Mientras
que las poblaciones son una aproximacion a sus
tamanos y, por ende, a la medida en que la pro-
duccion esta sujeta a rendimientos crecientes de
escala. En consecuencia, el signo esperado de to-
das las variables es, habida cuenta de que el modelo
supone la existencia de productos diferenciados,
positivo (12). En cuanto a la distancia, ésta es una
variable que intenta evaluar los costes de transporte
entre los paises que comercian, siendo, por tanto,
esperable que el signo de su relacién con los flujos
de comercio bilateral sea negativo (13). En otro
orden de cosas, se puede observar que esta variable
es la unica que se define como invariante en el
tiempo. Finalmente, para completar los comentarios
en torno a las variables incluidas en la ecuacion,
cabe denotar que el término de perturbacion alea-
toria incorpora dos tipos de errores: aquellos aso-
ciados a las variables que varian tanto entre indivi-
duos como a lo largo del tiempo, y aquellos otros
que corresponden a posibles componentes que
carecen de variacion temporal.

Puesto que la informacion sobre las fuentes es-
tadisticas utilizadas se ofrece en el Apéndice, pa-
semos ya a la explicacion del método de estimacion
de la ecuacion y al comentario de sus resultados.

Como es sabido, dada la presencia de efectos
individuales, la estimacion por el método de mini-
mos cuadrados ordinarios (MCO) puede conducir
a estimadores sesgados de los parametros. En este
contexto, el procedimiento habitual para obtener
estimadores consistentes e insesgados es la utili-
zacion del método de efectos fijos, o estimador
intragrupos (WITHIN); es decir, la aplicacion de
MCO una vez que las variables se han transfor-
mado, restandoles su media temporal. Los estima-
dores asi obtenidos son consistentes e insesgados,
aunque pueden no ser los mas eficientes; de hecho,
si no existe correlacidn entre los efectos individua-
les y los regresores, la estimacion mediante mini-
mos cuadrados generalizados (MCG) permite
aumentar la eficiencia (Arellano y Bover, 1990).
Por lo demas, el método WITHIN tiene el inconve-
niente de no permitir estimar el parametro de las
variables explicativas invariantes en el tiempo; en
este caso, la distancia. A estos efectos, es preferible,

tambien, utilizar el estimador de minimos cuadrados
generalizados (MCG) o de efecto aleatorios, pues
la evidencia indica la notable capacidad explicativa
que tiene la distancia en la configuracion de la
estructura geografica del comercio de los paises.
Ahora bien, como se acaba de sefialar, la utilizacion
de este ultimo método solo es aconsejable cuando
el efecto individual es independiente de los regre-
sores, lo que, por tanto, habra de comprobarse
previamente aplicando el test de Hausman. En fin,
por todo ello, aqui seguiremos esta ultima estrategia
de estimacion.

A este respecto, en el cuadro n.° 1 se han refle-
jado los resultados obtenidos al aplicar el estimador
de MCG. No obstante, éstos se han acompariado
de los correspondientes al método WITHIN, con
fines comparativos y de aplicacion del test de Haus-
man (14), y también los obtenidos por MCO.

Como se puede observar, los valores de los es-
tadisticos t, asociados a los coeficientes de las va-
riables explicativas, reflejan la significatividad de
todas ellas. No obstante, dada la esperable pre-
sencia de efectos individuales correlacionados con

CUADRO N.*1

ESTIMADORES MCO, DE EFECTOS FIJOS
O INTRAGRUPOS Y MCG

TR A7
Lcom, = B, + B, Lpobex, + B.Lppcex, +
+ Bs Lpobim, + B, Lppcim, + B Ldist, + ¢,

MCO WITHIN MCG
Biooiiis, 0,80 9,0 0,85
(24.4) (5.1) (10,5)
;S 0,99 16 0,75
(34,1) (9,3) (11,1)
By - i - 0.85 6,5 0,87
(25,8) (3.7 (10.8)
[ e 0,95 0,75 0,90
(32,7) {4.3) (13.4)
Bs oo —1,36 — —-14
(28.2) (12,1)
Bo oo 2,45 - 28
(3,9 (1,8)
R* . 0,85 —0,10 0,40
SE o 0,90 0,35 0,45

Test de Hausman: 276
x°(95) = 11,1
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los regresores, claramente detectada por el test de
Hausman, se plantea la conveniencia de reespeci-
ficar el modelo incluyendo otras variables explica-
tivas que permitan captar estos efectos individuales.
A este respecto, la naturaleza del panel de datos
que estamos estimando permite sospechar de la
existencia de efectos individuales de dos tipos: los
correspondientes a los individuos en sentido es-
tricto —esto es, a los flujos bilaterales— y los aso-
ciados con la heterogeneidad de los paises.

Pues bien, en relacion con los primeros, parece
que la candidata mas logica, desde una perspectiva
teorica, es el precio relativo entre cada par de paises
homogeneizado por el tipo de cambio; o sea, el
tipo de cambio real. Al estar especificada como el
indice de precios del pais exportador respecto a
los precios internos del pais importador, su signo
es presumiblemente negativo.

Por tanto, se ha procedido a calcular los mismos
estimadores para la nueva especificacion del mo-

delo que anade el tipo de cambio real a los regre-
sores.

Como se aprecia en el cuadro n.° 2, la nueva
especificacion ha permitido mejorar algo el ajus-
te, si bien el test de Hausman sigue indicando la
persistencia de efectos individuales, 1o que nos
impide la aceptacion de la estimacion por MCG.
Ademés, los resultados de la estimacion intragrupos
(WITHIN), que, de momento, son los Gnicos con-
sistentes, arrojan ahora (tras la inclusion de los
precios relativos) un signo negativo, y por tanto
tedricamente perverso, para la variable del PIB per
céapita del pais importador. Esto sugiere la posible
existencia de una relacion no lineal entre esta dltima
variable y la de precios (15), que, por tanto, con-
viene explorar.

Para ello, se ha vuelto a estimar la ecuacion de
gravedad introduciendo ambas variables de manera
multiplicativa (ppcmprer). El cuadro n.° 3 recoge
los resultados de tal estimacion, y permite constatar

CUADRO N.° 2

ESTIMADORES MCO, DE EFECTOS FIJOS
O INTRAGRUPOS Y MCG

B. + B Lpobex, + 3. Lppcex, +
+ B:Lpobim, + B, Lppcim, + B Ldist, +
+ B Lprere, + e,

Lcom, =

MCO WITHIN MCG
B ... o 0,81 452 0,83
(25,1) (2.8) {10,9)
Bo oo ... 097 0,34 0,86
(34.3) (1,6) (13.4)
Bo oo 0,84 7.4 09
(26,0 4.7) (11,5)
7 VR 0,96 —0,8 08
(33.8) 4.1) (12,1)
Bs . S —1,37 — -1.4
(28,9) (12.8)
Be —0,66 0,7 —0,7
(6,6) (13,6) (14.9)
Bo oo, 5,58 — 6.1
(7.18) 4.1)
B 0,86 0,13 0,50
SE 0,88 0,31 0,39

Test de Hausman: 171,8
X'(95) = 12,6

CUADRO N.° 3

ESTIMADORES MCO, DE EFECTOS FIJOS
O INTRAGRUPOS Y MCG

,Bo + B, Lpobex, + ,&Lppcex.,

Lcom, =
+ B; Lpobim, + B. Lppcim; + Bs Ldist, +
+ Bs Lppcmprer, + ¢,

MCO WITHIN MCG

T 0,81 37 0,82
(25,4) (2.3) (11.4)

Boooiiii. 097 0,58 0,93
(34,7) (2.8) (15,3)

Bo oo 0,85 319 0,86
(26,6) 1) (12,1)

B oo 3,07 2,08 2,96
(12,0) (12,0) (24,3)
Bs oo, —1,36 — —1,39
(29,2 (13,3)
B . ooimtsneswsmnensoe —0,46 —0,44 —0,46
(8, 4) (15,5) (19,5)

[ N 2,41 — 2,64

(39) (1.9)

R o 0,86 0,18 0,56

SE. ... 0,87 0,30 0,36

Test de Hausman: 62,7
x'(95) = 126
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que, como se sospechaba, la incidencia del PIB
per céapita del pais importador sobre los flujos co-
merciales varia conforme al valor de los precios
relativos. Ademas, una vez que la variable PIB per
capita se expresa de este modo, si adopta el signo
esperado, apreciandose, asi, que aungue los precios
moderan el efecto renta, éste sigue siendo positivo.
No obstante, el test de Hausman indica que aun
no se han eliminado los efectos individuales. Por
lo demas, y como ya se dijo, éste parece un hecho
logico si se tiene en cuenta que los paises incluidos
en la muestra exhiben diferencias notables en su
estructura productiva y en su régimen comercial.
En este sentido, es razonable pensar que la perte-
nencia de los paises —bien a la Unién Europea o
bien al &rea de paises ex comunistas—, puede cons-
tituir un factor responsable de la existencia de efec-
tos individuales. Por tanto, parece interesante ave-
riguar la plausibilidad de esta hipotesis mediante
la introduccion de dummies en la ecuacion.

Tras seguir tal procedimiento, se comprueba que,
efectivamente, la incorporacion a la ecuacion de
dos variables ficticias, que reflejen el comercio in-
tracomunitario (DUE) y aquel que tiene su origen
en el &rea de paises ex comunistas (DCEEU), per-
mite controlar los efectos individuales. Por consi-
guiente, y como se aprecia en el cuadro n.° 4, con
esta especificacion de la ecuacion, la estimacion
por el método de MCG ya proporciona estimadores
consistentes (se supera el test de Hausman), al
igual que los obtenidos con la estimacion intra-
grupos, pero mas eficientes.

El ajuste obtenido es razonablemente bueno, y
los valores resultantes para los parametros de los
regresores son coherentes, en signo y magnitud,
con la evidencia tedrica. Asi, es destacable, en primer
termino, que la evolucion de los flujos de comercio
bilateral estd mas influida por los factores de de-
manda que por los de oferta. A este respecto, debe
denotarse, ademas, que la poblacion y el PIB per
céapita del pais exportador tienen un coeficiente ana-
logo, no siendo este el caso, sin embargo, cuando
las variables corresponden al importador. En se-
gundo lugar, cabe denotar que el efecto renta, par-
ticularmente el correspondiente al pais importador,
es mas significativo que el de los precios. En tercer
lugar, hay que sefalar que, inequivocamente, el
comercio entre los paises esta condicicnado por la
distancia que media entre ellos. Finalmente, los pa-
rametros asociados a las variables ficticias resultan
acordes con la existencia de menores barreras en
el comercio intracomunitario que en las transac-
ciones con los nuevos paises capitalistas.

CUADRO N.° 4

ESTIMADORES MCO, DE EFECTOS FIJOS
O INTRAGRUPOS Y MCG

W™ s TN i T Ao
Lcom, = B, + B, Lpobex, + B. Lppcex, +
¥ Bj LPObfmv + Ba LPPClmf 0y Bb Ldlst. +
+ Bs Lppcmprer, + B, DUE, + B. DCEEU, + ¢,

MCO WITHIN MCG
Bt oo 0,83 3,67 0,83
(32.2) (2,3) (15,2)
| 0,89 0,58 0,83
(15,20 (2.8) (7.5)
Ba oo 091 3,18 0,92
(35.6) (2,0) (16,7)
Baoooi 223 2,08 240
(10,7) (12,0) (18,6)
Pt e s -1,2 — —1,27
(31,8) - (15,2)
Bo o 0,41 —0,44 —0,46
(9,4) (15,5) (18,7)
DUE ... 215 — 224
(23.4) — (11,9)
DCEEU ...... R 1,33 — 1,27
(9.2) — {4.5)
(17 0,86 = 0,99
(1,6) — (0,87)
R o 0,91 0,17 0,70
SE . 0,69 0,30 0,35
Test de Hausman: 12,8
x°(95) = 15,5

IV. PRONOSTICO TENTATIVO DEL IMPACTO
DE LA INTEGRACION DE LOS «PECOS»
EN EL COMERCIO ESPANOL

A la luz de los buenos resultados obtenidos al
ajustar el modelo de gravedad, parece razonable
su utilizacion —si bien con las debidas cautelas—
para simular el impacto de distintos escenarios de
incorporacion de los paises del Este a la UE en los
flujos comerciales de Espafa, y también, a fin de
disponer de un punto de referencia, en los del
resto de economias de la Union.

A este respecto, aqui se han elaborado dos si-
mulaciones correspondientes a dos escenarios con
distintos grados de integracion. En el primero, de
«menor integracion», se asume que el proceso de
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liberalizacién de las transacciones comerciales con
los paises CEEU seguira en los afos futuros la
misma tendencia que el acaecido desde la quiebra,
en 1989, del sistema comunista en estos paises, y
que, implicitamente, ha quedado captado en la es-
timacion del modelo. En el segundo escenario, de
«mayor integracion», se considera que el proceso
de apertura econémica entre la UE y los paises del
Este se intensificara en el futuro. A este respecto,
y ante la ausencia de informacion sobre el nivel de
barreras arancelarias y otros factores que estan
obstaculizando el comercio de dichas economias,
lo mas sensato parece ser aproximar este escenario
de mayor integracion proyectando el modelo, mo-
dificando el coeficiente de la dummy correspon-
diente a las economias CEEU. A este respecto,
una opcion razonable puede ser dar a dicha variable
un valor intermedio entre los coeficientes que se
han obtenido para las variables ficticias, DUE y
DCEEU (véase cuadro n.° 4, columna 3.%), pues,
por mucho que avance la integracion de los paises
ex comunistas, no parece verosimil imputarles una
situacion idéntica a la que hoy tienen los paises de
la Unién entre si.

En cuanto a los restantes supuestos que es pre-
ciso hacer para proyectar el modelo —los referentes
al comportamiento de las variables explicativas del
comercio— éstos han sido, para ambos escenarios,
los siguientes. Primero, un ritmo de crecimiento
de las economias ex comunistas del 4 por 100 (16),
superior, por tanto, al de los paises de la Union,
que se asume sera del 3 por 100 anual por término
medio, y tres alternativas en lo que respecta a la
variacion de los tipos de cambio reales de los paises
CEEU: su estabilidad, un aumento del 25 por 100
o uno del 50 por 100 (17). De este modo, se con-
figuran tres proyecciones distintas para cada uno
de los escenarios, cuyos resultados se reflejan, de
manera sintética, en los cuadros n.* 5y 6. De su
examen se pueden extraer algunas ideas sobre el
curso que podrian tomar los intercambios comer-
ciales de estas economias con Espafia y el resto
de paises de la Union en el futuro.

Lo primero que cabe sefialar es la previsible ex-
pansion de los flujos bilaterales de comercio a una
tasa superior en Espafia que en la media de los
restantes paises comunitarios, o que es conse-
cuente con su nivel de partida, claramente inferior
al medio de la Uniéon Europea. La expansion co-
mercial prevista resulta ser muy superior en el es-
cenario de mayor integracion.

En segundo término, es destacable que los pro-
an’:sticos del saldo comercial son, en todos los su-

puestos, claramente mas favorables para los res-
tantes paises de la UE, por término medio, que
para Espafa. De cualquier modo, puede apreciarse
como las expectativas acerca de la evolucion de
los saldos comerciales varian de manera significa-
tiva segun cudl sea el supuesto realizado en torno
al tipo de cambio real.

Por ultimo, los resultados de las proyecciones
efectuadas sugieren que la profundizacion del pro-
ceso de liberalizacion comercial mutuo con las
economias CEEU conduciria a un incremento de
los intercambios con estos paises, con resultados
favorables (en términos del saldo comercial) para
Espana y, particularmente, para el resto de la UE
en su conjunto (18).

Sin embargo, es preciso tener en cuenta que el
modelo de gravedad, cuya estimacion ha servido
para elaborar estas proyecciones, no permite con-
templar la posible existencia de procesos de sus-
titucion entre paises en el abastecimiento de los
mercados internacionales. Este hecho es crucial,
pues comporta la marginacion de una parte de los
efectos de los acuerdos de asociacion en el co-
mercio espafiol; en concreto, la posible sustitucion
de exportaciones espafnolas al mercado de la Union
Europea por exportaciones realizadas por los paises
ex comunistas, lo que, como es evidente, compor-
tara unas expectativas mucho menos favorables
sobre el impacto de los acuerdos en el comercio
espafiol.

A este respecto, hay que tener en cuenta que,
conforme al analisis descriptivo de la estructura
de ventajas y desventajas comparativas de Espana
vis-g-vis los paises CEEU en el mercado de la UE
referido con anterioridad, tal efecto de sustitucion
de las exportaciones intracomunitarias esparnolas
no solo es posible, sino probable. En consecuencia,
conviene seguir investigando mas sobre el tema al
objeto de conocer mejor la probabilidad de que tal
sustitucion efectivamente suceda.

A tal fin, parece de utilidad efectuar una estima-
cion del contenido factorial que subyace en los
intercambios comerciales entre Espafia y los paises
CEEU, y de cada region con el resto de paises
integrantes de la UE [11].

Ademas, este analisis constituye la via mas ade-
cuada para tratar de aventurar la composicion sec-
torial de la expansion comercial prevista, un asunto,
igualmente esencial, sobre el que el modelo de
gravedad tampoco puede proporcionar informa-
cion. Este ha sido, por tanto, el siguiente paso

dado en la investigacion.
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CUADRO N 5

PROYECCION DE LA EVOLUCION DEL COMERCIO CON LOS PAISES CEEU
(Escenario menor integracién)

T "

EN PORCENTAJE SOBRE EL PIB EN TERMINOS REALES DE 1990

Exportaciones Importaciones Saldo comercial
SITUACION REAL EN 1992
] = 1113 [ S ————————— e e 0,44 0,39 0,05
Espana ... 0,08 0,12 —0,04

PROYECCION A MEDIO PLAZO
Evolucion del tipo de cambio real

VARIACION PORCENTUAL TASA ANUAL ACUMULATIVA

Exportaciones Importaciones Saldo comercial
a) No crece
LU]=F 1y || O — R e B —0,04 1,68 -
ESPANA ... . omomsiimismsiniimmess s s 4,10 478 =
PROYECCION EN PORCENTAJE SOBRE EL PIB EN TERMINOS REALES DE 1990
Exportaciones Importaciones Saldo comercial
UE[11] ... SRR 0,21 0,29 —0,08
ESPaRR ocomiit e e 0o enaiess 0,10 0,18 —0,08

VARIACION PORCENTUAL TASA ANUAL ACUMULATIVA

Exportaciones Importaciones Saldo comercial
b) Aumenta un 25 por 100
F - P————— 0,51 0,23 —
| CoTon (12 ———————————— e 4,66 346 _
PROYECCION EN PORCENTAJE SOBRE EL PIB EN TEAMINOS REALES DE 1990
Exportaciones Importaciones Saldo comercial
UE[11] ... ... £ R _— 0,24 0,20 0,04
Espafia ........................ S 0,11 0,13 —0,02

VARIACION PORCENTUAL TASA ANUAL ACUMULATIVA

Exportaciones Importaciones Saldo comercial
¢) Aumenta un 50 por 100
VE [11] ... e 0,96 -0,93 —
Espafia ............ e A e 5,13 240 —_

PROYECCION EN PORCENTAJE SOBRE EL PIB EN TERMINOS REALES DE 1990

Exportaciones Importaciones Saldo comercial
VE[11] .o, T —— 0,27 0,15 0,12
ESpana . o e 0,13 0,10 0,03
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CUADRO N6

PROYECCION DE LA EVOLUCION DEL COMERCIO CON LOS PAISES CEEU
(Escenario mayor integracién)

b TETT TR R S S D - R PO il S R e 7 G e b B 2
EN PORCENTAJE SOBRE EL PIB EN TERMINOS REALES DE 1990

Exportaciones Importaciones Saldo comercial
SITUACION REAL EN 1992
UE [11] ... BRSO 0,44 0,39 0,05
Espafia ........... e e e e 0,08 0,12 —0,04

PROYECCION A MEDIO PLAZO

Evolucion del tipo de cambio real
VARIACION PORCENTUAL TASA ANUAL ACUMULATIVA

Exportaciones Importaciones Saldo comercial
a) No crece
UE [11] . WEEr Ty — iovds 7,24 3,67 —
ESPana  ..oo.ommsv i ssimmms s diemgmesh 11,69 6,83 —
PROYECCION EN PORCENTAJE SOBRE EL FIB EN TERMINOS REALES DE 1990
Exportaciones Importaciones Saldo comercial
UE [11] 1,20 0,46 0,74
Espana 057 0,29 0,28

VARIACION PORCENTUAL TASA ANUAL ACUMULATIVA

Exportaciones Importaciones Saldo comercial
b) Aumenta un 25 por 100
U] = [ | ————————— e el 7.83 2,19 —
Espafia .............cccoooooiiiiiii e 12,29 5,49 —

PROYECCION EN PORCENTAJE SOBRE EL P18 EN TERMINOS REALES DE 1990

Exportaciones Importaciones Saldo comercial
GE [11] s iy " 1,38 0,32 1,06
[ =1 oF=1 - L ——— T ————— 0,65 0,21 0,44

VARIACION PORCENTUAL TASA ANUAL ACUMULATIVA

Exportaciones Importaciones Saldo comercial
¢) Aumenta un 50 por 100
UE [I1] . coossirnssimmsnnssans g 8,32 1.01 C
ESPana e deimmipsisias ... e e s E A 12,78 441 —_

PROYECCION EN PORCENTAJE SOBRE EL PIE EN TERMINOS REALES DE 1990

Exportaciones Importaciones Saldo comercial
U] 3 [ [E——— T — ; 1,54 0,24 1,30
Espafia ........... e e o 0,73 0,16 0,57
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Efectivamente, lo que se ha hecho es calcular el
contenido de tres factores (trabajo, capital fisico y
capital humano) que subyace en los intercambios
comerciales entre Espafna y los paises CEEU y de
cada region con la UE[11]. Para ello, se ha seguido
el método pionero de Leontief —es decir, se han
utilizado las tablas input output—, si bien aplicando
después el criterio de Leamer (1980).

Aunque en Martin (1994) se explica con precision
tanto la forma en que se han construido las varia-
bles requeridas y el procedimiento seguido en el
célculo como el conjunto de sus resultados (19),
aqui me ceniré al comentario de las principales
conclusiones.

Pues bien, los resultados sugieren que la eco-
nomia espanola y las de los paises ex comunistas
comparten, en relacion a la UE[11], una situacion
de desventaja relativa en la dotacion de capital
humano frente a capital fisico y trabajo.

No obstante, cuando ambas economias se com-
paran entre si, la economia espanola parece dis-
poner de una abundancia relativa de capital hu-
mano frente a capital fisico, y de este factor
respecto al trabajo, en relacion a los antiguos paises
de planificacion centralizada.

Por consiguiente, sobre la base de estos resulta-
dos, se pueden aventurar algunas previsiones sobre
la composicién sectorial de los futuros ajustes del
comercio espafol motivados por la creciente inte-
gracion internacional de los paises ex comunistas.
Basicamente:

* En primer término, y en cuanto al comercio
bilateral con dichos paises, cabe prever la expan-
sion de las exportaciones espanolas de bienes re-
lativamente intensivos en capital fisico y humano,
a cambio de importaciones de bienes intensivos
en trabajo.

* Y, en segundo término, ademas de plantear
con mas firmeza la hipotesis acerca del probable
desplazamiento de exportaciones esparolas por
productos de los paises del Este en el mercado de
la Union, se puede postular que dicho desplaza-
miento serd mayor en los productos intensivos en
mano de obra.

En todo caso, estas previsiones acerca de la
especializacion sectorial de los intercambios co-
merciales promovidos por los acuerdos habrian
de interpretarse con prudencia, pues hay que tener
en cuenta que la configuracion de la composicion
del comercio esta influida por otras variables adi-

cionales a la dotacion factorial relativa de los palses.
Entre ellas, es presumible que la inversion interna-
cional directa tenga un papel fundamental.

Ademas, el hecho de que la liberalizacion de la
inversion directa sea uno de los asuntos contem-
plados con mas claridad en los acuerdos refuerza
la probabilidad de que el ajuste comercial se vea
sensiblemente condicionado por los cambios ope-
rados en la inversion directa.

Por ello, en la investigacion he dedicado un ul-
timo esfuerzo a indagar sobre esta cuestion.

Mas concretamente, he tratado de buscar res-
puesta a dos interrogantes.

— ¢Cuales son los cambios mas probables en
el comportamiento de los flujos de inversion di-
recta?

— ¢Qué implicaciones tendrian dichos cambios
sobre la plausibilidad del pronéstico efectuado so-
bre el ajuste comercial espanol?

Veamos qué se ha hecho en el trabajo para in-
tentar responder a ambas preguntas.

Para tratar de anticipar la evolucion futura de
los flujos de inversion directa, se han conjugado
tres tipos de informacion:

a) Los resultados obtenidos en la estimacion
de la dotacion factorial relativa de las tres areas,
donde, como se acaba de indicar, se puso de ma-
nifiesto la debilidad de la dotacion de capital, tanto
fisico como humano, de los paises ex comunistas
en relacion con la de Espafa y, en mucha mayor
medida, con la del resto de la UE (en su conjunto).

Sobre esta base, cabe postular que los movi-
mientos de inversion directa se produciran desde
los paises de la Union (Espanfa incluida) hacia la
Europa del Este, y no a la inversa. Ademas, es
esperable que el grueso de la inversion proceda
de los paises mas avanzados de la Union dada la
superior capacidad de capital tecnologico y otros
activos intangibles que poseen estos paises, y el
mayor grado de internacionalizacion de sus em-
presas.

b) Elsegundo tipo de informacién utilizado (en
este caso, con la finalidad especifica de evaluar la
posibilidad de que el incremento de las inversiones
directas de los paises comunitarios vaya en detri-
mento de las recibidas por Espafna) es el anélisis
de las ventajas de localizacion relativas de cada
area. A este respecto, hay que reconocer, sin em-
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bargo, que la escasisima informacion disponible
sobre las antiguas economias de planificacion cen-
tralizada no ha permitido obtener mas que algunos
indicios sobre el tema, que, en todo caso, apuntan
hacia la plausibilidad de que ese proceso de des-
viacion de las inversiones se produzca. Asi, es des-
tacable que los «pecos» poseen claras ventajas en
los costes de la mano de obra (20) y, en la mayoria
de los casos, mejor ubicacion geografica (por proxi-
midad a los centros de poder econémico europeo),
aunque estas ventajas puedan ser contrarrestadas,
ignoramos en qué medida, por el mayor tamano
del mercado y mejor dotacion de infraestructuras
de la economia espariola.

¢) Laterceray Gltima pieza informativa utilizada
para tratar de prever el comportamiento futuro de
la inversion directa ha sido el examen de los datos
recabados sobre su evolucion durante los anos
gue siguen al colapso del sistema comunista. Asi,
ha sido posible comprobar, entre otros, dos hechos
de interés.

En primer lugar, que, como era esperable, las
inversiones directas espanolas en los paises co-
munistas, aunque de escasa magnitud, superan
con creces a las entradas de capital por tal con-
cepto procedentes de dichos paises, y muestran
una tendencia creciente.

Y, en segundo lugar, que las inversiones directas
recibidas por los paises CEEU desde 1989 (cuyo
crecimiento ha sido enorme, sobre todo en Hungria,
la Republica Checa y Polonia) han tenido como
principales paises de procedencia a Alemania, Aus-
tria, Francia e ltalia. Asimismo, es resenable que
las ramas que concentran la mayor parte de las
inversiones son: automoviles, material eléctrico, pro-
ductos quimicos e industrias alimentarias (véanse
Houde, 1994, y United Nations, 1993).

En suma, la conjuncion de toda esta informacion
apunta hacia la posibilidad de que en los afos
venideros tenga lugar una expansion de las inver-
siones directas, tanto espafolas como, y sobre
todo, de los paises comunitarios mas avanzados,
en las economias capitalistas emergentes. Ademas,
es probable, que estas ultimas comporten alguna
desviacion de las inversiones directas recibidas por
Espana.

Por ultimo, en cuanto al segundo de los interro-
gantes planteado: ;como pueden afectar estos cam-
bios en la inversion al comercio de Espana? La
respuesta que ofrece la investigacion es, expresada
con brevedad, la siguiente:

En lo que respecta a las inversiones directas
espafiolas, no parece arriesgado afirmar que éstas
servirian para potenciar y consolidar nuestras ex-
portaciones en los mercados emergentes.

En relacion con el crecimiento previsto en las
inversiones de nuestros socios comunitarios mas
desarrollados, se puede argumentar que compor-
taran un fortalecimiento de la posicion competi-
tiva de los paises ex comunistas, no solo en los
bienes en que dichas economias disfrutan de ven-
tajas comparativas, sino también en aquellos otros
—los intensivos en capital fisico y humano— en
los que la situacion de las economias capitalistas
emergentes podria verse sensiblemente mejorada
como consecuencia de la actuacion de los inver-
sores extranjeros. En este sentido, si (como parece
razonable pensar) la estrategia de los inversores
foraneos no fuera Unicamente ei abastecimiento
del mercado doméstico, sino también el aprove-
chamiento de las ventajas de costes laborales y
ubicacion geografica de estos paises, utilizandolos
como centros de produccion y exportacion, los
resultados comerciales de Espana podrian verse,
entonces, perjudicados.

V. CONCLUSIONES Y CONSIDERACIONES
FINALES

Un principio metodologico general es que todo
intento de predecir la evolucion futura de cualquier
fenémeno economico se debe fundamentar en un
adecuado conocimiento de su comportamiento en
el pasado. En consecuencia, desde el area de la
integracion economica internacional, donde, basi-
camente, se inscribe este trabajo, se establece tam-
bién que, para evaluar el impacto comercial de un
proceso de integracion —cualquiera que sea su
modalidad—, es preciso conocer el patron comer-
cial que existe en los intercambios entre las areas
involucradas, asi como los factores que lo deter-
minan.

Esto es, pues, lo que se ha realizado en esta in-
vestigacion. A este respecto, entiendo que el estu-
dio supone un valor afiadido notable en relacion a
lo que sabiamos acerca de la naturaleza y factores
determinantes del comercio de los antiguos paises
comunistas con los de la Union Europea, y par-
ticularmente con Espafia. Creo, sin embargo, que,
dada la permanente metamorfosis que estan ex-
perimentando dichas economias (y la incertidumbre
que rodea a su proceso de transformacion econé—J
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mica y politica), este conocimiento no constituye
una base suficiente para predecir, con confianza,
su comportamiento en €l futuro. Por ello, considero
que los pronoésticos cuantitativos que ofrece el es-
tudio deben ser interpretados Unicamente como
un punto de referencia.

De cualquier modo, me parece que los resultados
de la investigacion ayudan a anticipar tanto las
oportunidades que el proceso de integracion de
los paises del Este implica para la exportacion e
inversion de las empresas espanolas en los merca-
dos emergentes como las dificultades que la eco-
nomia esparola habra de afrontar para aprove-
charlas.

A este respecto, el trabajo sugiere que, pese a
sus indudables ventajas de costes laborales, los
paises del Este no suponen, en si mismos, una
amenaza para la economia espafola, pues ésta
parece gozar de ventajas competitivas en muchos
otros factores. Es mas, los resultados indican que
nuestra economia esta relativamente capacitada
para instalar centros de produccion en dichos pai-
ses, lo que, por lo demas, parece la via mas ade-
cuada para captar y consclidar estos nuevos mer-
cados.

Sin embargo, lo que el estudio si detecta como
un peligro es el posible desplazamiento de nues-
tras exportaciones intracomunitarias por bienes de
los paises del Este, aunque producidos alli por las
empresas multinacionales de nuestros socios co-
munitarios mas avanzados instaladas en ellos, con
la finalidad de, aprovechando sus ventajas de costes
laborales y ubicacion geografica, utilizarlos como
centros de produccion y exportacion a toda Europa.

No obstante, en relacidbn con esta ultima hi-
potesis, debo reconocer que, ante la escasez de
datos, este estudio so6lo ha sido capaz de aportar
indicios; por lo que su mejor fundamentacion cons-
tituye un reto que, desde este mismo momento,
me planteo como prolongacion de esta investi-
gacion.

NOTAS

(*) Desearia agradecer a Francisco J. Velazquez su ayuda en la
blsqueda y tratamiento de la informacion. Mi agradecimiento también a
Olympia Bover y Richard Baldwin por las sugerencias que me hicieron
respecto a la evaluacién de los resultados de la estimacion econométrica
del modelo de gravedad.

(1) Alolargo del articulo, ambas denominaciones —los paises CEEU
y los «pecos»r— se utilizan indistintamente.

(2) Este articulo resume los principales resultados de un proyecto
de investigacion mas amplio, cuya version completa acaba de editarse
como documento de trabajo; véase MarTin (1994).

(3} Este programa es una iniciativa de la UE para apoyar financiera-
mente el proceso de transformacién de las antiguas economias comu-
nistas hacia el sistema de mercado.

(4) Para encontrar surveys sobre el tema, puede consultarse, por
ejemplo, Rosson (1987), Jacaouemin y Sarir (1989), Winters (1992), y
Batowin y VenasLes (1995).

(5) Notese que, en nuestro caso, conviene considerar cuatro areas:
Espania, que es la economia para la que se quiere estimar el impacto de
los acuerdos europeos, los paises CEEU, el resto de socios de la Union
Europea y el resto del mundo.

(6) Véase, como ilustracion, HeLpman y KruGMAN (1985), GROSSMAN Y
Hetpman (1991), Krucman (1990) y Grossman (1992).

(7) Como es sabido, los paises de planificacién central tenian una
diferente concepcién de la actividad productiva, de modo que su sistema
de cuentas nacionales —Sistema de Produccién Material— comprendia
macromagnitudes de significado muy distinto al de las utilizadas en las
economias de mercado.

(8) Lamentablemente, no se ha podide disponer de datos sobre los
intercambios comerciales de los restantes miembros de la Union con
los paises ex comunistas con este grado de desagregacion, o gue
coarta, por tanto, la medicion del comercio intraindustrial entre ellos.

(9) Veéase CEPR (1990) a este respecto.

(10) Es decir:
=i — LR Y
" Xe+ M,

Este indice se ha calculado con los datos del comercio bilateral de
Espafia y el conjunto de paises CEEU, con un nivel de desagregacion
de 5 digitos de la clasificacion CUCI, que posteriormente se han agregado
mediante el calculo de la media ponderada por el volumen de comercio.

(11) Analoga a la de BerasTranp (1989). Notese que todas las varia-
bles se expresan en logaritmos.

{12) Notese que si el modelo supusiera la existencia de rendimientos
crecientes, pero no diferenciacion de producto, el signo esperado para
las variables explicativas que miden el tamario de los paises y, por tanto,
sus posibilidades de aprovechar las economias de escala seria negativo.

(13) De alguna manera, esta variable sirve para captar también algu-
nos costes de transaccion (diferencias linguisticas, informacion sobre el
marco institucional, ...} correlacionados positivamente con la distancia.

(14) El test de Hausman aplicado permite aceptar la hipdtesis de
independencia entre los efectos individuales y las variables explicativas,
y por consiguiente la utilizacion de MCG, si acepta fa igualdad entre los
parametros obtenidos por el estimador de efectos fijos 0 WITHIN y et
estimador MCG (véase Hausman y Tavior, 1981).

(15) Por la correlacion negativa que se da entre ambas variables.
(16) Ello implica una tasa de crecimiento similar a la que tuvo la
economia espanola desde la culminacidn de su etapa autarquica.

(17) Para hacerse una idea sobre la plausibilidad de estos supuestos,
considérese que, durante el periodo 1960-1990, el tipo de cambio real de
Espafia frente a Alemania crecio alrededor de un 16 por 100, y el de
Portugal en torno al 29 por 100.

(18) Con objeto de analizar la sensibilidad de las proyecciones ante
variaciones en el supuesto sobre la tasa futura de crecimiento de las
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economias CEEU, se han realizado proyecciones —para los dos esce-
narios de integracion— bajo la hipotesis, ciertamente menos plausible,
de que los paises ex comunistas consiguieran crecer al 8 por 100 (una
tasa, por tanto, semejante a la registrada en los paises del sudeste
asiatico). Los resultados sugieren que el crecimiento de estas economias
seria beneficioso para los saldos comerciales de los paises de la Union
Europea, Espafia incluida (véase MarTin, 1994).

(19) Veéase Martin (1994), pags. 70 a 77, y cuadros 12 y 13.

(20) Notese que en 1992 el salario medio en las economias checa y
polaca era de 176 y 207 dolares, respectivamente, o sea, en torno al 15
por 100 del espafiol. Aungue, como es obvio, el indicador que habria
que utilizar para comparar los costes laborales es el coste laboral unitario,
lo que es altamente probable que redujera los diferenciales de Espana
con estas economias, el desfase de salarios es tal que no es arriesgado
afirmar que seguiria mostrando una situacion aventajada para los paises
CEEU.
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APENDICE

DATOS UTILIZADOS EN LA ESTIMACION
DEL MODELO DE GRAVEDAD

En este apéndice, se detallan las fuentes estadisticas
utilizadas en la elaboracion de las variables que figuran
en la ecuacion del modelo de gravedad estimada en el
trabajo.

Los flujos de comercio bilateral (COM), que en la
ecuacion se especifican desde la optica del pais expor-
tador, se han construido, sin embargo, a partir de la
informacion de los paises que efectuan la importacion,
dada la mayor fiabilidad de los datos asi registrados. En
el caso de Espana, los datos proceden de la Direccion
General de Aduanas, del Ministerio de Economia y Ha-
cienda; los del resto de paises miembros de la Union
Europea tienen su origen en Eurostat y, finalmente, los
intercambios bilaterales llevados a cabo por los paises
del centro y Este europeo entre si, son los proporciona-
dos por el Fondo Monetario Internacional en su publi-
cacion Direction of trade statistics yearbook.

Las cifras de comercio que figuran en la ecuacion
estan expresadas en ecus de 1990. La deflacion de las
magnitudes monetarias se ha efectuado a partir de los
indices de valor unitario (IVUS), tomados de la Direccion
General de Prevision y Coyuntura, en el caso de Esparia,
del apendice estadistico de la revista European Economy
para los demas miembros de la Unién y, por altimo, de
la reciente publicacion de la OCDE Short-term economic
statistics: Central and Eastern Europe para los paises
CEEU. En cuanto a los tipos de cambio que ha sido
preciso emplear para especificar todas las magnitudes

en ecus, se han utilizado los oficiales (media anual) del
Banco de Espafia para nuestro pais y los publicados en
las Estadisticas financieras internacionales del FMI en lo
que respecta a los antiguos paises comunistas. Debe
denotarse que, como es habitual, la deflacion de las
magnitudes monetarias se ha llevado a cabo a partir de
los valores expresados en moneda nacional, transfor-
mandose entonces a ecus.

En lo que se refiere a la elaboracion de las variables
de poblacién (POB) y PIP per cépita (PPC), las fuentes
estadisticas de base han sido las siguientes: para Esparia,
el INE; el apéndice estadistico de la mencionada revista
European Economy para la UE[11], y el ultimo informe
del Banco Mundial para los paises CEEU. Como es evi-
dente, los PIB per capita de los paises se expresan tam-
bién en ecus de 1990.

Respecto a la variable de precios relativos homoge-
neizada por el tipo de cambio {PRERE), o tipo de cambio
real, cabe sefalar que ésta se ha construido para cada
par de paises especificada del modo siguiente: indice de
precios del pais exportador respecto a los precios inter-
nos del pais importador.

Finalmente, sélo sefalar que la variable distancia
(DIST) entre cada par de paises, que es la distancia mas
directa por via aérea, se ha elaborado con la informacion
del programa PC Globe, cedido amablemente por R.
Baldwin.

Resumen

Ante la expectativa de ampliaciéon de la Union Europea
(UE) alos paises ex comunistas del centro y Este de Europa
(CEEU) que ya han firmado acuerdos de asociacion, en
este trabajo, se realiza una prevision tentativa del impacto
de la liberalizacion de las transacciones economicas con
dichos paises, comprometidos en los acuerdos, en el co-
mercio espafol. Para ello, se describe el patron comercial
entre las areas involucradas en los acuerdos —Espania, resto
de la UE y paises CEEU—, desde la caida del régimen
comunista, y se analizan, entre otros procedimientos, me-
diante la estimacion econométrica de un modelo de grave-
dad, sus factores determinantes.

Falabras clave: liberalizacion comercial, asociaciones co-
merciales, patron comercial, ecuacion de gravedad, Unién
Europea.

Abstract

This paper makes a tentative forecast of the impact on
Spanish trade of the liberalization of economic transactions
between the European Union and the former communist
countries of Central and Eastern Europe (CEECs), as envi-
saged in the association agreements aimed at the eventual
entry of these countries into the EU. It describes the trade
patterns between the signatory countries —Spain, the rest
of the EU and CEECs— since the unravelling of the com-
munist bloc and analyzes, through the econometric estima-
tion of a gravity model, the determining factors in these
patterns.

Key words: trade liberalization, trade associations, trade
pattern, gravity equation, European Union.

JEL classification: F150, F170, P330.
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