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I. INTRODUCCION

ESDE su integracion en la Comunidad, hoy

Union Europea (UE), en 1986, Espana se

ha visto inmersa en un proceso gradual de
liberalizacion y apertura comercial, que recibiria
su ultimo impulso con la creacion, en enero de
1993, del mercado unico europeo. Asi, de una parte,
la economia espafiola ha tenido que dar cumpli-
miento al desarme arancelario frente a sus nuevos
socios, junto con la adopcion de la tarifa exterior
comunitaria —notablemente inferior a la espafola—
en sus relaciones comerciales con terceros, ambos
comprometidos en su Acuerdo de adhesion. Y, de
otra parte, igual que los demas paises involucrados
en el proyecto de unificacion del mercado, ha ido
desmantelando las barreras no arancelarias (fisicas,
técnicas y fiscales) que mediatizaban el comercio
intracomunitario (1).

Pues bien, mientras que la teoria del comercio
internacional coincide en sefalar que la integracion
economica afecta positivamente al crecimiento y
bienestar de los paises intervinientes considerados
en su conjunto, aquélla no es, sin embargo, con-
cluyente a la hora de pronunciarse sobre la natu-
raleza de la distribucion de las ganancias poten-
ciales de bienestar del area integrada entre sus
paises miembros. En otros términos, la respuesta
ofrecida por la evidencia tedrica acerca de si los
procesos de integracion internacional favorecen o
no la convergencia real (2) —entendida como re-
duccion de la dispersion de la renta real per ca-
pita— es ambigua.

Por lo demas, lo anterior no es sino una conse-
cuencia del hecho de que la teoria del crecimiento
no disponga aun de un conocimiento adecuado
sobre cuales son sus factores explicativos y cuales,
por tanto, las causas que determinan la convergencia
o divergencia real entre las diferentes economias.

No obstante, los desarrollos recientes, tanto en
el ambito del comercio internacional como en la
teoria del crecimiento, han permitido poner de re-
lieve dos hechos al respecto. En primer término,
que una vez que se abandonan los estrictos su-
puestos del modelo neoclasico —ya sea en su ver-
tiente de crecimiento (Solow, 1957), ya en lo que
atane al comercio (Heckscher-Ohlin)— y se asume
la existencia de competencia imperfecta, no queda
garantizada la existencia de una tendencia espon-
tanea de las fuerzas del mercado hacia la conver-
gencia, ni tampoco, por consiguiente, que esta se
vea necesariamente favorecida por los procesos
de integracion que eliminan las barreras a su libre
funcionamiento. En segundo término, los modelos
de competencia imperfecta han servido para des-
velar los factores que pueden contribuir a la con-
vergencia de las rentas per capita de los paises y,
asimismo, los que, por el contrario, contribuyen a
su dispersion, poniendo ademéas de manifiesto como
el comercio internacional potencia unos y otros.

En este contexto, el objetivo de este articulo es
la deteccion de los principales rasgos del ajuste
comercial realizado por la economia espanola du-
rante el periodo 1986-1993, tratando de dilucidar
si éste ha estado gobernado basicamente por las
ventajas comparativas (modelo neoclasico) o por
otras variables asociadas con el comercio intrain-
dustrial (modelos de competencia imperfecta). So-
bre esta base, y como subproducto del trabajo,
trataremos de extraer algunas inferencias de utilidad
para el debate acerca de si el proceso de integra-
cion europea esté coadyuvando o no a la aproxi-
macion de los niveles de renta per capita de Espana
hacia la media europea.

El articulo se estructura del modo siguiente: en
el apartado ||, se hace una sucinta revision acerca
de las implicaciones teoricas de los procesos de
integracion sobre la convergencia real; en el |1, se
examinan las principales pautas del ajuste comer-
cial que ha experimentado la economia espariola
desde su adhesién a la Comunidad; finalmente, en
el apartado |V, se resumen las conclusiones mas
importantes.

Il. INTEGRACION ECONOMICA
Y CONVERGENCIA: UNA RELACION
CONTROVERTIDA

De acuerdo con el modelo tradicional de Hecks-
cher-Ohlin, coherente, por lo demas, con la teoria
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neoclasica del crecimiento, los procesos de inte-
gracion economica promoveran la convergencia
de los niveles de renta de los paises.

Asi, en un entorno de competencia perfecta en
los mercados de bienes y factores, donde los paises
disponen de una misma tecnologia, hay ausencia
de economias de escala y externas, e igualdad en
las preferencias de los consumidores, las diferen-
cias de precios relativos que explican el comercio
y, en su caso, la movilidad internacional de factores,
dependen de la dotacion factorial relativa de los
paises, por cuanto, bajo los supuestos del modelo,
ésta determina la productividad y remuneracion
de los factores, y, consiguientemente, el precio de
los bienes. De manera que, en este contexto, tanto
el comercio como la movilidad factorial actuaran
como vehiculo de igualacion de los precios de
ambos y, de este modo, de los PIB per capita de
los paises. Por ello, en este modelo, la eliminacion
de obstaculos a las transacciones economicas in-
ternacionales favorece no solo la eficiencia, sino
tambien la equidad.

Sin embargo, las anteriores predicciones se ven
sustancialmente alteradas una vez que, como se
hace en las teorias mas recientes, se admite la
existencia de imperfecciones en los mercados de
bienes y factores (véase Krugman, 1990, y Gross-
man, 1992, como ilustracion).

Efectivamente, al darse cabida a otros elementos,
como las economias de escala, la heterogeneidad
de bienes y factores o las diferencias en la tecno-
logia, en la explicacion del comercio y los flujos de
capital y trabajo entre paises, se amplian las po-
tenciales ganancias de eficiencia derivadas de la
integracion de los mercados (3), gracias al aprove-
chamiento de las economias de escala, junto con
la probable reduccion de los margenes de precio-
coste de las empresas, que comporta el aumento
de las presiones competitivas exteriores, incremen-
tandose ademas el bienestar de los consumidores
al facilitarse el acceso a una produccion diversifi-
cada. Ahora bien, en tales circunstancias, los efec-
tos de la integracion en la equidad internacional o,
como se suele denominar en las instancias de la
Comision Europea, cohesion econdmica, se tornan
inciertos.

Veamos, teniendo como referente los modelos
de comercio de competencia imperfecta y las teo-
rias de crecimiento endogeno (4), algunas razones
por las que el juego del libre mercado puede con-
ducir a la polarizacion espacial de los factores pro-

ductivos y la renta en los paises que parten de una
mejor situacion economica.

La mayoria de estas razones estan vinculadas a
las condiciones de oferta, y dan lugar a diferencias
internacionales de productividad no explicables por
disparidades en la dotacion factorial.

Por ejemplo, la existencia de rendimientos cre-
cientes de escala internos a la empresa inducira a
la concentracion geogréfica de la produccion, tanto
mas cuanto menores sean los costes de transporte
(véase Krugman, 1991). A este respecto, cabe ar-
gumentar que la conformacion de un mercado
unico, al reducir los costes de transporte y tran-
saccion entre los paises miembros, refuerza dicha
tendencia. Traducido al caso europeo, ello signifi-
caria una ventaja para las economias mas avanza-
das, puesto que éstas disponen tanto de unidades
productivas con mayor tamafo como de un mer-
cado nacional mas desarrollado. Aunque esta pre-
vision ha sido discutida por Neven (1990), quien
postula que la unificacion del mercado puede ser
mas beneficiosa para los paises europeos menos
desarrollados —lo que argumenta sefalando que
éstos tienen mayores economias de escala poten-
ciales no explotadas—, no parece, como mas tarde
se verd, que la tesis de este autor encuentre un
respaldo en los hechos.

Otra posible razon inhibidora de la cohesion eco-
nomica es la existencia de economias externas, o
spiflovers, de ambito nacional en las inversiones
para la generacién de capital humano y tecnolo-
gico. En efecto, ello puede inducir (como se explica,
entre otros lugares, en Grossman y Helpman, 1991,
capitulo 8) a un proceso autoacumulativo de ri-
queza en las economias que disponen de un mayor
stock de capital humano y tecnologico, habida
cuenta de que, como coinciden en sefalar la mayo-
ria de los modelos de crecimiento, la cualificacion
de la mano de obra y la tecnologia constituyen los
ingredientes esenciales para la productividad, vy,
por ende, capacidad de crecimiento de los paises.
Como es logico, esta prediccion se refuerza con-
forme mayores sean los desfases de partida en la
capacidad tecnologica de los paises de referencia.
Por consiguiente, un proceso de integracion inter-
nacional no haria sino reforzar las tendencias del
mercado hacia la concentracion geogréafica de la
renta (5).

No obstante, se puede suponer, como se hace
en algunos modelos, que dichas externalidades, o
spillovers, son de ambito internacional, con lo que
la prevision sobre la incidencia de la integracion
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de los paises sobre las disparidades de sus niveles
de renta seria la inversa, ya que, en tal caso, los
paises rezagados tendrian la posibilidad de apro-
vecharse de las externalidades generadas en los
paises que poseen un mayor stock en capital hu-
mano y tecnologico y, por este mecanismo, acer-
carse a, 0 incluso superar, sus niveles de renta. La
experiencia de los nuevos paises industrializados
asiaticos, y desde luego de Japon, concordaria
con esta hipotesis. Ahora bien, hay que tener en
cuenta que estos casos, ademas de minoritarios,
evidencian que, de cualquier manera, el aprove-
chamiento de los conocimientos de la mano de
obra formada en otros paises y la absorcion de la
tecnologia exterior parece requerir de un formidable
esfuerzo destinado tanto a la cualificacion de la
mano de obra local como a la ampliacion de los
conocimientos tecnologicos (véanse Pack, 1994, y
Stiglitz, 1994).

Finalmente, aungue sin afan de exhaustividad,
una tercera razon —relacionada con la anterior—
que hace posible la acentuacion de los problemas
de cohesion en un proceso de integracion interna-
cional es la existencia de diferenciacion vertical (o
en niveles de calidad) de los productos entre unos
y otros paises. Este tipo de diferenciacion esta aso-
ciada con la existencia de desniveles en la capa-
cidad tecnologica de los paises y, desde la pers-
pectiva de la demanda, implica que el grado de
preferencia de los consumidores por las variedades
de mayor calidad esta relacionado positivamente
con su nivel de renta. Por consiguiente, cuanto
mayores sean los niveles de renta per capita de las
economias (y su dinamismo) mayor sera la de-
manda de estas variedades (y su crecimiento). Pues
bien, si existen diferenciacion vertical y economias
de escala, puede suceder que un proceso de inte-
gracion economica internacional dé lugar a im-
portantes costes de ajuste, e incluso a un empo-
brecimiento relativo de los paises de menor renta.

La secuencia de hechos —como se vera, bas-
tante plausibles— que puede conducir a la situacion
antedicha es, expresada sintéticamente, la que se
indica a continuacion. En primer término, tras la
adhesion, los consumidores de los paises de menor
nivel de renta tendran una mayor informacion sobre
las variedades de los productos de mayor calidad,
en cuya produccion se encuentran especializados
los paises socios que gozan de niveles de renta y
conocimiento tecnoldgico superiores, y que, en
virtud de la eliminacion de las barreras comerciales,
se habran abaratado en relacion con los producidos
en su pais. En consecuencia, tendra lugar un cierto

desplazamiento de los productos locales (de menor
calidad) por los importados de los paises socios
mas avanzados. A su vez, ello puede traer consigo
el cierre de empresas, con el consiguiente problema
de desempleo; y, en fin, el empobrecimiento del
pais de renta mas baja se producira si las ganancias
que perciben los consumidores se ven mas que
compensadas por las pérdidas en la renta de los
productores de las empresas que hayan quebrado,
asi como de los parados que no sean reempleados
en las empresas sobrevivientes (véanse, para mayor
detalle, Shaked y Sutton, 1984, y Motta, 1990, 1992).

Es importante denotar que el proceso de ajuste
comercial descrito daria lugar a un aumento del
comercio intraindustrial entre los paises involucra-
dos en el proceso de integracion. El interés de
llamar la atencion sobre este hecho reside en que
los argumentos precedentes ponen en cuestion la
idea, bastante extendida en la literatura sobre eco-
nomia internacional, de que cuando, en respuesta
a un proceso de integracion, predominan los in-
tercambios de caracter intraindustrial, los costes
de ajuste no son significativos, ya que cada pais
tenderia a reorientar su produccion y Su COmercio
hacia un numero limitado de variedades de un
mismo bien, resultando innecesario el trasvase de
recursos vy factores productivos entre sectores o
paises. Efectivamente, esta creencia, que tiene su
base tedrica en los modelos del comercio interna-
cional de competencia monopolistica con diferen-
ciacion horizontal de los productos (por ejemplo,
en Krugman, 1980), y cuenta a su favor con la
experiencia de los seis primeros paises integrantes
de la Comunidad Europea, no parece, sin embargo,
fundada en el caso de procesos de integracion
entre paises que mantienen importantes desniveles
en sus grados de desarrollo economico, y respecto
a los que es mas realista asumir un comercio in-
traindustrial con diferenciacion vertical o de calidad
en los productos.

En conclusion, la cuestion acerca de si los ajustes
comerciales estimulados por los procesos de inte-
gracion econémica favorecen el proceso de con-
vergencia real entre los paises miembros o, por el
contrario, contribuyen a exacerbar las diferencias
existentes no esta resuelta tedricamente. En efecto,
como se ha senalado, Unicamente dentro del es-
tricto marco de supuestos del modelo neoclasico
del comercio internacional se puede predecir que
los procesos de integracion internacional favore-
ceran la equidad regional entre los paises miem-
bros. En estas circunstancias, el andlisis de los
cambios que han tenido lugar en el comercio es-
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panol durante el periodo posterior a la adhesion a
la Comunidad quiza pueda ayudar a extraer infe-
rencias al respecto. En todo caso, el examen de
las transformaciones acaecidas en el patron co-
mercial durante los afios de pertenencia de Espana
a la Europa comunitaria tiene interés en si mismo.

lll. EL AJUSTE DEL COMERCIO ESPANOL
DE MANUFACTURAS TRAS LA ADHESION
A LA UNION EUROPEA

En este apartado, se analizan los principales ras-
gos del ajuste comercial que ha tenido lugar en la
economia espafnola desde su incorporacién a la
UE en 1986 hasta 1993, examinando las transfor-
maciones que se han producido, tanto en los in-
tercambios de caracter interindustrial como intrain-
dustrial (6). Para ello, se examinan las cifras del
comercio exterior espanol, desagregado por ramas

productivas, durante el periodo 1981-1993 (7), dis-
tinguiendo dos fases: la primera de ellas comprende
la primera mitad de la década de los ochenta, y
permite identificar las caracteristicas principales
del patrén comercial espafiol en el periodo previo
a la integracion; la segunda fase se extiende durante
los afios 1986-1993, periodo en el que la economia
espanola experimento un intenso proceso de aper-
tura al exterior. No obstante, el cambio tan profundo
en la coyuntura nacional e internacional que ha
tenido lugar a lo largo de esta ultima etapa hace
aconsejable su desagregacion en dos subperiodos:
el primero, que comprenderia los anos 1986-1989,
caracterizados por un elevado crecimiento eco-
nomico, y el segundo, 1990-1993, en el que la mayo-
ria de las economias europeas atravesaron una
fase de desaceleracion, y algunas de ellas se vieron
inmersas en una profunda crisis economica.

En cuanto al desglose geografico de los flujos
comerciales, distinguiremos, como es habitual en

CUADRO N-* 1

EVOLUCION DEL COMERCIO ESPANOL

EXPORTACIONES

IMPORTACIONES
1981-85 1986-89 1990-93 1981-85 1986-89 1990-93
TOTAL
— Real ........... 84 48 87 09 175 46
— Nominal ......... ............ 231 56 11,3 16,1 136 55
MANUFACTURAS
— Real ............ 69 3.3 80 37 26,3 35
— Nominal ...................... 211 6.4 1,2 191 24,7 45
UNION EUROPEA RESTO DEL MUNDO
1981-85 1986-89 199093 1981-85 1666-89 1990-93
Importaciones (a)
= Total i....ccom. oo 21,0 26,6 59 116 43 2.8
— Manufacturas ............. 206 28,5 5.3 18,3 19,2 a
Exportaciones (a)
— Total ..o 258 12,6 10,2 18,0 -2.8 1,1
— Manufacturas . 26,3 15,5 10,7 17,2 —4,7 12,9
Saldo comercial (b)
— Total ...................... 08 =35 —49 —94 —6,5 —7.3
— Manufacturas ......... =05 —4.5 — o5 32 —22 —8i5

{a) Tasas de variacion nominal.
{b) En porcentaje del PIB o del vator afiadido en las manufacturas.

Fuente: Direccidn General de Aduanas, Instituto Nacional de Estadistica y Banco de Espana.
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los analisis de las repercusiones de un proceso de
integracion, dos areas: el mercado de los paises
socios (los de la Union Europea) y el resto.

En el cuadro n.” 1, se ha reflejado la evolucion
del comercio espafiol, total y de productos manu-
facturados, en los afios que preceden y siguen a la
adhesion, desglosando el mercado de la Unidn
Europea. Las cifras son un reflejo elocuente del
fuerte impacto comercial ocasionado por el proceso
de integracion, particularmente en los bienes ma-
nufacturados. A este respecto, el grande y creciente
deterioro experimentado por el saldo comercial
—que en el cuadro figura expresado en relacion al
PIB— resulta demostrativo de las dificultades de
nuestras empresas para afrontar el aumento de las
presiones competitivas del exterior asociadas a la
progresiva liberalizacion comercial. En este sentido,
merece destacarse el espectacular incremento que
se registra en las importaciones, sobre todo de
manufacturas, durante los primeros afos de per-
tenencia espariola a la Unién.

Una vez que se ha examinado el comportamiento
de los flujos comerciales agregados, veamos ahora
lo sucedido en las distintas ramas de actividad,
aunque cifiéndonos a las manufacturas. Para ello,
en el cuadro n.” 2 se muestran los cambios que se
han operado en la participacion relativa de las ra-
mas respecto al comercio total de manufacturas
durante estas tres etapas. De este modo, se pue-
de apreciar que, en el periodo previo a la inte-
gracion, la estructura de las exportaciones espario-
las, en las dos areas geograficas consideradas, se
caracterizaba por una reducida participacion rela-
tiva de los sectores mas intensivos en tecnologia.
En cuanto a la composicion de las importaciones,
cabe destacar, por el contrario, la elevada partici-
pacion de los sectores de mayor contenido tecno-
logico.

Tras la integracion de Espana en la UE, el patron
de especializacién de las exportaciones se orien-
to en favor de los sectores con mayor contenido
tecnologico, mientras que los sectores de meno-
res requerimientos tecnologicos disminuyeron su
participacion relativa, destacando el retroceso de
algunas ramas como siderurgia, alimentacion v,
particularmente, textil, vestido y calzado, tradicio-
nalmente muy importantes en la estructura de la
exportacion espanola. Asimismo, cabe resaltar el
aumento de la participacion del sector de material
de transporte. En la vertiente de importaciones,
los sectores de contenido tecnolégico intermedio
aumentaron su participacion relativa, mientras que

se redujo la participacion de los sectores mas in-
tensivos.

Con la intencién de analizar si los cambios ob-
servados en la estructura del comercio espaiol
nos alejan o acercan al patron comercial de los
paises de la Unién Europea, a continuacion se
presentan los indices de especializacion de las
exportaciones y de dependencia relativa de las im-
portaciones.

Los indices de especializacion de las exporta-
ciones elaborados comparan la estructura de la
exportacion espafiola con la existente en el con-
junto de los paises de la UE antes de la adhesion,
y en el Gltimo afio para el que se dispone de infor-
macion (8). Se definen como:

Ey UE,
£ XX
X5 Xx=

> 100

siendo X las exportaciones espafiolas del sector i
para el afo & X' las exportaciones totales espafio-
las; X.* las exportaciones de la Unién Europea
para ese mismo sector y periodo, y X{* las expor-
taciones totales de la Union Europea. Cuando este
indicador presenta un valor superior a 100 para un
determinado sector, puede decirse que la partici-
pacion de dicho sector en la estructura de la ex-
portacion espanola es superior a la obtenida en el
conjunto de la Comunidad, y viceversa.

Como puede apreciarse en el cuadro n.° 3, en
1981 y también, aunque en menor medida, en 1985,
la estructura de la exportacion espanola se carac-
terizaba por una especializacion en los sectores
de menor contenido tecnologico, como minerales
y productos no metalicos, alimentacion, papel y
derivados, siderurgia y metales, y textil, vestido y
calzado. Por el contrario, la participacion de la ma-
quinaria y de aquellos sectores mas intensivos en
capital tecnologico era comparativamente reducida.
Tras la adhesion, la estructura de especializacion
de la exportacion espariola continué aproximéan-
dose a la de sus principales socios comerciales,
como consecuencia del descenso de la importancia
relativa de las ramas tradicionales para la exporta-
cion espafola, como la siderurgia y el textil, vestido
y calzado, aunque los sectores méas intensivos en
tecnologia mantuvieron un peso relativo reducido.
Adicionalmente, cabe destacar el aumento de la
especializacion en el sector de material de trans-
porte.

De manera similar, los indices de dependencia
relativa de las importaciones comparan la estructura
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CUADRO N.° 2

ESTRUCTURA DEL COMERCIO ESPANOL DE MANUFACTURAS

(En porcentajes)

EXPORTACIONES

UNION EUROPEA RESTO DEL MUNDO
1981 1985 1989 1993 1981 1985 1989 1993
SECTORES INTENSIVOS EN TECNOLOGIA. 15,4 193 19,1 19,0 167 16,8 20,2 237
Material eléctrico y electronico ............... 47 48 6,2 15 44 36 54 84
Informatica e instrumentos de precision .. 20 49 ai 3,2 16 19 22 29
Quimica y farmacia ............ s 86 96 92 84 96 112 126 124
SECTORES DE TECNOLOGIA MEDIA ... .. 387 409 455 489 232 238 299 218
Gaucho i plastiens. i iimes ; 45 41 33 41 3.1 46 44 30
Medios de transporte ...................... . 215 26,8 326 36,6 89 B4 11,6 15,7
Maquinaria industrial ..................... 8,0 6,6 68 586 90 80 10,2 96
Productos diversos ............. . 47 34 28 26 23 29 3,6 29
SECTORES DE TECNOLOGIA BAJA ... .. 459 399 354 32,1 61,1 594 50,0 450
Textil, cuero y vestido ......................... 110 98 79 7 9,5 10,8 105 85
Siderurgia y minerales metalicos ...... : 103 8.7 8,0 6,0 175 207 11,1 99
Minerales no metalicos ...................... ‘ 45 38 39 a7 79 54 6,0 6,1
Productos metalicos ............. FA— 50 41 42 34 /il 6,0 54 6,0
Papeleimprenta ............................. 39 34 3.7 25 48 40 3,7 38
Alimentos, bebidas y tabaco Ao 11,2 105 76 94 143 125 13,2 10,7
TOTAL MANUFACTURAS . . 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

IMPORTACIONES

UNION EUROPEA RESTO DEL MUNDO
1981 1985 1989 1993 1981 1965 1989 1993
SECTORES INTENSIVOS EN TECNOLOGIA. 355 36,6 30,2 300 355 36,3 35,6 B33
Material eléctrico y electronico ............... 97 86 99 96 14 109 141 12,2
Informatica e instrumentos de precision ... a7 10,1 6,6 6,0 89 116 124 10,1
QUINICA Y TAFMACIA ... mmiscss svsmssass 20,0 18,0 138 144 158 138 9.1 11,0
SECTORES DE TECNOLOGIA MEDIA .. 32,0 318 40,6 387 212 189 269 28,0
Caucho y plastico ........ . 35 3,6 30 43 17 17 15 22
Medios de transporte ......................... 123 188 20,8 232 6,2 50 116 13,0
Maquinaria industrial ... ............._... ’ 14,2 13,0 15,0 89 77 6.5 94 5
Productos diversos ....................cooo. 20 17 19 22 sy 58 44 58
SECTORES DE TECNOLOGIA BAJA ......... 325 315 29.1 313 432 448 375 387
Textil, cuero y vestido . .................. a5 3,4 49 6,3 87 70 6,2 91
Siderurgia y mineraies metalicos .......... 13,0 128 80 6,0 12,6 126 83 6,6
Minerales no metalicos ................... al 25 23 19 46 a5 24 21
Productos metalicos ........................ 51 46 43 42 35 3.1 18 21
Papel e imprenta «.......ccomvimimiimsivas 23 27 28 an 48 47 41 47
Alimentos, bebidas y tabaco . . 54 54 6,9 99 12 139 14,7 141
TOTAL MANUFACTURAS .. . o 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Fuente: Direccién General de Aduanas, y elaboracion propia.
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CUADRO N-°3
ESTRUCTURA DEL COMEHCIO DE MANUFACTURAS ESPANOL EN COMPARACION CON LA UNION EUROPEA

[} i T s

INDICE DE ESPECIALIZACION INDICE DE DEPENDENCIA RELATIVA
DE LAS EXPORTACIONES (*) DE LAS IMPORTACIONES ()

1981 1985 1991 1981 1885 1991
SECTORES INTENSIVOS EN TECNOLOGIA ... 443 47,2 538 1328 117,8 107,0
Material eléctrico y electronico ....................... 52,1 432 725 117,6 95,6 1140
Informatica e instrumentos de precision 54,8 69,2 65,9 1495 156,7 1140
L0/ TTpTTes Vi 2147 1< ot F- EOMR S ——————— 65,5 68,5 69,3 1371 1147 97.3
SECTORES DE TECNOLOGIA MEDIA ... . ... 813 93,6 116,4 88,9 927 106,5
Caucho y plastico .......... RO 125,7 1406 959 94,7 924 84,9
Medios de transporte ................................... 86,5 116,5 47780 731 825 116,1
Magquinaria industrial ... 64.4 59,0 58,4 132,7 1231 1263
Productos diVETS0S . o mmiiisamsimss 84,7 80,3 69,1 591 67,3 60,2
SECTORES DE TECNOLOGIA BAJA _............... 192,0 180,6 1421 87.4 a6 88,7
Textil, cuero y vestido ............................... 126,0 118,2 90,0 46,1 50,4 719
Siderurgia y minerales metalicos ................ 165,2 1819 120,9 116,0 1240 879
Minerales no metalicos . 207,2 163.,0 152,5 1186 1173 91,4
Papel eimprenta ..................cocooiiiiiiiiiiiieann, - 1579 126,2 942 75.7 80,8 825
Alimentos, bebidas y tabaco ... ... 129,2 1241 110,1 76,6 85,1 105,1
Productos metalicos ..... J 1314 1224 94,6 1370 131,56 101,7
TOTAL MANUFACTURAS .................. 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
Varianza ... . 2,134,0 16117 1.146,0 1.042,8 7925 334,0

(") Calculados a partir de magnitudes en ecus corrientes.
Fuente: Direccion General de Aduanas (para Espaia), Eurostat, y elaboracion propia.

porcentual de la importacion espafola con la exis-
tente en la UE. Se definen como:

ME" . MUE"
M& " M

D, = ».100

siendo M las importaciones esparnolas del sector
i para el aﬁo t; M’ las importaciones totales es-
panolas; M, las importaciones de la Union Europea
para ese mismo sector y periodo, y M:" las impor-
taciones totales de la Unién Europea.

La estructura de las importaciones en |a primera
mitad de los ochenta reflejaba una dependencia
comparativamente elevada en aquellos sectores con
mayor contenido tecnologico, mientras que en los
sectores menos intensivos se observaba un grado
de dependencia relativamente bajo. En los afos
posteriores a la integracion, aumento el grado de
dependencia relativa de los sectores de intensidad
tecnologica media, de manera coherente con los
cambios en la estructura de las importaciones ana-
lizados en los parrafos anteriores. Por consiguiente,
puede afirmarse que, pese a experimentar una

cierta aproximacion, el patron de especializacion
comercial espariol atin permanece bastante alejado
del observado en el conjunto de la UE, aprecian-
dose una debilidad notoria en los sectores mas
intensivos en capital tecnologico.

Para completar el estudio del ajuste del comercio
exterior espariol a la liberalizacion comercial, resulta
conveniente analizar cudl es la magnitud y evolu-
cion de los intercambios de caracter interindustrial
e intraindustrial, ya que, como se indico en el epi-
grafe anterior, los determinantes de ambos tipos
de comercio son muy diferentes y, ademas, las
implicaciones sobre la distribucién de los costes y
beneficios derivados de un proceso de integracion
pueden ser distintos en funcién del tipo de espe-
cializacion comercial que predomine.

Como se sabe, las ventajas comparativas o de
costes relativos, basadas en la abundancia relativa
de un determinado factor de produccion, constitu-
yen el principal factor explicativo del comercio in-
terindustrial. No obstante, dado que las diferencias
en los niveles de costes entre paises son dificiles
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de observar, habitualmente se recurre a un indica-
dor que refleja los resultados comerciales. Este
indicador es el indice de ventaja comparativa reve-
lada, que, en su acepcion mas habitual, se define
como:

X.— M,

O T an

X 100

Asi, el /VCR del sector i en el periodo texpresa
el déficit o superavit de dicho sector como por-
centaje del comercio total de ese tipo de bienes.
Es esperable, por tanto, que este indice alcance
valores positivos en aquellos sectores donde el
pais disfruta de ventaja comparativa en relacion
con otros paises. Cabe mencionar, sin embargo,
que el valor del indice no puede interpretarse como
indicativo de la incidencia del superavit o déficit
de ese sector en el déficit o superavit global (9).

En el cuadro n.° 4, donde figuran los indices de
ventaja comparativa revelada a lo largo de la década
pasada y en los primeros afnos noventa para el
comercio con la UE y con el resto del mundo,
puede observarse que durante el quinquenio que
precede a la adhesion se produjo una mejora ge-

neralizada en los indices correspondientes al co-
mercio con la UE. Asi, en 1985, Espafia mostraba
en su comercio intracomunitario una desventaja
comparativa en los sectores intensivos en capital
tecnologico y en los de maquinaria industrial, si-
derurgia y minerales metalicos, mientras que sus
ventajas comparativas frente a los nuevos socios
parecian residir en aquellos sectores mas intensivos
en mano de obra no cualificada y, también, en
algunos sectores intensivos en capital fisico, como
el de material de transporte. Frente al resto del
mundo, presentaba una situacién de desventaja
en los sectores de material eléctrico y electronico,
informatica e instrumentos de precision, y otros
productos diversos. Ademas, estas hipotesis sobre
el contenido factorial de los flujos comerciales de
Espana con la Comunidad y terceros paises, en la
vispera de su integracion, que se infieren de los
valores de los indices sectoriales de ventajas com-
parativas aqui calculados, se encuentran documen-
tados con mas rigor, en relacion con la OCDE, en
algunos trabajos previos.

En efecto, conforme a los resultados obtenidos
en los dos ultimos estudios realizados con el pro-

CUADRO N-* 4

INDICES DE VENTAJA COMPARATIVA REVELADA

RESTO DEL MUNDO

UNION EUROPEA

1981 1965 1989 1993 1981 1985 19689 1993

SECTORES INTENSIVOS EN TECNOLOGIA.  —470 -31,0 -413 —32.2 —19.8 -18,7 -50,3 —257
Material eléctrico y electronico ._............ —42 4 —28,7 -41.3 —22.8 —25,6 —342 —63,5 —2na
informatica e instrumentos de precision ...  —542 —341 —458 —40,3 —56,1 —60,5 —81,4 —-61,3
Quimica y farmacia ...... —474 -30,4 —39.2 —36,0 —24 94 -106 —34
SECTORES DE TECNOLOGIA MEDIA ....... 0,2 125 =1512 1.1 248 30,2 212 —3.8
Caucho y plastico ... 32 6,1 =165 —14,0 470 60,6 259 6,7
Medios de transporte ................... 183 329 15 121 374 427 —26,4 =1
Magquinaria industrial .................. —36,1 —323 —53,9 —324 27,7 292 —22,0 29
Productos diversos . 322 326 —04 -17 —240 —-148 —34,7 —36,7
SECTORES DE TECNOLOGIA BAJA ....... 8,0 11,8 —112 -85 36,5 32,5 —124 =20
Textil, cuero y vestido .. ... s 44 4 485 26 —4.6 437 39,1 —0,2 —=1e7
Siderurgia y minerales metalicos ....... —206 —189 —20,2 —104 35,6 419 —12,2 108
Minerales no metalicos ......... 8.8 12,7 6.0 225 444 39,2 194 17
Productos metalicos —104 —6,1 -213 =30 516 482 273 40,0
Papel e imprenta ....................... 158 19 —74 —20,0 212 116 -3’2 —197
Alimentos, bebidas y tabaco . 26,7 321 —il5.7 —133 284 141 =11 —230
TOTAL MANUFACTURAS .......... —93 0,1 —20,7 —10,6 206 194 —26,2 -94

Fuente: Direccion General de Aduanas, y elaboracion propia.




posito de contrastar una version ampliada del teo-
rema de Heckscher-Ohlin en la economia espanola
(véanse Farifias y Martin, 1990, y Rodriguez, 1993),
nuestra economia mostraba, antes de la adhesion,
una ventaja en los sectores intensivos en trabajo
no cualificado y recursos naturales en sus inter-
cambios con la OCDE, teniendo, por tanto, una
posicion de desventaja en los productos con un
mayor contenido en capital fisico y, sobre todo,
capital humano.

Por consiguiente, sobre la base del modelo neo-
clasico del comercio internacional, cabia predecir
que la apertura al exterior asociada a la adhesion
habria de conducir a una intensificacion de la es-
tructura de ventajas y desventajas comparativas
que poseia con anterioridad.

Sin embargo, entre 1985 y 1989 los /VCR mos-
traron un deterioro que, en contra de los pronos-
ticos del modelo convencional, fue generalizado
en todas las ramas, incluyendo las que partian de
una situacion aventajada, apreciandose un empeo-
ramiento mas intenso frente al resto del mundo
que frente a la UE. Posteriormente, entre los afios
1989 y 1993, los indices de ventaja comparativa
revelada mostraron cierta mejoria. De cualquier
modo, los resultados comerciales de los sectores
donde Espafia habia mostrado tradicionalmente
una ventaja comparativa bien han continuado em-
peorando —como en el caso del sector textil—, o
bien —como ha sucedido con la alimentacion y el
material de transporte—, pese a haber mejorado
en los tres ultimos afos, se encuentran en una
situacion peor que la que mostraban en 1985.

En suma, lo acontecido en los ochos afos trans-
curridos desde la adhesion de Espana a la Comu-
nidad sugiere que, a raiz de la integracion, no se
ha producido la intensificacion en la especializacion
intersectorial prevista por la teoria tradicional.

Por consiguiente, si —como los datos parecen
indicar—, en respuesta a la eliminacién de las ba-
rreras al comercio asociada con la integracion, no
se ha operado un ajuste comercial como el postu-
lado por el modelo neoclasico, no es posible ga-
rantizar que éste haya tenido una contribucion po-
sitiva en la convergencia real.

De cualquier modo, antes de extraer inferencias
al respecto, conviene profundizar en el analisis del
ajuste comercial registrado en la economia es-
panola durante los anos de pertenencia a la Union
Europea y, en particular, averiguar como han evo-
lucionado las transacciones de caracter intrain-

dustrial. Para ello, se ha efectuado una medicion
del comercio intraindustrial (10) mediante el indice
convencional de Grubel y Lloyd, definido como:

|Xr_Mrl
X, + M,

ICI, = [1 — > 100

Los valores de /C/, (indice de comercio intrain-
dustrial del sector 7/ en el afo {) se encuentran
acotados entre 100, si todo el comercio es de na-
turaleza intraindustrial, y 0, si no hay intercambios
de este tipo. Con el fin de evitar los sesgos que se
producen al realizar l1a medicion partiendo de una
clasificacion de los flujos comerciales excesiva-
mente agregada, en este trabajo se ha realizado la
cuantificacion partiendo de un nivel de desagre-
gacion de cinco digitos de la CUCI. Posteriormente,
se agregan los resultados en los trece sectores
manufactureros mediante el calculo de medias arit-
méticas ponderadas por la importancia de cada
posicion en el comercio global del sector.

Como se puede observar en el cuadro n.” 5, el
comercio intraindustrial con los paises de la UE
experimento un avance muy notable en los afios
inmediatamente siguientes a la integracion. Poste-
riormente, continud incrementandose, aunque a
un ritmo menor. Ademas, es importante resaltar
que gran parte del aumento del comercio intrain-
dustrial en las manufacturas se ha debido a su
notable incremento en sectores donde Espana mos-
traba una ventaja comparativa frente a la UE antes
de 1986, como el de material de transporte y el de
textil, vestido y calzado, lo que, a su vez, es expli-
cable en virtud del intenso crecimiento de las im-
portaciones.

En todo caso, se puede afirmar que en los cam-
bios registrados en el patron de comercio espafiol,
en respuesta a la liberalizacién que ha comportado
la adhesion, han predominado las transacciones
de caracter intraindustrial.

Pues bien, como se argument6 en el apartado
anterior, cuando tiene lugar este tipo de ajuste
comercial, no es posible dirimir teéricamente —a
diferencia de cuando el ajuste se realiza en funcion
de las dotaciones factoriales relativas— sus impli-
caciones sobre la equidad. Lo que si se puede
afirmar, no obstante, es que los costes de ajuste
tenderan a ser mayores (menores) cuando tras el
aumento del comercio intraindustrial subyacen in-
tercambios de productos diferenciados vertical-
mente (horizontalmente). La razon es que —como
también se adelant¢ en el apartado precedente—
cuando existe una diferenciacion vertical o de nivel
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CUADRO N* 5

P

EVOLUCION DEL COMERCIO INTRAINDUSTRIAL

UNION EUROPEA

19

RESTO DEL MUNDO

1981 1985 1989 7993 1981 1985 1989 1992

Material eléctrico y electrénico ... .. . 51,0 55,9 484 61,3 345 357 311 245
Informatica € instrumentos de precision ... 35,9 56,8 453 559 346 355 16,1 388
Quimica y farmacia ........... ............... 35,3 39,4 417 3nd 318 36 36,4 357
Caucho y plastico ............... —— 47,0 52,6 61,7 68,6 274 21,2 40,6 26,0
Medios de transporte .. ... o1.2 46,6 787 65,7 33,1 35 443 12,0
Maquinaria industrial . ........... ... 57,8 58,8 38,1 58,0 50,7 51,1 476 17.4
Productos diversos ............... 215 30,3 479 56,0 243 246 278 16,0
Textil, cueroy vestido ......................... 272 2715 436 475 243 211 232 219
Siderurgia y minerales metalicos . 62,0 68,7 65,4 53.3 141 119 270 19,0
Minerales no metalicos ....................... 371 379 488 491 124 187 30,0 18,8
Productos metélicos .. ... ............. 215 257 379 46,3 30,2 457 453 29
Papel eimprenta ................c.ococoiiiiin, . 55,1 571 491 61,5 20,7 28,9 259 14,1
Alimentos, bebidas y tabaco ......... 201 20,6 26,8 294 233 244 18,8 97
TOTAL MANUFACTURAS ... ......... 41,2 436 538 56,6 26,9 26,5 326 164

Fuente: Direccion General de Aduanas, y elaboracion propia.

de calidad entre los distintos paises que llevan a
efecto un proceso de integracién, es mayor el
riesgo de desplazamiento de la produccion nacional
por importaciones en los paises que producen los
bienes de calidad inferior, pudiéndose llegar, por
esta via, a problemas significativos de cierres de
empresas y, consiguientemente, de desempleo.

Por tanto, a fin de averiguar si la integracion
comercial ha coadyuvado o no a la convergencia
real de la economia espafiola en la Europa de los
doce, seria preciso determinar la naturaleza de la
diferenciacion de productos que ha prevalecido
en la expansion del comercio intraindustrial que
se ha registrado durante estos afos y, también,
del proceso de creacion y destruccion de empresas.
Sin embargo, la envergadura de esta tarea, que
requeriria un analisis microeconomico, desborda
con mucho el ambito de este trabajo. De cualquier
modo, a partir del andlisis de los cambics experi-
mentados en la participacion de las importaciones
en la demanda interna 0 consumo aparente de las
diferentes ramas productivas, conjuntamente con
el de las variaciones registradas en sus propensio-
nes exportadoras, se puede obtener, al menos, al-
gun indicio al respecto.

Por ello, sobre la base de los datos de produccion
de la Encuesta Industrial, disponibles hasta 1991,
y su proyeccion efectuada mediante las tasas de

variacion del indice de produccion industrial para
los anos siguientes, se han elaborado los dos indi-
cadores que se acaban de senalar, y que se pre-
sentan en el cuadro n.° 6. De su examen se des-
prende que el dinamismo de las importaciones en
los afos posteriores a la integracion se ha traducido
en un desplazamiento de la produccion nacional
en el abastecimiento de la demanda interior en
todas las ramas manufactureras, destacandose es-
pecialmente el incremento de la presencia de las
importaciones en las intensivas en tecnologia. Por
otra parte, la propension a exportar de las ramas
de manufacturas bien se ha mantenido estable, o
bien ha aumentado ligeramente entre 1985 y 1993,
si se excluye el sector de material de transporte.
Ambos hechos, considerados conjuntamente, re-
velan que los productores nacionales, al tiempo
que se han visto desplazados por las importaciones,
no han sido capaces de incrementar de manera
significativa su orientacion hacia el exterior.

Por consiguiente, los datos anteriores sugieren
que el ajuste comercial ha comportado costes sig-
nificativos para la industria espanola, pese a su
naturaleza predominantemente intraindustrial. A
este respecto, se puede apuntar, siquiera como
conjetura, que tras el aumento observable en el
indice de comercio intraindustrial —que, por lo
demas, es fundamentalmente resultado del incre-
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CUADRO N.° 6

PARTICIPACION DE LAS IMPORTACIONES EN EL CONSUMO APARENTE

Y PROPENSION A

PARTICIPACION DE [AS IMPORTACIONES
EN EL CONSUMO APARENTE (a)

EXPORTAR

ST

PROPENSION A EXPORTAR (b)

1981 1985 1989 1993 1961 1985 1989 1993

SECTORES INTENSIVOS EN TECNOLOGIA. 26,1 314 40,2 452 15,0 21,3 205 308
Quimico ........... S ——— 216 226 286 346 13.9 184 176 241
Magquinas de oficinas y otras 80,9 876 917 99,8 549 72,9 723 99,3
Material eléctrico ............................... 236 297 406 454 133 18,1 18,5 336
SECTORES DE TECNOLOGIA MEDIA ... 174 24,4 349 425 211 324 2 425
Magquinaria agricola e industrial .............. 342 468 576 56,1 310 432 344 46,2
Material de transporte ......................... 148 21,3 342 54,5 224 36,1 325 59,2
Productos de caucho y plasticos . 7 14,2 159 20,1 11,3 236 15,0 14,8
Otros productos manufacturados ............ 97 1.3 116 15,2 99 123 85 10,7
SECTORES DE TECNOLOGIA BAJA ... 86 117 153 185 13,3 17,6 125 16,6
Minerales metalicos y siderometallrgicos 224 290 329 410 272 36,6 257 40,1
Minerales y productos no metélicos ......... 74 96 11,0 109 13,6 16,0 134 18,8
Productos metalicos ............. J— 72 104 12,3 155 11,2 15,1 107 154
Textil, vestido y calzado . 70 124 209 335 16,3 26,3 214 30,1
Alimentacion _........ P ———— 50 68 11,6 13,8 86 10,1 75 10,2
Papel y derivados ..................ccoooo 13,8 176 228 241 191 21,2 174 209
TOTAL MANUFACTURAS ........... 13,7 18,5 %7 299 15,3 215 18,0 25,8

(a) Se define como porcentaje de las importaciones sobre la Demanda Interna o Consumo Aparente (Produccion + Importaciones — Exportaciones).
(b) La propension a exportar se define como el porcentaje que suponen las exportaciones sobre la produccion.

Fuente: Direccion General de Aduanas, Instituto Nacional de Estadistica, y elaboracion propia.

mento intenso y generalizado de las importaciones
en las ramas donde Espana ha ostentado tradicio-
nalmente una posicion de ventaja comparativa—
subyace un problema de especializacion de nuestra
industria en los segmentos de menor calidad. El
fuerte desfase que todavia muestra nuestro pais
en los gastos de investigacion y desarrollo (I + D)
y otros indicadores expresivos de su capacidad
tecnologica (véase, por ejemplo, Martin y Velaz-
quez, 1993) serian otros datos coherentes con esta
hipétesis.

En definitiva, aunque la evidencia empirica que
se aporta en el trabajo, sobre el ajuste comercial
de la industria espanola en el mercado de la UE,
no permite hacer inferencias concluyentes sobre
su impacto en la convergencia real de nuestra eco-
nomia, al menos sirve para cuestionar las ideas
vertidas en algunos trabajos previos, que atribuyen
a los ajustes comerciales asociados a la unificacion
del mercado europeo un efecto equilibrador de
los desniveles de renta per capita entre los doce.
Como ilustracion de lo que se acaba de senalar,

considérese la afirmacion realizada en las conclu-
siones de uno de los trabajos mas representativos
de esta optimista vision acerca de los efectos dis-
tributivos de la integracion. Asi, en Neven, 1990
(pag. 46), se afirma: «Los principales beneficiarios
del programa de 1992 seran los paises del Sur de
Europa, tanto en virtud del aprovechamiento de
las ventajas comparativas como de la explotacion
de economias de escalar. A la luz del deterioro
que, por lo general, ha experimentado la situacion
comercial de las ramas industriales en nuestro pais
tras la adhesion (tan sélo compensado en parte
durante la Gltima etapa de recesion), no parece,
por tanto, que la anterior aseveracion concuerde
mucho con los hechos.

Ademas, dicha conclusion se basa, implicita-
mente, en dos supuestos cuya verosimilitud es mas
que dudosa. De una parte, que las ventajas relativas
en el coste laboral de los paises del Sur de Europa
constituyen una via segura de aprovechamiento
de los beneficios que proporciona el comercio. Y,
de otra parte, que la existencia de mayores econo-
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mias de escala potenciales en dichos paises —de-
bido al menor tamano de sus empresas— es una
garantia para su efectiva explotacion. En efecto, la
evidencia parece mostrar, méas bien, que las venta-
jas comparativas en el coste de la mano de obra
son facilmente superables por ventajas en capital
humano y tecnologico (véase, como ilustracion,
Dosi, Pavitt y Soete, 1990). En cuanto al otro su-
puesto, se puede argumentar que, aun cuando es
indudable que el pequerio tamano de las empresas
implica la existencia de un mayor margen para la
explotacion de las economias de escala, las unida-
des de dimension reducida tienen —debido preci-
samente a la existencia de rendimientos crecien-
tes— un gran handicap para competir con las
grandes. '

IV. CONCLUSIONES Y CONSIDERACIONES
FINALES

En este articulo, se ha realizado un analisis de la
evolucion de los flujos comerciales de Espafia —en
particular, los de bienes manufacturados— desde
el comienzo de los anos ochenta, desagregando
por ramas de actividad y desglosando los inter-
cambios intracomunitarios, que ha permitido la de-
teccion de algunos rasgos basicos (o, si se quiere,
estructurales) del ajuste comercial que se ha ope-
rado en nuestra economia durante los afnos de
pertenencia de Espana a la Union Europea. Entre
ellos, cabria destacar los siguientes:

El primero es, quizas, el intenso y creciente de-
terioro registrado en el saldo comercial, atribuible
mas al espectacular aumento de las importaciones
gue a la conducta de las exportaciones. Un hecho
que, de algun modo, viene a mostrar las dificultades
de nuestras empresas para afrontar la apertura co-
mercial asociada al proceso de integracion.

Un segundo hecho que merece la pena destacar
es la paulatina aproximacion del patron de espe-
cializacion de las exportaciones espafolas de bie-
nes manufacturados al que posee la UE, como
consecuencia, basicamente, de la reduccion en la
participacion relativa de las ramas de siderurgia,
alimentacion y, sobre todo, textil, vestido y calzado.
Aunque lo anterior no sea 6bice para que en las
exportaciones espanolas persista, incluso acen-
tuada, una elevada especializacion en los medios
de transporte (debido a los automodviles) y, asi-
mismo, una débil presencia relativa, solo timida-
mente reforzada en los Gltimos anos, de los bienes
mas intensivos en tecnologia.

Asimismo, el estudio ha permitido constatar que
el ajuste comercial acaecido a raiz de la adhesion
de Espana a la Europa de los doce, lejos de com-
portar la intensificacion de la especializacion sec-
torial en los sectores donde nuestro pais disfrutaba
de ventajas relativas (que hacia previsible la teoria
tradicional), ha implicado un incremento de las
transacciones de caracter intraindustrial. A este
respecto, el trabajo sugiere, ademas, que el au-
mento observado en el comercio intraindustrial es,
en buena medida, consecuencia del especial dete-
rioro comercial gue, como se ha dicho, han sufrido
las ramas en que Espana habia tenido habitual-
mente una posicion aventajada.

Por ultimo, cabria mencionar que, cuando todos
estos rasgos del comportamiento comercial de la
industria espanola se conjugan con la evidencia
tedrica acerca de las implicaciones de los procesos
de integracion comercial en la convergencia real,
se pone de relieve que dichos procesos no condu-
cen, de manera ineludible y automatica, a una apro-
ximacién de los niveles de renta per capita de los
paises que los llevan a cabo. Conviene advertir, sin
embargo, que lo anterior no pone en cuestion un
hecho que, por lo demas, parece indudable: 1a li-
beralizacion comercial estimula la competitividad
y la eficiencia, generando, de este modo, incentivos
para que los paises menos eficientes y desarrolla-
dos reduzcan sus diferenciales de renta per capita
respecto a sus socios comerciales mas eficientess
y avanzados. Lo unico que sugiere es que, para
que la deseable mejora de equidad se lleve a efecto,
se precisa una politica activa y decidida por parte
de los agentes economicos de los paises que, como
Espana, se ven inmersos en un proceso de libera-
lizacion comercial partiendo de una situacion re-
zagada.

NOTAS

(1) Hay que reconocer, sin embargo, que la unificacion del mercado
se ha producido tan solo de iure, pues en la realidad siguen subsistiendo
algunas barreras no arancelarias —particularmente, al comercio de ser-
vicios—, y también persisten importantes restricciones a la movilidad de
la mano de obra.

(2) Notese que el término «convergencia real» es objeto de diversas
acepciones, que pueden dar lugar a equivocos. Asi, dejando aparte la
posible confusion que puede establecerse con el de «convergencia no-
minal» (que hace referencia exclusivamente a las variables nominales:
precios, tipos de interés, ...), y ciféndonos a la denominacion «con-
vergencia real», podemos encontrarnos con varias definiciones. Basica-
mente, |0 que se suele denominar convergencia S3: si las economias de

175



menor nivel de renta per capita tienden a crecer mas rapidamente que
las economias con mayor renta per capita; y la convergencia o: cuando
la dispersién de la renta real per capita entre el conjunto de economias
considerado tiende a reducirse con el tiempo (véase Saia 1 MarTin,
1994). A este respecto, puede afirmarse que la existencia de convergencia
B es una condicion necesaria, aunque no suficiente, para que se produzca
la convergencia o.

(3) En Bawowin (1989, 1992), se detallan las razones de ello, y se
efectiia un estudio econométrico para avalarlas. Véase también WinTers
y Venasies (1991).

(4) En el Journal of Economic Perspectives, vol. 8, n.° 1, 1994, puede
encontrarse un buen panorama sobre el estado de la cuestion de estas
ultimas.

(5) Notese que se llegaria al mismo tipo de prediccion si lo que se
postula es la presencia de barreras a la difusion internacional de tecno-
logia. Entre estas posibles barreras, se consideran tanto las que son

resultado de una estrategia premeditada de las empresas de los paises -

innovadores de no difundirlas a las empresas de los paises imitadores
como las que resultan ser una consecuencia inevitable de los problemas
de codificacion, y por tanto transmision, que poseen buena parte de los
conocimientos tecnologicos (lo que se suele denominar el know-how).

(6) En laelaboracién de este apartado, se ha seguido, en gran medica,
el planteamiento de un estudio anterior sobre este asunto realizado por
una de las autoras (véase Martin, 1992).

(7) Los datos se han obtenido de la informacion facilitada por la
Direccion General de Aduanas para el periodo 1981-1987, y de la co-
rrespondencia realizada por el Instituto Nacional de Estadistica entre la
clasificacion del comercio exterior TARIC y la clasificacion de actividades
econdmicas NACE-CLIO R-56 para los afios 1988-1993. Esta clasificacion
se ha agregado segun la correspondencia con la NACE-CLIO R-25, que
considera 15 ramas de actividad, de las cuales, en este trabajo, se analizan
los trece sectores de manufacturas. La mayoria de los trabajos que se
ocupan del analisis del comercio de productos manufacturados suelen
recurrir a una clasificacion sectorial elaborada por EUROSTAT en funcion
del dinamismo de la demanda interna de dichos sectores. No obstante,
dada la importancia del nivel de desarrollo tecnolégico en los modelos
mas recientes de comercio internacional, en este trabajo se ha adoptado
una clasificacion tripartita, elaborada por la OCDE, que agrupa los pro-
ductos segtin su contenido tecnolégico, definido como el cociente entre
los gastos en | + D y las ventas del sector. De cualquier modo, conviene
denotar que la clasificacion resultante de ambos criterios es practicamente
coincidente.

(8) El desfase de la informacion no alude, evidentemente, a nuestra
economia, sino a los restantes miembros de la Union, cuyos datos se
han obtenido de EUROSTAT.

(9) En Larav (1991), se ofrece una discusion metodolégica sobre la
manera mas adecuada de obtener una cuantificacion de la estructura de
ventajas comparativas.

(10) En Famifias (1992), puede encontrarse una revision de los posibles
indices que se emplean en la medicion del comercio intraindustrial.
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Resumen

En este articulo se ofrece una revision de las principales
hipotesis sobre la cuestion de si los procesos de integracion
comercial favorecen 0 no la convergencia real entre los
paises que la llevan a efecto, concluyéndose que esta cues-
tion no esta resuelta tedricamente, y requiere, por tanto, del
analisis empirico. Sobre esta base, en el trabajo se efectia
un examen del ajuste comercial realizado por la economia
espafiola desde su ingreso en la hoy Unién Europea (UE),
extrayéndose algunas inferencias sobre su impacto en la
convergencia real de Espana en el seno de la UE.

Palabras clave: comercio internacional, convergencia, inte-
gracion econdmica, Union Europea.

Abstract

This paper surveys the main hypotheses on the question
of whether or not trade integration favors real convergence
between the countries involved. It concludes that the issue
has not been resolved at the theoretical level and that further
empirical analysis is therefore necessary. On this basis, the
paper examines the trade adjustment of the Spanish eco-
nomy since Spain’s entry into the European Union, drawing
certain conclusions as to its impact on the country’s real
convergence with the EU.

Key words: international trade, convergence, economic
integration, European Union.
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