LA INDUSTRIA ESPANOLA:
PROBLEMAS ESTRUCTURALES
Y COYUNTURA ACTUAL

Desde mediados de 1993, la industria viene mostrando un
proceso de recuperacion de la critica situacion que venia
padeciendo desde el inicio de la presente década, tras el
periodo de expansion vivido entre 1986 y 1989. Ahora
bien, junto a estas oscilaciones ciclicas, en los Ultimos
anos, y particularmente desde la incorporacion de Espana
a la Union Europea (UE), las empresas industriales han
tenido que hacer frente a un conjunto de intensas
transformaciones en su entorno competitivo, que han
provocado, y provocaran, importantes ajustes en la
estructura industrial. En este contexto, el propésito de
este trabajo de Carmela Martin es doble: se trata, por una
parte, de ofrecer un diagnostico de la coyuntura reciente
de la industria espafola y, por otra, de indagar, mediante
un analisis comparativo con los paises de la UE, acerca

de los rasgos estructurales que caracterizan a nuestra
industria, de los cuales va a depender, en gran medida,
no solo la consolidacion y permanencia de la
recuperacion que ha venido experimentando en 1994,
sino también su capacidad de crecimiento sostenido en el

futuro (*).

I. LOS PRINCIPALES RASGOS
DE LA RECIENTE CRISIS DE
LA INDUSTRIA ESPANOLA

RAS la dilatada e intensa

crisis vivida entre 1977 y

1984 (1), la industria es-
panola entro en 1985 en una eta-
pa de recuperacion y crecimien-
to, basada, en alguna medida, en
el saneamiento provocado por su
proceso de reconversion (en par-
ticular, el promovido por la ley
de 1983), y, en todo caso, impul-
sada por la onda expansiva in-
ternacional que se registrd des-
de 1986, coincidiendo con la
adhesion de Espafa en la UE.
Esta etapa de expansion solo se
prolongaria, sin embargo, hasta
finales de los afios ochenta,
cuando, de nuevo en sintonia con

la coyuntura internacional, la in-
dustria se adentra en una pro-
gresiva recesion en la que ha es-
tado inmersa hasta la primera
mitad de 1993, momento a partir
del cual se aprecia una paulatina
atenuacion en el ritmo de caida
de la actividad industrial, que, no
obstante, registro una tasa de
variacion negativa en el prome-
dio del afo. Pues bien, en este
apartado, trataremos de ofrecer
una sintesis de los rasgos basicos
de la dltima crisis industrial, asi
como de sus principales factores
determinantes.

Como tradicionalmente ha su-
cedido en el pasado, la coyuntura
recesiva de la actividad produc-
tiva y el empleo que se ha regis-
trado en los ultimos afios ha sido
especialmente grave en el sector

industrial. En efecto, como se ob-
serva en el grafico 1, la desace-
leracion del ritmo de crecimiento
del valor afadido industrial, apre-
ciable desde 1989, se precipita
en un descenso de esta variable,
a partir de 1992, que, para el con-
junto del ultimo afio, alcanza un
valor de —2,4 por 100, frente al
—1,0 por 100 de caida del PIB a
p.m. (—0,4 por 100 si se descuen-
tan los impuestos indirectos ne-
tos). Ahora bien, la situacion por
la que viene atravesando la in-
dustria es mucho mas dramatica
si se evalua en términos de em-
pleo. Ciertamente, la destruccion
de puestos de trabajo industriales
se inicia antes, en el afo 1991, y
llega a alcanzar en 1993 una tasa
interanual de variacion del —9,1
por 100; mas del doble, por tanto,
gue la del empleo total, que des-
cendid en ese mismo afo en
torno a un 4 por 100.

No cabe duda, por consiguien-
te, que una de las manifestacio-
nes mas negativas de la crisis,
de la economia en general y par-
ticularmente de la industria, es la
eliminacion de empleos, y los cos-
tes economicos y sociales que
ella comporta.

Con el fin de averiguar si la
recesion industnrial ha afectado en
distinto grado a las subramas,
conviene analizar desagregada-
mente la evolucion de las dos va-
riables anteriores: valor afiadido
y empleo. Este analisis se en-
frenta, no obstante, con el pro-
blema de que la Encuesta indus-
trial que elabora el INE (y que
constituye la fuente de informa-
cion mas completa sobre varia-
bles industriales por subramas)
es accesible con un desfase su-
perior a dos afnos. Tampoco los
datos del valor anadido por ra-
mas industriales que se publican
en la Contabilidad Nacional son
accesibles con menor desfase.
Ante esta situacion, se ha proce-
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GRAFICO 1

TASAS DE VARIACION DEL VALOR ANADIDO A PRECIOS

CONSTANTES Y DEL EMPLEO
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Fuente: Contabilidad Nacional, EPA y elaboracion propia.

dido a efectuar una actualizacion
de los datos de valor afadido,
gue se ofrecen en la Contabilidad
Nacional hasta el afio 1991 (2),
con la informacion del indice de
produccion industrial (IPI), que
también publica el INE. Para el
analisis de la evolucion del em-
pleo industrial, se ha acudido a
los datos de la Encuesta de po-
blacion activa (EPA).

De este modo se ha elaborado,
por tanto, el grafico 2, donde apa-
recen representadas las tasas de
variacion del valor anadido (va-
lorado en términos constantes)
y del empleo para las 14 ramas
industriales de la nomenclatura
NACE-CLIO R.25, durante el pe-
riodo de crisis.

Aunque la recesion ha sido la
tonica general en el grueso de

las ramas, existen algunos com-
portamientos algo diferenciados
que merece la pena destacar. Por
su peor comportamiento, sobre-
salen: los productos metalicos,
las industrias productoras de ma-
quinaria y el sector de textil,
cuero y calzado. La conducta re-
lativamente mas favorable corres-
ponde a las ramas alimentaria, a
la de papel, articulos de papel e
impresion, y a la de caucho y
plasticos.

Si bien es un hecho conocido
que la industria (al igual que la
construccion) experimenta con
especial intensidad las oscilacio-
nes ciclicas —entre otras razo-
nes, porque su produccion se ve
mas afectada por la marcha de
la inversion, la macromagnitud
cuyo ciclo es mas acusado—, pa-

rece necesario tratar de bus-
car razones adicionales que nos
ayuden a comprender mejor su
comportamiento claramente mas
recesivo y, sobre todo, su espec-
tacular proceso de destruccion
de puestos de trabajo. A este res-
pecto, es presumible que, al me-
nos desde una perspectiva co-
yuntural, buena parte de estas
razones se encuentren en la evo-
lucion de los costes y precios
y, en consecuencia, de la renta-
bilidad de las empresas indus-
triales.

Al examinar la evolucion de los
costes laborales por asalariado
en la industria, se comprueba
gue, como era imaginable, aqué-
llos no se han adaptado a la si-
tuacion recesiva que padecia ésta.
Los precios, sin embargo, han ve-
nido moderando significativamen-
te sus tasas de crecimiento, en
sintonia con el comportamiento
depresivo de la demanda, y, sin
duda también, como consecuen-
cia de la necesidad de hacer
frente a las crecientes presiones
competitivas del exterior, agudi-
zadas, por lo demas, por el propio
proceso de desarme arancelario
con los paises de la UE, culmi-
nado al comienzo de 1993 (véase
grafico 3).

Esta es una de las razones, se-
guramente de gran peso, para ex-
plicar la fuerte reduccion de em-
pleo registrada en la industria
durante la Gltima etapa recesiva.
En efecto, a la vista de estos da-
tos, no es aventurado afirmar que
las empresas han tratado de con-
tener el descenso de sus exce-
dentes por la via mas facil de
aumentar la productividad a corto
plazo: recortando sus plantillas.

La comparacion entre la evo-
lucion de los precios industriales
y de servicios, reveladora de un
crecimiento muy superior de es-
tos Gltimos, nos permite conocer,
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GRAFICO 2 ;
TASAS DE VARIACION DEL VALOR ANADIDO Y DEL EMPLEO
(Porcentajes)

a) Valor afadido (Tasas acumulativas de variacion reales. 1990-1993)
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Fuente: Contabilidad Nacional, EPA y elaboracion propia.

ademas, que las presiones de los
costes laborales han sido mas di-
ficilmente soportables por las em-
presas industriales, por dos mo-
tivos que se infieren del hecho
anterior. En primer lugar, porque
los productores de bienes indus-
triales han tenido, en virtud de
su mayor grado de exposicion a
la competencia, menores posibi-
lidades de trasladar los aumentos
de los costes laborales a los pre-
cios. Y, en segundo lugar, por-
que, en cuanto utilizadoras de
buena parte de los servicios en
calidad de consumos intermedios
en su proceso productivo, las em-
presas industriales han estado so-
metidas a presiones adicionales
de costes derivadas del notable
incremento de precios que han
registrado los servicios. No es de
extranar, habida cuenta de lo an-
terior, que haya sido precisa-
mente la industria la rama en la
que se haya operado una mayor
destruccion de empleos.

Es muy lamentable, sin em-
bargo, que las deficiencias en el
funcionamiento del mercado de
trabajo y, muy probablemente
también, las limitaciones en la ca-
pacidad gerencial de los empre-
sarios hayan conducido a que el
ajuste de los costes laborales a
la situacion recesiva se haya ope-
rado por la via mas traumatica.
El analizar estos temas con algun
grado de detalle desbordaria las
pretensiones de este trabajo v,
por otra parte, considero que ya
se dispone de estudios compe-
tentes sobre la materia. De cual-
quier modo, hay una cuestion
suscitada en la mayoria de los
diagnosticos realizados sobre
los problemas de funcionamiento
del mercado de trabajo espafriol
gue considero importante resal-
tar: el caracter centralizado del
sistema de negociacion colectiva,
que fomenta la homogeneidad de
las retribuciones laborales, con
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GRAFICO 3

EVOLUCION DEL EMPLEO, PRECIOS Y COSTES

SALARIALES EN LA INDUSTRIA

(Tasas de variacion interanual)
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Fuente: Contabilidad Nacional, EPA y elaboracion propia.

independencia de los diferencia-
les de productividad que se dan
entre sectores, e incluso entre em-
presas.

Pues bien, con objeto de con-
tribuir a comprobar la plausi-
bilidad de esta hipodtesis, se ha
efectuado un andlisis de correla-
cion entre los crecimientos del
coste laboral por asalariado y la
productividad laboral correspon-
diente a las 80 ramas manufac-
tureras que diferencia la En-
cuesta industrial, y referidos a los
ultimos afos para los que se en-
cuentra disponible esta informa-
cion. Como se puede inferir del
grafico 4, donde se ha represen-
tado la relacion entre las variables
mencionadas, su coeficiente de
correlacion, que alcanza el valor
de 0,14 (3), no es significativo.
Estos resultados concuerdan, por
tanto, con la idea de que, debido
probablemente a la aplicacion de
la clausula erga omnes, por la

que las condiciones pactadas se
extienden a todos los trabajado-
res del ambito de aplicacion del
convenio, la fijacion de los sala-
rios no atiende a situaciones di-
ferenciales de productividad, lo
que puede suponer un COmMpo-
nente alcista de los costes labo-
rales que afecte especialmente a
la estabilidad del empleo en las
empresas y sectores que atravie-
sen por situaciones mas dificiles.

Hasta ahora, se ha visto tan
so6lo como la insuficiente mode-
racion de los costes laborales, en
respuesta a la deteriorada situa-
cion de la economia, ha consti-
tuido una de las razones que han
inducido a las empresas —y en
mayor medida a las productoras
de bienes industriales, que, al ope-
rar en mercados por lo general
menos protegidos, no han po-
dido repercutir las alzas de los
costes a los precios— a reducir
intensamente su personal.

Parece de gran interés, no obs-
tante, saber ademas hasta qué
punto estos procesos de fijacion
de costes y precios, que tan ne-
gativamente han debido incidir
en la marcha del empleo, han te-
nido consecuencias sobre la com-
petitividad de los productos es-
panoles en relacion con los de
los paises que constituyen nues-
tro principal mercado: los de la
Union Europea.

Para ello, se puede analizar la
evolucion de los indices de com-
petitividad o tipos de cambio efec-
tivos reales (TCER) (4) de los pro-
ductos industriales frente a la UE,
calculados tanto en términos de
costes como de precios. Al con-
siderar estos ultimos, es relevante
diferenciar entre los elaborados
a partir de los precios relativos
interiores y aquellos que utilizan
los indices de valor unitario (IVU),
es decir, la proxy de los precios
de exportacion (5). Asi, del exa-
men comparado de las evolucio-
nes de los TCER, basados en cos-
tes —concretamente, en costes
laborales unitarios— y en precios
relativos se puede inferir, impli-
citamente, un indicador sobre la
evolucion de la rentabilidad. Por
otra parte, de la comparacion de
los TCER elaborados con precios
internos y externos se puede ex-
traer evidencia acerca de la pro-
bable utilizacion de politicas dis-
criminatorias de precios de las
empresas entre ambos mercados
y, asimismo, del grado en que
éstas ajustan los margenes en
sus ventas en mercados exterio-
res a las variaciones experimen-
tadas por el tipo de cambio no-
minal.

Con esta finalidad, se ha cons-
truido el grafico 5, que recoge la
evolucion de los TCER, en las
tres versiones indicadas, durante
los ultimos afos. En él se ponen
de manifiesto varios hechos que
merecen ser resaltados. En pri-
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GRAFICO 4

RELACION ENTRE LOS INCREMENTOS DE COSTES
LABORALES NOMINALES Y PRODUCTIVIDAD
{Crecimiento acumulado del periodo 1989-1991)
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Fuente: Encuesta Industrial.

mer término, es claro que desde
la segunda mitad de la pasada
década, y por consiguiente tam-
bién durante los anos de crisis,
exceptuando 1993, los costes la-
borales unitarios de las manu-
facturas espanolas crecieron por
encima de los de los paises de
la UE. Esto, junto con la consi-
derable apreciacion del tipo de
cambio efectivo nominal de la pe-
seta frente a las monedas de es-
tos paises registrada desde 1987,
y hasta que se produce la pri-
mera de las devaluaciones de
nuestra moneda (en septiembre
de 1992), comporto un deterioro
de la competitividad que no se
torné en mejora hasta el ano
1993.

En segundo término, al com-
parar la evolucion de los costes
laborales relativos unitarios de la
industria con la de sus precios,

maxime con las correspondientes
a los productos de exportacion,
se puede inferir que durante los
afnos de crisis, con la salvedad
del ano 1993, el excedente de las
empresas industriales debio¢ re-
ducirse. Efectivamente, como se
observa en el grafico 5, pese al
claro encarecimiento de los cos-
tes laborales unitarios espanoles,
los precios relativos de nuestros
productos industriales apenas se
modifican, e incluso disminuyen
los de los productos destinados
al mercado exterior.

No obstante, en el afio 1993,
se altera la tendencia de las va-
riables comentadas: las devalua-
ciones de la peseta, junto con la
moderacion de los costes labo-
rales unitarios (propiciada, en
buena medida, por los incremen-
tos de productividad inducidos
por la caida de la ocupacion)

permitieron que se produjera,
simultaneamente, una elevacion
de los precios industriales, inte-
riores y de exportacion, y una
sustancial mejora de la competi-
tividad, medida por el TCER. La
diferente conducta de los costes
laborales unitarios y los precios
en este afio muestra, implicita-
mente, gue en 1993 las empresas
lograron, en relacion a los afios
precedentes de crisis, una recu-
peracion significativa de sus ex-
cedentes.

Este ultimo hecho, del todo es-
peranzador sobre las expectati-
vas de superacion de la crisis, se
encuentra, como se vera en el
siguiente apartado, corroborado
por los datos mas recientes de la
practica totalidad de los indica-
dores, cuantitativos y cualitativos
(o de expectativas empresariales)
sobre la coyuntura industrial.

Il. LA NATURALEZA DE LA
RECUPERACION

En el apartado anterior, se han
analizado los factores mas rele-
vantes de la reciente crisis de la
actividad industrial, cuyo periodo
mas agudo se situd entre el se-
gundo trimestre de 1992 y el ter-
cero de 1993, con un descenso
del VAB industrial real superior
al 5 por 100, y una destruccion
de méas de 300.000 puestos de
trabajo netos.

Ahora, se tratara de analizar,
sobre la base de los indicado-
res mas puramente coyunturales
—de los que el anexo 1 ofrece
una sinopsis—, la naturaleza de
la recuperacion de la actividad
del sector que se aprecia con cla-
ridad desde los ultimas meses de
1993.

En primer lugar, la tasa de cre-
cimiento interanual del IP| en el
tercer trimestre de 1994 fue del
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GRAFICO 5 ~
TIPO DE CAMBIO EFECTIVO REAL DE ESPANA
FRENTE A LA UNION EUROPEA
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7.7 por 100, lo que contrasta con
el incremento del Gltimo trimestre
de 1993 (1,2 por 100), el primero
con resultado positivo después
de seis trimestres de descensos
ininterrumpidos.

En segundo lugar, los diversos
indicadores que se elaboran en
el Ministerio de Industria y Ener-
gia recabando informacion de los
empresarios sugieren, igualmen-
te, un cambio de tendencia (véa-
se grafico 6).

El factor determinante de la re-
cuperacion ha sido, basicamente,
la demanda exterior, tal como se
aprecia en el indicador de cartera
de pedidos extranjeros del gra-
fico 6. Esta idea se refuerza, por
lo demas, con los datos sobre la
exportacion de productos indus-
triales, que cifraron su aumento
en términos reales durante los
once meses primeros del ano
1994 por encima del 20 por 100.

Ademas de la firmeza de la car-
tera de pedidos —sobre todo ex-
tranjeros—, la disminucion de las
existencias y el aumento de la
capacidad utilizada se encuen-
tran, asimismo, en consonancia
con la recuperacion de la pro-
duccion. Aunque, debido en bue-
na medida a los altos niveles de
stocks acumulados en los meses
precedentes y al menor creci-
miento de la demanda interna,
dicha recuperacion no ha sido
todavia suficiente para impedir la
destruccion de empleos en el sec-
tor. Por fortuna, sin embargo, el
ritmo de descenso del empleo in-
dustrial se ha atenuado conside-
rablemente. Asi, segun la EPA,
se ha pasado de un descenso in-
teranual de 300.000 puestos de
trabajo, en el segundo trimestre
de 1993, a 62.000 en el tercer tri-
mestre de 1994.

La descomposicion del indice
de produccion industrial por des-
tino econémico de los bienes per-

mite conocer algunos rasgos adi-
cionales sobre la recuperacion.
Asi, fueron las ramas productoras
de bienes de consumo e inter-
medios —con la excepcion de la
energia— las que primero alcan-
zaron tasas de variacion positivas,
en linea con el crecimiento de
sus exportaciones. Sin embar-
go, la produccion de bienes de
equipo continué mostrando, has-
ta bien entrado el ano 1993, una
considerable atonia, ya que, aun-
gue sus ventas en los merca-
dos exteriores avanzaban inten-
samente, éstas no eran suficien-
tes para compensar la debilidad
de la inversion nacional. No obs-
tante, el IPI del tercer trimestre
correspondiente a este tipo de
bienes registré un incremento
interanual del 7,9 por 100, en
linea con la ya clara recuperacion
de la inversion.

Se puede concluir, por tanto,
que todos los indicadores apun-
tan, con mayor o menor intensi-
dad, a una reactivacion del ciclo
industrial cuyo motor basico seria
la exportacion, y a la que se ha
ido incorporando, paulatinamen-
te, la demanda nacional.

Ill. ALGUNOS
CONDICIONANTES
ESTRUCTURALES
DE LA EVOLUCION
DE LA INDUSTRIA
EN EL FUTURO

Como se indicod en la intro-
duccion, junto a los avatares del
ciclo, las empresas industriales
espafnolas han estado, y siguen
estando —cuando menos desde
hace dos décadas—, sometidas
a transformaciones profundas en
su entorno competitivo, como
consecuencia, basicamente, de
tres tipos de acontecimientos. En
primer término, la difusion de in-

novaciones técnicas radicales, re-
gistradas principalmente en las
areas de la informacion y las te-
lecomunicaciones. En segundo
lugar, y sobre la base de lo ante-
rior, la profusion de las estrate-
gias de internacionalizacion de
las actividades productivas, me-
diante la segmentacion y loca-
lizacion en distintos paises de
diferentes fases del proceso pro-
ductivo, a fin de aprovechar las
ventajas comparativas de cada
ubicacion. Y, finalmente, la inten-
sificacion de los procesos de in-
tegracion econdmica entre paises
que, a su vez, han contribuido a
acentuar las tendencias a la glo-
balizacion de las estrategias em-
presariales.

En este contexto, y una vez
que se ha efectuado el diag-
nostico de la coyuntura reciente
de la industria espafiola, parece
conveniente fijar la atencion en
el analisis de algunos rasgos mas
estructurales, de los que poder
extraer alguna inferencia sobre
la capacidad de nuestra industria
para adaptarse a todos estos
acontecimientos. Esto es, por lo
demas, una via para enjuiciar la
firmeza de las bases estructurales
en que se asienta la recuperacion
que ahora se inicia, y, consiguien-
temente, sus posibilidades de con-
solidarse y dar lugar a una senda
de crecimiento sostenido de la
actividad industrial.

Por ello, dentro de lo que pue-
de ser considerado como una
primera aproximacion al tema,
en este apartado examinaremos
algunas cuestiones, a saber: el
peso relativo de la industria, su
composicion, su productividad
y algunos indicadores de su com-
petitividad, que parecen crucia-
les para evaluar la capacidad de
nuestra industria de crecer de ma-
nera sostenida en los proximos
anos. El periodo temporal de re-
ferencia para analizar todas estas
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GRAFICO 6
INDICADORES DE ACTIVIDAD INDUSTRIAL
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cuestiones sera el comprendido
entre el comienzo de la pasada
decada y 1993, o, en su caso, el
ultimo afo para el que se dis-
ponga de informacion.

Conforme se expone en el gra-
fico 7, el peso del valor anadido

industrial en el conjunto del PIB
espanol se ha venido reduciendo
en los Ultimos afos, tanto si se
calcula a partir de magnitudes rea-
les como, y sobre todo, si se mide
sobre la base de las cifras valo-
radas en terminos nominales. La
comparacion con los paises de
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la UE pone de manifiesto que la
participacion relativa de la indus-
tria en Espafna, que en 1993 as-
cendia a un 26,1 por 100 (22,2
por 100 en términos corrientes),
era inferior a la media de la UE,
que en ese mismo ano represen-
taba un 27,8 y un 25,6 por 100 en
téerminos constantes y moneta-
rios, respectivamente.

Ahora bien, un dato aun mas
elocuente sobre la posicion de
la industria espanola en el en-
torno de la Europa de los doce
es la proporcion que su valor
anadido representa en el con-
junto de la actividad industrial de
la UE, cuyos valores (en porcen-
taje) para el periodo se recogen
en el gréfico 8. En él se observa,
antes que nada, que la situacion
relativa de la industria espanola
en el contexto de la UE es peor
que la que se da en téerminos de
la participacion del PIB. Ademas,
la posicion de nuestra industria
no solo no ha mejorado entre los
anos extremos del periodo, sino
que incluso es perceptible una
ligera tendencia a la divergencia
desde 1990. Efectivamente, mien-
tras que en 1981 el valor anadido
industrial de Espana (medido en
ecus de 1985) suponia el 6,54 por
100 del de la UE de los doce, y el
6,77 por 100 en 1990, en 1993
representaba el 6,42 por 100.

Este es un primer rasgo que
cabe calificar de preocupante, ya
que, tanto por su mayor produc-
tividad como por su superior
grado de imbricacion en el con-
junto del sistema productivo (a
través de las compras y ventas
de consumos intermedios), la in-
dustria tiene un papel esencial
para el crecimiento de la activi-
dad econGmica y, por consi-
guiente, en el deseable proceso
de convergencia de la renta per
capita espanola con la de la
Union Europea.

196




GRAFICO 8

EVOLUCION DE LA PROPORCION DEL VALOR ANADIDO
DE ESPANA EN RELACION A LA UNION EUROPEA

(Media UE=100) (*)

Porcentaje
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{") Calculado a partir de las cifas de valor anadido valoradas en ecus de 1985.

Fuente: EUROSTAT, Contabilidad Nacional y elabcracion propia

A fin de analizar, ahora, la evo-
lucion de la composicion de la
industria espanola por sus ramas
y, l0 que es mas relevante, su
grado de proximidad con la del
conjunto de paises de la UE, se
han comparado sus correspon-
dientes estructuras a traves del
habitual indice de especializacion
(IE). Es decir:

(VA/ZVA)"

IE, = > 100
(VA/IVA)»"

donde:

VA, = Valor anadido (medido en
ecus de 1985) del sector /
en el ano ¢

i = Trece ramas manufactu-
reras de la clasificacion
NACE-CLIO R.25.

t =1981 y 1991 (Gltimo afo
para el que se ha podido
disponer de informacion
para los doce paises de |a
UE).

Los valores de este indicador,
representados en el grafico 9 (par-
te b), ponen de relieve que nues-
tra industria tenia, en 1981, y
seguia teniendo en 1991, una in-
fraespecializacion en todas las ra-
mas de bienes de equipo, y en la
de papel y articulos de papel.

En contraposicion, las ramas
gue tienen una mayor presencia
relativa (dentro del conjunto del
valor anadido de la industria ma-
nufacturera) en Espana que en
la UE son, principalmente: mine-
rales y productos no metélicos,
alimentacion vy textil. Estos ulti-
mos sectores son, como ya se
ha dicho, especialmente vulne-
rables a las presiones competiti-
vas de los paises en desarrollo
poseedores de amplias ventajas
de costes laborales. Debe ser re-
saltado, sin embargo, que la es-
pecializacion de la industria es-
panola ha tendido a aproximarse

paulatinamente a la de la UE (véa-
se grafico 9).

El andlisis comparado de la evo-
lucion del valor anadido industrial
de la economia espanola y la na-
turaleza de su especializacion
resultan, de por si, sintomaticos
de las dificultades de nuestra
industria para hacer frente a las
crecientes presiones competiti-
vas que, desde hace anos, vie-
nen afectando a las empresas del
sector.

No obstante, para precisar algo
mas esta primera impresion, se
han elaborado algunos indicado-
res de la capacidad de nuestras
empresas industriales para com-
petir en los mercados nacional e
internacional (6).

Asi, en primer lugar, como ex-
ponente de la competitividad en
el mercado exterior, se han cal-
culado los saldos comerciales re-
gistrados por la industria, en su
conjunto y desagregadamente
por ramas de actividad (7) (véase
cuadro n.? 1). Tras su inspeccion,
se comprueba que la mejoria que
habian experimentado la casi to-
talidad de las ramas industriales
en sus resultados comerciales,
hasta el afio de la incorporacion
de Espana a la entonces Comu-
nidad Europea, se torna en un
empeoramiento, tambien gene-
ralizado, desde ese momento,
que se interrumpe, no obstante,
una vez que la industria comienza
su ultima fase recesiva. De cual-
quier modo, la situacién comer-
cial de la mayoria de las ramas
industriales en el ultimo afio
(1993) es claramente peor que la
existente en la vispera de la ad-
hesion. Por sectores, se aprecia
que, dejando al margen la ener-
gia, las ramas que en mayor me-
dida contribuyen al déficit comer-
cial de productos industriales
son: la quimica y las tres pro-
ductoras de maquinaria, asi co-
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mo, aunque en menor grado, las
de papel y articulos de papel y
textiles. Mientras que la deterio-
rada situacion comercial de las
cuatro ramas mencionadas en pri-
mer lugar era un rasgo tradicional
de la industria espanola, que tie-
ne mucho que ver con su, tam-
bién tradicional, supeditacion a
la tecnologia extranjera, los dos
ultimos casos, y en particular el
del sector textil, resultan mas
llamativos, por tratarse de activi-
dades donde Espana habia re-
gistrado habitualmente una po-
sicion de ventaja comparativa.

En lo que respecta al merca-
do interior, aproximado a través
del consumo aparente (produc-
cion + importaciones — exporta-
ciones), lo que se observa es tam-
bién una reduccion sistematica,
a lo largo del periodo, y mas in-
tensamente tras la adhesion, de
la proporcion abastecida con pro-
duccion interna. Efectivamente,
en el cuadro n.° 2 puede consta-
tarse como la demanda interna
de todas las ramas es satisfecha
de manera creciente por la im-
portacion. Los sectores que cu-
bren su demanda interna con una
mayor cuantia relativa de produc-
tos importados son, de nuevo, el
quimico y todas las ramas de ma-
quinaria. Asimismo, es destaca-
ble, no ya por el nivel, sino tam-
bién, y sobre todo, por el ritmo al
que en ella se ha producido el
desplazamiento de los productos
locales por los de importacion,
la rama de textil, cuero y calzado.
Todo parece indicar que este sec-
tor es un ejemplo, probablemente
el mas palmario, aunque no el
unico, de la erosion de la com-
petitividad gue vienen sufriendo
las industrias manufactureras re-
lativamente intensivas en trabajo,
en las que Espana gozaba de una
posicion aventajada, cada vez
mas puesta en entredicho. A este
respecto, se puede argumentar




CUADRO N-° 1

SALDOS COMERCIALES DE LAS RAMAS INDUSTRIALES
(Miles de millones de pesetas. Términos nominales)

RAMAS INDUSTRIALES 1981 1985 1990 1993
2. ENergia wscosimsimssiminieitmmsmnmi i s e i —1.165 =1.363 —816 —=922
3. Minerales y metales férreos y no ferreos ... . 54 154 =168 =18
4. Minerales y productos no metalicos ..... 52 67 39 143
5. Proguctos: QUIMIEBOE .. i i s =107 =105 —426 —440
6. Productos metalicos . o 40 62 —44 =3
7. Maquinas agricolas e mdustrlales S —22 —40 —566 —229
8. Maquinas de oficinas y procesos de datos ........ —73 —193 —476 —402
9. Material y equipo eléctrico ... s —76 —13g —514 —34

10. Material de transporte .. eASEsp e o 91 312 7 350

11.  Productos alimenticios y tabaco ........ 93 142 —196 16

12. Textiles, cuero y vestido ........... . o 101 217 —26 —86

13. Papel, articulos de papel e impresion ... 24 27 —101 —100

14. . GavEnelrplasties .. wosepcomme s 21 70 —a —50

15. Otros productos manufacturados y madera ..... 1 10 —73 —02

TOTAL MANUFACTURAS . 199 591 —2.505 —1.232
TOTAL INDUSTRIA ............... I : —966 =712 —3.321 —2154
CUADRO N.° 2

DEPENDENCIA DE LAS IMPORTACIONES PARA EL ABASTECIMIENTO DE LA DEMANDA INTERNA (%)
e e O 5 T

RAMAS INDUSTRIALES 1981 1985 1990 1993

O = = ol I IR 333 31:3 19,6 18,6
3. Minerales y metales férreos y no férreos ... 141 18,5 20,3 27,8
4. Minerales y productos no metalicos .. .. 74 93 10,5 10,5
5. Productos qUIMICHS . .coeraiimeinss meibdbom i 238 248 30,3 38,3
6. Productos metalicos .......................... . 7.5 10,7 14,7 16,7
7. Maquinas agricolas e industriales .................... 296 406 55,6 55,2
8. Maquinas de oficinas y procesos de datos ... 61,4 60,7 63,0 709
9. Material y equipo eléctrico .. ' 23,0 26,8 406 449
10. Material de transporte ........................ ... ; 134 18,5 36,7 581
11.  Productos alimenticios y tabaco .......... - 4.4 59 96 11,8
12. Textiles, cuero y vestido ............................. 7,0 94 176 26,8
13. Papel, articulos de papel e lmpresmn - 89 11,9 16,2 171
14. Caucho y plastico .............coocoeviieiiniiiiiiien, 10,7 14,0 17,9 223
15. Otros productos manufacturados y madera ...... 99 127 158 12
TOTAL MANUFACTURAS .. ... ... . . 12,5 16,2 237 279
TOTAL INDUSTRIA ........ .. RS TR 10,2 20,5 232 26,3

(") Se define como M/(P + M — X) (términos nominales)
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que el deterioro de los costes
laborales relativos de Espana se
ha producido con una excesiva
intensidad, dificultando, asi, la
necesaria implantacion de los me-
todos de produccion mas eficien-
tes, basados tanto en las mejoras
técnicas como en la reduccion
de costes por la via de la locali-
zacion de las fases del proceso
productivo con un uso mas in-
tenso de mano de obra en paises
en desarrollo que cuentan con
niveles salariales extraordinaria-
mente bajos. En la profusion con
la que, sin embargo, parecen ha-
berse llevado a cabo este tipo de
estrategias productivas en otros
paises de nuestro entorno, bien
pudiera, pues, residir la explica-
cion de la pérdida de cuota en el
mercado interno y exterior que,
como se ha visto, estan sufriendo
los productos textiles y otras ra-
mas de manufacturas ligeras en
las que Esparia poseia una clara
situacion de ventaja relativa.

El ultimo indicador al que se
hara referencia para evaluar el
grado en que la industria es-
pafola esta siendo capaz de su-
marse a las estrategias competi-
tivas que parecen predominar en
los mercados internacionales es
la inversion directa internacional,
tanto en su vertiente de flujos re-
cibidos del exterior como de in-
versiones espanolas en el extran-
jero.

Como ha sido puesto de re-
lieve en numerosos estudios, los
flujos de inversion directa inter-
nacional (IDI) experimentaron un
crecimiento espectacular durante
la década de los ochenta, en es-
pecial en su segunda mitad. Con-
sidérese como ilustracion, que,
segun el informe de las Naciones
Unidas (vease United Nations,
1992, pag. 1), los flujos de IDI
crecieron a una tasa media del
34 por 100 durante el quinquenio
1985-1990, casi tres veces mas

GRAFICO 10
INVERSION DIRECTA INTERNACIONAL
(Miles de millones de pesetas de 1990)(*)

a) Inversién extranjera directa en Espana
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equipo del Indice de Precios Industriales con base en 1990.

Fuente: Registro de caja, Banco de Espana y elaboracién propia.
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que las exportaciones de bienes
(13 por 100) y la produccion mun-
dial (12 por 100); lo que, como
se documenta en el informe, cons-
tituye un fenomeno asociado con
las aludidas estrategias de glo-
balizacion de las actividades de
las empresas.

Pues bien, a juzgar por los da-
tos sobre la evolucion de los flu-
jos de IDI en Espafa, nuestro
pais ha estado participando, so-
bre todo en calidad de receptor
del boom inversor mencionado.
No obstante, a partir de 1990 los
flujos de IDI experimentaron una
brusca caida (véase grafico 10).

El cambio de tendencia de la
inversion directa extranjera desde
dicho afo pone en tela de juicio,
por consiguiente, el argumento
bastante extendido, y ahora ve-
mos que algo precipitado, de que
su elevada expansion en la se-
gunda mitad de la década ante-
rior estaba motivada por la inte-
gracion. Por su parte, el descenso
de las inversiones espanolas di-
rectas en el exterior, desde 1991,
cuestiona también, en alguna me-
dida, la solidez del proceso de
internacionalizacion de nuestras
empresas. Ademas, la enorme dis-
paridad que todavia existe entre
la magnitud de los flujos de in-
version extranjera y los de inver-
sion espanola en otros paises re-
sulta también demostrativa de
qgue las empresas espanolas no
consiguen avanzar de un modo
significativo por la via de la inter-
nacionalizacion. Lo anterior in-
duce, a su vez, a pensar en la
limitada capacidad de nuestras
empresas para generar el tipo
de activos intangibles (capital
tecnolégico, capital humano, ...)
que, segun la evidencia disponi-
ble sobre las empresas multina-
cionales, constituyen los ingre-
dientes basicos para llevar a
efecto, con éxito, proyectos de
inversion en otros paises.

A este respecto, cabe senalar
que la consecucion de unos ni-
veles de internacionalizacion de
las empresas industriales espano-
las equiparables a los que poseen
sSus socios europeos constituye
un objetivo tan dificil como con-
veniente. Entre las razones que
justifican tal conveniencia, po-
drian mencionarse: la antedicha
posibilidad de aprovechar, en me-
dida similar que estos paises, las
ventajas salariales de economias
menos desarrolladas o, incluso
mas importante, la captacion y
consolidacion de mercados de ex-
portacion. La dificultad estriba,
por su parte, en que la genera-
cion de tecnologia, capital hu-
mano u otro tipo de activo, que
suponga una ventaja para la em-
presa inversora frente a las del
pais receptor, requiere de la rea-
lizacion de inversiones con un
largo periodo de maduracion.

Es un hecho bien conocido
que uno de los determinantes ba-
sicos de la competitividad de las
empresas es su productividad.
Por ello, antes de dar fin a este
breve repaso de algunos de los
principales rasgos estructurales
de la industria espanola, es obli-
gado incluir alguna referencia a
su nivel relativo. A este respecto,
el grafico 11, donde se ha repre-
sentado la evoluciéon de la pro-
ductividad aparente de nuestra
industria en relacion a la media
de la UE, pone de relieve algunos
datos de intereés.

En primer lugar, y como podria
esperarse, la productividad de la
industria espafola resulta ser in-
ferior a la media de la UE. Un
segundo rasgo destacable, aun-
que no halagueno, es que el des-
nivel de productividad se ha ido
incrementando, salvo en esca-
sos momentos, con el paso del

GRAFICO 11

EVOLUCION DE LA PRODUCTIVIDAD DE LA INDUSTRIA
ESPANOLA EN RELACION A LA UNION EUROPEA

(Media UE=100) (*)
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(") Calculado a partir de las cifas de valor anadido valoradas en ecus de 1985
Fuente: EURQSTAT, Contabilidad Nacional y elaboracion propia.
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tiempo. Asimismo, se constata
que esta tendencia divergente se
modifica nitidamente en el Gltimo
ano, mas esta nota de optimismo
debe ser matizada a la luz de la
dramatica destruccion de empleo
industrial que, como se vio, tuvo
lugar en dicho afo. Como es evi-
dente, un diagnéstico riguroso de
la productividad relativa de la in-
dustria exigiria la utilizacion de
medidas de la productividad glo-
bal (o de todos los factores), pero
esto constituye, en si mismo, un
ambicioso proyecto de investiga-
cion que desborda con mucho
las pretensiones de este trabajo.

IV. CONCLUSIONES Y
CONSIDERACIONES
FINALES

Como ha sido puesto de ma-
nifiesto, con cierto detalle, en la
primera parte del trabajo, la co-
yuntura recesiva de la actividad
y del empleo que ha vivido la eco-
nomia espanola en los ultimos
anos ha sido, al igual que en
otros episodios preteritos de cri-
sis, especialmente aguda en el
sector industrial, que, en 1993,
redujo su valor afadido en un
2,4 por 100, y registro una caida
del empleo del 9,1 por 100.

Aunqgue la crisis industrial ha
sido compartida por la mayoria
de los paises de la UE, en nuestro
caso ha adquirido una especial
intensidad al confluir con un pro-
ceso de apertura al exterior y de
apreciacion de la peseta. En esta
situacion, las empresas industria-
les han tenido que hacer frente
al descenso en la demanda de
sus productos en un contexto de
fuertes presiones de los costes
laborales, asi como de otros ser-
vicios, entre ellos los financieros,
que utilizan como consumos in-
termedios. Ante la imposibilidad
de repercutir las alzas de costes

en los precios finales, se produjo
una intensa reduccion en la ren-
tabilidad de las empresas, con la
consiguiente reduccion de la in-
version y el consiguiente dete-
rioro del tejido industrial.

Sometidas a estas tensiones,
las empresas no parecen haber
encontrado otras vias mas posi-
tivas para lograr aumentos de pro-
ductividad, que permitieran re-
cuperar sus excedentes, que la
destruccion de puestos de tra-
bajo.

De manera que, tan solo des-
pués de producirse una drama-
tica caida de la ocupacion y tras
dar comienzo, ademas, la serie
de devaluaciones experimenta-
das por el tipo de cambio desde
septiembre de 1992, acompana-
das, por lo demas, por descensos
de los tipos de interés, las em-
presas industriales conseguirian
incrementar sus excedentes, no
solo al verse beneficiadas por la
moderacion de los costes labo-
rales unitarios (motivada, en
parte, por los incrementos de pro-
ductividad inducidos por la caida
del empleo), sino también al lo-
grar simultaneamente, en virtud
de la intensa depreciacion de la
peseta, una elevacion de los pre-
cios interiores y de exportacion
y, al mismo tiempo, una ganancia
de competitividad en términos de
precio.

Por tanto, de este modo se ini-
ciaria, en los ultimos meses de
1993, un proceso de reactivacion,
cuyo motor seria, en consonan-
cia con las aludidas ganancias
de competitividad y la coyuntura
internacional mas favorable, la ex-
portacion. No obstante, la reacti-
vacion no ha sido aln suficiente
para poner fin al proceso de des-
truccién de empleo industrial.

Ahora bien, en su segunda
parte, el trabajo ha abandonado
su perspectiva coyuntural para

adentrarse en el examen de los
rasgos mas permanentes o es-
tructurales del sector. Este anali-
sis ha servido para poner de re-
lieve varias caracteristicas de
nuestra actividad industrial que
hacen dudar sobre su capacidad
para crecer de manera sostenida
en los anos venideros. Asi, ha-
ciendo una breve sintesis, se po-
drian mencionar las dos siguien-
tes:

e En primer término, la exis-
tencia de un problema de com-
petitividad, que se manifiesta: en
los abultados déficit comerciales
de la mayoria de las ramas in-
dustriales, en la pérdida de cuota
de la produccion, en el abasteci-
miento de la demanda intema vy,
finalmente, en el estancamiento
perceptible, desde hace mas de
una década, en la participacion
del valor anadido industrial es-
panol en el del conjunto de los
doce paises de la Union Euro-
pea.

e En segundo lugar, y como
determinante basico del pro-
blema anterior, el bajo nivel de la
productividad de nuestra indus-
tria en relacion a la media de la
UE, que, segun todos los indicios,
cabe atribuir, a su vez, a las defi-
ciencias de las empresas para ge-
nerar tecnologia y otros activos
intangibles que, ademas de me-
jorar la eficiencia productiva, per-
mitan avanzar a las empresas
espanolas por la via de la inter-
nacionalizacion.

Si las conclusiones de este tra-
bajo se conjugan con lo que sa-
bemos acerca de la intensidad y
constancia de los esfuerzos de
inversion requeridos para mejorar
el capital tecnologico y humano
de las empresas, como medio de
aumentar su productividad y com-
petitividad, se suscitan algunas
implicaciones de politica econd-
mica que parece conveniente to-
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mar en consideracion. La pri-
mera, logicamente, es la creacion
de un marco macroeconomico
mas propicio a la inversion, lo
que, dado el escaso margen de
maniobra que implican los com-
promisos adquiridos con nues-
tros socios comunitarios, pasa,
necesariamente, por la disciplina
y mayor eficacia en el gasto pu-
blico.

La segunda, quiza mas pole-
mica, seria la incentivacion de
un marco de relaciones laborales
que propicie la moderacion de
las reivindicaciones salariales de
los trabajadores y el mayor com-
promiso de los empresarios en
reinvertir los excedentes en la for-
macion de la mano de obra y la
modemmizacion de las técnicas de
produccion. Aunque es oObvio
que, en un sistema de mercado
es poco lo que los gobiemos pue-
den hacer al respecto, sobre todo
una vez que, como es el caso, ya
se han emprendido reformas
para facilitar los sistemas mas des-
centralizados de negociacion.

Por ultimo, cabria mencionar
a todas las politicas publicas, que
podriamos englobar bajo la de-
nominacion de politicas de oferta,
destinadas a la mejora de las in-
fraestructuras susceptibles de te-
ner una influencia mayor en la
productividad industrial. Entre
ellas, la mejora de las redes de
transportes y comunicaciones, y
las politicas tecnologicas y de for-
macion de la mano de obra, pa-
recen las mas relevantes.

NOTAS

(*) La autora agradece a José Maria Maté
su eficiente colaboracion como ayudante de
investigacion.

(1) En Secura et. al. (1989), puede encon-
trarse un detallado analisis de la crisis industrial
durante este pericdo, asi como de sus causas
y rasgos mas significativos.

(2) Una vez que éstos se han deflactado
utilizando el indice de precios industriales
(IPRY1).

(3) Elvalor critico del coeficiente para poder
aceptar la correlacion positiva es del 0,22,

(4) Para conocer las ventajas y limitaciones
de este tipo de aproximacion de la competitivi-
dad, y su aplicacion en el estudio de la compe-
titividad de las manufacturas espafiolas puede
consultarse: MarTin (1992 y 1993), y Goroo y
L'HoTeLLeriE (1993).

(5) Los indices de tipo de cambio efectivo
real se calculan, como es habitual, del modo
siguiente:

PE
TCER,= TCEN, i

fl (Py™
i=1

Para:

i = cada uno de los paises de la UE.

t = anos de referencia.

w, = ponderacion que recibe cada pais de
la UE en funcion de la importancia re-
lativa de sus relaciones comerciales con
Espania.

Y donde:

PE es el indice de precios o costes de Espana,
P |os de los paises de la UE, y TCEN es el

tipo de cambio efectivo nominal definido en
términos de divisa/peseta.

(6) Para profundizar en el conocimiento de
los problemas de competitividad de la industria
espafiola, pueden consuitarse los numeros, de-
dicados monograficamente al tema, de las re-
vistas Informacion Comercial Espariola, n.” 705,
y PapeLEs DE Economia EspafioLa, n.° 56.

(7) Debido a la ausencia de datos sobre
indices de valor unitario de los flujos comer-
ciales con este grado de desagregacion, los
saldos se han calculado en términos nomi-
nales.
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ANEXO 1 l. Indicadores objetivos

Indice de produccion industrial (I1PI)
e Indice de precios industriales
(IPR1)

PRINCIPALES INDICADORES
PARA EL ANALISIS DE LA
COYUNTURA INDUSTRIAL

Indican la evolucion del volumen
de produccion en términos constan-
tes y los precios, respectivamente,
ambos con base en 1990. Elaborados
por el INE con periodicidad men-
sual.

En este anexo, se ofrece una rela-
cion, y algunas caracteristicas, de los
principales indicadores disponibles
para el analisis de la coyuntura in-
dustrial. Estos se suelen dividir, como
se indica en el esquema A.1, en dos
categorias: los de caracter objetivo
y aquellos otros de naturaleza sub-
jetiva, por cuanto constituyen el mero
reflejo de las expectativas empresa-

Datos de valor anadido industrial

Informacion trimestral sobre la evo-
lucién de esta variable, elaborada por

Datos de actividad laboral,
empleo y paro

Elaborados por el INE con caracter
trimestral. Se publican en la Encuesta
de poblacion activa (EFA). Respecto
al desempleo, se dispone también
de los registros mensuales de para-
dos (paro registrado) publicados por
el INEM.

Indices de tipo de cambio
efectivo real

Se elaboran mensualmente por el
Banco de Espana, y se publican en
el Boletin Mensual de Estadistica.

riales. o
el‘ L pilas HIARED e Ia_ Qontfabnlldad Datos de comercio exterior
trimestral. Se publica originariamente
en su Boletin Trimestral de Coyun- Se elaboran en el Departamento
tura. de Aduanas e Impuestos Especiales
ESQUEMA A1

PRINCIPALES INDICADORES PARA EL ANALISIS DE LA COYUNTURA INDUSTRIAL

[ | —Indice de praduccion industrial (IP1} e indice de precios industriales (IPRI)
% — Datos de valor anadido
— Datos de actividad laboral, emplec y paro

Indicadores | - Datos de consumo de energia eléctrica para usos industriales

| (Tendencia prevista en
| los proximos tres meses
de distintas variables)

Encuesta sobre

objetivos — Indicadores de costes laborales
~ Indices de competitividad de precios y costes homogeneizados por el tipo de cambio (tipos de cambio real efectivos)
— Datos de comercio exterior
— Datos de flujos de inversién internacional directa
i ” | —Indice de clima industrial (ICI)
1 Indzcgdores — Indicador de cartera de pedidos (total, interior y exteriar)
i sr'tuaiio'n | —Nivel de stocks
| Encuesta — Grado de utilizacion de la capacidad productiva
de opiniones — ——
empresariales
Indicadores "
de - Produccion
Indicadores prevision — Precios
subjetivos - Empleo

— Cartera de pedidos (total, interior y exterior)
- Utilizacién de la capacidad productiva

Proporciona una prevision acerca de la evolucién de la inversion en la industria en el
afno en curso (t) respecto al afio anterior (t-1), y proporciona, ademas, opiniones sobre
los objetivos y factores determinantes de la inversion.

inversiones
en la industria
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del Ministerio de Economia y Ha-
cienda con periodicidad mensual. Se
publican en Informacion estadistica
sobre el comercio exterior e intraco-
munitario.

Datos sobre flujos de inversion
internacional directa

Se elaboran mensualmente en la
Direccion General de Transacciones
Exteriores del Ministerio de Econo-
mia y Hacienda. Su publicacion se
efectia en el Boletin Econdmico de
Informacion Comercial Espariola.

Notese que los datos para efectuar
un analisis comparativo, sobre la ba-
se de los indicadores senalados, se
encuentran en las publicaciones si-
guientes: European Economy (Su-
plemento A); OCDE, Main Economic
Indicators, y OCDE, Indicators of In-
dustrial Activity.

Il. Indicadores subjetivos

Encuesta de opiniones
empresariales

Se elabora por la Secretaria Ge-
neral Técnica del Ministerio de In-
dustria y Energia (MIE), con una me-
todologia homogeénea con las de los
restantes paises de la UE (%), y se
publica en European Economy, Su-
plemento B.

Encuesta sobre inversiones
en la industria

También se elabora en la Secre-
taria General Técnica del MIE. Utili-
zable desde 1987, con periodicidad
semestral. La metodologia es, asi-
mismo, comun con la del resto de
paises de la UE. Se publica en Euro-
pean Economy, Suplemento B.

NOTA

(") La metodologia de esta encuesta se en-
cuentra explicada en la edicion especial de la
revista European Economy, Suplemento B, julio
1991,

ANEXO 2

EQUIVALENCIAS SECTORIALES

NACE-CLIO R.25 CNAE (1974)
2 EDSIE oo ommmmsn i, s ey C— 11-16
3. Minerales y metales férreos y noférreos ............ ............. 2122
4. Minerales y productos no metalicos ....... ‘ 23,24
5. Productos Quimicos .................. S 25
6. Productos metalicos .................. o e i 31
7. Maquinas agricolas e industriales ....................... 32
8. Magquinas de oficinas y procesos de datos ; 33,39
9. Material y equipo eléctrico .............. ... ——- 3435
10. Material de transporte ... ....ooooiiiiiiii 36-38
11. Productos alimenticios y tabaco ........................ 41,42
t2. Textiles, cuero y vestido ..............cooeeiii 43-45
13. Papel, articulos de papel e impresion ... 47
14. Cauchoy plastico ................... = 48
15. Otros productos manufacturados y madera ...................... 46,49
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