LA COMPETITIVIDAD

DE LAS MANUFACTURAS

ESPANOLAS FRENTE
ALASDELACE
Y LA OCDE

En este articulo de Esther Gordo y Pilar
L’Hotellerie se analiza la evolucion de la
competitividad de las manufacturas
espanolas frente a las de la CE y la OCDE
durante el periodo 1980-1992. El analisis
adopta un enfoque macroeconémico, basado
en los precios y costes relativos medidos por
los indices de tipo de cambio efectivo real. Se
examinan, también, las implicaciones que se
desprenden de la evolucion de estos indices
en cuanto al comportamiento de los
margenes empresariales en el sector
manufacturero espanol, en comparacién con
este mismo sector en el ambito comunitario y
con el sector de bienes no comerciables de la
economia espanola. Finalmente, se analizan
los efectos de la competitividad, en su sentido
mas amplio, medidos a través de los
resultados comerciales (*).

I. INTRODUCCION

N la segunda mitad de la década de los ochen-

ta, la economia espanola atraveso una fase de

auge econdmico, registrando un importante
proceso inversor y alcanzando tasas de crecimiento
real muy superiores a las de los paises de su entor-
no economico. A lo largo de ese periodo, el saldo
exterior se deterior¢ rapidamente. El elevado nivel
alcanzado por el déficit comercial y, sobre todo, las
grandes dificultades que parecen existir para su co-
rreccion —tras la desaceleracion de la actividad
economica que ha tenido lugar desde la segunda
mitad de 1989—, han estimulado el interés por el
analisis de la competitividad de los productos espa-
noles, tratando de determinar las razones de la es-
casa correccion del déficit comercial en el pasado
reciente y su posible evolucion en un contexto de
creciente integracion de los mercados europeos.

El concepto de competitividad de una economia
hace referencia a su capacidad para mantener o au-
mentar la cuota de mercado de sus productos co-

merciables (bienes o servicios), tanto en los merca-
dos exteriores como en el mercado interior, de forma
gue el saldo exterior no se convierta en una restric-
cion para sus posibilidades de crecimiento. Se trata,
por tanto, de un tema muy amplio que se puede
abordar desde diversas perspectivas. La elegida en
este articulo es el estudio de la competitividad del
sector de la economia que se dedica a la produccion
de bienes manufacturados, cuyas actividades son las
que estan méas sometidas a la competencia exterior,
adoptando un enfoque macroeconémico. El analisis,
que abarca desde el inicio de la década pasada a los
primeros anos noventa, trata de determinar si los
principales factores que operan a este nivel agrega-
do han favorecido o limitado la presencia de los pro-
ductos espanoles en el exterior y como han afectado,
al mismo tiempo, al grado de penetracion de las im-
portaciones en el mercado interior. Cabe recordar, en
todo caso, que la competitividad no es el nico deter-
minante de los resultados comerciales obtenidos por
un pais (o por un sector de su economia); su posi-
cion ciclica en relacion a la de los paises de su entor-
no es también una variable clave (Buisan y Gordo,
1993). Otros factores, como desplazamientos en la
demanda o procesos de apertura al exterior e inte-
gracion en un area econdémica, similares al experi-
mentado por la economia espanola a partir de 1986,
pueden ser igualmente importantes.

En este trabajo, la competitividad se aborda, en
una primera aproximacion, mediante el analisis de
la evolucion de los costes y precios en la industria
espanola en relacién con los vigentes en los merca-
dos internacionales. Para ello, se utilizan los llama-
dos indices de tipo de cambio efectivo real, que se
definen de la forma siguiente:
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w; es la ponderacion que recibe cada pais; e,y €, re-
presentan los tipos de cambio bilaterales de la peseta
frente a la moneda del pais i en el periodo base y en
el periodo t, respectivamente; p, y p, son los indices
de costes o precios de Espana, y p,, ¥ p; los del pais i
en el periodo base y en el periodo t, respectivamente.

24

PareLes pe Economia EspafioLa, n.? 56, 1993




Asi pues, estos indices reflejan la evolucion de los
costes o de los precios en Espafa en relacién con los
del conjunto de paises considerado, ajustados por las
variaciones de los tipos de cambio, de manera que un
incremento del indice supone un encarecimiento rela-
tivo de los productos esparioles y, por tanto, una pér-
dida de competitividad. Es importante sefalar que es-
tos indices transmiten informacion acerca de las
variaciones en la competitividad, pero no permiten
evaluar las diferencias en el nivel de precios o costes
existentes en un momento determinado. Tampoco es
posible concretar a través del analisis aislado de sus
movimientos si éstos se derivan de un cambio exége-
no en los determinantes de la competitividad o si son
una respuesta endogena equilibradora a un cambio
previo en dichos determinantes (1).

Por todo ello, en este trabajo se obvia el tema de
cual es el nivel de equilibrio para los indices de tipo
de cambio efectivo real, evitando interpretar sus
movimientos como cambios que los acerquen o los
alejen de ese nivel. No obstante, si se puede conje-
turar que los niveles de equilibrio han debido cam-
biar notablemente en el caso espariol a lo largo del
periodo analizado. Los cambios estructurales que
ha sufrido la economia espafola en la década de
los ochenta, derivados en gran medida de su proce-
so de apertura e integracion en la economia euro-
pea, han inducido ajustes importantes en los pre-
cios relativos espanoles. Estos ajustes, inevitables
en una economia que converge de forma acelerada
hacia niveles mas elevados de productividad y ren-
ta y, por tanto, de costes y precios, deben ser teni-
dos en cuenta a la hora de evaluar la evolucion de
los indices de tipo de cambio efectivo real de la eco-
nomia espanola en la década pasada.

Al margen de los problemas conceptuales sena-
lados en los péarrafos anteriores, la propia elabora-
cion de los indices de tipo de cambio efectivo real
supone la adopcion de multiples decisiones relacio-
nadas con los diversos elementos que los compo-
nen (2), y a las que no siempre se puede dar la res-
puesta mas satisfactoria desde el punto de vista
téorico. La primera decision se refiere a la cobertura
del indice, que deberia ser lo mas amplia posible,
tomando en consideracion todos aquellos paises o
areas geograficas que compiten o son potenciales
competidores de los productos espanoles. Sin em-
bargo, la falta de disponibilidad de la informacion
estadistica necesaria conduce a que, en general,
los indices se refieran Unicamente al drea de los
paises desarrollados, sin tener en cuenta la cre-
ciente importancia de las economias de reciente in-
dustrializacion y de los paises en desarrollo.

En segundo lugar, es importante la eleccién del
método de ponderacion utilizado. El sistema de uso
mas extendido en los organismos nacionales e in-
ternacionales que elaboran este tipo de indicadores
es el de doble ponderacion, que, para cada pais
considerado, combina su importancia relativa como
competidor con los productos espafnoles en el mer-
cado de ese pais, en terceros mercados y en el
mercado espahol (3).

Por ultimo, resulta especialmente importante que
el indicador de costes o precios elegido sea el mas
adecuado para el problema concreto que se quiera
analizar. Los indices mas usuales son los construi-
dos con precios de consumo, con deflactores del
PIB, con precios industriales, con precios de expor-
tacion y con costes laborales unitarios. Como se se-
nald anteriormente, este trabajo se centra en el
analisis de la competitividad del sector productor de
manufacturas. Desde esta perspectiva, tanto el in-
dicador basado en los precios al consumo como el
basado en el deflactor del PIB pueden parecer poco
apropiados, ya que recogen en su composicion pre-
cios de bienes y servicios no comerciables, como la
educacion y la sanidad. El indice de precios de con-
sumo, ademas, excluye los precios de algunos bie-
nes comerciables, como los bienes de equipo. No
obstante, el analisis de estos indices de tipo de
cambio efectivo real, en combinacion con otros indi-
ces construidos Unicamente con precios de manu-
facturas, permite conocer si la evolucion de los pre-
cios relativos entre bienes comerciables y no
comerciables dentro de la economia ha sido similar
a la que ha tenido lugar en los paises competidores,
y aporta informacion relevante sobre la asignacion
de recursos y las presiones inflacionistas internas,
como se vera en el apartado 1l

Los indices de tipo de cambio rea! construidos
con precios al por mayor o precios industriales pro-
porcionan una medicion mas directa de la competi-
tividad internacional del sector manufacturero, ya
que incluyen, basicamente, bienes expuestos a la
competencia exterior. Su principal inconveniente es
la falta de homogeneidad existente en los métodos
de elaboracion de los indices de precios en diferen-
tes paises, lo que dificulta su comparacion. Este
problema no se plantea cuando se utilizan precios
de exportaciéon de manufacturas. Sin embargo, en
este caso, |a inexistencia de precios propiamente
dichos obliga generaimente a su sustitucién por in-
dices de valor unitario que, al estar elaborados con
valores medios, refiejan no soélo las variaciones en
el precio de los articulos comercializados, sino tam-
bién los cambios en la composicion del comercio.

25




Ademas, el indicador calculado con precios de ex-
portacion no es una medida de la competitividad glo-
bal del sector manufacturero, puesto que no incluye
los precios de aquellos productos que compiten con
las importaciones; de hecho, tampoco cubre la com-
petitividad del conjunto de bienes exportables, ya
gue Unicamente considera los productos efectiva-
mente exportados sin incluir los potencialmente ex-
portables.

Los indicadores de competitividad basados en
precios al por mayor y precios de exportacion no
aportan toda la informacion necesaria para evaluar
adecuadamente la situacién competitiva del sector
productor de bienes comerciables, puesto que una
mejora de competitividad reflejada en los precios fi-
nales puede haberse lograde mediante una com-
presion de los margenes de beneficio que, a medio
plazo, conducira a una reasignacion de los recursos
productivos hacia otros sectores y a una perdida de
cuota de mercado por contraccion de la oferta. Por
elio, el uso complementario de un indicador basado
en los costes laborales unitarios en las manufactu-
ras resulta muy util para aproximar el comporta-
miento de los margenes. Aun asi, al juzgar dicho
comportamiento sobre la base de los precios finales
y los costes laborales, se esta suponiendo, entre
otras cosas, que otros determinantes de los marge-
nes de beneficio, como el precio de los consumos
intermedios, los costes financieros, etc., evolucionan
de igual manera entre los distintos paises considera-
dos. En el apartado Ill de este trabajo, se utilizan in-
dices de tipo de cambio efectivo real calculados con
deflactores del valor anadido en las manufacturas,
en lugar de precios finales, lo que permite sortear, en
parte, esta ultima objecion.

Pero, mas alla de las dudas que puedan suscitar
los indices concretos, la medicién de la competitivi-
dad con tipos de cambio efectivo real esta sujeta a
una critica mas general y de mayor relevancia, que
se deriva de considerar los costes y los precios co-
mo unico mecanismo de competencia. El desarrollo
de las nuevas teorias del comercio internacional ha
llamado la atencion sobre las limitaciones del anali-
sis de la posicién competitiva de una economia ba-
sado unicamente en el estudio de los costes y los
precios relativos. Estas tecrias, desarrolladas en un
marco de competencia imperfecta, subrayan la ca-
pacidad de las empresas para establecer mecanis-
mos mas activos de competencia basados, funda-
mentalmente, en la diferenciacion de su producto
mediante la introduccién de mejoras en la calidad,
creacién de marcas comerciales, establecimiento
de servicios post-venta, etc. Ademas, destacan la

importancia de otros aspectos de caracter estructu-
ral gue condicionan la capacidad competitiva de las
empresas, tales como la eficiencia del sector publi-
co, el sistema educativo, la dotacion de infragstruc-
turas, asi como la influencia de los procesos de
creacion, difusion y asimilacién de tecnologia.

Este amplio conjunto de factores configuran lo que
se ha denominado competitividad estructural, con-
cepto que incluye Unicamente como aspectos par-
ciales a los determinantes de la competitividad inter-
nacional asociados a los costes y precios relativos.
Dada la practica imposibilidad de construir indicado-
res de competitividad estructural, debido a fas dificul-
tades de medicion de los factores mencionados en el
parrafo anterior, los analisis que tratan de tenerlos en
cuenta se realizan en términos de los resultados co-
merciales, generalmente desagregados por secto-
res, y presentados tanto en forma de cuotas de ex-
portacion e importacion como de saldo comercial.
Estos indicadores tienen la ventaja de sintetizar los
resultados de la evolucién de la competitividad en su
sentido mas amplio, al reflejar la capacidad o incapa-
cidad de un pais para incrementar su presencia en
los mercados exteriores, evitando, al mismo tiempo,
una excesiva penetracién de las importaciones en el
mercado interior. No obstante, distan mucho de ser
indicadores perfectos, puesto que no permiten con-
cretar las causas gue han determinado la pérdida o
ganancia de mercados.

En los siguientes apartados, se comenta la evolu-
cion de los diversos indicadores de competitividad
gue se han descrito en éste, para el caso espanol y
para el periodo 1980-1992. En el apartado |l se reco-
ge la evolucién de los indices de tipo de cambio efec-
tivo real de uso mas frecuente. En el lll, se realiza un
analisis mas detenido del comportamiento de los
costes, los precios y los margenes empresariales en
el sector manufacturero espanocl, en comparacion
con este mismo sector a escala comunitaria, y con el
sector de bienes no comerciables de la economia es-
pafola. En el apartado IV, se discuten las cuotas de
exportacion e importacion. Por dltimo, se incluye un
apartado con las conclusiones del trabajo.

Il. INDICADORES DE COMPETITIVIDAD-PRECIO
Y COMPETITIVIDAD-COSTE ~ _
DE LAS MANUFACTURAS ESPANOLAS

En este apartado, se describe la evolucion de la
competitividad de la industria espanola, en el perio-
do 1980-1992, en terminos de las medidas utiliza-
das de forma mas convencional a escala macroe-
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conémica; es decir, los precios y costes relativos
corregidos por el tipo de cambio. Las medidas ana-
lizadas utilizan los precios industriales y los precios
de exportacion, por un lado, y los costes laborales
unitarios en las manufacturas (definidas como in-
dustria sin energia, en el caso espanol), por otro.
En el andlisis se distingue entre la aportacion de los
precios relativos en moneda nacional a la evoluciéon
de la competitividad, y la aportacion del tipo de
cambio nominal. Estos resultados se comparan con
los de ofras medidas, definidas para la economia
en su conjunto, en términos de precios de consumo
y costes laborales unitarios. En todos los casos, se
utilizan dos conjuntos de paises como referencia: el
area de los paises desarrollados y la CE (4).

Entre 1980 y 1992 se pueden distinguir diferentes
etapas en la evolucion de los tipos de cambio efecti-
vo real. En la primera parte de la década de los
ochenta, hasta 1985 6 1986, segun el indice utiliza-
do y el area de referencia, se registraron deprecia-
ciones reales; es decir, ganancias de competitivi-
dad. La ganancia de competitividad acumulada
entre 1980 y 1986, frente a los paises desarrollados,
fue del 20,4 por 100 en términos de costes laborales
unitarios, del 6,1 por 100 en términos de precios in-
dustriales y del 3,4 por 100 en términos de precios
de exportacion (ver grafico 1 y cuadro n.® 1). Cabe
senalar que, frente a este conjunto de paises, ya en
1986 se invirtié el movimiento depreciador. Frente al
area de la CE, las ganancias de competitividad fue-
ron menos amplias, pero se prolongaron hasta 1986
como consecuencia de excluir los movimientos del
délar de los calculos. La depreciacion real acumula-
da hasta ese ano fue del 14,2 por 100 en términos de
costes laborales en las manufacturas, del 0,3 por
100 en términos de precios industriales y del 5 por
100 en terminos de precios de exportacion.

La segunda parte de la década de los ochenta se
caracterizé por un movimiento contrario al de la pri-
mera; es decir, de pérdida de competitividad o apre-
ciacion real, que también tuvo diferente intensidad
segun el indice elegido o el area de referencia, y que
alcanzo su maximo hacia 1989-1990. Si en el primer
periodo analizado la ganancia de competitividad con
costes fue muy superior a la obtenida con precios, en
este segundo la apreciacion real medida con costes
unitarios en las manufacturas fue mucho mas inten-
sa que la calculada con precios (ya sean industriales
o de exportacion). Las pérdidas de competitividad
fueron, en general, mayores frente al area de paises
desarrollados que frente a la Comunidad Europea.

En 1991 y 1992, las variaciones de la competitivi-
dad fueron mas moderadas, registrandose una cier-

ta depreciacion real con precios industriales y con
precios de exportacion, mientras que se mantuvie-
ron las pérdidas de competitividad con costes labo-
rales unitarios. Los efectos de las devaluaciones de
la peseta del ultimo trimestre de 1992 no se perci-
ben adecuadamente cuando se utilizan datos me-
dios anuales. No obstante, como se observa en el
grafico 1, la ganancia de competitividad derivada de
este movimiento fue sustancial, y se intensificé en
la primera mitad de 1993, gracias a una deprecia-
cién adicional de la peseta en el primer trimestre del
afno y a la tercera devaluacion llevada a cabo en
mayo de 1993 (véase cuadro n.® 1).

En conjunto, entre 1980 y 1992, y con datos me-
dios anuales, todos los indices de tipo de cambio
efectivo real considerados experimentaron un cierto
grado de apreciacion real, o pérdida de competitivi-
dad, que resulta relativamente moderada cuando
se utilizan los indices calculados con precios indus-
triales o precios de exportacion, y sustancialmente
mas acusada con datos de costes laborales en el
sector de manufacturas, a pesar de que en la pri-
mera parte de los ochenta registraron una deprecia-
cion mas intensa. Esta divergencia se analizara
mas adelante, pero cabe destacar que la aprecia-
cién real medida con costes laborales en las manu-
facturas se aproxima a la obtenida con una medida
global, como es el IPC, y es indicativa de la magni-
tud que tienen todavia las presiones inflacionistas
en la economia espanola. Estas presiones, que no
afloran en las medidas de competitividad que reco-
gen directamente los precios de los bienes comer-
ciables, se muestran con toda su fuerza cuando se
tienen en cuenta los precios de los bienes no co-
merciables o cuando, en lugar de los precios con
los que se compite en los mercados, se utilizan los
costes que soportan los productores de comercia-
bles sin que puedan trasladarlos a los precios.

Tras este rapido repaso a las medidas de compe-
titividad mas importantes, haremos una breve refe-
rencia a la evolucion de sus componentes: el tipo
de cambio nominal y los precios relativos. A lo largo
de la pasada década, ambos componentes regis-
traron cambios importantes, aungue el tipo de cam-
bio nominal fue el gue marco el perfil de deprecia-
cion inicial y posterior apreciacion que se ha
descrito en los parrafos anteriores, mientras gue los
precios o costes relativos tuvieron, con algunas ex-
cepciones significativas, una aportacion desfavora-
ble (apreciadora) a la evolucion de los indices de
competitividad, debido al mantenimiento de diferen-
ciales de crecimiento positivos (aunque con muy di-
ferentes grados de intensidad) entre los costes y los
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CUADRO N® 1

TIPOS DE CAMBIO EFECTIVO REAL Y COMPONENTES
(Tasas acumuiadas de variacion)

Costes laborales

TCEN ) Precrf)s Precios de g oy Precios de Costes lal?orales
ndustriales exportacion (manuf) CONSUIMO unitarics

Precios relativos

FRENTE ALA CE
S =232 287 12,5(%) 11,8 27,8 15,9
WB02/86 s 58 =135 -3.4 223 11,9 12,9
1882/80 - c0veiee -18,7 30.9 8.6(7) 36,7 43.1 278
BEB/EED sy —-27.6 35,0 14.5(%) 8,4 30,2 16.3
D1C P Dol S ——— 2:5 =106 47 2h6 10.9 12,3
| Bl2F2l) = o0 R ————— -258 33,6 9.2(*} 36,1 443 30,6
Ll =t o T————— -31.1 34,9 322 44.9 32,0

FRENTE A PAISES DESARROLLADOS
1986/80 =311 861 18,4(%) 15,5 31.8 18,0
1992/86 10.6 -T2 -39 24,6 11,9 1348
1992/80 =238 34,4 13,8(") 440 47.4 a8/
|DFSIZT 32 10] EG————— . -35,1 410 21,10} 188 34,3 19.0
DiSid| O7 o) T 48 0.9 -4,5 28.3 109 13,3
BS2/ Bt iy -32.0 39,7 155607 45,4 48,9 348
SOVEBD vt oo -38.0 40,0 41.9 494 36.3
Tipos de cambio efectivo real

FRENTE A LA CE
1986/80........ T -0,3 =5,0(") -14.2 -1.8 -11,0
199EBE s, 4.2 49 28.4 18.4 19,4
152 P2 21 ————— 3.9 —0.3(") Lo 168 6.3
[B1:1571= 510 ———— -2.3 =3.2(%) ~21,5 -5,8 -15.8
D1t i]{ il 2! ————— 1,4 -1.8 26,7 13,6 15,1
DS2IEB0E . ot -0,9 -1.4(%) -0,6 7.1 =31
LRV = < S -7.8 -9,0 0.2 -9.1

FRENTE A PAISES DESARROLLADOS

1986/80.............. -6,1 -3.4(") -20.4 -9.1 —-18.6
1992/86................. 9@ 8,9 38,1 237 253
1992/80.....ce e 2,5 5% 10,0 12,4 1.8
D 2] 5Y) =t o) S —— 8.5 -3.2(") —26,4 =128 —-22.8
DO2/BBG: e oo, o 3,8 S0 825 16,2 184/
Diclefi=ToFae e 5,0 1,6(%) —-2.5 12 -84
JDFEBQ. pemisives.. svipm =13,2 -12.1 -7.5 —-15,6

(*) Estas tasas de variacion estan calculadas respecto a 1981, ya que no se dispone de una serie de TCER medida con precios de exportacién con anterioridad a

ese afio. En el momento de elaborar este articulo. tampoco se disponia de la informacion correspondiente al primer semestre de 1993

Fuente: Banco de Espana.
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precios espanoles y los de las areas de referencia.
Antes de entrar en el analisis de estos diferenciales
de precios o costes, conviene repasar brevemente
cuales fueron los movimientos del tipo de cambio
nominal entre 1980 y el primer semestre de 1993.

En la primera mitad de los afnos ochenta, el tipo
de cambio nominal se deprecio fuertemente, aun-
que la magnitud concreta de la depreciacion depen-
de de la tasa utilizada (media anual o acumulada
hasta diciembre) y, sobre todo, del area de referen-
cia, puesto que los movimientos del dolar indujeron
diferencias importantes en el comportamiento del ti-
po de cambio nominal frente a los paises desarro-
llados, en comparacion con la CE (véase grafico 2).
Entre 1980 y 1986, la peseta registré una deprecia-
cién nominal del 23,2 por 100 frente a la CE y del
31,1 por 100 frente a los paises desarroliados, me-
dida en términos de medias anuales. El hecho mas
importante para explicar este resultado fue, sin du-
da, la devaluacion de diciembre de 1982, que hizo
que el tipo de cambio se depreciara un 11,3 por 100
frente a la CE y un 13 por 100 frente a los paises
desarrollados a lo largo de dicho ano. No obstante,
las depreciaciones de la peseta fueron frecuentes
en esos anos. La apreciacion del délar durante todo
ese periodo (hasta febrero de 1985) hizo que este
movimiento fuera todavia mas acusado frente al
area de los paises desarrollados, en su conjunto,
que frente a la Comunidad Europea.

En la segunda mitad de la década de los ochenta,
la peseta sufrié una paulatina apreciacion del tipo de
cambio nominal. La integracién en la CE y, especial-
mente, la entrada en el SME en junio de 1989 otor-
garon una mayor estabilidad al tipo de cambio efec-
tivo, reduciendo sustancialmente la variabilidad de
sus movimientos. Tal situacién se mantuvo hasta el
verano de 1992; en septiembre y noviembre de ese
ano y en mayo de 1993 se produjeron sendas deva-
luaciones de la paridad central de la peseta en el
SME, gue se tradujeron en una depreciacion efecti-
va del tipo de cambio frente a los paises desarrolla-
dos del 15,6 por 100 a lo largo de 1992 y del primer
semestre de 1993. Cabe notar, no obstante, que,
frente al area de los paises desarrollados, y debido
a los movimientos del délar, ya en 1991 se habia
producido una depreciacion de tipo de cambio no-
minal, que se acentud tras los acontecimientos des-
critos. En conjunto, entre diciembre de 1986 y junio
de 1993, la peseta registro una depreciacion nomi-
nal del 4,9 por 100 frente a la CE y algo menor, del
4,5 por 100, frente a los paises desarrollados. El
saldo en los movimientos del tipo de cambio nomi-
nal durante el periodo comprendido entre enero de

1980 y junio de 1993 ha sido una depreciacion del
38 por 100 frente a los paises desarroilados y del
31,1 por 100 frente a la CE. En términos de medias
anuales, se obtienen depreciaciones acumuladas
del 23,8 por 100 y del 18,7 por 100 a lo largo del pe-
riodo 1980-1992 (véase cuadro n.® 1).

Como se sefialo anteriormente, sobre este perfil
cambiante del tipo de cambio nominal, los diferen-
ciales de precios y costes han ejercido, en general,
una presion apreciadora sobre el tipo de cambio
real, aungue se han registrado también excepcio-
nes significativas a este comportamiento. En el ca-
so de los precios, los diferenciales fueron sustan-
cialmente mas elevados en la primera parte de la
década de los ochenta que a partir de 1987 (véanse
grafico 3 y cuadro n.? 1). Esto es cierto no sélo para
los precios de los bienes manufacturados, sino tam-
bién para el IPC, aunque esta medida siguié mante-
niendo diferenciales positivos en la segunda parte
de los anos ochenta, mientras que con los precios
industriales y con los precios de exportacion se al-
canzaron diferenciales negativos. Por el contrario,
los diferenciales de costes, en especial los de ma-
nufacturas, aunque fueron positivos a lo largo de to-
do el periodo analizado, fueron mas moderados
que los de precios en la primera parte de la década
pasada. Sin embargo, a partir de 1986, los costes
relativos en el sector manufacturero registraron rit-
mos elevados de crecimiento, y los diferenciales
con los paises desarrollados y la CE tendieron a
ampliarse significativamente hacia el final de ia dé-
cada de los ochenta y primeros noventa. El diferen-
cial maximo con costes laboraies en manufacturas
se alcanzo en 1990 (5,9 por 100 frente ala CE y 6,1
por 100 frente a los paises desarrollados), afo en el
que la productividad del trabajo en ese sector tuvo
un comportamiento anémalo, muy contractivo. No
obstante, ain haciendo abstraccion de ese ano, los
diferenciales de costes se mantuvieron elevados en
el tltimo tramo del periodo analizado.

En definitiva, los movimientos de los tipos de
cambio efectivo real, tanto frente a la CE como fren-
te a los paises desarrollados, mostraron una ten-
dencia a la pérdida de competitividad en las manu-
facturas desde 1987, tendencia que se interrumpio
a partir de 1990 en las medidas que toman como
base los precios finales (IPRI o precios de exporta-
cién), pero que se intensifico a partir de ese ano si
la medicién de la competitividad se hace a través de
los costes laborales. Cabe destacar que la aprecia-
cion real registrada con costes laborales, reflejo de
las fuertes tensiones inflacionistas internas, fue ma-
yor para las manufacturas que para el total de la
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GRAFICO 2
TIPO DE CAMBIO NOMINAL
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GRAFICO 3
PRECIOS RELATIVOS
(Indices 1985=100)
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economia. Las devaluaciones recientes de la pese-
ta han compensado gran parte de esa pérdida de
competitividad acumulada en los ultimos anos, re-
cuperandose los niveles de la segunda parte de los
anos ochenta.

lll. MARGENES RELATIVOS DEL SECTOR
PRODUCTOR DE BIENES COMERCIABLES

Como se ha destacado al final del apartado ante-
rior, las medidas usuales de competitividad del sec-
tor de bienes comerciables, basadas en el calculo de
indices de tipo de cambio efectivo real, muestran
evoluciones muy diferentes a lo largo del periodo
analizado, en especial a partir de 1989, segun se
construyan con precios finales (precios industriales o
precios de exportacion) o con costes laborales. Es-
tos resultados parecen apuntar a una relativa com-
presion de margenes en el sector productor de bie-
nes comerciables y, por tanto, a un posible deterioro
de su rentabilidad en los Ultimos anos ochenta y pri-
meros noventa. En este apartado, se aporta eviden-
cia que apoya esta conclusién. Para ello, se utilizan
datos anuales referidos al sector manufacturero es-
panol (definido como la industria sin energia) y datos

del mismo sector para el conjunto de los paises de la
CE (5). Aunque el analisis no se repite tomando co-
mo punto de comparacion el conjunto de los paises
desarrollados, cabe pensar que los resultados no di-
feririan sustancialmente de los que se obtienen de la
comparacion con la Comunidad Europea.

Para analizar la evolucién de los margenes en el
sector de comerciables, es necesario, en primer lu-
gar, disponer del tipo de cambio efectivo real calcula-
do con los deflactores del valor anadido en las manu-
facturas. La evolucion de este indice (veéase grafico
4) ofrece un perfil similar al que se obtiene con los
precios finales, aunque registra una mayor deprecia-
cion hasta 1987, sucediendo lo contrario en 1988 y
1989, afos en los que, como se vera mas adelante,
la presion de los costes laborales en Espana y el
mantenimiento de los margenes por unidad de pro-
ducto provocaron un crecimiento del deflactor del va-
lor anadido en las manufacturas espanolas mayor
que el registrado por los precios de los consumos in-
termedios y por el deflactor en el conjunto de la in-
dustria europea (6).

Los indices de competitividad construidos con
costes laborales unitarios y con deflactores del va-
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lor anadido permiten calcular una medida de mar-
genes unitarios relativos, que es un indicador de
rentabilidad comparada entre el sector manufactu-
rero espanol y el comunitario. Esta medida es el co-
ciente entre la participacion de la remuneracion de
asalariados en el valor anadido (corregida por la re-
muneracion de los no asalariados) en las manufac-
turas espanolas y su participacion en las de la CE y,
por tanto, se mueve inversamente con la ratio entre
los excedentes por unidad de producto en ambos
sectores manufactureros (7) (véase grafico 5). La
caida del indice en la primera mitad de la pasada
década revela una mejora relativa de los margenes
en las manufacturas espafolas en ese periodo, ini-
ciandose un suave deterioro a partir de 1987, cuan-
do el indice empieza a crecer. Esta evolucion com-
parativamente desfavorable del excedente unitario
en las manufacturas espanolas se agudiza fuerte-
mente en 1990 y en los dos afos posteriores.

Diversos factores contribuyeron a la mejora relati-
va de la rentabilidad de las manufacturas espanolas
en la primera parte de la década de los ochenta. En
ese periodo, los precios de las manufacturas en pe-
setas registraron avances importantes —en el marco
de un lento proceso de desaceleracion—, en tanto
que los incrementos salariales se moderaron de for-
ma mas acusada que los precios. Ademas, a lo largo
de ese periodo se produjo un crecimiento de la pro-
ductividad del trabajo en Espana relativamente mas
intenso que en la CE, que colaboré en el sosteni-
miento y ampliacién de los margenes unitarios. Por
otro lado, la depreciacion del tipo de cambio de la pe-
seta frente a la CE, hasta 1986, permitio que los au-
mentos de precios en pesetas no se tradujeran en
subidas equiparables en los mercados internaciona-
les. La mejora de la rentabilidad en esos anos ayuda
a explicar que, tras un periodo de ajuste, en 1986 y
1987 el valor ahadido bruto industrial, en términos rea-
les, creciese intensamente en Espana (véase grafico
5), apoyando el inicio de la fase expansiva que regis-
tro la economia espanola entre 1986 y 1990.

A partir de 1988, la evolucion de las manufacturas
espanolas sufrié un giro importante. La integracion
cada vez mayor en el mercado europeo, favorecida
por la eliminacion de las barreras comerciales, junto
con la tendencia a la apreciacion del tipo de cambio,
obligaron a los productores de bienes comerciables
a moderar notablemente sus incrementos de pre-
cios. El deflactor del valor anadido, aunque con
cierto desfase en relacion con los precios finales, se
desaceler6, también, de forma sustancial. Sin em-
bargo, el crecimiento de los costes laborales unita-
rios no se redujo de la misma forma que el deflactor

del valor anadido, sino que se aceleré intensamen-
te en relacion con el observado en la CE, socavan-
do, primero lentamente y con mayor intensidad a
partir de 1990, la rentabilidad en el sector espafnol
de bienes comerciables. El deterioro relativo de los
margenes a partir de 1988 ha venido acompanado
de un menor ritmo de crecimiento de este sector en
Espana en relacion con la CE, aunque el empleo
crecié comparativamente mas en el caso espanol
hasta 1990, dando lugar a una acusada caida del
ritmo relativo de avance de la productividad (véase
grafico 5). Los mayores recursos de empleo desti-
nados por la industria manufacturera espafola a
desarrollar su actividad no impidieron gue este sec-
tor productivo espanol perdiera «cuota» dentro de
la industria comunitaria (definida ésta, de forma
muy general, como porcentaje del valor afadido del
sector manufacturero a escala comunitaria que ge-
neran las manufacturas espanolas). En resumen, la
ganancia insuficiente de la productividad del trabajo
(o la generacion «excesiva» de empleo), junto con
los elevados costes laborales por trabajador, en un
marco de creciente integracion comercial con la
CE, explican el deterioro de los margenes unitarios
en los ultimos anos ochenta. No obstante, este con-
junto de factores ha sido compatible con el manteni-
miento de un notable proceso inversor en la econo-
mia espanola —y, presumiblemente, en el sector
productor de bienes comerciables— hasta 1990.

La economia espafola, en su conjunto, no ha ex-
perimentado el empeoramiento relativo de margenes
que se constataba para las manufacturas (8) desde
finales de los anos ochenta (véase grafico 6). El de-
terioro relativo de la productividad, en relacion con la
CE, ha sido mas tenue en este caso, no observando-
se pérdida alguna de ritmo de crecimiento del valor
anadido en relacion al comunitario; por el contrario,
se ha obtenido un diferencial de crecimiento positivo
hasta 1991. Sin duda, la disparidad en los resultados
entre las manufacturas y la economia en su conjunto
es debida a la inclusién del sector productor de no
comerciables en el segundo caso, y es indicativa de
cambios importantes en los precios relativos de pro-
ductos comerciables y no comerciables a escala in-
terna de la economia, asi como en la asignacion de
recursos entre ambos sectores.

Desde finales de los anos ochenta, los precios in-
teriores de los productos no comerciables han cre-
cido mas que los de los comerciables, como se
comprueba al comparar los precios finales de am-
bos tipos de productos, o al comparar el deflactor
del valor anadido en las manufacturas y el deflactor
del PIB (véase grafico 7). A ello se anade el que los
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GRAFICO 5

COSTES LABORALES Y MARGENES UNITARIOS
EN LAS MANUFACTURAS FRENTE A LA CE
(Indices 1980=100)
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GRAFICO 6

COSTES LABORALES Y MARGENES UNITARIOS

EN EL CONJUNTO DE LA ECONOMIA FRENTE A LA CE
(Indices 1980=100)
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GRAFICO 7 .
COSTES LABORALES Y MARGENES UNITARIOS EN ESPANA
MANUFACTURAS FRENTE AL CONJUNTO DE LA ECONOMIA
(Indices 1980=100)
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costes laborales unitarios no han registrado una di-
ferenciacion intersectorial en su evolucién similar a
la de los precios; de hecho, desde 1989, incluso
han aumentado mas en las manufacturas que en el
resto de la economia. En consecuencia, los marge-
nes unitarios han registrado un deterioro relativo en
el sector productor de bienes comerciables desde
1990, deterioro que refleja, de hecho, una contrac-
cion del excedente por unidad de producto en esos
anos (vease grafico 8). Este deterioro, igual que su-
cedia en la comparacion con el sector manufacture-
ro a escala comunitaria, también ha ido acompana-
do de un ritmo de crecimiento real del valor anadido
en las manufacturas menor que el registrado para
el total de la economia desde 1988, y especialmen-
te desde 1990. Sin embargo, al contrario de lo que
sucedia en la comparacion con la CE, el menor cre-
cimiento del valor afadido en las manufacturas ha
provocado una reasignacion de los recursos de em-
pleo hacia el resto de la economia, de forma que la
productividad ha avanzado a ritmos similares en
ambos sectores, salvo en 1990 (9).

Parece claro, por tanto, que el sector manufactu-
rero ha estado sometido en Espana a una serie de
presiones contrapuestas que han forzado una cai-

da en sus margenes y una reasignacion de recur-
S0S en su contra, y a favor de los sectores producto-
res de no comerciables. Las presiones recibidas
por el sector productor de bienes comerciables pro-
ceden, por un lado, de los mercados de productos,
tanto los exteriores como el interior, donde la com-
petencia con los productos extranjeros, cada vez
mas intensa desde el inicio del desarme arancelario
en 1986, obliga a moderar las alzas de precios. Por
otro lado, la captacion de recursos laborales en el
mercado de trabajo espafol, caracterizado por la
existencia de rigideces estructurales sobradamente
conocidas, obliga a los productores espanoles a in-
currrir en elevados costes salariales y no salariales,
gue no son compatibles con la politica de precios
que deben seguir en los mercados de productos. El
resultado es una compresion de margenes, tal y co-
mo se desprende de la evidencia cuantitativa pre-
sentada en esta seccion, y la reasignacion de recur-
sos hacia el sector de no comerciables.

La contraccion de los margenes unitarios no signifi-
ca, necesariamente, una menor rentabilidad del capi-
tal instalado en un sector, como se ha supuesto impli-
citamente en este apartado, puesto que los aumentos
en la productividad del capital pueden compensar la
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reduccion de los margenes y permitir el mantenimien-
to de la rentabilidad. No obstante, los calculos realiza-
dos para el conjunto del sector empresarial (en el que
se incluyen también los sectores protegidos, ya que
no se dispone de una serie de capital para el sector
manufacturero) muestran descensos en la tasa de
rentabilidad del capital en los Ultimos anos (véase
grafico 9). Esta tendencia al deterioro que muestran
los indicadores de margenes y rentabilidad es, sin du-
da, preocupante. Los procesos inversores estan inti-
mamente ligados a la obtencién de una rentabilidad
adecuada, y la inversion es la Unica via posible de
modernizacion y captacion del progreso tecnolégico
para el aparato productivo. Una rentabilidad baja de-
sincentiva la produccion de comerciables y amplia el
déficit exterior, dificultando, a la vez, la financiacion de
este desequilibrio al afectar negativamente a los flu-
jos de inversion extranjera.

IV. ANALISIS DE LAS CUOTAS DE
EXPORTACION E IMPORTACION

En el apartado anterior, se han examinado las im-
plicaciones de la evolucion de los indices de tipo de

cambio real para las manufacturas espanolas, y las
conclusiones, que sefialan que este sector experi-
mentd una pérdida de rentabilidad y un menor cre-
cimiento real en relacion con la CE en los ultimos
cinco anos, hacen presuponer que los resultados
comerciales en ese periodo no fueron favorables.
No obstante, como se comenté en la introduccion,
el estudio de los tipos de cambio efectivo real no
ofrece una vision completa de |la competitividad in-
ternacional de un pais, entendida como su capaci-
dad para mantener o incrementar su presencia en
los mercados internacionales evitando, al mismo
tiempo, una participacion creciente de las importa-
ciones en el abastecimiento del mercado interior.
Por ello, es conveniente analizar complementaria-
mente los resultados comerciales a traves tanto de
las cuotas de exportacidon e importacion (10) como
del saldo comercial corregido por €l ciclo, para com-
probar si son coherentes con los resultados que
muestran los indices de precios y costes relativos.
Este analisis se realiza con una cierta desagrega-
cion de los datos de comercio de manufacturas, pa-
ra distinguir entre las ramas manufactureras mas
tradicionales y las mas dinamicas. Aunque los datos
de déficit comercial que se comentan en este apar-

GRAFICO 9
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CUADRO N2 2

CUOTAS DE LAS EXPORTACIONES ESPANOLAS POR RAMAS DE ACTIVIDAD (*)
e e e T R L e e

EN EL MERCADO DE LA OCDE EN EL MERCADO DE LA CE
SECTORES 1980 1985 1990 1980 1985 1990
DE DEMANDA FUERTE: ......cccovviiiiiinneeeeenan 0.8 0.9 15 1541 1.4 W7
Productos quimicos y farmacéuticos................... 1,1 1,3 1.8 1,3 1.5 149
Méaguinas de oficina y otras . @5 Q.9 0.7 0,7 1,4 12
Matetial eleBiHBO s, oo S v - g 0} 7 0.7 T4l 1.2 1,4 1.9
DE DEMANDA MEDIA: ... 1 1.5 2.4 2,3 3,0 37
Maquinaria agricola e industrial............................ 1 0,9 1.5 1,6 1,6 2.3
Material de transporte .........cccoveieiiecinneccee e, 2, 21 3.2 3.8 6.1 5.9
Alimentacion, bebidas y tabaco................c.cc...... 1 16 23 1.5 1,7 2.8
Papel y productos de impresion .................oc....... 0.7 0,9 1,1 1.0 1.4 1.6
Productos de caucho y plasticos.............ccceee 1 12 2.4 1,8 1.4 2.8
DE DEMANDA DEBIL: .o 1 1,8 1,8 2.0 2.8 2.4
Minerales metalicos y siderometalurgia ............... 1 2.0 2.1 &5 P 28
Minerales y productos no metalicos ..................... 1 1.8 2.4 1,3 2,0 3.0
Textil, vestido y calzado ..........ccoecccvviriecnnn 1 1.9 1f 2.1 2.4 23
Otros productos manufacturados.............ccc........ 1 1,2 14 1,6 18 1,9
TBWAL.........oumusnscoesmnsssmssmmsssnsssssimmsmmursises S 1.4 1.4 1.8 1.9 23 27

(*) Porcentaje que representan las exportaciones espafiolas a un determinado mercado scbre el total de las importaciones realizadas por el pais o grupo de pai-

ses que lo integran.

Fuente: OCDE,

tado no estan corregidos por el ciclo, resultan indica-
tivos de cudles han sido los sectores que mayor re-
sistencia han mostrado a la correcion del déficit.

Como se puede observar en el cuadro n.? 2, en la
primera mitad de la década de los ochenta, la cuota de
las exportaciones espafiolas en la OCDE se mantuvo
practicamente estable en la mayor parte de las ramas
manufactureras como consecuencia de la pérdida de
cuota en los paises no pertenecientes a la CE. Por el
contrario, el incremento de la presencia de productos
espanoles en el mercado comunitario fue extensivo a
todos los sectores, registrandose los avances mas
significativos en los de material de transporte, maqui-
nas de oficina y minerales no metalicos.

Tras la adhesion de Espana a la CE, en 1986, se
observo un sustancial aumento de las cuotas de ex-
portacién en el mercado comunitario, especialmen-
te en los sectores caracterizados por un dinamismo
de demanda intermedio. En los mercados de de-
manda mas dinamica, también aumenté el poder de
penetracion de los productos espanoles, aunque el
retroceso en el sector de maquinas de oficina y
otros pone de relieve las dificultades de la industria
espanola para afrontar de forma competitiva los

procesos productivos que requieren una elevada
cualificacién de la mano de obra y tecnologias com-
plejas. Finalmente, en los sectores mas tradiciona-
les, con menor potencial de demanda, apenas se
incremento la cuota espanola, a pesar de la ventaja
comparativa, basada en el diferencial negativo de
costes de la mano de obra, que existia antes de la
integracion. Dentro de este ultimo grupo de indus-
trias, cabe destacar el retroceso del textil, vestido y
calzado.

Para completar este analisis de las cuotas de ex-
portacion, en el cuadro n.° 3 se presenta su evolu-
cion desagregada por areas geograficas. De nuevo
destaca el dinamismo de la exportacion al mercado
comunitario, que, como se menciond anteriormen-
te, se intensificé a partir de 1986. La ganancia de
cuotas fue generalizada en todos los paises de la
CE y. con la unica excepcion de Reino Unido, este
proceso ha continuado en los primeros afnos noven-
ta. En Estados Unidos, los productos espafoles in-
crementaron su presencia en la primera mitad de la
década pasada, experimentando posteriormente un
retroceso progresivo como consecuencia de la
apreciacion de la peseta frente al ddlar y de la
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CUADRO N=3

EVOLUCION DE LAS CUOTAS DE EXPORTACION DESAGREGADAS POR AREAS GEOGRAFICAS (a)

Resto OCDE ... e
Antigua URSS y otras economias del Este.............ccocoeeenn.

Paises en desarrollo (b)
América Latina..........cc.......

1980 1985 1990 1992
11 1.3 1.6 1.7
1,1 1,3 1.8 1,9
@5 0.8 0.7 0.6
1,6 2,0 e 2.9
1.3 1.4 24 26
1,6 2,0 3.0 3.4
28 3.8 4.7 54
1.6 2.2 24 2.4
0,9 1,3 1.9 2
.......... 0.3 0.6 0,7 Q.7
.......... 1.0 1u2 1.0 —
1.3 1.1 0.8 0.9
1.6 1.5 1.3 —
22 1.4 1.8 ==

{a) Porcentaje que representan las exportaciones espanolas destinadas a un determinado mercado sobre gl total de las importaciones realizadas por el pais o

grupos de paises que lo integran.
(b) Incluye las economias de reciente industrializacion.

Fuente: OCDE y Fondo Moenetario Internacional.

adopcion de medidas de corte proteccionista por
parte de las autoridades norteamericanas. Por Ulti-
mo, los resultados de la exportacion en el mercado
de los paises en desarrollo fueron adversos a lo lar-
go de la década pasada, estimandose una mejora
de la participacion de nuestros productos en este
mercado en los ultimos anos.

En resumen, el sector manufacturero espanol ha
mostrado una creciente capacidad para incrementar
su presencia en los mercados exteriores, en espe-
cial en la CE, a lo largo del periodo analizado. Estas
ganancias de cuota persistieron en la segunda mi-
tad de la década de los ochenta, a pesar de la evolu-
cion adversa de los costes y precios relativos. Por
otra parte, los productos espanoles mostraron un
mayor poder de penetracién en el mercado de los
paises industrializados en los sectores caracteriza-
dos por un dinamismo medio de su demanda, alcan-
zando cuotas de mercado mas elevadas, mientras
gue en los sectores mas tradicionales se aprecian
dificultades para incrementar la presencia espanola.

Sin embargo, el panorama alentador que se des-
prende de la evolucion de las exportaciones espario-
las en los mercados internacionales cambia radical-
mente cuando se examina el grado de penetracion
de las importaciones en el mercado interior. Como se
observa en el cuadro n.? 4, los productos nacionales
redujeron de forma sustancial su participacion relati-

va en el abastecimiento de la demanda interior a lo
largo de la década pasada. Este proceso alcanzé
mayor intensidad a partir de 1986, a raiz de los cam-
bios en los sistemas fiscal y arancelario que tuvieron
lugar tras la integracion en la Comunidad Europea.

La ganancia de cuota de las importaciones se
produjo en todas las ramas manufactureras, pero
fue especialmente significativa en aguellas clasifi-
cadas como de demanda fuerte y media, ligadas en
gran medida a la inversion, como consecuencia de
la insuficiencia de la oferta espafiola para hacer
frente al intenso proceso inversor que tuvo lugar a
partir de 1986. Ello provoco un rapido deterioro de
los saldos comerciales hasta 1989, que posterior-
mente, tras |la desaceleracion de la demanda, mos-
tré cierta contencion (véase cuadro n.° 5). Cabe se-
nalar que el sector de material de transporte incluye
los automoviles, considerados como bien de consu-
mo, cuyas importaciones han mostrado también un
gran dinamismo en los Ultimos afos.

En los sectores menos dinamicos, ligados en ma-
yor medida al consumo que a la inversion, el au-
mento de la participacion de las importaciones en el
abastecimiento de la demanda interna fue mas mo-
derado. Sin embargo, es en estos sectores donde
el déficit comercial ha mostrado una mayor resis-
tencia a su correccién en los Gltimos anos, a pesar

de la desaceleracion de la demanda interna.




CUADRO N° 4

PARTICIPACION DE LAS IMPORTACIONES EN LA DEMANDA INTERNA (*)
R i . e e 8 T o e T e R L e, BT T

TOTAL MUNDO

SECTORES 1961 1985 1990
DE DEMANDA FUERTE: . ceee 26,1 31,4 40,2
Productos quimicos y farmacéuticos .. 216 22,6 28,8
Magquinas de oficinay otras..........c....... 80,9 87.6 91,2
Material IECIICO .....ooeviieeieieiciie et s e e 23,6 297 40,6
BE DEMANDAME [D1AS . cm..ommmmsemmmimsiim et s e 10,9 14,8 252
Maquinaria agricola e industrial..... 34,2 46,8 59,3
Material de transporte..........c.oe... 14,8 21,3 36,1
Alimentacion, bebidas y tabaco..... 5.0 6,8 115
Papel y productos de impresion..... 13,8 17,6 235
Productas de caleh@ V plASHEOS v, n. oo imavmsmmmmm s i T 14.2 16.5
DE DEMANDA DEBIL: . 10,8 15,3 18,6
Minerales metalicos y SIderometaIurgla 22,4 29,0 33,3
Minerales y productos no metalicos................ 7.4 9,6 10,6
Productos metalicos ........ccceovvievecicciniciecene 7.2 10,4 14,1
Textil, vestido y calzado... . 7.0 12,4 23,8
Otros’ productos manutfacturados .. 9,7 1148 12,2
TIOTAL ecurssenrenssanansasassrssomasesssanemesamesctsses st ok ot AR et A8 SR SR PR 2282 R RS 2 2nrmrmsrmpannsnnnses 1817 18,5 26,2

(*) La demanda interna se define como Ia produccion del sector mas sus importaciones menos las exportaciones. Los datos de produccion proceden de la En-
cuesta Industrial.

Fuente: Direccion General de Aduanas, Instituto Nacional de Estadistica y Banco de Espana.

CUADRO N®5

EVOLUCION DE LOS SALDOS COMERCIALES
e e T e e L e T e T S|

TOTAL MUNDO
SECTORES 1981 1985 1990 1991 1992(7)
DE DEMANDA FUERTE: .. - —256,0 —429,7 -14166 -1.508,6 -1.470,7

Productos quimicos y farmacéuticos...
Maquinas de oficina y otras...

—-107.2 -1051 —426,3 4720 =521,2
~73 1 -192,6 —476,1 —492,0 —460,6

Material IECHICO ..ot -75,7 -131.9 -5142 5446 —489,0
DE DEMANDA MEDIA: ......... S s AR R 205,9 510,7 -816,6  —699,6 —745,5
Maquinaria agricola e industrial .... -22.1 —40,5 -566,1 -538,9 —490,1
Material de transporie ................... 91,0 312.1 77,0 218,8 2311
Alimentacion, bebidas y tabaco..... 92,6 141.,5 ~196,1 -207.8 -306,2
Papel y productos de impresion ... 23,6 273 -100,7 -118,6 -107,4
Productos de caucho y plasticos 20.8 70,3 -30.8 -53.1 —72,9
DEBEMANDA DEBIL tui: oo ivoivinims mmma dilimmaitoumimns 2481 509.6 -271,3 4553 —552.8
Minerales metdlicos y siderometalurgia ......... 54,0 1537 -167,8 -119,7 —126#
Minerales y productos no Metalicos ........covveeerneeieiienieaiininns 521 67,2 39.4 41,5 73.2
Prodifclos MetaliE0s. . ..o catinssis s s vsibbssguses 39,7 61,6 —43,7 -87.3 —84,7
Textil, vestido y calzado ...... 101.4 217.2 —26,2 -175,5 —256,6
Otros productos manufacturados ...........oceoceecvcenecnciincens 1,0 99 -73,0 -1142 -158,6
TOTAL . ettt ete et es e ee et e e se et eearne e emneanenaras 198,0 590,6 —2.5045 -2.663.5 —2.769,1

{*) Datos provisionales.
Fuente: Direccion General de Aduanas, Instituto Nacional de Estadistica y Banco de Espana.
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No es posible realizar un balance cuantitativo de
la evolucion conjunta de las cuotas de exportacion
e importacion que se ha descrito en este apartado,
pero si parece claro que el comportamiento aparen-
temente favorable de las primeras es solo una con-
secuencia parcial del proceso de integracion en la
CE. Cuando los resultados de este proceso se con-
sideran globalmente, teniendo en cuenta el merca-
do interior, no resulta evidente, en modo alguno,
que las manufacturas esparolas hayan mantenido
su competitividad.

V. CONCLUSIONES

La competitividad de las manufacturas espafno-
las, medida a través de los costes y precios relati-
vos, corregidos por el tipo de cambio, mejoro en la
primera parte de la década de los ochenta. Sin em-
bargo, esta tendencia se invirtié a partir de 1986,
observandose una evolucion dispar entre el indice
calculado con costes laborales unitarios en el sec-
tor de manufacturas, que registré una intensa apre-
ciacion real, y los calculados con precios industria-
les y de exportacion, cuya apreciacion fue més
moderada, y que han experimentado, de hecho,
una depreciacion en los afios noventa.

La aceleracion de los costes laborales unitarios
en las manufacturas desde 1988 tuvo su origen, en
un primer momento, en una notable péerdida de rit-
mo de la productividad del trabajo, a la que se su-
maron posteriormente fuertes presiones salariales,
y se ha desarrollado en un contexto de apreciacion
nominal de la peseta y de eliminacion de barreras a
la libre competencia, que ha limitado la traslacion
de estas presiones a los precios finales. Como con-
secuencia, se ha producido un deterioro de los mar-
genes en el sector manufacturero espanol, tanto en
relacion con la CE como con los sectores protegi-
dos de la economia espanola.

La compresion de margenes en el sector de bie-
nes comerciables ha conducido a una reasignacion
de recursos interiores hacia los sectores producto-
res de no comerciables, capaces de acomodar los
incrementos de costes mediante incrementos de
precios, gue realimentan, a su vez, las presiones de
costes a traves de la indiciacion de los salarios. Por
otra parte, el proceso de contraccion de margenes
puede llegar a desincentivar la inversion en los sec-
tores de bienes comerciables, necesaria para el de-
sarrollo de nuevas tecnologias que favorezcan in-
crementos de la productividad. En su conjunto,
todos estos factores limitan la capacidad exporta-

dora de las manufacturas, fomentando, al mismo
tiempo, una creciente penetracion de las importa-
ciones en el mercado interior.

Las devaluaciones de la peseta que han tenido
lugar en los Ultimos cuatro meses de 1992 y en ma-
yo de 1993 han permitido compensar gran parte de
la apreciacion real de los Ultimos anos, suponiendo
un alivio para los sectores mas abiertos a la compe-
tencia exterior. Sin embargo, la consolidacion de sus
efectos beneficiosos puede verse entorpecida por la
falta de fiexibilidad de los precios de los servicios y
por el avance de los costes salariales. La modera-
cion de los costes empresariales, no solo laborales,
aparece, pues, como absolutamente necesaria para
garantizar una rentabilidad suficiente en el sector
mas abierto a la competencia exterior que incentive
la inversion en estas actividades. Por otra parte, la
existencia de una rentabilidad adecuada parece
una premisa necesaria para que entren en juego
aquellos aspectos de la competitividad distintos del
precio (diferenciacion de productos, aumento de la
calidad y de las redes de comercializacion, etc.)
que ayudan a conseguir ganancias de mercado.

Cabe concluir que la contribucion de la politica
econoémica a la competitividad de la industria se de-
be orientar a garantizar un funcionamiento eficiente
de los mercados y a crear un marco de estabilidad
de los precios y los salarios, reduciendo el potencial
efecto inflacionista de los sectores protegidos de la
competencia exterior y favoreciendo la moderacion
salarial en un mercado laboral sin rigideces. A todo
ello hay que anadir la necesidad de una politica in-
dustrial que incentive mecanismos mas activos de
competencia basados en la diferenciacion del pro-
ducto.
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NOTAS

(*) Las autoras agradecen los comentarios de Jose M. BoniLLa, Pi-
LAR GaRCiA PEREA ¥ JuLiA SALAVERRIA

(1) Por ejemplo, un incremento en el indice de tipo de cambio efec-
tivo real con costes unitarios puede reflejar una aceleracion de los sala-
rios pagados en el sector (cambio exdgeno). o una reduccidn de la pro-
ductividad de! trabajo derivada de un desplazamiento de recursos hacia
el sector, debido a una mejora previa de su rentabilidad.

{2) Un analisis mas detallado de los aspectos relacionados con la
elaboracién de los tipos de cambio efectivo real. aplicado al caso espa-
fiol, puede encontrarse en L'HOTELLERIE (1985).

(3) Ei calculo de las ponderaciones basado en el sistema de doble
ponderacion se realiza en dos fases. En la primera fase. para cada mer-
cado (j) se calcula qué proporcion de la oferta global es atendida por ca-
da uno de los n paises considerados, excluyendo el propio pais cuya
competitividad se quiere analizar; en este caso, Espana. La oferta global
se define como la suma de la produccion destinada al mercado interno
(Sj) més las exportaciones de los ofros n-1 paises al pais j. Es decir:

x‘l
o= ———— i=1..n1
):., X'i + S] o
1# ]
S

Zx+ 5

I
i
o=

En la segunda fase, se calcula la importancia relativa del mercado j en el
valor total de las exportaciones espanolas:

XI
Nizg —

X

La ponderacion final derivada de las exportaciones es, por tanto:

“|=Z,UV|"]|

Estas ponderaciones se utilizan para calcular el TCER con precios de
exportacién. En los restantes TCER, estas ponderaciones se combinan
con las derivadas de la estructura de importacion.

X+ M,
X+M

w, =

En Navascues (1988) se detalla el calculo de las ponderaciones emplea-
das por la Oficina de Estadistica del Banco de Espana en la elaboracion
de sus indices de tipo de cambio efectivo, utilizados en este articulo.

(4) Todos los indices de tipo de cambio efectivo nominal y real que
se analizan en este apartado son elaborados por la Oficina de Estadisti-
ca del Banco de Espana. Aunque su periodicidad es mensual. aqui se
utilizaran datos medios anuales o. en su caso. trimestrales para simplifi-
car la presentacion.

(5) Los datos para Espafia han sido elaborados en el Servicio de
Estudios del Banco de Espana a partir de datos de la Contabilidad Na-
cional. Los datos de la CE se han obtenido de diversas publicaciones y
de los bancos de datos de la Comision de la CE. Todos ellos se presen-
tan con el formato de indices, base 1980=100. para facilitar su interpre-
tacion.

(6) Al no disponer de datos del deflactor del valor anadido en las
manufacturas para los paises de la CE en los afos 1991 y 1992, se ha
optado por aproximar su comportamiento por el de los precios industria-
les en esos anos.

{7) Aritméticamente:

TCER - CLUM CLUME / CLUMCE
EBER = 5 = 100 =
TCER - DVAM DVAME / DVAMCE
RAE/ VAME a 1— (EBEE/ VAME)
"~ RAGE/ VAMoE " 1 — (EBECE / VAMCE)
donde
EBER es el indice de margenes relativos;
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TCER-X es el indice de tipo de cambio efectivo real calcula-

do con X (precios o costes);

CLUM es el indice de costes laborales unitarios en el sec-
tor de las manufacturas, definides como remunera-
cién por asalariado dividida entre productividad por

ocupado;

DVAM es el deflactor del valor anadido en las manufactu-

ras;

VAM es el valor anadido en las manufacturas a precios
corrientes;

RA” es la remuneracion de asalariados (A), aumentada
por la remuneracion de los no asalariados (NA):

RA':RA+%' NA;

EBE* es el excedente bruto de explotacion, corregide

por la remuneracion de los no asalariados.

El superindice E se refiere a Espana y el superindice CE a la Comu-
nidad Europea. Un incremento de EBER supone una contraccion del
margen unitaric en las manufacturas espafolas en comparacion con fa
CE, y viceversa.

(8) Eneste caso, el indice de rentabilidad relativa se define como la
ratio entre €l tipo de cambio efectivo real con costes laborales para el to-
tai de la economia y el calculado con deflactores del PIB.

(9) Para una comparacion mas precisa del sector manufacturero
con el sector servicios y el conjunto de la economia, véase HERNANDO y
VALLEs (1993).

(10) Las cuotas de exportacion e importacion presentadas en los
cuadros n.” 3 y 5 se han calculado desagregando segin los 13 sectores
de manufacturas que recoge la clasificacion NACE-CLIO R-25. Estos
seclores se resumen en tres grupos —sectores de demanda fuerte. me-
dia y débil— segun una clasificacion realizada por EUROSTAT en fun-
cién del crecimiento real de la demanda interna de dichos sectores en
los nueve principales paises de la OCDE, durante el periodo 1972-1982.
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