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OS mas antiguos tratados de logica senalan que

la mejor forma para solucionar un problema es

plantearlo con correccion. Posiblemente, las di-
ficultades que se encuentran a la hora de enunciar los
datos que caracterizan al comercio de productos agro-
pecuarios en nuestros dias hayan hecho que «la primera
y mas basica de las actividades econdmicas haya mos-
trado ser la mas resistente a su regulacion internacio-
nal» (1). Estas lineas pretenden poner de manifiesto al-
gunas de las condiciones internacionales que han de
tenerse en cuenta en la consideracion de la reforma de
la PAC, contribuyendo de esta forma a la busqueda
de soluciones.

I. EL COMERCIO DE PRODUCTOS
AGROPECUARIOS Y LAS REGLAS DEL GATT

Quien estudia la amplia literatura existente sobre |a
regulacion del comercio internacional de mercancias o
analiza el complejo mundo de las relaciones economicas
internacionales acaba encontrandose con las siglas
GATT, correspondientes al sistema creado a fines de
los afos cuarenta y que, con modificaciones y adapta-
ciones, perdura hoy. Un recordatorio sucinto de su sig-
nificado y su historia permitira centrar una cuestion pre-
via: ¢ Son aplicables sus normas al comercio de productos
agropecuarios?

El analisis del sistema GATT ha de considerar que
esta denominacion engloba varios aspectos: a) un
acuerdo internacional que refleja unas condiciones con-
tractuales pactadas entre las partes contratantes (paises
firmantes del mismo); b) una institucion de naturaleza
comercial, ¢) un foro de negociaciones comerciales, y
d) un conjunto de principios inspiradores y de reglas
pactadas que estan presentes en los intercambios co-
merciales y en su regulacion nacional.

Como acuerdo internacional, el GATT establece unos
derechos y obligaciones para los firmantes. Sin entrar
en un analisis detallado de aquéllos, si puede decirse
gue tales derechos se plasman en una reduccion de
barreras al comercio internacional mediante una nego-
ciacion simultanea, y que tienen unas contrapartidas
(basicamente el respeto de las normas y la contribucion
a la eliminacion de las barreras nacionales). Hay que
indicar que precisamente estas obligaciones son fre-
cuentemente aducidas por las administraciones nacio-
nales como argumento frente a impulsos aislacionistas
o proteccionistas.

Las negociaciones comerciales han buscado el des-

mantelamiento de las barreras que suponen trabas al
comercio. Desde su comienzo, han sido ocho las rondas
de negociacion que se han celebrado, destacando en
las primeras los esfuerzos por reducir los derechos aran-
celarios y en las dos Gltimas, especialmente en la séptima
(1973-1979), los intentos de someter a reglas internacio-
nales pactadas medidas no arancelarias. En la actualidad,
y desde 1986, se lleva a cabo la octava ronda, conocida
como Ronda Uruguay.

Los principios que inspiran el GATT son los de no
discriminacion entre partes contratantes, igualdad de
trato entre mercancias nacionales y extranjeras impor-
tadas, y transparencia o publicidad en la normativa na-
cional de cada parte (2). Todos ellos se aplican a un
conjunto de instrumentos que se han ido negociando a
lo largo del tiempo, y que afectan a materias tales como
ios derechos antidumping, la valoracion en aduana, las
subvenciones, los obstaculos técnicos al comercio, las
compras gubernamentales y las licencias de comercio.
La importancia de tales instrumentos radica en que las
legislaciones aplicables a estas cuestiones en los paises
firmantes han de someterse a las normas pactadas (3).

Se debe destacar que, por su propia filosofia y desa-
rrollo, el sistema GATT descansa en unas hipotesis que
merece la pena subrayar: a) se consigue el maximo de
los beneficios del comercio internacional en aquella si-
tuacion en que las decisiones de importacion o exporta-
cién son tomadas por agentes econOmicos que respon-
den a las sefales del mercado; b) el instrumento mas
apropiado e importante de intervencién publica para
ajustar el precio entre las importaciones y la produccion
nacional es la aplicacién en frontera de un impuesto
conocido y no modificable; ¢) después de haber sido
gravadas en frontera, las mercancias importadas tienen
un derecho ilimitado para competir con las mercancias
producidas en el pais importador; d) otras formas de
intervencion dirigidas a limitar la accion de! mercado, y
en especial las restricciones cuantitativas a las importa-
ciones o exportaciones, unicamente son aceptables como
mecanismos de emergencia (para proteger la balanza
de pagos, por ejemplo), y e) la intervencion del sector
publico en el mercado ha de realizarse sin discriminacion
entre fuentes o destinos (4).

La primera consecuencia que se puede extraer de
cuanto antecede es rotunda: en un sentido formal, el
Acuerdo General se aplica tanto al comercio de produc-
tos agropecuarios como al de otras manufacturas (5).
La afirmacion, sin embargo, ha de matizarse. Desde el
punto de vista normativo, existen una serie de articulos
del GATT que suponen un tratamiento especial de la
agricultura. Ei primero de ellos se refiere a las restriccio-
nes cuantitativas, prohibidas en general. Pero en dos
situaciones distintas —penuria alimenticia, y exceso de
produccion agricola y proteccion de los agricultores na-
cionales contra la competencia extranjera—, un pais que
cumpla las condiciones que se indican puede tomar
medidas de restriccion de las importaciones. Tales con-
diciones son: que no constituya una prohibicion, que se
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aplique a productos similares, que sean necesarias para
la aplicacion de restricciones de la oferta, que sean pu-
blicas y que no baje la relacion entre el total de impor-
taciones y el total de produccion mas alla de la que se
esperara razonablemente en ausencia de restricciones.
En la practica, muy pocos paises han utilizado esta po-
sibilidad (6).

El segundo articulo se refiere a las subvenciones a la
exportacion. Tal como se han desarroliado los articulos
correspondientes, las subvenciones que afectan al co-
mercio mundial de productos manufacturados no resul-
tan compatibles con el Acuerdo General. En el caso de
productos agricolas, sin embargo, el compromiso que
aceptan las partes contratantes es que la parte que sub-
venciona las exportaciones de un producto no ha de
obtener como resultado de tal subvencion «mas que
una parte equitativa del comercio mundial de exporta-
cion» del producto. La dificultad de medir tal concepto,
incluso introduciendo criterios como la desviacion de
exportaciones, es una de las cuestiones esenciales a
negociar en la nueva ronda de negociaciones.

El tercero se refiere a las limitaciones aceptadas en
razon de la salud de las personas y de la proteccion de
la naturaleza. Esta excepcion ha sido invocada para jus-
tificar una serie de medidas sanitarias y fitosanitarias. La
practica, no obstante, pone de manifiesto, en opinion de
muchos especialistas, que se ha abusado en el pasado
de lo que se entiende por proteccion de la salud.

Una segunda observacion de caracter general se debe
indicar a continuacion. En el mundo de los principios,
aun con las excepciones indicadas, no puede decirse
que se encuentre una justificacion para establecer l1a no
aplicacion del Acuerdo a los productos agropecuarios;
la practica ha sido diferente. Como senala Tangermann,
«se han aplicado, especialmente en las cuestiones de
acceso a los mercados y competencia en las exporta-
ciones, formas que vulneran las disciplinas del GATT o
que estan en contradiccion con las normas del Acuer-
don (7).

Il. LAS POLITICAS AGRICOLAS
Y EL COMERCIO INTERNACIONAL

Con notable perspicacia, L. V. Barcel6 (8) ha senalado
que los cambios estructurales en la agricultura pueden
responder a tres grandes modelos: a) el derivado del
«problema de los alimentos»; b) el de las situaciones
conocidas como de «problemas agrarios», y c¢) final-
mente, el que denomina «problema de ajuste agricolay.
Sin entrar en el analisis de sus caracteristicas, podria
decirse que cada uno de ellos tienen un reflejo en el
comercio internacional. La necesidad de proporcionar
alimentos a una determinada poblacion justifica una ten-
dencia a las importaciones y su corolario de exportacio-
nes para otros paises. La época del «problema agrario»
constituye, en lineas generales, una situacion de mayor
proteccionismo.

Naturalmente, estas situaciones no son homogéneas
ni simétricas entre los distintos paises, lo cual constituye
un factor importante a la hora de justificar, desde el
punto de vista nacional, ias politicas agricolas. De esta
manera, pueden distinguirse varios grupos de paises
que tienen diversos grados de desarrollo respecto a las
producciones de zona templada, que son precisamente
las que plantean graves problemas de competencia en
el comercio mundial (cereales, came y productos lac-
teos). Existen paises con déficit de produccion que ne-
cesitan importar los excedentes de otros, y en los que
se registran tensiones por las diversas ayudas. En el
extremo opuesto, otros paises, a través de mejoras con-
tinuadas en las técnicas productivas, han conseguido
cifras impresionantes de rendimientos con excedentes
de produccion. Entre ambos grupos existe una extensa
gama de paises que han superado Ia etapa del «problema
de alimentos» y que, mediante muy diversos instrumentos
de estimulo, han conseguido cifras de produccion que
pueden satisfacer las necesidades de sus poblaciones.
Ciertamente, algunos de ellos han consistido en la utili-
zacion de técnicas proteccionistas de muy diversas ca-
racteristicas.

En buen nimero de casos, y en situaciones y periodos
varios, los excedentes de produccion han buscado salida
en los mercados internacionales, registrandose en éstos,
a lo largo del tiempo, situaciones muy complejas en
precios y cantidades, pues no se puede olvidar que,
ademas, una caracteristica estructural de la agricultura
es su dependencia de condiciones no controlables por
los productores, lo que provoca oscilaciones en las can-
tidades ofertadas (9).

Dos aspectos mas merecen ser destacados. En primer
lugar, buena parte de los paises han relacionado su
politica agricola con diversos objetives socioecondomicos.
Se pueden recordar la garantia de formas de vida, la
seguridad en los suministros, la politica de rentas, la de
defensa, la proteccion del medio ambiente, etc.; y, como
ha destacado un buen especialista en temas del GATT,
«en muchos paises desarrollados, los intereses de los
productores estan organizados de manera mucho mas
efectiva que los de los consumidores, y el apoyo al pro-
teccionismo agricola es considerablemente mas amplio
que el que se esperaria de la dimension relativa de la
poblacion rural» (10). No resulta facil sistematizar una
enumeracion de tales objetivos y de sus diversas com-
binaciones, aunque la literatura ofrece buenos ejempilos.

Un segundo aspecto pone en relacion cuanto ante-
cede. Las politicas agricolas tienen una alta dependencia
de los movimientos de los mercados internacionales,
debido a su impacto en la formacion de los precios
interiores y en la orientacion de las lineas de produccion.
En efecto, se debe destacar que variaciones relativamente
débiles en las cifras de oferta y demanda originan fluc-
tuaciones importantes en los precios y desestabilizan
los equilibrios agroalimentarios (11).

Todas estas circunstancias, valoradas en grados di-
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CUADRO N-° 1

TIPOS NOMINALES DE PROTECCION EN LA AGRICULTURA

EETEUTEECRE T 0 aaens G T g AR e . . |
TIPOS NOMINALES DE PROTECCION EN LA AGRICULTURA

1955 1960 1965 1970 1975 1980 1984 1986
117 To, o] o O 18 41 69 74 76 85 102 210
Comunidad ... a5 37 45 52 29 38 22 63
Francia ............................ 33 26 30 47 29 30 12 46
Alemania ... 35 48 55 50 39 44 25 75
Italia ........ 47 50 66 69 38 o7 49 86
Holanda ................ 14 21 a5 41 32 27 20 67
Reino Unido ................ ... .. 40 a7 20 27 6 35 s 58
Dinamarca ...... ........ 5 <) 5 17 19 25 15 54
SUECIA ... 34 44 50 65 43 59 36 63
Suiza ..o 60 64 73 96 96 126 153 260
Estados Unidos ............... 2 1 1 4 0 6 6

9

versos y en coyunturas economicas muy diferentes, han
llevado a los paises a la adopcion de una panoplia de
medidas con alcance y dimensiones muy variadas. Por
ello, se ha senalado el caracter «diferente» de las cues-
tiones agricolas (12) y el hecho de que éstas no se hayan
incluido con el mismo nivel de disciplina internacional
que otros sectores en anteriores rondas de negociaciones
del GATT.

No resulta facil, en definitiva, indicar caracteristicas
aceptadas internacionaimente, y con generalidad, para
los problemas del comercio de productos agricolas. Los
cuarenta afnos de historia del GATT han sido testigos de
muchos estudios y de intentos de llegar a dificiles defi-
niciones de los problemas de este comercio. Se ha sefia-
lado que «las politicas nacionales que separan los precios
interiores de los internacionales y la carencia de un com-
promiso multilateral serio para liberalizar el comercio de
estos productos constituyen las principales causas de
los desequilibrios en la produccion y el comercio, del
deterioro de los precios y de una asignacion de recursos
erronea» (13); y esta afirmacion solamente recoge una
opinion con amplia aceptacion.

Dentro de estos esquemas puede situarse la PAC,
que, en su actual y bien conocida estructura, no facilitaria,
tal como han destacado autores de los llamados paises
«eficientes» (14), el acceso a los mercados, y que, me-
diante subvenciones, busca la colocacion de los exce-
dentes en los mercados de terceros paises. Asi, la asig-
naciéon de recursos no se basaria en las ventajas
comparativas, sino en la capacidad para conceder sub-
venciones, lo que hace que la competencia con otros
exportadores se haya situado cada vez mas cerca de los
términos de una competencia entre tesoros nacionales.

Por ditimo, cabe sefalar, respecto a las relaciones
internacionales que se refieren al comercio de productos
agricolas, que ha de destacarse la presencia de un gran
numero de reglamentaciones y medidas sanitarias y fi-
tosanitarias que se utilizan como barreras proteccionistas

encubiertas. Un estudio realizado por Honma y Hayami,
en 1986 (15), muestra que los tipos nominales de pro-
teccion en la agricultura en paises industrializados han
crecido espectacularmente desde 1955 hasta dicho ano
(cuadro n.© 1).

lil. LA PREPARACION DE LA RONDA URUGUAY

El final de la Ronda Tokio (1979) no supuso una so-
lucién automatica de todos los problemas del comercio
mundial. Se habian conseguido en ella unos determina-
dos resultados que contribuian a una mayor liberalizacion
del comercio internacional (reduccion de aranceles) y
al sometimiento a normas internacionalmente pactadas
(los codigos sefalados) de ciertas barreras no arancela-
rias. Pero desde 1980 se manifestaban tres clases de
motivos que apuntaban a que no se registrase una satis-
faccion general con estos logros: a) el clima general
creado tras las crisis energéticas de los afos setenta no
contribuia al optimismo economico; b) habian ido sur-
giendo en el mundo unos esquemas y situaciones co-
merciales distintos a los de anos anteriores (nuevas for-
mas de comercializacion, nuevos temas en la vida
internacional, como el comercio de servicios), y ¢) no
se habia entrado a fondo, en opinion de muchos paises
(especialmente los de menos desarrolio), en algunos
temas clave, como el tratamiento especial y diferenciado
para esos mismos paises; y, desde luego, el gran tema
no resuelto en la ronda para muchos paises era el del
comercio de productos agricolas (16).

Como queda dicho anteriormente, el comercio de pro-
ductos agropecuarios se habia considerado algo sui ge-
neris, lo que se traducia en que las normas y disciplinas
de aplicacion a otros sectores no se aplicaban a la agri-
cultura. Muy pronto iban a surgir, a lo largo de los afios
ochenta, una serie de litigios o diferencias comerciales
que enfrentaban, dentro de la institucion y a través de
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su mecanismo de solucion de diferencias, las concep-
ciones de los paises de mayor apertura comercial con
las practicas restrictivas de otros. No se puede ocultar
gue muchos de los componentes de la PAC fueron pues-
tos en tela de juicio por muchos paises (los derechos
variables a la importacion, las restituciones a la exporta-
cion, etcetera).

Las partes contratantes, conscientes de la necesidad
de mejorar los temas no resueltos en 1979, reunidas en
sesion ministerial en 1982, iniciaron un programa de
trabajo basado en un objetivo: era preciso adecuar a las
normas y disciplina del GATT ciertas practicas que gue-
daban, de hecho, fuera de ellas —sobre todo, las restric-
ciones cuantitativas y la agricultura—, a la vez que se
debia entrar en la consideracion de los «<nuevos» proble-
mas del comercio internacional. Desde 1982 a 1984, los
paises miembros llevaron a cabo un programa de trabajo
gue supuso, en buena medida, la aportacion de las in-
formaciones internacionales necesarias para una nego-
ciacion comercial en sentido estricto; esto es, tendente
a producir obligaciones.

Asi, en 1986, tras un proceso de preparacion muy
ambicioso, pues los participantes pretendieron que en-
trasen en la orbita de las negociaciones multilaterales
todos los problemas del comercio mundial, se llego a la
declaracion de Punta del Este, que constituye el punto
de partida de la Ronda Uruguay. Basicamente, en ella
se buscaba la mejora de las normas internacionales que
reglamentan el comercio de mercancias y el desarme
de las barreras que impiden el libre comercio, al tiempo
que se lanzaba una negociacion para reglamentar el
comercio de servicios. En el dominio especifico de los
productos agropecuarios, se pretendia: 1) «dotar de
mayor disciplina y previsibilidad al comercio mundial de
productos agropecuarios, mediante la correccion y pre-
vencion de las restricciones y distorsiones de dicho co-
mercio, incluidas las relaciones con los excedentes es-
tructurales», y 2) dograr una mayor liberalizacion del
comercio de productos agropecuarios y someter todas
las medidas que afectan al acceso de las importaciones
y a la competencia de las exportaciones a normas y
disciplinas del GATT reforzadas» (17). Esto se lograria
especificamente mediante la reduccion de obstaculos a
las importaciones, una mayor disciplina en la utilizacion
de subvenciones directas e indirectas, y la reduccion de
los efectos desfavorables de las reglamentaciones y ba-
rreras sanitarias y fitosanitarias.

Estas negociaciones, como se ha visto, omnicompren-
sivas de los sectores y técnicas comerciales, estarian
regidas por unos principios que deben tenerse en cuenta
a la hora de examinar las diversas posiciones de los
paises participantes. Entre ellos destacan el de transpa-
rencia del proceso negociador, la consideracion de éste
como un todo Unico, la bisqueda del equilibrio de con-
cesiones y la consideracion de la situacion de los paises
en desarrollo. En definitiva, de una forma implicita, se
pretendia que las ventajas que algunas partes negocia-

doras pudieran obtener en algunos ambitos sirviesen
como pago de las concesiones que hubiesen de realizar
en contrapartida.

Asi, con J. A. Castillo, podian distinguirse varias situa-
ciones especificas: 1) los paises en desarrollo que bus-
caban un mejor acceso a los mercados de sus clientes
(paises desarrollados) en productos agropecuarios, tro-
picales, vestido y textiles, y en los recursos obtenidos de
la explotacion de recursos naturales (mineria, forestales
y pesca), sin otorgar a cambio grandes concesiones en
otros ambitos del comercio de productos; 2) Australia y
Nueva Zelanda, como paises denominados «eficientes»
en la produccion agricola, buscaban igualmente la aper-
tura de mercados para sus productos agropecuarios,
proporcionando, en contrapartida, un mayor acceso en
sus mercados a las importaciones de productos indus-
triales; 3) Estados Unidos buscaba la mejora de sus ex-
portaciones en productos agropecuarios e industriales,
la seguridad de las inversiones en el exterior, evitar la
pirateria de la propiedad intelectual y asegurar para su
comercio de servicios una mayor liberalizacion; 4) Japon
pretendia la apertura de los mercados que le estaban
siendo cerrados, proporcionando como contrapartida
una apertura, relativamente pequefa, de su mercado
para productos agropecuarios y de pesca; 5) la CE era
consciente de que habria de disminuir la proteccion que
la PAC otorgaba a sus producciones agropecuarias, y
de que, igualmente, deberia conceder una mayor apertura
de sus mercados a productos industriales de tecnologia
menos avanzada (textiles, etc.), mientras que, en con-
trapartida, debia ganar en la exportacion de productos
de marca, en la proteccion de la propiedad intelectual y
en el comercio de servicios.

Iniciado el proceso de negociacion en 1987, todos los
ambitos y sectores se dividieron en quince grupos espe-
cializados, cuyas tareas debian terminar en 1990, tras
las fases logicas de cualquier negociacion (acopio de
informacion, presentacion de solicitudes y negociacion
en sentido estricto). En 1989, y de acuerdo con la decla-
racion de Punta del Este, tales grupos presentaron unos
primeros resultados que habrian de ponerse en practica
como anticipo de los resultados finales. Las grandes
dificultades se centraron en cuatro de fos quince grupos
de negociacion (textiles, subvenciones a la exportacion,
servicios y, sobre todo, agropecuarios). Para estos ulti-
mos, la negociacion se dirigia a objetivos a largo plazo
—establecimiento de un sistema de comercio de pro-
ductos agricolas equitativo y orientado por el mercado,
iniciacion de un proceso de reforma mediante la nego-
ciacion de compromisos sobre la ayuda y proteccion—,
a objetivos a corto plazo —el compromiso de no sobre-
pasar los niveles entonces existentes de ayuda interna—
y a la armonizacion de las reglamentaciones sanitarias y
fitosanitarias (18).

Al evaluar estas acciones parciales en el caso especi-
fico de la PAC, se ha senalado que el proceso de reforma,
iniciado en 1984, se dirigia a la reduccion de las ayudas
directas a las agriculturas comunitarias y, a largo plazo,
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a la de las restituciones a la exportacion. En uno y otro
caso, deberian lograrse mediante negociaciones inter-
nacionales (19); es decir, que ya desde esa fecha se
pensaba en la CE en una contribucion positiva a las
negociaciones internacionales.

Tras la citada fecha, los quince grupos de negociacion
quedaron reducidos a siete: acceso al mercado, textiles,
reglas y disciplinas del GATT, propiedad intelectual, ser-
vicios, problemas institucionales y agricultura; los cuales,
en definitiva, han tratado de hacer operativos los man-
datos recibidos, presentando elementos de negociacion
definidos, que son claves para los resultados finales.

Ciertamente, en el analisis realizado de las posiciones
de los paises participantes, se ha sefalado que la CE
debera realizar contribuciones en ciertos dominios para
obtener ventajas en otros. En esta linea, y como es bien
conocido, se establecera una relacion de la oferta nego-
ciadora que presente con las cuestiones especificas de
reduccion de las medidas de apoyo interno y de reduc-
cion de las subvenciones a la exportacion; y no es de
extranar que se entre de lleno en las propuestas internas
para la reforma de la PAC.

Se ha sefnalado el peligro de la tendencia hacia una
Europa encerrada en si misma, que busque la realizacion
de un gran mercado interior con independencia de com-
promisos internacionales (la idea de la Europa-fortaleza).
Esa idea ha sido reiteradamente desechada por los res-
ponsables de la CE, que han indicado su voluntad de
acompanar las reformas internas del mercado a la libe-
ralizacion internacional, lo que hace pensar que la re-
forma de la PAC habra de contener los elementos que
se precisan hoy en la Ronda Uruguay: sustitucion de
ciertas medidas no arancelarias de proteccion por dere-
chos arancelarios, reduccion de las ayudas directas a
las exportaciones, etc. La gran discusion en la actualidad
se centra en las medidas de ayuda de caracter indirecto
(medidas de zona gris), como las ayudas a la formacion
0 a la investigacion, cuyos impactos sobre el comercio
exterior son dificiles de evaluar.

En definitiva, en un tema tan complejo como las po-
liticas agrarias, cuya interrelacion con multitud de facetas
(politica fiscal, politica de ventas, politica de medio am-
biente) es evidente, se introduce con enorme fuerza un
elemento internacional. Las grandes lineas de todo esto
—en el sentido de eliminacion (aunque se discuta su
grado, su intensidad y su plazo) de las medidas de pro-
teccion y de ayuda a las exportaciones— son evidentes,
y tienen un impacto notable sobre las decisiones del
mercado interior. Los detalles de la realizacion practica
de los objetivos a largo plazo, con su influencia sobre
sectores y grupos, continuan absorbiendo las preocu-
pacicnes de quienes, por otro lado, veian necesaria la
reforma de la PAC. Se ha producido asi una relacién
entre los aspectos internacionales y nacionales, bus-
cando, sin duda, un mejor acomodo de la agricultura a
los signos del mercado. Que los agentes economicos
conozcan esta relacion, asi como las implicaciones de

otros ambitos de la Ronda Uruguay en el entorno en
que habra de configurarse la PAC, constituye una nece-
sidad.

NOTAS

(1) McGovern, Edmond, International trade regulation, pag. 447.

(2) No es facil encontrar manuales respecto al GATT. Pueden des-
tacarse las obras de Jackson, Dam y Hupec, asi como las del citado
McGovern, en lengua inglesa, y de Jutuiarp, FLory, y Carreau en franceés.
Resulta preciso ademas conocer el texto del Acuerdo General y los
desarrolios posteriores (serie IBDD del GATT).

{(3) El conjunto de instrumentos negociados y los textos basicos
forman lo que se ha llamado el «sistema comerciai».

(4) Estos principios son sefalados por R. de C. Grev en «The decay
of the trade relations systems, en R. H. Snape (ed.), Issues in World trade
policy.

(5) En este sentido, son especialmente significativas las opiniones
de S. Tancermann en The new GATT round of muitilateral trade nego-
tiations, Kluwer Law, 1991, y de M. FLory en «Politique agricole commune
et construction communautaire», Economica.

(6) Un caso notable es la concesidn —jen 1955!— de una derogacion
a Estados Unidos, tema polémico utilizado frecuentemente como arma
negociadora en la Ronda Uruguay.

(7) S. Tangeamann, ob. cit, pag. 246.

(8) L.V.Barcevo, Liberalizacion, ajuste y reestructuracion de la agri-
cultura espariola, MAPA, 1991,

{9) Resultan muy significativos al respecto los estudios de institu-
ciones internacionales, y en especial de la FAO y la OCDE.

(10) McGovern, Edmond, ob. cit.

(11) Veéanse los trabajos de B. PriLuirre, «Politique agricole euro-

péenne et marchés mondiaux», y de J. Raux, «Politique agricole commune
et construction communautaires.

(12) Véase, por ejemplo, T. E. Josunc, Agriculture in the Tokyo
Round Negotiations, Thames Essays.

(13) Documento presentado por ia Secretaria del GATT en la Ronda
Uruguay

(14) Vease la obra citada de R. H. Snape.

(15) Recogido por D. Greenaway y otros en Global protectionism,
MacMillan, 1991.

(16) La literatura al respecto es muy abundante. Véase, principal-
mente, la producida por el Trade Policy Research Center y las obras de
CLINE.

(17) Declaracion de Punta del Este.

(18) Doc. GATT MIN.TNC/11. Se debe destacar la complejidad del
esquema negociador, que pretendio realizar la medicion del Hamado
«equivalente-subvencion» de las medidas de apoyo a la agricultura.

(19) Véase la obra citada de Carreau, FLoRY y JuLLiarO.
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