COMPORTAMIENTO INVERSOR
DE LOS SECTORES DE
ALTA TECNOLOGIA, 1975-1985.
TENDENCIAS ESPACIALES

La definicion de los sectores que hay que considerar
como de alta tecnologia plantea algunos problemas. Sin
embargo, la literatura economica mas reciente ha
sentado los criterios que Elena Giraldez ha utilizado en
su investigacion, de la cual se aporta aqui una sintesis.

El tema es muy importante desde el punto de vista
regional por varias razones. En primer lugar, porque la
crisis ha desbaratado, en gran medida, los antiguos
modelos de expansion industrial. En segundo lugar,
porque las nuevas tecnologias —y en particular la
microelectronica— abren nuevas posibilidades a la
localizacion y desconcentracion de muchas industrias.
Y, por ultimo, porque parece bastante claro que las
industrias con tecnologias mas avanzadas y las que
ahora pueden considerarse como de punta son las que
impulsaran la proxima onda expansiva. La autora,
ademas de exponer una serie de ideas y cuestiones
previas, presenta datos sobre la localizacion geografica
de las inversiones en los sectores de alta tecnologia en
Espana. Esto le permite senalar cuales son las tendencias
dominantes en los ultimos anos.

N un reciente trabajo, W.

B. Stohr (1987), enfrentan-

donos con el problema de
las nuevas tendencias de la lo-
calizacion industrial, o de la nue-
va division del trabajo (como él
la denomina), nos hace tomar
conciencia de una serie de cues-
tiones fundamentales:

a) Los antiguos modelos de
comportamiento de la expansion
industrial de las areas mas de-
sarrolladas a las menos desarro-
lladas ya no son validos. Han de-
saparecido las posibilidades de
que las areas congestionadas re-
suelvan sus problemas trasladan-
dolos a las menos desarrolladas
—en un sempiterno modelo de
desarrollo desigual.

b) Las areas menos desarro-
lladas han tomado también con-
ciencia del modelo —en deterioro
de sus propias posibilidades— a
que estaban sometidas, y adop-
tan ahora la defensa de un nuevo
estilo de desarrollo, abogando
por la potenciacion y aprove-
chamiento de sus propios re-
Cursos.

c¢) Por otra parte, las nuevas
tecnologias, basadas en la microe-
lectronica, pueden aumentar la
flexibilidad y capacidad innova-
dora de pequenas y descentrali-
zadas unidades que pueden com-
petir eficazmente incluso con las
grandes unidades de produccion
centralizada, si todo ello va acom-
panado de los cambios corres-

pondientes en la organizacion del
trabajo.

d) Esto exigira un cambio
profundo en las estrategias poli-
ticas de desarrollo regional, ba-
sadas hasta ahora en las trans-
ferencias externas a las areas
menos desarrolladas. Las nuevas
estrategias alternativas tendran
que promover la movilizacion en-
dogena de recursos y las capa-
cidades innovadoras y adaptati-
vas regionales.

Sin adentrarnos en el amplio
conjunto de retos a los que se ve
enfrentada la economia regional
(lo que A. Kuklinski, 1987, deno-
mina los grandes dilemas), que-
remos detenernos en un aspecto
que consideramos crucial: el tra-
tamiento tedrico de la dicotomia
espacio/desarrollo. Frente a los
nuevos problemas de una crisis
que no es solo industrial, sino
también del espacio, las teorias
del desarrallo, tanto las conven-
cionales como las heterodoxas,
no parecen explicar adecuada-
mente esta dicotomia. ; Es nece-
sario un nuevo paradigma?

Antes de analizar el compor-
tamiento de la inversion industrial
en el conjunto de sectores que
podriamos denominar de alta tec-
nologia en un periodo muy con-
flictivo para la economia espa-
nola que constituye el objetivo
central de nuestro trabajo, pre-
sentaremos un breve panorama
del conjunto del debate actual en
torno al tema: los nuevos com-
portamientos espaciales y las teo-
rias tradicionales explicativas de
estos comportamientos, asi como
el papel de la tecnologia en las
teorias que intentan explicar la
estructura jerarquizada de la so-
ciedad mundial y su evolucion.
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I. CRISIS DEL
MODELO DE
INDUSTRIALIZACION
Y NUEVOS
COMPORTAMIENTOS
ESPACIALES

Segun Courlet y Judet (1985),
el modelo de industrializacion pre-
dominante durante mas de treinta
afnos —basado en tres elementos
caracteristicos: a) la progresion
extensiva del «fordismo» y del
«taylorismo», b) la gran dimen-
sion, y ¢) la concentracion es-
pacial de la produccion— esta en
crisis. El debilitamiento de los
grandes sectores que habian
constituido el motor del desarro-
llo economico (siderurgia, quimi-
ca de base, y construccion de
medios de transporte) traduce
precisamente esta crisis.

Sin embargo, esta crisis, que
algunos consideran como una cri-
sis de civilizacion (Graciarena,
1978), y cuya manifestacion mas
intensa es la crisis del modelo
dominante de industrializacion,
es también una crisis del espacio.
Nuevas localizaciones industria-
les y nuevas estructuras espacia-
les surgen frente a las viejas es-
tructuras y los territorios de las
regiones industriales en declive.
«La economia se esté organizan-
do espacialmente de tal forma
gue provoca una dinamica indus-
trial que surge del desarrollo po-
tencial y real de los factores de
ambito regional y local» (Courlet
y Judet, 1985).

El ajuste de las empresas al
espacio entrafa una nueva divi-
sion del trabajo que las nuevas
tecnologias, basadas en la microe-
lectronica, hacen posible. Surgen
toda una serie de nuevos com-
portamientos espaciales, provo-
cados no solo por las empresas,
sino también por la toma de con-
ciencia de las areas menos de-

sarrolladas frente a un modelo
de desarrollo que les era desfa-
vorable.

Nos encontramos en presencia
de una etapa totalmente nueva,
en la que podemos hablar de un
vardadero giro en las jerarquias
espaciales (Aydalot, 1984; Gara-
foli, 1983; W. Isard, 1987), y de
una nueva articulacion territorial
(Courlet y Judet, 1985).

Estas considerables transforma-
ciones a nivel territorial han sido
(fundamentalmente en los prime-
ros anos de la crisis) explicadas
como un simple proceso de des-
centralizacion productiva desde
las regiones centrales, o polos de
desarrollo, hacia las regiones pe-
riféricas en retraso o simplemen-
te subdesarrolladas, produciendo
en ellas un desarrollo extravertido
y provocado totalmente desde el
exterior (ver A. Kuklinski, 1987,y
W. B. Stohr, 1987).

Se repetia, en esta forma, el
sempiterno modelo del desarrollo
desigual (Planque, 1984). Los cen-
tros mejor dotados acumularian
siempre los elementos mas va-
liosos y valorizantes del proceso
productivo y expulsarian hacia la
periferia los «cuellos de botella»
y los efectos no deseables del
crecimiento.

En la misma forma, aunque
dentro de planteamientos doctri-
nales distintos, pueden entender-
se la «teoria espacial del ciclo del
producto», de Vernon (1979), o
la «teoria del circuito de la ramay,
de Lipietz (1975): el centro ex-
pulsa a la periferia las actividades
declinantes o las actividades to-
talmente banalizantes. Aun en for-
ma mas rotunda, Aydalot (1976,
citado por Courlet y Judet) con-
sidera que la descentralizacion
productiva envia a la periferia los
trabajos rudos, sin interés, sin cua-
lificacion o con una debil cualifi-
cacion.

Todas estas teorias convencio-
nales e institucionales nos hacen
concebir la dinamica espacial de
la industria y, en consecuencia,
el crecimiento espacial como un
proceso hacia la dualizacion, ha-
cia el modelo centro-periferia,
que opone algunos centros o po-
los innovadores con las periferias
proletarias, en las cuales el cre-
cimiento del empleo descualifi-
cado es alimentado Uunicamente
mediante la descongestion de los
polos.

Sin embargo, dos cuestiones
de plantean frente a estas teorias.
En primer lugar, como dice W.
B. Stéhr (1987), «se ha producido
un cambio en las condiciones ex-
ternas desde los comienzos de
la década de los setenta: el de-
clinar de las oportunidades de ex-
portar los problemas a otras re-
giones». En segundo lugar, los
trabajos llevados a cabo en los
ultimos afos contradicen, en par-
te, este tipo de explicaciones: nu-
merosos autores, como Garafo-
1i{1983), Dematteis (1983), Fua y
Zacchia (1983), entre otros, in-
sisten sobre el hecho de que la
modificacion espacial de la in-
dustria, la evolucién de las jerar-
quias espaciales, no puede en-
tenderse Unicamente como un
fenomeno exogeno, por el con-
trario, los hechos ponen de ma-
nifiesto que estas transforma-
ciones seran, en gran parte, el
resultado de la valoracion de los
recursos locales en las zonas pe-
riféricas (Courlet y Judet, 1985).
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CUADRO N-* 1

SECTORES DE ACTIVIDAD QUE APARECEN MAS FRECUENTEMENTE CONSIDERADOS

COMO INDUSTRIAS DE HIGH-TECH

CODIGO Actividad
254 Fabricacion de productos farmacéuticos.
330 Construccion de maquinas de oficina y ordenadores.
342 Fabricacion de material eléctrico de utilizacion y equipamiento.
343 Fabricacion de pilas y acumuladores.
344 Fabricacion de contadores y aparatos de medida, control y verificacion eléctricos.
351 Fabricacion de aparatos y equipos de telecomunicaciones.
352 Fabricacion de aparatos y equipos electromédicos de uso profesional y cientifico.
363 Fabricacion de aparatos y equipo electronico de senalizacion, control y programacion.
354 Fabricacion de componentes electronicos y circuitos integrados.
382 Construccion, reparacion y mantenimiento de aeronaves.
391 Fabricacion de instrumentos de precision, medida y control.
392 Fabricacion de material médico-quirurgico y aparatos ortopedicos.
393 Fabricacion de instrumentos opticos y equipo fotografico y cinematografico.

Il. FACTORES
DETERMINANTES DE
LA LOCALIZACION
INDUSTRIAL Y LAS
INNOVACIONES
EN LA DIVISION
ESPACIAL DEL
TRABAJO

La mayor parte de las teorias
relacionadas con el desarrollo y
el crecimiento regional, y el papel
de las distintas economias locales
en la division espacial del trabajo,
han estado tradicionalmente ba-
sadas en explicaciones relacio-
nadas con los distintos factores
economicos, en general los me-
nos moviles. Como senala W. B.
Stohr (1985), «la tecnologia y la
informacion raras veces apare-
ceran mencionadas de forma ex-
plicitan.

Las teorias tradicionales sobre
la localizacion de las actividades
industriales han estado basadas
en la disponibilidad y coste rela-
tivo de las materias primas, la ma-
no de obra, la proximidad a los
mercados o la existencia de aglo-
meraciones (ver D. M. Smith,

1971; Richardson, 1973; Giersch,
1979, entre otros). Todas estas
teorias estaban directamente re-
lacionadas con las necesidades
de las industrias manufacture-
ras tradicionales (las llamadas
«industrias chimenea»), cuyos ma-
yores inputs eran precisamente
las materias primas, el trabajo
y el capital, mientras que su
productividad se relacionaba con
las economias de escala y las
de aglomeracion (W. B. Stohr,
1985).

Por otro lado, la «teoria del co-
mercio internacional», basada en
el paradigma Heckscher-Ohlin,
asumio que, bajo condiciones de
libre comercio, cada pais/region
exportaria y se especializaria en
los bienes que utilizaran sus fac-
tores mas relativamente abundan-
tes (Tysony Zysman, 1983, cita-
dos por Stohr, 1985). Segun este
planteamiento, los paises/regio-
nes altamente desarrollados se
especializarian en la exportacion
de bienes intensivos en capital,
mientras que los paises/regiones
menos desarrollados se especia-
lizarian en la exportacion de bie-
nes intensivos en trabajo.

Sin embargo, Leontief demos-
tro que esto ocurre en la realidad
de forma inversa (Leontief, 1953).
Las economias con abundante ca-
pital exportan a menudo bienes
y servicios intensivos en trabajo,
mientras que las economias con
abundante mano de obra expor-
tan frecuentemente bienes inten-
sivos en capital. ; Cémo se expli-
ca esta inversion de los hechos?
Para Tyson y Zysman, el hecho
de que la teoria del comercio in-
ternacional asuma la hipotesis de
igual acceso a la misma tecnolo-
gia de produccion para todos los
paises y regiones (hipotesis que
no resiste la realidad) explica-
ria esta «inversiony. «Esto signifi-
ca que las diferencias en los in-
puts tecnologicos parecen ser el
mayor determinante en la divi-
sion espacial del trabajo» (Stohr,
1985).

Segun el trabajo de Anderson
(1985), la ventaja comparativa in-
ternacional esta estrechamen-
te relacionada con los gastos de
investigacion y desarrollo que
realizan las empresas en cada re-
gion. Si esto es asi, la cuestion
es sque es lo que determina la
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distribucion espacial de los gas-
tos en I-+D? 0, lo que no es mas
gue su mas amplia consecuencia,
cque determina la distribucion es-
pacial de las industrias de alta
tecnologia? (Stohr, 1985).

lll. INDUSTRIAS DE
ALTA TECNOLOGIA

Contestar a la pregunta sobre
qué se entiende por «industrias
de alta tecnologia» parece una
cuestion simple. Pero no es asi,
y la causa es que el término
High-Tech significa cosas dife-
rentes para muy diferentes per-
sonas (Markusen y Hall, 1986).

«Para los planificadores estata-
les y locales del desarrollo eco-
nomico, High-Tech significa el sur-
gimiento de nuevas industrias de
crecimiento que solucionen el pro-
blema del desempleo.

Para la industria significa nue-
vOs productos y nuevos procesos
de produccién —a menudo aho-
rradores de mano de obra.

En los circulos politicos, el re-
juvenecimiento de la competencia
americana.

En los circulos académicos, las
mas esotéricas formas de investi-
gacion y desarrollo» (Markusen y
Hall, 1986).

Pero, a pesar de estos multi-
ples contenidos, la verdad es que

existe la laguna de una definicion
standard sobre lo que la High-
Tech significa.

1. Definiciones
alternativas

Markusen y Hall nos presentan
una breve descripcion de las de-
finiciones mas frecuentemente uti-
lizadas por la literatura en rela-
cion con las industrias de alta
tecnologia:

* Industrias con un elevado
grado de sofisticacion técnica en
sus productos.

CUADRO N° 2

Numero de anos

COMPORTAMIENTO INVERSOR DE LOS SECTORES DE ALTA TECNOLOGIA. 1975-1985
[ e S iz R G e e ol

Porcentaje en las inversiones

S pnri’r;r’g; I::;sarf’s tokais delicbdbie
Fabricacion de productos farmacéuticos . 11 29,12 57 37
Fabricacion de material eléctrico . 10 28,25 :
Fabricacion de aparatos y equipos de telecomumcamones : 8 563 8457
Construccion de maquinas de oficina y ordenadores 2 12,86
Fabricacion de instrumentos de precision . 2 6.10
Fabricacion de aparatos y equipo electronico 4 2,61

Numero de anos

Forcentaje en las inversiones

SEGIENES m:;zrg: E;;m en nuevas industrias del periodo
Fabricacion de productos farmacéuticos 11 34,08 € 5838
Fabricacion de material eléctrico 10 24,30 :
Fabricacion de aparatos y equipo electromco 2 495
Fabricacion de instrumentos de precision 2 3.86 79,32
Fabricacion de componentes electronicos . 2 3.74
Fabricacion de aparatos y equipo electro- médico 2 3,19
Fabricacion de aparatos y equipos de telecomunicaciones ... 1 5,20

Numero de anos

SECTORES en los tres
primeros lugares
Fabricacion de productos farmaceéuticos 1
Fabricacion de material eléctrico 10
Fabricacion de aparatos y equipos de telecomumcamones 3
Construccion de material de oficina y ordenadores 2
Fabricacion de instrumentos de precision .. . 2
Fabricacion de aparatos y equipo electronico 2

Forcentaje en las inversiones
en amphliaciones del periodo

26,51
29,40
5,76
15,58
6,67
1,93

5591

85,85
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CUADRO N.° 3

LAS INVERSIONES INDUSTRIALES EN LOS SECTORES DE ALTA TECNOLOGIA EN EL PERIODO
1975-1985. (Precios constantes de 1975)
[ e G i s B o e i i e

Inversiones en NI,
valores absolutos,
precios constantes

Inversiones tolales,
valores absolutos,
precios constantes

Inversiones er ampliaciones,
valores absolultos,

SECTORES (GRUPOS CNAE) precios constantes

Miles ptas. % Miles ptas. % Miles ptas. %
Fabricacion de productos farmacéuticos .. .. 2.953.455 34,08  7.055904 2651  10.009.359 29,12
Construc, de maquinas de oficina y ordenadores .. 274.431 354 4.146.479 15,58 4420910 12,86
Fabricacion de material eléctrico 1.885.145 2430 7.823.783 29,40 9.708.928 28,25
Fabricacion de pilas y acumuladores . 289.413 373 826.976 3,10 1.116.889 3,25
Fabric. de contadores y aparatos medida, elect. 169.479 218 884.956 332 1.054.435 3.07
Fabric. de aparatos y equipos telecomunicac. 403.770 520 1.532.883 5,76 1.936.653 5,63
Fabricacion de aparatos y equipo electromédico 247498 3,19 115597 043 363.095 1,06
Fabricacion de aparatos y equipo electronico 383.862 495 513.282 1.93 897.144 2,61
Fabricacion de componentes electronicos 290.090 3,74 739.046 2.78 1.029.136 2,99
Construc., reparac., mantenimiento aeronaves 286.366 3,69 241.331 0.9 527.697 183
Fabric. de instrum. de precision medida y control. 299.761 386  1.798.075 6.76 2.097.836 6,10
Fabricacion de material medico-quirurgico 146.000 1,88 230.041 0.86 376.041 140
Fabricacion de instrumentos Opticos y fotograficos. 127.241 1,64 704.722 2,65 831.963 2,42

TOTAL 100 100 100

Fuente: Elaboracion propia

* |ndustrias con una elevada
tasa de crecimiento del empleo
dentro del sector.

* Industrias en que los gastos
en 1+D, en relacion o porcentaje
sobre las ventas, son mas eleva-
dos que el promedio global de la
industria.

Todas las definiciones sefiala-
das adolecen —segun los autores
mencionados— de algun tipo de
error que las hace desechables,
por lo que ellos prefieren una nue-
va definicion basada en la es-

tructura ocupacional. Bajo este
concepto, Markusen y Hall iden-
tifican como industrias de alta tec-
nologia aquéllas en que la pro-
porcion de ingenieros, técnicos
en ingenieria, cientificos en com-
putadoras, biclogos y matemati-
cos exceden al promedio de la
industria manufacturera.

Por otra parte, Stohr (1985)
nos da una vision rapida y es-
cueta del concepto de industrias
de alta tecnologia definiéndolas,
siguiendo a diversos autores, co-

mo empresas con: 1) una elevada
tasa de promedio de gasto en
1+D sobre las ventas netas; 2)
un elevado porcentaje promedio
de fuerza de trabajo relacionada
con trabajos de ingenieria, cien-
tificos, profesionales, técnicos, y
3) un rapido crecimiento del em-
pleo y del oulput (Swyngedow y
Archer, 1985).

Estas son, normalmente, las va-
riables operacionales para las em-
presas ¢ industrias que estan en
buena posicion para aplicar sus

CUADRO N." 4

EVOLUCION DE LOS INDICES DE CRECIMIENTO DE LAS INVERSIONES EN RELACION A 1975

(1975 — 100 y precios constantes de 1975)

Inversiones totales .
Inversiones en nuevas industrias
Inversiones en ampliaciones ..

1975 1976 1977 1978 1979 1980

1981 1982 1983 1984 1985

100 160 101 80 98 49
100 148 5 85 137 57
100 163 108 79 88 46

34 57 48 125 76
44 77 105 59 128
31 52 33 142 62
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CUADRO N.” 5

COEFICIENTES DE CONCENTRACION DE LAS DISTINTAS INVERSIONES DE LOS SECTORES
DE ALTA TECNOLOGIA EN RELACION CON LA SUPERFICIE,
LA RENTA INTERIOR Y EL VALOR ANADIDO INDUSTRIAL
B e R e R O 5 S|
COEFICIENTE DE CONCENTRACION DE. 1975 1976 1977 1978 1979 1980

Inversiones totales en relacion con:

La superficie .. 07432 0,8020 0,7972 0,6692 0,7478 0,7585

La renta interior 0,4136 0,5881 0,5351 0,4350 05188 0,5435

El VAl bruto ... 0,4060 0,6072 0,5692 0,4465 0,5485 05775
Inversiones en nuevas industrias en relacion con:

La superficie ... 0,8151 0,7679 0,7210 0,7437 0.7425 0,7842

La renta interior 0,4788 0.6073 Q21 0,6615 0,7093 0,6781

El VAI bruto 0,4524 0,6428 05147 0,6582 0,7035 0,7238
Inversiones en ampliaciones en relacion con:

La superficie DiT576 0,8549 0,8378 0,7463 0,8194 0,8027

La renta interior 0,4741 0,6144 0,5687 0,4627 0,5335 0,5548

El VAl bruto ... 0,4668 0.6340 0,6057 0,4643 05647 0,5879

COEFICIENTE DE CONCENTRACION DE: 1981 1982 1983 1984 1985 AV%E

Inversiones totales en relacion con:

La superficie . . 0,7674 0,8057 0,7366 0,9030 0,8155 0,7769

La renta interior 0,4375 0,4465 0,4352 0,7306 0,5083 0,5080

El VAI bruto 0.4786 0.4686 0.4439 0,7337 05427 0,5290
Inversiones en nuevas industrias en relacion con:

La superficie . .. 0,7868 0.8259 0,7893 08115 0,8826 0,7882

La renta interior 0,5390 0,4680 0,5647 0,5102 0,5738 0,5730

El VAI bruto . 0,5905 0,4985 0,5619 0,5437 0,6040 0,5800
Inversiones en ampliaciones en relacion con:

La superficie . 0,7932 0,8397 0,8021 0.9288 0,8395 0.8202

La renta interior 0,4526 0,4887 0,4960 0,7958 (,5385 0,5430

El VAl bruto . ... 0,4693 0,4948 0,5046 0,7983 0,5646 0,5170

estrategias corporativas y obtener
ventajas sobre sus rivales (Ma-
lecki, 1984).

2. Sectores considerados
como industrias de
High-Tech en nuestro
analisis

Dado que no existe una defi-
nicion unanimemente aceptada,
y que las investigaciones empiri-
cas realizadas en torno al con-
cepto se apoyan aproximadamen-
te en el mismo tipo de variables
ya mencionadas, nos ha parecido

oportuno utilizar en nuestro ana-
lisis el mismo método subjeti-
vo del trabajo de Peter Haug
(1986).

En este trabajo se clasifican,
de acuerdo con los codigos de
la Standard Industrial Classifica-
tion (SIC), las actividades men-
cionadas como industrias de
High-Tech por un conjunto de
investigaciones recientes (1).

De su analisis se desprende
que hay trece actividades con-
sideradas como de High-Tech
por diez o0 mas de dichas investi-
gaciones empiricas. Estas cator-
ce actividades del codigo SIC re-

sultantes son las que el autor
ha utilizado como industrias de
High-Tech en su trabajo.

Estas actividades de la cla-
sificacion se corresponden en
nuestra CNAE-74 a nivel de tres
digitos con las actividades que
se indican en el cuadro n.” 1.

3. Comportamiento
inversor de los sectores
de alta tecnologia en
Espana en 1975-1985

El analisis llevado a cabo pone
de manifiesto que la inversion ha
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MAPA 1

PROVINCIAS QUE HAN SUPERADO EL 5 POR 100
DE LAS INVERSIONES TOTALES DEL PERIODO
EN EL CONJUNTO DE SECTORES

DE ALTA TECNOLOGIA

B =20%
B10%=X<20%
WM5%<x<10%

estado concentrada, en cada uno
de los afos del periodo, en un
numero muy pequeno de sec-
tores, tanto para las inversiones
totales como para las nuevas in-
dustrias y las ampliaciones. Con-
siderando unicamente los tres
primeros sectores —por su por-
centaje de inversion—, éstos han
absorbido aproximadamente un
80 por 100 de la misma, a excep-
cion del ano 1985, en el que los
porcentajes acumulados apenas
alcanzan un 60 por 100.

; Que sectores han concentra-
do la inversion? El proceso in-

versor llevado a cabo en Espana
por el conjunto de los sectores

de mayor nivel tecnologico se ha |

apoyado basicamente en dos de
ellos: la fabricacion de productos
farmaceuticos y la fabricacion de
material eléctrico de utilizacion
y equipamiento. Estos sectores
se han mantenido en cabeza prac-
ticamente en todos los afios y
para todo tipo de inversion, con-
centrando conjuntamente alrede-
dor del 60 por 100 de ésta para
todo el periodo, y tanto en nue-
vas industrias como en amplia-
ciones.

Por otro lado, los sectores cla-
ve de la industria electronica
—fabricacion de ordenadores, fa-
bricacion de aparatos y equipos
de telecomunicacion, fabricacion
de aparatos y equipo electronico,
fabricacion de componentes elec-
tronicos... (industria electronica
en general)— tienen unas inver-
siones muy pequenas hasta 1980.
Practicamente en Espana la in-
dustria electronica no empieza a
ocupar los primeros lugares en
la inversion industrial hasta la dé-
cada de los ochenta, consiguien-
do en estos anos porcentajes
muy destacados que hacen que,
en las inversiones totales, el peso
conjunto de las inversiones de
este sector de la electronica (co-
mo puede verse en los cuadros
correspondientes) alcancen va-
lores importantes. Sin embargo,
un hecho curioso es que la im-
portancia de la inversion no es
debida solamente a la instalacion
de nuevas industrias, sino a la
ampliacion y mejora de instala-
ciones ya existentes, gue se han
visto reforzadas en gran medida
por la entrada de capital foraneo,
de tal forma que el comportamien-
to del sector electronico en su
conjunto no es homogeneo: mien-
tras unos consiguen incremen-
tar su participacion a través de
nuevas actividades, otros lo con-
siguen a través de fuertes inver-
siones en establecimientos exis-
tentes. Practicamente en todos
los sectores el volumen total de
inversiones en ampliaciones, en
el conjunto del pericdo, es muy
superior a las inversiones en crea-
cion de nuevas industrias. (En es-
tos once anos la inversion se ha
orientado basicamente —en un
75 por 100— a la modificacion y
mejora de los establecimientos
existentes).
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CUADRO N." 6

PROVINCIAS QUE HAN OCUPADO LOS TRES PRIMEROS PUESTOS POR SUS INVERSIONES
P L SO — 5 G PSSO SR T G P . e R

PROVINCIAS

Numero de arfios en que
han ocupado los ires
primeros puestos

Porcentaje de la inversion
del total del periodo

Madrid .

11

27,98

Barcelona . 8 13,09 41,07 6078
Valencia 3 13.21 ’
Vizeaya ... 3 6,50
Numero de aros en que i . .
PROVINCIAS han ocupado fos fres R e
primeros puestos
Madrid ... ... 9 23,62 i
Barcelona 6 11,87 3549
Toledo 2 7.32
Navarra . 2 5.1 56.35
Jaén . . 1 59
Segovia 4 246
Numero de anos en que ; ] ;
PROVINCIAS el g;:upado g far gﬁ”;’;’_”;f:;:z "
primeros puestos
Madrid 1 29,25 ; 427
Barcelona g 13,45 .
Valencia 4 16,31
76,89

Vizcaya 3 7.35
Santander 2 3.76

.......................... 1 6,77

Valladolid

4. Analisis dinamico de la
inversion industrial (2)

Analizando las tasas de creci-
miento de la inversion industrial
total para el conjunto de las trece
actividades seleccionadas, vemos
gue éstas han sido negativas en
mas de la mitad de los anos ana-
lizados (en seis anos). Pero quiza
lo gque mas nos alarme, puesto
que este comportamiento no pa-
rece ser consecuente con lo ocu-
rrido con la industria en su con-
junto, es la tasa negativa de
crecimiento que se registra en el
ano 1984-85. ; Qué ocurre en este
afno para que el conjunto de los
sectores tenga un comportamien-
to tan anormal? La causa es un
hecho concreto: el comporta-
miento de la inversion en el sec-
tor de construccion de maqui-

naria de oficina y ordenadores
que, de una inversion en 1984 (a
precios constantes del 75) de
3.671.135 miles de pesetas pasa,
en 1985, a la «ridicula » cifra de
248.108 miles de pesetas, lo que
hace que este sector, con una
tasa de crecimiento de 93, pero
con cifras absolutas muy impor-
tantes en el peso del conjunto,
altere él sblo (junto al sector de
fabricacion de pilas y acumula-
dores, que se mueve a niveles
«muy raquiticos de inversion» pa-
ra todo el periodo) la promete-
dora conducta de las trece acti-
vidades.

El analisis resulta aun mas elo-
cuente si lo referimos a los in-
dices de crecimiento de la inver-
sion total en relacion a 1975
(1975=100) y, naturalmente, a
niveles constantes de inversion,

pues refleja perfectamente cuan-
do y como la crisis econémica
afecta a la conducta inversora de
los empresarios en actividades
tan importantes.

En efecto, que la crisis comien-
za a manifestarse en Espafia a
partir de 1976 se pone de mani-
fiesto en que es precisamente en
ese ano cuando la inversion in-
dustrial comienza a descender a
niveles proximos o© iguales a los
de 1975, agudizandose posterior-
mente este descenso y continuan-
do hasta nuestros dias, pues aun
en 1985 los niveles de inversion
total para el conjunto de las acti-
vidades se mantiene por debajo
de los de 1975. Sélo hay un afno
en esta oscura década en el que
la inversion parece recobrarse, y
es el ano 1984 —por la enorme
inversion que se realiza en el sec-

438




tor de fabricacion de maquinas
de oficina y ordenadores. Pero
queda claro que, a precios cons-
tantes de 1975, los sectores de la
industria de mayor nivel tecno-
légico aun no han recuperado en
Espana el ritmo inversor y los ni-
veies anteriores a la crisis.

Sin embargo, las pautas de
comportamiento han sido muy
dispares entre las distintas acti-
vidades, pues mientras hay sec-
tores —la mayoria— cuya con-
ducta ha sido muy similar a la
del conjunto, hay otros que han
mantenido una actitud expansiva
en casi todos los anos del perio-
do analizado, pero sobre todo a

partir de 1980. Son estos secto-
res, en su mayoria, los corres-
pondientes a la industria electro-
nica: construccion de maquinas
de oficina y ordenadores; fabri-
cacion de aparatos y equipos
electromédicos de uso profesio-
nal y cientifico; fabricacion de
aparatos y equipo electronico de
senalizacion, control y programa-
cion, y, finalmente, fabricacion de
componentes electronicos y cir-
cuitos integrados.

El analisis de la inversion en
nuevas industrias parece dar re-
sultados algo mas positivos que
los obtenidos con la inversion to-
tal, pues Unicamente cuatro de

los once anos estudiados regis-
tran tasas negativas de crecimien-
to. Por otra parte, los niveles de
inversion en relacion a 1975, aun-
que reflejan la actitud pesimista
de estos anos de crisis, muestran
algunos «ligeros» momentos de
expansion de la inversion en los
que nuestros empresarios con-
siguen superar, aunque, eso Si,
muy levemente, los niveles de
1975, y lo que es aun mas impor-
tante, en 1985 se vislumbra, con
grandes deseos de acertar, un ho-
rizonte de esperanza. La dinami-
ca de la inversion en nuevas in-
dustrias ha sido, dentro de la
paralisis general, un poco «mas
dinamicar que la inversion total

CUADRO N." 7

PROVINCIAS QUE HAN OCUPADO LOS TRES PRIMEROS LUGARES
POR SUS INVERSIONES EN NUEVAS INDUSTRIAS

(Conjunto de todas las actividades de alta tecnologia)

1975 1976 1977 1978 1979 1980 1981 1982 1983 1984 1985
Prov % Prov. % Prov % Prov % Prov % Prov. % Prov. % Prov. % Prov % Prov % Prov %
8. 30,39 23: 3963 31 3439 13 2963 45 3567 28 3592 28: 3864 8 2297 17. 2288 28: 3590 28: 39,48
28: 2219 28 23,72 28 2427 45 1469 9 2359 5 21,40 50: 34,09 28: 20,75 24: 1709 8: 2647 26 2570
48: 17,09 31: 1172 8 580 28 1465 16. 11,25 40: 21,24 & 790 29: 13,05 34 1638 40: 13.87 8: 22,00

64.46 56,35 76,24 87,18

69,67 75,07 58,97 70,51 78,56 80,63 56,77

PROVINCIAS QUE HAN OCUPADO LOS TRES PRIMEROS LUGARES POR SUS INVERSIONES EN AMPLIACIONES
(Conjunto de todas las actividades de alta tecnologia)

1975 1976 1977 1978 1979 18580 1981 1982 1983 1984 1985
Prov. % Prov Y% Prov % Prov. % Prov. % Prov. % Prov % Prov % Prov. % Prov. % Prov %

28: 2560 47: 3623 28 4531 24: 2820 28 52,28 28: 4228 28: 37,19 8: 34,88 28: 39,77 46 8543 28: 38,29
8 2292 28 3294 40: 2759 28: 2425 48: 23,25 46: 13,07 50: 1918 28: 2236 8 3299 28 733 & 22,08
15,78 46: 1455 8: 8 945 48: 21,97 20. 506 8: 340 39 14.04

80,08 96,16 74,01

839
63.74

48: 17,95 48: 1405 8: 1054 8:

69,47 83,22 83,44 68,23 65.82 79,21 7782

PROVINCIAS QUE HAN OCUPADO LOS TRES PRIMEROS LUGARES POR SUS INVERSIONES TOTALES
(Conjunto de todas las actividades de alta tecnologia)

1975 1976 1977 1978 1979 1980 19871 1982 1983 1984 1985
FProv % Prov % Prov % Prov % Prov % Prov % Prov % Prov % Prov % Prov. % Prov. %

28
8:
39 1428 48: 1222 8 982 8 1263 50: 1045 50

2490 28: 31,17 28: 4211 24: 2214 28: 24,59 28: 40,75 28: 3758 & 31,58 28 2717 46: 7789 28: 38,70
2446 47. 29,33 40: 2339 28: 2205 46: 17,10 46: 1000 8 16,15 28 2191 8 2384 28 1011 & 2205
777 50: 11,12 48: 16,82 17: 1070 8: 564 39 916

64,85 6171 93,64 69,91

63,64 7272 75,32 56,82 52,14 5862 70,31
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COEFICIENTE DE
CONCENTRACION DE

CUADRO N.” 8

Actividades con «mayor: nivel de concentracion

ACTIVIDADES DE ALTA TECNOLOGIA CON «<MAYOR» Y «MENOR» NIVEL DE CONCENTRACION
PARA LOS DISTINTOS COEFICIENTES DE CONCENTRACION
T R R e R S S
ACTIVIDADES

Actividades con «menor» nivel de conceniracion

Inversiones totales en relacion
con:
La superficie ...,

La renta interior

El VAl bruto

Inversiones en nuevas indus-
trias en relacion con:
La superficie .

La renta interior

El VAI bruto .....

Inversiones en ampliaciones en
relacion con:
La superficie

La renta interior

El VAl bruto ..

Construccion de maguinas de oficina y or-
denadores (0,962).

Fabricacion de aparatos y equipo electronico
sefaliz. (0,561).

Fabricacion de pilas y acumuladores (0,908).
Construccion y reparacion y mantenimiento
de aeronaves (0,864).

Fabricacion de pilas y acumuladores (0,902).
Construccion y reparacion y mantenimiento
de aeronaves (0,875).

Construccion de maquinas de oficina y or-
denadores (0,967).
Fabricacion de pilas y acumuladores (0,968).

Fabricacion de pilas y acumuladores (0,968).
Construccion y reparacion y mantenimiento
de aeronaves (0,881).

Fabricacion de pilas y acumuladores (0,959).
Construccion y reparacion y mantenimiento
de aeronaves (0,891).

Fabricacion de aparatos y equipo electronico
de uso profesional cientifico (0,972).
Construccion de maquinas de oficina y or-
denadores (0,970).

Fabricacion de pilas y acumuladores (0,918).
Construccion de maquinas de oficina y or-
denadores (0.911).

Fabricacion de pilas y acumuladores (0,915).
Construccion de maguinas de oficina y or-
denadores (0,907).

Fabricacion de material eléctrico util. y
equipos (0,828).

Fabricacion de material médico-quirdr-
gico y aparatos ortopédicos (0,833).
Fabricacion de material médico-quirar-
gico y aparatos ortopédicos (0,599).
Fabricacion de productos farmacéuticos
(0,608).

Fabricacion de material médico-guirur-
gico y ortopédico (0,624).

Fabricacion de productos farmacéuticos
(0,629).

Fabricacion de material electronico de uti-
liz. y equipos (0,792).

Fabricacion de aparatos y equipos de te-
lecomunicaciones (0,827).

Fabricacion de material médico-quirar-
gico y aparatos ortopédicos (0,597).
Fabricacion de material electronico de uti-
liz. y equipo (0,625).

Fabricacion de material electronico de uti-
liz. y equipo (0,620).

Fabricacion de material médico-quirur-
gico y aparatos ortopédicos (0,637).

Construccion y reparacion y manteni-
miento de aeronaves (0,865).
Fabricacion de material eléctrico utiliz. y
equipo (0,878).

Fabricacion de productos farmacéuticos
(0,610).

Fabricacion de material electrico utiliz. y
equipo (0,690).

Fabricacion de productos farmaceéuticos
(0.634).

Fabricacion de material eléctrico utiliz. y
equipo (0,682).

(aunque no debemos olvidar un
hecho importante: las inversiones
en nuevas industrias unicamente
representan un 25 por 100 de las
inversiones totales).

¢Qué sectores han mantenido
una actitud mas expansiva dentro
del conjunto para las nuevas in-
dustrias? En este caso el numero
de sectores disminuye y ademas
se modifica sustancialmente. Un

solo sector mantiene una actitud
inversora bastante continua (nue-
ve anos), aunque discreta, en sus
niveles, el sector de fabricacion
de material médico-quirurgico y
aparatos ortopédicos. Los otros
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dos sectores son el de fabrica-
cion de aparatos y equipos elec-
tromeédicos de uso profesional y
cientifico, con fuerte crecimiento
de las inversiones a partir de 1979
(son nulas hasta entonces), y el
sector de fabricacion de aparatos
y equipos electronicos de sefna-
lizacion, control y programacion,
que registra niveles relativamente
importantes de crecimiento a lo
largo de todo el periodo, salvo
dos anos de practicamente nula
inversion, aquéllos en que la cri-
sis se manifiesta en Espafna con
su mayor crudeza: 1978 y 1979.

¢Qué ha ocurrido con las in-
versiones en ampliaciones duran-

te este periodo? Como era logico
esperar, pues constituyen el peso
importante de las inversiones to-
tales (el 75 por 100 aproxima-
damente), la dinamica seguida
repite las mismas pautas de com-
portamiento que las inversiones
totales: seis anos con tasas de
crecimiento negativas y niveles
de inversion, a partir de 1977, por
debajo de los alcanzados en 1975
—salvo el ano 1984—, como con-
secuencia de que las inversiones
que hicieron crecer a las totales
en este ano, y que fueron provo-
cadas por la enorme inversion
que se registro en el sector 330,
no lo fueron en nuevas industrias,
sino en ampliaciones.

A nivel de sectores, la situacion
resulta bastante decepcionante,
puesto que el unico sector gue,
segun los baremos anteriores, ha
mantenido un importante ritmo
de crecimiento es el sector de
fabricacion de maquinas de ofi-
cina y ordenadores, seguido de
lejos por el sector de fabricacion
de componentes electronicos y
circuitos integrados.

En el afio 1985 mantienen ni-
veles superiores a los de 1975 sie-
te actividades en inversiones en
ampliaciones; cinco actividades
en inversiones en nuevas indus-
trias, y ocho actividades en in-
versiones totales (en el conjunto

CUADRO N.’ 9

MAQUINAS DE OFICINA Y ORDENADORES

Numero de anos en que

Porcentaje en inversion total

P A
ROVINCIAS ha;ﬁ]f:g)asdz ;;f ;;es (1975-1985)
Madrid 7 2,6 z 76
Barcelona 4 5 :
Valencia 2 84,43
Malaga 2 54d 99,83
Sevilla 2 0,1
Tarragona 1 03
Toledo 1 17
Num e ar > ] ;
primeros Iugares
Madrid 6 38,49
Barcelona 2 26,89 63.38
Zaragoza 2 0
Tarragona . 1 518 97,62
Toledo 1 27.06
Guipuzcoa 1 0,1
Sevilla 1 1,82
PROVINGIAS e roT sy snulieiowes
primeros lugares
Barcelona 4 352
Madrid 3 02 5 s
Malaga 2 6.1
Valencia 2 84,43 94 45
Sevilla 2 0.1
Guipuzcoa 1 0.1
La Rigja ... 1 0




MAPA 2

SECTOR: CONSTRUCCION DE MAQUINAS
DE OFICINA Y ORDENADORES

Provincias que han superado el 5 por 100 de la inversion
total del sector (1975-1985)

de las trece actividades analiza-
das).

IV. ANALISIS DEL
COMPORTAMIENTO
INVERSOR DE LOS
SECTORES DE ALTA
TECNOLOGIA:
1975-1985

Como senalabamos anterior-
mente, la ventaja comparativa in-
ternacional esta estrechamente re-

lacionada con ia magnitud de los
gastos en |+D que realizan las
empresas en cada region. Si esto
es asi, se plantea una importante
cuestion: qué es lo que determina
la distribucion espacial de los gas-
tos en 14+D, 0, lo que es su mas
amplia consecuencia, gue deter-
mina fa distribucion espacial de
las industrias de alta tecnologia.

Por otra parte, la crisis del mo-
delo dominante, que la crisis del
sistema productivo pone de re-
lieve en forma mas intensa, es

también la crisis del espacio. Se
apreciarn nuevas localizaciones in-
dustriales y nuevas estructuras
que surgen frente a las viejas es-
tructuras y a los territorios de las
regiones en declive.

Nuestro proposito, al analizar
hacia dénde se orientan las in-
versiones de los sectores de alta
tecnologia, es conjugar ambas
cuestiones: a) detectar la existen-
cia de pautas de comportamiento
que puedan explicar qué factores
orientan la localizacion de tales
actividades, y b) si esta localiza-
cidon afecta, las viejas estructu-
ras espaciales de la industria (3).

1. Distribucién espacial

Para conocer cual ha sido la
dinamica de la inversion in-
dustrial en el conjunto de las
cincuenta provincias espanolas
—excepcion hecha de Ceuta y
Melilla—, hemos obtenido para
todo el periodo considerado el
grado de concentracion de la in-
version industrial, en sus distin-
tos componentes, mediante los
«coeficientes de concentraciony,
empleando, en primer lugar, co-
mo magnitud base, la superfi-
cie, a fin de conocer la evolucion
experimentada por el nivel de con-
centracion de la inversion en re-
lacion con una magnitud cons-
tante; en segundo lugar, la renta
interior, y, en tercer lugar, el valor
anadido industrial bruto, para ver
si la inversion se concentra en
las areas de mayores niveles de |
renta y/o en las mas industriali-
zadas (4).

Refiriéndonos, en primer lugar,
al conjunto de todas las activida-
des, vemos que éstas estan alta-
mente concentradas en el espa-
Cio, ya que los promedios de los
indices de concentracion se man-
tienen, en relacion con la super-
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CUADRO N’ 10

APARATOS Y EQUIPO DE TELECOMUNICACION
e e )

PROVINCIAS

Nurmero de anos
en los tres
primerops Jugares

Porcentape de nversion
total en el penodo

Madrid 11 5752

La Coruha 3 577 s e

Barcelona 3 1,93

Toledo 2 6,98

Jaen 2 487 90,2

Valencia ) 3,10

Cuenca ... 2 3.01

Guiptizcoa 2 1.38

Malaga 1 564
Numero de anos

PROVINGIAS en los tres FPorcentaje de inversion en

primeros iugares nuevas industras en el periodo

Madrid ... 9 53.1

Valencia 4 542 i 58,82

Alicante . 2 247

Barcelona 2 332

Zaragoza D 158 83,10

Vizcaya 2 1,38

La Coruna 1 9.10

Cordoba 1 6,73
Numero de anos i

PROVINCIAS en Ios tres Porcentaje qe nversion

primeros lugares en ampliaciones

Madrid . 10 58,68

Barcelona 4 157 i 60,25

La Coruna . 3 4,90

Toledo 2 8,81

Jaén 2 5,02 94.25

Zaragoza . 2 4,23

Cordoba 2 3,26

Malaga 1 6,78

ficie, muy elevados en el conjunto
del periodo (ver los resultados del
cuadro n.” 5). Estos elevados va-
lores son expresion de lo muy
concentradas que estan las acti-
vidades de alta tecnologia en el
espacio, pudiendo anadir que
aun estan mas concentradas las
inversiones en ampliaciones que
el conjunto de las demas inver-
siones.

Por otra parte, los «indices de
concentracion» apenas experi-
mentan variaciones importantes

a lo largc de estos once anos,
salvo en 1984, en el que el grado
de concentracion parece acen-
tuarse, sobre todo para las inver-
siones en ampliaciones y las in-
versiones totales.

Si analizamos ahora los indices
de concentracion, tanto en rela-
cion con la renta interior como
con el valor anadido industrial
bruto, lo primero que se detecta
es que el grado de concentracion
—aun manteniéndose elevado,
puesto que un valor por encima

de 0,500 es senal de concentra-
cion alarmante— es menor que
el obtenido para la superficie.

Lo que pone de manifiesto que
la inversion industrial en los sec-
tores de alta tecnologia, aunque
se localiza, en una gran propor-
cion, en areas de elevado nivel
de renta y de gran VAI bruto, tam-
bién se localiza en areas donde
no se dan estos requisitos, pues
de otra forma los indices de con-
centracion serian mucho me-
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MAPA 3

SECTOR: FABRICACION DE APARATOS Y
EQUIPOS DE TELECOMUNICACION

Provincias que han superado el 5 por 100 de la inversion
total del sector (1975-1985)

=20 %

=X <10%

n X
ALY

£Se mantiene esta dinamica a
lo largo del periodo? Si conside-
ramos las inversiones en nuevas
industrias, vemos que hay una
serie de anos (1976, 1978, 1979 y
1980) en los que los niveles de
concentracion crecen lo suficien-
te como para llamar la atencion
sobre algo que esta pasando: /as
inversiones en nuevas actividades
de alfta tecnologia se despegan
de las zonas de alto nivel de renta
Yy mas industrializadas buscando
nuevas localizaciones.

¢ Qué localizaciones son esas?

En 1976, ocupa el primer lugar
en las inversiones Jaén, con el
39,63 por 100. En 1978, son Ciu-
dad Real, con el 29,63 por 100, y
Toledo, con el 14,69 por 100, las
gue ocupan los primeros lugares.
En 1979, los tres primeros pues-
tos son ocupados por Toledo
(35,67 por 100), Burgos (23,59
por 100) y Cuenca (11,25 por
100). Finalmente, en 1980, las pro-
vincias que ocupan el segundo y
el tercer lugar, son Avila (21,40
por 100) y Segovia (21,24 por
100).

¢Pasa lo mismo con las am-
pliaciones? En este caso hay solo
dos anos que merecen mencio-
narse: 1976 y 1984. Todas las al-
teraciones de los mismos estan
provocadas por las fuertes inver-
siones que registran dos provin-
cias: Valladolid en 1976, con un
primer puesto y 36,23 por 100 de
las inversiones, y Valencia que,
con la enorme inversion ya men-
cionada en el sector de fabrica-
cion de maquinas de oficina y
ordenadores, absorbe el 85,43
por 100 de las inversiones en am-
pliaciones, ocupando un bien ga-
nado primer puesto en 1984.

Todas estas alteraciones reper-
cuten, aunque en forma mas sua-
ve —depende de la inversion que
la produce— sobre las inversio-
nes totales, que no hacen otra
cosa que reflejar los impactos
neutralizados de ambos compo-
nentes de la inversion.

La pregunta que cabe hacerse
ahora es: jen qué provincias se
ha concentrado habitualmente
ese conjunto de actividades? (So-
mos conscientes de que el nivel
agregado no es el mas idoneo,
pero, en principio, Nos propor-
cionard una ilustrativa primera
aproximacion que completare-
mos posteriormente con el ana-
lisis al nivel de cada sector.)

Siguiendo una metodologia
que ya nos es familiar, hemos ob-
tenido las provincias que, por sus
porcentajes de inversion, han ocu-
pado los tres primeros puestos
en cada uno de los afos del pe-
riodo y para cada tipo de inversion
(cuadro n.° 6). Sin consideramos,
en primer lugar, la inversion total,
podemos afirmar que su peso, en
anos y porcentaje, recae basica-
mente en cuatro provincias: Ma-
drid, Barcelona, Valencia y Vizcaya,
que han absorbido el 61 por 100
de la inversion total de estas activi-
dades, el resto se distribuye entre
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un grupo de provincias, de las
que merecen destacarse: Valla-
dolid, Ledn, Segovia, Zaragoza
y Cantabria.

Si de las inversiones totales pa-
samos a las inversiones en nue-
vas industrias, los resultados po-
nen de manifiesto que, a pesar
del peso importante que sigue te-
niendo Madrid, seguida a bastan-
te distancia por Barcelona, hay
otras provincias que tambien han
logrado porcentajes de cierta
cuantia, como Toledo, Navarra,
Jaén y Segovia, entre otras; de
tal forma que el numero de pro-
vincias que han ocupado los tres
primeros lugares en estos once
anos ha sido de 17, lo que explica
que el nivel de concentracion en
las nuevas industrias sea inferior
tanto al de las totales como al de
ampliaciones.

Analizaremos, finalmente, lo
ocurrido con las inversiones en
ampliaciones. En este caso, lo
que destaca es el peso impor-
tante que tiene Madrid, absorbien-
do el 29,25 por 100 de las inver-
siones en ampliaciones, hecho
que tiene mas fuerza, ya que las
inversiones en ampliaciones han
constituido el 75 por 100 de las
inversiones de todas las acti-
vidades de alta tecnologia. Le
siguen, pero ya a importante dis-
tancia, Valencia, Barcelona, Viz-
caya y Valladolid.

En sintesis, podemos decir que
las inversiones de alta tecnologia
estan muy concentradas en el es-
pacio, y aunque Madrid y Bar-
celona han recibido inversiones
durante muchos anos, otras pro-
vincias vienen a ocupar lugares
destacados por sus inversiones

en ampliaciones, como son Va-
lencia y Vizcaya. Lo que es logico
gue ocurra, pues las ampliacio-
nes tienen que transformar el te-
jido industrial existente y, por tan-
to, tienden a concentrarse en
areas ya industrializadas (pero to-
mando impulso, y muy importan-
te, Valencia, que ha asumido re-
cientemente un ro/destacado en
el sector de la electronica). Sin
embargo, donde las cosas si pa-
rece que cambian es en el caso
de las nuevas industrias, donde
el protagonismo de Madrid y Bar-
celona empalidece algo, sobre to-
do el de esta ultima, para dar pa-
so protagonista —aunque con
inversiones puntuales— precisa-
mente a provincias con bajos ni-
veles de desarrollo, como son
Toledo, Jaén y Segovia.

CUADRO N." 11
APARATOS Y EQUIPO ELECTROMEDICO

PROVINCIAS

Numero de anos
én los tres
primeros lugares

Porcentaje de inversion
total en el pericdo

Madrid 6 60,81 %

Barcelona 7 7.18 67,99

Vizcaya ... 2 63

Valencia 2 124 97,90

Segovia 1 16,17

L.as Palmas 1 8,87

PROVINCIAS NUZ: r;:z:snos Porcentaje de inversion en

primeros lugares nuevas industnas en el periodo

Madrid 5 49,81

Barcelona 5 = $ 54,81

Vizcaya 3 47

Valencia 2 153 98,59

Segovia 1 2451

Las Palmas 1 13,04
N de ari ) )

FPROVINCIAS I}fo,zs !emasnos Forcentaje (er mver.s.lon

primeros lugares en ampliaciories

Barcelona . 5 11,79

Madrid 4 8418 97,33

Vizcaya 2 1,36
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MAPA 4

Y CIENTIFICO

total del sector (1975-1985)

O X=20%
10== X < 2005
B5=X<10%

SECTOR: FABRICACION DE APARATOS Y EQUIPO
ELECTROMEDICO DE USO PROFESIONAL

Provincias que han superado el 5 por 100 de la inversion

2. Anadlisis por sectores

Hemos obtenido, en una pri-
mera aproximacion, los «coefi-
cientes de localizacion» de las tre-
ce actividades industriales de alta
tecnologia, utilizando, como en
el caso anterior, tres magnitudes
basicas: la superficie, la renta in-
terior y el valor anadido industrial
bruto. Los resultados nos mues-
tran que todas las inversiones
—totales, nuevas industrias y am-
pliaciones— estan altamente con-
centradas en el espacio y para

todas las actividades en relacion
con la superficie, pero también
—aunque en niveles algo meno-
res— en relacion con la renta y
con el valor anadido, io que nos
sugiere que estas actividades,
aunque concentradas en muy po-
cas provincias, no se localizan
exactamente en las mas indus-
trializadas del pais. Las unicas ac-
tividades que estan mas proximas
a las areas de mayor nivel de ren-
ta y mas industrializadas son
siempre —0 casi siempre— las
mismas: la fabricacion de produc-
tos farmaceuticos, la fabricacion

de material eléctrico y la fabrica-
cion de equipc médico quirurgi-
co y material ortopédico, que casi
«nos atreveriamos» a decir son
las «menos Higt-Tech», de todas
las actividades seleccionadas (ver
cuadro n.” 8).

El siguiente paso es analizar
en qué provincias se localizan las
inversiones de cada uno de los
sectores, viendo, ademas, si mo-
difican su comportamiento segun
se trate de inversiones en nue-
vas industrias o en ampliaciones
(para no alargar demasiado el
presente articulo, hemos selec-
cionado unicamente aquellas ac-
tividades de «mayor nivel tecno-
légicon en el conjunto total).

A) Sector de la construccion
de maquinas de oficina
vy ordenadores

Este sector, que constituye, jun-
to con el 351, 352, 353 y 354 (ver
cuadro n.” 1) el grupo de la in-
dustria informatica, comienza su
actividad inversora practicamente
a partir de los ochenta. De los
once anos que abarca nuestro
periodo de estudio, él registra,
aproximadamente, inversiones en
ocho. Sin embargo, la localiza-
cion de sus actividades, al cons-
tituir el eje de toda la industria
en el futuro, resulta altamente im-
portante.

Aungue utilicemos la metodo-
logia habitual, agqui resulta inne-
cesario hablar de los tres prime-
ros lugares, pues practicamente
es el maximo de localizaciones
que utiliza el sector en cada ano,
no siendo raro que el 100 por
100 se concentre, para anos de-
terminados, en una sola provin-
cia.

Los resultados obtenidos nos
muestran que este sector altera
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considerablemente lo que cons-
tituia el mapa ftradicional de la
industria espanola, ya no son Ma-
drid y Barcelona los lideres in-
discutibles frente —dejando a un
lado el lugar también hegemoni-
co de Vizcaya— a una periferia
amplia, sinc que nuevas areas,
tradicionalmente periféricas unas,
e intermedias otras, surgen en el
horizonte de este sector nuevo.
Asi, mientras en las inversiones
totales Madrid ha recibido inver-
siones durante siete anos, su por-
centaje en el conjunto de la in-
version en todo el periodo es
unicamente del 2,6 por 100, y la
de Barcelona en cuatro anos ape-
nas llega al 5 por 100, destacando
en porcentaje de inversiones Va-
lencia, con cerca de un 85 por
100, y Malaga, con un 5,7 por
100.

Sin embargo, el estudio por se-
parado de las inversiones totales

en sus dos componentes pone
en claro que las inversiones en
nuevas industrias son absorbidas
por tres provincias: Madrid, To-
ledo y Barcelona y, a distancia
considerable de ellas, Tarragona,
mientras que el peso enorme de
Valencia se da en las inversiones
en ampliaciones. El mapa 2 re-
coge el conjunto de provincias
que se han visto afectadas por
las inversiones del sector en for-
ma mayoritaria, ya sea en nuevas
industrias o en ampliaciones.

B) Sector de fabricacion
de aparatos y equipos
de telecomunicacion

Este sector presenta un com-
portamiento muy concentrado y
disperso al mismo tiempo. Muy
concentrado, porque hay una so-
la provincia que recibe todos los
anos inversiones de este sector,

Madrid,que ademas absorbe prac-
ticamente el 60 por 100 de la in-
version total de este sector clave.
Muy disperso, porque, aparte de
Madrid, no hay otra provincia con
un peso especifico importante, si-
no que, ademas, las inversiones
se distribuyen por un conjunto
amplio de provincias espanolas,
pero con poco peso cada una de
ellas. Asi ocurre que, en las in-
versiones totales, han ocupado
los tres primeros lugares de cada
ano 13 provincias, 17 para las in-
versiones en nuevas industrias,
y 14 para las ampliaciones, pero
en muy pocos casos los porcen-
tajes de inversion alcanzados en
el periodo superan el 5 por 100,
y en ninguno llega al 10 por 100.

Esta claro el poder que ejerce
Madrid scbre este sector, sin que
haya ninguna provincia industria-
lizada que le haga sombra, y, aun
mas curioso, la provincia que esta

CUADRO N.” 12

APARATOS Y EQUIPO ELECTRONICO DE SENALIZACION Y CONTROL
T T T T e e R e e S e DN e e e S o

Numero de arios

FPorcentaje de inversion

PROVINCIAS en los tres L e A
primeros iugares B
Madrid 7 63,36 i 73,3
Barcelona 7 9,94 ' 98 92
Navarra 2 20,65 !
Guipuzcoa 2 427
Nurmero de arios . )
- Porcentaje de inversior ern
LN £ silres nuevas industrias en el periodo
primeros lugares
Madrid 7 37,58 4396
Barcelona 6 6,38 ' 97 66
Navarra 2 48,02 '
Guipuzcoa 1 5,68
Numero de anos
PROVINCIAS en los tres £ o’i”;ﬁeigj i
primeros lugares R RITPECIOES
Madrid 7 8281 95 44
Barcelona 6 1283 ' 99,43
Guipuzcoa 3 321 :
Sevilla 2 0,78
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MAPA 5

SECTOR: FABRICACION DE APARATOS Y
EQUIPO ELECTRONICO DE SENALIZACION

Y CONTROL

Provincias que han superado el 5 por 100 de la inversion
total del sector (1975-1985)

B xX>=20%
B5<X<10%

mas cerca, por sus niveles de in-
version, es Toledo —en inversio-
nes en ampliaciones— que, co-
mo venimos diciendo, es una
provincia gue esta ocupando po-
siciones estratégicas muy impor-
tantes en sectores de alta tecno-
logia, estando claroc que su mayor
atractivo es su proximidad a Ma-
drid. Es éste un ejemplo tipico
del proceso de adaptacion a nue-
VOS espacios que esta registrando
la industria moderna.

C) Sector de fabricacion
de aparatos y equipo
electromédico de
uso profesional
y cientifico

En este sector las inversiones
son nulas, o practicamente ine-
xistentes, hasta 1980 y, aungue
a comienzos de la década de los
ochenta las inversiones parece
gue comienzan a animarse, éstas
no adquieren cierta importancia
hasta 1984 y 1985. Por otra parte,
dichas inversiones estan altamen-
te concentradas en un grupo
muy pequeno de provincias. Po-
driamos decir que entre Madrid

y su area de influencia controlan
un 80 por 100 aproximadamente
de la inversion del sector, tanto
en inversiones totales como en
ampliaciones, donde la prepoten-
cia de Madrid es dominante, y
también en las nuevas industrias,
donde aparece el fenomeno de
la desconcentracion de Madrid
hacia su area de influencia que
€s, en este caso, Segovia.

Cabe destacar, por un lado, la
pérdida que se detecta en la pro-
vincia de Barcelona como area
de atraccion de este tipo de acti-
vidades, provincia que siempre
ha sido lider en la industria na-
cional, y, por otro lado, los es-
fuerzos que esta haciendo Viz-
caya para no perder el tren del
futuro, a pesar de los graves pro-
blemas que han afectado a todo
su tejido industrial.

Estamos viendo que los «coe-
ficientes de localizacién» —que
en relacion con la magnitud renta
y el valor anadido industrial re-
gistraban altos valores, dandonos
la senal de que algo estaba cam-
biando y de que las inversiones
no se orientaban hacia las areas
mas industrializadas— nos esta-
ban descubriendo un hecho im-
portante: la alteracion del tejido
espacial en un conjunto de sec-
tores clave. Veamos qué pasa en
las demas actividades de la in-
dustria electronica.

D) Fabricacion de aparatos
Y equipo electronico
de senalizacion y control

Como ya hemos mencionado
en repetidas ocasiones para otros
sectores, también las inversiones
de este sector comienzan practi-
camente a partir de la decada de
los ochenta. La Unica inversion
fuerte durante los setenta, exac-
tamente en 1977, es la que tiene
lugar como nueva industria en la
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CUADRO N.° 13

COMPONENTES ELECTRONICOS Y CIRCUITOS INTEGRADOS
s o i i e i o il i i e

Numero de anos

Porcentaje de inversion

PROVINCIAS en los tres e e
primeros lugares fotal en el penode
Barcelona 10 39,05
Guipuzcoa 5 2217 e
Madrid 4 1742 94,72
Avila 1 8,96
Navarra 1 712
PROVINCIAS Nui::r[gsdzéﬁos Porcentaje de inversion en
primeros lugares nuevas Industnas en el periodo
Barcelona 7 16,47
Madrid 3 2994 46
Sevilla .. 2 699 87.41
Alicante 2 223
Avila 1 31,78
Nu de an .
PROVINCIAS ”fojgs :.::G‘s Porcentaje "o_‘e inversion
primeros lugares AP
Barcelona 9 47,92
Guipuzcoa 5 29,37 L 99.60
Madrid 3 12,51 '
Navarra 1 9,80

provincia de Navarra, y que hace
que esta provincia supere los ni-
veles de inversion alcanzados por
Madrid en el conjunto del perio-
do. Pero las inversiones gque se
realizan a partir de la década de
los ochenta estan muy concen-
tradas en el espacio, siendo Ma-
drid la provincia que absorbe na-
da menos que el 64 por 100
aproximadamente de las inver-
siones totales del sector. Este ele-
vado porcentaje que alcanza Ma-
drid para las inversiones tota-
les es consecuencia de que en
las inversiones en ampliaciones
—que representan un 60 por 100
aproximadamente de las inver-
siones totales del sector— Madrid
ha concentrado nada menos que
un 83 por 100, repartiendo «los
restos» con Barcelona y Guipuz-
coa.

Navarra es la unica provincia
que hace frente a Madrid, supe-
randola —no en anos, pero si en
volumen de inversion para las in-
versiones en nuevas industrias.
Sin embargo, hay gque senalar
que, aungue la inversion en Na-
varra fue fuerte —muy fuerte—,
solo fue una inversion puntual;
practicamente desde entonces
(1977) Navarra no ha tenido mas
inversiones en este sector por nin-
gun concepto, mientras en Ma-
drid, a lo largo de la década de
los ochenta, y como el cuadro
n.? 12 indica (de ahi la importan-
cia de gque pongamos los afos),
la inversion ha sido continua. Bar-
celona se mueve en unos papeles
muy discretos, en torno al 10 por
100, que se reducen considera-
blemente para las nuevas indus-
trias, y sigue adelante el esfuer-
zo notable que esta haciendo

el Pais Vasco, esta vez a tra-
ves de Guiplizcoa, para situarse
—aungue sea a niveles relativa-
mente «modestos»— en el mapa
de los sectores de punta. De cual-
quier forma, nos enfrentamos de
nuevo con el atractivo indiscuti-
ble y continuado de Madrid.

E) Fabricacion de
componentes electronicos
y circuitos integrados

Aungue en términos generales
este sector no comienza sus in-
versiones en nuestro pais en for-
ma expansiva hasta la década de
los ochenta, hay sin embargo una
provincia que constituye la ex-
cepcion: Barcelona. En efecto,
Barcelona esté realizando inver-
siones en este subsector de la
industria electronica practicamen-
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MAPA 6

.
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SECTOR: FABRICACION DE COMPONENTES

. ELECTRONICOS Y CIRCUITOS INTEGRADOS

Provincias que han superado el 5 por 100 de la inversion
total del sector (1975-1985)

te desde 1976, consiguiendo ade-
mas en esta ocasion superar los
bajos niveles que venia alcanzan-
do en los demas subsectores.
Ocupa el lugar de cabeza en las
inversiones totales, debido, en
gran medida, a su fuerte proceso
inversor en ampliaciones, y aun-
gue no son los porcentajes a los
que Madrid nos tiene acostum-
brados, la provincia catalana llega
al 39 por 100 de las inversiones
totales, seguida de cerca (aqui
nos pierde un tanto el subjetivis-
mo) por Guipuzcoa, que realiza

un fuerte proceso de adaptacion
y transformacion de sus estruc-
turas (inversiones en ampliacio-
nes) en toda la década de los
ochenta (5).

Otra provincia que merece la
pena destacar es Avila, que con-
sigue un destacado cuarto lugar
gracias a las inversiones gue re-
cibe en 1980. La creacion alli de
nuevas industrias supone un 32
por 100 de la inversion del perio-
do. Da la impresion de que, cuan-
do Madrid pierde peso especifico

es porque en realidad este peso
se traslada a su area de influen-
cia, bien sea Segovia, Toledo, Ciu-
dad Real... 0, como en este caso,
Avila, de tal forma que entre Avila
y Madrid concentran el 26,4 por
100 de las inversiones totales y
el 62 por 100 de las inversiones
en nuevas industrias. Avila es tam-
bién una inversion puntual, pero
es una inversion de 1980.

V. CONSIDERACIONES
FINALES

Son muchos los aspectos que
quisieramos haber menciona-
do, lo que la limitacion que nos
impone el espacio del presente
articulo hace imposible: dimen-
sion media de los establecimien-
tos, presencia de capital foraneo,
contratos de asistencia técnica y
transferencia de tecnologia sus-
critos, porcentaje de personal al-
tamente cualificado, etc. Sin em-
bargo, consideramos que han
salido a la luz algunos compor-
tamientos (6) que merecen ser
destacados.

1. Nivel global

La crisis comienza a manifes-
tarse en Espafia a partir de 1976.
La inversion industrial comienza
a descender en ese ano a niveles
proximos o iguales a los de 1975,
agudizandose posteriormente es-
te descenso y continuando hasta
nuestros dias. Aun en 1985 los
niveles de inversion total, para el
conjunto de las actividades ana-
lizadas, se mantienen por debajo
de los de 1975. A precios cons-
tantes de 1975, los sectores in-
dustriales de mayor nivel tecno-
I6gico, no han recuperado, en su
mayoria, ni el ritmo inversor ni
los niveles anteriores a la crisis.
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Por otra parte, la inversion se
ha concentrado basicamente en
dos sectores: la fabricacion de
productos farmaceéuticos vy la fa-
bricacion de material eléctrico de
utilizacion y equipamiento (que,
dado el alto grado de agregacion
de la CNAE-74 a nivel de tres
digitos, recoge toda una serie de
actividades de bajo nivel tecno-
l6gico).

La industria electronica espano-
la no comienza a tener inversio-
nes de interés hasta la década
de los ochenta. Podemos decir
que hay un tardio desarrollo de
estas actividades en nuestro pais,
y que este desarrollo de la inver-
sion no se produce en practica-
mente todas las actividades por
la creacion de nuevas industrias,
sino por la mejora de los esta-
blecimientos existentes. (Las in-
versiones en ampliaciones repre-
sentan, aproximadamente, el 75
por 100 de todas las inversiones
realizadas por el conjunto de las
actividades analizadas.)

2. Tendencias espaciales

Como ya mencionabamos en
paginas anteriores, nuestro ob-
jetivo fundamental era compro-
bar, o mejor detectar, si hay indi-
cios de que se estan alterando,
COmo ocurre en otros paises (ver
bibliografia citada al final del tra-
bajo) las pautas de localizacion
de las actividades industriales.

El analisis de los «indices de
localizacion» nos indica que las
inversiones industriales estan
altamente concentradas en el es-
pacio y, lo gue es aun mas im-
portante, el grado de concentra-
cion apenas se modifica a lo
largo del periodo (utilizando una
magnitud de base, como es la
superficie, que no sufre modifi-

cacicnes en el tiempo). Las in-
versiones de las actividades de
alta tecnologia se concentran,
pues, en muy pocas provincias.

Los indices de localizacion en
relacion con la renta interior y el
valor anadido industrial bruto son
también, aungue menores, bas-
tante elevados, lo que pone de
manifiesto que la inversion indus-
trial en los sectores de alta tec-
nologia, aunque se localiza en
una gran proporcion en areas de
elevado nivel de renta y muy in-
dustrializadas, también se localiza
en areas donde no se dan estos
requisitos. Este comportamiento
se hace mas patente si diferen-
ciamos las inversiones totales (do-
minadas por el peso de las am-
pliaciones) de las inversiones en
nuevas industrias.

Mientras en las primeras el pe-
S0 se ha distribuido entre cuatro
provincias: Madrid, Barcelona, Va-
lencia y Vizcaya, que han absor-
bido el 61 por 100 de la inversion
total en los sectores de alta tec-
nologia, repartiéndose el porcen-
taje residual basicamente entre
Valladolid, Leon, Segovia, Zara-
goza y Cantabria. En las se-
gundas, es decir en las nuevas
industrias, las inversiones se des-
pegan de las zonas de alto nivel
de renta y mas industrializadas y
buscan nuevas localizaciones, co-
mo Toledo, Jaén, Segovia, Avila,
etcétera.

Aparece, pues, una triple ten-
dencia en el caso espanol:

a) Concentracion de la inver-
sion (fundamentalmente en am-
pliaciones) en areas de antigua
industrializacion, pero bastante di-
versificadas, como Madrid y Bar-
celona (destacando sobre todo
el poder polarizador de Madrid).

b) Elfortalecimiento de areas
de industrializacion «mas recien-
te», como Valencia y Valladolid,

gue desplazan en algunos sec-
tores a las primeras.

c) El surgimiento de zonas
subdesarrolladas como recepto-
ras de fuertes inversiones en nue-
vas industrias de alta tecnologia,
que constituyen —en la mayoria
de los casos— las areas de ex-
pansion de Madrid: Toledo, Se-
govia, Avila, etc. (7).

Parece, pues, que ese cambio
de la estructura espacial de la in-
dustria de la que tantos autores
hablan también tiene lugar en Es-
pana. Por lo menos, «algo» esta
ocurriendo en el tejido industrial
a nivel de las actividades de alta
tecnologia. (Habra que esperar
a que el transcurso del tiempo
afirme o niegue estas altera-
ciones).
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NOTAS

(1) Kelly (1977); Vinson y Harrington (1979);
Aho y Rosen (1980); Davis (1982); Boretsky
(1982); Lawson (1982); MDES (1982). Minshall
(1982); WICHE (1983); Riche, Hecker y Burgan
(1983); Gandia (1983); Cole et al. (1984).

(2) El comportamiento de ia inversion a
lo largo de este periodo 1o hemos analizado
mediante el uso de dos indicadores que se
complementan y dan una imagen mas cla-
ra del comportamiento de la inversion, tanto
para el conjunto de los sectores, como para
cada uno de ellos considerados aisladamen-
te. En primer lugar. las tasas de crecimiento

(h-1—1)
Il
niveles constantes de 1975, y en segundo lugar,
el indice de crecimiento de la inversion a partir
de 1975 (1975=100). Consideramos que ambos
puntos de vista se complementan, puesto que
los «saltos que dan la inversion son tan impor-
tantes en los distintos afios que, analizando
solo las tasas de crecimiento, obtendriamos
una imagen ambigua del nivel de la inversion

en los distintos anos.

para las inversiones deflactadas a

(3) La fuente de datos utilizada es el Regis-
tro de Establecimientos Industriales (REl), de
la Secretaria General Técnica del Ministerio
de Industria (ver, a este respecto, Situacion,
1984/2).

La inversion industrial total ia hemos desa-
gregado en dos componentes fundamentales:
nuevas industrias (inversion realizada por las
empresas en la creacion de nuevos estableci-
mientos industriales) y ampliaciones (inversion
realizada por las empresas en ampliacion o mo-
dificacion de establecimientos ya existentes}
(Situacion, 1986/1).

(4) EIl coeficiente de localizacion nos in-
dica el comportamiento de una actividad en el
espacio. Nos mide su concentracion a traves
de la comparacion de la distribucion espacial
de esa actividad con la distribucion espacial de
otra magnitud considerada como base: la
poblacion, la superficie, la renta..., etc. Para
calcular el coeficiente de localizacion de una
determinada actividad:

Si llamamos:

P, = Porcentaje de inversion en la actividad i
en la provincia j.
P, = Porcentaje de renta industrial total en la
provincia |.
El coeficiente de localizacion para la activi-
dad i sera entonces:
i=R
. L (P.! — p|)
i=1
100
La renta interior y el valor anadido industrial
corresponden a los suministrados por el Banco

de Bilbao, Renta Nacional de Espana y su dis-
tribucion provincial, diversos anos.

CL = paraVP, > P,

{5) Consideramos que merece la pena es-
tudiar, entre otras muchas cosas, esta politica
inversionista en sectores clave que se esta lle-
vando a cabo en el Pais Vasco, y que, a pesar
del cierto pesimismo con gue a veces se con-
templa su industria, esta dando resultados, por
lo menos en los sectores que estamos anali-
zando, altamente esperanzadores.

(6) Deseariamos que estos «comporta-
mientos» sugeridos a lo largo del texto fueran
considerados como uposibles tendencias», da-
das las limitaciones a las que nuestras fuentes
estadisticas nos tienen supeditados. (Quiza una
de las labores menos llamativas, pero de gran

importancia politica y cientifica, a evar a cabo
por el Ministerio de Industria y Energia —en
colaboracion con otras instituciones— sea la
de depurar y potenciar la enorme experiencia,
trabajo y material del REl, que, siendo muy
importante, adolece sin embargo de graves de-
ficiencias.)

(7) Dado que las inversiones en estas pro-
vincias son puntuales —se dan en uno o dos
de los afos analizados—, conviene esperar al
transcurso del tiempo para que la mayor infor-
macion nos confirme, o no, el mantenimiento
de estas areas como objetivos espaciales de
las actividades de alta tecnologia.
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