LA VIENA DE

SCHUMPETER Y EL

PAPEL DEL CREDITO

EN LA INNOVACION'

I ;Como era la Viena de Schumpeter, la
Viena escenario de su pensamiento econdmico?
¢Cuéles fueron los habitos mentales que encon-
tré en esa sociedad, y que tuvieron que influir
en su trabajo? Las ideas basicas de una persona
sobre el mundo en gue vive se forman durante
su juventud y primera madurez, sobre todo en-
tre los quince y los treinta y cinco afios (1).
Como el economista austriaco nacié en 1883,
entendemos por la Viena de Schumpeter el en-
torno social de las Ultimas dos décadas de la
monarquia de los Habsburgo. Schumpeter aban-
dono Viena para siempre en 1925. Los primeros
afios del periodo de entreguerras solo aparece-
ran en nuestro analisis por cuanto desarrollan
tendencias ya incipientes antes de la desinte-
gracion del viejo Imperio.

I Quiza Austria tuviera la sociedad mas ri-
gidamente aristocratica de todas las naciones
de la vieja Europa. Hay que entender aristocra-
cia Gnicamente como alta aristocracia, es decir,
de condes en adelante, identificandola con lo
que, en la Viena de Schumpeter, recibia el apro-
piado nombre de «primera sociedad» (Brun-
ner, 1949, pag. 337). Durante el reinado de
Francisco José | el titulo de conde era casi
inalcanzable para los gue procedian de clases
mas bajas. Un ministro muy importante podia
obtenerlo a veces, como sucedié con el de
Asuntos Exteriores y de la Casa Imperial, Baron
Aehrenthal, més tarde Conde Aehrenthal: lo
mismo podia sucederles de cuando en cuando
a los generales mas destacados, como por
ejemplo al que fuera durante mucho tiempo
Jefe del Estado Mayor, Generaloberst Beck-
Rzikowsky, a quien se hizo conde al jubilarse
a la edad de 76 afios. Pero, de todas formas,
a estos puestos llegaban casi exclusivamente
miembros de la alta aristocracia. Ningun finan-
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ciero, y no digamos nada de los simples fabri-
cantes, alcanzé el titulo de conde a partir del
siglo XVIII, época en que lo consiguio la familia
Fries. En el sentido mas estricto, la linea divi-
soria de la alta aristocracia llegaba a separar
incluso a unos condes de otros: lo que impor-
taba era que se fuese un «Reichsgraf» y un
«Standesherry, y tener por ello «Ebenbliirtig-
keit» con las casas reinantes, nivel que por su
misma definicion no estaba ya al alcance de los
recién llegados, por cuanto ya hacia cien afios
que habia desaparecido el viejo «Reichy. Una
condesa Chotek no se podia casar legalmente
con un Habsburgo, pero una Windigratz, si.

En el sentido mas amplio —las distinciones
de clase nunca deben entenderse de manera
demasiado rigida— todo aquel que poseia el
tratamiento de «Excelencia» se convertia al me-
nos en miembro vitalicio de esta clase mas alta.
Todos los ministros eran excelencias, y lo mis-
mo sucedia con los funcionarios de nivel I,
nivel inmediatamente inferior al de los Minis-
tros, a los gue también se consideraba funcio-
narios (en muchas ocasiones procedian de las
filas del funcionariado de carrera). El nivel Il
incluia a algunos «Sektionschefs» (Secretarios
permanentes, normalmente de nivel 1V), que re-
cibian una consideracion especial, y a los prin-
cipales gobernadores provinciales. Los genera-
les eran excelencias, desde Feldmarschalleut-
nant (teniente general) en adelante, como su-
cedia con el padrastro de Schumpeter, Feld-
marschalleutnant von Kéler. Un dltimo grupo
de miembros vitalicios de la «primera sociedady
eran los componentes de la «Herrenhaus», con
titulo no hereditario; lo fueron, por ejemplo, en
los (ltimos afios de su vida, los tres lideres de la
escuela austriaca de economistas: Menger,

Bohm-Bawerk y Freiherr von Wieser




A pesar de su predominio social, la alta aris-
tocracia hereditaria estaba perdiendo rapida-
mente poder y, sobre todo, fuerza econdémi-
ca (2), por lo menos desde los afios setenta y
ochenta. La gue realmente contaba era la baja
clase alta, 0 —como se decia entonces— la
«segunda sociedad». Los grandes financieros
formaban una seccidn de esta segunda socie-
dad, aunque la mayoria de sus miembros fue-
sen bastante pobres; y su nlcleo central lo
constituian los funcionarios de mas categoria
y los oficiales de alta graduacién. Los nuevos
miembros de esta clase salian sobre todo de
las profesiones, ya que sus miembros mas pres-
tigiosos ascendian a la segunda sociedad. El
funcionariado constaba de numerosos emplea-
dos y de un «auto-empleado», el Emperador,
como él mismo se designé al rellenar el formu-
lario para el censo de 1910. Se trataba pues,
por asi decirlo, de la «empresa» del Emperador.
De esta baja clase alta se entraba a formar par-
te desde el nivel IV del funcionariado, nivel
a partir del cual, y previa cita, habia que hacer
una visita de presentacion al Emperador. Todos
los catedraticos numerarios de universidad eran
miembros de esta clase y tenian que llevar a
cabo —ijde uniforme! — una visita de esas ca-
racteristicas al Emperador, gue era quien los
nombraba (véase Lorenz, 1965, pag. 129). Po-
demos imaginarnos muy bien a Schumpeter
visitando asi al Emperador. Profesores de uni-
versidad no remunerados que soélo impartian
algunas clases podian ser «investidos con el
titulo y caracter» de catedréaticos y situarse asi
en los limites de la clase alta: extrana idea la de
que el Emperador pudiese conceder un «carac-
ter» de clase alta, como de hecho acabd ha-
ciendo en el caso de Freud, aunque Freud su-
friera todas las angustias de una prolongada
espera, como él nos explica repetidamente (3),
al saber que, dada la situacion politica del mo-
mento, no cabia pensar en que el ministro pro-
pusiera al Emperador el nombre de un judio.

IIX El gue se estuviera en posesion de un
titulo aristocratico de menor categoria (Edler,
Ritter o Freiherr) no era esencial en realidad
para formar parte de la «segunda sociedady.
Y, sobre todo, quienes tenian esos titulos nor-
malmente carecian de tierras. Los titulos heredi-
tarios se conseguian principalmente como dis-
tinciones honorarias concedidas a funcionarios
de alto nivel y a militares de graduacion relati-

vamente baja: de capitan en adelante (después
de 30 afos de servicio) en el siglo XVII {véase
Allmayer-Beck, 1957, pag. 253 y ss., pags. 272,
274) y de coronel en adelante en la Viena de
Schumpeter. El titulo no traia consigo ninguna
posesion material. En determinados periodos,
por otra parte, la riqueza conllevaba un titulo
de manera mas o menos automatica, por ejem-
plo durante el tercer cuarto del siglo pasado,
cuando a la Orden de la Corona de Hierro se le
afadia la calidad de hereditaria, que mas tarde
le fue retirada (véase Hennings, 1963, pags. 30y
siguientes). Asi las antiguas familias industriales
y financieras poseian titulos de la baja nobleza.
Es interesante que Friedrich von Hayek tuviera
uno de estos titulos, procedente de la primera
revolucion industrial austriaca a finales del si-
glo XVIIl, aungue también es tipico gue poste-
riormente su familia se dedicara al funcionaria-
do y a la docencia en la universidad.

«Der Mensch fingt beim Baron an» (El ser
humano empieza con el rango de barén) era
una frase muy conocida de la clase més alta,
en cuya periferia se situaban algunas familias
con el titulo de barén, del que disfrutaban des-
de muy antiguo. La frase es tipica, pero tam-
bién lo es la flexibilidad del concepto. Un co-
chero, por ejemplo, llamaria a cualquiera con
aspecto de ser miembro de la baja clase alta
(o que le diese una buena propina) «Herr Ba-
ron». Las distinciones eran numerosas pero
también, como en todos los paises del «ancien
régimey, muy vagas. Y se complicaban por las
muchas nacionalidades diferentes que no esta-
ban ain completamente integradas. Si alguien
llamé alguna vez a la sociedad francesa anterior
a la revolucion una «cascada de desprecio»
(J. Droz segun Hampson, 1963, pag. 6), a la
sociedad de la Viena de Schumpeter se la po-
dria calificar apropiadamente de /aberinto de
desprecio, un laberinto desconcertante y en
cierto modo fluido, pero también un laberinto
de mutuo vy tolerante desinterés.

IV No debe olvidarse que Schumpeter fue
el primer gran economista austriaco que no era
realmente miembro de la importantisima «se-
gunda sociedad» por su cuna (Menger, Bohm-
Bawerk, Wieser y muchos otros lo eran); gra-
cias a su educacioén, sin embargo, Schumpeter
podia pasar «raspando». Por familia tenia mu-
cho mas dinero que gran parte de los miembros
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jovenes de la «segunda sociedad», lo que, en
Austria, iba mas bien en contra suya. Y por su
manera de ser era una persona completamente
imposible; busco desde el principio subir en la
sociedad por todos los medios. «No hay que
tratar nunca de hacerse famoso», les decia el
Conde Auersperg a los funcionarios a sus or-
denes (4). Rudolf Sieghart (1932, pag. 263),
banquero y funcionario con espiritu innovador,
con tratamiento de Excelencia y miembro de la
«Herrenhausy, aunque nunca aceptado por la
clase mas alta y a quien finalmente se hizo
fracasar, comentaba amargamente sobre la Vie-
na de Schumpeter: «A las personas que tenian
ideas propias y que — horribile dictu— las pre-
gonaban, no se las veia con buena cara. Una
persona tenia que ser primero popular para que
luego la recibieran bien» (5). Schumpeter tratd
de hacerse famoso. Trato de crearse un nom-
bre. Al reconvenirle un viejo profesor poco
eminente al gue se habia relegado para ascen-
der a Schumpeter, este ultimo termind la con-
versacion preguntando a su colega sarcastica-
mente: «;Como ha dicho usted que se lla-
maba?y

Schumpeter podia pasar «raspando», porque
su padrastro, que era, como ya he sehalado,
teniente general y se encontraba por tanto en
las estribaciones de la clase mas alta, le permi-
tid entrar en la institucion docente mas presti-
giosa de Austria. Schumpeter estudio y se gra-
dud en el «Theresianumy, o, si le damos el
nombre adecuado, la Academia de los Caballe-
ros de Maria Teresa (La universidad de masas
de Viena le dio contactos cientificos pero no le
proporciond meéritos sociales). Como Sieghdrt
resumié acertadamente (1932, pag. 268): «El
alumno del Theresianum llevaba el bastén de
Mariscal de campo en la mochila; y proceder
del famoso instituto en la antigua “'Favorita’’ im-
perial le asegurd un tratamiento privilegiado en
el servicio publico».

V v, idonde habia que poner en este pa-
norama a los empresarios, a los comerciantes
y a los fabricantes? En esta sociedad de funcio-
narios y de rentistas que era la Viena de Schum-
peter no figuraban en absoluto, aunque haya
qgue hacer algunas excepciones; comerciantes
y fabricantes apenas tenian relaciones sociales
con los miembros de las clases dirigentes; no
eran mas que subditos que gobernar (Ehrhart,

LAS VICISITUDES DE UN MINISTRO
DE HACIENDA

El gesto serio de la foto tal vez refleje las
preocupaciones del Schumpeter Ministro de
Hacienda. Habia llegado a esa cartera como
especialista en finanzas publicas y, pese a su
juventud —tiene entonces treinta y seis afios—,
con un largo historial académico. Sin embargo
la experiencia plblica resultaria muy negativa.
En su intento de resolver los problemas de la
economia austriaca —deudas de guerra, des-
membracion del imperio austro-hangaro, re-
construccion de la economia—, Schumpeter
pretendia establecer un impuesto sobre el
capital gue termin® por no gustar a nadie. No
gustaba al propio Gobierno, una coalicion de
socialistas y social-cristianos que dificilmente
podian mantener criterios similares en temas
de esta naturaleza; no gustaba a las capas em-
presariales y financieras, que deberian cargar
con el peso del impuesto; no gustaba a los
propios funcionarios del Ministerio de Hacien-
da porque no era una figura impositiva ni pro-
venia de ellos la idea. Finalmente, acosado por
todas partes, fue obligado a dimitir tras siete
meses en el cargo.
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1958,. pags. 42-53) (6). Soélo los banqueros
constituian, como ya he senalado, un grupo en
las estribaciones de la clase alta. Pero se sen-
tian muy orgullosos de su conservadurismo.
Freiherr von Spitzmuller, el banquero mas im-
portante de Austria cuando Schumpeter publico
la Teoria del desarroffo economico (1912), es-
cribié con orgullo: «Ni el deseo de acaparar ni
el ansia de dinero eran dominantes entre ellos.
Las tendencias de la politica bancaria podrian
llamarse conservadorasy» (Spitzmuller, 1955, pa-
gina 111) (7). Significativamente, en las obras
literarias prestigiosas de la época no aparecen
mas empresarios que los banqueros. Si lo ha-
cen en algunos casos excepcionales, de ordi-
nario no son austriacos: Wasserfalle von Slunj,
de Doderer, describe a una familia de fabrican-
tes ingleses en Austria, y el siniestro Kammerrat
Levielle de sus Demonios (Die Damonen) es
de origen y nacionalidad dudosos (él mismo
insiste en que su titulo es francés), y su ocu-
pacién también resulta dudosa (von Doderer,
1956, 1963). En el «salon» de Frau Sektionschef
Tuzzi en E/ hombre sin atributos (Mann ohne
Eigenschaften), cuyos componentes se nos
ofrecen como una muestra representativa de la
sociedad vienesa, solo figura un empresario,
Arnheim, que es aleman y banquero (Musil,
1931). En Maskenspiel der Genien de Herzma-
novsky-Orlando (1958), el famoso «Taller del
Tapiz de Ariadna» —un tipo preindustrial de
manufactura y, de manera caracteristica, una
empresa estatal fundada para aliviar el desem-
pleo — deshace por la noche lo gue se ha te-
jido durante el dia para preservar tanto su re-
putacion de excelente calidad como la gran es-
casez de sus tapices {8). En otras palabras, los
fabricantes austriacos y otros empresarios evi-
tan el juicio del mercado. Bangueros y funcio-
narios insisten en el conservadurismo del em-
presario austriaco: ;Qué quiere en realidad el
fabricante?, pregunta de manera retorica el Pre-
sidente de la Camara de Comercio de Viena al
Primer Ministro, Conde Badeni. Su respuesta:
«Un emplazamiento cercano a la energia hidrau-
lica, tarifas proteccionistas y la Orden de la
Corona de Hierro» (Ehrhart, 1958, pag. 43) (9).

Esa necesidad de conseguir lo que en Austria
recibe el calificativo de «honor visibley, es de-
cir, una condecoracion que se pudiera usar con
ropa de vestir, era, sin embargo, bastante pre-
suntuosa. Incluso durante la Primera Guerra
Mundial, cuando ya las cosas se deterioraron

de verdad y habia que hacer algo por los pro-
veedores de armas y los financieros guberna-
mentales, solo se les concedieron condecora-
ciones de poca importancia: se les recompen-
saba, por ejemplo, con lo que se denominaba
popularmente la Comptoirkreuz des Franz-Jo-
seph-Kai Ordens mit dem Pratersteny (10), tér-
mino que por sus connotaciones locales sugeria
que se trataba de una condecoracion adecuada
s6lo para los judios.

Vi La eficiencia técnica. por otra parte, era

muy estimada en Austria. El ingeniero Karl
Ritter von Ghega, que construyé el ferrocarril
sobre el Paso de Semmering, estuvo muy cerca
de ser una celebridad austriaca, como sucedid
también con Karl Freiherr Auer von Welsbach
(hijo de un alto funcionario), que invento la luz
de gas y posteriormente el filamento de la lam-
para incandescente, y se convirtid en una cele-
bridad a pesar de que incluso llegd a hacer
algin dinero con sus inventos. En general, sin
embargo, los inventores austriacos no eran ca-
paces de beneficiarse con su trabajo; tal es el
caso de Joseph Ressel, que invento el tornillo
para motonaves; o Joseph Madersperger, que
inventd una magquina de coser. Como los rusos
en la actualidad, Austria afirmaba en la época
de Schumpeter, y quizd con mas justificacion,
que los austriacos habian inventado muchas
cosas antes que nadie. Pero como Herzma-
novsky-Orlando (1957) nos cuenta en su relato
imaginario Kaiser Joseph und die Bahnwarter-
stochter: «Cuando los austriacos inventaron la
locomotora de vapor, abandonaron el proyecto
por intervencion britanica, para dejar gque los
ingleses tuvieran prioridad. O, para decirlo més
seriamente, los austriacos eran inventores mas
gue innovadores con éxito; Schumpeter tomo
esta distincion de la realidad. El talento organi-
zador parecia escasear extraordinariamente. Los
funcionarios se enorgullecian de las soluciones
juridicas justas que daban a los problemas y de
calmar las cosas, pero muy poco de su capa-
cidad organizadora «Fortwursteiny (11), actuar
como una marioneta, era la consigna del dia,
no soélo en cuestiones politicas. Se llega a tener
la impresion de que en las dificultades politicas
de la década anterior a la guerra, no sélo el
conservadurismo politico, sino también el con-
servadurismo social mas reaccionario iban en
aumento y no en disminucion (12).
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La apologia de Schumpeter del empresario
creativo y su significacion para el desarrollo,
su insistencia en que lo decisivo era la inno-
vacion y no la invencién, la importancia que
daba a la organizacion, iban completamente en
contra de las ideas austriacas preconcebidas.
Era una antiteoria que no se derivaba sino que
se oponia a lo que se practicaba en la Viena
de sus dias. Era una de las numerosas manifes-
taciones de los «malos modales» de un «enfant
terrible»; de Schumpeter como persona total-
mente «imposible» en la sociedad de su tiempo.

VEL  «Die grossen Erfolge, die sie in ihrem
Aufstieg erreicht hat, dank die... Grossunter-
nehmung nicht ihrem grossen Kapital... denn...
sie hat dieses in der Hauptsache erst aus ihren
Gewinnen gebildet. In den Anfange war es viel-
mehr die hochgespannte Fihreraufgabe, welche
der... Unternehmung den spezifischen Charak-
ter einer bevorzugten Marktstellung gab. Die
Meénner, die als Pioniere die neuen Wege eroff-
neten, musste Leute von auserlesener Bega-
bung sein, die technisches Kéonnen mit Mark-
terfahrung und organisatorischer Kraft vereing-
ten und noch dazu die Kihnheit des Neuerers
besitzen mussteny (von Wieser, 1914, pag. 375).

«No es el capital to que trae el éxito, porque
el capital mismo estd formado en gran parte
por una acumulacion de beneficios. Es su pa-
pel como lider del mercado lo que ha traido
éxito a una empresa. Los hombres que abrie-
ron NUEevos caminos tuvieron que ser personas
extraordinariamente dotadas que combinaban
habilidad técnica, sentido del mercado y poder
organizativo ademas de la audacia del inno-
vadory.

Esta es la esencia del analisis de Schumpe-
ter sobre el empresario creativo. Desgraciada-
mente, sin embargo, la cita no es de Schum-
peter, sino de su maestro mas importante, Frie-
drich von Wieser, con quien Schumpeter, como
él mismo nos dice (1908, pag. 1X), tenia la mas
estrecha de las afinidades intelectuales. Aunque
publicado ligeramente después de la Teoria del
desarrollo econéomico de Schumpeter, el libro
de texto clasico de Wieser de 1914 era sin duda
conocido por el primero por las clases de su
maestro. La teoria elitista del lider dominante,
el término «Lider» (en aleman «Fihrer», un
término con desdichadas connotaciones politi-
cas), también el término «pionero» y finalmente
el término «MNeuerer», innovador, todos ellos

usados por Schumpeter, son términos tipicos
de los ultimos anos de Friedrich von Wieser
y frecuentemente usados por él. Wieser era un
forjador de frases felices y se enorgullecia de
esta habilidad. Creia que al encontrar un tér-
mino ilustrativo arrojaba luz sobre un tema (13).
Y también en esta busqueda de frases llamati-
vas el joven Schumpeter sigui6 a su maestro.
Cuando se lee a Wieser es inevitable la sensa-
cion de que habria que hablar del empresario
de Wieser mas que del de Schumpeter. Como
sucedia con frecuencia en la vida académica
de la Viena de Schumpeter, el alumno convirtio
una docena de paginas del maestro (Wieser,
1914, pags. 46, 63, 69 y ss.) en un libro; 0, mas
bien, como vamos a ver, en medio libro.

De manera que si la glorificacion del hom-
bre de negocios, del empresario, iba en contra
de los valores sociales de curso legal en la Vie-
na de Schumpeter, no sucedia lo mismo al pa-
recer con la tradicion académica de la univer-
sidad de Viena. Estas teorias estaban respalda-
das por Wieser, el decano en funciones de la
facultad de economicas, sucesor de Menger
y una figura extraordinariamente prestigiosa por
derecho propio. Pero ni siquiera en el caso de
Wieser se trataba de una idea revolucionaria,
porque él no hacia mas que seguir un camino
muy trillado de peculiar interés para la escuela
de Menger. Gross (1884) y Mataja (1884) habian
publicado libros sobre «beneficios empresaria-
les». Y en las primeras décadas de nuestro
siglo, no era tampoco una idea de teoria eco-
nomica poco frecuente fuera de Viena. Willet
(1901) y Hawley (1907} habian escrito libros
sobre riesgos empresariales creativos y sobre
beneficios (14), libros que, segun he sabido por
tradiciébn oral —porgque se me dijo que los le-
yera en los anos cincuenta—, eran famosos en
Viena. Y en Alemania, el influyente Werner
Sombart acababa de publicar un articulo sobre
«El empresario capitalista» en 1909 y estaba en-
tonces escribiendo su libro sobre los «burgue-
ses», publicado en 1913, un ano después del
de Schumpeter. Schumpeter se encontraba,
por tanto, en apariencia, bien protegido por toda
una manada de /femmings del mundo académico.

I De hecho, sin embargo, la idea de
Schumpeter era mucho mas escandalosa que la
de los otros /Jemmings de su grupo. Lo més es-
candaloso no era insistir en el papel creativo del
empresario, sino en el hecho de que el innova-
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dor desencadena la destruccion creativa.
«Durchsetzung neuer Kombination» (15), lle-
var a cabo por la fuerza nuevas combinaciones
de factores en —téngase presente— una situa-
cion de pleno empleo de factores es la peculiar
expresion de Schumpeter y la idea béasica de su
particular tipo de analisis. Aqui es donde se pue-
de oir al Schumpeter dispuesto a abrirse paso
a codazos en la sociedad. Aunque a estas al-
turas ya estemos demasiado familiarizados con
teorias sobre el ciclo de la actividad econdmica,
no debemos olvidar que Schumpeter propuso
sobre todo una teoria de un ciclo de actividad
econdémica mas o menos autonomo, centrada
en torno a la creacion y destruccion causada
por el innovador; y que fue una de las primeras
teorias ciclicas propuestas. Esta segunda mitad
de su libro es, por tanto, la mas original. «;Por
qué el desarrollo no sigue una trayectoria regu-
lar sino que se mueve a saltos?» es la pregunta
que se hace Schumpeter (1912, pag. 426). Con
Wieser, el desarrollo iniciado por los lideres ha-
bia sido, implicitamente, un desfile ordenado.
Wieser siempre tendia a postular consecuencias
previstas (16).

Schumpeter volvio sobre los pasos de Men-
ger (1871), que habia subrayado la impenetra-
bilidad del futuro y las probabilidades de plani-
ficar errores (17). Los innovadores de Schum-
peter (1912), o por lo menos sus otros hombres
de negocios, cometen errores de célculo (18).
Y de manera muy explicita «perturban el equi-
librio estatico» (Schumpeter, 1912, pag. 439).
Si ya era de mal gusto en la Viena de Schum-
peter hablar elogiosamente de simples empre-
sarios, resultaba simplemente escandaloso, en
un pais de funcionarios conservadores, alabar
a alguien por crear desorden y todavia peor su-
gerir que la creacion de intranquilidad pudiera
tener una funcion social Gtil, jque pudiera pro-
mover el desarrollo material! E incluso hoy no
estard de mas recordar que si invocamos al
empresario de Schumpeter como el curalotodo
de un crecimiento en declive, si realmente sa-
bemos lo que decimos, estamos clamando al
mismo tiempo por una mayor inestabilidad, por
mayores «saltos» en el desarrollo. Cuando esto
se advierte con claridad, sospecho que muchos
partidarios declarados del empresario de Schum-
peter se sentirian mas a gusto con Wieser, su
antecesor, mucho mas inclinado al orden.

IX La version original de la Teoria del des-
arroffo economico de Schumpeter ligaba y en-
trelazaba tres ideas, que —por separado— se
encuentran en los escritos sobre la ciencia eco-
nomica anteriores a él. La naturaleza desigual
y ciclica del desarrollo; el papel del empresario
innovador no soélo en la generacion de desarro-
llo, sino también en la del desarrollo desigual;
y, finalmente, no soélo la importancia del crédito
en el desarrollo en general, no sblo tampoco
su influencia para generar un desarrolio ciclico
sino, sobre todo, su importancia para promover
innovacion y, a través de ella, un desarrollo
ciclico o «a saltosy». Exactamente estas mismas
ideas, por cierto, estdan de manera rudimenta-
ria en Das Kapital de Karl Marx, aungue sin
darles tanto relieve ni presentarlas de forma tan
coherente (19). Pero en 1912 Schumpeter, al
parecer, no llegd tan lejos en su actitud de
«wenfant terrible» como para hacer, ya por en-
tonces, mucho caso de Marx (20). Como los
otros rasgos del pensamiento de Schumpeter
son de sobra conocidos, me limitaré, en el resto
de este trabajo, a hacer un analisis del papel
del crédito dentro de su sistema (21).

Subrayar la importancia del crédito en cuanto
tal no era nada nuevo en la Viena de Schum-
peter; sefialaba simplemente un hecho general-
mente aceptado (22). Las naciones industriales
en los primeros estadios de desarrollo siempre
parecen orientarse hacia conceptos y planes de
accion mercantilistas, y ese fue claramente el
caso con Austria. No solo la prensa popular
destacaba la importancia del crédito, también
lo hacian las publicaciones profesionales, tanto
a nivel internacional como en Austria. Un ar-
ticulo de Conant en el Journal of Political Eco-
nomy de 1898 (pag. 163) decia: «El desarrollo
del crédito ha sido una incidencia casi nece-
saria del crecimiento del capital. La gran acu-
mulacion moderna de capital no se podria poner
en movimiento sin el créditoy. Y (pag. 172): «A
los que dirigen una empresa les proporciona el
capital suplementario que necesitan para llevar
adelante su actividad». En Austria, el maestro
de Schumpeter, Wieser (1914, pag. 296), es-
cribia: «La importancia econdmica del crédito
siempre ha sido grande; y se ha hecho enorme
con la acumulacion moderna de capital finan-
ciero». Esta observacion, dicho sea de paso, no
solo es mas equilibrada, sino también mas pers-
picaz que el analisis de Schumpeter. Porque
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Schumpeter logro autoconvencerse de que la
anica necesidad esencial del crédito surge del
desarrollo (23), en lugar de decir simplemente
que el desarrollo aumenta la demanda relativa
de crédito. Schumpeter cayd aqui en la trampa
de creer que una economia estacionaria en su
conjunto tenia también que ser estacionaria y
perfectamente predecible desde el punto de vis-
ta de todos los individuos que la componen,
de manera que en esa economia las personas
individuales no tienen necesidad esencial de
crédito.

La importancia del crédito como causante
de fluctuaciones ciclicas también se hallaba en
el aire. Aunque no estoy acostumbrado a elo-
giar el trabajo de Ludwig von Mises, tengo que
sefialar, sin embargo, que en el mismo aho de
la publicacion de la Teoria del desarrollo eco-
nomico (1912), Mises (1912, parte 3.7, cap. 5,
pags. 4, 5), en su bien conocido tratado moneta-
rio, publicaba un pasaje muy importante sobre el
proceso ciclico engendrado por la creacion de
crédito, germen del lado monetario del analisis
del ciclo de la actividad econdmica posterior-
mente desarrollado por Hayek {1929, 1935,
1939). Pero con Mises el crédito inicia un pro-
ceso de inversion en general, no solo un proce-
so innovador, como en Schumpeter. De nuevo,
creo yo, los analisis menos extremados de Mi-
ses y Hayek se acercan mas a la realidad.

También la importancia del crédito para el
empresario creativo encuentra su sitio en la
obra de Wieser. Una vez mas se trata, sin em-
bargo, de un analisis menos extremista, menos
de todo o nada. Wieser (1914, pag. 296), dice:
«El crédito promueve en un grado méaximo la
aparicion de empresarios eficaces, la seleccion
de dirigentes en el campo de la propiedady.
El crédito ayuda mucho, pero no es absoluta-
mente esencial, como con Schumpeter. Y con
Wieser, por tanto (1914, pag. 375), tener cré-
dito es una caracteristica del lider empresarial.

La Onica idea de Schumpeter sobre el im-
pacto del crédito en el desarrollo de la que no
conozco ningun antecedente es su afirmacion
de que las consecuencias inflacionarias del cré-
dito no inhiben, sino que mas bien estimulan
el desarrollo; mas exactamente, que el desarro-
llo tiene una primera fase necesaria que es in-
flacionaria (Schumpeter, 1912} (24).

X Hemos visto, por tanto, que de las nu-
merosas ideas propuestas por Schumpeter so-
bre el papel del crédito en el desarroillo eco-
némico, solo dos eran suyas y nuevas: la idea
de que el efecto inflacionario de una expansion
crediticia estimula el crecimiento econoémico;
y la idea de que el crédito es un requisito ne-
cesario para la innovacién, que a su vez es la

- fuente fundamental de la expansion econoémica;

mas especificamente, que el crédito es el medio
con el que se crean nuevas empresas que son
el vehiculo de la innovacion. ;Eran estas ideas
una buena descripcion de la realidad austriaca
durante el Ultimo cuarto de siglo antes de la
guerra, o, en otras palabras, eran consecuencia
de una observacion de la Viena de Schumpe-
ter? Y ¢tienen un valor simplemente local, es-
pecifico, o son explicaciones, si no de un me-
canismo verdaderamente universal presente en
todo desarrollo industrial en el entorno de un
mercado libre, al menos de tipo bastante gene-
ral, por tratarse de efectos que con frecuencia
son importantes?

XI La idea de que la inflacibn, aunque fue-
se tan solo temporal y ciclica, tuviera a la larga
efectos saludables y reales, era, sin duda, muy
valiente (Schumpeter, 1912, pag. 447 y ss.) (25).
Hasta entonces solo la habian propuesto eco-
nomistas chiflados. Los economistas cultos aso-
ciaban esa idea con «charlatanes» como John
Law (a quien juzgariamos hoy con mucha mas
benevolencia que en 1900). Iba completamente
en contra de la teoria ortodoxa aceptada; y mas
especialimente en contra de la teoria economica
ortodoxa en Austria. Durante el siglo pasado
Austria atravesd un periodo muy prolongado
de inestabilidad monetaria y de déficits presu-
puestarios; estos Ultimos se interpretaban co-
rrectamente como la causa de la inestabilidad
monetaria. Se convirti6 en doctrina aceptada
la teoria de que esa inestabilidad monetaria (es
decir, inflacion y las variaciones concomitantes
en los tipos de cambio} creaba inseguridad en
la actividad economica, e impedia que se hi-
cieran célculos economicos correctos y planes
individuales a largo plazo, con lo que se fre-
naba el desarrollo de manera drastica. Grandes
ministros liberales, por ejemplo Ignaz von Plener
(véase Marz, 1968, pags. 20 y ss., 95 y ss.,
257 y ss.), convirtieron por tanto la lucha con-
tra la inflacién en parte integrante de sus pro-
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gramas de gobierno. Béhm-Bawerk como Mi-
nistro de Finanzas era un apostol estricto de la
ortodoxia fiscal (26) y en consecuencia consi-
deraba un déficit presupuestario como la raiz
de todo mal (27). Comparar la actitud positiva
de Schumpeter hacia la inflacion con la de su
contemporaneo von Mises o con la del discipu-
lo de Mises, von Hayeck, y finalmente con las
directas criticas de Bohm-Bawerk (28), prueba
facilmente la afirmacion de que en esto Schum-
peter adopté una actitud completamente dis-
tinta de la que predominaba entonces en Austria.

La actitud dominante hacia la inflacion reco-
nocia, por supuesto, que era interesante a corto
plazo para las finanzas del gobierno. Pero se
afirmaba que el gobierno, ademés de perjudicar
a todos los restantes grupos con la inflacion,
tanto a corto como a largo plazo, también se
perjudicaba a si mismo si se veian las cosas
con una perspectiva un poco mas amplia. El
credito del gobierno quedaba seriamente perju-
dicado por la inestabilidad monetaria, con lo
que la tasa de interés que el gobierno tenia que
pagar aumentaba extraordinariamente. Prueba
de esta proposicion podia encontrarse en el
desarrolio de los afios ochenta y noventa, cuan-
do se logré finalmente la estabilidad monetaria
y unos presupuestos gubernamentales «respon-
sables» con la consecuencia de que los inte-
reses a pagar por el gobierno descendieron
drasticamente (Méarz, 1968, pag. 213 y ss., y
especialmente pag. 220 y ss.). Gracias a la orto-
doxia fiscal y monetaria, Austria pudo por fin
abrazar el sistema financiero de las naciones
industriales: gracias a la reforma monetaria de
1882 fue capaz de incorporarse a lo que podria
denominarse la «liga del patron oro».

Ahora bien, la inflacion gue, segun se afir-
maba, perjudicaba a todos los miembros respe-
tables de la sociedad, dafiaba en especial a los
recipiendarios de ingresos fijos y a los miem-
bros de la clase rentista (oficiales y funcionarios
tenian que poseer ingresos suplementarios como
rentistas si se casaban). Por tanto la inflaciéon
perjudicaba en particular a los intereses de la
clase baja, la «segunda sociedad», a la que per-
tenecian todos los economistas austriacos an-
teriores a Schumpeter. Nuestro economista,
hijo de un empresario, aseguraba, por otra par-
te, que una inflacidn causada por un expansion
crediticia comercial favorecia a los empresarios;
y que sus ventajas se convertian en ventajas

para todos los grupos sociales a través de in-
versiones gue traian consigo crecimiento eco-
nomico. Schumpeter veia por tanto una varian-
te de un proceso, que se consideraba que no
era siquiera realmente beneficioso para el grupo
social que lo causaba y ciertamente desventa-
joso para todos los demas, como ventajoso para
el grupo que al menos lo solicitaba y, a través
de ese grupo, para todos los demas. Esta dife-
rencia en el punto de vista podria deberse en
parte al origen social del economista que pro-
ponia este nuevo enfoque.

XII La primera década y media del si-
glo XX en Austria fue sin duda un periodo con
una inflacion muy fuera de lo corriente si se la
compara con la del cuarto de siglo anterior. La
inflacion de este periodo fue reptante, pero po-
dria decirse que reptaba a buena velocidad.

De 1904 a 1911 el indice de precios al consu-
mo aumento un 2,5 o un 2,9 por 100 anual
(véase Mihlpeck y otros, 1979, pag. 676 y si-
guientes) (29). La expansion del crédito fue sin
duda una causa que contribuyo a esta inflacion:
el multiplicador del crédito parece haber aumen-
tado drasticamente durante este periodo (los
monetaristas deberian tomar nota de este he-
cho). El crédito bancario pendiente de los nue-
ve bancos principales aumentd por término
medio un 9,2 por 100 anual desde 1900 a 1913,
lo que suponia mas del doble del crecimiento
del dinero, de un 4,4 por 100 anual. (Para todo
el periodo de 1880 a 1913 los aumentos corres-
pondientes son del 7 y del 4 por 100) (30).
Finalmente, los beneficios empresariales medi-
dos por los resuitados de las corporaciones
austriacas se coloco a un nivel mucho mas alto
que en las décadas procedentes. Alcanzaron un
promedio del 9,4 por 100, con cimas tan altas
como el 10,3 por 100 vy el 11,4 por 100 en 1907
y en 1912 (31); aunque es posible que estos
beneficios estén hinchados por métodos de
contabilidad erroneos, sin ajustar aun a la in-
flacion. Un punto algo debatido entre los his-
toriadores de la economia es si la tasa de cre-
cimiento aumentd también (32). En conjunto,
sin embargo, Schumpeter parece haber tenido
razon. A estas alturas resulta dificil saber si la
inflacion fue realmente la causa de mayores be-
neficios, si fue la causa de la prosperidad em-
presarial y por consiguiente de la expansion
economica. Los salarios reales se estaban ele-
vando; ¢se habrian elevado mas en relacion con
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la productividad si no hubiese habido inflacion?
Los mayores beneficios, el crecimiento eco-
némico mas rapido vy la inflacion se debian pro-
bablemente a las vigorosas condiciones de la
demanda; la inflacion y el crecimiento eran por
tanto, hablando mas propiamente, coincidentes
en lugar de que una fuera la causa del otro.

En otro sentido, sin embargo, la prosperidad
se debia ciertamente a la inflacion: porque si
se hubieran hecho esfuerzos decididos para
mantener constante el nivel de los precios, esta
prosperidad se habria visto seriamente perjudi-
cada, ya que, en gran parte, obedecia a un
déficit presupuestario causado por intentos de
mejorar y aumentar el armamento. Este déficit,
como mostré Bohm-Bawerk (1924), produjo un
déficit de la balanza comercial. De no darse el
déficit presupuestario, la demanda total habria
sido sin duda mas baja, porque la industria ar-
mamentista estaba en rapida expansion y tenia
importantes efectos en cadena (Mérz, 1968, pa-
gina 341 y ss.). Si el déficit se hubiera financia-
do por completo en Austria, se habria produ-
cido un desplazamiento de inversiones. De he-
cho, el déficit se financié en gran medida me-
diante préstamos del extranjero. Estos présta-
mos del exterior crearon una corriente de dinero
hacia Austria que fue la base de mayores ex-
pansiones crediticias de los bancos, dirigidas
sobre todo a empresas austriacas.

XIII La idea de Schumpeter de que la
inflacion causada por una expansion del crédito
a la actividad economica lleva al crecimiento, jes
un principio de aplicabilidad general? Es cierto
gue se convirtid en una idea ampliamente usa-
da en diversos tipos de razonamiento econémi-
co. Hamilton lo aplico (1952) a la inflacion del
siglo XVI. Sir Arthur Lewis (196b, pag. 217 y
siguientes) distingue y analiza extensamente la
«inflacion cuyo fin es la creacion de bienes
utiles de capital». Y muchos han interpretado
los remedios de Keynes como prescripciones
inflacionarias para males economicos.

Sin embargo, también abundan los ejemplos
en contra. El ensayo de Hamilton puso en mar-
cha una copiosa e inconclusa discusion entre
los historiadores de la economia. La idea de
Sir Arthur Lewis parece, todo lo mas, aplicable
tan solo a determinadas naciones en vias de
desarrollo. La reciente experiencia britanica, sue-
ca y también posiblemente americana, pone de

manifiesto por el contrario que la inflacién tiene
un efecto depresor sobre los beneficios y sobre
el crecimiento. La reciente experiencia austria-
ca, con una inflacion mucho mas suave, parece
argumentar en sentido contrario, y muestra que
en este caso el efecto de la inflacion sobre los
ingresos de cualquier grupo mas amplio, sobre
los beneficios y sobre el crecimiento economico
es exactamente neutral. Una inflacion muy con-
siderable, por otra parte, no parece perjudicar
al Japon. En las naciones industriales todo de-
pende, al parecer, de manera muy precisa, de las
reacciones exactas de los sindicatos y del go-
bierno y de los efectos de sus medidas en la
distribucion de la renta. Previsiones generales
sobre los efectos reales de la inflacion parecen
ser imposibles sin un mayor conocimiento del
molde institucional.

Podemos concluir por tanto: junto con la
idea de gue los efectos inflacionarios de una
expansion crediticia de la actividad economica
tenian efectos saludables sobre los beneficios
y estimulaban el crecimiento, Schumpeter pro-
puso un analisis mas o menos valido de su
entorno historico. Como explicacion economica
general esta idea no puede mantenerse: se ha
visto invalidada por otros tres cuartos de siglo
de experiencia inflacionaria. Sin embargo,
Schumpeter arroja dudas eficaces sobre la va-
lidez general de la opinion contraria, segun la
cual la inflacion siempre perjudica al crecimien-
to. Como en algunos otros aspectos (por ejem-
plo, en lo relativo a las posibles ventajas eco-
nomicas de los monopolios) Schumpeter (1947,
capitulo 8) puede aparecer aqui como un tem-
prano precursor de la reaparicion del argumento
mercantilista en la teoria econdémica general du-
rante este siglo; de la reaparicion de ideas mer-
cantilistas que no son necesariamente correctas
bajo ningun tipo de circunstancias, pero que
tampoco pueden ser completamente ignoradas
como si fueran siempre tan absolutamente ab-
surdas como los economistas clasicos en ge-
neral, y Adam Smith en particular, trataron de
hacernos creer. La reaparicion de las ideas mer-
cantilistas se asocia de manera general con el
nombre de Keynes (1936, cap. 23). Es un hecho
curioso que, si bien entre todas las tradiciones
economicas pre-keynesianas fue la escuela aus-
triaca la que combatid con méas violencia las
ideas de Keynes, muchas de sus figuras cen-
trales —primero Menger (33), luego, mas ade-
lante, incluso Hayek (34), y, como vemos aqui,
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Schumpeter— propusieron ideas muy similares
a las de Keynes, ideas que estaban tan en des-
acuerdo con lo que Keynes llamaba ciencia eco-
nomica clasica como las suyas propias.

XIV Ocupémonos ahora de la segunda
idea de Schumpeter, mejor conocida incluso,
de que el crédito es el vehiculo de la innovacion
y particularmente de que los nuevos empresa-
rios y sus nuevas empresas, que son la fuente
principal de la innovacion, se financian con cré-
dito bancario.

Aqui, en mi opinion, Schumpeter malinter-
pretod la experiencia austriaca de las dos Ultimas
décadas anteriores a la Primera Guerra Mun-
dial. Puede incluso haberse descarriado por un
error de novato en la inteleccion de un término
del lenguaje cotidiano de la actividad econémi-
ca. Es un hecho bien sabido que a los paises
industrialmente un poco atrasados de |a Europa
continental se les ocurrié la idea de estimular
el crecimiento econdomico mediante el tipo de
bancos iniciado por el Crédit Mobilier francés,
bancos que participaban en inversiones a largo
plazo. A su tipo de especializacion se le llamaba
en aleman «Grindungsgeschéfts, o fundacion
de empresas. Ahora bien, se ha podido obser-
var, en particular por Mérz (1968, passim, p.e.
pagina 43), que originalmente los bancos aus-
triacos del tipo del Credit Mobilier, y sobre todo
los mas grandes de entre ellos, los Creditanstalt,
en su fecha de creacion en el tercer cuarto del
siglo pasado, no lograron tener una presencia
importante en la «Gridungsgeschafty, aparte
de la financiacion de las compariias de ferroca-
rriles; y por supuesto esas companias de ferro-
carriles, que se limitaban a emplear una téc-
nica conocida sobre una nueva ruta, eran lo
mas opuesto que cabe imaginar a las empresas
innovadoras de Schumpeter. Aparte de la fi-
nanciacion de ferrocarriles, los bancos recién
fundados del tipo Crédit Mobilier empezaron
en seguida a orientarse mas y mas hacia el pa-
pel tradicional de financiar los déficit presu-
puestarios del gobierno (Méarz, 1968, pags. 68,
79 y ss.). Luego, de 1875 a 1890 se dedicaron
cada vez mas a la financiacion tradicional a
corto plazo (Marz, 1968, pags. 240 y ss.). Soélo
en las dos ultimas décadas anteriores a la Pri-
mera Guerra Mundial los bancos del tipo Crédit
Modbilier, que eran los mas importantes de Aus-
tria, lograron hacer finalmente lo que habia sido
su proposito originario: se orientaron hacia la

«Grindungsgeschafty de empresas industriales,
pero yéndose al otro extremo (Marz, 1968, pa-
ginas 289 y ss., 340 y ss.) (35). Se produjo una
gran oleada de «fundaciones de nuevas empre-
sas» que, evidentemente, tuvo mucho que ver
con el rapido aumento aparente del crecimiento
economico, y en la que los bancos represen-
taron el papel mas importane. De manera que,
a primera vista, eso es exactamente lo que
Schumpeter habia descrito que sucedia en Aus-
tria.

De hecho, lo que sucedié —con unas pocas
excepciones en las industrias eléctricas, quimi-
cas y del petréleo— tuvo muy poco que ver
con las ideas propuestas en el analisis de Schum-
peter, y estuvo mucho mas cerca de ser exac-
tamente lo contrario. La asi llamada «Griin-
dungsgeschafty de las dos décadas anteriores
a la guerra consistio sobre todo en la incor-
poracion de empresas existentes y en la intro-
duccion de las acciones ordinarias asi creadas
en la bolsa (esta introduccion requirié con fre-
cuencia algin tiempo, de manera que inicial-
mente una gran parte de esas acciones recién
creadas permanecié en la cartera de los ban-
cos). Lo que comunmente se llamaba «funda-
cion de empresas» era basicamente su drastica
reorganizacion: no el comienzo de nuevas em-
presas sino el acto de dar un nuevo impulso
a viejas empresas. Si es cierto que entre los
cuatro tipos basicos de innovacion de Schum-
peter (1912, pag. 159) figuran las ideas nuevas
sobre organizacién; pero en este caso los inno-
vadores eran los bancos y no las firmas indus-
triales reorganizadas. Porque fueron los bancos
quienes tomaron el liderazgo; y para entonces
se trataba de viejas firmas establecidas, no de
empresas recién creadas. La reorganizacion de
firmas mas o menos prosperas transforméando-
las en corporaciones fue, ciertamente, un mo-
tivo muy importante del aumento repentino del
crecimiento economico en Austria durante los
primeros anos de este siglo. Pero esta expan-
sion se produjo gracias a las economias de es-
cala, a causa de la incorporacion, y al acceso
mas facil al crédito que eso hizo posible. Como
Richard L. Rudolph (1968, pag. 236) dice: «Aun-
que los bancos llevaron a cabo mas operacio-
nes de inversion de lo que trascendia al pu-
blico, el principio fundamental de la politica
bancaria seguia siendo la cautela. Los grandes
bancos de Viena no eran los audaces sustitutos
de empresarios que los hermanos Periere ha-
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brian imaginado. Los grandes bancos selec-
cionaron al parecer firmas robustas y suculen-
tas con beneficios muy positivos, firmas que
ya habian superado las dificultades y riesgos
de los primeros afios». Mas que el éxito de
ideas nuevas todavia sin probar, lo que trajo el
crecimiento fue su aplicacion ampliada en un
sistema de produccion econémicamente mas
viable, el de la produccién intensiva en capital
en empresas mas grandes (36). Ahora bien,
John Stuart Mill (1848, libro I, cap. 9) fue el
primero en sefalar la importancia de las eco-
nomias de escala en las empresas y Karl Marx
las considera una fuerza central para el des-
arrollo econémico (1867) (37), pero en la obra
de Schumpeter no aparecen. El trato de dar
énfasis a una causalidad idealista del crecimien-
to, a la heroica figura del empresario innovador
en exacto contraste con una teoria materialista
del desarrollo. Pero la incorporacion significo
mas bien que, en muchos casos, el Unico hom-
bre creativo, foco de toda una empresa, no solo
no ganod sino que mas bien perdio influencia.
El individuo aislado fue reemplazado por las opi-
niones y el trabajo en equipo de consejos de
administracion y juntas supervisoras. El aumen-
to repentino del crecimiento en Austria durante
las dos ultimas décadas anteriores a la Primera
Guerra Mundial —si es que, de hecho, se pro-
dujo {38)— no tuvo nada que ver con las supo-
siciones de Schumpeter: el aumento repentino
se habria debido a una mejor organizacion (en
el sentido de una organizacién empresarial mas
sistematica, mas burocratizada) y a una inver-
sibn de capital que traeria consigo economias
de escala. No fue primariamente un aumento
repentino en un periodo de innovacion causado
por un individuo inspirado, el empresario di-
namico.

Para cerrar nuestra valoracion de la vision
de Schumpeter sobre su propia época tenemos
que considerar finalmente la actitud de los ban-
cos hacia la competencia. Segun Schumpeter
la capacidad competidora de la nueva idea del
innovador estimula la competencia y eleva la
productividad general puesto que otras empre-
sas se ven obligadas a seguir al lider. En las
dos ultimas décadas de la «vieja Austria» los
bancos eran, sin embargo, apdstoles de la
«competencia ordenada». Una gran parte de
sus esfuerzos organizativos se encaminaron a
la formacion de carteles (Méarz, 1968, pag. 371
y copiosas observaciones en su reciente mono-

grafia [1981]) y a imponerlos y a administrarlos.
Totalmente en contraposicion con la idea de
Schumpeter, los bancos impidieron asi la com-
petencia y en consecuencia disminuyeron la
difusion y adopcion de nuevas ideas en la pro-
duccion. Como lo que estaba en la raiz de la
expansion de aquellas décadas era la inversion
en produccion en gran escala mas que en la
innovaciéon en un proceso o en un producto,
semejante «regulacion» de la competencia no
inhibio, por otra parte, el crecimiento eco-
némico.

XV Quiza existan, sin embargo, algunos
lazos mas tenues entre un aumento de las facr-
lidades crediticias y la fundacion de nuevas
empresas, de ordinario no incorporadas, y al
principio pequehas, por supuesto, pero alta-
mente innovadoras, lazos que trabajen, efecti-
vamente, siguiendo el verdadero esquema de
Schumpeter. Como hemos dicho, los bancos
austriacos se orientaron hacia la financiacion
de actividades econo6micas corrientes a corto
plazo, particularmente a descontar letras, pero
también al crédito hipotecario en /os uftimos
anos setenta y en los ochenta. Por primera vez
en la historia economica de Austria hubo cré-
dito en abundancia para la actividad economica
corriente. Esto se debid en parte a la rapida ex-
pansion de intermediarios financieros distintos
de los grandes bancos de capital social, que
eran fundamentalmente vieneses (Good, 1974,
paginas 85 vy ss.). Este aumento del crédito para
la actividad econdmica corriente a corto plazo
pudo facilmente tener como consecuencia que
las empresas innovadoras recién fundadas en-
contraran mayores facilidades para ponerse en
marcha, no porque los bancos financiaran las
necesarias inversiones de planta y equipo, sino
porque proporcionaban capital de explotacién.
Mediante hipotecas, tal vez los bancos, y espe-
cialmente los otros intermediarios financieros,
también financiaron en parte las necesarias edi-
ficaciones (Marz, 1968, pag. 274) (39). Asi, un
aumento de financiacion de un tipo completa-
mente tradicional, financiacién del lado no in-
novador de una empresa, puede haber liberado
capital para la inversibn propiamente innova-
dora. Ahora bien, en la década de los ochenta
se crearon muchas firmas nuevas, exactamente
aquellas firmas que, si tenian éxito, fueron des-
pués incorporadas por los bancos al cambiar
el siglo. La necesidad de los bancos de encon-
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trar mas salidas para la financiacion tradicional,
una necesidad creada por las menguadas opor-
tunidades de financiar al gobierno (Méarz, 1968,
pagina 301) puede muy bien haber provocado
'sin quererlo una nueva expansion innovadora.
Y se trataria de un rapido aumento de acuerdo
con el verdadero esquema de Schumpeter: em-
pezd durante la época de depresion de los anos
ochenta y se debi6 a la urgente necesidad de
los bancos de encontrar nuevas salidas para la
inversion en un mercado crediticio sobrecarga-
do, caracterizado por las decrecientes tasas de
interés. Pero no fue un esfuerzo consciente por
parte de los bancos para favorecer la innova-
cion {40).

Sin duda, jévenes innovadores asociados con
capitalistas fundaron muchas nuevas empresas
en Austria durante este periodo, como en otros
paises y épocas. El banquero Richard Kola, por
ejemplo, que mas tarde desempefid un papel
importante en la venta de las acciones ordina-
rias del Alpine Montangesellschaft a grupos ita-
lianos de intereses cuando Schumpeter era Mi-
nistro de Finanzas, describe como gané sus pri-
meros 50.000 florines. A un corredor de avan-
zada edad le sugirio un plan para una especu-
lacion bursatil que tuvo éxito, y aquél le ofrecid
su créedito con la condicion de que se repartie-
ran los beneficios (Kola, 1922, pag. 111). Los
casos ingleses de la firma de Bolton y Watt
y de los primeros asociados de Richard Ark-
wright son, por supuesto, casi legendarios. Con
frecuencia el socio capitalista proporcionaba
también la muy necesaria experiencia de ges-
tibn. En los casos, comparativamente escasos,
en que los bancos austriacos financiaron pro-
yectos arriesgados, de ordinario se convirtieron
también en socios (o de manera mas normal en
accionistas) de la empresa recién formada (41).
Y también en este caso proporcionaron la peri-
cia orgamzativa de la que con frecuencia el
empresario innovador estaba terriblemente ne-
cesitado (42). Esta ayuda organizativa por parte
de los bancos terminaba frecuentemente con
la incorporacion de la nueva firma a un cartel,
cortandole asi las alas a su impulso competi-
tivo. Y, en cualquier caso, la innovacion en
estas firmas se alentaba mediante abundantes
oportunidades de financiacion pero no median-
te el crédito: se producia a través de una oferta
de arriesgar capital y de la consiguiente parti-
cipacion del financiador en la totalidad de los
riesgos implicados.

XVI (Por qué asigné Schumpeter un
papel tan importante a los bancos —o mas bien
a los banqueros— en el proceso innovador, un
papel que, de hecho, como hemos visto, no
desempefiaron en Austria o, si lo hicieron en par-
te, fue sb6lo de manera indirecta? La explicacion,
creo yo, debe buscarse en su percepcion de
los papeles sociales de los diferentes grupos en
fa jerarquia social de la Viena de Schumpeter.

Como he sugerido al comienzo de este tra-
bajo, en la Viena de Schumpeter al banquero
—de manera similar a lo que sucedid en la In-
glaterra del siglo XVIll— se le veia como al
unico hombre de negocios realmente respeta-
ble. El banquero, y practicamente solo él entre
los empresarios, era miembro de determinada
seccion de la «segunda sociedad». Mas ain, en
la época de Schumpeter, Viena fue testigo por
vez primera de la aparicion de una importante
élite directiva en la actividad econémica. Es muy
interesante saber que los altos ejecutivos de los
grandes bancos incorporados pertenecian a la
«segunda sociedad» al igual que los accionistas
de los bancos importantes; o posiblemente in-
cluso mas que los accionistas de bancos mas
pequefios un tanto dudosos. La «segunda so-
ciedad» estaba dominada por los funcionarios
que ocupaban un lugar mas alto en el escala-
fon. De manera muy significativa, las primeras
décadas de este siglo presenciaron en Austria
la transferencia de algunos funcionarios muy
destacados a los puestos ejecutivos mas impor-
tantes de los bancos de capital social. Ef hom-
bre a quien podria incluso considerarse como
cabeza del funcionariado {y ademas miembro
de la escuela de economistas de Viena y por
tanto relativamente cercano a Schumpeter), su
Excelencia Privatdozent Geheimrat Sektionschef
Dr. Rudolf Sieghart pasd del puesto de di-
rector del despacho del Primer Ministro a con-
vertirse en gobernador y director ejecutivo del
mas noble de los bancos, el Bodencreditans-
talt en 1910, y realizd desde alli una politica
bancaria muy agresiva. Hofrat Dr. Alexander
Freiherr von Spitzmiiller, después ministro va-
rias veces, se convirti6 en director del Credi-
tanstalt muy poco antes. Los dos nombramien-
tos se produjeron dos afios antes de la publi-
cacion de la Teoria del desarrollo economico
de Schumpeter. Con anterioridad Hofrat Ritter
von Hahn habia sido nombrado director del
Landerbank. Se dieron otros casos, incluso an-
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MINISTRO

DE HACIENDA:

1919

+

A consecuencia de las elecciones de
febrero de 1919 se forma, en Austria un
Gobierno de coalicion entre el partido
socialista y el social cristiano, este Gl-
timo de raiz conservadora y catdlica.
Preside el Gobierno Karl Renner, un so-
cialista de derechas, y el Ministro de
Asuntos Exteriores es Otto Bauer, tam-
bién socialista y condiscipulo y amigo
de Schumpeter. Ante los graves pro-
biemas financieros con que tropieza la
Austria de la postguerra, se decide nom-
brar un Ministro de Hacienda técnico y
Otto Bauer propone a Schumpeter, pro-
puesta que es aceptada.

La tarea del Ministro de Hacienda re-
vestia enormes dificultades, en esos
momentos, porque la guerra habia de-
jado grandes heridas en la economia
austriaca y porque la disolucion del
imperio austro-hiingaro suponia, para
Austria, unas cargas financieras muy
elevadas. En suma, el Ministro de Ha-
cienda, como responsable de las finan-
zas del Estado, tenia que hacer frente
a los problemas que Schumpeter ya ha-
bia enunciado en su trabajo de 1918: La
crisis def Estado fiscal. Una de las pie-
zas clave del plan que Schumpeter se
proponia llevar a la prictica era un im-
puesto sobre el capital que permitiese
redimir, de una vez, buena parte de las
deudas de guerra. El plan no se aprobo
y Schumpeter tuvo que dimitir por algo
que también preveia en 1918: «Confieso
que en algin momento me senti com-
pietamente cogido por ese modo de sal-
var la situacion y que todavia lo consi-
dero correcto en principio. Si mientras
tanto he aprendido a dudar de su éxito,
elio se debe a consideraciones que nada
tienen gue ver con la economia de la
materia. Solamente un gobierno fuerte
sobre la base politica mas amplia, que
impresione al publico con un poder y
una fuerza de direccion reales, podria
atreverse a intentar la tarea de vencer
toda resistencia y particularmente de
impedir a la exaccibn que recayese
solamente sobre una pequena fraccion
de la economia privada —demasiado
pequeria para producir éxito—, si bien
golpeando a esa fraccibn con fuerza

destructora. Ei hombre gue haya de re-
solver esta funcion necesita habilidad
fiscal y politica, y necesita la brillantez
de una fuerza de voluntad y de palabra
en que las naciones confian.» {«La crisis
del Estado Fiscal», Hacienda Publica Es-
pafiola, n.® 2, 1970, pag. 164.) Ni si-
quiera su brillantez y profundidad pu-
dieron superar las dificultades de un
Gobierno dividido.

Karl Renner.

J‘ l
Caricatura de Schumpeter realizada
en 1919,

Otto Bauer,
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tes de esa fecha; por ejemplo Merey Alexander
von Kaposmere. Como ya sabemos, Schumpe-
ter mismo siguié esa trayectoria durante sus
Gltimos afios en Austria al nombrarsele director
del Biedermannbank. Los lazos entre los nive-
les mas altos del funcionariado y los grandes
banqueros se hicieron asi muy estrechos.

Ademas, a los bancos siempre se les habia
considerado como 6rganos, de tipo semiguber-
nativo, de la politica economica. La supervision
de los bancos por el Ministro de Finanzas sig-
nificaba que este ministro podia, si lo deseaba,
decidir mas o menos la direccion general de la
politica bancaria. A la banca se la veia sobre
todo como un servicio publico y no como sim-
ple negocio. Gemeinnitzigkeit, el término ale-
man mas fuerte alin que servicio publico, era, y
todavia es, deber legal de las Cajas de Ahorros,
que por entonces estaban creciendo rapida-
mente; pero también se le consideraba deber
moral de todas las demas instituciones finan-
cieras. Spitzmiiller afirmo6 explicitamente que él
trataba «de crear un tipo, por asi decirlo, de
director de banco social que trabajase por el
interés publico» (Spitzmuller, 1955, pag. 112).
La consideracion semioficial de los bancos to-
davia continia en la Austria de hoy, donde se
les asigna la administracion de numerosos sub-
sidios a la inversion y donde un banco especial
da créditos para la exportacion y cubre los ries-
gos de esa actividad.

De esta forma, los banqueros de Austria, como
en la mayoria de los paises, formaban la élite
social de los hombres de negocios. La peculia-
ridad austriaca era que también formaban parte
de la élite de la administracion. La opinion de
la clase alta de la «vieja Austria» — particular-
mente en su capital, la Viena de Schumpe-
ter— era gue Austria estaba admirablemente
administrada por sus funcionarios (en esto,
como en otras muchas cuestiones sociales vy
economicas, la «vieja Austria» se hallaba espe-
cialmente cerca de los mecanismos institucio-
nales franceses y de sus esquemas de desarro-
llo [cf. Good, 1974, pag. 84]). El funcionariado
de alto nivel se enorgullecia de las maneras
indirectas que tenia de lograr sus fines politicos.
Uno de estos medios indirectos era estimular
la actividad innovadora mediante créditos ban-
carios. Los bancos eran servicios publicos. Se-
gun Schumpeter, la innovacion era de eminente
utilidad publica; y con esta actitud se limitaba

a hacerse eco del tono plafidero de los admi-
nistradores mas importantes de Austria, aunque
de hecho ellos hicieran muy poco para llevar
a la practica sus declaradas convicciones. ;Cabe
entonces sorprenderse de que Schumpeter asig-
nara a la élite de los hombres de negocios, con
quien la clase a la que él aspiraba estaba tan
intimamente ligada, que atribuyera a los ban-
cos, en otras palabras, sobre todo a los direc-
tores de los bancos, un papel principal en fa
tarea de hacer germinar y de nutrir los esfuer-
zos del empresario heroico, del innovador di-
namico? ;Cabe sorprenderse de que diera por
sentado que los bancos desempefiaban su pa-
pel como servicio publico en la direccidon que
él consideraba de la maés alta utilidad? Schum-
peter, desorientado por estereotipos sociales
preconcebidos, vio lo que, economicamente ha-
blando, apenas estaba presente alli, o lo que,
cuando se produjo, lo hizo de formas distintas
a las que él sugeria. Pero de esta manera tam-
bién oscurecié el papel econémico real que los
bancos desempefiaron en fa Austria de su épo-
ca, y que consistid en lograr una organizacion
mas eficiente de la actividad econémica en su
funcionamiento rutinario, y en financiar una ex-
pansion que produjo la cosecha de las econo-
mias de escala.

XVII Existe también otra posible inter-
pretacion social de la teoria de Schumpeter so-
bre el papel del crédito bancario en el estimulo a
la innovacion. Schumpeter era anglofilo, como
lo eran, de hecho, la mayoria de los miembros
de la escuela austriaca. Todo su analisis puede
haber sido simplemente una idealizacién desde
lejos de lo que él creyd que habia sucedido en
Inglaterra. En Austria era una vieja frase trillada
que la comunidad bancaria inglesa estaba mu-
cho mas desarrollada y ofrecia mucho mejor
apoyo financiero a las empresas. Sabemos que
en una conferencia en Inglaterra Schumpeter
comparo al audaz empresario britanico muy fa-
vorablemente con su perezoso y conservador
oponente austriaco y subrayo la influencia as-
fixiante de la burocracia en Austria (véase John-
son, 1972, pag. 83). Lo que él describié pudo
ser un analisis de lo que €l creia que estaba
sucediendo en Inglaterra y de lo que pensaba
que no sucedia en Austria.

Aunque aparentemente contradictorias, estas
dos explicaciones pueden ser de hecho com-
plementarias. Schumpeter estaba describiendo
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lo que deberia suceder en Austria en mayor
escala y posiblemente penso que estaba en con-
diciones de sefalar los primeros signos todavia
vacilantes. Ofrecia un modelo de desarrollo, no
su descripcion. Y presentaba un modelo cons-
truido con el patron de la experiencia inglesa
vista con ojos austriacos por alguien impreg-
nado de las concepciones sociales austriacas.

XVIII En el caso del papel del crédito
en la innovacion, Schumpeter describia, por
tanto, algo que no sucedia en Austria de la for-
ma en que él lo describia y que, posiblemente,
nunca sucedié en ningln sitio de esa manera.
En anos posteriores él mismo reconocid —y po-
siblemente recalcd demasiado (43)— el impor-
tante papel innovador de la gran corporacion
{Schumpeter, 1947, cap. 12). El analisis de
Schumpeter, en parte contrario a los hechos,
;carecia de validez general por esa razén?

Curiosamente, ideas de grandes economistas
que en su momento fueron contrarias a los he-
chos, pudieron mas tarde convertirse en ideas
analiticas de extraordinaria significacion real.
Adam Smith, por ejemplo, adelant6é una idea
tan presciente que en su dia era completamen-
te contraria a los hechos: que el desarrollo in-
dustrial solo era posible con una mayor tasa de
acumulacion de capital (cuando en realidad
todo lo que se necesitaba entonces era reasig-
nar una determinada formacion alta de capi-
tal) (44). También Schumpeter tuvo una idea
igualmente presciente. La eficiente organizacion
empresarial se convierte en cosa rutinaria una
vez que la industrializacion se ha desarrollado
plenamente. Las economias de escala pierden
en gran parte su vigencia: a partir de cierto
punto los crecientes gastos de control compen-
san los costos decrecientes de la produccion
material; y sobre todo el lado puramente ma-
terial de la produccion de valores econdmicos
disminuye en importancia con niveles de vida
cada vez mas altos. Por otra parte, una gran
rapidez en la innovacion tiene una importancia
cada vez mayor en las sociedades industriales
plenamente desarrolladas, dada su creciente ra-
pidez de cambio y la incontenible competencia
que existe entre ellas. La innovacion no solo
se ha convertido en el motor principal del cre-
cimiento actual: ha pasado a ser también la
clave de su supervivencia.

Si entendemos correctamente, en el contexto
de su época, el papel en el estimulo a la inno-
vacion que Schumpeter asigné al crédito ban-
cario, comprenderemos que expuso una idea
economica de significacion duradera, que antes
de él no habia llegado a tomar carta de natu-
raleza en las teorias generales. En aquel con-
texto los bancos eran servicios publicos, medios
indirectos de politica gubernamental. Lo que
Schumpeter dijo de hecho fue que la innova-
cibn aumentaba en gran medida si habia insti-
tuciones para repartir los riesgos entre el inno-
vador y la sociedad. Tales instituciones para
repartir riesgos no tienen gue tomar necesaria-
mente la forma de instrumentos de deuda. En
la Austria actual (45) pueden ser generosas des-
gravaciones impositivas de todas las inversio-
nes, y por tanto formas estatales de crédito.
Pueden ser ayudas de instituciones crediticias
especiales semipUblicas o puede tratarse de una
asociacion comercial con esas mismas institu-
ciones. Y también pueden adoptar otras for-
mas. Lo importante es que el innovador tenga
acceso a estos mecanismos de reparticion de
riesgos. También es importante que la admi-
nistracion de esos mecanismos sea de natura-
leza nada burocratica y que la lleven a cabo
instituciones proximas a los problemas del mun-
do de la actividad economica y a su manera
de pensar. Entendiéndolo asi, cabe decir que
Schumpeter fue el primero en abordar un pro-
blema de vital importancia para el mundo in-
dustrial de hoy, y para cuya mejor solucién se
estan haciendo intentos aproximativos en el
momento presente en casi todas fas naciones
pertenecientes a este mundo (46).
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NOTAS

(*) Estoy en deuda con el Dr. F. Baltzarek, con el Dr. W.
Neudeck y con el Dr. P. Rosner por muchas sugerencias extraor-
dinariamente valiosas. He sacado muchisimo provecho de la
obra del Dr. E. Marz, que también me presté el manuscrito de
una publicacion suya, por entonces todavia inédita (Mirz, 1981).

Traducido por Equipo de Traductores, S. A.

{1} Para esta opinién, véase Young {1936) que elabora en el
apéndice su «Tabla cronologica» sobre esta suposicion.

(2) Para esta opinién, véase por ejemplo Sieghart (1932, pa-
ginas 257 y ss.}. Véase también Brunner (1949, pags. 338 y ss.).

{3)  Freud (1942, vol. 1I/1Il, pags. 142, 199 y también pags. 198,
244-246, 278). Interesante en nuestro contexto es la caracteri-
zacion adicional hecha por Freud: «La elevacion al rango de ca-
tedratico, que en nuestra sociedad coloca al médico a las alturas
de un semidios ante los ojos de sus pacientes».

(4)  «Nur nicht berihmt werden wolleny {Véase Ehrhart, 1958,
péagina 140).

{5) En otro lugar llama a Viena un sitio «wo man im allge-
meinen fur starke und eigenwilfige Perscnlichkeiten nichts Gbrig
hat und glatte, bequeme Leute vorzieht» (pag. 156).

(6) Los fabricantes practicamente no aparecen, por ejemplo,
en las memorias de Ehrhart, Sieghart y Spitzmiiller, si se exceptia
a un miembro de la dinastia {alemana)} Krupp.

(7)  «Uberméssige Plusmacherei und Erwersgier traten nicht in
den Vordergrund. Die Tendenzen der Bankpolitik konnten als
konservativ bezeichnet werdeny.

{8 Ademas habria que sefialar que el Taller del Tapiz de
Ariadna se habia construido «por razones de economia en un
lugar casi inaccesible», de manera que «un célculo estrictamente
comercialy ha demostrado que los costes del transporte para
lievarse el producto final serian demasiado elevados. Esto resulta
ser un comentario irénico sobre los imposibles costes de trans-
porte de muchas firmas austriacas.

() «Eine Wasserkraft, einen Schutzzoll und die Fiserne
Kroney.

{10} Véase Kleinwaechter (1955, pag. 257); correctamente,
por supuesto, la Cruz de Comendador de la Orden de Francisco
José con Distintivo.

{11) Un término famoso inventado por el Conde Eduard
Taafe, Primer Ministro, 1868-1870 y 1879-1893, que él incorporo
de manera permanente al vocabulario austriaco. (Véase, por
ejemplo, Sieghart, 1932, pag. 18.)

{(12) Ehrhart (1958, pags. 138 y ss.} condena a Sieghart con
las siguientes palabras: «Le gustaban las cosas nuevas tanto por
lo menos como las viejas, no era conservador y no podia serlo
por falta de tradicion familiarn. jQué época, si esto es lo peor
que se puede pensar para condenar a un hombre!

(13} Veéase el articulo de Weinberger sobre Wieser (1965, pa-
ginas 71 y ss.).

(14} Habia por tanto un interés inmediato por la obra de
Schumpeter en los Estados Unidos. El economista austriaco
recibit ya en 1914 un doctorado henoris causa por {a Universidad
de Columbia.

{18) Schumpeter (1912, pag. 158 y luego repetidamente pa-
gina 184) habla de «fuerza» usada contra la mayoria.

(16) Tipica de Wieser es su afirmacion: «El valor no esta
predeterminado por los productores sino tan solo correctamente
previsto» (véase. Wieser, 1884, pag. 169).

(17)  Particularmente capitulo O, § 4, titulado «Tiempo-Error».
(18) Capitulo VI, pags. 414 y ss., en particular pag. 444 y ss.

{19) Los paralelos con el pensamiento de Schumpeter en
las obras de Marx han sido sefialados por Eduard Marz (1965, pa-
ginas 363 y ss.). Véase en particular, para un detallado proceso
de difusion de la innovacion, Karl Marx (1867, Edicion MEG,

XXII, Berlin, 1969, cap. 10, pags. 335-338). Los paralelos con
los estudios marxistas de la época de Schumpeter son todavia
mas intimos, sobre todo con su compafiero de estudio en los
seminarios de Viena, Hilferding. Véase Hilferding (1910).

(20} En 1912 Schumpeter rechaza explicitamente la nocion
de un «ejército de reserva de trabajadores» (Entwicklung, pagi-
na 159), afirma que las crisis también caracterizarian a una socie-
dad comunista (pags. 468 y otras) y contradice a Marx explici-
tamente al afirmar que los trabajadores figuran entre los princi-
pales beneficiados por el desarrollo (pag. 504).

{21} Marz (1965}, en un articulo que me ha sido de particular
utilidad, resume las diferentes ideas de Schumpeter sobre el
papel del crédito {pags. 374 y ss.).

{22) Veéase, por ejemplo, Ausch (1968, pags. 27 y ss.). Ausch
cita las razones dadas para una mocion parlamentaria en 1921
que dice: «Los bancos tienen una posicion singular en la eco-
nomia. Todo el poder economico se concentra en ellos. Al con-
ceder o denegar créditos deciden el destino de las empresas
e incluso de ramas completas de la industria».

(23) Schumpeter (1912, pag. 212): «Sélo el empresario {di-
namico) necesita crédito, que solo es esencial para el desarrolio
industrial.

{24) Schumpeter {1912) no usa el término «inflaciony explici-
tamente en la primera edicion de 1912, Ese término no fue de
uso comin hasta después de la guerra. El analisis de Schum-
peter, sin embargo, es muy explicito: «Crédito es esencialmente
la creacion de poder adquisitivo por el empresario, y no simple-
mente colocar un poder adquisitivo ya existente... a su disposi-
cion. La creacién de poder adquisitivo caracteriza esencialmente
el método por el que se fuerza el desarrollo en una economia
abierta» {pag. 214). «El empresario recibe poder adquisitivo del
banquero, a quien no corresponde ninguno de los productos
que la economia pone en circulaciony (pag. 222). En la pagina
437 habla finalmente de una reduccion del poder adquisitivo del
dinero.

{25) Puede verse lo valiente que era por el hecho de que
Schumpeter fue inmediatamente censurado por Béhm-Bawerk
en este punto. Para defenderse, Schumpeter desarroli6 la teoria
del ahorro forzado. (Véase Schumpeter, 1913,, pags. 38 y ss.;
1913, pags. 599 y ss., particularmente pags. 604 y ss.)

{26) Alexander Gerschenkorn (1977) deplora esto, y piensa
que la rigidez fiscal de Bohm-Bawerk coartd el programa de
desarrollo de su Primer Ministro, Ermest von Koerber.

(27) Como hizo en su analisis {que abrid nuevos caminos)
de las razones del déficit de la balanza de pagos poco antes de la
Primera Guerra Mundial. (Véase Béhm-Bawerk, 1924, vol. |, pa-
ginas 499 y ss.)

{28) Mises (1912, cap. 1, § 1, y cap. 2, § 3 [«Inflacionismon] ).
Para las criticas de Bohm-Bawerk véase la nota 25.

{29} Se han seleccionado los afios de subidas méas pronun-
ciadas de precios. Desde la depresion de 1896 al maximo de 1913
la subida total de los precios fue del 31,2 por 100 6 1.6 por 100
anual.

{30} E. Mérz hizo los célculos en su monografia de 1981,
utilizando las estadisticas del Banco Austro-Hingaro.

(31) Veéase Materialen zur Osterreichischen Produktions- und
Betriebsstatistik. Zusammengestelit im Auftrag des k.k. Han-
delsministeriums von k.k. Osterreichischen Handelsmuseum, Vie-
na, 1916; citado de una monografia de proxima publicacion de
E. Mérz. Marz (1965, pag. 375) piensa por consiguiente que el
analisis de Schumpeter de la inflacién era «la observacion de un
genio__. que tenia sus raices en la realidad austriaca de la primera
década de este siglo».

{32) Han surgido dudas sobre la opinidn generalmente acep-
tada de que hubo un r3pido aumento de crecimiento econdmico
en Austria de 1896 hasta la guerra (opinion defendida con es-
pecial firmeza por Eduard Méarz y por Richard L. Rudolph, 1976,
paginas 32 y ss.) y por David F. Good (1974, pags. 72 y ss.).
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Good, sin embargo, saca conclusiones sobre magnitudes reales
a partir Gnicamente de estadisticas financieras. De todas formas
Anton Kauset {1979, pags. 689 y ss.) le ha seguido en parte. Se-
gun Kausel, los indices de crecimiento aumentan de 1880 en
adelante y alcanzan el maximo en los ahos noventa.

{33} La teoria monetaria de Menger colocaba los balances
precautorios en primer plano y negaba estabilidad alguna a la
velocidad de circulacion. Su teoria estd muy proxima a la teoria
monetaria de Keynes en este aspecto (véase Streissler, 1973, pa-
ginas 164 y ss.).

(34) La funcion que Hayek asigna a los bancos, y la inesta-
bilidad del multiplicador del crédito implicito en su teoria va en
contra del analisis clasico {véase Hayek, 1929, 1935, 1939).

(35} Marz resume en la pag. 70: «A los afios de 1835 a 1914
se les puede llamar la segunda fase de fundaciones industriales
de la historia de Austrian.

(36} Wieser vio de nuevo las cosas con mas claridad que
Schumpeter cuando dijo del crecimiento de empresas de gran
escala, originalmente innovadoras: «El progreso técnico y orga-
nizativo les aseguraron durante largos periodos costes decre-
cientesy, y anade {jen 19141} que «empresas mas antiguas con
amplio capital logran una superioridad que hace muy dificil al
principiante con talento aicanzar el éxiton (Wieser, 1914, péagi-
nas 375-376).

(37} Particutarmente pags. 654-656; en la pag. 655 sefiala la
importancia del crédito en la creacidn de empresas a gran escala.
Véase también el casi contemporaneo de Schumpeter, Hilfer-
ding (1910).

(38} Veéanse las dudas de Good (1974) y Kausel (1979) en la
nota 32.

{39} Marz sefiala, sin embargo, de manera particular el crédito
hipotecario concedido a «importantes firmas industriales». A la
gente poco importante le resultaba mas dificil conseguir incluso
los créditos hipotecarios.

(40} Maérz (1965, pag. 377) sefiala: «Seria un error, sin embar-
go, asignar un efecto muy importante a las casas comerciales
y bancarias en la industrializacion de Austria. Esas fuerzas en
general ejercian mas bien una influencia conservadora». Spitz-
muller (1955} habla repetidamente con orgulio del «iderazgo,
totaimente conservador, en general» de los bancos (pag. 104;
véase también la nota 7}.

{41} Maérz da varios ejemplos para el Creditanstalt en su mo-
nografia de 1981.

(42} Kola (1922), banquero durante algin tiempo, subraya
en sus memorias la necesidad de mejor organizacién en las em-
presas que é! reorganizé (por ejemplo en pag. 193).

{43) Para la opinidn contraria, que son m3s bien las empre-
sas pequefias las que resultan innovadoras, véase especialmente
Jewkes, Sawers y Stillerman (1969},

(44} Veéase Crouzet {1972, introduccion del editor, pag. 42).
Véase también Wilson (1965, pags. 313 y ss.).

{(45) Para un analisis inglés de esta politica, véase Streissler
(1978, pag. 255}

{46) Veéase, por ejemplo, el anélisis de Herbert Giersch {1979,
paginas 629 y ss.).
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