LOS NUEVOS
AGRICULTORES

politica.

Este articulo de Victor Pérez Diaz esta basado en una
investigacion, promovida por la Fundacion FIES, sobre
medianos y grandes agricultores de seis paisajes agrarios
espanoles: Cuenca del Duero, Rioja/Navarra, Lérida, Levante,
Almeria y Baja Andalucia; representativos de agriculturas
con un alto grado de dinamismo. El autor analiza aqui los
complejos procesos de cambio y los problemas actuales de
esos agricultores, cuya historia econémica anterior ha sido,
en buena medida, coronada por el éxito. Pero ahora han de
ajustar sus producciones, reducir sus costes y orientarse
entre crecientes incertidumbres. En tales circunstancias,
estos agricultores reaccionan por varias vias: desarrollan su
potencial asociativo, se orientan hacia una economia
corporatista, afirman una identidad social de caracter
profesional, elaboran una estrategia de demandas de paridad
de status y diversifican sus apoyos a la clase
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I. LOS PROBLEMAS
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1. La gran transformacion

N los Gltimos veinte afos ha
ocurrido el proceso de «gran
transformacion» (1) por el
cual Espaiia se ha convertido en
una sociedad moderna con una
economia de mercado o capita-
lista avanzada, y un sistema poli-
tico de democracia liberal. La
agricultura y los agricultores han
sufrido las mutaciones correspon-
dientes, como piezas de este pro-
ceso general. Se trata ahora de
hacer balance, discutir sus proble-
mas presentes, y anticipar algu-
nos escenarios probables de su
futuro.

En poco menos de una gene-
racion, agricultores y vidas rura-
les han experimentado un cambio
radical. Mayor incluso que el su-
cedido en el curso de siglos an-
teriores. Los procesos de desa-
mortizacion de tierras, supresion

de diezmos vy sefiorios, necesita-
ron entre sesenta y cien aios pa-
ra producirse. Desmantelaron la
estructura estamental del antiguo
régimen, disefaron un mapa de
la propiedad para varias genera-
ciones, y probablemente expan-
sionaron la oferta agraria; aungque
apenas alteraron el cuadro de la
tecnologia o el desarrollo de los
mercados agrarios. La era de los
ferrocarriles alteré estos merca-
dos y, en poco mas de veinte o
treinta anos, impuso el mapa de
cultivos que mas o menos llega
a nuestros dias. Los procesos de
movilizacién agraria, de signo
conservador en la meseta norte,
y de signo anarquista en la Espa-
fia meridional (con una breve, pe-
ro quizé decisiva, contribucion so-
cialista a ultima hora), durante el
primer tercio de este siglo, crea-
ron el escenario de tensiones po-
liticas y culturales que desembo-
caron en la guerra civil.

Los cambios en la estructura de
la propiedad y el poder local en

la primera mitad del diecinueve,
de los transportes y los mercados
en su ultimo tercio, de la cultura
politica en el primer tercio del si-
glo veinte: todos ellos no altera-
ron el caracter tradicional o pre-
capitalista de la agricultura espa-
fola de todo el periodo. Cabe ca-
racterizarla precisamente asi, no
porque no hubiera estado some-
tida a procesos de innovacion y
cambio; ni porque no hubiera te-
nido un grado importante de co-
nexion con, y dependencia del,
mercado: casi todas las econo-
mias campesinas llamadas tradi-
cionales, en las sociedades euro-
peas o asiaticas, han estado so-
metidas a procesos de cambio
permanente y han tenido estas
conexiones con el mercado v el
mundo exterior, habiendo sido
solo excepcional o marginalmente
economias de subsistencia. El
problema es de grado. Mas alla
de un punto, se introduce una
tecnologia que hace de la explo-
tacion algo totalmente depen-
diente de un mercado de tracto-
res, carburantes, fertilizantes,
piensos o semillas. Mas alla de
ese punto, el labrador produce to-
do o casi todo para el mercado;
el autoconsumo familiar y el
reempleo se convierten en feno-
menos relativamente marginales;
el ritmo de introduccién de nove-
dades (tecnologias, variedades,
especies animales, nuevos culti-
vos) se acelera sustancialmente.

Ese punto de inflexion no se
consigue para el conjunto de la
agricultura espanola hasta los
anos sesenta de este siglo, apro-
ximadamente (2). Cuando se al-
canza, la agricultura entra en una
fase acelerada de transformacion,
pierde mas de la mitad de sus
efectivos, se puebla de maquinas,
altera sus producciones, cambia
sus pueblos y sus habitos. Se
convierte en «moderna» o «capi-
talista». Los agricultores de hoy
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han protagonizado y experimen-
tado en si mismos esta mutacion.
Una vez realizada, sin embargo,
deben enfrentarse con los proble-
mas propios de los agricultores
modernos: de control de costes,
de dimensiones de explotacion,
de regulacion de mercados (tan-
to de productos, como de facto-
res de produccion).

Lo que en el marco de la cul-
tura occidental entendemos por
sociedad moderna constituye una
combinacion de economia de
mercado (o capitalismo) y demo-
cracia liberal. Pues bien, sucede
que estos agricultores se han en-
contrado casi al tiempo con una
economia agraria capitalista y un
nuevo régimen politico: una de-
mocracia liberal. Ese régimen
marca desde ahora las nuevas re-
glas del juego de la accion colec-
tiva, la politica agraria y los inter-
cambios (de demanda y apoyo)
entre la clase labradora y |a clase
politica.

2. Los grandes logros
y los grandes
problemas

En términos agregados, la agri-
cultura espafiola crece y se capi-
taliza de forma vertiginosa en los
ultimos veinte arios. Apenas cam-
bia la extension de la superficie
cultivada; pero triplica sus riegos
(hasta llegar a c. 2,7 millones de
hectareas en 1977). Produce mu-
cho mas en términos reales, v el
ritmo de crecimiento de su pro-
duccion final agraria es mayor
que el de todos los paises euro-
peos (si atribuimos un indice 100
a 1969/71, en 1977 Espafia tuvo
un indice 127, Francia 109, ltalia
104). Lo produce con mucho me-
nos poblacion, que desciende de
4,8 millones de personas a dos
millones entre 1960 y 1982. Lo

produce con un parque de maqui-
naria cuya potencia se multiplica
por diez entre 1960 y 1977. La
nueva agricultura espafiola pro-
duce para una demanda domés-
tica y exterior (sobre todo euro-
pea) en franca expansion (3).

Esta experiencia es la de una
adaptacion, con éxito, a las nue-
vas circunstancias. Es, también,
la respuesta a dos retos, que ope-
ran como principales factores
causales de la transformacion: el
éxodo rural, que altera la estruc-
tura de precios de los factores de
produccion del medio agrario, y
la expansion de la demanda. Uno
y otro tienen su raiz en el proce-
so de crecimiento econdmico de
Espaiia, y Europa Occidental, de
los cincuenta y los sesenta. Pero
estos factores causales no operan
por si solos. Requieren el concur-
so de una politica economica que
permita el establecimiento de un
nexo entre nuestra economiay la
europea desde 1959/61. Y requie-
ren el concurso, crucial, de unos
agricultores capaces de adaptar-
se a la situacion. El proceso, por
tanto, no es automatico.

Los agricultores han demostra-
do una capacidad de adaptacion
extraordinaria. Ya en los primeros
anos sesenta podia observarse su
arraigo en la tierra, su profesion,
su comunidad. Incluso en épocas
y zonas de gran éxodo, donde
obreros agricolas, ayudas familia-
res y poblacion de servicios emi-
graban masivamente, eran raros
los agricultores emigrantes (4).
Pero una voluntad de arraigo no
basta. Los comentaristas obser-
vaban con preocupacién menta-
lidades tradicionales y debilidades
de habitos asociativos. A la hora
de la verdad, sin embargo, se es-
tablecié un compromiso entre tra-
dicién y novedad que, con maés
o menos fricciones, permitid cam-
bios espectaculares continuos, y

el ¢particularismo familiary (5) se
revelé compatible con la experi-
mentacion en formas asociativas
y, en general, el desarrollo de un
potencial asociativo importante.
Los agricultores no se limitaron a
secundar a la autoridad publica,
sino que fueron mucho mas alla,
en riegos, a veces en cultivos y
especies, aungue su inhibicion
fuera mayor en el terreno de la
comercializacion y de la transfor-
macion agraria.

Estos agricultores lo fueron de
varios tipos, destacando por su
impulso los grandes y medianos
labradores de mesetas y valles de
la Espana interior y mediterranea:
Cuenca del Duero, Valle del Ebro,
Valle del Guadalquivir, Levante,
Murcia y Almeria, entre otros. Pe-
ro esta historia triunfal, esta sa-
ga de labradores convertidos en
farmers, o en kulaks a los que el
destino historico evité la suerte de
enfrentarse con un régimen tota-
litario al modo soviético (6), tie-
ne sus limites.

Los problemas de crecimiento
de la agricultura espafniola de es-
tos ultimos afios proceden tanto
de la demanda como de la ofer-
ta. La demanda ha evolucionado
primando consumos de produc-
tos ganaderos y hortofruticolas,
reflejando la tendencia conocida
hacia la alteracion de las estruc-
turas del consumo alimentario co-
mo efecto de los aumentos de ni-
veles de renta. La oferta ha tra-
tado de sequir la demanda a tra-
vés de la expansion de superficies
irrigadas, la intensificacion de la
produccion, los cambios de cul-
tivo y de especies correspondien-
tes. Ahora bien, las cuentas de
explotacion de los agricultores
han debido absorber unos costes
cada vez mas altos, de varios ti-
pos. Los salarios, por supuesto,
aunqgue su peso es cada vez me-
nor, debido a la sustitucion enor-
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me de mano de obra por maqui-
naria. Esta maquinaria, los recur-
sos energéticos, las semillas y los
piensos (en amplisima propor-
cion, importados) requieren gas-
tos de explotacion crecientes.
Una manera de reducir este cre-
cimiento de costes podria consis-
tir en ampliar la dimensién de la
explotacion. Pero el mercado de
tierras ha funcionado de tal mo-
do que la oferta ha sido escasa,
y los precios extremadamente al-
tos. El mercado de capital, que
podria facilitar créditos para esa
inversion en tierras, se ha ido so-
brecargando por el esfuerzo de ca-
pitalizacioén de la agricultura, con-
tribuyendo a su endeudamiento,
no alarmante, si se compara con
el de otros paises europeos, pero
si cada vez mayor. La via de los
arniendos ha estado y esta semiblo-
queada a causa de una ley protec-
tora de los arrendatarios.

Ante la dificultad de mejorar los
resultados de la explotacion via re-
duccion de costes, los agricultores
han tendido a una estrategia de
aumento de producciones fisicas
y aumento de precios.

Aparte concesiones retoricas a
la llamada politica de estructuras,
las politicas agrarias han estimula-
do a los agricultores en esa direc-
cion. Ahora bien, esta direccion
choca cada vez mas con dos limi-
tes. En primer lugar, el limite de la
futura expansion de la demanda.
A base de incrementar indefinida-
mente la oferta, se corre el riesgo
de producir excedentes que ningun
mercado, interior o exterior, vaya
a absorber. Esta amenaza no se
plantea por igual para todos los
cultivos y regiones, pero si planea
sobre una gran parte de la oferta
agraria espaiiola: porgue el conjun-
to de la poblacién esta ya sobrea-
limentada (en términos estrictos de
necesidades nutricionales y ener-
géticas), porque los mercados

europeos no estan lejos del punto
de saturacion para nuestra oferta
(en competicion creciente con la
de otros paises). Sélo cabrian rea-
justes de oferta (por ejemplo, la ex-
pansion del maiz, o la cebada, y
el intento de introducir la soja), que
requieren tiempo y recursos (eco-
némicos, y de investigacion apli-
cada). En segundo lugar, el limite
al crecimiento de los precios im-
puesto por la resistencia de otros
grupos sociales, que se refleja en
la vigilancia del gobierno sobre el
componente alimentario del indi-
ce de precios al consumidor.

En definitiva, las cuentas de ex-
plotacion se encuentran con te-
chos de creciente rigidez en el vo-
lumen de ventas, y suelos constan-
temente en alza de gastos de ex-
plotacién, intereses y amortizacion
del capital inmovilizado, con esca-
so margen de maniobra para redi-
mensionar las explotaciones, da-
dos los precios de la tierra y la ri-
gidez del sistema de arriendos.

Los agricultores, por lo tanto,
han conseguido acceder a la po-
sicion de agricultores modernos:
éste ha sido su gran triunfo. Aho-
ra tienen que soportar la carga o
el destino de tantos agricultores
modernos europeos, con su cor-
tejo de amenazas y fantasmas: de
reduccion de beneficios y rentas de
la tierra, y de endeudamiento; y su
coro de imprecaciones y deman-
das: de paridad de rentas y regu-
lacion de mercados (7).

3. Las nuevas reglas de
juego de la accién
colectiva

Los agricultores se enfrentan
con esas dificultades tipicamente
de dos maneras. En primer lugar,
bajo forma de accion individual y
directa en los distintos mercados.
Esta es la accion econémica por

antonomasia. Pero también pue-
den comprometerse, en segundo
lugar, en distintas variedades de
accion colectiva, a través de las
cuales tratan de controlar, o regu-
lar, estos mercados.

Hay variedades de accion colec-
tiva que se sitlian en la esfera de
relaciones de la sociedad civil. Ta-
les son las llevadas a cabo por aso-
ciaciones cooperativas, o asocia-
ciones profesionales agrarias. Que-
da, por fin, el conjunto de accio-
nes tipicamente politicas (por
ejemplo, de voto o accion partidis-
ta), por las cuales se trata de apo-
yar o rectificar una linea de politi-
ca agraria, o de politica en gene-
ral. Por una u otra via de acciéon
colectiva, los agricultores intentan
conseguir diferentes modelos de-
seables de organizacion de la eco-
nomia agraria, con mayor 0 menor
dosis de Estado, regulacion corpo-
rativa o profesional, y mercado.

Ahora bien, estos agricultores,
como ya se ha sefialado antes, se
enfrentan con esta situacion, hoy,
en un marco politico y asociativo
muy diferente del de apenas hace
unos anos. El régimen autoritario
anterior permitié o alent6 la adap-
tacion de los agricultores a las nue-
vas circunstancias econémicas.
Pero, por otra parte, sblo permi-
ti6 un limitado desarrollo de su po-
tencial asociativo, y les coloco en
una situacion politica deferente y
subordinada, aunque, por supues-
to, no sin influencia, sobre todo en
el caso de determinados sectores.
La democracia liberal, instaurada
a partir de 1976-77, ha cambiado
radicalmente las reglas del juego de
la accion colectiva de los agricul-
tores. Por dos vias. En primer lu-
gar, por la via de impulsar o esti-
mular las organizaciones agrarias.
En pocos afios han surgido varias
asociaciones de agricultores de
ambito nacional que se afiaden a
las de ambito sectorial ya existen-
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tes. Estas asociaciones tienen es-
casa afiliacion, estan divididas y
ejercen una influencia global muy
modesta. Con todo, estan ahi, y
cabe esperar que algunas de ellas
arraiguen, lleguen a articular coor-
dinadamente sus demandas (en el
foro comunitario en su dia y ante
el gobierno ya hoy) y tengan un
efecto.

El estimulo puede ser mayor o
menor segun cual sea la estrate-
gia de la clase politica al respecto.
En este punto, durante los prime-
ros anos, ha habido un relativo
consenso en la clase politica en im-
pulsar el desarrollo de las organi-
zaciones profesionales agrarias
(OPAS), via su participacion en
pactos y arreglos corporativos. El
modelo ha sido la pauta de pac-
tos corporativos que, bajo diversos
nombres y formas, se ha dado en-
tre administracion (a veces apo-
yando desde fuera), empresarios y
sindicatos en los sectores de indus-
tria y servicios. De modo y por mo-
tivos semejantes se intentaron
unos pactos agrarios, de vida mas
irregular. Por otra parte, las cama-
ras agrarias han quedado como te-
rreno de competicion electoral en-
tre las OPAS. Con todo ello se
asiste a un proceso donde, de un
lado, el reto de las negociaciones
de precios y, de otro, el reto de la
competicion electoral por el apo-
yo de sus bases potenciales, cons-
tituyen un test de eficacia y un test
de legitimidad de las OPAS, que
deberian estimular su desarrollo, o
al menos el desarrollo de las me-
jores. Aungue también es posible
que se disgreguen regional o sec-
torialmente por razén de las dife-
rencias entre las politicas agrarias
de las comunidades autébnomas, y
entre los intereses propios de los
diferentes cultivos.

En segundo lugar, la clase poli-
tica puede estimular el desarrollo
de las OPAS por la via de estable-

cer un sistema de intercambios de
apoyo por satisfaccion de deman-
das entre esa clase politica, seg-
mentada entre los diferentes par-
tidos, y la clase labradora. Y tén-
gase en cuenta que esas deman-
das a satisfacer, que formulan los
labradores, no se reducen a de-
mandas economicas, sino que in-
cluyen demandas de caracter mas
general. Se ha constituido asi un
mercado politico en pocos afos,
paralelo al mercado economico de-
sarrollado en los Gltimos decenios.

Il. LA INVESTIGACION
Y LA MUESTRA:
SEIS AGRICULTURAS
DINAMICAS

1. Supuestos orientadores

Este articulo trata de responder
varias preguntas, formuladas a la
vista de los problemas que acabo
de exponer. En primer lugar, for-
mularé esas preguntas, las justifi-
caré y propondré las hipétesis de
caracter mas general y, por tanto,
las expectativas mas generales de
respuesta. En segundo lugar, indi-
caré la estrategia de la investiga-
cion para la obtencion de la evi-
dencia empirica que permita dar
respuesta a esas preguntas, y co-
rmoborar luego las hipétesis. El pa-
so siguiente, y fundamental, sera
la exposicion sustantiva y detalla-
da de las hipotesis especificas y los
datos empiricos, lo cual sera el ob-
jeto de los siguientes apartados.

Mi argumento de orden mas ge-
neral es el siguiente. Espero que
estos agricultores hayan realizado
un considerable esfuerzo de inver-
sion en tierras, riegos, cambio de
cultivo y maquinaria, etc., con in-
tensidades diferentes segun las
condiciones regionales. Dado el
proceso de realizaciones, pero
también de dificultades crecientes

de estos ultimos anos, espero, sin
embargo, una combinacion de
arraigo, decision, momentum de
proyectos de inversion, junto con
expectativas oscuras e incertidum-
bres. Doy por descontado, dada la
cultura de la queja dominante en
el mundo rural, juicios pesimistas
sobre la rentabilidad actual de las
explotaciones, pero doy margen,
también, para un moderado opti-
mismo cara al futuro.

Busco el tipo o modelo de or-
ganizacion de la economia agraria
que estos agricultores consideran
deseable. Caben tres tipos: de eco-
nomia administrada, con protago-
nismo del Estado; de economia
corporativa, mediante algun enten-
dimiento entre el Estado y la pro-
fesion agraria, y de economia de
mercado. Por supuesto, cabe es-
perar dosis de los tres tipos, pero
la cuestion esta en determinar el
caracter determinante de uno u
otro. Sabemos que, de hecho, la
economia agraria depende enor-
memente de la intervencion regu-
ladora {y de las compras) del Es-
tado. Dada esa dependencia, da-
das las dificultades presentes, da-
do el desarrollo previsible del po-
tencial asociativo de los labradores
y dada la probable persistencia de
las ideas tradicionales en el cam-
po, cabe esperar la prevalencia de
un modelo corporativo, o quiza
corporatista-estatista, con un
margen concedido al mercado (8).
Resultara apasionante ver hasta
qué punto estos agricultores mo-
dernos postulan un ideal de eco-
nomia de mercado. En este punto
cabe esperar importantes diferen-
cias regionales.

He mencionado la expectativa
de un desarrollo del potencial aso-
ciativo agrario. Me explicaré. Creo
que el proceso de acumulacion de
recursos economicos es un aspec-
to de un proceso general de acu-
mulacion de recursos de todo ti-
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po, que han llevado a cabo estos
agricultores. Entre ellos, recursos
sociales {y organizativos), y recur-
sos culturales. Mas tarde, también
ha tenido lugar una acumulacion
de recursos politicos. Todos estos
procesos de acumulacion se han
influido reciprocamente. Los cam-
bios economicos han impulsado
una demanda de educacién eco-
némica y técnica; también han de-
bido incrementar experiencias aso-
ciativas, permitir y requerir viajes,
contactos con el exterior, etc. A
la participacion (tradicional entre
estos labradores) en la vida politi-
ca local, se han debido anadir,
pues, las experiencias organizati-
vas de cooperativas y, mas tarde,
de OPAS.

Espero también un tipo de iden-
tidad social que se encuentre en-
tre un modelo de empresario agra-
rio, y un modelo que llamaré de
profesional ({cuasi-profesional o
proto-profesional) agrario. El hecho
mismo de la indecision de las
OPAS, a la hora de definirse co-
mo profesionales o empresariales,
es un indicio de la resistencia de
los agricultores a considerarse em-
presarios. Pienso, en efecto, que
cabe esperar de ellos un tipo de
identidad mas proximo al de los
profesionales. La presentacion de
este modelo, y la elaboracion de
esta hipotesis, tendra lugar mas
adelante.

La hipotesis, en todo caso, de
esta prevalencia de una identidad
profesional, es coherente con un
modelo de organizacion agraria de
fipo corporatista, y conecta con la
hipo6tesis general de una demanda
de paridad de status (tipica de una
profesion) que esta clase hace a la
sociedad, y a la clase politica. En
mi explicacion, las tres piezas for-
man parte de un todo. Esta de-
manda iria mas alla de la mera de-
manda de paridad de rentas, y en
cierto modo daria sentido o expli-

caria la carga emotiva y simbolica
que subtiende esta demanda eco-
nomica.

De todo esto se deduce, a su
vez, la hipotesis general de una re-
lativa indeterminacion de las posi-
ciones politicas por los intereses
economicos. En contra de las ex-
pectativas tipicas del marxismo o
el neomarxismo de caracter instru-
mental o funcional, creo que exis-
te un grado crucial de desconexion
entre intereses y votos. Iguales (o
casi iguales) intereses desembocan
en votos completamente diferen-
tes dentro de la misma clase labra-
dora.

Recapitulo, pues, mi supuesto
orientador béasico. Caben dos ex-
pectativas tipicas. En primer lugar,
cabe imaginar que al término del
proceso de cambio o moderniza-
cion agraria los agricultores (semi)
tradicionales se convierten en «em-
presarios agrarios». Como tales: a)
postulan en medida muy importan-
te una economia de mercado; b)
se identifican como empresarios;
c) postulan una demanda general
de paridad de rentas con otras ca-
tegorias ocupacionales, y d) ajus-
tan sus preferencias politicas a sus
intereses econdmicos.

Pues bien, creo que ese mismo
proceso de transformacion y mo-
dernizacion, en condiciones simi-
lares a las espafiolas, da pie para
esperar que tales agricultores tien-
dan a convertirse, al menos duran-
te un tiempo relativamente amplio,
en «profesionales agrarios». Como
tales: a) postulan una economia re-
gulada o intervenida por el Estado
y la profesion agraria; b) se identi-
fican con arreglo a un modelo im-
plicito proximo al modelo profesio-
nal; c) operan vis a vis el resto de
la sociedad vy la clase politica, no
segun la logica estricta de la de-
manda de paridad de rentas o in-
gresos econoémicos, sino de una
demanda mas amplia de paridad

de status, y d) hacen compatibles
Sus intereses econGMICOS CON pre-
ferencias politicas muy diferentes,
elegidas, en Gltima instancia, se-
gun otros criterios (incluyendo en
primer lugar los criterios segun los
cuales articulan sus demandas de
status).

Notese que mi expectativa no
consiste en esperar que todos los
agricultores se comporten segin
ese modelo, sino que lo hagan con
una frecuencia significativamente
alta. La prevalencia, en su caso, de
este modelo es compatible con la
presencia, secundaria y subordina-
da, del modelo empresarial. (Que-
dando para una investigacion ul-
terior, en particular a través del
analisis de las diferencias por gru-
pos de edad, examinar la tenden-
cia previsible, al alza o al descen-
so, de cada uno de estos mode-
los. Queda también analizar el im-
pacto diferente de uno y otro mo-
delo entre los diferentes estratos
dentro de la clase labradora).

2. Estrategia de la
investigacion;
la muestra

Dados estos problemas y estas
preguntas, interesa centrar la aten-
cion en el core de agricultores que
se supone han tenido una respues-
ta adaptativa con éxito al reto de
los cambios econdmicos de los Ul-
timos ainos. Esto obliga a una do-
ble discriminacion, por regiones y
por estratos.

Por regiones, esto implica la ex-
clusion de la cornisa cantabrica, la
agricultura de montania, y la agri-
cultura de secano semiarida del in-
terior. De hecho, se han seleccio-
nado las seis agriculturas de Cuen-
ca del Duero, Rioja/Navarra, Lé-
rida, Levante, Almeria y Baja An-
dalucia, por motivos que se deta-
llan mas adelante. Se han seleccio-
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nado, a su vez, dentro de estas re-
giones, determinadas comarcas, y
en ellas se ha orientado la investi-
gacién hacia agricultura irrigada,
excepto en Cuenca del Duero y
Baja Andalucia, donde también se
ha tenido muy en cuenta el seca-
no (y solo secundariamente en
Rioja/Navarra y Lérida). El conjun-
to agregado de las provincias co-
rrespondientes tiene peso impor-
tante en la economia agraria del
pais. Tomando solamente las seis
provincias principales, su produc-
cion final agraria era aproximada-
mente el 20 por 100 del total del
pais en 1979.

En Cuenca del Duero (y concre-
tamente en las provincias de Va-
lladolid, Palencia y algunas comar-
cas de Leon) se han seleccionado
comarcas representativas de una
region que, como tal, produce cer-
ca del 30 por 100 del trigo, el 40
por 100 de la cebada y el 50 por
100 de la remolacha del pais, ha-
biendo doblado sus regadios entre
1970 y 1977 (0,4 millones de hec-
tareas), y duplicado, en general, su
rendimiento, tanto en secano co-
mo en regadio en ese periodo (9).

Rioja y Navarra estan orientadas
hacia riegos intensivos de produc-
ciones hortofruticolas, cuyo peso
en la produccion nacional es ex-
traordinariamente alto (s6lo Nava-
rra produce el 50 por 100 de los es-
parragos del pais, por ejemplo),
destinacos en buena parte a trans-
formacion (las dos provincias tie-
nen el 25 por 100 de la industria de
jugos y conservas vegetales en Es-
pafia) y a la exportacion (los pro-
ductos hortofruticolas son el se-
gundo renglon de nuestra expor-
tacion), por no mencionar la im-
portancia del vino de Rioja.

Lérida es la tercera provincia
agraria espanola, y esta orientada
hacia frutos de gran calidad (casi
el 30 por 100 de la produccién na-
cional de manzanas y peras}, ade-

mas de produccion ganadera in-
tensiva.

Valencia (Levante) es por si so-
la la primera provincia de Espafia
por su produccion agraria (cerca
del 5 por 100 del total); casi mo-
nopoliza los agrios (en naranja pro-
duce un 82 por 100}, que es el ren-
glén mas importante de las expor-
taciones agrarias, y aporta el 22 por
100 de la produccion nacional de
hortalizas.

Almeria es una provincia con un
crecimiento econdmico agrario
vertiginoso en los Ultimos afios (su
renta agraria se ha multiplicado por
catorce entre 1969 y 1979), gracias
a la aplicacion de una nueva tec-
nologia, y su orientacion hacia el
comercio exterior de cosechas ex-
tratempranas (su produccion de
tomate representa el 20 por 100 de
la del pais) (10).

En Andalucia se han selecciona-
do comarcas de las provincias de
Sevilla (la segunda provincia agra-
ria del pais) y Cadiz que, juntamen-
te con Cérdoba, se extienden por
una superficie de 3,56 millones de
hectareas, que producen el 11 por
100 del total nacional, y constitu-
yen una region que ha multiplica-
do sus riegos y diversificado su
produccion extraordinariamente en
los ultimos afios.

Por estratos, se ha hecho una
doble exclusion. Por arriba, de so-
ciedades capitalistas an6nimas vy
de terratenientes de varios miles de
hectareas. Por abajo, de agriculto-
res pequenos, siempre en trance
de convertirse en agricultores mar-
ginales. El objeto de la investiga-
cion son agricultores grandes y
medianos. Como tales se han ca-
racterizado aquellos que, por ejem-
plo, en la Cuenca del Duero, pue-
dan tener mas de diez hectareas de
riego (0 mas de 50 hectareas de
secano). En esa region el limite en-
tre medianos y grandes, se ha fi-

jado convencionalmente en las 30
hectéareas de riego. (Dentro de los
estratos de medianos y grandes, a
su vez, se han distinguido hasta un
total de cinco categorias). Estos in-
tervalos han sido adaptados a las
diferentes regiones segun diversos
criterios y tras discusiones con ex-
pertos locales o incluso tras elabo-
rar algunas contabilidades de ex-
plotacion in situ. Las estimaciones
o equivalencias son solo aproxima-
das. Baste decir que considero el
limite inferior de este grupo de
grandes y medianos agricultores el
constituido por quienes tienen el li-
mite ya mencionado de diez hec-
tareas de riego en Cuenca del Due-
ro, Lérida y Baja Andalucia, pero,
en cambio, tienen cinco hectéareas
de riego en Rioja/Navarra; 1,5 hec-
tareas de riego en Valencia, o una
hectarea de invernadero en Alme-
ria.

Disefiada la muestra con un ta-
mafio de c. 620 (613) individuos,
repartidos entre seis regiones, se
seleccionaron las provincias y co-
marcas y, dentro de ellas, los pue-
blos y unidades de poblacion (has-
ta un total de 195). Siguiendo un
procedimiento aleatorio, y tenien-
do en cuenta los diferentes estra-
tos economicos, se seleccionaron
los entrevistados (11).

Habida cuenta de estas carac-
teristicas de la muestra, entiendo
que los resultados son generaliza-
bles al conjunto de los agriculto-
res con similares caracteristicas de
las regiones en cuestion. No cabe,
sin embargo, extremnar la precision
en estas materias, dada la impre-
cision de nuestras estadisticas y
conocimientos sobre los mapas
econdmico-agrarios de las regiones
espaiiolas, aunque me parece ra-
zonable extender las conclusiones
al conjunto de la agricultura mas
dindmica de la Espaiia interior y
mediterranea.

De todas formas, teniendo tam-
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bién en cuenta la variacion de las
condiciones de todo tipo entre las
diferentes agriculturas, la investi-
gacion mantiene en su punto de
mira precisamente esa diferencia.
Exploro varias alternativas de inter-
pretacion y agregacion parcial de
estas regiones, que no son las mis-
mas cuando se refieren a la eco-
nomia, la cultura o la vida politi-
ca.

Ahora bien, ademas del interés
en si de esta poblacion de agricul-
tores dinamicos, propongo que se
considere a esta poblacion como
el centro de gravedad en la estra-
tegia de desarrolio de la agricultu-
ra espanola y el cambio de la so-
ciedad rural; que se la considere
«central» en la economia, la socie-
dad, la cultura y la politica rural.
En este caso, podemos entender
este estudio como el estudio de un
grupo limite, que puede iluminar
algunos rasgos importantes de
grupos en situaciones periféricas o
rezagadas (12).

Si centramos, pues, la atencion
en el core de agricultores que se
supone han tenido una respuesta
adaptativa, con éxito, al reto de los
cambios econdmicos de los (lti-
mos diez anos, podemos inferir,
dentro de ciertos limites: a) de sus
problemas, los problemas mas gra-
ves de agricultores con menos éxi-
to; b) de sus actitudes y estrate-
gias, las actitudes y estrategias, en
menor grado, apoyadas por menos
recursos y con un retraso tempo-
ral, de gran parte de los otros agri-
cultores (con resistencias al mer-
cado probablemente mayores, ha-
bitos asociativos probablemente
mas débiles, identidades profesio-
nales formuladas en términos mas
tradicionales, implicaciones en la
vida politica menores).

Naturalmente, esto es s6lo una
propuesta y una hipétesis que pue-
de y debe ser contrastada empiri-
camente, por ejemplo a través de

la investigacion de pequenos agri-
cultores. (Con este objetivo la in-
vestigacion principal ha sido segui-
da por una investigacion comple-
mentaria sobre una submuestra de
c. 100 agricultores pequefios en las
regiones de Cuenca del Duero,
Rioja/Navarra, Lérida y Baja An-
dalucia, cuyos resultados seran
discutidos en otro lugar).

itt. LA ECONOMIA:
LOGROS PASADOS
E INCERTIDUMBRES
FUTURAS

1. El esfuerzo inversor
de los ultimos aiios,
y algunas notas
marginales sobre la
presentacién que
los labradores hacen
del mismo

La estrategia economica de los
agricultores ha tratado de conse-
guir resultados econdmicos ata-
cando a la vez el doble frente de
la demanda y de la oferta, aumen-
tando producciones y reduciendo
costes. Preguntados sobre a qué
conceden en su estrategia mayor
atencion, el 50 por 100 menciond
en primer término los problemas de
demanda. Sin embargo, a la hora
de reconocer si como resultado de
sus operaciones la explotacion era
o no rentable, el 59 por 100 dijo
que no lo era, y, en este caso, pre-
guntados a su vez por qué, dieron
mayor peso a los problemas de
coste (54 por 100} que a los de pre-
cios (30 por 100). ¢Cémo se inter-
preta este reparto y esta oscilacion
de los acentos entre los dos obje-
tivos de la estrategia labradora?
Probablemente no como una con-
tradiccion, sino como el reflejo de
una secuencia tipica por la cual se
ha privilegiado, primero, la expan-
sion de la produccion, y, después,

se reconoce el relativo fracaso de
esa estrategia por no haberse sa-
bido o podido resolver el proble-
ma de costes. Pero observemos
los datos.

De hecho, el esfuerzo inversor
de estos agricultores ha sido enor-
me: en tierras, riegos, cambios de
cultivos, especies, maquinas. Dis-
ponemos de dos indicaciones:
una, relativa a la frecuencia de las
inversiones realizadas en los dlti-
mMos cinco anos; otra, al volumen
de algunas de esas inversiones
(comparando su superficie total y
sus superficies regadas, distribu-
ciones de cultivos y censo de ga-
nado hace diez afios y en la actua-
lidad, y fechando la antigtiedad de
la maquinaria). La estrategia inver-
sora depende mucho de la suma
de recursos disponibles y, por lo
tanto, varia entre los diferentes es-
tratos dentro de esta clase, entre
muy grandes y medianos agricul-
tores. Dejaré, sin embargo, esta
cuestion por el momento al mar-
gen. Me centraré en los agrega-
dos, y en las variaciones por regio-
nes.

Cuando se les pregunta por in-
versiones importantes realizadas en
los Gltimos cinco afos, el 43 por
100 de estos agricultores mencio-
na inversiones en maquinaria, en
torno al 20/25 por 100 inversiones
en tierra, riego y cambios de culti-
vos, vy no llegan a un 10 por 100
los que hablan de ganado. Por su-
puesto, bastantes de ellos hablan
de mas de una inversion.

Si se compara, por otra parte,
las menciones de adquisiciones de
tierra 0 de expansion de riegos,
con lo que sabemos que ocurre en
realidad, por los propios datos ci-
frados suministrados por los agri-
cultores, se observa que, en con-
junto, hay una correspondencia: al
24 por 100 de menciones corres-
ponden incrementos superficiales
€ incrementos de riego del orden
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del 15/17 por 100. Las variaciones
regionales en estas menciones re-
flejan aproximadamente los he-
chos, con la notable excepcion de
Cuenca del Duero. Aqui se detec-
ta lo que aventuro cabe interpre-
tarse como un rasgo cultural tipi-
co del labrador castellano, al me-
nos del castellano viejo. De hecho,
su esfuerzo real es relativamente
{por comparacidn a otras regiones)
mayor que la manifestacion o el re-
conocimiento de haber realizado
este esfuerzo. Estamos ante un fe-
nomeno de understatement, al
menos con relacién a las compras
y el riego de tierras.

Las menciones relativas a la in-
version en cambio de cultivos y ga-
naderia, asi como en maguinaria,
corresponden grosso modo con las
indicaciones facticas con que con-
tamos. Resalta el esfuerzo gana-
dero de Cuenca del Duero (Levan-
te y Almeria reconocen un esfuer-
zo inversor mucho menor en ga-
nado y maquinaria). Pero, siempre
en relacion con la cultura castella-
na antes aludida, interesa observar
el interés de estos agricultores en
resaltar ese esfuerzo inversor de
magquinaria. Lo menciona el 74 por
100 de ellos. ¢Reflgja esto un es-
fuerzo comparativamente mayor?
Tal vez si, aunque no tengo base
para asegurarlo con los datos dis-
ponibles. Pero llamo la atencién
sobre la posibilidad, por el momen-
to meramente especulativa, de que
haya un overstatement de lo per-
cibido como fuente de dificultades
y costos, que complementa el un-
derstatement de lo percibido como
logro. Si, en el contexto de una
presentacion de si mismo gue es
siempre una encuesta por entrevis-
ta, la obtencion de tierras es un or-
gullo, y la maquinaria una mezcla
de orgullo (sobre todo cara al pue-
blo) y de carga, es posible que, da-
da una orientacidon cultural ten-
dente a rebajar los triunfos y a
aumentar las dificultades, lo prime-

ro sea disminuido y lo segundo
magnificado. Pero veamos lo que
sabemos de las conductas efecti-
vas; en primer lugar, la inversion
en tierras, 0 mas en general, la ex-
pansion superficial de 1a explota-
cidn: su volumen: su distribucion
entre secanos y regadios; entre
propiedades y arriendos.

Hace diez afos estos agriculto-
res tenian c. 9.000 hectéareas de rie-
go;, diez afios después tenian
10.300: un incremento del 15 por
100. El incremento ha variado por
regiones: ha sido menor entre an-
daluces vy leridanos (incremento del
3,5 por 100}, medio entre levanti-
nos, riojanos/navarros y almerien-
ses (11/18 por 100), enorme en
Cuenca del Duero, donde se ha
mas que doblado en estos afos
{128 por 100). La superficie de se-
cano (cerca de 30.000 hectareas,
concentradas sobre todo en las
dos submuestras de Cuenca del
Duero y Baja Andalucia), ha
aumentado en torno al 18/20 por
100.

¢Como se ha distribuido esta
ampliacion de las explotaciones en-
tre compras y arriendos? Fijémo-
nos en los riegos. Tipicamente las
explotaciones tienen nueve déci-
mas partes de la superficie en pro-
piedad (88 por 100 versus 12 por
100 en arriendo). Esta situacion no
se ha alterado en lo fundamental,
aunque el aumento relativo de los
arriendos {23 por 100) ha sido al-
go mayor gue el de las compras
(14 por 100).

A la hora de observar las dife-
rencias de estrategias entre com-
pras y arriendos, las variaciones re-
gionales permiten explorar las dos
hipotesis siguientes. La eleccidon
estratégica entre compras y arrien-
dos puede verse afectada:

a) Primero, por la existencia de
un modelo ideal de explotacion en
propiedad, vigente entre la clase la-

bradora. Ocurre, en efecto, que alli
donde las superficies en propiedad
son relativamente menores (en
Cuenca del Duero, donde es el 76
por 100 de la explotacion, y en Rio-
ja/Navarra, donde es el 63 por 100)
es donde se da una estrategia pre-
ferente de expansion por compra
(en Cuenca del Duero un incre-
mento del 139 por 100 versus 85
por 100, y lo mismo ocurre en se-
cano, y en Rioja/Navarra 22 por
100 versus 14 por 100).

b) Segundo, por las caracte-
risticas de los mercados de tierra.
Y aqui ocurre también que los he-
chos parecen prima facie consis-
tentes con esta hipotesis. Las in-
vestigaciones sobre mercados de
tierra parecen indicar precios mas
altos en Almeria que en Sevilla y
en ésta que en Valladolid (13). Se
sabe también que, de todos los
agricultores de esta encuesta, s6-
lo los de Levante ven con mode-
rada satisfaccion los precios y las
condiciones de sus mercados de
tierras.

Esos agricultores han realizado
experimentos importantes en cam-
bios de cultivo, con las inversiones
y arreglos que llevan consigo. Si
se compara la distribucion de cul-
tivos en riego hace diez afos y
hoy, los cambios afectan como mi-
nimo a un 12 por 100 de la super-
ficie. En Cuenca del Duero la re-
molacha ha caido de modo impor-
tante (del 41 al 32 por 100), a fa-
vor de cereal-pienso (c. 20 por 100
hoy), manteniéndose la alfalfa. La
caida de la remolacha ha sido mu-
cho menos pronunciada en la Ba-
ja Andalucia (c. 14 por 100 hoy) y
Rioja/Navarra (2,8 por 100). La al-
falfa ha aumentado ligeramente en
Rioja/Navarra {c. 10 por 100 hoy),
Lérida (14 por 100), e incluso Baja
Andalucia (3 por 100). La expan-
sion del cereal en el regadio cas-
tellano es excepcional: la téni-
ca general es caer muy pronuncia-
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damente en Lérida (de 48 a 38 por
100), y menos en Rioja/Navarra
{hoy 29 por 100) y Baja Andalucia
{s6lo 2 por 100). Por otro lado, Rio-
ja/Navarra (c. 25 por 100), Lérida
{15 por 100) y Baja Andalucia (6
por 100) tienen superficies aprecia-
bles de maiz, que se han mante-
nido.

Los frutales han aumentado a
casi el doble en general. Lérida ha
ampliado del 17 al 29 por 100 de
su superficie. En escala méas pe-
quenia los esfuerzos mas importan-
tes se han hecho en Baja Andalu-
cia (hoy 8 por 100), Rioja/Navarra
(5 por 100) y Levante (4 por 100).
Leguminosas y sobre todo verdu-
ras han aumentado en Almeria
{donde las verduras cubren el 60
por 100 de la superficie, y donde
su expansion se ha hecho a costa
de la uva), Rioja/Navarra (verdu-
ras: 15 por 100} y Levante.

El caso de los citricos varia por
regiones. Han aumentado ligera-
mente en Almeria. Han descendi-
do claramente en Baja Andalucia
(al 12 por 100) y en Levante, don-
de, sin embargo, con un 73 por
100, siguen siendo el cultivo prin-
cipal. De todos modos, este des-
censo en la superficie puede haber-
se visto méas que compensado por
el esfuerzo de transformacion va-
rietal que ha tenido lugar durante
estos ultimos afios (14). Por ulti-
mo, el algodon ha mantenido (o
reforzado ligeramente) su posicion
preeminente en los regadios de Ba-
ja Andalucia.

Si se compara la superficie de
secano hace diez afios y hoy, apro-
ximadamente un 10 por 100 de la
superficie ha cambiado de cultivos,
sobre todo en Cuenca del Duero
y Baja Andalucia. El rasgo princi-
pal ha sido un ligero descenso del
cereal, que cubre la contraccion de
trigo vy la expansion de la cebada
y cereales-pienso. El girasol habria

caido en Cuenca del Duero, y
aumentado en Baja Andalucia (17
por 100 de la superficie hoy). El oli-
vo habria caido en Baja Andalucia
{y Lérida); mientras que la vina ha-
bria aumentado en Rioja, y el al-
mendro en Rioja/Navarra y Lérida.

2. Estrategias econdmicas
individuales cara a los
mercados de productos
y factores
de produccién

Estos agricultores orientan sus
producciones hacia mercados de
muy diferentes caracteristicas, se-
gln la naturaleza de sus cultivos.
Con relacién a muchos de ellos el
Estado juega un papel principal,
bien como regulador de los precios
{fijos o de garantia), bien como di-
recto comprador del producto. Pe-
ro en esto las variaciones regiona-
les son muy grandes. Si nos fija-
mos en el primer producto de es-
tos labradores (y los resultados no
varian sustancialmente si nos ate-
nemos al conjunto de los tres pri-
meros productos, excepto que
aumenta ligeramente la parte que
va al mercado libre), observamos
variaciones grandes, pero casi
siempre (la excepcion es Almeria),
dentro de la tonica general de un
peso enorme de los precios fijos o
de garantia. Solo en Almeria la
gran mayoria (83 por 100) envia su
producto principal al mercado libre.
En Levante un tercio lo envia al
mercado regido por precios libres,
y casi la mitad a otro con precios
de garantia. Rioja/Navarra y Léri-
da ocupan la posicion intermedia:
en Lérida, el mercado libre es im-
portante, pero también lo es el de
precios fijos; en Rioja/Navarra, la
mayor parte se orienta casi por mi-
tades hacia mercados de precios
de garantia y de precios libres. Fi-
nalmente, Baja Andalucia y Cuen-
ca del Duero orientan sus produc-

tos principales hacia el mercado de
precios fijos, o al menos regulados
por el Estado (sobre todo Baja An-
dalucia).

Ahora bien, la dependencia del
Estado no se limita a los precios,
sino que se extiende a las com-
pras. Partes muy considerables de
la produccion de la Cuenca del
Duero y Baja Andalucia, Rioja/Na-
varra y Lérida son compradas por
el Estado. Partes importantes de la
produccion en esas mismas regio-
nes se comercializan a través de
cooperativas (sobre todo en Baja
Andalucia). Empresas transforma-
doras (conserveras, por ejemplo)
mayoristas y minaoristas absorben
casi la totalidad de la produccion
de Levante y Almeria; una parte
sustancial de la de Lérida, Cuen-
ca del Duero y Rioja/Navarra, y
una parte minima de la de Baja An-
dalucia {cuadro n.° 1).

Por razon de sus experiencias de
mercado, se observan asi tres ti-
pos de agriculturas. Con mayor ex-
periencia directa, Almeria y Levan-
te. Con una experiencia menor,
amortiguada por la regulacion es-
tatal de los precios y las compras
de Estado y cooperativas, la Cuen-
ca del Duero y, sobre todo, Baja
Andalucia. Entre unas y otras, en
posicion intermedia, Rioja/Navarra
y Lérida.

Naturalmente, caben varias es-
trategias de accion colectiva para
asegurar que estos mercados fun-
cionen de modo que se obtengan
mayores beneficios. Se puede in-
tentar mejorar los precios fijados o
garantizados por el Estado. Los
agricultores lo han intentado de va-
rias maneras. Una de ellas ha sido
a través de las OPAS. Baste aqui
decir que las tasas de afiliacion a
OPAS entre estos agricultores son
relativamente grandes, y conside-
rable el valor potencial que se atri-
buye a las mismas, aungue las juz-
gan por el momento ineficaces y
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de poca confianza. Caso de no po-
der conseguir que el Estado fije los
precios deseados, de aqui se si-
guen descontentos expresados por
lo pronto en criticas al gobierno:
criticas que en el terreno de la po-
litica de precios son unanimes.

Queda, en fin, el efecto a con-
seguir a través de las cooperativas.
Se confia en ellas ante todo para
mejorar los precios (y esto parece
corroborado por los resultados de
una investigacion de Cruz Roche)
(15). La afiliacion es significativa-
mente grande (el 55 por 100 son
miembros, sobre todo en Rio-
ja/Navarra y en Lérida; en mucha
menor medida, en Almeria). Su
presencia es visible, a veces impor-
tante, pero no domina los merca-
dos agrarios.

Por lo que se refiere a los mer-
cados de los factores de produc-
cion, conviene ver por separado

los de tierras, capitales y trabajo |

(aparte los de insumos agrarios,
magquinaria, piensos, fertilizantes,
etc., en los que no entraré). Sa-
bemos que los agricultores han he-
cho un importante esfuerzo en

compras de tierras (en compras o
en arriendos, segln los casos). Las
dificultades encontradas en este
proceso deben reflejarse en las
mencionadas hoy: salvo en Levan-
te, hay un clamor general de es-
casez de tierras a precios conside-
rados razonables. Una forma de
obviar esta dificultad ha sido via
créditos. Estos agricultores pare-
cen haber hecho amplio uso de la
financiacion externa: en torno a
dos tercios de los agricultores han
hecho inversiones de capital en los
ultimos cinco afos (con la excep-
cion de Levante, donde solo el 30
por 100 ha acudido a la financia-
cion exterior).

Ahora bien, como puede verse
en el cuadro n.° 1, en las fuentes
de esta financiacion externa, el pe-
so del Estado y las Cajas es impor-
tante. Independientemente del vo-
lumen, que no conocemos, se sa-
be por la encuesta que en torno al
68 por 100 de los agricultores in-
versores han obtenido créditos del
Estado, otro porcentaje similar de
las Cajas, y un 17 por 100 de la
Banca. El crédito oficial parece te-

ner peso preponderante en Cuen-
ca del Duero y Lérida (aunque
también importa en ellas el peso de
las Cajas); las Cajas predominan en
Rioja/Navarra (sobre todo Cajas de
Ahorros), y Almeria (sobre todo
Cajas Rurales). La importancia de
créditos oficiales y Cajas se equili-
bra en Baja Andalucia. En Levan-
te el menor recurso a créditos se
nutre sobre todo del crédito oficial.
La banca privada tiene importan-
cia en Cuenca del Duero (y menor
en Lérida y Baja Andalucia).

Por todos los indicios, Cuenca
del Duero ha hecho un recurso al
crédito mucho mayor que el res-
to, lo que parece confirmar lo que
sabemos de su expansion de tie-
rras y riegos, y lo que los agricul-
tores dicen de su inversion en ma-
quinaria. Bien por el hecho de re-
currir menos al crédito en general
{caso de Levante), bien por el de
recurrir mas a otras instituciones
(las Cajas en el caso de Almeria),
Levante y Almeria dependen me-
nos del Estado para su captacion
de capital.

Las quejas sobre el mercado de

CUADRO N.° 1

REGIMEN DE PRECIOS, DESTINO DE LAS VENTAS Y FUENTES DE CREDITO DE LOS AGRICULTORES
e S e S e R e R e e e |

Régimen de precios en que venden
el primer producto
(%)

Destino de las ventas
del primer producto
(%)

Fuentes de Crédito
(%)

- ) . Coope- _Empregéirios . o Banca

Fijo De garantia Libre Estado o Totf)’;’zyc'?;re;ez Oficial Cajas(*) pr?\giia
Cuenca del Duero Y| 24 22 39 15 43 59 43 19
Rioja/Navarra .... 23 32 37 46 15 36 28 58 4
Lérida ........... 44 4 47 26 22 48 47 28 12
Levante ......... — 44 35 = 12 85 8 3 =
Almeria ......... 6 1 83 9 7 81 16 27 1
Baja Andalucia 76 9 8 32 45 19 22 21 7/

TOTAL ....... 36 20 36 26 21 51 311) 31N 8(1)

Fuente: Encuesta a Empresarios Agrarios (ESA-83). Fundacién FIES.

(*) de Ahorros y Rurales.

(1) Sobre el total de agricultores, no sobre el total de inversores.
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capitales y la disponibilidad de cré-
ditos hoy son muy fuertes. Proba-
blemente recogen el eco de que-
jas recurrentes del pasado proxi-
mo. Asi se dice con casi unanimi-
dad que los créditos son excesiva-
mente caros y excesivamente cor-
tos de tiempo. Se critica igualmen-
te, de modo acerbo, la politica de
créditos del Ministerio de Agricul-
tura de los ultimos cinco afos.

Finalmente, parece ténica gene-
ral una escasa preocupacion y
atencion por el problema de los
costes de trabajo, excepto en Ba-
ja Andalucia (pero incluso aqui sin
gran dramatismo). En los dltimos
diez afios ha habido un 8 por 100
del descenso en la mano de obra
permanente; probablemente el
descenso fundamental tuvo lugar
en el decenio anterior. Hoy dia, el
tema salarios no es mencionado
entre las causas principales de la
baja rentabilidad de la explotacion
(excepto en Baja Andalucia). De
hecho, tampoco tienen los agricul-
tores experiencia de negociacion
directa con los sindicatos obreros
(19 por 100}, salvo los agricultores
andaluces (50 por 100). De esa fal-
ta de temor y de esta ausencia de
experiencia directa, tal vez se de-
duce la mezcla de benevolencia e
indiferencia con que los agriculto-
res consideran a los sindicatos:
piensan gue su existencia es reco-
mendable (65 por 100), pero que
carecen de importancia {solo el 34
por 100 les atribuye mucha influen-
cia).

3. Balance, proyectos
y expectativas futuras

A primera vista, el balance de
los resultados economicos, segin
los agricultores, es muy negativo.
Piensan que la explotacion ha ido
a menos en los ultimos cinco afios
(la diferencia entre porcentajes de
pesimistas y optimistas es de —13

puntos); y piensan que hoy dia no
es rentable (la diferencia aqui es
también de — 13 puntos). La ex-
plicacion de esta baja rentabilidad
no esta, desde luego, en la deman-
da, que ha ido a mas (+30 pun-
tos), sino en la evolucion de pre-
cios y, sobre todo, de costes.

Este balance critico debe situar-
se, sin embargo, en el contexto de
otros varios datos. Es, por lo pron-
to, compatible con el proceso de
considerable acumulacion de pa-
trimonio (en tierras, riegos, maqui-
nas, etc.) que ya hemos visto. Es
también compatible con una ele-
vacion importante de niveles de
consumo. En estos momentos, el
80 por 100 de los agricultores tie-
ne coche (y de ellos un 15 por 100
dos o mas coches); el 72 por 100
dispone de casa propia, y dispone
de numerosos signos, tanto de
confort material como de status,
tales como television en color (60
por 100), nevera (98 por 100), la-
vadora (90 por 100), lavaplatos (18
por 100). Dispone, asimismo, de
teléfono (52 por 100). Correlativa-
mente con ello han hecho inver-
siones culturales importantes en la
educacion de los hijos.

Esa experiencia positiva de acu-
mulacion de recursos ha reforza-
do mas lo que siempre tuvieron:
un alto grado de arraigo y compro-
miso con su profesion de agricul-
tores. Veremos este terna con mas
detalle méas adelante; pero aqui
baste sefialar que el 70 por 100 no
dejaria hoy la agricultura bajo nin-
guna circunstancia.

Su arraigo en la profesion se ve
reforzado igualmente por su arrai-
go en el pueblo. El 90 por 100 no
saldria del pueblo en que vive. Es-
ta vinculacion de los agricultores
a la comunidad local es mayor que
la de otros miembros de la misma.
Ya se vio en la época de la grave
emigracion de los sesenta. Pero se
observa también comparando sus

respuestas con las de una mues-
tra de poblacién rural en una en-
cuesta de 1981, promovida por la
Fundacion FIES: en este caso as-
cendia al 33 por 100 el porcentaje
de quienes estaban dispuestos a ir-
se del pueblo (16). Por otro lado,
sin duda, este arraigo de los agri-
cultores esta en relacion con la per-
cepcion que ellos tienen del pue-
blo, del clima social del mismo, de
su evolucion reciente, de su poli-
tica local. En conjunto, estos jui-
cios son positivos: 78 por 100, 72
por 100 y 79 por 100, respectiva-
mente.

Lo cierto es que el balance cri-
tico no es oObice para una volun-
tad decidida de seguir en la agri-
cultura y de seguir invirtiendo en
ella. Preguntados sobre qué des-
tino darian al excedente, caso de
tenerlo, la respuesta es volcarlo en
primer lugar en la explotacion agra-
ria (comprando tierras, moderni-
zando la explotacion). Mas aun,
preguntados por sus proyectos de
inversion para los préximos cinco
afios, responden afirmativamente
anticipando un nivel de inversion
semejante, si se compara la fre-
cuencia de las inversiones pasadas
y de las proyectadas {y se hace,
por tanto, abstraccion del volumen
de las mismas), al del pasado. Con
estas reservas, la comparacion su-
giere que la estructura de estas in-
versiones, sin embargo, varia sen-
siblemente. Descenderian las inver-
siones en maquinaria. Parece que
en esto los agricultores sienten es-
tar tocando un techo. De hecho,
un 46 por 100 piensa que su ma-
quinaria actual estd infrautilizada.
Aumentaria, en cambio, la compra
de tierras, y ello a pesar de los pre-
cios de la tierra, que se conside-
ran extremadamente caros. Se
mantendria posiblemente el interés
por el riego y el cambio de culti-
vos; aumentando también, clara-
mente, el interés por el ganado.

Esta voluntad de invertir se mue-
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ve en el marco de unas expectati-
vas complejas. Por un lado, hay
expectativas optimistas respecto a
la demanda en los proximos cin-
co anos. Un tercio piensa que, si-
guiendo la linea del pasado, ira a
mas y s6lo un 14 por 100 espera
su caida. A mas largo plazo, la en-
trada en el Mercado Comun, un
tema al que dedican considerable
atencion, no suscita, en general,
grave preocupacion, sino mas bien
moderado optimismo.

Sin embargo, hay otras expec-
tativas inmediatas respecto al mer-
cado de tierras y de capitales, y las
posibilidades, por tanto, de reali-
zar los proyectos de inversion,
donde las dificultades no parecen
facilmente superables. La preocu-
pacion sobre el precio de la tierra
y los créditos es general. En cam-
bio, las expectativas sobre la poli-
tica agraria no parecen demasiado
oscuras. Hay algo de ironia, sin
embargo, en esta apreciacion. Por-
que el argumento de los agriculto-
res viene a ser éste: la politica agra-
ria de los Gltimos afios es tan ma-
la que dificilmente lo que venga
puede ser peor.

El juicio negativo sobre la politi-
ca anterior se detecta en dos tipos
de juicios: primero, los juicios so-
bre las politicas agrarias especifi-
cas en los Ultimos aifos. Segun es-
to, el 62 por 100 considera negati-
va la politica del Ministerio de Agri-
cultura de los ultimos cinco afos
sobre el acceso a los créditos; el
89 por 100 considera negativa es-
ta politica respecto a los precios de
los carburantes; el 78 por 100, la
politica de negociacion de precios
agrarios; el 61 por 100, la politica
de promocion a las exportaciones
agrarias; el b8 por 100, el control
de las exportaciones agrarias; el 59
por 100, el control de la calidad de
los productos agrarios (con nume-
rosas no respuestas a estas Ultimas
preguntas). Segundo, la valoracién

sobre la politica general del minis-
terio. Sobre una escala de cero a
diez se le otorga un valor de 2,3
puntos. En esas circunstancias,
preguntados los agricultores si es-
peran que la politica del futuro (es
decir, entonces, del gobierno so-
cialista) serd mejor, igual o peor
que la anterior, creen que sera me-
jor el 43 por 100 (versus un 22 por
100 igual y un 18 por 100 peor).

La consecuencia Ultima de la
ponderacion entre todas estas ex-
pectativas diversas, ese balance de
rentabilidad (critico) y de acumu-
lacion de recursos (positivo), y este
compromiso moral con la profe-
sion, es que los agricultores ven su
futuro profesional en los proximos
cinco anos con moderado optimis-
mo (60 por 100 vs. 37 por 100 con
pesimismo). Su optimismo es me-
nor (46 vs. 48 por 100) respecto al
futuro del pais.

Si se analizan los resultados re-
gion a region, y se compara el ba-
lance de la rentabilidad hoy (indi-
ce de la diferencia entre rentables
y no rentables), la evolucion de es-
ta rentabilidad de estos afos (in-
dice de la diferencia entre «a mas»
y «a menos»), la evolucion de la
demanda (indice de la diferencia
entre «creciente» y «decreciente»)
y el grado de preocupacion por los
costes (indice de la diferencia en-
tre «atribuciones a los precios de
la mayor responsabilidad de {a ba-
ja rentabilidad de la explotacion»
y «atribucion a los costesy), se lle-
ga a la conclusion, logica, de que
alli donde la demanda ha ido a mas
y la preocupacion por costes es
menor, el resultado parece mas
positivo. Pero lo que esto signifi-
ca para las diversas regiones es lo
siguiente. En Baja Andalucia (don-
de los precios estan garantizados
y los costes son relativamente ba-
jos) los resultados son bastante su-
periores al resto. En Levante, los
agricultores hacen un balance lige-

ramente positivo (su demanda
evoluciona ligeramente al alza, y su
preocupacion por los costes es pe-
quena), y en Lérida y Rioja/Nava-
rra lo hacen ligeramente negativo
{con demanda al alza, pero preo-
cupacion por costes considerable).

Los peores resultados se dan en
Cuenca del Duero, con una de-
manda favorable, pero con una
preocupacion por costes muy alta
(influyendo probablemente en es-
ta preocupacion de los agriculto-
res las compras masivas de tierra,
los arriendo altos y el problema de
la infrautilizacion de la maquinaria),
y en Almeria, con un alza muy mo-
derada de la demanda y una preo-
cupacion por costes muy alta.

Aun cuando Cuenca del Duero
y Almeria tienen una sensacion de
dificultad mayor que las otras re-
giones, participan en los sentimien-
tos unanimes de arraigo en la pro-
fesion (algo menor en la de Alme-
ria), y la comunidad local (algo me-
nor en los pueblos grandes de Baja
Andalucia y Levante). Todos, tam-
bién, tienen un nivel relativamen-
te alto, semejante al del pasado,
de proyectos de inversion, pero, de
modo consistente con el hecho de
arrojar un balance algo més posi-
tivo que el resto, sélo los agricul-
tores de Baja Andalucia y Levan-
te tienen mas proyectos de adqui-
sicion de tierras que el resto, y de
reducir menos que los demas los
proyectos de compra de maquina-
ria.

Al examinar el futuro, la actitud
con la que los agricultores se en-
frentan a él, es necesario relacio-
nar esta actitud con el conjunto de
factores a los que cabe atribuir una
influencia sobre la misma. Tales
factores son la tendencia pasada,
la expectativa de la demanda fu-
tura, la expectativa ante la integra-
cion en el Mercado Comiin, la ex-
pectativa ante la politica de futuro
y las expectativas de futuro en ge-
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neral del pais. Estos factores pue-
den compensarse unos con otros,
hasta cierto punto. En el caso que
nos ocupa, resalta ante todo el pe-
simismo de Cuenca del Duero: en
él inciden la tendencia pasada, pe-
ro también expectativas oscuras
con relacion al Mercado Comuin,
la politica agraria y (por razones
gue desbordan las cuestiones eco-
nomicas) el futuro del pais. Todo
ello mas que compensa el optimis-
mo con que se observa la evolu-
cion futura de la demanda (ver
cuadro n.° 2). En el caso de Alme-
ria, el ligero pesimismo obedece
también a cuestiones econoémicas
(el peso de la dependencia exterior,
matizado por la expectativa de de-
manda algo favorable y el consi-
derable optimismo con relacion al
Mercado Comun) y politicas (tam-
bién hay aqui una preocupacion,
menor que en Cuenca del Duero,
por el futuro de Espafia, aunque
no por la politica agraria). Las otras
regiones presentan al tiempo una
tendencia pasada menos negativa,
expectativas de demanda futura
optimistas, expectativas modera-
damente optimistas respecto al
futuro de la politica agraria y al
futuro del pais (excepto Rioja/Na-
varra).

IV. LOS MODELOS
DESEABLES
DE ORGANIZACION
DE LA ECONOMIA
AGRARIA: ESTADO,
CORPORATISMO Y
MERCADO

Sabemos la organizacion del
mercado agrario vigente: una en la
que la explotacion agraria decide
y realiza su actividad sometida a la
doble influencia del Estado y del
mercado, influencia que se repar-
te seglin sean los cultivos vy las fa-
ses del proceso de produccion y
distribucion. Intentando contrastar
esta influencia, aparecen, con ca-
racter secundario, organizaciones
agrarias de varios tipos, que a su
vez condicionan al agricultor indi-
vidual. ¢Cual es el modelo desea-
ble desde el punto de vista de los
agricultores? ¢Preferirian una orga-
nizacion en la que el Estado cobra-
ra mayor relevancia, o el mercado,
o las propias organizaciones pro-
fesionales? Tedricamente, el mo-
delo puede incorporar mayores o
menores dosis de estatismo, de
corporatismo (entendiendo por tal
un entendimiento o pacto entre el
Estado y las corporaciones profe-

sionales) y de economia de mer-
cado.

Lo primero a sefialar es la impor-
tancia del reconocimiento de la ex-
plotacion individual o familiar co-
mo piedra angular de toda la or-
ganizacion. El ideal de la explota-
cion familiar es compartido casi
universalmente. Su deseabilidad es
invocada por todos (incluidos, sea
dicho aqui incidentalmente, los
agricultores grandes, muy gran-
des). E152 por 100 cree que su de-
saparicion tendria terribles conse-
cuencias. El 70 por 100 cree que
el ideal de agricultura es una que
se realiza en torno a explotaciones
familiares (aunque sin precisar la
dimension de las mismas), a lo que
cabria afiadir un 17 por 100 que en-
tiende ese ideal como combinan-
do la explotacion familiar con la
gran empresa.

Ahora bien, supuesta esta op-
cion inequivoca y fundamental por
la agricultura privada o particular,
por la propiedad privada de los me-
dios de produccion agrarios, ¢co-
mo se articula esto con Estado,
corporaciones y mercado? Las res-
puestas indican que para estos
agricultores el ideal de la agricul-
tura esta en un contexto estructu-

CUADRO N.° 2

EXPECTATIVAS DE FUTURO DE LOS AGRICULTORES
T T e s T e e W G e T

Evolucion de Ja
rentabilidad

Expectativas ante

Expectativas ante

Expectativas ante

Expectativas ante

durante los la demanda Ia integracién en Ja futura politica Expectativas ante el el futuro
Oltimos afios futura el Mercado Comun agraria el futuro del pais profesional
Cuenca del Duero — 31 2,8 - 1,2 0,4 — 24 — 1,0
Rioja/Navarra .. .. — 0,7 1,1 2,5 3,9 - 1,8 2,5
Lérida ........... - 1,9 2,0 2,6 2,2 2,0 4,6
Levante ......... 0,3 1.7 4,3 1.7 0.1 3,4
Almeria ......... — 3,7 1,4 3,3 3.3 - 1,0 — 0,1
Baja Andalucia ... 0,7 3.4 2,8 3.7 1,2 3.8
TOTAL ....... - 13 1,8 2,2 25 — 0,2 2,3

Fuente: ESA - 83.
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ral no de mercado libre, sino de
mercado ampliamente regulado e
intervenido por el Estado, de
acuerdo con los agricultores. Quie-
ren reformas de la situacion actual,
pero no en la direccion de una ge-
neralizacion de la liberalizacion de
los mercados de inputs y outputs
agrarios. Quieren mayor eficiencia
en el Estado, y mayor flexibilidad
en el Estado: lo que supone susti-
tucion de precios fijos por precios
de garantia, y mayor participacion
de las OPAS. En general, desean
un desarrollo del potencial asocia-
tivo agrario.

La importancia atribuida en prin-
cipio al Estado se expresa de mul-
tiples modos: por ejemplo, pregun-
tados qué es lo mas importante pa-
ra el futuro de la agricultura, un 72
por 100 contesta que ese futuro
depende sobre todo de una bue-
na planificacion. Todas las regio-
nes dan respuestas semejantes,
con la significativa excepcion de
Levante (donde el porcentaje des-
ciende al 49 por 100). Se critica
ciertamente la politica agraria del
gobierno, como hemos visto. Un
89 por 100 critica también la desa-
tencion relativa del gobierno hacia
la agricultura, en comparacion con
la que concede a la industria y los
servicios. Un 81 por 100 lamenta
lo que en parte parece una conse-
cuencia de ello: el retraso de la
agricultura, su papel de pariente
pobre, con relacion a los otros sec-
tores. Pero este sentimiento no ha-
ce sino exaltar, al parecer, el ideal
de una intervencion mayor y me-
jor.

Buena prueba de ello se obtie-
ne al contrastar la situacion actual
y la situacion ideal respecto a la co-
mercializacion del producto princi-
pal de los agricultores {cuadro n.°
3). Una tras otra todas las regio-
nes contestan postulando el ideal
de la regulacion de precios, aun-
que por comparacion a la situacion

actual incrementan sensiblemente
la importancia que conceden a los
precios de garantia (a costa de los
precios fijos). Pero lo cierto es que
el 74 por 100 quiere ver su produc-
to principal operando en un mer-
cado de precios fijos o de garan-
tia.

Tenemos, pues, un ideal de re-
gulacion estatal bastante genera-
lizado. Levante es la excepcion,
COn una mavyor importancia dada
al mercado, y minima a los precios
fijos; aunque debe observarse que
el grueso de sus preferencias va
hacia los precios de garantia. Rio-
ja/Navarra y Lérida participan en
menor medida de ese interés por
los precios fijos. Esa diferencia pa-
rece corresponderse con la mayor
0 menor experiencia de los agricul-
tores de las diferentes regiones con
los mercados libres; la excepcion
de Almeria a este respecto pudie-
ra interpretarse como un resulta-
do de factores adicionales: las es-
peciales dificultades econdmicas
en que se encuentra, y la ausen-
cia de una tradicion agraria.

Pero un matiz muy importan-
te a anadir, que obliga a rectificar
la conclusion de estatismo, es la

esperanza puesta, dentro de cier-
tos limites, en el asociacionismo
agrario. En primer lugar, las coo-
perativas. Un 55 por 100 pertene-
ce a cooperativas (bastantes mas
en Rioja/Navarra y Lérida, en tor-
no al 65 por 100, y muchos me-
nos en Almeria: el 12 por 100).
Aqui cabe afiadir otro 14 por 100
que dice estar considerando la po-
sibilidad de su incorporacion. El ni-
vel de satisfaccion por el funcio-
namiento de las cooperativas es re-
lativamente alto: un 72 por 100 de
los miembros declara estar satis-
fecho. Ademas, se coloca a la coo-
perativa en primer lugar entre los
instrumentos con los que se pue-
de contar para conseguir mejores
precios, e incluso para reducir cos-
tes. El potencial para su desarro-
llo parece evidente, con la sola (pe-
ro importante) reserva de sus difi-
cultades intrinsecas (liderazgo y or-
ganizacion) y técnico-legislativas
para su entrada en el terreno de la
transformacion de los productos
agrarios.

En segundo lugar, las OPAS.
Las OPAS en Espaiia son, por el
momento, y tomadas en su con-
junto (con notables excepciones
sectoriales y regionales), débiles,

o Ry e

CUADRO N.° 3

e e

REGIMEN DE PRECIOS DEL PRIMER PRODUCTO QUE CONSIDERAN
IDEAL LOS AGRICULTORES
e e

Fijo (%} De garantia (%} Libre (%)
Cuenca del Duero ......... 48 35 12
Rioja/Navarra ......... 21 64 10
Lérida ................ 38 38 13
Levante ............... 9 48 22
Almeria ............... 46 28 1
Baja Andalucia ........ 59 1 1

TOTAL ... .......... 38 (301 36 {26)* 13 (36)*

Fuente: ESA - B3.

* Las cifras entre paréntesis indican el régimen real de precios del primer producto y se inclu-
yen a efectos de comparacion con la distribucion que perciben como ideal
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divididas e ineficientes. Sin embar-
go, la tasa de afiliacion (no con-
trastada) de estos agricultores pa-
rece relativamente alta: en torno a
un 38 por 100. Cierto que los jui-
cios que se hacen sobre ellas en
la actualidad son muy criticos. El
66 por 100 de los agricultores las
consideran ineficientes; el 64 por
100 piensan que estan manipula-
das politicamente, y el 52 por 100
carecen de confianza en ellas. A
pesar de todo, ocurre que las
OPAS indican un ideal a alcanzar:
el 67 por 100 entiende que es ur-
gente y necesaria su consolida-
cion.

Pero cabe ir mas lejos y pregun-
tarse por el papel ideal que estas
OPAS deben cumplir en la orga-
nizacién de la agricultura. Se ha
preguntado, pues, a los agriculto-
res su acuerdo con las tres frases
siguientes. Cada una de ellas apun-
ta a un modelo distinto de la or-
ganizacion de la economia agraria,
caracterizada por el intervencionis-
mo estatal, el control por las cor-
poraciones agrarias y el mercado
libre. En rigor, las dos primeras no
son incompatibles si el control de
la corporacion se lleva a cabo co-
mo control de , 0 en combinacion
con, el 6rgano estatal. He aqui las
frases y las respuestas.

1) «Todos los productos
agrarios sin excepcion deberian es-
tar protegidos e intervenidos por el
FORPPA, como va lo estén los ce-
reales y otros productos»: 64,1 por
100.

2) «Llas organizaciones de agri-
cultores deberian controlar muchas
de las actividades e iniciativas que
hoy controla el Estado»: 71,8 por
100.

3) «Lo mejor es que cada agri-
cultor tenga la mayor flitertad de
movimientos posible, con el mini-
mo control, tanto del Estado co-
mo de las propias organizaciones
de agricultores»: 35,2 por 100.

Los resultados corroboran la im-
presion que se deduce de las in-
formaciones anteriores. El tema
dominante es el de estatismo/
corporatismo, aunque no cabe ol-
vidar el 3b por 100 gue insiste en
la autonomia de los agricultores in-
dividuales, operando en el merca-
do. Levante confirma claramente
su caracter diferencial: de agricul-
tores orientados no solo de hecho,
sino ideal o normativamente hacia
el mercado. A cierta distancia, en
esta direccion, pudiera moverse
Lérida. El resto se sittia solidamen-
te en torno al ideal del estatismo
corporatista (cuadro n.° 4).

Naturalmente, este ideal de es-
tatismo corporatista, o de corpo-
ratismo a secas, parece perfecta-
mente compatible con la aspiracion
a la entrada en un Mercado Co-
mun dominado por el entendi-
miento, desde luego cada vez mas
dificil, entre los estados y las cor-
poraciones profesionales. Ello se
combina con las, al parecer, esti-
mulantes expectativas de deman-
da para los agricultores de Levan-
te y Almeria. El hecho es que el 73
por 100 de los agricultores se pro-
nuncia a favor de la entrada en el
Mercado Comun {aunque el por-
centaje desciende a 60 y 49 por
100, respectivamente, entre los
agricultores de Cuenca del Duero
y Baja Andalucia, que prevén ma-
yores dificultades para sus produc-
t0s).

Las variaciones en la importan-
cia relativa de las OPAS en unas
y otras regiones espanolas pueden
explicarse por referencia a la pre-
sencia o ausencia de otras organi-
zaciones gque estimularian su apa-
ricién. Estas organizaciones pue-
den ser un estimulo por razén de
los problemas o las dificultades que
plantean (los sindicatos obreros),
o por razon de los apoyos o recur-
sos que proporcionan (las coope-
rativas), 0 por alguna combinacion

de los dos factores (el Estado). Ti-
picamente, las organizaciones pro-
fesionales se han orientado hacia
el trato con el Estado, intentando
influir sobre €l y conseguir su acre-
ditacioén o reconocimiento; logica-
mente seran mas probables alli
donde la actividad economica de
los agricultores se encuentre mas
frecuentemente con el aparato es-
tatal: hayan de contar con precios
regulados, vendan al Estado, etc.
Por otra parte, la aparicion de es-
te tipo de organizaciones, al me-
nos en el terreno industrial, ha es-
tado siempre estimulada por la
aparicioén de un adversario, los sin-
dicatos obreros, que ha intentado
el control del mercado de trabajo
(17). Ocurre, también, que la pre-
sencia de las cooperativas puede
constituir un apoyo a las OPAS
por varias vias, entre otras por la
creacion de un stock de habitos
asociativos y recursos de lideraz-
go y organizacion de que pueden
beneficiarse las organizaciones
profesionales agrarias. Abundando
en esta misma idea cabe hacer, fi-
nalmente, la observacion de que la
probabilidad de las OPAS depen-
de del caracter del medio social y
profesional en el que puedan apa-
recer o desenvolverse, y, asimis-
mo, de una cierta tradicion (que re-
duce logicamente los costes inicia-
les de constitucion de la organiza-
cion): esto primaria comunidades
locales relativamente homogéneas
y tradiciones familiares agrarias (ver
cuadro n.° 5).

Las variaciones regionales de
implantacién de las OPAS corro-
boran aproximadamente todos es-
tos supuestos o hipotesis genera-
les. Asi, ocurre que éstas aparecen
o tienen mayor importancia alli
donde se acumulan los efectos de
la presencia de dos al menos de las
organizaciones mencionadas: Es-
tado, asociaciones cooperativas o
sindicatos. En Rioja/Navatra, so-
bre todo, pero también en Lérida,
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CUADRO N.° 4 ¥
DISENOS DE ORGANIZACION DE LA AGRICULTURA ®
Orientacion Orientacion Orientacion ;
hacia un hacia un hacia un
disefio estatista  disefio corporatista disefio de mercado
(%]} (%) libre (%)
g Cuenca del Duero .. .. 58 82 9
" Rioja/Navarra ......... 77 82 27
: Lérida ................ 57 81 5
* levante ............... 48 56 73
Y Almeria ............... 85 83 28
. Baja Andalucia ........ 61 52 25
TOTAL ............. 64 n 35
|
' Y

Cuenca del Duero y Baja Andalu-
cia, tienen bastante importancia.
Mucho menos la tienen en Levan-
te, y parece gue su importancia es
minima en Almeria: agui nos en-
contramos con una region menos
afectada por el Estado, las coope-
rativas y los sindicatos, pero tam-
bién con mucha menos tradicion
agraria.

V. LA IDENTIDAD
SOCIAL DE LOS
AGRICULTORES: EL
PROFESIONALISMO
AGRARIO

1. ¢Empresarios
o profesionales?

¢Cudl es la identidad social de
los agricultores? jEntre qué tipos
ideales se mueve; por qué; qué ex-
plica las variaciones regionales de
esa identidad social, qué efectos
tiene esta identidad sobre su estra-
tegia individual en el mercado, so-
bre su accién colectiva, sobre sus
relaciones con la clase politica? No-
tese que los efectos son, a mi en-
tender, muy importantes. Parte im-

portante de su comportamiento
economico, su valoracion de la tie-
rra, por ejemplo, o su sobreinver-
sibn en maquinaria, se entiende
por la manera de definir los agri-
cultores su propia identidad. Otro
tanto ocurre con sus actividades
politicas, que desbordan decisiva-
mente la esfera estricta de sus in-
tereses economicos, y dependen
en medida considerable de lo que
llamo su demanda de paridad de
status.

La identidad social de los labra-
dores dificilmente puede ofrecer
rasgos precisos y claros. Esta cla-
se ha experimentado una mutacion
enorme (econdmica, social, cultu-
ral y politica) en los Gltimos diez a
veinte afios. En los afios cincuen-
ta el modelo del campesino medio
podia ser caracterizado por: a) tec-
nologia relativamente tradicional, e
implicacion general modesta en el
mercado; b) vida social local: c)
conducta deferente hacia un régi-
men autoritario, y d) cultura de
particularismo familiar y de la hon-
ra, vinculada a cierto patriotismo
o etnocentrismo local, ligado o re-
forzado (dentro de limites) por la
religion tradicional.

En estos veinte anos, este cam-
pesino se ha transformado en un
farmer o agricultor moderno al que
caracterizan: a) una saga econo-
mica impresionante de tecnologia
y de mercados; b) un marco o re-
ferencia de vida que desborda al
pueblo, y un pueblo que muchas
veces ha alterado su estructura, de
modo que esa clase ha mejorado
probablemente su posicion dentro
de su comunidad, y ha desarrolla-
do su potencial asociativo; ¢) un
juego politico completamente di-
ferente, con una competicion par-
tidista por su voto, y d) una inva-
sién de cuitura urbana de resulta-
dos muy poco estudiados, pero en
todo caso con mensajes diferentes
{incluidos, en parte, los religiosos).

Cabe ver esta evolucion como
tendente a la conversion del labra-
dor medio en un empresario agra-
rio. Su posicion social seria, hoy
como ayer, definida por su ocupa-
cion y su control (en propiedad o
no) de los medios de produccion.
Pero, ¢le identifica esto a sus pro-
pios ojos como empresario? Que
la duda es legitima es corrobora-
do aparentemente por el hecho de
que las propias organizaciones
agrarias se llaman con frecuencia
organizaciones profesionales agra-
rias. ¢Cual es la diferencia entre
identificarse de una u otra forma?
¢Cudles, las consecuencias?

La identidad de «empresarion»
implica una actividad orientada ha-
cia un mercado tipicamente poco
intervenido por el Estado, con la
intencién de conseguir un benefi-
cio global que responde a una op-
timizacion en el uso de varios re-
cursos de tierra, capital y trabajo,
y, por implicacién, una actitud ins-
trumental y distanciada, una cul-
tura utilitansta, respecto a tales re-
Cursos.

El tipo ideal de «profesional» im-
plica caracteristicas muy diferen-
tes. El profesional se define tam-
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Cuenca del Duero
Rioja/Navarra
Lérida ........ ... o
Levante
Almeria
Baja Andalucia

TOTAL

CUADRO N.° 5

VOLUMEN DE AFILIACION DE LOS AGRICULTORES A LAS OPAS Y VARIABLES RELACIONADAS
CON EL (Dependencia del Estado; experiencia de negociacion con sindicatos y origen agrario)

Afiliacion Dependencia del Estado Han negociado Son hijos de
OPAS alguna vez con agricul-
%) Por su intervencion Sindicatos tores

en fa fijacion Por sus cormpras %) (%)

de precios(*) directas
(%)} (%)

37 75 39 14 71
67 62 46 13 96
41 48 26 6 82
2 44 — 15 72
1 7 9 2 46
39 85 32 50 41
40 56 26 19 68

Fuente: ESA - 83.
(*) Fijos, de garantia, de intervencion.

bién por una ocupacion y el con-
trol de algunos medios de produc-
cion, pero éstos son, en lo funda-
mental, capital o recursos simbo-
licos, un titulo o credencial, unos
conocimientos. Aungue esta orien-
tado hacia el mercado, depende de
modo crucial del Estado, que re-
gula por ley el acceso a la profe-
sion y, por tanto, garantiza el mo-
nopolio de oferta de servicios pro-
fesionales, en manos precisamen-
te, de esa profesion. En el proce-
so de conseguir esta acreditacion
estatal, los profesionales se orga-
nizan corporativamente, a través
de colegios o sus equivalentes. Por
tanto, intentan el control del mer-
cado a través de acuerdos entre su
corporacion y el Estado. Por su-
puesto, los profesionales, tipica-
mente, dan importancia crucial en
su motivacion para la actividad
profesional, y en su estrategia en
la apropiacion de recursos, al va-
lor de honor, o status, y no solo
(aunque cbviamente también), de
beneficios monetarios. También
ocurre, en conexion con ello, que
tienen y presentan su actividad no
como una actividad meramente in-

teresada en su propio provecho, si-
no también como un servicio: pre-
cisamente su demanda de status
especial es el correlato a esta per-
cepcion de su actividad como ser-
vicio (18).

Pues bien, creo que la identidad
del agricultor moderno es un hibri-
do entre la identidad de empresa-
rio y la de profesional. Un hibrido
con variedades, mas 0 menos cer-
ca de uno y otro polo del espec-
tro. En el caso de Espaifia la iden-
tidad del agricultor gana en clari-
dad a efectos analiticos si la estu-
diamos sobre todo con referencia
al tipo ideal del profesional. No lle-
ga a ser este tipo ideal en su tota-
lidad, ciertamente. Lo que tene-
mos, por ahora, es una identidad
profesional agraria limitada, con
una variante empresarial algo mas
pronunciada en algunas regiones.

He aqui las caracteristicas prin-
cipales de ese profesionalismo
agrario limitado (o cuasi profesio-
nalismo, o protoprofesionalismo),
gue es como caracterizo la identi-
dad social de la clase labradora.

Primero. Hay una atribucion
clara de valor muy importante, es-
pecial, a su ocupacion, la agricul-
tura, y al objeto inmediato de su
ocupacion y de su control, la tie-
rra. Tienen, en efecto, una «filo-
sofia agrarista». Agricultura, natu-
raleza y tierra tienen el valor de en-
tidades basicas y fundamentos de
la sociedad; y, por implicacion,
ellos participan de ese supremo va-
lor. El valor puede extenderse a las
virtudes morales del campo y de
la vida local, frente a la inferioridad
moral de la ciudad (un tema que
ha resistido con cierto éxito la in-
vasion de cultura urbana de la Ul-
tima generacion). En las profesio-
nes tipicas, el valor simbélico esta
adscrito al capital de conocimien-
tos. Aqui, se desplaza a la tierra,
la naturaleza y la agricultura (y, por
extension, al pueblo).

Evidencia de esta filosofia agra-
rista puede encontrarse en una va-
riedad de informaciones. Al carac-
ter central atribuido a la explota-
cion familiar, ya me he referido an-
tes. Valoracion especial del pueblo
y sus tradiciones, en contraste con
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la ciudad, se expresa, por ejemplo,
en el desacuerdo del 77 por 100
con la frase «los habitantes de los
pueblos deben seguir las costum-
bres y los modos de vida de la ciu-
dad si quieren prosperar» y en el
acuerdo del 83 por 100 con la fra-
se «se debe tomar de la ciudad
aquello que es positivo: los adelan-
tos, las comodidades, etc. Pero el
campo debe conservar sus tradi-
ciones y su manera de pensar»; to-
do ello avalado por la decisiéon de
los agricultores de permanecer en
el pueblo, y su apreciacion positi-
va del clima social del pueblo, su
evolucion y su politica local.

Pero, mas directa y especifica-
mente, esta «filosofia agrarista» se
pone de manifiesto en sus respues-
tas a una serie de preguntas orien-
tadas precisamente a establecer un
indice de agrarismo (19). Las pre-
guntas se corresponden aproxima-
damente con el tema general de la
valoracion de la agricultura, la ocu-
pacion agricola, la vida rural. La
aplicacion en este caso permite,
ademés, la comparacion del agra-
rismo de los agricultores espario-
les con el de los agricultores ame-
ricanos.

Presento en el cuadro n.° 6 una
serie de preguntas, junto con el in-
dice (de 1 a 5) de agrarismo de las
respuestas del conjunto de los agri-
cultores, asi como de una mues-
tra de agricultores de Wisconsin
{en 1965; tamaio medio de explo-
tacion 26/40 hectareas; 303 indi-
viduos) y South Idaho (en 1974;
tamano medio 98 hectareas; 71 in-
dividuos). Como se verd, el grado
de agrarismo de las respuestas es-
pafolas, con variantes menores, es
senstblemente similar al de los agri-
cultores americanos (20).

Pero hay un limite en esta valo-
racion simbolica: que no es com-
partida por el resto de la sociedad.
Tipicamente, las profesiones han
conseguido prestigios muy altos en

la sociedad; aun después de im-
probos y seculares esfuerzos (por
ejemplo, en los Estados Unidos, el
proceso de consolidacion de la
autoridad profesional médica solo
se alcanzo después de enormes es-
fuerzos entre 1850 y 1930) (21). El
91 por 100 de los labradores se
sienten de hecho infravalorados
por la sociedad.

Ahora bien, la diferencia entre
los agricultores y los profesionales
no esta en el hecho presente de
esa infravaloracion por si misma:
al fin y al cabo los profesionales
han conseguido ese prestigio, pe-
ro no aparecieron con él. La dife-
rencia estd en que agricultores y
profesionales usan un recurso sim-
bélico muy distinto en su estrate-
gia de conseguir prestigio. Los pro-
fesionales usan sobre todo cono-
cimientos racionales; los agriculto-
res, el valor simbélico, supuesta-
mente irracional, de la tierra. Da-
das las condiciones de la sociedad
moderna, el valor del primero pro-
mete aumentar con el tiempo;
mientras que el valor del segundo
esta llamado a descender. Esta es
la diferencia crucial; los agriculto-
res lo saben. Su pesimismo relati-
vo, vy el limite al pleno desarrollo
de una identidad profesional, radi-
ca en esa conciencia del futuro.

Los conocimientos técnicos que
puedan obtener, al menos por el
momento, aunque cada vez mas
valorados e importantes, son toda-
via un componente secundario de
su valorizacion simbolica. Sin em-
bargo, el reconocimiento cada vez
mayor otorgado por los agriculto-
res a los estudios, a los valores
cognitivos de la racionalidad eco-
nomica y cientifica, responde jus-
tamente no solo al interés de su
aplicacion practica, sino a esta es-
trategia global de valorizacion de
status.

Ocurre asi que el 72 por 100 de
los agricultores selecciona la edu-

cacion como el factor fundamen-
tal para conseguir llegar a un alto
cargo, y el 77 por 100 estima alta-
mente valiosa la investigacion cien-
tifica. Pero estas apreciaciones ted-
ricas se reflejan en inversiones
practicas importantes en la educa-
cion. Solo un 12 por 100 de los pa-
dres de los agricultores actuales tu-
vo estudios mas alla de los estu-
dios primarios, y un 11 por 100 fue-
ron analfabetos. Pero hoy en dia
solo un 1,4 por 100 de este grupo
de agricultores es analfabeto y un
27 por 100 tiene estudios superio-
res a los primarios, incluyendo un
9 por 100 con estudios universita-
rios. Este porcentaje (el 27 por 100
de estudios superiores a los prima-
rios), resulta similar al de los agri-
cultores franceses de mas de 50
hectareas en 1967 (33 por 100) y
de mas de 100 hectareas en 1965
{también 33 por 100), y superior al
de los ingleses {en 1972, 18 por
100) (22).

Pero si el nivel de estudios ha
subido drasticamente con relacion
a la generacion anterior, aln va a
subir mas con el paso a la genera-
cion siguiente: en este momento
el 33 por 100 de los hijos de los
grandes agricultores, y el 20 por
100 de los del estrato de medianos,
esta ya o proyecta estar en la Uni-
versidad.

Ligado a esta valoracion crecien-
te del estudio, esté el énfasis pues-
to en las tareas de direccion en la
definicion de la ocupacion agraria
(55 por 100), sobre las tareas de
ejecucion (42 por 100). Esta auto-
percepcion como director esta, co-
mo sabemos, justificada por la
complejidad de la explotacion y de
los procesos de cambio a que es-
ta sometida; pero también lo esta
por la ain modesta pero crecien-
te formalizacion de sus métodos de
control de la misma: el 25 por 100
de estos agricultores usa, en efec-

to, libros de contabilidad.
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CUADRO N.° 6

ESCALA DE AGRARISMO (de 1 a 5) DE AGRICULTORES ESPANOLES Y NORTEAMERICANOS

S ——

a)

d)

e)

gl

h)

k)

Cuenca

Duero

Rioja/
Navarra

Baja

Total

Lérida

Levante

Almeria

Andalucia

Esparia

Idaho

Wisconsin

La agricultura es la ocu-
pacion basica de nuestra
sociedad y casi todas las
otras ocupaciones depen-
dendeella...........

Una crisis en la agricultu-
ra puede causar proba-
blemente una crisis al pais
BENTERD. . commmto 4w o

La agricultura supone tra-
bajar con la naturaleza.
Por eso es una ocupacion
mas satisfactoria que
(o] {2 - TP

La culpa de gue haya tan-
ta delincuencia la tienen
las grandes ciudades ..

La agricultura deberia ser
una ocupacion en la que
los agricultores fueran
completamente indepen-
dientes en las decisiones
econbmicas ..........

Un agricultor debe estar
orgulloso si puede decir
que no debe dinero a na-
(ol R

Los agricultores deben
apreciar la agricultura co-
mo una buena forma de
vida y ceben preocupar-
se menos de los ingresos

Los agricultores deben
desarrollar sus cultivos y
explotaciones ganaderas
todo lo posible mientras
haya gente que pase
hambre en el mundo ..

El desorden vy la falta de
autoridad son los mayo-
res problemas que exis-
ten hoy en Espafia (*) .

La sustitucion de las ex-
plotaciones familiares por
las grandes empresas
agricolas puede tener de-
seables consecuencias so-
ciales y economicas .....
Si la situacion econémica
de los agricultores conti-
nla como hasta hoy, en
pocos afos las explotacio-
nes familiares habrén si-
do desplazadas por gran-
des empresas agricolas

4,0

4.1

3.6

3.4

29

3.4

3,7

3.3

2

38

3.7

4,3

3,6

3:5

3.4

3.4

2,2

3.8

3.6

21

3.7

3,6

41

4,0

3.4

3.5

319

28

3.9

3.5

2

2.7

3.9

4.1

3.5

3.7

3,8

3.8

23

3.5

3,5

3.1

3.3

3.4

3,7

2,8

3,9

3,3

4,3

4,1

4,0

3.1

41

’

26

3.0

3.1

2,4

2.8

3.5

2,5

2.6

3.4

35

38

3.5

3.3

3.1

3,8

21

3.8

3.3

2,6

3,5

4,6

4.3

3,4

3.8

2.1

3.1

3.9

30

4.8

4,5

4,5

3.4

3.1

2.1

38

3,8

b e e

Fuentes: ESA-83.
J.E. Carlson y M.E. McLeod, op. cit en nota 19. ({*) En el caso de Idaho y Wisconsin, en EE.UU.
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Segundo. Hay también una
idea moral de la ocupacion de agri-
cultor (en parte) como un servicio,
y no solo como una actividad eco-
nomica orientada hacia un bene-
ficio econémico. La tierra, por
ejemplo, debe ser respetada, y no
simplemente instrumentalizada al
efecto de hacerla productiva: el
agricultor cumple, pues, una fun-
cion social (y civilizadora) de cui-
dado de la tierra. Los agricultores,
asimismo, prestan el servicio de sa-
tisfacer las necesidades alimenta-
rias de la sociedad y, en Ultimo tér-
mino, del mundo entero: la nece-
sidad, el hambre, son enfatizados
e incorporados explicitamente al
sentido que tiene su actividad.

Por otra parte, el tema del ser-
vicio conecta con el de la vocacion
agraria: la llamada a realizar un ser-
vicio. Al explicitar los motivos de
elegir o mantenerse en esta ocu-
pacion, se insiste en valores de
autorrealizacion (gusto, satisfac-
cion intrinseca), y de continuidad
familiar. Preguntados por la razéon
de haber elegido el oficio de agri-
cultor, el 44 por 100 menciona la
aficion o el gusto, y el 37 por 100
la tradicion familiar: dos frecuen-
tes motivaciones profesionales.

Pero merece atencion tam-
bién el hecho de que se rechace
cualguier pretension de reducir la
agricultura a servicio, con olvido
del interés econdémico: este idea-
lismo retérico de las profesiones
urbanas no cuadra con el realis-
mo de los agricultores. La agricul-
tura vive en y para el mercado, y
ni lo oculta ni se lo oculta. Esta
orientacion (no lo olvidemos: tra-
dicional) ha sido reforzada por la
experiencia de estos afios, e ira
inexorablemente a mas. Como va
a mas en todas las profesiones.
Que encuentre un equilibrio con
las ideas tipicas de servicio o re-
duzca estas ideas a retdrica su-
perficial {lo que casi nunca ha si-
do), es una cuestion abierta.

Tercero. Hay una tendencia
al autorreclutamiento o endorre-
clutamiento de la profesion agra-
ria, que es solo un eco algo leja-
no de la practica del control de
entrada de las profesiones tipicas.
Aln asi, las similitudes no son
desdefables.

El autorreclutamiento agrario
es familiar, es decir, adscriptivo
y por via de herencia; no supues-
tamente universalista, meritocra-
tico o adquisitivo y por via de exa-
menes. Este autorreclutamiento
es alto: un 68 por 100 de los agri-
cultores tiene padres agricultores
(excluyendo obreros agricolas).
Esto dicho, queda que una vy otra
via, adscriptiva o adquisitiva, per-
siguen en este caso lo mismo, un
mecanismo de control de la en-
trada en la profesion, vy la selec-
cion de gentes socializadas en los
usos y valores de la misma. Otrosi
que cada vez mas hay un compo-
nente de training técnico y expe-
riencia escolar que de facto ope-
ran como cuasi requisitos para la
entrada en la profesion agraria.
Sin olvidar los suefios (en algin
pais, tentativas) continuos de los
agricultores por conseguir la ex-
clusiéon legal de no agricultores
del mercado de tierras, que seria
el equivalente de la acreditacion
estatal por via del titulo profesio-
nal. Hoy por hoy, sin embargo,
la extension del credencialismo al
mercado de tierras parece tal vez
imposible; pero no es imposible,
desde luego, en forma de privile-
gios y apoyos especiales a jove-
nes agricultores, etc.

Cuarto. La profesion tiene,
como toda ocupacion y clase so-
cial, una estrategia de dual closu-
re (23). Es decir, su estrategia en
la apropiacion de recursos se di-
rige siempre contra grupos colo-
cados en posiciones superiores o
iguales (competidores} y contra
grupos en posiciones inferiores.

Utiliza una ideologia redistributi-
va frente a los primeros, y una
ideologia de defensa frente a los
segundos. Lo tipico de la profe-
sion no es esta dual closure, sino
la forma en que lleva adelante su
estrategia. Tipicamente lo hace a
través de una asociacion profesio-
nal o colegial, que a su vez trata
de presionar y conseguir privile-
gios o tratos favorables del Esta-
do.

Pero, obsérvese que, tipica-
mente, estas asociaciones profe-
sionales no se limitan a ser un me-
dio para conseguir beneficios
econOdmicos para sus miembros,
sino que se implican en la estra-
tegia general de obtener status y
conservar el honor de la profe-
sién. De aqui que, légicamente,
se propongan a los miembros vy
sean frecuentemente vistas por
éstos, como algo méas que una
asociacion instrumental. Los va-
lores de la garantia del honor o del
status inducen a valorar a su vez
la asociacion per se, como una
comunidad que reproduce y dis-
tribuye prestigio dentro de la pro-
fesion, lo que a su vez implica re-
laciones sociales entre sus gen-
tes, sentimientos de identidad
con la asociacion, etc.

La afinidad entre profesionales
y agricultores no puede ser en es-
to mayor. Los agricultores, como
los profesionales, se orientan ha-
cia un control estatista-corpo-
ratista del mercado y de esta for-
ma tratan de conseguir: a) una re-
distribucion de recursos a costa
de fabricantes de insumos, impor-
tadores, empresarios agroindus-
triales, consumidores, etc., y b)
una defensa frente a los obreros
y sus sindicatos.

Y puede, ono, ocurrir también
que consideren sus asociaciones
con mayor o menor caracter ins-
trumental. De hecho, la mayoria
dice haberse afiliado a la asocia-
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cién por acuerdo con sus fines o
por un sentimiento de necesidad
(58 por 100) frente a una minoria
(32 por 100) que busca en primer
término sus servicios, Como con-
trapartida.

Quinto. Es normal también
entre los profesionales que se
consideren a si mismos como par-
te de una sociedad no estructu-
rada claramente en clases. Es ob-
vio que las profesiones, como ya
he dicho, tienen una estrategia
compleja de apropiacion de recur-
sos a costa de otros grupos situa-
dos sobre, a nivel o por debajo de
ellos; pero de ahi no se sigue una
vision de la sociedad cuya estruc-
tura esté definida por las relacio-
nes, y eventualmente el conflic-
to, entre dos o tres grandes cla-
ses sociales. Si se formula a los
profesionales una pregunta sobre
la sociedad en términos de clases,
no contestaran viéndose a si mis-
mos como una clase profesional,
sSin0 como pertenecientes a un
conjunto indefinido de fronteras
borrosas de clases medias: en es-
te caso, asi lo ve el 51 por 100 de
los agricultores, frente a un 27 por
100 que se define como pertene-
ciente a una clase baja, trabaja-
dora o pobre. Tipicamente men-
cionarén tres (en este caso 49 por
100), cuatro o mas (24 por 100)
clases (frente a un 15 por 100 que
menciona dos), y no concederan
demasiada importancia a esta
cuestion (46 versus 37 por 100
que si lo considera importante).
En otras palabras, su lectura de
la estructura social no es «clasis-
ta»: no porgue no haya clases, si-
no porque las clases no ocupan
el lugar central y decisivo de la vi-
da social.

Notese que esta lectura no cla-
sista de la sociedad, aun sien-
do habitual en las profesiones, no
es un rasgo exclusivo o diferen-
cial de ellas. La comparten con

otras muchas categorias sociales.
En todo caso, como vemos aqui,
la comparten con estos agriculto-
res.

En conclusion, estamos ante
un hibrido con rasgos dominan-
tes de profesionalismo agrario;
pero en el que caben variantes,
y variantes que enfatizan el com-
ponente empresarial: a) con dé-
bil agrarismo o valoracion simbo-
lica de tierras, agricultura, etc.; b)
enfatizando menos la cultura ge-
neral o escolar; ¢} con menor in-
sistencia en una demanda de pa-
ridad de status {con las implica-
ciones politicas de la misma); d)
desenfatizando servicios, y enfa-
tizando beneficios econémicos; e)
menos vinculados a linajes o tra-
diciones agrarias; f} sobreenfati-
zando el cardcter instrumental de
las asociaciones, y g) adoptando
una vision relativamente clasista
de la estructura social global.

Diversos rasgos de esta varian-
te empresarial aparecen algo mas
pronunciados en Almeria y Baja
Andalucia, las cuales se distan-
cian moderadamente del modelo
profesional. En ellas el indice de
agrarismo es mas bajo, la impor-
tancia de los estudios es inferior
{contrastando con la sobrevalora-
cion de la educacion en Cuenca
del Duero), el énfasis en el bene-
ficio econdmico es mayor, la tra-
dicion familiar agraria es menor,
la lectura de la estructura social
se acerca al modelo clasista.

2. La demanda
de paridad de status

Las caracteristicas complejas
de la identidad agraria permiten
entender lo que considero una
demanda central de status dirigi-
da al conjunto de la sociedad
donde esta, y especificamente a
la clase politica. La derivacion de

una teoria de la demanda social
de status de la hipotesis de la
identidad profesional agraria no
requiere aportacion de nuevos da-
tos, sino simplemente una breve
reordenacion de los datos ya exis-
tentes que han sido presentados
anteriormente. Recordemos en
efecto que: Primero, en la distri-
bucion de recursos (o, visto des-
de otra perspectiva, de recom-
pensas) entre los diferentes sec-
tores de la sociedad, esta clase se
ve ocupando una posicion media,
central, préxima a la de la mayo-
ria. Y ello tanto con relacion a los
recursos especificos de educacion
(65 por 100 se consideran con
tantos o mas recursos versus 29
por 100 que se consideran infe-
riores), ingresos econdmicos
(56/38 por 100) e influencia poli-
tica (48/38 por 100); como con
relacion al conjunto de los recur-
sos disponibles (69/26 por 100) o
la capacidad de disfrutar de las
posibilidades que ofrece la vida
(66/25 por 100) (24). En esta per-
cepcion participan todos los gru-
pos regionales {con algunos ma-
tices secundarios), excepto Alme-
ria que adolece de un claro senti-
miento de inferioridad. Esta ex-
cepcion tal vez se deba a la con-
vergencia de varios factores: las
dificuttades econémicas ya men-
cionadas, la inferioridad objetiva
de su nivel educativo, la lejania de
los centros de decision politica,
incluidos los centros regionales,
y probablemente su menor con-
ciencia de «profesionalismo agra-
rioy» (en parte por menores raices
o tradiciones familiares agrarias).

Segundo. Este grupo ha rea-
lizado durante los ultimos diez
afios un esfuerzo considerable de
acumulacion de recursos econo-
micos, sociales, culturales y tam-
bién de recursos estrictamente
politicos (de voto y participacion).
Ahora bien, conviene observar
que, desde nuestro punto de vis-

260




ta, toda esta acumulacion de re-
CUrsos se convierte en una acu-
mulacion de prestigio o de sta-
tus de los agricultores a los ojos
de la comunidad local. El signifi-
cado o el sentido de toda esta
acumulacion de recursos, aparte
de contribuir a la satisfaccion de
utilidades o aplicaciones practi-
cas, es el de realizar una estrate-
gia de conservacién y mejora del
status del grupo. Esta hipotesis
contribuye a explicar la carga
emotiva y el «exceso» que se ob-
serva en determinados comporta-
mientos econémicos, COMo CoMm-
pras de tierras, o sobremecaniza-
cion. Explica, también, y subya-
ce, la estrategia de modernizacion
de la propia casa, compra de co-
che {como, en general, todo tipo
de maquinas) y estudios medios
y superiores para los hijos y para
las hijas.

Tercero. En parte como con-
secuencia de esta autopercepcion
de su estado presente y de esta
experiencia de acumulacion, y en
parte como consecuencia de un
sentimiento de dignidad u honra
cuasi estamental que venia de an-
tes, pero que ha sido reforzado
por estas experiencias, esta cla-
se tiene una alta valoracion de si
misma, de la agricultura y de su
modo de vida encarnado en la
cultura del pueblo, es decir, tie-
ne una filosofia agrarista y una al-
ta autovaloracion.

Cuarto. Ahora bien, existe
una tensiéon o contradiccion en-
tre esta alta autovaloracion vy el
escaso reconocimiento recibido
por esta clase por parte del con-
junto del sistema social, del res-
to de la sociedad. Aqui esta la ba-
se para un sentimiento de agra-
vio comparativo y de critica por
parte de los labradores. Aunque
esta critica contiene criticas espe-
cificas, arraiga en una critica di-
fusa de reivindicacion de status.

Las criticas relativamente especi-
ficas se refieren: a) a la desaten-
cion del gobierno hacia la agricul-
tura con relacion a la industria y
los servicios; b) al curso de los
acontecimientos econémicos,
con una discriminacion objetiva o
estructural de la agricultura, y su
retraso ante el desarrollo de otros
sectores; c¢) a la valoracion que la
sociedad hace de los agricultores.
Los agricultores, pues, se entien-
den desatendidos del gobierno,
rezagados por la evolucion de la
economia e infravalorados por la
sociedad.

Quinto. De aqui cabe dedu-
cir, logicamente, una reivindica-
cion difusa de paridad de status
con el resto de la sociedad. Se-
gun esto, las reivindicaciones de
paridad de precios o de rentas,
que son tan cruciales y estan tan
cargadas emotivamente para los
agricultores, lo son asi porque ve-
hiculan no sélo una reivindicacion
economica, sino también una de-
manda difusa y profunda de pa-
ridad de status. Pero notese que
esta demanda tiene, en realidad,
como grupo de referencia, con el
cual quieren alcanzar esta pari-
dad, no la sociedad como tal (o
la sociedad urbana), sino las cla-
ses medias a las que esta clase la-
bradora se siente pertenecer.

En consecuencia, las deman-
das dirigidas por los labradores a
la clase politica estarian orienta-
das no so6lo por el objetivo de
conseguir politicas economicas
concretas, sino por el objetivo de
conseguir la defensa o la mejora
de su status en la sociedad. De
aqui su inclinacion dominante ha-
cia las politicas de «derechasy.
Porque lo que diferencia aqui,
fundamentalmente, izquierda y
derecha no es lo especifico de la
politica econémica, a este respec-
to. Cabe incluso que se juzgue
durisimamente la politica agraria

de la derecha, y se espere que la
politica socialista sea mejor, sin
que esto se traduzca en un voto
mayoritario de izquierda (aunque
si en un desplazamiento sensible,
pero secundario).

VI. LOS AGRICULTORES
Y LA CLASE
POLITICA

¢Cual es la conducta politica
de la clase labradora? ;Cual es el
contenido de su interaccion con
la clase politica? Este contenido
consiste en: el interés que los
agricultores tienen en la actividad
de esta clase; su participacion, es
decir, la frecuencia con que se-
cundan o a veces estimulan la ac-
tividad de esta clase; los senti-
mientos politicos por los cuales
articulan de modo muy genérico
sus preferencias por estilos poli-
ticos, tal como ello se refleja en
una abanico de izquierda a dere-
cha; las opiniones politicas por las
cuales expresan preferencias por
un contenido politico concreto; el
voto, es decir, la inversion y el re-
parto de sus recursos politicos en-
tre unos y otros segmentos de la
clase paolitica.

Comenzaré por sefialar que la
participacion de los agricultores
en la vida politica es relativamente
muy alta. No puede extrafarnos
habida cuenta de‘su intensa ex-
periencia de acumulacion de re-
cursos en general, su nivel edu-
cativo, y su nivel de informacion
general. Por todo ello, es logico
esperar que hayan decidido usar
los recursos puestos a su dispo-
sicion por la democracia liberal en
Espafia. Los hechos, repito, indi-
can un grado relativamente alto
de lo que Barnes {y otros) llaman
participacion politica convencio-
nal {25). Como tal se entiende el
conjunto de actividades siguien-
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tes: leer sobre politica {con fre-
cuencia el 67 por 100), discutir de
politica (69 por 100), convencer
amigos para votar (23 por 100},
trabajar sobre un problema local
{58 por 100}, asistir a un mitin (39
por 100}, ponerse en contacto
con los politicos (38 por 100}, tra-
bajar por un candidato o un par-
tido (11 por 100).

Que esta frecuencia sea relati-
vamente alta se demuestra com-
parando el indice medio de parti-
cipacion convencional gue resul-
ta de combinar todas aquellas res-
puestas en una escala de 1 a 8
{cuadro n.° 7). Los agricultores
espanoles tienen una media de
2,9, que es muy superior al con-
junto de Espaiia (en 1980: 2,2, y
en 1978: 2,5), asi como incluso a
muestras generales de paises oc-
cidentales. El indice de los agri-
cultores, muy superior al espafiol
medio, superaria al italiano y al in-
glés (2,6), asi como al holandés
y al austriaco (2,7), siendo seme-
jante al de los paises escandina-
vos (2,8/3) y solo claramente in-
ferior al americano (3,6). Se acu-
san diferencias regionales entre
regiones de participacion mas al-
ta (Baja Andalucia, Cuenca del
Duero y Lérida, con 3,4/3,2) me-
dia {Levante y Rioja/Navarra, con
2,9/2,6) y muy baja {Almeria, con
1,9).

En una escala de izquierda a
derecha, de 1 a 7, este grupo de
agricultores se sitian en 4,13, es
decir, practicamente en el centro
de la escala con una ligera incli-
nacion al centro derecha. Con-
trastan con la posiciobn mas a la
derecha de los agricultores fran-
ceses en 1978: 4,62 (26). Se ob-
servan, por otra parte, diferencias
regionales: los mas extremos (Al-
meria, con un 3,7, y Levante, con
un 4,5) son congruentes con el
voto politico efectivo. Los gue os-
cilan en torno a la media, con di-

ferencias menores, no son con-
gruentes, sin embargo, con el vo-
to: los agricultores de Baja Anda-
lucia, por ejemplo, votan en ge-
neral mas a la izquierda que los
de otras regiones, pero su indice
es de 4,27, casi idéntico al de la
Cuenca del Duero (un 4,29), que
tiene una orientacién de voto
completamente diferente.

Dejando aparte los temas de
politica agraria, ya discutidos (y
sobre los que existe una conside-
rable unanimidad), se ha pregun-
tado a estos agricultores por un
conjunto de temas politicos. A
juzgar por sus respuestas, estos
agricultores:

a) Eluden la aprobacion total
(8 nor 100} o la desaprobacion to-
tal de Franco (16 por 100), y pre-
fieren situarse en la zona media
de quienes creen que lo hizo bas-
tante bien (23 por 100), actudé me-
diocremente, pero sin cometer
errores importantes (22 por 100)
o cometio errores importantes (19
por 100); si bien es cierto que en
conjunto las criticas (35 por 100)
superan ligeramente las defensas
(31 por 100).

b) Se inclinan por creer que
los sindicatos son demasiado dé-
biles (31 por 100} mas bien que
demasiado fuertes (18 por 100},
con un 30 por 100 sin respuesta.

¢) Sedesinteresan de la poli-
tica de pactos sociales entre ad-
ministracion, empresas y sindica-
tos: el 65 por 100 dice no intere-
sarse o no responde.

d) Dudan si la administracion
ha mejorado (35 por 100) o esta
igual que antes (31 por 100}, con
una minoria que cree ha ido a
peor (19 por 100).

e} Aceptan las autonomias
(47 por 100), aunque una mino-
ria las rechaza (24 por 100) y otra
no responde (28 por 100).

f)} Consideran con desinterés
o sin opinion (48 por 100) la pers-
pectiva de la politica econdmica
de un gobierno socialista, con dos
minorias cuasi equilibradas de op-
timistas (29 por 100) y pesimistas
(22 por 100).

g) Se orientan mas bien en
contra de la entrada de Espaiia en
la OTAN (40 por 100 versus 22
por 100), aunque mas de un ter-
cio (36 por 100} no se pronuncia.

Habida cuenta de las ofertas
politicas e ideolbgicas en la Espa-
fia del momento, las posiciones
de estos agricultores son con-
gruentes con su autoposiciona-
miento en una escala de izquier-
da a derecha, aproximadamente
en el centro. Es obvio, sin embar-
go, que ello responde a una opi-
nion matizada y discriminada, se-
gun los diversos temas, aunque
también con considerables dudas
y confesiones de ignorancia o de-
sinterés.

En cuanto al voto politico (cua-
dro n.° 8}, sabemos los resulta-
dos de las elecciones nacionales
de 1979 y 1982. Entre uno y otro
ano el conjunto del centro y de la
derecha bajo del 66 al 60 por 100,
con el trasvase espectacular de
UCD a AP que se observo en el
conjunto del pais. Ese trasvase,
sin embargo, no impidio el creci-
miento del partido socialista: el
conjunto de voto socialista subi6
diez puntos, hasta el 33 por 100.
Laizquierda comunista y la extre-
ma izquierda descendieron ligera-
mente, hasta ocupar una posicion
muy marginal, con un 5 por 100.
Obsérvese, de todas formas, que
el voto de estos agricultores en
1982 es casi idéntico al de la po-
blacion agraria francesa en 1981:
60 por 100 a la derecha (32 por
100 a RPR y 28 por 100 a UDF),
32 por 100 al Partido Socialista y
6 por 100 al Partido Comunista
(27).
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CUADRO N.° 7

ESCALA DE PARTICIPACION POLITICA CONVENCIONAL DE
AGRICULTORES ESPANOLES Y DE POBLACIONES DE
ESPANA Y OTROS PAISES OCCIDENTALES (de 1 a 8)

i R R TR I e m—)

Agricultores espafoles:

— Cuenca Duero
— Rioja-Navarra .
— Lérida

— Levante
— Almeria
— Baja Andalucia

— TOTAL

Esparia (1980)
Espafia (1978)

Otros paises:

— Gran Bretana
— Dinamarca

— Holanda
— Austria
— Estados Unidos
— ltalia

NWNNWN
SN NO®

Fuente: — ESA - 83.

— S. H. Bamnes, Lépez Pina, Op. cit

. en nota 25.

Pero este mapa agregado (60
por 100 de centro y derecha; un
tercio de votos socialistas y un 5
por 100 de votos comunistas y de
extrema izquierda) cubre enormes
variedades regionales. El centroy
la derecha prevalecen en Cuenca
del Duero, Rioja/Navarra, Lérida
y Levante; pero no asi en Baja
Andalucia y Almeria (aunque en
esta region si habia prevalecido en
1979). Dentro del centro-derecha,
el reparto de influencia entre unas
y otras fuerzas varia mucho tam-
bién de region a region: AP do-
mina casi en solitario en Cuenca
del Duero y Levante; UCD con-
serva gran importancia en Rio-
ja/Navarra, y también en las pro-
vincias andaluzas; Convergencia
i Unio es hegemonica en Lérida;
Unién del Pueblo Navarro tiene
peso considerable en Navarra,

Dentro de la izquierda, el PSOE
recogi6 casi todo el sufragio, ex-
cepto en Baja Andalucia (con una
importante proporcidon comunis-
ta, ameén del Partido Socialista
Andaluz).

Podemos comenzar intentando
explicar este voto, como la ma-
nifestacion mas importante de la
conducta politica, por los intere-
ses economicos. Esto seria un
sencillo y sugestivo test para los
neomarxistas. El resultado es ne-
gativo: porque la diferencia de in-
tereses econdémicos y consiguien-
tes demandas de politica econod-
mica agraria no se corresponden
con las diferencias en voto politi-
co. De hecho, los intereses son
bastante similares; hay conside-
rable consenso entre diferentes
agricultores respecto al modelo

agrario a seguir, estatista-corpo-
ratista, con un margen al merca-
do libre. Por otra parte, hay es-
casa diferencia en el contenido
programético de las politicas
agrarias de los varios partidos (de-
jando aparte, claro es, la eficien-
cia probada o esperada, de dificil
evaluacion, de unos u otros). Sin
embargo, la unanimidad se rom-
pe al llegar el momento del voto
politico.

Tampoco la situacion de mayor
o menor dificultad econdmica
afecta per se al contenido del vo-
to. Almeria y Cuenca del Duero
votan en direcciones muy diferen-
tes. Probablemente ese factor s6-
lo tiene importancia en ausencia
de otros factores correctores de
caracter cultural que estabilizan el
compromiso moral por una op-
cion politica. Esto supuesto, ese
factor podria aumentar la inesta-
bilidad o la volatilidad del voto, lo
gue contribuiria a explicar el ca-
so de Almeria (que en 1979 voto
mas al centro-derecha).

Si los intereses econdmicos per
se no explican las diferencias,
veamos si la referencia a los va-
lores resulta mas convincente.
Conste, sea dicho incidentalmen-
te, que la contraposicion entre in-
tereses y valores es relativa. To-
do interés econdmico esta cultu-
ralmente definido: es literalmen-
te inconcebible fuera de un con-
texto de significados morales. En
este sentido estricto, el interés im-
plica dos componentes: un valor
y una inversion motivacional, en
ultima instancia emocional, que
implica, a su vez, un compromi-
so practico en la realizacion de
ese valor. La importancia de los
valores puede ser considerable.
Muchos cientificos sociales y ob-
servadores parecen ingenuos uti-
litaristas que desprecian el uso de
los simbolos como irracionales o
irrelevantes. Los politicos de ins-
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CUADRO N.° 8

VOTO POLITICO DE LOS AGRICULTORES

Por regiones: 1982

Rioja Baja
Navarra Lérida Levante Almeria

%) (%)

Andalucia
(%) (%) (%)

_ Otros derecha
AP/CD
uCD (y CDS)
PNV/ER
Total Centro-Derecha ..

22

5
33
60
33
33

3

27
16

Fuente: ESA - 83.

tinto o de oficio saben, por pro-
pia experiencia, la importancia de
esas connotaciones retoricas de
los mensajes politicos, es decir,
la importancia de los factores sim-
bolicos.

Cabe analizar dos complejos de
causas o factores simbolicos: la
demanda de paridad de status o
reconocimiento social {conecta-
da, a su vez, recordemos, con la
prevalencia del modelo profesio-
nal) y la cultura religiosa.

De la demanda de paridad de
status he hablado antes. Debo re-
cordar, sin embargo, que el gru-
po de referencia al que se dirige
esta demanda de paridad son las
clases medias del pais. Su cone-
xion entonces con la conducta
politica parece clara. De aquella
hipotesis o teoria se deduce que:
tanto mayor la demanda de pari-
dad de status (con esas clases
medias), tanto mayor la orienta-
cion hacia la derecha, cuyas
orientaciones ideologicas estan a
favor de una sociedad jerarquiza-
da y no igualitaria. La disparidad

puede ser mayor, bien porque la
autovaloracion sea desproporcio-
nadamente mayor {como ocurre
por ejemplo en el caso de regio-
nes con una fuerte identidad pro-
fesional agraria, tales como Cuen-
ca del Duero, Rioja/Navarra, Lé-
rida y Levante); bien porgue los
problemas y las dificultades ob-
jetivas sean desproporcionada-
mente mayores (como ocurre en
Cuenca del Duero y, cabe anadir
también, en Almeria, pero aqui,
como ya sabemos, la autovalora-
cion es menor).

La demanda de status puede
verse reforzada por la memoria
historica. Los labradores pueden
comparar la clase politica actual,
por ejemplo, con la del pasado re-
ciente. Tal vez Cuenca del Due-
ro en su conjunto, por ejemplo,
tuvo o crey6 tener mayor influen-
cia politica, prestigio y apoyo eco-
noémico en el régimen del gene-
ral Franco que en la democracia.
De hecho, Cuenca del Duero se
caracteriza por juicios mas posi-
tivos hacia el general Franco vy,

por implicacion, su régimen. Hay
que tener también en cuenta su
caracter contrario a la organiza-
cion cuasi-federal del Estado, la
cual supone una devaluacion de
los grupos sociales que se han
percibido tradicionalmente mas
proximos al centro moral y politi-
co del pais.

Otra de las implicaciones de es-
ta hipotesis del énfasis en la de-
manda de status o reconocimien-
to social, es la importancia impu-
table a la estructura social local.
Tanto mas controvertido el status
de estos labradores esté en el
pueblo, por efecto compensato-
rio, mayor sera su demanda de
status a la clase politica: tanto
mas estara a favor de una politi-
ca menos igualitaria. Este factor
empujaria hacia la derecha des-
proporcionadamente a los agri-
cultores muy grandes de pueblos
muy grandes, que no tienen con-
trol de la politica local, y en don-
de el proletariado rural es muy im-
portante y probablemente adver-
sario: es decir, tipicamente, los
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la region catalano-levantina, v,
por otra parte, las provincias an-
daluzas. Experiencias econémicas
diferentes reflejan la diversidad no
s6lo de paisajes agrarios y de cul-
tivos, sino también de estilos de
vida rural gue son resultado de si-
glos de relacion muy distinta de
las tradiciones locales con las
grandes instituciones unificadoras
del pais, el Estado, el mercado,
la Iglesia y, mas tarde, una cul-
tura urbana secular.

Las tradiciones rurales locales
han incorporado rasgos corpora-
tivos importantes en gran parte
de Espafia. El particularismo fa-
miliar ha tenido que adaptarse a
costumbres colectivistas durante
mucho tiempo, un fuerte sentido
de identidad local, las reglas de
la buena vecindad y una cultura
de la honra que ha hecho de los
campesinos gente sumamente
atenta y dependiente de la opi-
nion pablica local. Unos modos
igualitarios han expresado y ex-
presan su estrategia de conformi-
dad con esta opini6n. Esas tradi-
ciones locales han prevalecido en
gran parte de la Espaha que es-
tamos considerando, pero no en
toda ella. En los pueblos andalu-
ces, por ejemplo, la vida social y
la cultura han sido definidas por
la relacion triangular entre terra-
tenientes, una capa intermedia de
agricultores, empleados y profe-
sionales, y el proletariado agrico-
la.

Por supuesto, Estado y merca-
do, iglesias y culturas seculares
urbanas han tenido relaciones di-
versas de mayor 0 menor inten-
sidad con estas culturas locales.
El Estado y la Iglesia han pesado
mas sobre la Espafia interior que
sobre la Espafia mediterrdnea; y
el mercado (y quiza la cultura se-
cular urbana) mas sobre la Espa-
fa levantina que sobre el resto.
De este modo, es posible propo-

ner el supuesto o la hipotesis de
caracter orientador general (es
decir, como punto de partida pa-
ra investigaciones empiricas) si-
guiente. Es probable que la pre-
valencia del modelo profesional,
con sus correlatos de disefio ideal
corporatista de la agricultura, de-
manda de paridad de status y
orientacion de la conducta politi-
ca, en buena medida, por referen-
cia a valores pueda ser explicada
como resultado de una adapta-
cion a las condiciones y los retos
de una economia capitalista avan-
zada, por parte de una poblacién
cuyas disposiciones han sido con-
formadas por una experiencia se-
cular de mercados intervenidos y
regulados por el Estado, y una vi-
da moral pautada por la Iglesia y
tradiciones locales con importan-
tes rasgos corporativos. Un pri-
mer apoyo tentativo, de corrobo-
racion, de esta hipotesis orienta-
dora viene dado por la prevalen-
cia mayor del modelo de identi-
dad profesional agraria en las re-
giones agraristas de Cuenca del
Duero y Rioja/Navarra, asi como,
en menor medida, en Lériday Le-
vante, que en las provincias an-
daluzas.

Este trabajo encuentra su uni-
dad analitica en torno a la contra-
posicion entre los modelos profe-
sional y empresarial, y constata la
relativa prevalencia en este mo-
mento del modelo profesional.
Pero quiero sefialar que bajo nin-
gun concepto considero que la
evidencia presentada cierre la po-
sible tendencia al desarrollo, a
partir de aqui, de comportamien-
tos y modos de conciencia, en es-
tos agricultores, de «empresarios
agrarios». En este trabajo cuido
de presentar los limites inheren-
tes a la plena realizacion por los
agricultores del modelo profesio-
nal: los problemas planteados a
la estrategia de valorizacion sim-
bélica por el desarrollo de merca-

dos de tierras y por la incorpora-
cion continua de ciencia y tecno-
logia a los procesos agrarios; por
la coexistencia en el mismo dise-
Ao de organizacion de la agricul-
tura de dosis variables de estatis-
mo, corporatismo y mercado; por
la debilidad de las organizaciones
profesionales agrarias, y la ambi-
valencia actual de los agricultores
hacia ellas; por el caracter intrin-
seco de las dificultades de los
agricultores para desarrollar su in-
terés por las cooperativas. Inclu-
so, logicamente, los temas de pa-
ridad de status y de diversifica-
¢ion del voto politico pueden de-
bilitar su conexidon con el profe-
sionalismo: en ello puede influir
un factor que merece mas aten-
cion, como la evolucion del sis-
termna de relaciones sociales loca-
les e intraprofesionales.

Existen tendencias hacia el de-
sarrollo de la competicion en los
mercados de produccion, vy ten-
dencias para someterlos a con-
trol. Pero incluso estas estrategias
de control pueden ser de natura-
leza y de consecuencias diversas,
de intervencionismo estatal en
sus diferentes modalidades poli-
ticas, de agricultura contractual
entre las grandes industrias
agroalimentarias y los agriculto-
res, de corporatismo protaganiza-
do por organizaciones profesiona-
fes mas o menos representativas
e independientes. Lo mas proba-
ble es que los nuevos ‘agriculto-
res tomen posiciones del modo
habitual en el medio agrario, co-
mo se ha hecho siempre y como
lo han hecho sus antepasados, es
decir, no a través de grandes de-
claraciones de principio y con mu-
chas palabras, sino con sus actos
y a propésito de situaciones y de
casos concretos. Y vayan defi-
niendo asi un estilo o un caracter
mas profesional o mas empresa-
rial, que se consolidara o no, se-
gun diversas circunstancias.
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muy grandes agricultores andalu-
ces, cuyo status en sus pueblos
es especialmente controvertido.

Por dltimo, cabe considerar,
por derecho propio, la influencia
de la cultura religiosa en la cultu-
ra politica (cuadro n.° 9). Es 16-
gico esperar que la cultura religio-
sa tenga un efecto enorme sobre
el voto politico. Histéricamente la
cultura religiosa catolica ha sido
construida y administrada por una
clase eclesiastica que se estable-
ci® como una estructura de inter-
mediacion entre los agricultores
v los poderes, tanto sobrenatura-
les como temporales. La clase po-
litica de derechas, desde hace
mas de un siglo, ha tenido gran-
des afinidades morales y ha esta-
blecido lazos continuos con la
misma. La clase poiitica de iz-
quierdas, por el contrario, se ha
caracterizado, y se caracteriza
histéricamente, por su relacion de
adversario o de competicién con
la clase eclesiastica.

No es probable que esta cone-
xi6n historica pueda considerar-
se modificada o anulada en el mo-
mento actual, como efecto del
espectacular aggiornamento de la

Iglesia en los afios 60. Cierto que
se ha producido mayor ambiglie-
dad en torno a si el contenido ma-
nifiesto del mensaje moral de la
clase eclesiastica, o de la Iglesia,
es mas afin a una sociedad jerar-
quizada o a una sociedad iguali-
taria; si bien tampoco esta ambi-
gliedad es de hoy, aunque hoy se
haya exacerbado. Pero las conno-
taciones historicas del mensaje
moral de la Iglesia siguen siendo
indisimulables. Su mensaje con-
textual ha sido siempre el de com-
binar una igualdad genérica de los
hijos de Dios con una jerarquiza-
cion firmisima entre los eclesias-
ticos y los laicos. Por esta via, su
efecto tipico ha sido y es el de una
consagracion de los érdenes so-
ciales jerarquizados, con un repar-
to diferencial del poder, la rique-
za, la cultura y, desde luego, el
prestigio y el respeto, con atribu-
cion preferente a las clases o es-
tamentos colocados en la cuspi-
de de las diferentes estructuras
del sistema de estratificacion, ba-
jo la condici6n, a su vez, de un
respeto reciproco a la Iglesia.

La influencia de la Iglesia sobre
el conjunto de estos agricultores
es, como se sabe, muy grande,

a juzgar por la frecuencia con que
se definen como practicantes (51
por 100}, solo creyentes (34 por
100) o no creyentes (10 por 100).
Por lo demas, su distribucion es
muy similar a la que hacen los
propios agricultores franceses (en
1977: 51,39y 7 por 100, respecti-
vamente) (28). Pero esta influen-
cia varia enormemente segun las
diferentes regiones. Y se confir-
ma, comparando el voto politico
con la importancia de la Iglesia,
que el peso de la Iglesia es, des-
de luego, mucho mayor en las re-
giones de derecha (y particular-
mente en las mas de derecha,
como Cuenca del Duero), y cla-
ramente inferior en las regiones
de izquierda (como Baja Andalu-
cia y Almeria).

V. CONCLUSION

La Espafia agricultora que he-
mos analizado es, sobre todo,
una Espafia rural diversa. Soélo
considerando estas seis regiones
de la Espania interior y mediterra-
nea cabe observar diferencias sis-
tematicas entre las zonas mas
agraristas de la Espafia interior y

A M T a1

CUADRO N.° 8

ACTITUD RELIGIOSA Y RELACIONES CON LA IGLESIA DE LOS AGRICULTORES
#

Creyente Creyente Tienen familiares Han estudiado Han pertenecido ‘
practicante no practicante religiosos en colegios a asociaciones
(%) (%} (%) religiosos (%) religiosas (%)
l  Cuenca del Duero .............. 85 12 48 34 23
Y Rioja/Navarra .................. 73 12 36 13 20
e (=T (oF: R P e 42 42 27 33 15
B levante ..............ooee 44 38 1 16 26 }
e Almeria .......... .. ... ... 34 55 10 12 12 g
ﬁ Baja Andalucia ................. 28 46 10 13 " ,
4 TOTAL ©voovoeeeeeee 51 34 25 20 18 h
] ¥
og Fuente: ESA - 83. I
L : = o e e &
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Quiere ello decir que estos agri-
cultores seran, en amplia medida,
lo que quieran ser, y ello depen-
dera, a su vez, de como quieran
definirse. De ninguna forma la
ciencia social puede anticipar el
contenido de esas decisiones,
aunque si puede determinar su
probabilidad y las condiciones de
posibilidad de su realizacion. Pe-
ro, dejando para otro lugar un
ejercicio mas preciso de predic-
cion cientifica, y puesto en el
trance de conjurar el futuro, me
permitiré la libertad de terminar,
un poco al modo antiguo, con
una invocacion.

Los nuevos agricultores espa-
fioles, medianos y grandes, aqui
analizados, son, y seran por mu-
chos afos, la piedra angular de
nuestra economia y de nuestros
mercados agrarios, el soporte y el
liderazgo de sus organizaciones
profesionales, los interlocutores
de las sucesivas administraciones,
los garantes de la persistencia de
unos modos de vida no margina-
les, sino capaces de resistir el pa-
so del tiempo. No son, ni seran,
los agentes de una modernizacion
mimética o abstracta. En su diver-
sidad, y en su mezcla de lucidez
y cortedad de miras, de energia
e incertidumbre, de robusto indi-
vidualismo y capacidad solo a
medias actualizada de asociar es-
fuerzos, en su razonable descon-
fianza de la manipulacion politi-
ca, conservan la promesa de una
aportacion decisiva a una sacie-
dad de hombres libres. Pero tam-
bién, la posibilidad de una socie-
dad rigida y defensiva, solicita y
agobiada de intervenciones y re-
glamentos, quejumbrosa y defe-
rente de una nueva clase, hoy dis-
persa, de burocratas urbanos,
propicios a planificarla y a equi-
vocarla. Que Dios la guarde de
sus protectores, y de sus propios
deseos de ser protegida.
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NOTAS

{1} Por usar la expresion de Polanyi (Karl
Polanyi, The great transformation, Boston,
Beacon, 1957).

Quiero hacer constar aqui que este articu-
io se basa en los resultados de una encuesta
entre empresarios agrarios(ESA-83), financia-
da y promovida por fa Fundacion FIES. El tra-
bajo de campo fue realizado por CISE. Tuvo
lugar durante los Gltimos meses de 1982, y los
primeros meses de 1983. Agradezco a Gloria
de la Fuente Blanco su colaboracion en las ta-
reas de preparacion, coordinacion y discusion
de resultados de esta encuesta.

(2) La crisis de la agricultura tradicional co-
mienza a discutirse sistematicamente desde
mediados de los afios 60: ver Angel Rojo, «La
crisis agricolay, Informacion Comercial Espa-
fiola, febrero 1965, y Victor Pérez Diaz «No-
tas sobre el éxodo ruraly {en ese numero de
ICE), y del mismo autor Estructura social del
campo y éxodo rural, Madrid, Tecnos, primera
edicion 1966.

{3) V. Pérez Diaz, «Dynamisme, resultats
et problemes actuels de I'agriculture espag-
nole», Etudes Internationales, vol. Xll, 1, mar-
zo 1981, pags. 117 y ss.

(4) V. Pérez Diaz, Emigracion y cambio so-
cial, Barcelona, Ariel, 1971 (1.2 edicién 1969).

(5} V. Pérez Diaz, Estructura social del cam-
po..., op. cit.

(6) Sobre la evidencia documental de lo
ocurrido con los Kulaks, véase la explotacion
del Archivo de Smolensko en M. Fainsod
Smolensko under Soviet rule, Cambridge,
Mass., Harvard U. P., 1958, pags. 238-264.

{7} Por ejemplo, los agricultores franceses:
ver G. Wright, Rural revolution in France,
Stanford, Cal.; Stanford U. P., 1964; M. Ger-
vais, M. Jollivet, Y. Tavernier, Histoire de la
France rurale t. IV: de 1914 a nos jours, Pa-
ris; Du Seuil, 1976; J. T. S. Keeler «The de-
fense of small farmers in France», Peasant Stu-
dies, vol. 8, n.° 4 (1979).

{8} Los términos «corporativo» y «corpora-
tista» tienen unas connotaciones diferentes en
el lenguaje politico o coloquial espafiol {don-
de suelen tener una resonancia peyorativa, por
razon de su asociacion con el régimen ante-

rior) y en las discusiones de la sociologia po-
litica contemporanea. Cfr., por ejemplo, en P.
Schmitter-G. Lehmbruch {eds.) Trends To-
ward Corporatist Intermediations, Contempo-
rary Political Sociology, vol. 1, Sage, 1979,

(9) J. Garcia Fernandez, Desarrollo y ato-
nia en Castilla, Barcelona, Ariel, 1981.

(10) Véase en este niUmero de PAPELES DE
Economia EspaRovLa, el articulo de F. Gonzalez
Olivares y J. J. Gonzalez Rodriguez, «Alme-
ria: el “milagro” de una agricultura intensivay.

{11) La muestra incluye 613 agricultores,
319 medianos y 294 grandes {en este Gltimo
estrato, con una sobrerrepresentacion en las
submuestras de Cuenca del Duero y Baja An-
dalucia, para incluir «secanistas». He aqui la
distribucion de la muestra por regiones: Cuen-
ca del Duero, 101; Rioja/Navarra, 100; Léri-
da, 99; Levante {Valencia), 98; Almeria, 88;
Baja Andalucia, 127.

{12) La logica de este disefio de investiga-
cidn es similar a la utilizada por Goldthorpe y
sus colaboradores en su exploracion de la te-
sis del «aburguesamientoy de la clase obrera
en Inglaterra (J. Goldthorpe et al., The affluent
worker in the class structure, Cambridge, U.
P., 1969, pags. 30y ss.). Estos autores selec-
cionaron un caso lo més favorable posible para
la confirmacidn de aquella tesis. En este tra-
bajo se ha elegido una muestra relativamente
favorable para la confirmacion de la hipotesis
de una transformacion de los agricultores en
empresarios agrarios. Si esto no se confirma
en este caso, a fortiori sera ain mas impro-
bable que ocurra para ef conjunto de los agri-
cultores del pais. Ello permite, en todo caso,
explorar la teoria alternativa del «profesiona-
lismo» agrario.

{13) Ver el trabajo de Diaz Berenguer,
Sumpsi y otros, sobre mercado de tierras en
este numero de PAPELES.

{14) Véase la entrevista con Julio de Miguel
en este numero de PAPELES.

(15) Cuyas conclusiones se recogen en P.
Cruz Roche, «Empresas asociativas de trans-
formacion y comercializacion de productos
agrariosy; en este mismo nimero de PAPELES
DE Economia EsPAROLA.

(16) José M. Plana, F. Alvira, Encuesta de
comunidades locales, Fundacion FIES, Ma-
drid, 1981.

{17) Sobre la logica del proceso de desa-
rrollo de asociaciones empresariales en gene-
ral, cfr. P. Schmitter y W. Streeck, «The or-
ganization of business interests», Internatio-
nal Institut for Management, Wissenschaft-
zentrum, Berlin, 1981.

(18} El arquetipo profesional es el médico;
cfr. E. Freidson Profession of Medicine, New
York, Harper and Row, 1970; J. Berlant, Pro-
fession and Monopoly, Berkeley, U. of Cali-
fornia, 1975, y con caracter mas general M.
S. Larson, The rise of professionalism,
Berkeley, U. of California, 1977.

(19) Indice de agrarismo: cfr. J. E. Carlson
y M. E. Mcleod, «A comparation of agraria-
nism in Washington, Idaho and Wisconsiny,
Rural Sociology, n.° 1, 1978.

{20) Resultados semejantes se han obteni-
do en otros estudios en Estados Unidos, ibid.

(21} P. Starr, The social transformation of
American Medicine, New Yark, Basic Books,
1982, pags. 79 y ss.

{22) Cit. en C. Reboul «L'apprentissage fa-
miliale des metiers de |'agriculture» Actes de
la Recherche en Sciences Sociales, n.® 39,
1981. Ver también H. Newby, Green and Plea-
sant Land?: Social Change in Rural England,
Penguin Book, 1980.

(23) F. Parkin, Marxism and class theory:
A bourgeois critique, London, Tavistock,
1979.

(24) Para un contraste con la autopercep-
cion de los trabajadores industriales en Espa-
fia, ver V. Pérez Diaz, Clase obrera, orden so-
cial y conciencia de clase, Madrid, Fundacion
IN{, 1980, pags. 54 y ss. y 101 y ss.

{25) Cfr. S. H. Barnes, M. Kaase, Political
action, Beverly Hills, Sage, 1979; S. H. Bar-
nes, A. Lopez Pina, «Political mobilization in
old and new Democracies», American Politi-
cal Association, Annual Meeting, 1982,

{26} I. Boussard, «Le comportement élec-
toral des agriculteurs francaises de 1973 a
1981», Economie Rurale, n.° 149, mayo-junio
1982.

(27} 1bid.

{2B) Sofres, L'opinion francaise en 1977.
Sofres. Paris. Presses de la Fondation Natio-
nale des Sciences Politiques, 1978.
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