c)

litica de intervenciones con-
cretas en determinados sec-
tores industriales.

Resumiendo, diriamos
que, por un lado, hay que
profundizar en la liberaliza-
cion del Sector Exterior, so-
metiendo a examen todas
las intervenciones estatales
que aln existen y proce-
diendo a su eliminacién o
disminucién, en la medida
de lo posible y de lo poli-
ticamente prudente; por otro
lado, la politica industrial y
comercial debe plantearse la
posibilidad de intervenir di-
rectamente ayudando o pro-
moviendo el reajuste indus-
trial cara a la exportacion en
todos aquellos casos en los
que la mera liberalizacién no
puede ser un factor determi-
nante: para aclarar inmedia-
tamente lo que queremos
decir en este punto, sefala-
remos que nos parece ejem-
plar el planteamiento dado
por el INI a la situacion de
ENASA —con el acuerdo
negociado con una gran mul-
tinacional norteamericana
del sector— y también la
solucion dada a MEVOSA
—a través de otro acuer-
do— con otra gran multina-
cional.

Nuestra tercera idea es, se-
guramente, la mas polémi-
ca: aunque, como decimos
antes, predecir los sectores
que pueden «tirary de nues-
tra exportaciéon en los afos
80 es demasiado arriesgado,
porque la Administracion no
tiene ni los medios, ni la ca-
pacidad, ni la informacion
necesarios para hacer este
ejercicio, no parece aventu-
rado afirmar que nuestra in-
dustria exportadora deberi
desplazarse hacia lineas de
produccién de mayor com-

LA LIBERALIZACION
DEL SECTOR EXTERIOR
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RECE ser destacado el realismo

on que enjuicia el comercio exte-
rior espafiol el sefior Linde. Las cifras
que nos facilita hablan por si solas y no
necesitan comentarios.

Sin embargo no es facil romper el es-

. cepticismo con que el empresario acoge

las definiciones que los responsables de
la direccion de la economia espafiola nos
vienen haciendo de un tiempo a esta
parte, con un realismo digno de elogio,
en todos los medios de difusion y en
reuniones similares a ésta. Lo que hace
falta es que tan sanos propoésitos tengan
la eficacia que sb6lo puede conseguirse
con una répida aplicacién de todas las
medidas que sea necesario tomar, pues
el temor es que esas buenas intenciones

. se pierdan en los enrevesados laberintos

de una burocracia calificada por el pro-
pio Ministro de la Funcion Publica de
«lenta, ineficaz, irresponsable e inhu-

Hace tiempo que vengo sefialando
que los estimulos a la exportacion de
que goza el empresario espafiol son mu-
cho méas amplios y sugestivos que en la
mayoria de los demés paises, pero que

- falla una &gil aplicacién de estos meca-

nismos. Es a estos fallos administrativos
a los que voy a referirme brevemente.

La desgravacion fiscal, por ejemplo,
no constituye, como muchos creen, un
beneficio adicional para el exportador,
sino que forma parte de la constituciéon
de nuestro precio para que la exporta-

~ cién sea competitiva. El injustificado re-
~ traso en el pago de este devengo por el
. Estado causa perjuicios incalculables al
. exportador, merma su capital de trabajo

y su menguado beneficio cuando tiene
que esperar largos meses, obligdndole
a acudir, si es que lo consigue, a crédi-
tos intercalarios de cuyo coste prefiero
no hablar en este momento; pero si in-

| sistiré sobre el trastorno que causa al
. empresario exportador cuando la falta

de liquidez es tan acuciante.

El generoso crédito de capital circu-
lante es inaccesible a muchos empresa-

rios, pues aunque goza de una linea
especial de crédito, supone un riesgo
para el Banco privado, quien, por consi-
guiente, solo lo concede a base de ga-
rantias y avales personales, amén de
compensaciones que encarecen el cré-
dito y desvirtdan el fin para el que fue
creado.

Estos dos estimulos a la exportacién,
que son sin duda més importantes en
estos momentos de dinero escaso y
caro, carecen de la eficacia teérica que
encierran, por causa de su defectuoso
—por no decir tortuoso— tramite. Estas
actitudes no son precisamente para
inspirar confianza al exportador.

El esfuerzo que ha hecho el empresa- |
rio espafiol para exportar sus productos |

no obedece s6lo a una vocacién de
comercio exterior, como es el caso de
muchos, sino a la propia crisis de nues-
tro mercado interno, y aun a pesar de
estos incrementos que suponen los pro-
ductos exportados, la infrautilizacion de
nuestras estructuras es alarmante y re-
percute sobre la rentabilidad de nuestras

instalaciones y sobre su capacidad de |

autofinanciacién, que se ven asi mer-
madas.

Sin embargo, los principales enemigos
de nuestro comercio exterior, que lo
hacen cada vez menos competitivo, son
la falta de productividad, que tiene su
raiz en los problemas laborales, a los
que no se halla una solucién adecuada
y que impiden al empresario racionali-
zar, reestructurar y tecnificar sus pro-
cesos.

Tampoco afirmaria yo que la paridad
de la peseta no tiene mayor relevancia
en la exportaciéon. En lo que si estoy de

acuerdo es en que esta medida causa- |

ria trastornos y sacrificios estériles si no
fuera acompafiada de una mayor pro-
ductividad que hiciera nuestras ofertas
mé&s competitivas. La tecnificacion de
los procesos y la reestructuraciéon ade-
cuada serén obra de la iniciativa privada
sin que nadie se lo exija, en cuanto su
actividad produzca una renta adecuada.
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Entonces es cuando empezara a renacer
la verdadera confianza y la verdadera
reactivacion. Quede, pues, muy claro
que si la tecnologia y la competitividad
de nuestros productos se distancian ca-
da afio més de los niveles de los paises
de la CEE y de los paiges industrializa-
dos en general, esto no es atribuible a
la falta de inversion por parte del em-
presario. En estos momentos ya no son
vélidos parches tales como una adecua-
cién periédica de la paridad de la peseta
a los costes de la produccién de los pai-
ses de la Comunidad comparados a los
nuestros; hace falta una politica econo-
mica coherente que alcance no sélo al
cambio, sino también a la productivi-
dad, los costes financieros y todos los
factores que actan contra una normali-
zacion vy liberalizacién de nuestro mer-
cado y que tan acertadamente ha sefia-
lado el sefior Linde.

Aunque se diga que la historia se re-
pite, esto nunca es enteramente cierto,
pues los entornos son diferentes. Pero
. no podemos en modo alguno olvidar
| el salto enorme que dio Espafia en el
. primer Plan de Estabilizacién del afio
. 59, cuando partiamos de cero. Aun-
- que la enfermedad socioeconémica de
. nuestros dias es distinta, los espafio-
' les si somos los mismos, v yo con-

. fio plenamente en el ingenio, el co-

raje, la imaginacion y las ganas de lu-
char del empresario, a condicién de que
se le releve de los problemas que son
. ajenos a la genuina actividad que des-
arrolla y se le proporcione a cambio la
tranquilidad y la confianza que necesita
para que sus esfuerzos no culminen en
fracaso.

En cuanto a las inversiones extranje-
ras, no hay duda de que favorecen el
desarrollo econémico y nos traen nue-
vas técnicas no s6lo en cuanto a proce-
sos, sino también en la gestién, apor-
tando recursos y creatividad que favore-
cen nuestra balanza comercial y nuestra
balanza de pagos. He apostado siempre
por la libre competencia y pienso que el
Gnico juez de nuestros aciertos o des-
aciertos tiene que ser el mercado consu-
midor, que debe beneficiarse de los me-
jores precios y calidades, procedan de
donde procedan. Esta es la auténtica
Economia de Mercado.

También convengo con el sefior Linde
en que Espafia no podia pretender des-
arrollar investigacion de base, pues ni
teniamos recursos econémicos ni sufi-
ciente amplitud de mercado para cos-
tearla. Pero un pais de la dimension y del
grado de desarrollo del nuestro, puede
sin embargo realizar aportaciones de inte-

rés. Los procesos méas sofisticados son
todos susceptibles de mejora cuando
quien los maneja tiene la sensibilidad y
la imaginacién de las que no carece pre-
cisamente el espafiol. Podria citar canti-
dad de pequefios descubrimientos que,
pasados a nuestros Laboratorios de In-
vestigacion Aplicada, han dado, con un
moderado costo de mantenimiento, re-
sultados muy satisfactorios, al extremo
de permitirnos patentar procesos que,
en el fondo, no son méas que mejoras de
algo ya existente. Por algo hay que em-
pezar, y me parece muy bien que se es-
timule y se ayude a la investigacion den-
tro de los limites de nuestra capacidad.

En cuanto a las grandes multinacio-
nales que invierten hoy en Espafia, si
s justo reconocer que aportan recursos
y tecnologia, no equivale esto a decir
que sean mejores o peores que las es- |
tablecidas de antafio; lo que si hay que |
reconocer en justicia es que la situacion
actual esta castigando a la industria es-
pafola.

El mejorar los procesos y hacerlos
competitivos a nivel de los paises de la
Comunidad, exige dos bases esenciales:

a) Un crédito que favorezca la inver-
siébn competitiva, y esta selecciéon
debemos realizarla con urgencia.

b) Una reglamentacién que permita =
escoger la plantilla adecuada.

Si no se cumplen estos requisitos |
esenciales, estaremos discriminando a la |
industria ya establecida en favor de las =
nuevas inversiones, que, dado el estado
actual de la economia de la empresa |
espafiola, son precisamente las extran- |
jeras y sobre todo las multinacionales, |
que son las que se aprovechan de estas
circunstancias.

Agradezco al sefior Linde por haberse ©
referido —y esto lo he oido por primera
Vvez en una reunion de este nivel— a la |
posible desgravacion de la pesada carga |
que la Seguridad Social supone para las |
empresas exportadoras. Si hay que re- |
conocer que la llamada desgravacién
fiscal es una forma mas o menos indi-
recta de subvencion, desgravar la Segu-
ridad Social es una necesidad imperio-
sa, por ser la mas alta carga que se
conoce.

Si queremos que nuestra balanza co-
mercial siga aumentando su cobertura
—por otra parte tan necesaria en estos
momentos en que la incidencia de la
importacién de crudos se va haciendo
cada vez mas insoportable— es indu-
dable que debemos dar toda clase de
apoyos y alicientes a la exportacion es-

plejidad técnica, menos in-
tensivas en trabajo y mas
intensivas en capital de lo
que lo son las industrias tra-
dicionales de nuestra expor-
tacion. Lo esencial en este
punto es, seguramente,
aprovechar las diferencias,
no por dificiles de cuantificar
menos reales y patentes, de
cualificacion de nuestra fuer-
za de trabajo, de organiza-
cién de nuestro sistema pro-
ductivo y de relacién con
los paises industrializados
europeos respecto a los pai-
ses emergentes industriales
que nos plantean la compe-
tencia en nuestras industrias
tradicionales.

Espafia no cuenta, salvo
excepciones, con investiga-
cién y tecnologia propias en
casi ninguna rama industrial
y éste, obviamente, no es
un factor susceptible de ser
aprovechado ni creado rapi-
damente a voluntad; en con-
junto, la productividad de
nuestra industria es, en la
mayoria de los sectores in-
dustriales, inferior, incluso
muy inferior, a la de los pai-
ses industrializados de la
OCDE; nuestra dotacion de
recursos-energéticos, mine-
rales y de materias primas
es bastante pobre. Real-
mente, no se alcanza a ver
como puede nuestro pais
impulsar su exportacion en
una serie de sectores si no
es en base a una industria
transformadora de cierta
complejidad técnica, que
exija una mano de obra cua-
lificada, que se apoye en
medida importante en la tec-
nologia y en las redes de co-
comercializacién exterior de
grandes empresas extranje-
ras, es decir, una industria
transformadora de cierta
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