FOMENTO A LA _
EXPORTACION ESPANOLA

En el articulo siguiente, Francisco Rivillas analiza las
posibilidades que el sector exportador ofrece ante la critica
situacion de la economia. Partiendo del hecho de que la
politica de promocion y apoyo a la exportacién debe ser un
complemento de la politica econémica general, el autor
analiza las posibilidades que ofrece la exportacién espanola
en la situacién actual, y estudia las medidas que serian mas
eficaces y viables en su aplicaciéon. En su opinion, el sistema
actual exigiria un nuevo planteamiento de la desgravacién
fiscal y de los incentivos para la constitucion de consorcios

exportadores.

A crisis por la que
atraviesa la economia
mundial. aunque tiene

sus raices en planteamientos
mas amplios (modo de creci-
miento, confrontacion de areas
de influencia, nacionalismos,
relaciones de dominio, y un
largo etcetera), se ha manifes-
tado muy especialmente en el
campo de los intercambios co-
merciales. Su aparicién en el
escenario mundial ha dejado a
muchos responsables del
mundo economico sorprendi-
dos y a otros sin unas directri-
ces definidas de actuacion. Tras
mas de un decenio con una in-
tensificacion de los intercam-
bios y una progresiva participa-
cion de los paises desarrollados
en el mercado mundial, la ten-
dencia se invierte repentina-
mente a partir de finales de
1973, nroduciéndose una rapida
contraccion de los intercambios
como consecuencia de los des-
equilibrios comerciales apareci-
dos. Asi, el ano 1974 se cerrd con
s6lo un 5 % de crecimiento de
las exportaciones mundiales,

frente al 13 % del ano anterior. Y
ya en 1975, el comercio mundial
sufria por primera vez, tras la Se-
gunda Guerra Mundial, y excep-
cion hecha de la leve crisis de
1958, una reduccion.

Desde entonces hasta ahora,
las medidas adoptadas generali-
zadamente por los paises han
dado su resultado. Desde 1975
practicamente todos los paises
industrializados han tomado
medidas de apoyo a la exporta-
cion y la experiencia ha demos-
trado que han sido mas eficaces
que las instrumentadas para re-
ducir las importaciones. De he-
cho, el equilibrio de las balanzas
deficitarias se ha conseguido en
mayor medida por el lado de la
exportacion y, por qué no de-
cirlo, del mantenimiento de los
precios de las materias primas,
del juego de los tipos de cambio
y del «reciclaje» de los exceden-
tes de capital.

Hoy, tras la nueva revision de
precios energeticos, la situacion
vuelve a recrudecerse y parece

volverse por el camino andado.
Hay que emprender o continuar
las reformas necesarias para
adaptar la economia a los nue-
vos parametros de crecimiento,y
en ello la exportacion puede ju-
gar un papel importante en el
periodo de adaptacion, sin por
ello olvidar que para conseguir
un sector exportador dinamico y
de peso es necesario tomar me-
didas institucionales que no
siempre seran del agrado de to-
dos los componentes del sector
exportador.

LA EXPORTACION COMO
OBJETIVO DE LA
POLITICA ECONOMICA

Antes de seguir adelante en el
intento de ver qué medidas en el
ambito exportador pueden ayu-
dar a salir de la crisis a la econo-
mia espanola, conviene hacer,
aunque sea de manera sucinta,
algunas consideraciones gene-
rales sobre el papel de la expor-
tacion dentro del interrelacio-
nado mundo macroecondmico.

En primer lugar, hay que decir
que aumentar el volumen expor-
tador no esun objetivo en si, sino
que se trata de un instrumento
para conseguir objetivos finales
que se pueden identificar con el
crecimiento del producto total o
si se hace de una manera selec-
tiva, con el apoyo indirecto a
unos sectores prioritarios quein-
teresa fomentar. -

Desde la perspectiva del cre-
cimiento cuantitativo «per se»,
la exportacion incide en dos
areas directamente: en la ba-
lanza de pagos y en la demanda
global. Y desde una optica de
reasignacion de recursos, el
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comportamiento de las ventas al
exterior puede orientarnos sobre
los sectores mas dinamicos de
cara a una reestructuracion sec-
torial. Veamos, de manera es-
quematica, como incide en cada
uno de estos elementos que se
analizan, las peculiaridades del
caso espanol.

La exportacion puede ser el
sustitutivo compensador de los
tradicionales componentes equi-
libradores de nuestra balanza de
pagos. Reducir las importacio-
nes implica fuertes efectos rece-
sivos, dada la rigidez del caso
espanol.

E! endeudamiento, dado el ni-
vel alcanzado y el turismo y las
remesas de emigrantes, por su
dependencia de la coyuntura
internacional no pueden des-
empenar el papel de los anos se-
senta. Queda pues, la exporta-
cion.

VENTAJAS Y
POSIBILIDADES DE LA
EXPORTACION

La exportacion no es ni puede
ser la panacea que nos libere de
los efectos de la crisis, pero si
que puede ser el medio que
ofrece mas posibilidades para
pagar la factura manteniendo un
cierto nivel de crecimiento; al
menos asi lo ha demostrado en
estos dos ultimos anos.

El mantener la prioridad del

sector exportador ante los distin-
tos objetivos de la politica eco-
némica supondria, entre otros,
los siguientes aspectos positi-
VOS:

— Permitiria mantener cierto
dinamismo en la actividad pro-

ductiva, compatible con una po-
litica estabilizadora y necesaria
para amortiguar el dificil pro-
blema del paro.

— La posibilidad de acceder a
nuevos mercados supone, ade-
mas de las ventajas inherentes a
las economias de escala y au-
mento de productividad, la sa-
lida para productos que el mer-
cado espanol de forma aislada
no puede absorber con un mi-
nimo de rentabilidad. Piensese
en productos de tecnologia
punta (electronica) o de gran vo-
lumen de costes fijos (siderurgia
o automotriz). A su vez, puede
aliviar los problemas de exceso
de capacidad de los sectores in-
dustriales donde se concentro la
inversion en los ultimos anos
(petroquimica, naval y sidertr-
gico) y a paliar los problemas de
«stockage» derivados de la ato-
nia de la demanda interna.

— Permite aclarar qué secto-
res son competitivos, evaluando
la eficiencia de las ayudas estata-
les y coadyuvando, a una reasig-
nacion de recursos mas acordes
con la productividad.

Ventajas genericas gue revis-
ten en el caso espanol las pecu-
liaridades siguientes:

— El bajo nivel de partida del
sector exportador. Espana inicia
tarde su apertura al exterior y su
rapido despegue industrializa-
dor de los afios sesenta, desfa-
sado en el tiempo con los paises
europeos, le confiere unas espe-
ciales caracteristicas: incorpo-
racion de medios de produccion
con tecnologia mas reciente,
costes salariales inferiores a los
de sus competidores europeos,
etc.

— La estructura de las expor-
taciones. Por productos Espana

dispone, dado su nivel de des-
arrollo alcanzado, una tecnolo-
gia intermedia muy demandada
por los paises que inician su in-
dustrializacion y quieren compa-
tibilizar el crecimiento rapido y
una importante incorporacion
de factor trabajo. Geografica-
mente las ventas se orientan en
algo mas de la mitad a la CEE y
EE.UU., y el resto hacia areas
poco desarrolladas: Oriente Me-
dio, Norte de Africay Latinoame-
rica. Distribucion que permite
diversificar nuestra exportacion
y hacerla menos sensible a los
cambios en una u otra area.

Constatan estas posibilidades
los trabajos realizados sobre la
dependencia de nuestras expor-
taciones (1). La sensibilidad res-
pecto a los precios, tanto de las
exportaciones como de las im-
portaciones es bastante baja,
siendo inferior la de estas ulti-
mas. Ello refleja los reducidos
resultados de una devaluacion a
medio plazo. En cuanto a las
elasticidades producto, la expor-
tacion ofrece una importante
sensibilidad a laevolucion de las
economias receptoras de nues-
tros productos; sin embargo, su
valores algo inferior a la de otros
paises industrializados. Hecho
que se explica por el bajo nivel
de partida de nuestio sector ex-
portador y que hace a este de-
pender en menor grado de la co-
yuntura internacional.

Sin embargo, convendria dis-
poner de una evaluacion de la
incidencia macroeconomica
como se ha hecho para el caso
aleman (2). En él se evalua,de un
lado, el volumen de desempleo
que generaria el aumento de un
determinado volumen de impor-
taciones procedentes de los pai-
ses en vias de desarrollo y, de
otro, la creacion de empleo que
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generaria un aumento de las ex-
portaciones de la misma magni-
tud. Pues bien, dada la estruc-
tura comercial alemana, los sec-
tores mas afectados negativa-
mente serian la industria de uti-
llaje, la textil, cueroy pieles, y del
juguete. Por el lado de creacion
de empleo sectorial: construc-
cién mecanica, vehiculos y side-
rurgia. En su conjunto. el estudio
concluye que si el aumento de
importaciones es del mismo vo-
lumen que el aumento del monto
exportador, los empleos creados
podrian compensar casi la tota-
lidad de los suprimidos. No obs-
tante, suincidencia en el empleo
es importante. pues exige una
conversion profesional dificil de
realizar, ya que los empleos su-
primidos serian de personas sin
cualificar y las demandas. de
personal altamente cualificado
(aproximadamente la tercera
parte con ensenanza superiorj.
Resultados que para el caso es-
panol podrian ser orientativos
del serioproblema que planteala
crisis.

Por altimo, gueda el tema si el
cambio en la estructura de las
exportaciones espanolas ope-
rado a finales de los sesenta ha
incidido en los factores explica-
tivos de comportamiento del
sector exportador. En la estima-
cion de la oferta de exportacio-
nes realizadas por Donges (3) en
base al periodo 1959-71 se cons-
tatan mayor elasticidad de la ex-
portacion respecto a la demanda
interna que a los precios. Esta
constatacion del caracter resi-
dual de la exportacion demos-
trado para los anos sesenta se
atenta en los anos setenta. En
efecto, una reestimacion (4) de
la ecuacion de Donges para el
periodo 1971-78 pone de mani-
fiesto una inversion en el carac-
ter explicativo de la demanda in-
terna y los precios. Aprecian-
dose una caida de la elasticidad
respecto a la utilizacion de la ca-
pacidad productiva y una mayor
sensibilidad a las variaciones en
los precios.

MEDIDAS ALTERNATIVAS
DE POSIBLE ADOPCION
PARA DESARROLLAR EL
SECTOR EXPORTADOR
P e A R el

Las medidas encaminadas a
fomentar la exportacién espa-
nola no pueden tomarse desde
una optica aislada, pues podrian
tarde o tempranovolverse contra
la finalidad a persequir.

Para desarrollar la exporta-
cionhay queaumentarla compe-
titividad. Pero una competitivi-
dad en sentido amplio que
abarca desde la estructura pro-
ductiva hasta el nivel general de
precios.

Factores que inciden
directamente en la
exportacion: la
competitividad en sentido
amplio

EXPORTACION Y CREDITO A LA EXPORTACION
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En la determinacion de la
competitividad juegan numero-
s0s parametros: el coste de pro-
duccion (salarios y tipo de inte-
rés), el precio interior y exterior
(tipo de cambio e incentivos fis-
cales}, la capacidad de promover
productos nuevos, prontitud en
la remesa, perfeccionamiento
técnico de los productos, asis-
tencia técnica y condiciones de
financiacion.

Evidentemente, el coste de
produccion juega un papel im-
portante. Pero en contra de lo
que muchos suponen no siem
pre es determinante. Dentro de
los costes de produccion, la ex-
periencia empirica apunta por
dar masimportancia a los costes

262




del capital que a los salarios. En
efecto, como puede observarse
en el cuadro, paises de fuerte
capacidad exportadora tienen
en la industria costes medios de
mano de obra muy elevados (5).
La competitividad, por tanto, ha-
bra que buscarla también mode-
rando costes del capital me-
diante una politica monetaria
que logre unos tipos de interés
mas competitivos.

COSTE MEDIO POR HORA
EN LA INDUSTRIA

(Diciembre de 1977. Marcos
corrientes)

Paises Bajos
Suiza

Los precios juegan un impor-
tante papel cuando se puede
decidir sobre el mercado de di-
visas. Pero éste no es el caso
espafol. La peseta depende de
una serie de monedas fuertes y
su comportamiento a medio
plazo lo decide el saldo de su
balanza de pagos. Cualquier
decision en este sentido queda
fuertemente condicionada por
la evolucion de los demas com-
ponentes de nuestras cuentas
con el exterior, hasta ahora de
mayor peso que la exportacion.
Hoy dia, con el nivel de reservas
alcanzado, dificilmente podria
sostenerse una posicion infra-
valorada de la peseta, no solo
por la repercusion en el nivel de
precios transmitidos por las im-

portaciones, sino tambien por
la apreciacion inducida por la
demanda de pesetas derivada
de las entradas de capital.

Concluyendo, podemos decir
que la posicion de un producto
sobre un mercado no es solo
funcion de la oferta, sino que la
demanda juega también un pa-
pel esencial. Y que, por tanto,
los restantes factores enuncia-
dos, sobre los que se debe apo-
yar un sistema de promocion de
exportaciones, juegan muchas
veces un pape! decisivo.

LA POLITICA DE
PROMOCION Y
FOMENTO COMO
INSTRUMENTO

P S — R

La eficacia de un sistema de
promocion de exportaciones no
solo depende del grado de des-
arrollo de éste, sino también de
la compenetracion con los obje-
tivos generales de la politica
economica. En una situacion de
partida como la actual, hay que
decidir cuanto antes el modelo
de crecimientoaseguir: sisevaa
intentar crecer poco o mucho; si
el objetivo prioritario va a ser el
paro o la inflacion; qué orienta-
cion tomara nuestra politica ex-
terior, etc. Todo ello reviste es-
pecial interés, pues conocidos
estos objetivos podra decidirse
qué sectores requieren un apoyo
decidido en base a una estruc-
turade comercio a perseguir que
nos permitira, en base al tipo de
destinatarios, productos y com-
petidores, conocer qué instru-
mentos son los mas apropiados
paracolocarlosproductosy cua-
les son las condiciones exigidas
por la competencia.

El actual sistema de instru-

mentos de promocion y fomento
a la exportacion consta de un
cuadro de estimulos de fomento
(financieros, arancelarios, fisca-
les) y de promocion y ordenacion
comercial (Ferias y Exposicio-
nes, Misiones comerciales, in-
formacion y propaganda) per-
feccionable pero bastante com-
pleto. Perfeccionamiento que
podria centrarse en tres puntos.

En primer lugar, el tema de la
desgravacion fiscal. Esta devo-
lucion del gravamen indirecto
supone un importante inconve-
niente en las condiciones de su
aplicacion. Independientemente
de si su valoracion actual es
equiparable al gravamen indi-
recto en destino —hecho que en
caso contrario podria denun-
ciarse en el GATT— los costes
financieros derivados del retraso
de los pagos supone una penali-
zacion para el exportador espa-
nol.

En segundo lugar, intensificar
la politica de promocién comer-
cial con vistas a la pequefa y
mediana empresa. No conviene
olvidar que un pais como Esta-
dos Unidos ha centrado gran
parte de sus esfuerzos en la
promocion de exportaciones en
los apoyos directos a las peque-
nas companias. En este sentido
convendria incentivar —posi-
blemente la formula mas ade-
cuada seria la de facilidades fi-
nancieras—, la creacion de em-
presas de comercializacion que
se encargaran de gestionar todo
lo concerniente a la operacion,
desde la busqueda del cliente
hasta la financiacion, incluidos
los tramites burocraticos. Fun-
cién que en muchos casos ya
cubren bastantes bancos extran-
jeros a través de departamentos
«ad hoc» y que empiezan a ofre-

cer algunos espanoles.




Por altimo, dado que la poli-
tica de fomento es una politica
de acompanamiento de la poli-
tica econémica general y su efi-
cacia viene limitada al grado que
se consiga igualar la inflacion a
la de los competidores, al tipo de
cambio adecuado y a la mejoria
de la estructura industrial y agri-
cola de! pais, seria necesario,
ante la evidente urgencia de
afrontar una reestructuracion
sectorial y demas objetivos plan-
teados, un ente especifico para
su coordinacion. Analogamente
a ltalia, podria consistir en una
comision interministerial de Pla-
nificacién Exterior dependiente
de la maxima autoridad econo-
mica, y en la que estuviesen re-
presentados el Ministerio de
Asuntos Exteriores y los ministe-
rios economicos (6).

EL FOMENTO
FINANCIERO: EL
CREDITO A LA
EXPORTACION

[rae b e i "

Sin lugar a dudas, los instru-
mentos de apoyo financiero a la
exportacion, dadas las circuns-
tancias actuales, han pasado a
un primer plano entre los objeti-
vos de las politicas de fomento a
la exportacion.

Los factores que pueden des-
tacarse en su creciente impor-
tancia, en opinion del profesor
Martinez Cortina (7), son: el au-
mento absoluto y relativo de los
bienes de equipo en los paises
industrializados, la limitada ca-
pacidad de financiacion de los
paises subdesarrollados para sa-
tisfacer su demanda de bienes
de equipo, los desequilibrios de
las balanzas de pagos, la pene-
tracion economica y la insufi-

EL CREDITO A LA EXPORTACION EN ESPANA

MILLONES DE PESETAS

400000 W
300.000
200.000 |-

100000 -

1971

Bsce

B TOTAL SISTEMA BANCARIO

1972 1873

Fuente: Banco de Espafia. B.E. E

zadd

977 1978

1076

1974 1975

Elaboracion: Servicio de Estudios del Banco Exterior de Espana.

ciencia de los medios de finan-
ciacion clasicos.

En Espana, la actual organiza-
cion y distribucion de funciones
de credito a la exportacion co-
rresponde a la establecida por la
Ley sobre Ordenacién y Régi-
men del Crédito Oficial, del 19 de
junio de 1971. Desde entonces la
organizacion institucional se
sientasobre la doble base de una
concurrencia generalizada de
todas las entidades financieras y
una especifica para el Banco Ex-
teriorde Espana. Este tltimo una
vez cubierto su coeficiente
puede disponer de los fondos
suministrados por el ICO.

Los resultados de la ordena-
cion de 1971 quedan recogidos
en el importante dinamismo que
adquiere el crédito a la exporta-
cion en los anos setenta, como
demuestra que en el periodo
1971-78 practicamente se han
multiplicado por ocho los recur-
sos que el exportador dispone
para financiar sus exportacio-
nes.

En cuanto a las modalidades
crediticias que ofrece el sistema,
puede decirse que, con la incor-
poracion del crédito comprador
en 1974 y |a prefinanciacion de
bienes de consumo con pedido
en firme, Espana dispone de un
cuadro de figuras crediticias
homologable a cualquier pais
industrializado (Véase tabla si-
noptica).

Las medidas a adoptar parece,
por tanto, que deberan tener un
caracter consolidador e inten-
sivo. A grandes rasgos los fren-
tes de actuacion pueden ser los
siguientes:

— Prioridad a las formulas
modernas de financiacion de
exportaciones: crédito compra-
dor, financiacion por unidades
de produccion, leasing y facto-
ring.

— Facilidades a la expansién
de la red bancaria en el extran-
jero e incentivacién al papel que
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CREDITO A LA EXPORTACION POR CLASES DE BIENES

MILLONES DE PESEWAS

40000 y
A 1

30000

| 20.000

|
10.000 |

1971 1972 1973 1974
BUQUES e MAQUINARIA s G, CIRCULANTE

Fuente: Banco de Espana, B.E. E.

1975 1976 1977 1978

— TOTAL

Elaboracién: Servicio de Estudios del Banco Exterior de Espana.

los bancos pueden realizar en el
ambito de los servicios comer-
ciales: informacion a la clientela
exterior, asesoramiento finan-
ciero, formacion sobre transac-
ciones exteriores y prospeccion
de mercados, etc.

— Consolidacién del esfuerzo
financiero realizado en los ulti-
mos anos para alcanzar los stan-
deres de nuestros paises compe-
tidores. Dado el desfase tempo-
ral con el que se inicid un apoyo
financiero decidido —dos anos
mas tarde que ltalia, Francia, Ja-
pon y Gran Bretafia— y al bajo
nivel de partida, es necesario
consolidar esta expansion me-
diante nuevas asignaciones de
fondos. Apoyan este esfuerzo fi-
nal el dilatado plazo de amorti-
zacion, que hace que las cance-
laciones no sean aun suficientes
para sostener el nivel requerido.
En el futuro, estimable en el bie-
nio 1980-81, es de esperar una
caidade las necesidades netas, a
la vez que se alcance unos stan-
deres equiparables, a los euro-

peos pero para ello es necesario
mantener la prioridad del sector
exportador.

CCNCLUSIONES
GENERALES

— La politica de promocion y
apoyo a la exportacion es un
complemento de la politica eco-
nomica general. La competitivi-
dad de nuestras exportaciones
puede intensificarse coyuntu-
ralmente con las medidas de fo-
mento, pero a medio plazo exige
una estrecha coordinacion con
la politica sectorial, fiscal y mo-
netaria. De ahi la necesidad de
crear un ente coordinador de la
estrategia exterior. Analoga-
mente al CIPES (Comité Intermi-
nisterial para la Planificacion
Economica Exterior) italiano,
deberian estar representados los
ministerios economicos y el de
Asuntos Exteriores.

— Dada la estrecha vincula-
cion entre crecimiento econo-
mico y comercio exterior y acep-
tada la necesidad de incremen-
tar la exportacion, seria muy util
disponer, con vistas a una rees-
tructuracion sectorial, deunaes-
timacion de su incidencia en la
reasignacion de recursos y vice-
versa. ’

— E! actual sistema de pro-
mocion y fomento, aunque bas-
tante completo, exige un nuevo
planteamiento de la desgrava-
cion fiscal e incentivos a la cons-
titucion de consorcios exporta-
dores.

La proxima incorporacién ala
CEE plantea una adaptacion al
sistema impositivo. Adaptacion
que exige una evaluacion de las
diferencias cuantitativas, si las
hubiera, de ambos sistemas de
imposicién. Y en el periodo de
transicion, una mayor prontitud
en la devolucion de los impues-
tos indirectos.

Por su parte, los incentivos
(subvenciones a fondo perdido,
facilidades financieras y exen-
ciones fiscales) a los consorcios
exportadores podrian ser, aligual
gue en otros paises, un instru-
mento importante para facilitar la
exportacion a la pequena y me-
diana empresa.

— La consolidacion del es-
fuerzo exportador requiere en el
terreno financiero garantizar
una suficienciade fondos parael
crédito ala exportacion. Dada la
estructura institucional exis-
tente y la demanda previsible en
los proximos anos, la alternativa
mas viable es una mayor dota-
cion de crédito oficial comple-
mentada con las operaciones
triangulares de la banca extran-
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— Las incidencias distorsio-
nantes que el aumento del cré-
dito puede provocar sobre la
oferta monetaria y consiguien-
temente en el proceso inflacio-
nista, podrian ser compensadas
de existirun menor control en las
transacciones monetarias con el
exterior. Téngase en cuenta que
la exportacion exige cada dia
mas una infraestructura de
apoyo en el exterior y que la in-
version directa muchas veces es
la férmula preferida para consti-
tuir empresas donde se dé el
acabado final al producto expor-
tado.
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n.° 481, 1973.

(4) Los resuitados de la estimacién
deben tomarse como apoyo teérico alas
conclusiones que se esperaban. No obs-
tante las precauciones inherentes a este
tipo de trabajo quedan obviadas en parte
por la homogeneidad del modelo y los
datos empleados para ambos periodos. A
continuacion se ofrecen los resultados
de Donges para el periodo 1959-71 y los
del periodo 1971-78 realizados por A. Ca-
sapo y T. Izauierpo.

Periodo

1959-71: Lnx = — 0,17 — 1,32 LnU
(0.23) + 0,74 LnR + (0,13) 1,72 LnP 0,12
R2 = 1971-78: Lnx = 3,26 — 0,50 LnU
0,26) + 1,16 LnR (0,12) + 1,29 LnP (0,06)

2= 0,974

Siendo:

X = Exportaci6n en términos constantes
U = Utilizacion de la capacidad produc-
tiva

R = Relacién precios exteriores/precios
interiores )

P = Indice de produccién industrial.

(5) El interesado puede consultar el
trabajo realizado por Hans George Kiera,
recogido en el n.® 1576 de «Problemes
Economiques». El encuentra una rela-
cidn directa entre las subidas salariales
por sectores y su dinamismo exportador.

(6) Estando este texto en imprenta, el
Real Decreto 2192/1979 (BOE 19-9-79)
crea la Comisién Delegada del Gobierno
para Politica Exterior.

(7) Rafael ManTiNez CoRTINA: E] se-
guro y el Crédito a la Exportacién en los
Paises de Europa Occidental. Vol. 1: £l
Crédito a la Exportacién. (Instituto de
Desarrollo Econémico. Madrid, 1972)
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