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LA EVOLUCION RECIENTE DEL SECTOR INDUSTRIAL:

ALGUNAS REFLEXIONES

Diego Rodriguez Rodriguez (*)

1. INTRODUCCION

En los ultimos afios se ha manifestado una
intensa preocupacién por la capacidad competiti-
va de la industria espafnola en un contexto carac-
terizado por la creciente integracion de los mer-
cados internacionales. Esto resulta evidente a
escala europea, donde los procesos de unifica-
cién monetaria y de ampliaciéon hacia los paises
del centro y este de Europa han modificado la
posicién competitiva de las empresas manufac-
tureras espafolas. Sin embargo, cada vez mas,
esa modificacion ha de ponerse en relacién con
la integracion de mercados a nivel extra-comuni-
tario. En ese sentido, aunque la irrupcion de nue-
vos competidores internacionales es un proceso
al que la industria se enfrenta de un modo conti-
nuo, la aparicién, largamente anunciada, de China
como gran proveedor mundial parece significar un
salto cualitativo. Como muestra de la importancia
que esta adquiriendo este pais valga decir que
ha desplazado ya a Estados Unidos como princi-
pal origen de las importaciones espafolas no
comunitarias.

En este contexto de incertidumbre cabe situar
también el debate sobre los cambios de localiza-
cion de las empresas y el papel que pueden jugar
las Administraciones Publicas a través de la tan
discutida politica industrial. Ese debate no se cir-
cunscribe al caso espanol, sino que se inserta en
medio de la discusion (tedrica y empirica) sobre
las modificaciones en la pautas de especializacion
productiva y de concentracion espacial de la indus-
tria europea derivada del proceso de integracion.
De modo muy simplificado, puede decirse que la
mayoria de las hipotesis que se manejan, tanto las
procedentes del marco analitico del comercio inter-
nacional (en su versién de ventajas comparativas
ricardianas o a la Heckscher-Ohlin) como las mas
recientes en el campo de la denominada Nueva
Geografia Econdmica, apuntan a que los proce-
sos de integracion econémica conducen a proce-

sos de concentracion geografica de la produccion
y, por tanto, a una mayor especializacion produc-
tiva entre paises. Naturalmente, existen multiples
factores que pueden aminorar e, incluso, revertir,
ese proceso. Entre ellas puede citarse el papel
(incierto) de la inversién extranjera directa o el tipo
de especializacion intra-industrial en un mundo
caracterizado por el intercambio de productos alta-
mente diferenciados (1).

En este trabajo se repasa brevemente, en el
segundo apartado, la evolucién reciente del sector
industrial en Espana. En el tercer apartado se sin-
tetizan los principales rasgos sectoriales, dado que
la evolucion agregada esconde una alta heteroge-
neidad entre ramas de actividad. Por ultimo, el tra-
bajo concluye con algunas reflexiones finales.

2. EMPLEO, PRODUCCION
Y PRODUCTIVIDAD INDUSTRIAL:
HECHOS ESTILIZADOS

El analisis de la evolucién reciente de las prin-
cipales magnitudes agregadas del sector industrial
permite delinear algunas caracteristicas genera-
les como punto de partida.

En primer lugar, como se indica en el cuadro 1,
el sector industrial no crea empleo neto a largo
plazo. A pesar del notable crecimiento experi-
mentado por el empleo en Espafna desde 1995, el
numero de ocupados en la industria (manufactu-
ras y energia) en el segundo trimestre de 2004
(8,1 millones) era inferior en 400.000 empleos al
de 1976. En comparacién, el numero de empleos
en ese periodo creci6 en los servicios un 213,5
por 100 (de 5,2 a 11,2 millones). El descenso en
la participacion del empleo industrial en el empleo
total (aproximadamente nueve puntos porcentua-
les) no es, sin embargo, tan acusado como cabria
esperar debido a la enorme reduccion del empleo
agrario.
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) CUADRO 1
LA EVOLUCION DEL EMPLEO INDUSTRIAL EN ESPANA
PARTICIPACION
EN LA POBLACION EVOLUCION
OCUPADA (INDICE 1980 = 100)

(PORCENTAJE)
1980 27,2 100,0
1985, 21,5 79,0
1990, 23,7 87,1
1995, 20,6 75,7
2000.......ccomeiriiinns 20,0 73,5
2004 (%) oo 18,1 66,5

Nota: (*) Media de los tres primeros trimestres de 2004.
Fuente: INE, Encuesta de Poblacion Activa.

Naturalmente, la ausencia de creacion neta de
empleo no es incompatible con un movimiento cicli-
co acusado y, en particular, mas acusado que en
los servicios de mercado. El empleo industrial ha
fluctuado en los ultimos treinta afios en una banda
de 2,5 a 3,5 millones de trabajadores.

Conviene también sehalar que este escaso
resultado en términos de creacion de empleo es
comun a los paises de nuestro entorno. De hecho,
el numero de empleos industriales en Espafa ha
evolucionado en los ultimos afos mejor que en el
conjunto de la Unién Europea (UE-15). En concre-
to, desde 1995 el nUmero de empleos en las manu-
facturas ha crecido en torno al 23 por 100 en Espa-
fia, frente a una caida de casi siete puntos
porcentuales en la UE-15. Naturalmente, ello esta
condicionado por los mejores resultados del con-
junto del mercado laboral espafiol (33,4 por 100 de
crecimiento en Espafa frente al 10,3 por 100 en la
UE-15 en el periodo 1995:11-2003:11).

Este buen panorama en términos de creacién
de empleo se ha quebrado desde 2002. Ocho de
los once trimestres transcurridos desde comienzos
de ese ano se han saldado con una reduccién en
el nimero de ocupados en la industria, lo que vuel-
ve a situar la evolucion del empleo en este sector
en linea con lo observado en periodos de bajo cre-
cimiento econémico.

En segundo lugar, por lo que se refiere a la evo-
lucion del producto industrial, la conocida pérdida
de posiciones a favor de las actividades de servi-
cios se reduce notablemente cuando se conside-
ra la tendencia inflacionista de estos ultimos. De
hecho, como puede verse en el cuadro 2, la parti-
cipacion relativa de la industria en el conjunto del
valor afiadido en términos reales no ha variado

sustancialmente desde hace 20 afios, mantenién-
dose casi constante en torno al 23 por 100 del PIB
desde 1993. Esto se ha producido, ademas, a pesar
de la aceleracion en la década de los noventa del
proceso de externalizacion de actividades, que con-
duce al efecto estadistico de incremento de la par-
ticipacion relativa de los servicios en la medida en
que muchas de las actividades externalizadas son
servicios inicialmente suministrados internamente
por las propias empresas (desde servicios infor-
maticos y de asesoria a servicios de limpieza y de
seguridad). Es dificil evaluar con precisién su mag-
nitud, pero tanto la informacion agregada (por ejem-
plo, Tablas Input-Output) como la informacién micro-
econdmica disponible indican que el proceso de
desintegracion vertical y de externalizacion ha sido
muy relevante en los ultimos afos.

Desde el afo 2000, sin embargo, las manufac-
turas vienen registrando un menor crecimiento rela-
tivo (en precios constantes) que el resto de ramas
de actividad, en particular la construccion y los ser-
vicios de mercado, lo que ofrece una senal cierta-
mente preocupante. Como se vera posteriormen-
te, en este mal resultado ejerce una incidencia
notable la pésima evolucion de algunas ramas de
actividad relevantes.

En los ultimos afos, el crecimiento industrial
espafiol ha sido ligeramente inferior al crecimiento
medio en la UE-15, aunque ello depende del perio-
do de referencia exacto que se escoja. De hecho,
mientras que el crecimiento industrial en Espafna
fue claramente inferior en 2001, en los dos afos
siguientes se ha situado por encima del registrado
en la zona euro.

3 CUADRO 2
LA PARTICIPACION DEL SECTOR INDUSTRIAL EN EL VAB (a)

PRECIOS CORRIENTES PRECIOS CONSTANTES

Energia Manufacturas Energia Manufacturas
1980............. 3,70 26,57 4,79 21,22
1985............. 4,83 24,61 4,67 20,16
1990............. 4,32 21,95 4,23 19,90
199%............ 4,09 18,99 4,09 18,99
2000............. 3,27 18,17 4,02 19,37
2004 (b)....... 2,90 16,11 3,93 18,69

Notas:

(a) Porcentajes de participacion en el VAB total, definido como la suma
del VAB por ramas, sin incluir por tanto el IVA, los impuestos netos sobre
las importaciones y otros impuestos que gravan los productos.

(b) Media de los dos primeros trimestres de 2004, datos corregidos de
estacionalidad y calendario.

Fuente: INE, Contabilidad Nacional Trimestral.
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En tercer lugar, detras de este panorama de nor-
malidad se esconde un comportamiento preocu-
pante en lo que concierne a la evolucion de la pro-
ductividad. La productividad por hora trabajada en
Espafa se ha alejado del valor medio correspon-
diente a la UE-15. Entre 1992 y 2003 ha pasado del
86,1 al 83,0 por 100 de la media europea (UE-15).
A veces se argumenta que la evolucién de la pro-
ductividad esta sesgada a la baja debido a una defi-
ciente medicion del producto. Aunque ello sea pro-
bablemente cierto, habria que justificar por qué es
mas relevante el sesgo a la baja en la medicion del
producto ahora que hace diez o quince afos, cuan-
do si se producia una convergencia en productivi-
dad, o por qué ese sesgo seria mas relevante en
Espafia que en otros paises de nuestro entorno.

En cuarto lugar, la evolucion de los precios de
los bienes industriales espafoles respecto a los del
conjunto de la Unién Europea, que habia mostrado
un comportamiento similar en los momentos cerca-
nos a la entrada en la tercera fase de la UEM (1997-
1998), ha vuelto a empeorar en los ultimos afnos
(especialmente en 2002 y 2004) como consecuen-
cia, principalmente, del mayor crecimiento relativo
de los precios de los bienes de consumo. Sin el mar-
gen de maniobra que proporciona el tipo de cam-
bio, ello implica un deterioro directo de la competi-
tividad precio de las exportaciones espafolas.

Naturalmente, existe un amplio consenso de que
la capacidad competitiva de la industria espafnola
debe basarse de forma creciente en caracteristi-
cas distintas del precio y, especificamente, en estra-
tegias de diferenciacion de los productos. Esto
resulta mas acuciante en la medida en que cabe
esperar que el proceso de convergencia real con-
duzca a la convergencia de precios y salarios con
la Unién Europea, lo que continuara erosionando
(como viene sucediendo en los ultimos afos) la
ventaja competitiva en costes laborales que aun se
mantiene con los socios comunitarios. Ademas, no
hay que olvidar que esa ventaja ya ha desapareci-
do en el contexto de la Unién Europea ampliada a
25 socios: los costes laborales por hora trabajada
en Espafa en 2002 eran 2,6 veces los de Polonia
o la Republica Checa, por citar algunos ejemplos.
Aun descontando las diferencias relativas de pro-
ductividad, el diferencial en términos de costes labo-
rales por unidad producida es evidente.

No disponemos de indicadores estadisticos ade-
cuados para captar ex ante caracteristicas vincu-
ladas a la competitividad no-precio. Sin embargo,
las constantes llamadas a la necesidad de mejorar

la capacidad tecnolégica de las empresas como
pilar basico de cualquier estrategia competitiva que
desee tener posibilidades de éxito parecen estar
mas que justificadas. Al respecto, en el cuadro 3
se muestra la evolucién de un conjunto de indica-
dores sobre estrategias de las empresas manu-
factureras espanolas entre 1990 y 2002. Con inde-
pendencia del tamafio de las empresas, la
informacion suministrada permite constatar tres
hechos. En primer lugar, el importante proceso de
apertura al exterior, mas destacable si cabe entre
las empresas de menor tamafo dados sus meno-
res niveles iniciales de partida. En segundo lugar,
el cambio en la organizacion productiva de las
empresas, en este caso aproximado mediante la
caida de la ratio valor afiadido/produccién, como
muestra del proceso de externalizcién de activida-
des al que anteriormente se hizo referencia. En ter-
cer lugar, en claro contraste con esos cambios, se
ponen de manifiesto muy escasos avances en la
implicacion tecnoldgica de las empresas. El indi-
cador habitual de gastos en I+D en relacion a las
ventas muestra, de hecho, una ligera caida en el
periodo de acuerdo con la informacién disponible.
Solo el ligero aumento en el porcentaje de empre-
sas que declaran realizar gastos tecnolégicos ali-
via, escasamente, este mal resultado.

i CUADRO 3
LA EVOLUCION DE LAS ESTRATEGIAS DE LAS EMPRESAS
INDUSTRIALES
NUMERO DE
TRABAJADORES
200y menos  Mds de 200

Probabilidad de exportar 1990...... 31,0 83,1
2002 ...... 50,7 94,0

Probabilidad de importar 1990...... 32,2 88,5
2002 ...... 52,3 94,2

Exportaciones/ventas 1990 ...... 22,7 21,2
(s6lo empresas que exportan) 2002 ...... 25,3 36,9
Importaciones/ventas 1990 ...... 12,8 13,9
(s6lo empresas que importan) 2002 ...... 12,5 17,8
Subcontratacion 1990 ...... 43,0 38,9
(valor anadido/produccion) 2002 ...... 37,9 31,5
Probabilidad de realizar gastos 1990 ...... 51,8 72,4
en publicidad 2002 ...... 79,1 90,9
Gastos en publicidad/Ventas 1990 ...... 1,7 2,6
2002 ...... 1,3 2,2

Probabilidad de realizar gastos 1990 ...... 17,8 68,3
en 14D 2002 ...... 20,8 741
Gastos en 1+D/Ventas 1990 ...... 2,7 2,0
2002 ...... 2,1 1,8

Fuente: Fundacion SEPI, Encuesta Sobre Estrategias Empresariales
(ESEE).
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3. LOS CAMBIOS EN LA COMPOSICION
DE LA INDUSTRIA

CUADRO 4
LA COMPOSICION DE LA INDUSTRIA EN ESPANA (*)

La composicion de la produccion industrial en
Espafna se ha caracterizado por un paulatino des-
plazamiento hacia las ramas de intensidad tec-
nolégica media, con un descenso relativo de las
industrias de menor contenido tecnologico. Este
movimiento es el esperable si se considera que el
crecimiento de la demanda de los bienes a largo
plazo esta relacionado positivamente con su inten-
sidad tecnolégica. Dicho de otro modo, dada la
menor elasticidad renta de los bienes con menor
contenido tecnolégico, su importancia relativa en
la demanda interna tender& a ser decreciente. Ese
desplazamiento de la demanda empujara un des-
plazamiento de la estructura productiva, si bien
pueden producirse acusadas diferencias entre el
ritmo de variaciéon de la demanda interna y de la
produccién que desembocaran en déficit comer-
ciales acusados.

En el cuadro 4 se muestra informacién sobre la
composicion de la industria en Espana siguiendo
la agrupacion de ramas industriales, en funcion de
sus caracteristicas estructurales, que sugiere la
OCDE. Como puede apreciarse, hay dos cambios
destacables. Por un lado, un incremento del peso
relativo de los sectores con tecnologias de pro-
duccién caracterizadas por notables economias de
escala. Por otro lado, la caida relativa de los sec-
tores intensivos en trabajo y en recursos naturales.
En estos dos ultimos grupos se sitdan buena parte
de las industrias con menor contenido tecnolégico
medio, tales como la industria alimenticia, la textil
o la de calzado. En cambio, el buen comporta-
miento de los sectores quimico y de material de
transporte son los principales responsables del
incremento de peso relativo del grupo de ramas
intensivas en economias de escala. La cuota de
valor afadido correspondiente a las ramas de
mayor contenido tecnoldgico ha registrado también
un incremento, aunque no sustancial, que parece
haberse revertido en los ultimos afos (2).

Para analizar con mayor detalle la evolucién
relativa de las distintas ramas de actividad, el cua-
dro 5 muestra la diferencia del crecimiento de la
produccion industrial en cada sector respecto al
crecimiento medio de las manufacturas en el perio-
do 1995-2003. Como puede observarse, la disper-
sioén sectorial es tan amplia que hace dificil hablar
de una pauta de comportamiento de la industria en
su conjunto. En el lado mas positivo, los sectores
de maquinaria y material de transporte han evi-

1985 1990 1995 2000

Con base cientifica........c.c..ccoeueee.... 46 5,1 5,7 54
Proveedores especializados 13,0 136 11,8 125
Con fuertes economias de escala.. 29,6 30,9 34,4 33,8
Intensivos en trabajo ............c........ 203 188 174 187
Intensivos en recursos naturales... 32,4 316 30,7 297

Nota: (*) Valor afiadido a precios corrientes.
Fuente: INE, Encuesta Industrial de Empresas y Ministerio de Industria,
Comercio y Turismo.

denciado un buen comportamiento a lo largo del
periodo. A ellos se unen algunas actividades estre-
chamente relacionadas con el sector quimico y las
ramas de elaboracién de papel y de edicion.

En el extremo opuesto se sitian dos agregados
sectoriales claramente delimitados. Por un lado, las
industrias textil y de confeccion, junto a las de cuero
y calzado. Por otro lado, las industrias de material
electrénico y de equipamientos informaticos. En
ambos casos, la destruccién de capacidad pro-
ductiva y de empleo ha sido enorme. Es mas, hay
pocos motivos para ser optimistas para el futuro
préximo. Los recientes datos de la Encuesta Indus-
trial correspondientes a 2003 vuelven a incidir en
el pésimo comportamiento de ambos agregados.
De hecho, los dos agregados sectoriales citados
resultan ser los que peor comportamiento han regis-
trado, con caidas en su cifra de negocios y en el
empleo respecto a 2002.

Ambas agrupaciones sectoriales han sido pro-
bablemente los ejemplos mas claros del impacto
de los cambios en el mapa de ventajas comparati-
vas internacionales en los que, como se comenté
previamente, China juega un papel destacado. Par-
ticularmente preocupante, dado su alto volumen de
empleo, es la produccién textil y de calzado, que
parece deslizarse por una peligrosa pendiente inca-
paz de competir ante la proxima apertura de los
mercados europeos al gigante asiatico. Como todos
los casos de éxito empresarial muestran, sélo la
especializacion, la logistica, el disefo y, en gene-
ral, la incorporacion de valor afiadido, pueden ase-
gurar cierta probabilidad de éxito en el contexto
actual.

El caso de la industria de material electronico y
de equipos informaticos es algo distinto, ya que
estd mas relacionado con las modificaciones en
la localizacion de las empresas multinacionales.

CUADERNOS DE INFORMACION ECONOMICA, NUM 183
NOVIEMBRE/DICIEMBRE 2004

51




ECONOMIA ESPANOLA

CUADRO 5
LA EVOLUCION DE LA INDUSTRIA EN ESPANA POR RAMAS DE ACTIVIDAD (1995-2003) (*)

CON CRECIMIENTO SUPERIOR A LA MEDIA

CON CRECIMIENTO INFERIOR A LA MEDIA

Caucho y materiales plasticos (4,2 por 100) ........cccooverrreennenns 33,8
Maquinaria y material eléctrico (3,3 por 100).. 27,3
Otro material de transporte (1,7)...... 22,8
Vehiculos de motor (7,4 por 100) .... 22,8
Papel (2,7 por 100) .....cocoveeveerenee 12,6
Edicion y artes gréficas (5,1 por 100) .. 10,1
Metalurgia (4,3 por 100) ......cooiiiiiiieeceeeee e 10,1
Otros minerales no metélicos (7,2 por 100)........cccoeverrreireeneens 51
Quimica (8,5 POr 100) .....c.eveveereerirreieerereee e 3,6

Alimentacion y bebidas (12,1 por 100) ........ccccovvevrnnrrcenens -1,5
Maquinaria (6,1 pOr 100) .......ccovvverririersiee e -3,2
Productos metalicos (8,6 por 100) .........ccoevvvererrricerireerienes -5,8
Muebles (3,6 POr 100) ......ccrururruriieieieieieeeeee e -7,7
Madera y corcho (2,1 por 100) ......c.coveievirierieeieeeeeree -21,2
Cuero y calzado (1,2 POr 100) .......cceeverrerrirrreeeerenreeeresseeesereeeeens -23,5
Equipo médico y 0tros (1,1 por 100) .....ccevevevrrveeerecereenne -28,6
Tabaco (0,5 POr 100).......cuoviieieieieeeieeee e -35,5
Textil (2,6 POF 100).......ouieeieirieieieieieis e -37,3
Confeccion y peleteria (2,1 por 100) ......coovveernreeerrrerrireeenns -53,2
Material electronico (1,3 por 100)........cccevieerrieerreeereenns -53,3
Equipos informéticos (0,5 por 100) .......ccoeveverrireererririeieieennns -93,6

Nota: (*) Los valores indican la diferencia porcentual del crecimiento de cada rama entre 1995 y 2003 respecto al crecimiento agregado de la industria,
que fue del 19,3 por 100 en ese periodo. Entre paréntesis se indica el peso relativo de cada rama en el indice de produccion industrial, en el que el

conjunto de aptividades manufactureras contabilizan el 88,7 por 100.
Fuente: INE, Indice de Produccion Industrial base 2000.

La fuerte implicacién de las empresas multinacio-
nales en esta actividad y, en general, en las manu-
facturas no es un fenédmeno local sino que, por el
contrario, afecta a la mayoria de paises de nuestro
entorno. De hecho, las estadisticas sobre estable-
cimientos en el extranjero (FATS) indican que en el
afo 2000 el control de la actividad manufacturera
por empresas extranjeras se situé en un intervalo
del 15 al 25 por 100 del valor afiadido en la mayo-
ria de paises europeos. En Espafa, en concreto,
se situa en torno al 23 por 100 (muy alejada del 77
por 100 irlandés). En todos los paises el valor aha-
dido generado en las empresas manufactureras
controladas por empresas extranjeras es, ademas,
muy superior al generado en las empresas de ser-
vicios (no asi el nUmero de empresas controladas
ni el numero de personas empleadas).

4. CONCLUSIONES

En términos generales, la evolucion reciente del
sector industrial espafiol sigue la misma pauta de
los paises de nuestro entorno: mantenimiento del
empleo, si bien con un acusado caracter ciclico,
descenso relativo en la participacién en el valor
afiadido agregado como consecuencia, basica-
mente, del diferencial negativo en el crecimiento
de precios con otras actividades (servicios) y des-
plazamiento de la estructura productiva y de la
demanda hacia ramas caracterizadas por un mayor
contenido tecnoldgico y mas intensivas en econo-

mias de escala. Tras ese panorama general se
esconden, sin embargo, dos elementos preocu-
pantes: la incapacidad manifiesta desde hace mas
de una década para aumentar la intensidad tecno-
I6gica media, aunque parecen manifestarse cier-
tas mejoras en términos del porcentaje de empre-
sas con vocacion innovadora, y las dificultades para
lograr una convergencia en productividad con los
niveles medios de la Unién Europea (UE-15).

Detréas de la evolucion agregada se esconde,
sin embargo, una elevada heterogeneidad secto-
rial. Aparentemente las ramas con peor comporta-
miento son muy diferentes entre si, ya que abar-
can el textil y calzado, por un lado, y las de material
electrénico y ordenadores, por otro. Sin embargo,
con las particularidades propias de cada actividad,
subyace un elemento comun: las enormes dificul-
tades para mantener la produccion y el empleo en
un contexto de mercados mundiales crecientemente
integrados cuando la ventaja competitiva se basa
de forma prioritaria en ventajas comparativas en
costes (en particular, en costes laborales).

Que la evolucion de estas ramas en los proxi-
mos afos seguira pasando por enormes dificulta-
des parece fuera de toda duda. Lo més preocu-
pante es en qué medida se trata de problemas
sectoriales o, si por el contrario, cabe esperar que
se extiendan a otros sectores. En ese sentido, la
industria del automévil es una de las que mas aten-
cién ha suscitado sobre la posibilidad de que se
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produzcan fendmenos de deslocalizacion indus-
trial. A esa preocupacion no es ajena la relevancia
econdmica y social de esta actividad en Espafia,
basica para la consecucion del equilibrio exterior y
la generacion de desarrollo tecnoldgico.

Desde un punto de vista tedrico, la industria del
automovil representa un buen ejemplo de varias
de las caracteristicas que favorecen la presencia
de rentas de aglomeracion. Por un lado, fuertes
economias de escala a nivel de establecimiento
que favorecen la concentracion geografica de la
produccién. Por otro, elevada desintegracion ver-
tical y sistemas de aprovisionamiento que favore-
cen la cercania fisica entre suministradores y
ensambladores, mientras que la cercania fisica a
los centros de consumo no tiene por qué jugar un
papel relevante. Hasta el momento, sin embargo,
aunque la competencia entre establecimientos pro-
ductivos (incluso intra-marca) se ha acrecentado
como consecuencia de la instalacion de nuevos
centros productivos en los paises recientemente
incorporados a la Union Europea, no hay eviden-

cia que indique que se vaya a producir a medio
plazo una deslocalizacion de establecimientos pro-
ductivos en esta industria.

NOTAS

(*) Universidad Complutense de Madrid.

(1) Un amplio panorama de ese debate puede verse en
HeAD y MAYER (2003).

(2) Conviene recordar que la estructura industrial espa-
fola es muy cercana a lo que podria entenderse como una dis-
tribucion “tipo” europea. La desviacion respecto a la estructura
de especializacion industrial media de la Unién Europea sélo
se sitla por detras de la de Francia, Reino Unido y Alemania
(véase MIDELFART et al., 2000).
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