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1. INTRODUCCION

El microcrédito, descrito brevemente como
un crédito de pequefna cuantia sin garantias,
destinado a individuos y empresas con dificulta-
des de acceso a fuentes de financiacién comer-
ciales, constituye un objeto de creciente interés
en diferentes ambitos de nuestro pais.

La creacion de programas de microcrédito
se atribuye a Muhammad Yunus, el fundador del
conocido Grameen Bank de Bangladesh. La
clave es que cuando se otorga un microcrédito
a un microempresario —sobre todo una mu-
jer— que no tiene acceso a los créditos banca-
rios tradicionales, éste tiene la oportunidad de
invertirlo en proyectos productivos que van a
generar suficientes recursos para reembolsar el
microcrédito —aunque las tasas de interés pue-
dan ser bastante altas— y generar recursos adi-
cionales para su familia (Yunus, 1998). Desde su
puesta en marcha, el microcrédito se extiende
por el sudeste asiatico y América Latina, y des-
pega en los anos 90 en Europa y Estados Uni-
dos.

El microcrédito en nuestro pais puede desa-
rrollarse como un arma para luchar contra dos
importantes problemas: el desempleo y la ex-
clusién financiera.

El objetivo del presente articulo consiste en
sistematizar las experiencias pioneras de mi-
crocrédito en nuestro pais, descubriendo sus
particularidades y analizando sus primeros pa-
sos.

La estructura del articulo se describe a conti-
nuacién: en el apartado siguiente se estudian
brevemente las diferencias entre el microcrédito
en paises desarrollados y en paises en vias de
desarrolio; a continuacién nos centraremos en
el caso espanol, para hacer en el siguiente apar-
tado una categorizacién del mismo y finalizar
con las conclusiones.

2. EL MICROCREDITO EN PAISES
EN DESARROLLO
Y EN PAISES DESARROLLADOS

El microcrédito en paises en desarrollo tiene
como finalidad principal la reduccién de la po-
breza. Las agencias gubernamentales de coo-
peracién al desarrollo destinan cantidades cre-
cientes en sus presupuestos; entre ellas la AECI
(Agencia Espafola de Cooperacidn Internacio-
nal) para poner en marcha proyectos que em-
plean este instrumento en distintos paises a los
que prestan su ayuda. La Agencia Espafola ha
destinado a este fin 133.666.601,6 euros en el
periodo 1999-2001 (AECI, 2003). Karim y Osada
(1998) afirman que frente al fracaso del enfoque
de lucha contra la pobreza de arriba hacia
abajo(1), el microcrédito, dentro de un enfoque
de abajo hacia arriba(2) ha creado una nueva
esperanza en el alivio de la pobreza.

El microcrédito puede seguir una metodolo-
gia de préstamo individual o grupal. Tomando
como ejemplo el modelo seguido por el Gra-
meen Bank, el funcionamiento del préstamo a
un grupo es el siguiente: para otorgarlo se for-
man grupos de cinco personas, del mismo nivel
econdmico y social. Los créditos se conceden a
los propios individuos, pero la responsabilidad
es solidaria. Después de concedido el préstamo
al primer miembro, sélo se extiende el crédito a
otros dos miembros del grupo. Si reembolsan
regularmente en las seis semanas siguientes,
los miembros restantes acceden al crédito. El
responsable del grupo es el ltimo en ser bene-
ficiado.

La gran revolucién que supone la irrupcion
del microcrédito en paises en desarrollo, que
posibilita el acceso a los servicios financieros a
colectivos tradicionalmente excluidos de los
mismos, recoge en cierto modo la situacién que
propiciaron muchas cajas de ahorros en algu-
nos paises europeos hace mdas de cien afos
(Font, 2001).
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En paises desarrollados, los microcréditos
se destinan a personas y empresas que por dis-
tintas razones se ven excluidos de los circuitos
financieros convencionales. Los objetivos de
estas acciones son diversos, y diferentes a los
planteados en paises en desarrollo. En éstos, es
perfectamente legitimo el microcrédito para el
consumo; por el contrario, en los paises desa-
rrollados, y principalmente en Europa occiden-
tal, el microcrédito parece ser que se aplica
principalmente a la actividad empresarial, ya
sea a iniciativa individual (autoempleo) o de una
microempresa(3).

Las experiencias mas paradigmaticas de ins-
tituciones de microcrédito en paises en desarro-
llo parecen demostrar que con nuevos métodos
de préstamo los pobres pueden alcanzar altas
tasas de devolucién. Estos, generalmente ex-
cluidos del circuito financiero formal, pueden
constituir un nicho de mercado para servicios fi-
nancieros innovadores y con posibilidades de
ser econdmicamente rentables.

Junto al buen resultado en la devolucién de
los préstamos, existen otros elementos que ex-
plican la buena acogida del modelo. Sus defen-
sores aprecian que la estrategia llevada a cabo
por el microcrédito es doblemente ganadora
(Morduch, 2000), en el sentido de que no sélo
se consigue aliviar la pobreza, entendida tanto
en sentido cualitativo como cuantitativo, sino
gue ademas puede hacerse de una forma finan-
cieramente sostenible. Sin embargo, la eviden-
cia parece estar apoyando la tesis de la existen-
cia de una disyuntiva entre sostenibilidad finan-
ciera y alcance a los mas pobres, mas que la
teoria de la estrategia doblemente ganadora
(Muriel, 2000).

La sostenibilidad financiera se define como
el punto en el cual una organizacién puede cu-
brir totalmente sus costes operacionales asi
como el coste de sus fondos (incluidos los cos-
tes de tomar prestado del sistema bancario y la
inflacién) con los intereses y comisiones cobra-
dos. Una vez que la organizacion es financiera-
mente autosuficiente, puede conseguir sus fon-
dos de la banca comercial, haciéndose inde-
pendiente de los subsidios gubernamentales o
los donantes (United Nations, 1999).

A continuacién, y tomando como referencia
la idea del microcrédito en paises desarrolla-
dos, nos centraremos en la ubicacién y el uso
del microcrédito en el caso espanol.

3. EL MICROCREDITO EN ESPANA

El microcrédito en nuestro pais pertenece al
ambito de los instrumentos de financiacion so-
cial. Podriamos definir éstos como un conjunto
de productos financieros cuyo objetivo no es la
blsqueda exclusiva del beneficio, sino el pro-
porcionar a estos productos una utilidad adicio-
nal de caracter social. En este objetivo subyace
una concepcion del ahorro y la inversion que va
mas alla de lo meramente lucrativo y apela a la
rentabilidad social de las inversiones y a la res-
ponsabilidad social del ahorrador.

Existen grupos crecientes de ahorradores
cada vez mas concienciados del destino de
sus depdésitos que demandan una rentabilidad
para los mismos que vaya mds alla de lo eco-
némico. Por otra parte, desde las instituciones
financieras convencionales, o desde otras pro-
cedentes del tejido social, se ofrecen en la ac-
tualidad productos que buscan satisfacer estas
demandas.

Los instrumentos de financiaciéon social exis-
tentes en nuestro pais son los siguientes:

1. Productos financieros alternativos. Se
trata de iniciativas procedentes del tejido social
y fuera de los circuitos financieros comerciales.
Mediante los mismos, se pone en contacto di-
rectamente, o a través de una organizacién pro-
motora, a individuos que desean dar un fin so-
cial a sus ahorros y proyectos que lo ofrecen.
Por ejemplo, la emisién de bonos solidarios
para financiar la puesta en marcha de una em-
presa de insercion de ex-reclusos. Estos bonos
pueden ser suscritos por los ahorradores a {ra-
vés de una entidad social, y a su vencimiento, la
empresa de insercion devuelve el importe pres-
tado mas una remuneracion.

2. Productos bancarios con contenido so-
cial. Se trata de productos ofrecidos habitual-
mente por la banca a los que se les incorpora un
valor anadido de caracter social. Sirvan como
ejemplo, las libretas de ahorro solidario que
destinan los recursos captados por ellas a finan-
ciar proyectos sociales, las tarjetas de crédito
solidarias, o los fondos de inversion éticos y so-
lidarios.

3. Otros. Se trata de figuras sin cabida en las
categorias anteriores, como las cooperativas de
intercambio o trueque, que eliminan el uso del
dinero en sus transacciones, utilizando una mo-
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neda ficticia que adquiere valor por los setrvicios
0 productos que puede ofrecer su poseedor a
cambio. También se incluirian en esta clasifica-
cion los servicios de intermediacién para facili-
tar inversiones de cardcter social ofrecidos por
sociedades mercantiles.

El microcrédito puede caber en cualquiera
de las tres categorias anteriores, ya que en algu-
nas ocasiones tiene el caracter de producto fi-
nanciero alternativo, en otras es un producto
bancario con contenido social, y otras veces re-
sulta dificil de ubicar y entraria en la categoria
de “otros”.

El microcrédito busca el desarrollo de acti-
vidades econdmicas o no lucrativas de dificil
financiacién en circuitos bancarios tradicio-
nales, dado el caracter de dichas actividades
o la situacién econdémica del emprendedor.
Los demandantes de estos productos en-
cuentran dificultades en los mercados finan-
cieros por las siguientes razones (Guene et
al., 1997):

— El solicitante de financiacién no encaja
dentro del perfil establecido de “empresario”.

— Las instituciones financieras con menos
préactica en la atencién a entidades de la econo-
mia social tienen dudas sobre la viabilidad de
los proyectos que emergen de ésta.

— Los proyectos que requieren financiacion
se encuentran en nuevos mercados de produc-
cién y servicios y buscan la innovacién social,
econdmica o ecoldgica.

— Las iniciativas no tienen garantias que los
respalden o, silas tienen, se trata de estructuras
econdmicas no tradicionales y/o se colocan en
mercados de “alto riesgo”.

— La ausencia de experiencia en el &mbito
empresarial por parte del que solicita la financia-
cidn significa que es probable que sea necesa-
ria la provisién de asistencia o formacién en di-
cha area.

Por tanto, el microcrédito se disefia a la me-
dida de nuevas actividades que encuentran di-
ficultades en el acceso a la financiacién banca-
ria. En este sentido, se realizan practicas mas
accesibles, por lo que respecta a las garantias
y a los requisitos de devolucion. Por otra parte,
se suele ofrecer formacion y se lleva a cabo el

apoyo y el seguimiento de los proyectos. La
adaptacion a las caracteristicas de sus poten-
ciales clientes es una de las principales dife-
rencias entre los microcréditos y los préstamos
bancarios convencionales, lo cual ayuda a la
sustitucién de las garantias reales.

El desempleo constituye un grave problema
social en nuestro pais. El autoempleo ha empe-
zado a considerarse como una fuente impor-
tante de nuevos empleos y una alternativa al tra-
bajo asalariado. La principal dificultad de estas
iniciativas radica en el acceso a las fuentes de fi-
nanciacién. Asimismo, el microcrédito puede
reducir la exclusién financiera, definida como
una falta de acceso a los circuitos financieros
convencionales, que se puede cifrar entre el 5y
10 por 100 de la poblacién espariola (Font,
2001).

4. CATEGORIAS DEL MICROCREDITO
EN ESPANA

Para abordar una clasificacion del microcré-
dito en Espana lo haremos con base en el tipo
de organizaciones que gestionan su concesion.
Se frata de los siguientes grupos de entidades,
que desarrollaremos a continuacién mediante
varios ejemplos.

1. Entidades sociales que intermedian con
ahorros o entidades de financiacion alternativa,
las cuales otorgan microcréditos a partir de los
ahorros remunerados de otras personas fisicas
o juridicas. Analizaremos el caso de la coopera-
tiva de servicios financieros Coop 57.

2, Entidades sociales que no intermedian
con ahorros, sino que los microcréditos proce-
den de fondos no reembolsables conseguidos
en forma de donaciones y subvenciones. Estu-
diaremos los ejemplos de la Federacién Espa-
nola de Entidades de Empresas de Insercién
(FEEDEI) y de la Fundacién Un Sol Mén.

3. Entidades privadas de crédito, cuyos fon-
dos para microcréditos tienen un origen banca-
rio. En este articulo veremos el caso de la Caja
de Ahorros de la Inmaculada (CAl).

4. Entidades publicas de crédito, con fondos
para microcrédito procedentes del mercado y
con riesgo compartido con otras entidades pri-
vadas de crédito. El ICO (Instituto de Crédito
Oficial) sera el ejemplo analizado.
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4.1. Programa de microcrédito de una entidad
social que intermedia con ahorros.
COOP 57

Se trata de una cooperativa de servicios fi-
nancieros creada para dar respuesta a las nece-
sidades concretas de financiacién de sus so-
cios. El objetivo fundamental es utilizar los aho-
rros generados por las cooperativas de trabajo
asociado de Catalufa y sus familiares para rein-
vertirlos en su propia actividad.

El modelo escogido es de autogestion colec-
tiva, en el que los propios ahorradores adminis-
tran el dinero y lo invierten en aquellos proyec-
tos empresariales que ellos consideran adecua-
dos.

Los miembros de COOP 57 son de dos tipos:

a) Socios. Puede ser socio cualquier per-
sona fisica o juridica que sea titular de una ex-
plotacién industrial o de servicios, en la cual
ejerza la actividad por cuenta propia. Se debe
realizar una aportacién de capital minima de
900 euros. De este capital aportado no se reci-
ben intereses, pero, como capital social, se par-
ticipa de los resultados de la cooperativa. Sélo
los socios de la cooperativa pueden recibir
préstamos y beneficiarse de los servicios y la
participacioén en capital.

b) Adheridos. Son aquellas personas que sin
ser socios se vinculan a la cooperativa porque
creen en el proyecto y quieren participar de al-
guna manera, con sus ahorros o personal-
mente. Una persona no puede mantener la con-
dicién de adherido y socio a la vez. Los adheri-
dos hacen una aportacion de capital temporal, a
un minimo de tres afos y un maximo de cinco.
La aportacion minima es de 300 euros a tres
afios que pasan a formar parte del capital social
y reciben una remuneracién del 3 por 100 anual.

Los préstamos concedidos son a un plazo
maximo de 6 afos, sin ningdn tipo de comisio-
nes, y con un interés que oscilaba entre el euri-
bor + 2y el euribor + 4 puntos en noviembre de
2002. Si hubiera que refinanciar la deuda seria
sin coste adicional. Se busca la flexibilidad y el
conocimiento directo del proyecto.

4.2. Programas de microcrédito de entidades
sociales que no intermedian con ahorros.
Federacion Espaiiola de Entidades
de Empresas de Insercion (FEEDEI)

y Fundacion Un Sol Mén

FEEDEI.

En este caso, se trata de fondos procedentes
de una fundacién, gue delega en otra entidad la
administracion de los créditos, la seleccion de
los prestatarios y el apoyo técnico y el acompa-
flamiento de los proyectos.

Llegados a este punto, y aunque no se trate
de microcréditos empleados en Espana, es im-
portante resefar el papel de las ONG de nuestro
pais en el desarrollo de programas de microcré-
dito en paises en desarrollo, generalmente en
América Latina. En este caso, reciben fondos
gubernamentales y los transforman en proyec-
tos de microcrédito en estos paises.

Volviendo al microcrédito de uso doméstico,
y en el ejemplo que nos ocupa, los origenes par-
ten de las Navidades de 1998, cuando desde la
Fundacién Telefonica se contribuyd, con el im-
porte que Telefonica habria destinado a sus re-
galos institucionales (unos 600.000 euros), al
desarrollo de un programa de promocion y
creaciéon de empresas contra la exclusiéon so-
cial.

En este caso, la ONG destina el montante a
usuarios de otras entidades; asi, el programa se
esta desarrollando en colaboracién con la Fede-
racion Espanola de Entidades de Empresas de
Insercién (FEEDEI), asociacién que agrupa mas
de 500 entidades de insercién a través del tra-
bajo existentes en Espana.

Mediante dicho programa se apoyan dos ti-
pos de iniciativas:

— Acciones relacionadas con la formacion y
la insercion de los colectivos afectados.

— Proyectos organizados y gestionados por
los propios beneficiarios (iniciativas de autoem-
pleo, pequenos talleres...), pudiendo conceder-
les préstamos o tomar participaciones en el ca-
pital.

Los beneficiarios reciben, a través de
FEEDEI, no solo financiacién para crear una
nueva empresa o relanzar una ya existente me-
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diante microcréditos o inversiones directas,
sino apoyo técnico y formativo para favorecer
una gestion eficaz. La adjudicacion de las ayu-
das se hace mediante convocatoria publica con
un riguroso proceso de seleccién y evaluacién
de los proyectos.

Con los préstamos se trata de cubrir el 65
por 100 de la inversién necesaria, y se arbitran
procedimientos para cubrir el resto si los pro-
motores no pueden hacerlo. La participacién en
el capital (inversién directa) tiene también un
plazo temporal, entre tres y cinco afios como
maximo. Para ello se establece un pacto de re-
compra por los trabajadores, a los que se les fa-
cilitan medios de pago o una refinanciacién asu-
mible.

El montante maximo del crédito es de 30.050
euros. El plazo de devolucion se sitQia entre tres
y cinco anos, y el tipo de interés en el IPC. A la
hora de pactar la amortizacién, las condiciones
son muy flexibles y en todo caso la devolucion
es condicional, segun los resultados.

Fundacién Un Sol Mén.

Caixa Catalunya dirige sus acciones de pro-
mocién socioecondémica de los grupos desfavo-
recidos a través de la Fundacién Un Sol Mén, en
la cual se inserta el programa de microcrédito que
est4 totalmente desvinculado de la linea de cré-
dito comercial de la caja. Como alternativa al aval
se proponen otros mecanismos de acompafa-
miento que incentiven el adecuado cumplimiento
de los objetivos de rentabilidad de cada negocio
Y, en consecuencia, la devoluciéon de los créditos
(Font, 2001).

Para la Fundacién el microcrédito facilita el
acceso a los servicios financieros de crédito a
personas con una idea de negocio viable, pero
faltas de aval o garantia. El objetivo del pro-
grama es apoyar la financiacion de actividades
generadoras de ingresos que sean suficientes
para hacer frente a la devolucién del préstamo y
que faciliten la viabilidad de proyectos de au-
toempleo, asi como financiar a entidades no lu-
crativas que fomenten la insercién laboral de
personas con riesgo o en situaciéon de exclu-
sién.

Las condiciones de los microcréditos podran
variar segun las operaciones, pero, a titulo de
ejemplo, afinales de 2002, un microcrédito para
un emprendedor ofrecia un tipo de interés fijo

del 6,17 por 100 TAE sin comisiones de estudio,
demora o amortizacién anticipada, a devolver
en un plazo maximo de tres afos, con un im-
porte de hasta 15.000 euros. Para la aprobacién
de estos créditos debe demostrarse la viabili-
dad econdmica de la actividad a financiar.

Se exige que el microcrédito esté combi-
nado con el acompafnamiento de los proyectos
productivos. Una red de entidades de apoyo al
microcrédito facilita la identificacién, el acompa-
hamiento y la asesoria técnica de los proyectos
financiados. La entidad de apoyo no asume nin-
gun tipo de riesgo financiero. Estas entidades
pertenecen a los ambitos publicos (Ayunta-
mientos y Generalitat), social, patronal y sindi-
cal.

Los requisitos para solicitar un microcrédito
son los siguientes:

a) Es necesario que el negocio aporte estabi-
lidad laboral al emprendedor.

b) El emprendedor debe comprometerse
personalmente con el proyecto.

c) Tres personas han de dar apoyo al pro-
yecto.

El microcrédito se puede emplear para la
compra de mercancias y herramientas necesa-
rias para abrir un negocio, para adecuar locales
y para la adquisicién de maquinaria con el fin de
ampliar la empresa.

4.3. Programa de microcrédito de una entidad
privada de crédito. Caja de Ahorros
de la Inmaculada (CAl)

Este proyecto de microcrédito se puso en
marcha a principios de 2002 con el objetivo de
respaldar proyectos empresariales de colecti-
vos con problemas que dificilmente encontra-
rian financiacién siguiendo los cauces comer-
ciales habituales.

Existen dos lineas diferentes de microcré-
dito:

1. Microcréditos para consumo. La cuantia
méxima serd de 601 euros y su destino es la me-
jora de la calidad de vida de personas sin ac-
ceso a la financiacién tradicional. Las organiza-
ciones sociales discriminan si la necesidad se
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atiende mediante ayudas a fondo perdido o por
medio de créditos. La idea subyacente a esta li-
nea es que estas personas se incorporen al
mercado financiero tradicional. El destino ma-
yoritario de estos microcréditos es la compra de
electrodomésticos y de billetes de viaje al pais
de origen para inmigrantes.

2. Microcréditos para la creacién de mi-
croempresas e iniciativas que generen empleo
de insercidn. Si la inversién es para desarrollar
una actividad profesional auténoma la cuantia
maxima es de 3.005 euros a devolver en un
plazo maximo de tres afnos; si se trata de iniciati-
vas que cuentan con una subvencién publica, la
caja adelanta la cuantia completa. Si se trata de
microempresas de insercién laboral, el prés-
tamo previsto sera de 300,51 euros por socio
trabajador.

El tipo de interés fijo para todos los microcré-
ditos es el euribor + 0,5 puntos, sin ningun tipo
de comisién y con cuotas fijas mensuales, per-
mitiéndose amortizaciones anticipadas sin pe-
nalizaciéon. El plazo estard en funcién de la
cuota que pueda pagar el prestatario, con un
méximo de cuatro afios. El acompanamiento de
los proyectos lo realizaran entidades del tejido
social y sindical aragonés.

4.4. Programa de microcrédito de una entidad
publica de crédito. Instituto de Crédito
Oficial (ICO)

Para el ICO un microcrédito es un crédito de
pequena cuantia, destinado a microempresas y
personas fisicas que no rednan los requisitos
para la obtencién de crédito por los canales ha-
bituales del sistema financiero, al carecer de las
garantias o los avales que respalden la devolu-
cion de los fondos solicitados.

La linea de microcréditos del ICO esta do-
tada con 12 millones de euros, ampliables a 18
hasta diciembre de 2003. Seran financiables las
inversiones en activos productivos nuevos, in-
cluyendo un porcentaje de circulante ligado a la
inversién a realizar. El importe méaximo sera de
hasta un 95 por 100 de la inversién, con una
cuantia maxima de 25.000 euros. El plazo serd a
eleccién del beneficiario de 2 6 3 anos, sin ca-
rencia. El tipo es fijo y del 6 por 100 TAE.

El esquema de funcionamiento del pro-
grama es el siguiente:

1. EI ICO suscribe contratos de financiacion
con las entidades de crédito colaboradoras. A
diciembre de 2002 las entidades financieras ad-
heridas eran las siguientes: Banco Bilbao Viz-
caya Argentaria (BBVA), Banco Popular, Banco
Santander Central Hispano (BSCH), Caja Can-
tabria, Caixa Catalunya, Caixa Galicia, Caja de
Ahorros de Granada, Caja de Ahorros de Mur-
cia, El Monte, La Caixa y Unicaja.

2. Las Instituciones de Asistencia Social
(IAS) seleccionan operaciones viables y las pre-
senta a las entidades de crédito colaboradoras.
A diciembre de 2002 las IAS eran las siguientes:
Banco Mundial de la Mujer, Consejeria de Sani-
dad, Consumo y Asunios Sociales de Canta-
bria, Fundacién Instituto Cameral para la Crea-
cion y Desarrollo de Empresas (INCYDE), Cen-
tro de Desarrolio de Iniciativas Empresariales
MITA, SECOT (Seniors para la Cooperacion
Técnica) y SURT (Asociacion de Mujeres parala
Insercién Laboral).

3. Las entidades de crédito colaboradoras
otorgaran financiacién a los beneficiarios, rete-
niendo una parte del riesgo de cada operacién
(el 20 por 100).

4. El ICO retendra el riesgo restante (80 por
100) en colaboracién con el Fondo Europeo de
Inversiones (FEI).

5. Finalmente, las IAS proveeran asesora-
miento técnico a los beneficiarios finales y reali-
zaran un seguimiento de la operacién, que sera
puntualmente remitido al ICO.

5. CONCLUSIONES

El microcrédito es una actividad que des-
pierta un creciente interés. Prueba de ello es el
incremento en el apoyo presupuestario reci-
bido por parte de las agencias gubernamenta-
les de desarrollo. Este interés como medio de
reduccién de la pobreza en paises en desarro-
llo se complementa con su aparicion en los pai-
ses desarrollados como instrumento de lucha
contra el desempleo y la exclusién social y fi-
nanciera.

El microcrédito en Espana constituye un ins-
trumento de financiacién social, que busca pro-
porcionar una utilidad de caracter social a los
productos financieros que vaya mas alla de lo
meramente lucrativo. Este tipo de productos no
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es ofrecido exclusivamente por entidades del
ambito social, sino también por entidades finan-
cieras, aprovechando la demanda latente de
productos con estas caracteristicas.

El microcrédito suele incorporar elementos
no presentes en el crédito comercial para adap-
tarse a las caracteristicas de sus demandantes,
como formacién, apoyo a los proyectos, requisi-
tos mas flexibles de devolucién y ausencia de
garantias.

Las experiencias de microcrédito existentes
en nuestro pais no son accesibles a toda la po-
blacién, sino que los solicitantes han de contar
con el respaldo de entidades del &mbito social
0 publico, o bien superar un proceso de selec-
cién, y, en el caso de la cooperativa de servi-
cios financieros analizada, ser miembros de
ésta. Por otra parte, estas experiencias pare-
cen confirmar el uso del microcrédito para acti-
vidades empresariales; sin embargo, una insti-
tucion, la CAl, otorga microcréditos para el
consumo.

Como alternativa al aval, algunos de estos
proyectos intentan buscar la implicacién perso-
nal del demandante. Por ejemplo, la Fundacién
Un Sol Mdn exige que el emprendedor se com-
prometa con el proyecto y busque a tres perso-
nas que lo apoyen.

No se puede afirmar que hay un modelo
nico de microcrédito en nuestro pafs, ni en
cuanto a metodologia, ni en cuanto al tipo de
instituciones. La experiencia irA consolidando
alguno de los modelos, creando y haciendo de-
saparecer otros. El microcrédito en Espana esta
dando los primeros pasos. Cuenta con el prece-
dente del éxito logrado en paises en desarrollo.
Es preciso sefalar que las condiciones sociales
y econémicas entre unos paises y otros son
muy diferentes. Sera necesario que pasen unos
anos para poder evaluar en su totalidad los re-
sultados de esta experiencia en nuestro pais.

NOTAS

(*) Este articulo se inscribe en la linea de trabajo e investiga-
cién de los Proyectos de Investigacién n® PO57/2000 del Go-
bierno de Aragén y del n? UZ00-SOC-03 de la Universidad de
Zaragoza.

(**) Economistas sin Fronteras; Universidad de Zaragoza.

(1) Este enfoque pone el énfasis en el apoyo al crecimiento
econdmico de un pais: los beneficios de éste también llegaran a
los pobres y de esta manera se reduciré el nivel de pobreza na-
cional.

(2) Este enfoque apunta directamente a los pobres: consi-
dera que el crecimiento deberia iniciarse a nivel micro, el cual al
final contribuira al crecimiento al nivel macro.

(3) La Comisién Europea (1996) define la microempresa
como aquella empresa con menos de 10 empleados. La si-
guiente categoria en la clasificacion, la pequefia empresa, abar-
ca hasta 50 empleados.
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