Premio Nobel de Economia 2002

EL PREMIO NOBEL DE ECONOMiA 2002

Valentin Edo Herndndez

Daniel Kahneman (1934). Princeton Univer-
sity. New Jersey. EE. UU.

Vernon L. Smith (1927). George Mason Uni-
versity. Virginia. EE. UU.

"por haber incorporado avances de la investi-
gacion psicolégica a la ciencia econémica, es-
pecialmente los relacionados con los juicios y
toma de decisiones bajo incertidumbre"

"por haber establecido los experimentos de
faboratorio como un instrumento del andlisis
econoémico empirico, especialmente en el estu-
dio de mecanismos de mercado alternativos"

Aunque este ano el premio presenta una
continuidad en diversos aspectos con anos an-
teriores, pues también es un premio compartido
y los premiados son de nacionalidad estadouni-
dense, en otros aspectos introduce alguna no-
vedad. En particular, se podria destacar como
rasgo diferencial del premio concedido ahora,
el hecho de que se haya otorgado no tanto por
los trabajos desarrollados en un area determi-
nada de la economia, como por el enfoque y el
método de andlisis empleado. En concreto, este
ano se ha dado el Premio Nobel a investigado-
res que, respectivamente, han cuestionado con
sus trabajos el supuesto de racionalidad y la no
experimentalidad de la Ciencia Econémica.

En general, lainvestigacion econémica se ha
basado normalmente en el supuesto de racio-
nalidad y ha sido tradicionalmente considerada

como una ciencia no experimental, que se apo-
yaba en la observacion de la economia real. Sin
embargo, en los Ultimos afnos, una parte cada
vez mas significativa de la investigacion se de-
dica a comprobar y a modificar algunos de los
supuestos econdmicos basicos, a la vez que
una parte de la misma también se apoya cada
vez mas en datos recogidos en el laboratorio.
Asi, se puede afirmar que hay una corriente de
investigacién que tiene sus raices en dos 4reas
diferentes, aunque relacionadas y actualmente
convergentes, en las que los premiados han
sido pioneros: la aplicacion a la economia de
los resultados del andlisis de los procesos de la
toma de decisiones por la Psicologia cognitiva y
la comprobacién experimental de las prediccio-
nes de la teoria econémica.

Daniel Kahneman nacié en 1934 en Tel Aviv
(Israel); en 1954 obtuvo el Bachelor of Arts en
Psicologia y Matematicas en la Universidad He-
brea de Jerusalény en 1961 el Ph. D. en Psicolo-
gfa en la Universidad de California. Ha ensefiado
e investigado, entre otras, en la Universidad de
Jerusalén (1961-1978), en la Universidad de Bri-
tish Columbia (1978-1986) y en la Universidad
de California (1980-1994). Desde 1993 es Eu-
gene Higgins Professor of Psychology, y profe-
sor en la Woodrow Wilson School of Public and
International Affairs de la Universidad de Prince-
ton en New Jersey.

En su vida profesional también ha impartido
multiples conferencias y ha realizado estancias,
visitas y otras colaboraciones con diversos cen-
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tros y universidades (Russell Sage Foundation,
Canadian Institute for Advanced Research, Cen-
ter for Advanced Studies in the Behavioral
Sciences, Harvard University, etc.). Ademas, ha
recibido numerosos premios y distinciones
(Distinguished Scientific Contribution Award of
the American Psychological Association, Wa-
rren Medal of the Society of Experimental
Psychologists, Bartlett Lecture de la Experimen-
tal Psychology Society del Reino Unido, Hilgard
Award for Lifetime Contribution to General
Psychology, Honorary Doctor of Sciences de la
Universidad de Pensilvania etc.). Es miembro
de la American Psychological Society, de la
Econometric Society y de la Society for Judge-
ment and Decision Making, de la que fue presi-
dente, y forma parte del consejo editorial de al-
gunas de las revistas académicas mas impor-
tantes en su 4drea como son el Journal of
Behavioural Decision Making, Journal of Risk
and Uncertainty y Economics and Philosophy.

Vernon L. Smith nacié el 1 de enero de 1927
en Wichita (Kansas, EE.UU.); en 1949 obtuvo el
Bachelor of Science en Electrical Engineering
en el California Institute of Technology, en 1952
el Master in Economics en la Universidad de
Kansas y en 1955 el Ph. D. en la Universidad de
Harvard. Ha ensenado e investigado en la Uni-
versidad de Purdue (1955-1967), en la Brown
University (1967-1968), en la University of Mas-
sachusetts (1968-1975) y en la University of Ari-
zona donde dirigia el Economic Science Labo-
ratory (1975-2001). Actualmente es profesor en
Law and Economics en la George Mason Uni-
versity, donde dirige desde 2001 el Interdiscipli-
nary Center for Economic Science (ICES).

Su vida profesional le ha llevado a realizar
estancias y a mantener diversas relaciones con
otros centros y universidades (Rand Corpora-
tion, Ford Foundation, Standford University, Uni-
versity of Arizona, Consultan to C.S. First Boston
on Privatizing Electric Power, California Institute
of Technology) y también ha recibido numero-
sos premios y distinciones (Adam Smith Award,
Elected Member of National Academy of
Science, Distingued Fellow of Americam Econo-
mic Association, Felow of the Center for Advan-
ced Studies in the Behavioral Sciences). Forma
parte del consejo editorial de algunas de las re-
vistas académicas de mayor prestigio como la
American Economic Review, The Cato Journal,
Journal of Economic Behaviour and Organiza-
tion, Journal of Risk and Uncertainty, Economic
Theory y Journal of Economic Methodology.

En cuanto a las aportaciones, al D. Kahne-
man se le reconoce el mérito de haber incorpo-
rado avances cientificos de la psicologia en la
economia, estableciendo los cimientos de una
nueva area de investigacién. Sus principales
descubrimientos se refieren a la toma de deci-
siones bajo incertidumbre, donde ha demos-
trado que las decisiones de los agentes econo-
micos pueden desviarse de las que habia predi-
cho la teoria econdmica convencional. Junto a
Amos Tversky, fallecido en 1996, formul la teo-
ria prospectiva (prospect theory), una alterna-
tiva a la hipdtesis de racionalidad, que explica
mejor el comportamiento observado.

Kahneman también hizo aportaciones en
otras areas de la economia del comporta-
miento. Un ejemplo es su trabajo en colabora-
cién con Knetsch y Thaler de 1986 sobre la im-
portancia de la equidad en la explicacién del
comportamiento de los agentes econdmicos
en el mercado. Este y otros trabajos de Kahne-
man han sido la principal fuente de inspiracién
de una importante parte de la investigacién en
economia del comportamiento y de las finan-
zas.

Por otra parte, Smith es el investigador mas
influyente en la utilizacién del método experi-
mental en economia. A diferencia de Kahne-
man, no comenzd desafiando la teoria econd-
mica tradicional, analizando la racionalidad de
la toma de decisiones, sino comprobando dife-
rentes hipétesis alternativas y estudiando el fun-
cionamiento de los mercados, en los que pres-
taba una importancia particular a los aspectos
institucionales. Mientras los estudios y los expe-
rimentos de Kahneman estan relacionados con
la toma de decisiones de los agentes econémi-
cos individuales, Smith ha centrado sus experi-
mentos en la interaccién entre los agentes eco-
némicos en diferentes situaciones de mercado.
También ha trabajado en diversos aspectos me-
todolégicos, desarrollando métodos de experi-
mentacion y estableciendo lo que constituyen
los estandar de un buen experimento. Otros in-
vestigadores también han desarrollado esta li-
nea de trabajo, aunque ha sido a través de los
logros de Smith como muchos economistas
han llegado a ver en los experimentos de labo-
ratorio un instrumento esencial de la investiga-
cién econdmica. Smith también ha encabezado
el desarrollo del denominado "test del tinel de
viento", donde experimentos sobre nuevos dise-
fios de mercados alternativos (como, por ejem-
plo, cuando se desregulan los mercados de
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electricidad) son estudiados en laboratorio an-
tes de aplicarlos a la realidad.

En el presente, una parte importante de la in-
vestigacion se basa en la economia psicolégica
y experimental. La evidencia empirica muestra
que ciertos fenémenos psicolégicos, como los
relacionados con la racionalidad, el beneficio
personal y el autocontrol, o con limitaciones de
los mismos, son factores importantes que estan
detras de un abanico amplio de comportamien-
tos en el mercado.

Aungue las lineas de investigacién de Kahne-
many Smith son diferentes en muchos aspectos,
sus contribuciones cientificas combinadas han
venido influyendo en la orientacién de la Ciencia
Econdmica. La Economia ha estado tradicional-
mente limitada, por un lado, por un modelo racio-
nal de toma de decisiones relativamente simple
y, por otro, por los Unicos y/o escasos datos de la
realidad para el desarrollo del trabajo empirico.
Con sus aportaciones, ambos han contribuido a
ampliar las posibilidades de la Ciencia Econé-
mica aproximandola mas a las ciencias puras.
Cuando aparecieron, sus trabajos iniciales fue-
ron recibidos con cierto escepticismo y se nece-
sitd algun tiempo y mucha investigacién antes de
que sus principales ideas empezaran a penetrar
en la profesién. Con el premio se les reconoce €l
mérito de que hoy muchos economistas acepten
los descubrimientos de la Psicologia y los méto-
dos experimentales como elementos esenciales
de la Economia moderna.

En resumen, estos investigadores, cuya for-
macidén inicial no era la de economistas, han
trasladado descubrimientos y metodologias
propias de sus areas originales de interés al
andlisis econémico, ampliando el campo de co-
nocimiento que se tenia del comportamiento de
los agentes econémicos. Los premios de este
afno influiran en la forma en que se contemplaba
tradicionalmente la Ciencia Econdmica, pues,
dos de sus elementos basicos, la racionalidad
de los agentes y el caracter no experimental de
la misma, estan siendo complementados por
las lineas de investigacién que abrieron y han
desarrollado en gran parte los premiados.
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