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¢SE HA VUELTO HISTERICO EL SR. GREENSPAN?

Raimundo Ortega

Introduccion

El pasado dia 15 de mayo, el Comité de Mer-
cado Abierto de la Reserva Federal recorto, por
quinta vez consecutiva en cinco meses, su tipo
de intervencion —el “Federal Funds Rate”- en
medio punto, dejandolo en el 4 por 100. Aproxi-
madamente un mes antes, el 18 de abril, el pre-
sidente de la Reserva Federal (FED), el Sr. Gre-
enspan, habia anunciado otra reduccién de
medio punto, siendo esta ocasion la segunda
vez que tal decision se tomaba sin esperar a
una de las habituales sesiones del Comité de
Mercado Abierto —la primera fue el 3 de enero-.
Desde que en 1987 el Sr. Greenspan fue nom-
brado presidente del FED no se conocia una
politica tan decidida de recorte de los tipos de
interés. El comunicado oficial explicando la ul-
tima decision subrayaba la persistencia de
“riesgos” dada la existencia de “condiciones
que, en el futuro previsible, pueden generar un
debilitamiento econémico” —un continuo goteo
de cifras negativas relativas a los beneficios
empresariales y la debilidad de la inversidn en
bienes de equipo se citaban como preocupa-
ciones basicas del FED- y aun cuando no olvi-
da referirse a los peligros de una inflacién —asi
parece indicarlo la evolucién reciente tanto de
los precios al consumo como del deflactor del
PIB-, los redactores del texto mostraban su
confianza en su contencién gracias al debilita-
miento “de las presiones en los mercados labo-
rales y de productos”. Anteriormente, y con
ocasion del recorte decidido en abril, el banco
central americano habia citado en su comuni-
cado oficial los desequilibrios de la economia
americana y el debilitamiento de las expectati-
vas del consumo privado como las dos razones
motrices de una decision adoptada, pues, ante
el temor de un rapido deterioro de la economia
americana. Las dos decisiones y sus respecti-
vas motivaciones plantean un panorama com-
plejo y obligan a una dificil exégesis de las ra-
zones que hayan podido inclinar al Sr. Greens-

pany asus colegas a seguir una politica que al-
gunos comentaristas comienzan a calificar so-
tto voce de histérica.

El caso es que los mercados de valores
reaccionaron con entusiasmo a la decisién de
abril, si bien tan calurosa reaccién se fue en-
friando con el paso de los dias y bajo el peso de
la cotidiana realidad; y todo ello al tiempo que
el dolar cedia una parte de su apreciacion res-
pecto al euro, moneda que ya durante el mes
de abril tuvo detras la doble negativa del Banco
Central Europeo (BCE) a reducir su tipo de in-
terés basico, acaso mas preocupado por la re-
sistencia a la baja en la tasa de inflacién euro-
pea que por los peligros de parecer indiferente,
con su politica de “esperar y ver”, a una rece-
sibn que sus analisis oficiales dificilmente
aceptan. Por el contrario, el recorte de media-
dos de mayo no afectd mayormente a los mer-
cados, acaso porqgue lo habian descontando,
acaso porque su atencion estaba méas centra-
da en las perspectivas empresariales a corto
plazo.

Tomada la decision, lo que realmente intere-
sa es analizar, primero, qué motivos han induci-
do al otrora cauteloso inquisidor de la “exube-
rancia irracional” a adoptarla y, segundo, y atin
mas importante, si cabe, confiar en que los re-
cortes de los tipos de interés sean efectivos
para el objetivo que claramente se proponen:
evitar que la economia americana entre en una
recesion.

¢Recesion a la vista?

Mantener el ciclo mas largo de crecimiento
gue la economia americana ha experimentado
desde 1945 —de hecho estos diez ahos largos
de auge ininterrumpido suponen nada menos
que el doble de la duracion promedio desde
que concluy6 la Il Guerra Mundial- es, sin
duda, la preocupacion basica del presidente
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del FED, el Sr. Greenspan. De hecho, sus deci-
siones desde comienzos de ano indican su de-
cidido propésito de evitar una rapida desacele-
racion del PIB; prueba de ello es que en su ulti-
ma comparecencia ante el Senado hizo
explicitos sus temores de que el crecimiento
durante el primer trimestre del ano en curso
fuese practicamente nulo —isin embargo ha re-
sultado ser de un 1,3 por 100, después de revi-
sado a la baja desde el inicialmente anunciado
2 por 100-.

Por la informacién que nos llega, tres son
los factores que hacian perder el sueno a los
rectores del banco central americano: la evolu-
cién de lainversion, la pérdida de vigor del sec-
tor que ha venido caracterizando la llamada
“nueva economia” y la reaccion de los consu-
midores.

A primeros de febrero la impresion domi-
nante entre los analistas de la economia ameri-
cana era muy pesimista. Se senalaba que el
crecimiento del PIB en el cuarto trimestre de
2000 habia sido el més bajo de los Ultimos cin-
co anos —lo que llevé al Sr. Greenspan a hacer
su equivocado pronostico a propdsito del cre-
cimiento cero en el primer trimestre del ano en
curso—, las empresas habian decidido recortar
sus inversiones, las existencias comenzaban a
pesar como una losa y se empezaba a reducir
su ritmo de produccién como medio de ajustar-
las y aun asi el indice de capacidad utilizada en
la industria continu6 bajando en marzo. No era
de extrahar que los resultados empresariales
que se estaban anunciando fueran poco espe-
ranzadores —General Motors e Intel hicieron
publicos unos beneficios durante el primer tri-
mestre del afo que suponian un descenso del
80 por 100 respecto al ano anterior, pero no
fueron las Unicas pues Bank of America, Texas
Instruments o Citigroup siguieron por la misma
senda-. Ello acaso explica por qué, en la com-
parecencia ante el Senado a que se ha hecho
antes referencia, el presidente del banco cen-
tral americano —siempre tan partidario de las
metaforas— expusiera sus aprensiones respec-
to a que la pérdida de ritmo de la economia
“quebrara el tejido de la confianza de los con-
sumidores”. De esto se hablara enseguida,
pero de momento conviene detenerse y hacer
algunos comentarios sobre un sector que ha
sido el centro de la atencion durante estos
afnos de crecimiento espectacular: la “nueva
economia”.

Era publico y notorio que la gran preocupa-
cion se centraba en los sectores de la informa-
cién y la tecnologia. Como es sabido, el argu-
mento favorito del Sr. Greenspan para explicar
la feliz combinacion de crecimiento sin infla-
cion que ha experimentado la economia ameri-
cana durante los Ultimos afnos ha sido la pro-
ductividad de estos sectores. Tan encendida
fue la loa del influyente banquero que llegoé a
creerse que el sector de la nueva tecnologia
era inmune a la recesién, quizas porque casi
todo el mundo aceptaba que la demanda de
sus productos seguiria siendo fuerte sucediese
lo que sucediese ya que, al fin y al cabo, esta-
ban ahi para resolver los problemas de las em-
presas de la “vieja economia”. Pero los hechos
han demostrado lo contrario y a juicio de los
expertos lo sucedido a una de sus companias
mas destacadas, Cisco, puede haber influido
poderosamente en la decisién de recortar el
tipo de interés en abril, al revelarse que este gi-
gante de la nueva tecnologia tiene, como casi
todas las empresas, los pies de barro cuando
llega la fase de estancamiento econdmico, es-
pecialmente si uno se equivoca y habiendo
sido incapaz de responder a la fuerte demanda
del ano pasado reacciona aumentando sus
existencias en un momento en que, justamen-
te, esa demanda comienza a desfallecer. El re-
sultado fue claro: descenso de un 30 por 100
en las ventas, existencias que en determinados
componentes equivalen a un ano de ventas,
perdidas en el primer trimestre —por vez prime-
ra en 11 afos—, anuncios de reduccion de
8.500 empleados y descenso de sus acciones,
que ahora valen unos 17 délares cuando hace
un ano su precio rondaba los 70.

El problema con las empresas tecnolégicas
de la “nueva economia” no reside Gnicamente
en que, por una curiosa combinacién, numero-
sos analistas, al calor del auge econdmico ge-
neral, recomendaban comprar valores que no
conocian suficientemente bien, y entusiastas
inversores compraban sin fijarse en si esas so-
ciedades iban a obtener beneficios, sino que
va un paso mas alla; a saber, reside en confun-
dir laaportacion de este sector alamejorade la
productividad a medio plazo con el utépico
proposito de abolir para siempre el ciclo eco-
némico. Es tan innegable que los ordenadores,
Internet y los sofisticados medios actuales de
comunicacion han facilitado un crecimiento es-
pectacular de la productividad -y por ende del
crecimiento econémico a medio y largo plazo-
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como que ello no podia significar que las eco-
nomias quedaban a salvo de cualquier rece-
sién por muy moderada que esta fuese. Y re-
sulta mas que probable que en este punto el Sr.
Greenspan tenga un buen tanto de culpa, pues
durante estos Ultimos ahos ha ligado ex—cate-
dra la fortaleza del ciclo econdmico estadouni-
dense con las excelencias de la productividad
que la “nueva economia” ofrecia —-la cuestion
es cuanto del 3 por 100 de crecimiento anual
de la productividad de los sectores industrial y
de servicios registrado por la economia ameri-
cana entre 1996 y 2000 fue de caracter ciclico y
qué porcentaje puede calificarse de caracter
estructural y debido a la “nueva economia”. De
ahia establecer unarelacién causal entre la sa-
lud del Nasdaq y el futuro del ciclo econémico
solo habia un paso que, por cierto, millones de
americanos franquearon alegremente. Se trata
ahora de conocer en qué medida el crack en
los valores tecnolégicos puede afectar a la acti-
vidad econdmica, a través, primero, de sus
efectos sobre el consumo y, después, sobre la
inversion. Pues bien, de acuerdo con el FMI un
incremento en el valor de las acciones de, en
general, un délar incrementa el gasto de con-
sumo americano en unos 5 centavos y practi-
camente nada en Europa, siendo considera-
blemente mayores las consecuencias atribui-
bles a los valores tecnolégicos que a los titulos
representativos de la “vieja economia”. Por lo
que a la inversion se refiere, las conclusiones
son muy similares: menor efecto en Europa
que en EE.UU., pero parecido impacto de las
caidas en los valores tecnoldgicos, via coste
del capital, a ambos lados del Atlantico.

No es de extranar, pues, que el paro, medi-
do por el nimero de personas que semanal-
mente solicitan el subsidio de desempleo, haya
comenzado a subir en EE.UU., pasando de
265.000 personas, en términos de paro regis-
trado semanal, a mediados de abril de 2000 a
421.000, o un 4,5 por 100, a primeros de mayo
—la cota mas alta desde marzo de 1996, si bien
las ultimas cifras disponibles al cierre de este
trabajo mostraban una mejora en el nimero de
solicitudes de subsidio de paro que, de confir-
marse, suavizaria un tanto las tesis pesimistas
a propésito del ritmo de desaceleracién de la
actividad econémica-. Lo preocupante no es la
cifra en si, sino sus posible efectos sobre un
consumo privado ya debilitado por el efecto ri-
queza, que, como consecuencia de las caidas
en las cotizaciones bursatiles, ha hecho evapo-

rarse en el curso de los Ultimos doce meses
aproximadamente un tercio del PIB; y como
llueve sobre mojado, la euforia que generaron
las ganancias se tradujo en un auténtico arre-
bato del gasto privado que ha reducido la habi-
tualmente baja tasa de ahorro de las familias
americanas hasta el extremo de alcanzar en el
ano 2000 una tasa negativa del 1,3 por 100 de
su renta disponible. En este marco, los datos
de abril dibujaban un panorama que no era fa-
cil de interpretar: la confianza de los consumi-
dores no daba muestras claras de debilitarse,
pero la produccién industrial descendié por
séptimo mes consecutivo y el indice de capaci-
dad utilizada registraba un 78,5, el porcentaje
mas bajo en casi una década.

Dicho todo lo anterior puede este ser buen
momento para preguntarse por el posible con-
tagio que la debilidad de la economia america-
na pueda transmitir a la europea, pues no en
balde estamos todos inmersos en ese fendéme-
no conocido como “mundializacion”. No cabe
negar que una recesion en EE.UU. dejaria sen-
tir directamente sus efectos en paises como
México o Canada cuyas exportaciones hacia
aquél suponen entre una cuarta y una tercera
parte de sus respectivos productos, o que el
debilitamiento de las compras americanas en
componentes utilizados por las industrias de la
nueva tecnologia afectaria seriamente a Taiwan
y Corea del Sur, por no mencionar también las
repercusiones de una menor demanda ameri-
cana de crudo y otras materias primas sobre,
otra vez, México, Canadd y Malasia. Europa
estd mas protegida de estos efectos directos
—por ejemplo, las exportaciones a EE.UU. su-
ponen menos del 3 por 100 del total de las de la
zona euro—, pero aun asi una hipotética rece-
sion americana afectaria a Europa por tres po-
sibles vias: la primera relacionada con una de-
preciacion del délar, que no dejaria de afectar a
las exportaciones europeas a ese pais, la se-
gunda se manifestaria por medio de la inver-
sién directa americana en empresas europeas,
cuyas ventas y beneficios previsiblemente se
reducirian al ritmo de la recesién americana; y
quedan por mencionar, en tercer lugar, las re-
percusiones que una eventual caida en Wall
Street y en el Nasdaq originarian en los merca-
dos bursatiles europeos.

Sorprende por tanto la jactancia de que ha-
cen gala los altos responsables econémicos,
tanto de la Comisién como del BCE, cuando in-
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dican que la economia europea puede salir in-
mune de una posible fase recesiva en la econo-
mia americana. Y prueba de ello es que las pre-
visiones que se van dando a conocer revelan
cifras cada vez mas parvas. Y como para mues-
tra bien vale un botén, nada mas ilustrativo que
una escueta referencia a las Ultimas previsio-
nes del FMI en su World Economic Outlook de
primavera. De acuerdo con las previsiones en
él contenidas, la economia americana crecera
esteanoun 1,5 por 100 en lugar del 3,2 por 100
previsto en octubre del aho pasado —muy por
debajo del 5 por 100 alcanzado en 2000-; en
cuanto a la zona euro, las Ultimas previsiones
del Fondo rebajan el ritmo de crecimiento, que
en otono pasado se cifraba en el 3,4 por 100, al
2,4 por 100. Y para concluir tan desalentador
panorama, al tercer gran polo econédmico mun-
dial, el Japdn, le auguran un panorama todavia
mas desalentador: un escualido 0,6 por 100 en
lugar del 1,8 por 100 pronosticado el otofio pa-
sado. Es también pertinente resaltar que las ul-
timas previsiones publicadas, las de la OCDE,
contienen cifras que tampoco resultan muy
alentadoras en la medida que incluyen un
avance del 2,8 por 100 para la actividad del
conjunto de los paises miembros de la organi-
zacioén, del cual nada menos que un 3,1 por
100 corresponderia a EE.UU., un 2,7 por 100 a
la zona euro y un 2,9 por 100 a nuestro pais.

Cierto es que las previsiones se hacen para
equivocarse, pero aun admitiendo un cierto
margen de error, es innegable que el creci-
miento se esta desacelerando en Europa y que
aun cuando por vez primera en muchos anos
Europa vaya a crecer a un ritmo superior al de
EE.UU., el Viejo Continente se vera afectado
por problemas propios, uno de los cuales esta,
al parecer, enturbiando la politica monetaria
del BCE. Ese problema es la inflacion, que por
el momento supera holgadamente el objetivo
del 2 por 100 habida cuenta de que cinco pai-
ses que en conjunto suponen el 70 por 100 de
la actividad de la zona euro —-Espana, Alema-
nia, Francia, Holanda e Irlanda- registraron
una aceleracién de la inflacién en abril, mes en
el cual las doce naciones miembros de dicha
zona mostraron una inflacién del 2,9 por 100
frente al 2,6 por 100 de marzo y que no parece
que vaya a descender al menos hasta bien en-
trado el verano. En consecuencia, y teniendo
presente que el BCE debe atender prioritaria-
mente a la estabilidad de precios, no habia ex-
cesivos motivos para presionar al Sr. Duisen-

berg y a sus colegas para que recortasen el
precio del dinero salvo que, y para ello habra
gue esperar algo mas de tiempo, se revele que,
como muchos temen, el crecimiento econémi-
co en Europa se desacelere a un ritmo mas ra-
pido que el previsto hoy por hoy. Pero en una
muestra mas del caracter aparentemente erra-
tico de las decisiones del BCE, el dia antes de
conocerse tan desalentadoras cifras sobre la
evolucion de la inflacién, el Presidente del BCE
anunciaba un descenso testimonial del tipo de
intervencion, que quedaba en el 4,5 por 100.
Para explicar su decisiéon a unos mercados un
tanto perplejos, los portavoces del Banco recu-
rrieron al socorrido comentario de acuerdo con
el cual “actuamos con un horizonte de 18 me-
ses y las previsiones relativas a la estabilidad
de precios en ese horizonte temporal explican
la decision del jueves [10 de mayo]”, insistien-
do en latesis segun la cual la inflacion actual es
debida a “factores temporales tales como el
precio de los alimentos” y que era mas que pro-
bable que los precios descendiesen por deba-
jo del 2 por 100 el afo proximo.

Con este breve interludio europeo, ese era
el contexto que permite explicar la decidida po-
litica monetaria llevada a cabo por el Sr. Gre-
enspan; o sea, su deseo de utilizar los tipos de
interés para animar a las empresas a invertir de
nuevo, mantener asi el empleo y reforzar la
confianza de los consumidores. Si lo consigue
habra alcanzado el objetivo que se proponia:
un “aterrizaje suave” o, dicho de otro modo, un
descenso seguido de unarecuperacién econé-
mica rapida: la conocida “V”. El dilema reside
en confirmar cudles seran los efectos de esos
recortes en el tipo de interés y mas concreta-
mente si llegara a consolidar una recuperacion
de los mercados bursatiles —la aportacion del
posible recorte fiscal propuesto por el Presi-
dente Bush es mas incierta, no s6lo porque tar-
dara en aprobarse sino, también, porque,
como es sabido, sus efectos se manifiestan
con mayor retraso que los inducidos por una
politica monetaria tan permisiva como la patro-
cinada por el Sr. Greenspan.

(Pero no habra medido mal sus fuerzas el
habil presidente del FED y esta intentando una
tarea imposible para la politica monetaria, ta-
rea que para muchos se traduce en mantener a
toda costa una economia afectada por nume-
rosos desequilibrios, que van desde una so-
brevaloracién de la mayoria de sus valores bur-
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satiles a un ddlar inflado, un sector privado gra-
vemente endeudado y una balanza por cuenta
corriente cuyo saldo negativo es excesivo —al fi-
nalizar el tercer trimestre del ano pasado era
del 4,5 por 100 del PIB.

¢{Puede hacer milagros la politica monetaria?

Esta es la pregunta que cabe plantearse a la
vista de la veneracién que durante los Ultimos
afos han venido profesando los mercados y la
mayoria de los comentaristas econdmicos al
Sr. Greenspan. Desgraciadamente la respues-
ta es negativa, pero el culto esta tan arraigado
que los escépticos se ven obligados a explicar
con todo detalle cuales son las bases de su dis-
tanciamiento y las premisas de su vision sobre
los efectos reales de la politica monetaria. A
ellos van dirigidas las reflexiones que a conti-
nuacién se presentan.

En un enunciado sencillo conviene destacar
cuatro rasgos que podrian considerarse esen-
ciales: a) los efectos de las decisiones de politi-
ca monetaria sobre las variables nominales y
reales suelen modularse de acuerdo a cudles
sean los diversos horizontes temporales; b) si
bien es cierto que las medidas adoptadas por
los bancos centrales influyen en la evolucién
de una economia, no lo es menos que aquélla
es también influida por ésta; c) que normal-
mente no es facil calibrar si una determinada
politica monetaria es “acomodaticia”, “restricti-
va” o “ laxa”; d) que los bancos centrales ope-
ran siempre en un determinado marco cuyos
rasgos basicos difieren de un pais al otro ya
que no son iguales ni el funcionamiento de los
mercados de bienes y productos, ni las tasa de
inflacion ni, incluso, la reputacion del propio
banco central (1).

Y hablando de los bancos centrales, pues a
ellos se refiere este modesto punto de vista,
deberia distinguirse dos horizontes a la hora de
analizar sus actuaciones. A medio plazo esta
suficientemente probado que la inflacién es un
fenémeno monetario y, por ende, que los ban-
cos centrales no pueden incrementar el creci-
miento y el bienestar de un pais por medio de la
inflacién y, por el contrario, si pueden dejar que
esta Ultima perjudique la actividad economica.
Numerosos estudios empiricos demuestran la
existencia de una elevada correlacion entre la
tasa de crecimiento de la oferta monetaria y la
tasa de inflacién. En el caso de Europa ello

plantea el problema de la coexistencia entre
una politica monetaria Unica y diferentes tasas
de inflacién en los paises de la llamada “zona
euro”. A corto plazo las cosas estan menos cla-
ras pues el objetivo de influir en los precios sin
afectar a las condiciones econdmicas reales
Unicamente resulta posible en un mundo en el
cual los mercados de bienes y productos son
plenamente flexibles y se ajustan instantanea-
mente y en el cual, igualmente, los agentes
econémicos estan bien informados y actdan ra-
cionalmente.

Es claro que este marco ideal esta muy ale-
jado de la realidad cotidiana y, ni que decir tie-
ne, mas en Europa que en los EE.UU. Esto lleva
a pensar que en el caso del FED, que opera en
un contexto econémico caracterizado por pre-
cios y salarios flexibles, los efectos reales que
su politica monetaria puede ejercer sobre las
variables econémicas son debidos fundamen-
talmente a la imperfecta informacién de los
agentes econémicos —o a una actuacién no
siempre racional—-, con lo cual una de sus con-
secuencias seria que los cripticos mensajes a
que tan habituados nos tiene el Sr. Greenspan
han podido contribuir a provocar algunos de
los efectos que una politica monetaria recta-
mente entendida debe considerar como inde-
seables. El caso europeo constituye un esce-
nario diferente. Aqui parece claro que los mer-
cados de bienes y productos son mucho
menos flexibles, razén por la cual la reaccion
de los agentes econdmicos —que no tienen por-
qué estar mejor informados ni ser mas raciona-
les que los americanos— y su grado de com-
prensién de los propositos de la autoridad mo-
netaria, cobran una importancia peculiar. Por
tanto, si, como se ha afirmado en multitud de
ocasiones, la politica del BCE no es correcta-
mente transmitida o entendida en sus justos
términos por los agentes econémicos —es por
esta razén que la pedante afirmacién del Sr.
Duisenberg, a propodsito de la conveniencia de
sorprender en ocasiones a los mercados, reve-
la una concepcioén periclitada de lo que debe
ser la estrategia adecuada de un banquero
central-, existen muchas mas probabilidades
de que la politica monetaria tenga mayores
efectos reales sobre las variables econémicas
y menores sobre los precios que los deseados,
obligando al banco central a extremar hasta lo
imposible una cuidadosa instrumentacién de
sus decisiones, pero sin que ello elimine com-
pletamente las incertidumbres.
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Todo ello nos lleva de la mano a una cues-
tién crucial al analizar la eficacia de la politica
monetaria: se esta hablando de la credibilidad
de la politica monetaria en la formacién de las
expectativas. Y es que si, como todo parece in-
dicar, las posibilidades de beneficiarse de una
compensacion entre inflacion y paro son me-
nores en Europa que en EE.UU,, la credibilidad
de la politica monetaria pasa a ocupar un pri-
mer plano, pues en la medida en que el banco
central resulte mas creible en el mantenimiento
del objetivo de conseguir la estabilidad mone-
taria y de precios, las expectativas del publico
se veran favorablemente influidas y la volatili-
dad de la alternativa inflacién/paro se reducira
en beneficio de todos los agentes econémicos.
Asi las cosas, la experiencia espanola, por ha-
blar de la mas préxima y de la que en principio
conocemos mejor, revela que si la politica de
estabilidad de precios del banco central es
creible, un impacto inflacionista —por ejemplo,
un aumento subito del precio del petréleo—
afectara en menor medida a las expectativas
de los agentes econémicos y, por consiguien-
te, ala propia tasa de inflacién corriente, con lo
cual la contraccién en la actividad econémica
sera menor y el banco central dispondra de un
mayor margen de maniobra para manipular su
politica de tipos de interés.

La exigencia de un elevado grado de credi-
bilidad de la politica monetaria instrumentada
por el banco central cobra alin mas importan-
cia si se tienen en cuenta otros dos aspectos
complementarios: el grado de rigidez de los
salarios nominales y reales, asi como las posi-
bilidades existentes de aprovecharse de una
cierta compensacion entre inflacion y paro
cuando la economia vive instalada en un mar-
co de inflacion baja. Estudios recientes(2) in-
dican que en Europa el grado de rigidez de los
salarios reales es bastante superior al existen-
te en EE.UU. -debido especialmente a la es-
tructura y caracteristicas institucionales de los
mercados de trabajo y las practicas de nego-
ciacion salarial-; por otro lado, el margen de
maniobra que una politica monetaria relativa-
mente acomodaticia podria obtener en el cam-
po de la reduccion del paro seria mucho me-
nor a este lado del Atlantico, lo cual apunta a
que las elevadas tasas de paro existentes en
nuestro continente son debidas, principal-
mente, a causas estructurales que los gobier-
nos no se han atrevido a remover por motivos
muy diversos.

Ha llegado la hora de preguntarse qué efec-
tos pensaba obtener el Sr. Greenspan con sus
decisiones de reducir los tipos de interés. Pues
bien, los estudios empiricos disponibles(3) in-
dican que la politica monetaria origina unos re-
sultados a corto plazo sobre la actividad que al-
canzan el punto maximo entre los 4 y los 8 tri-
mestres, y que los efectos sobre los precios
requieren algo mas de tiempo. Mas concreta-
mente, en el caso de la zona euro, la politica
monetaria registra su efecto mas pronunciado
sobre la actividad entre los trimestres sexto a
décimo mientras que los precios comienzan a
ajustarse a partir de los doce meses aproxima-
damente. Si estos resultados no resultan de-
masiado errados habra llegado el momento de
preguntarse mas tranquilamente cuales eran
los objetivos a corto plazo perseguidos por la
Reserva Federal con su frenética rebaja de ti-
pos de interés. Los defensores de dicha politi-
ca podran, acaso, aducir que ha sido la celeri-
dad mostrada por el Sr. Greenspan la que ha
evitado una recesion, convirtiéndola en un
“suave aterrizaje”; por el contrario, los escépti-
cos quizas sigan pensando que los esfuerzos
del presidente del banco central americano
han tenido mas que ver con su obsesién por
mantener unos precios altos en los mercados
de valores como medio de apuntalar el consu-
mo privado aun a costa de dejar sin resolver
cuestiones tan basicas como el endeudamien-
to del sector privado y el profundo desequili-
brio de la balanza por cuenta corriente ameri-
cana.

Eltiempo dictara quienes estaban en lo cier-
to y quienes se equivocaban, pero ello no es
Obice para que nos planteemos un par de cues-
tiones no del todo ajenas a esta discusion. La
primera insiste en la necesidad de que la politi-
ca monetaria se decida e instrumente con un
horizonte temporal relativamente amplio; y es
que, habida cuenta de los retrasos con los cua-
les operan sus efectos sobre la actividad y los
precios, los responsables monetarios deben
actuar siempre preventivamente, intentando
impedir fluctuaciones indeseadas y acusadas
en las variables econdémicas sobre las que in-
tentan influir. Esto se encuentra muy ligado a lo
que se ha denominado “el problema de la in-
consistencia temporal”, que no significa sino
que los bancos centrales estén obligados a evi-
tar cuidadosamente la tentacion de dejarse in-
fluir por las posibles ventajas a corto de sus de-
cisiones —por ejemplo, reactivar a corto una de-
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manda adormecida pensando que ello no
afectara a la inflacién a medio plazo-, ya sea
por propia decision, ya porque ceden a presio-
nes externas, habitualmente las de los respon-
sables politicos, cuyo horizonte temporal es
por naturaleza mucho mas corto.

La siguiente preocupacién tiene que ver
con la politica fiscal y se refiere a la convenien-
cia de que ambos instrumentos se manejen
con la mayor coordinacion posible. No se des-
cubre nada nuevo cuando se afirma que una
politica fiscal irresponsable puede hacer la
vida muy dificil a un banco central preocupado
con la senda de crecimiento y estabilidad a me-
dio y largo plazo de la economia en cuestion
~iejemplos no nos han faltado en Espanal-. La
observacién es especialmente pertinente hoy
en dia en EE.UU., cuando se esta negociando
un plan de reduccion de impuestos basado en
unas proyecciones de superavit presupuesta-
rio que va desde los 281.000 millones de ddla-
res este ano a los casi 900.000 en 2011 o, en
téerminos acumulados unos 5.730 miles de mi-
llones para esa fecha, que es la misma en la
cual la Reserva Federal prevé que sera posible
amortizar toda la deuda federal viva. Cierto que
estas previsiones optimistas se basan en una
politica de contencién del gasto que resultara
dificil de mantener durante esos afos, pero lo
que aqui preocupa es que, si bien los efectos
de los posibles recortes de impuestos que pue-
dan decidirse este afno se reflejaran por vez pri-
mera en 2002, y aun cuando sus efectos seran
probablemente moderados al principio —se es-
tima que su aportacion al crecimiento del PIB
sera del orden de medio punto-, pueden con-
fluir con los generados por la politica monetaria
agresivamente expansiva iniciada desde prin-
cipios de ano por el Sr. Greenspan y dar lugar a
resultados que nadie sabe si seran los mas
adecuados en esos momentos.

A modo de conclusion

Durante once anos, la economia americana
ha vivido la era de crecimiento y prosperidad
mas dilatada de su historia. Basada, por un
lado, en un ritmo de la productividad muy ele-
vado gracias al impulso dado por las nuevas
tecnologias, y, por otro, en que la mayoria de
los americanos han llegado a creerse que el ci-
clo econémico era cosa del pasado vy, por tan-
to, que los consumidores podian gastar sin li-
mite porque la vertiginosa subida del precio de

sus acciones alimentaba ininterrumpidamente
su riqueza, que los empresarios podian invertir
con la seguridad de una demanda inalterable
para sus productos y asegurar asi unos benefi-
cios crecientes, que los bancos podian prestar
sin correr riesgos y que, por Ultimo, la Bolsa
proporcionaba un mana maravilloso del cual
solo los tontos o los pobres de solemnidad se
privaban.

Pero ha resultado que no era asi y, como es
habitual en semejantes ocasiones, han sido los
mercados burséatiles los primeros en comenzar
a enviar senales de que el ciclo econémico no
era, desgraciadamente, una reliquia del pasa-
do. Los primeros sintomas, aparecidos a co-
mienzos de la primavera del pasado ano, han
hecho realidad los peores temores y planteado
el dificil dilema de cémo lograr una transicién
suave desde un crecimiento insostenible, por
lo acelerado, a una suave desaceleracién que
permitiese un muy necesario ajuste de los de-
sequilibrios macroeconémicos que la econo-
mia americana viene padeciendo desde hace
tiempo. Con esta perspectiva tenia que ser el
banco central y su mas respetado portavoz, el
Sr. Greenspan, quienes emprendiera, la cruza-
da para evitar el estallido de la famosa “burbu-
ja” financiera y, en consecuencia, una recesiéon
de la economia. El caso es que como no se ha-
bia conocido desde la segunda Guerra Mun-
dial un periodo alcista en la Bolsa tan prolonga-
do resulta muy dificil pronosticar cuanto va a
durar la fase bajista y aun mas cuantificar, si es
que se produce, que esta por ver, cuan dilatada
podria ser la recesién econémica —-16 meses
ha sido la duracién maxima en las registradas
entre 1973-75y 1981-82.

Sin embargo, la efectividad de la medicina
prescrita por el FED suscita algunas dudas.
Para empezar, la fase alcista del ciclo no se ha-
bia visto acompanada de un alza apreciable de
los tipos de interés —ni nominales ni reales—, lo
cual plantea la incégnita respecto a la eficacia
de las rapidas y fuertes reducciones decididas
durante estos cinco meses. Pero concedamos
a los responsables del banco central america-
no que, en efecto, los recortes de tipos tengan
por objetivo prevenir una recesién que ellos fe-
chaban para finales de este afio o comienzos
de 2002; pero es conocido que la politica mo-
netaria —incluso una tan decidida como la
puesta ahora en practica- lo mas que puede
hacer es paliar en parte una recesion, pero ja-
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més detenerla. Y ello tanto mas cuanto que,
como sucede con las familias americanas, su
nivel de endeudamiento y la inexistencia de ta-
sas de ahorro apreciables, hacen sospechar
que las reducciones de tipos de interés acaso
incentiven el gasto bastante menos de lo que
los usuales modelos econométricos predicen.

Si esto es asi, la explicacién mas coherente
de la actual politica monetaria del banco cen-
tral americano es que esta apostando por reac-
tivar los mercados bursatiles y, por ende, resta-
blecer en buena parte la riqueza y la confianza
de los consumidores americanos y apuntalar
de nuevo los debilitados canales de financia-
cién para las empresas. Si lo lograse se habria
conseguido esa famosa “V” y el Sr. Greenspan
se podria colocar la medalla de piloto instructor
en aterrizajes suaves. Ahora bien, seria una iro-
nia que el, en el pasado, predicador contra las
“burbujas irracionales” fuese el artifice de la
préxima. Y lo seria porque de esta forma se ha-
bria impedido comenzar el proceso de correc-
cion de los profundos desequilibrios que pade-
ce la economia estadounidense.

&Y qué decir de la economia europea? A
este lado del Atlantico tenemos varios gobier-
nos, con sus diferentes politicas econémicas
—a pesar de los compromisos y los buenos de-
seos de la Comision Europea-, un banco cen-
tral novato, cuya actuacién ha desconcertado
casi siempre a los mercados, amén de una si-
tuacién econdémica menos inequivoca. Aun
cuando el ritmo de crecimiento parece mas fir-
me que en EE.UU. los sintomas de recesion
amenazan con materializarse a medida que
transcurre el tiempo y, simultaneamente, las ri-
gideces estructurales pasan su factura en for-
ma de unatasa de inflacion cada vez mas aleja-

da del objetivo establecido por el BCE. En si-
tuacién tan comprometida lo que los agentes
econdémicos y los mercados mas necesitan es
una institucion que sepa definir y difundir unas
expectativas creibles. Con unos mercados de
bienes y servicios mas rigidos y un banco cen-
tral menos respetado, las economias europeas
se encuentran en peor situacién coyuntural
que la americana, siendo paraddjicamente
mas favorable su posicion basica. Muy proba-
blemente ello sea debido a que los bancos
centrales no sélo deben ser independientes
sino que necesitan ser creibles y, si bien la pri-
mera obligacion del BCE es mantener la estabi-
lidad de los precios, esto no impide que a corto
plazo responda con flexibilidad a posibles des-
viaciones temporales del crecimiento respecto
a su senda a medio plazo.
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