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des de uva. También se pueden hacer vinos
“modernos” dentro de las DD.OO. actuales; de
cualquier manera es bueno revisar las normati-
vas de estos consejos que nos permitan seguir
siendo competitivos.

4. Los derechos de plantacion deberian
asignarse a las DD.OO. con méas demanda que
existe en los mercados. A medio plazo la super-
ficie de los nuevos vifedos satisfara global-
mente al mercado pero puede seguir habiendo
desequilibrios en determinadas DD.OO.

5. Los vinos del Nuevo Mundo son en mu-
chas ocasiones de precio superior, y lo que es-
tan dando es una buena imagen, calidad y mar-
keting, que es lo que necesitamos nosotros
para competir con ellos.

6. La imagen del vino espanol fuera de nues-
tras fronteras no es todavia lo suficientemente
atractiva para considerarla como punto de nue-
vas inversiones. Confio que en el futuro haya in-
versiones del extranjero en nuestro pais.

7. La legislacién actual del sector del vino
ha sido sobre todo proteccionista de los dere-
chos del viticultor, pero no ha favorecido la
competitividad de nuestro sector en el merca-
do exterior ni tampoco el consumo del merca-
do domeéstico.

JUSTINIANO BAYON BUENO
Presidente de BODEGA RIBERA DUERO DE
PENAFIEL, S.L.

1. Es cierta la abundancia de bodegas pe-
quenas mas bien de caracter familiar, a las que
es dificil hacerles comprender la idea del agru-
pamiento.

Hay otro grupo de bodegas medianas, algu-
nas de las cuales su situacion de despegue les
esta costando mucho, y quizé a éstas si les pu-
diera interesar el agrupamiento para poder co-
mercializar mejor su producto.

Finalmente, existe otro tercer grupo que
esté funcionando bastante bien y no necesita-
rian ningdn tipo de fusion al estar en posesion
de marcas con prestigio.

2. El precio del vino se ha disparado por

causas tan naturales como es la ley de la oferta
y la demanda principalmente en el precio de la
uva.

Pienso que a plazo medio o largo, y fijando
como minimo un plazo de diez afios, en cir-
cunstancias normales habra excedente de uva,
y si esto es asi el precio del vino se moderara e
incluso en algunos casos bajara.

3. Personalmente creo que efectivamente
los Consejos Reguladores en Espaia imponen
demasiado corsé siendo muy estrictos y pien-
so que deberiamos equipararnos al funciona-
miento de otros paises que nos puedan ense-
nar algo al respecto.

Cada Bodega deberia ser la responsable
del producto, por su propio interés, aunque
exista por parte de algun organismo el control
que evite los fraudes que pudieran producirse.

4. El reparto de los derechos de replanta-
cion deberia de estar mejor reglamentado de
los que esta, siguiendo un criterio sobre la cali-
dad de la zona y de las plantaciones.

Habria que intentar evitar los intermediarios
especuladores que venden derechos, que es-
tan disparando los precios de los mismos.

5. La mayor baza que debe esgrimir el vino
espanol es ante todo la calidad del producto,
pues estoy convencido de que es sin duda la
mejor arma posible, aunque en algunos casos
deberia ir acompanada del precio que mantu-
viera una relacion calidad precio por encima de
estos paises indicados.

6. Es posible, aunque sea con retraso, el de-
sembarco, por lo menos en la Ribera del Due-
ro, de algun grupo del sector, quiza a medida
que la produccion vaya siendo mayor; yo, por
supuesto, no descarto esa oportunidad.

7. En estos momentos no puedo expresar
ninguna opinién al respecto de la legislacién
que regula el sector vitivinicola.
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