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LAS FAMILIAS ESPANOLAS Y SU AHORRO

Francisco Alvira Martin y José Garcia Lopez

El entorno socioeconémico en que vivimos
es turbulento e incierto: mantener un puesto de
trabajo, disfrutar de una pension suficiente o
necesitar dinero para atenciones no previstas,
forman parte de la cotidianeidad de las fami-
lias. No es extrano que practicamente todos
(93 por 100) los esparoles quieran ahorrar. El
ahorro es un elemento importante del bienestar
econémico: reduce incertidumbres, facilita el
consumo futuro y abre oportunidades. Su ana-
lisis admite distintos enfoques, pues se trata de
un fendmeno complejo. Dos de ellos tienen
particular relieve: el econémico y el sociologi-
co. Ambas lineas de investigacion se comple-
mentan y explican los resultados de una y otra
clase de estudio(1).

Concepto popular del ahorro

Es dificil establecer un significado de la pa-
labra ahorro admitido por la mayoria de la gen-
te. Las respuestas en los estudios empiricos
manifiestan grandes discrepancias entre lo
que las familias consideran ahorro y gasto. A
menudo los individuos excluyen del ahorro im-
portantes partidas destinadas a previsiones
como el pago de cuotas a los planes de pensio-
nes o a la amortizacién de las hipotecas de sus
viviendas y, excepcionalmente, algunos esti-
man que el dinero gastado en formacién es una
inversién en capital humano con rendimientos
futuros. Estas discrepancias intfroducen un fac-
tor de error al preguntar individualmente sobre
el ahorro en el hogar.

Para alcanzar algun tipo de acuerdo y defi-
nir el ahorro en el &mbito familiar, se ha intenta-
do utilizar conceptos contables basicos. El
ahorro anual de un hogar seria, en definitiva, la
diferencia entre sus activos netos (inmobilia-
rios y financieros) al comienzo de un ejercicio y
al final del mismo.

Desde un enfoque macroecondémico esta

formula parece apropiada, pero las carencias
estadisticas y la dificultad de valorar los activos
dificulta la mediciéon del patrimonio familiar
(V. Valle, 1998) por este método.

Un primer obstaculo es la falta de acuerdo
sobre las partidas de gasto y de ahorro. El di-
nero destinado a la compra de bienes durade-
ros se considera, en general, gasto con la nota-
ble excepcién de la compra de la vivienda. Con
esta restriccion del concepto del capital fami-
liar no se consideran las variaciones patrimo-
niales por la partida de automoviles, joyas, pin-
turas, colecciones etc., que representan una
parte significativa del stock de capital de fami-
lias de alto status. Otro problema se plantea
con las tasas de depreciacion de los activos
reales.

Pero el principal escollo reside en los pro-
blemas para valorar los activos, sobre todo los
reales (la vivienda es el caso mas emblemati-
co). También es dificil y costoso la valoracion
de las participaciones privadas en empresas
no cotizadas en Bolsa y el capital de los empre-
sarios individuales y de los profesionales. El
patrimonio familiar aparece distribuido asi en-
tre activos con un valor acreditado por las enti-
dades financieras y otros cuyo valor responde
a determinados acuerdos. La elevacion de los
valores catastrales de los inmuebles mediante
un factor (2,5 6 3), puede servir de ejemplo de
uso de artilugios para una aproximacion de la
estadistica a la realidad(2).

La informacién fiscal podria ser una fuente
interesante y relativamente completa para ob-
servar los cambios(ahorro/desahorro) patrimo-
niales de las familias. Por diversas razones esto
no es posible: el bajo porcentaje de declaran-
tes los problemas de valoracion sin resolver en
algunas partidas, ademas del grado de oculta-
cién —posiblemente superior al del IRPF-, cie-
rran esta via. Estas circunstancias tienen otra
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CUADRO 1
ACTIVOS FINANCIEROS DE FAMILIAS E IPSFL

Valores absolutos en billones de pesetas constantes

Pesetas constantes por habitante

1985 1990 1995 1998 1985 1990 1995 1998
1. Activos financ. totales............. 32,4 431 51,0 67,6 841.000  1.107.000  1.297.000  1.695.000
2. Pasivos financ. totales............ 15,0 21,3 22,7 28,0 389.000 546.000 579.000 702.000
3. Activo financiero neto............. 17,4 21,8 28,3 39,6 452.000 562.000 719.000 993.000

Fuente: Bolsa de Madrid (2000), y elaboracion propia.

consecuencia: un déficit de informacién perso-
nal sobre el propio patrimonio superior al que
se tiene sobre la renta. La obligacion de cum-
plimentar las declaraciones del IRPF muestra
las distintas partidas de los ingresos anuales
en cada hogar. En la mayoria de las familias, no
hay tal exigencia respecto a su patrimonio e ig-
noran sus variaciones. Por unas y otras razo-
nes muchos entrevistados dificilmente pueden
establecer su balance patrimonial global y de-
cir con cierto grado de certeza si han ahorrado
en el Ultimo ejercicio. Se trata de estimaciones
con importantes diferencias de los agregados
respecto a sus cuentas oficiales. Sin embargo
la apreciacién familiar del ahorro alienta o de-
sanima el comportamiento ahorrador de los
hogares.

El aumento del patrimonio de las familias: su
percepcion y realidad

En la encuesta, un 58 por 100 de los
espanoles dice que ahorrd en el ano anterior;
so6lo un 15 por 100 prevé ahorrar mas en el
proximo afo y un 78 por 100 estima que, para
las familias es importante ahorrar.

Estos datos no resultan muy favorables y
globalmente no responden al aumento patri-
monial financiero de las familias.

De la lectura del cuadro 1 se infieren algunas
conclusiones que contrastan con el aparente pe-
simismo de la gente sobre su capacidad para
ahorrar y su imagen de la actitud de los demas.
En 1998 los activos financieros casi duplican a la
del ano 1985. Este crecimiento ha sido irregular.
Entre 1985 y 1990, los activos financieros netos
aumentaron a una tasa anual del 4,8 por 100; en-
tre 1990-1995 al 5,5 por 100 y, por ultimo, entre
1995-1998 la tasa fue del 12,7 por 100.

En los Ultimos trece anos, los activos finan-

cieros netos de los espanoles han crecido mu-
cho. En 1985 ascendian a 452.000 pts. por
habitante; en 1998, aumentaron hasta 993.000
pts. en pesetas constantes (Bolsa de Madrid,
2000); aunque no se debe olvidar el efecto de
la revalorizacién de los activos —especialmente
desde 1996-. A causa de esta revalorizacion o
del ahorro nuevo, el valor de la partida de acti-
vos financieros por habitante, en 1998, ha au-
mentado un 76 por 100.

Estos datos estadisticos no se correspon-
den con la percepcion de una proporcién muy
alta de la poblacién: un 49 por 100 quiere pero
no puede ahorrar, y un 36 por 100 no ha ahorra-
do nada en el ano 1998. Esta discrepancia en-
tre las cuentas del conjunto y la percepcion in-
dividual se debe a diversos factores. Entre
ellas, al reparto desigual de esa sensible ga-
nancia.

En la positiva evolucién del patrimonio fi-
nanciero familiar se consideran valores medios
y algunos indicios senalan que la revaloriza-
cion de los activos financieros ha mejorado
mas en las familias con mayor cultura financie-
ra, mayor capacidad econémica y disposicién
a asumir riesgo. Es decir, el segmento de ma-
yor status.

Segun datos del panel del IRPF (Bolsa de
Madrid, 2000:3), los ingresos del 20 por 100
mas rico de los declarantes son ocho veces su-
periores alos del 20 por 100 mas pobre. Esa ra-
tio es menor para los rendimientos por vivienda
propia y por intereses mobiliarios explicitos
(depositos c/c). Sin embargo los ingresos pro-
venientes de nuevos activos financieros y divi-
dendos, fondos y planes de pensiones son 73y
85 veces superiores (ver cuadro 2).

La evolucién de los diferentes activos finan-
cieros en los Ultimos anos ha sido muy desi-
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CUADRO 2
RATIOS ENTRE LOS INGRESOS DEL 20% MAS RICO Y EL 20% MAS
POBRE DE LOS DECLARANTES POR EL IRPF

Intereses
depdsitos

8 73 3 4 85
Fuente: Bolsa de Madrid, 2000.

Ingresos
Base imponible por dividendos

Aportac. planes
Valor catastral ~ de pensiones

gual y contraria a su peso en el patrimonio del
20 por 100 mas pobre de la poblacién. En
1985, el 65 por 100 de los activos financieros
de las familias aparecia en depositos, cuentas
o libretas; en 1998, sélo un 41 por 100. En 1985
la participacién de los nuevos productos as-
cendian un 20 por 100; en 1998, un 47 por 100.

Al comparar la informacioén fiscal con la va-
riacion de los activos financieros, se comprue-
ba que el fuerte aumento de los activos finan-
cieros de las familias proviene basicamente del
espectacular crecimiento de los nuevos pro-
ductos financieros, sobrerrepresentados en el
patrimonio del 20 por 100 de las familias mas ri-
cas.

El capitulo de inmuebles esta relativamente
mas representado en el 20 por 100 de familias
con menores ingresos que también han logra-
do una revalorizacion, aunque menor que la de
Fondos, Planes y Bolsa, entre 1997 y 1999.
Pero seria aventurado prever un comporta-
miento parecido de unos y otros activos en los
proximos anos. El valor de mercado de los acti-
vos financieros desarrollados en estos anos es
mas volatil que el de los tradicionales en rela-
cion a la coyuntura.

La observacidon de estos datos provocan
una pregunta ¢Por qué los pequenos ahorra-
dores no han aprovechado las revalorizaciones
de los mercados financieros?

Diferentes actitudes ante las inversiones

Si se trata de conocer las actitudes y el com-
portamiento econémico de los diferentes gru-
pos sociales respecto a las opciones de inver-
sién, en las reuniones se han manifestado dife-
rencias importantes y los temores del pequeno
ahorrador que se decide por el depdsito o la vi-
vienda a costa de otras alternativas mas renta-
bles.

1. Inseguridad de la inversién en renta varia-
ble: “En Bolsa, si de repente, se pone histérico,

un senor en Nueva York, empieza a vender y al
final tus 5 millones son diez pesetas" (Hombre
35 a 45 anos clase B).

2. Liquidez: “Yo quiero tener algo de dinero,
por si en un momento dado quiero comprar
algo y lo tengo en una c/c” (Hombre 25-35
anos, clase social C,).

3. Incertidumbre fiscal ante los planes de
pensiones y fondos de inversion: “El gobierno
llega un dia y dice: hasta aqui, ahora se declara
de otra forma... porque se nota que el gobierno
tiene interés en que la gente vaya en un sentido.
Eso quiere decir que cuando tenga alli el mogo-
Il6n, dira: “ahora todos a pagar” (Hombre
36-45 anos clase C,)

4, Falta de rentabilidad en productos consi-
derados seguros ‘Antes, la gente invertia en
una libreta de ahorro y te daban mas dinero, hoy
no te dan nada, por lo que hay que invertir en
otras cosas” (Hombre 46-55 afnos, clase so-
cial B).

Miedo a perder el ahorro, necesidad de te-
ner dinero liquido, desconfianza hacia los go-
biernos y los bajos intereses en depdsitos o c/c
frenan el ahorro segun los entrevistados.

Valoracién y cambio del concepto del ahorro

Ahorrar es importante para la mayoria de las
familias, 74 por 100, y un 91 por 100 desearian
hacerlo. Otras cuestiones son: si es posible ha-
cerlo, qué hacer con el dinero sobrante, y si la
tasa de ahorro familiar es distinta a la de hace
anos.

Aproximadamente la mitad de las familias
dice que no ahorra; pero este dato debe inter-
pretarse por las consideraciones personales
sobre los conceptos de ahorro y gasto. Un 63
por 100 de los hogares acostumbra a tener un
remanente al final del mes, que, en parte sirve
para regular temporalmente el gasto y para un
5 por 100, ese pequefo ahorro mensual desa-
parece al final del afio. El 58 por 100 restante
logra un aumento de su patrimonio neto: sus
activos han crecido o sus pasivos se han redu-
cido.

La encuesta no dice cual es la tasa de aho-
rro familiar en relacion a los ingresos. Aparen-
temente el aumento continuo de la renta de los
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hogares deberia mejorar la propensién al aho-
rro. Ni las estadisticas ni la encuesta confirman
esa hipotesis. La tasa de ahorro bruto de las fa-
milias en Espana (Bolsa de Madrid, 2000:18)
apenas ha variado —en torno al 8 por 100 del
PIB-y apenas difiere de la de otros paises de la
UE con la excepcion de ltalia. Los datos avalan
la idea de que el ciudadano medino no ha au-
mentado su propension al ahorro, aunque sea
mas rico, y cree que “antes” se sacrificaba mas
para ahorrar y lo hacia de distinta forma.

Para un 82 por 100 el ahorro hace unos
anos era importante, ocho puntos mas que
hoy. Para la mayoria, el ahorro iba unido a es-
casez . La expresidon “ahorro” tiene connota-
ciones de una situacion econémica superada
y se une a la idea de sacrificio por mejorar el
futuro.

“Yo creo que la gente estaba mas mentaliza-
da para el ahorro, se quitaba de comer para
ahorrar” (Mujer 26-35 afos, clase social C,
(Bolsa de Madrid, 2000:18).

‘A nuestros padres les tocé vivir un tiempo
muy penoso, en que todos carecimos de algo y
tuvimos que salir adelante” (Hombre 46-55
anos clase social B).

“La palabra ahorro esta en desuso, mejor in-
vertir en alguna inmobiliaria, en bonos o en al-
guna otra cosa “ (Mujer 46-55 anos, clase so-
cial C,).

Elahorro estaba motivado por unas circuns-
tancias adversas, un sistema crediticio tradi-
cional y muchas carencias en el hogar. La ge-
neracion anterior necesitaba, por tanto, dispo-
ner de un ahorro, de una cierta cantidad de
dinero, para acceder a los productos de la nue-
va sociedad de consumo.

‘Antes estaba la libreta, no habia créditos y
cuando la hucha estaba llena es cuando se ha-
cian obras y otra cosa en casa” (Hombre 46-55
anos clase B).

Ahorrar era, sobre todo, una virtud, un valor
ético de los padres que se ha transmitido a los
hijos, aunque hayan cambiado las circunstan-
cias del pais.

“El ahorro, los padres lo consideraban,
como un habito sano, como una buena costum-

bre y nos lo han inculcado” (Hombre 46-55
anos clase social B).

A pesar de las connotaciones, en desacuer-
do con algunos valores en alza, el habito del
ahorro es un modelo a seguir. Actualmente, la
actitud personal de la mayoria, practicamente
la totalidad de los encuestados es muy favora-
ble hacia el ahorro: un 91 por 100 quisiera aho-
rrar frente a sélo un 7 por 100 que considera
absurdo preocuparse por el futuro econémico.

Otra cosa es que el publico esté dispuesto a
sacrificar su nivel actual de consumo.

“Los padres no tenian tantas oportunidades
para consumir, ni se habian creado tantas nue-
vas necesidades, ni el efecto demostracion so-
bre la gente era tan patente” (Mujer 35 a 45
anos, clase social C,).

Antes la gente tenia menos dinero en que
gastarselo” (Hombre 25-35 afios clase C,).

“Hoy en dia ¢{qué pasa?, que vas al Hipercor,
al Corte Inglés... a donde vayas y te lo ponen fa-
cil” (Hombre 25-35 afos, clase social C,).

“...en esta sociedad de consumo queremos
imitar a la gente millonaria y no puede ser”
(Hombre 46-55 anos, clase social C,).

Se percibe cierto grado de mala conciencia
por el continuo aumento del consumo que se
intenta justificar por los recursos movilizados
por el mercado. No se ahorra mas porque la so-
ciedad capitalista invita continuamente al con-
sumo.

Aspiracion y posibilidad de ahorrar

Entre el deseo de ahorrar y su realizacion
hay una larga distancia: un 43 por 100 quiere y
puede ahorrar; un porcentaje superior 50 por
100 quiere y no puede, y un 7 por 100 no quie-
re. El primer dato puede compararse con el 59
por 100 de individuos que han ahorrado duran-
te el ano anterior, mientras que el 43 por 100 se
refiere a quienes habitualmente quieren y pue-
den ahorrar.

Una proporcién significativa de la pobla-
cion,19 por 100, piensa que no puede ahorrar
aunque quisiera; sin embargo, ha ahorrado en
el ano anterior. Esta aparente incoherencia se
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CUADRO 3
DISTRIBUCION DE LAS FAMILIAS: POSICIONAMIENTO FRENTE AL AHORRO Y SU AHORRO EN EL ANO ANTERIOR

EN EL ANO ANTERIOR
Posicionamiento frente al ahorro Ahorro No ahorro Total

Quiere: PUBE ..o 41 2 43

NO PUBE cov v 19 31 50
NO QUIBTE vvvavres e 3 3 7
TOMAL e 63 36 100
Fuente: Encuesta CIS n® 2287.
relaciona con la consideracion expuesta sobre CUADRO 4
habitualidad. REMANENTE MENSUAL

(En porcentaje)

“La verdad, no he ahorrado nunca nada. Menos de 10.000 PLS. .........orevvvveeereerrrrnnnns 13
Bueno si, tengo un piso hipotecado para mis 10/25.000 PIS. c.vvvvvvvvvsvvoseseeesreesessesseesiaeas 31
negocios y tengo un plan de pensiones; pero  25/50.000 ptS. ..o 7
claro, pasa que hasta los 65 anos faltan unos — Mas de 75.000 PtS..c.ccvsrsicsicnsicssns 15

No sabg, N0 CONtESEA ...vvvvevivcirieiieas 25

cuantos”(Hombre 35-45 anos, clase social B).

Se percibe una predisposicion a mostrar
una actitud mas favorable al consumo, a dis-
frutar de la vida que al ahorro “tradicional”, pe-
seta a peseta como lo hacia la anterior genera-
cion.

“Si tu tienes una necesidad de gasto, en un
plazo muy corto, tienes que restringirte para
que cuando llegue ese evento poderlo realizar;
pero no es un ahorro de guardar el dinero, sino
de contenerte hasta que llegue eso” (Hombre
25 a 35 anos, clase social C,).

Para una parte de las familias los pequenos
remanentes de cuentas corrientes, libretas e in-
cluso en depdsitos a plazo, no se consideran
ahorro. Ese dinero constituye “un colchon”
para gastos no previstos o para facilitar la com-
praa crédito. La gente no espera que este dine-
ro contribuya a aumentar su patrimonio, en
todo caso, mejorar su capacidad de compra.

“Siempre tenemos un remanente; pero, para
mi, eso no es un ahorro. Un ahorro es que pase
el tiempo y digas tu: he ahorrado este afio
500.000 cucas, pues para el afio que viene se-
ran 1.200.000" (Hombre 36-45 afnos, clase so-
cial C,).

En la encuesta, un 32 por 100 de los indivi-
duos consultados gastan todos sus ingresos
en el mismo mes y un 63 por 100 tienen un re-
manente mensual. La diferencia entre lo que in-
gresan y gastan mensualmente y lo que han
ahorrado al final del ano proviene de no consi-

Fuente: Encuesta CIS n® 2287.

derar ahorro al dinero utilizado para planificar
el gasto en un plazo superior al mes.

Las preguntas sobre el volumen de ingre-
sos, gastos o ahorro se aceptan dificilmente
por los interesados y muchos individuos con
remanente, 25 por 100 no contestan; aunque
solo se les pida situarse en unos tramos (ver
cuadro 4). Por otra parte, la veracidad de las
respuestas es dudosa, tanto por una oculta-
cion voluntaria como por desconocimiento de
la respuesta.

Un 13 por 100 de los individuos con una di-
ferencia positiva entre sus ingresos y gastos,
disponen de un remanente mensual inferior a
10.000 pts. Esta cifra es pequefa para las op-
ciones de inversion y se deposita en cuenta co-
rriente o libreta para regular el gasto familiar
para imprevistos.

“Tengo algo de dinero en una cuenta aparte;
pero cuando llega una averia tienes que meter
mano y la cuenta nunca tiene mucho”. (Mujer
25-35 anos, clase social C,).

Muchos entrevistados entienden que la ren-
tabilidad actual del ahorro difiere de la de sus
padres y el ahorro pequeno, para conseguir
acumular y obtener unos intereses, no tiene
sentido.

‘Antiguamente la gente invertia en una libre-
ta de ahorro y te daban un dinero. Hoy no te dan
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CUADRO 5
DESTINO DEL AHORRO ANUAL Y PREFERENCIAS
DE INVERSION DE 6M DE PTS.

(En porcentaje)
Preferencias ante
posibles ingresos
Tipo de inversion Destino ahorro anual extraordinarios

VIVIENDA ..o 13 39
FINCAS oo 3 10
NEGOCIO v 4 10
Aumento del equipamiento .. 12 4
Cuenta Vivienda................... 3 2
Seguros, Pl. Jubilacion........ 6 8
Fondos de Inversion ............ 6 8
BOlSa o b e it 5 5
Deuda Piblicasssssrssess - 2
C/C, libreta, deposito........... 40 10
Mejora vivienda................... 3 1
IMprevistos .......cccceevevevnan. 3 1
A0S NIjOS.vveveverrieriicreinn 3
TOTAL ..o 100 100

Fuente: Encuesta CIS n° 2287.

nada, por lo cual se invierte en otras cosas”.
(Hombre46-55 anos, clase social B).

Una parte cada vez mas amplia, busca mas
rendimiento a sus ahorros.

‘Antes podias tener una libreta al 2 por 100 y
ahora se trata de manejarlo suficientemente
bien “ (Hombre 35-45 anos, clase social B).

“El dinero en el banco se devaltia. Todos tene-
mos la idea de que aqui a 20 arios, el dinero no va
a valer para nada y, por eso, la gente se compra
un piso y otras cosas asi. El dinero ahorrarlo, no".
(Hombre 25-35 anos, clase social C,).

Las frases recogidas expresan la opinién de
un amplio sector. La rentabilidad de las cuen-
tas corrientes o libretas es practicamente nula,
sus rendimientos ni siquiera compensan la pér-
dida de valor del dinero por la inflacion. Esta
continua devaluacion de los activos liquidos o
a plazo en cuenta corriente o depdsitos es un
fendmeno que viene de lejos. Pero el sistema fi-
nanciero ha cambiado rapidamente en los Ulti-
mos anos a causa de una mejor y mas amplia
informacién a un segmento de sus usuariosy a
la creciente presencia de nuevos productos fi-
nancieros; la clase media tiene nuevas opcio-
nes de inversion. Hay, sin embargo, un umbral
de masa de dinero para invertir y de educacion
econdmica para acceder a las nuevas férmulas
de inversion. Quienes no alcanzan ese umbral

estan realmente excluidos de rentabilizar su di-
nero de la misma forma que los mas ricos.

A pesar de la modernizacion del mercado fi-
nanciero la inversion real en la vivienda, sigue
ocupando un lugar destacado en la ordenacion
de las preferencias inversoras de la mayoria de
las familias, muchas de las cuales estan fuera
de los nuevos mercados financieros. Asi, y ante
un ingreso extraordinario, un 42 por 100 de las
familias invertiria en vivienda (39 por 100 en
compra, 2 por 100 en cuenta vivienda), la op-
cion media de inversién mas votada.

Si se atiende al destino de los remanentes
mensuales: un 13 por 100 de los espanoles
esta pagando su vivienda y un 3 por 100 mas
deposita parte de su dinero en una cuenta vi-
vienda. Se trata, sin duda, de un ahorro “forza-
do”. Estos porcentajes apenas difieren de lo
manifestado en otra pregunta sobre el régimen
de propiedad: un 61 por 100 vive en una casa
totalmente pagaday un 17 por 100 esta pagan-
dola con una u otra férmula de financiacion.
Frente a este 78 por 100 de familias que han de-
cidido la férmula de propiedad de su vivienda,
que sera parte sustancial de su patrimonio,
so6lo un 12 por 100 vive en una vivienda alquila-
da. De distinta manera, la gente manifiesta los
motivos de esa eleccién:

1. La vivienda propia resta incertidumbre:

“Vivimos en una sociedad de propiedad.
Ademas, necesitas una vivienda para vivir; no
se puede vivir de alquiler. Hay paises donde si
se puede; aqui no. Porque el trabajo no es esta-
ble, porque los alquileres varian mucho” (Hom-
bre 25-35 anos clase social C,).

2. La evolucion de los precios justifica las
expectativas de revalorizacion:

“Cuando compré mi piso en Deusto, me
costo siete millones de pesetas. Hoy vale veinte
millones y creo que va a seguir subiendo siem-
pre”(Hombre 35-45 anos, clase social B).

3. La amortizacion de la hipoteca o del cré-
dito obliga a ahorrar:

“Yo también estoy pagando un piso, yo sé lo
que tengo que pagar obligatoriamente. A partir
de ahi lo que me sobra me lo gasto". (Hombre
25-35 anos, clase social B)
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Las anteriores frases expresan una opinion
muy amplia. Es dificil vivir de alquiler. Cuando
los alquileres estaban congelados, no habia
oferta. Desde la ley Boyer las nuevas viviendas
en alquiler son muy caras y la gente considera
que la diferencia entre los gastos de una hipo-
teca y de un alquiler se compensa por la segu-
ridad de una propiedad. El segundo motivo se
relaciona con las expectativas de un proceso
continuo de inflacién: el valor de la vivienda se
mantiene, segun la experiencia personal, y el
dinero en el banco se devalla. El tercero se re-
laciona con la propensién a consumir. El crédi-
to para la compra de una casa funciona como
un ahorro forzado. La obligacién es cierta en la
cantidad y en el plazo, y que se cumple antes
de cualquier otro pago.

Comportamiento econémico de las familias

La mayoria de los hogares gestiona su dine-
ro de forma parecida y concede un papel des-
tacado a los bancos:

“Todos los ingresos van al banco, alli se
paga la hipoteca y lo que queda, para gastar e
intentar ahorrar algo” (Mujer 26-35 anos, clase
social C,).

Los recibos de los pagos periédicos (hipo-
tecas, luz, teléfono...) suelen estar domicilia-
dos y la familia tiene un conocimiento aproxi-
mado del dinero disponible por los estadillos
bancarios. Ademas, un 48 por 100 gestiona su
gasto mensualmente a través de los extractos
de su cuenta corriente o libreta. Sélo un 16 por
100 utiliza los viejos cuadernos de cuentas
para anotar sus gastos y un 33 por 100 no lleva
cuentas o confia en su memoria.

La mayoria de los hogares 53 por 100 man-
tiene un remanente al final de cada mes. Para la
mayoria de la gente, la diferencia positiva entre
los ingresos y los gastos sirve para hacer frente
a pagos con un vencimiento superior al mes,
los gastos extraordinarios, el ahorro forzoso o
para acceder a los créditos de consumo, vi-
vienda, automévil. Y un 17 por 100 destina su
ahorro a “nuevos” productos financieros. Se-
gun el balance tedrico de los saldos de sus de-
positos u otros activos financieros o la varia-
cion de sus deudas, las familias perciben o no
una mejora (ahorro) de su patrimonio.

Importa subrayar que, sin una explicacion,

pocos individuos consideran como ahorro los
pagos periddicos de hipotecas, créditos o pri-
mas de seguros. Un porcentaje importante de
la gente considera ahorro sélo al dinero que
sobra después de los pagos fijos, aunque su fi-
nalidad sea reducir las deudas.

“Todo va al banco, a la hipoteca y lo que
queda para gastar e intentar ahorrar algo” (Mu-
jer 26-35 anos, clase social C, ).

Independientemente del tamafo del ahorro
o remanente, parece interesante sefialar las va-
riables que influyen en la proporcion de hoga-
res ahorradores. Los ingresos figuran en pri-
mer lugar: un 85 por 100 de individuos que de-
claran unos ingresos mensuales superiores a
400.000 pts. tienen un remanente mensual vy,
en el mismo porcentaje logran ahorrar al final
del afo. Sélo un 43 por 100 de los individuos
con menores ingresos les sobra algo de dinero
y un 38 por 100 ahorra al final del ano.

Llama la atencién el alto porcentaje de indi-
viduos jovenes que ahorran (sin considerar la
cantidad de ahorro). La frase siguiente de un
joven soltero con trabajo refleja la pauta de una
parte importante de este grupo:

“Yo tengo planteado irme a vivira mi piso; de
momento me encuentro muy a gusto en casa de
mis padres...Me he comprado el piso para ha-
cer una inversion, por no tirar el dinero tanto”
(Hombre 25-35 anos, clase social C,).

Los jovenes solteros, sin hijos, con empleo
y sus necesidades de habitacién y comida cu-

CUADROG
COMPORTAMIENTO ECONOMICO
(Tamano de los grupos que mas y menos ahorran. En porcentaje)

Tl s el 63 58
1. Edad

18-35 afos 71 67
Més de 65 54 49
2. Ingresos

Hasta 100.000 pts. ....... 43 38
Mds de 400.000 pts....... 85 85
3. Aportan ingresos

Una persona ... 56 52
Mas de una.........ccevnee. 70 66
4. Régimen vivienda

Propia....... s 66 60
Alquilada 47 44

Fuente: Encuesta CIS n°® 2287.

42

CUADERNOS DE INFORMACION ECONOMICA, NUM. 158
SEPTIEMBRE/OCTUBRE 2000




ECONOMIA ESPANOLA

biertas en el hogar de origen disponen de una
situacién privilegiada respecto al dinero dispo-
nible frente a otros colectivos con mayores in-
gresos, pero mayores gastos.

También el numero de personas ocupadas
en el hogar o la vivienda en propiedad facilita
que las familias ahorren.

El perfil de un hogar ahorrador estaria for-
mado: por tres o cuatro personas, dos 0 mas
de ellas trabajando fuera de la casa, con estu-
dios superiores, vivienda en propiedad, e in-
gresos superiores a 400.000 pts. almes y el ca-
beza de familia con menos de 45 anos.

El grupo donde mas bajo porcentaje de ho-
gares ahorradores esta formado por: un solo
individuo, mayor de 65 anos, mujer, con ingre-
sos mensuales bajos, sin estudios y con la vi-
vienda en régimen de alquiler y que trabaja o
haya trabajado (el entrevistado o el cabeza de
familia) como asalariado en el sector privado.

Actitudes hacia el ahorro

En la encuesta, un 43 por 100 quiere y pue-
de ahorrar, un 50 por 100 quiere pero no pue-
de, y s6lo un 7 por 100 no desea ahorrar (ver
cuadro 3).

Este resultado muestra claramente que, a
pesar de las connotaciones de la palabra aho-
rro, relacionadas con valores que se conside-
ran superados, los espanoles, por uno u otro
motivo, lo valoran positivamente.

Hay, sin embargo, un 50 por 100 que quisie-
ra ahorrar, pero no puede. Los motivos de esa
situacién son diversos. Un primer grupo de ra-
zones se relaciona con los ingresos familiares.
Cuanta mas baja sea la renta familiar menos
porcentaje de hogares ahorra, aunque en to-
dos los estratos haya familias que no lo hacen.
En el tramo con ingresos superiores a 400.000
pts. al mes, un 15 por 100 no ahorra; pero el
porcentaje, 62 por 100, es muy superior en las
familias con 100.000 pts. al mes. También, a
menor nivel de estudios corresponde una ma-
yor proporciéon de hogares que dice que no
puede ahorrar, y la mayoria de los alquilados
(56 por 100) quisiera, pero no puede. Tan im-
portante como las diferencias en el tamano de
los grupos ahorradores segun las circunstan-
cias del hogar, es constatar que en todos hay

hogares ahorradores y no ahorradores. Esta
circunstancia muestra que otras variables no
economicas influyen en el ahorro (grafico 1).

Una amplia mayoria de los individuos que
quieren ahorrar lo justifican:

1. Sacrifican su consumo presente por el fu-
turo de los hijos:

“Mis prioridades han cambiado radicalmen-
te...no pensaba en ahorrar, ahora I6gicamente
estd basado todo en mi hijo y ya tengo una men-
talidad de ahorrar para él/” (Hombre 25-35
anos, clase social C,).

2. Para conseguir bienes en nuestra socie-
dad:

“He acabado de pagar el piso y el coche.
Ahora nos hemos medido en las reformas del
interior y tienes que tirar de un fondo de reser-
va” (Hombre 36-45 anos, clase social B).

Estos son los motivos mas citados para
ahorrar. La gente se priva de un mayor consu-
mo actual por los hijos, la vejez y disponer de
dinero para un consumo planificado. Hay un
consenso bastante amplio sobre estas razo-
nes entre quienes pueden ahorrar y quienes
no.

Son mayores las discrepancias cuando se
trata del acuerdo respecto a:

“Vivir al dia porque el futuro es incierto”.

“Lo mas importante (mas que ahorrar) es
disfrutar en el presente”.

“Hay suficiente seguridad, no se entiende a
quien se amarga por el futuro”.

El acuerdo o no con estas frases influye en
la posicion ante el ahorro.

“Lo importante en la vida es disfrutar en el
presente”, recibe un consenso mayoritario en
los tres grupos. Para la mayoria, un sacrificio
excesivo, del nivel presente del consumo, sin
unos objetivos ciertos para el ahorro, se consi-
dera una conducta propia de individuos taca-
nos, que no saben vivir.

“Una cosa es ahorrar y otra es estar preocu-
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GRAFICO 1
MOTIVOS PARA AHORRAR: GRADO DE ACUERDO/DESACUERDO(*)

DESACUERDO

ACUERDO

Hay que sacrificarse por los hijos

Absurdo privarse por el futuro

Hay que mover el dinero para que rinda mas

El dinero debe estar seguro

El futuro es incierto, hay que vivir al dia

Ahorrar para lograr algo

Disfrutar hoy, mejor que desear cosas
para el futuro

Prever la jubilacion

Hay bastante seguridad, el futuro no
preocupa demasiado

-60 -50 -40

(*) Resultado neto: porcentaje acuerdo - porcentaje desacuerdo.
Fuente: Encuesta CIS n° 2287.

-30 -20 10 0 10 20 30 40 &0 60 70 80

CUADRO 7
DISFRUTAR EL PRESENTE, NO PREOCUPARSE POR EL FUTURO
(En porcentaje)

VIVIR AL DIA FUTURO INCIERTO DISFRUTA DEL PRESENTE HAY SEGURIDAD PARA EL FUTURO
Situacion ante el Ahorro: Acuerdo Desacuerdo Acuerdo Desacuerdo Acuerdo Desacuerdo
Quieren y pueden...........ccoeu.e. 25 74 61 36 23 73
Quieren no pueden ...........cve.... 39 58 66 31 21 74
NO QUIBTEN. ..cvevevevivecveiccrire s 66 34 82 17 41 53

Fuente: Encuesta CIS n® 2287.

pado por el dia de manana y amargarse hoy...”
(Hombre 46-55 anos, clase social B).

Inversion

Los espanoles distinguen entre: el rema-
nente mensual formado por pequenas diferen-
cias entre ingresos y gastos mensuales; el aho-
rro constituido por activos financieros en dep6-
sitos, cuenta corriente, libreta y la inversion,
destino final, del dinero ahorrado.

“La gente esta aprendiendo a consumir y
esta afinando también al invertir, ahora concre-

tan muy bien lo que quiere” (Hombre 46-55
anos, clase social B).

“Antiguamente la gente invertia en una libre-
ta de ahorro y te daban un dinero. Hoy no te dan
nada por lo cual se invierte en otras cosas”
(Hombre 46-55 anos, clase social B).

En un 63 por 100 de los hogares consiguen
un remanente al final de cada mesy enun5 por
100 de los casos, ese dinero se gasta en los
meses siguientes. Al finalizar el afio un 58 por
100 de los hogares ha ahorrado durante el afno.
El balance patrimonial de la familia es positivo
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CUADRO 8
DESTINO DEL REMANENTE MENSUAL Y PREFERENCIAS DE INVERSION

Preferencia inversion 5/6 mill. pts.  Compra vivienda Cuenta vivienda Clc o depdsito Compra tierras Negocio Productos financieros
Compra vivienda .............cccevvvenen. 56 66 39 31 39 47
FINCAS ..o 1 3 9 60 12 13
C/C depositos.....ccvrerveeiennns 8 - 22 9 6 8
NEGOCIO ..o 12 9 13 39 8
Productos financieros .................. 20 20 20 1 10 55

Fuente: Encuesta CIS n° 2287.

y se ha materializado en activos reales o finan-
cieros. La mayoria de las familias, con ahorro,
deja sus ahorros en los depdsitos a plazo,
cuenta corriente, libreta de las entidades ban-
carias. Entre los activos reales, la vivienda ocu-
pa un puesto destacado. Un 13 por 100 esta
pagando su vivienda y otro 3 por 100 invierte
en una cuenta vivienda para comprarla en un
futuro proximo. En otros activos financieros
(Fondos, Planes, Bolsa), un 17 por 100 de las
familias ha invertido durante el ano anterior a la
encuesta.

En el cuadro 8 se relaciona el destino del re-
manente mensual de las familias con sus prefe-
rencias de inversiéon, en el caso hipotético de
unos ingresos extraordinarios. Comprar una vi-
vienda ocupa el primer puesto para la mayoria
de los grupos, salvo entre quienes invierten
mensualmente en: fincas y activos financieros
(Planes, Fondos, Bolsa ...). Quienes estan pa-
gando su vivienda, aplicarian el dinero extra a
reducir o eliminar su crédito sobre la casa, 56 y
66 por 100. Un 40 por 100 deja su excedente
mensual en su ¢/c o en un depdsito bancario, la
mayoria de estas familias, 39 por 100, si, hipo-
téticamente, tuvieran unos ingresos importan-
tes también los destinaria a una vivienda.

Es interesante constatar que los individuos

estan bastante satisfechos con su férmula de
ahorro mensual. Quienes estan pagando su vi-
vienda, destinarian los ingresos extras 56 por
100 a su compra; quienes dejan su remanente
en el banco en un 22 por 100 también lo hacen
con los 5/6 millones; un 60 por 100 de quienes
compran fincas destinarian el dinero a lo mis-
mo y para un 55 por 100 de los inversores en
“nuevos” productos financieros, ésta es su in-
version preferida.

NOTAS

(1) Este trabajo aporta los resultados de una encuesta y de
varias reuniones de grupo sobre las actitudes de las familias es-
panolas hacia el ahorro, su comportamiento ante la opcion de
consumir o ahorrar y sus preferencias sobre el destino de sus in-
versiones. La encuesta corresponde al estudio 2287 del CIS, oc-
tubre 1999. Tamano de la muestra 2.500 entrevistas, puntos de
muestreo 168 municipios y 46 provincias. Ademas de la encues-
ta se celebraron catorce reuniones de grupos de hombres y mu-
jeres entre 25 y 60 afos, distribuidos los asistentes por género,
edad y “status” social: (grupos C, C, C,, B) de menor a mayor
“status”.

(2) Fundacion BBV (1998). En el afio 1998 se ha estimado el
stock de capital y con esta informacion y la de las Cuentas Fi-
nancieras, Valle (1998) ha estimado el patrimonio familiar y su
evolucién entre 1988 y 1997. También la Bolsa de Madrid ha es-
tablecido el monto de los activos y pasivos de las familias e Insti-
tuciones privadas sin animo de lucro hasta 1998.
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